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Rast smo dosegli
z dokupljeno o

S polletnim rezultatom v maloprodaji
Smo lahko zadovoljni. Maloprodaja je ust-
Yarila za dobrih 42 milijonoy tolarjev dobic-
(_’a, naslednjih 6 milijonov tolarjev dobicka
1€ ustvarila grosisticna prodaja. Rezultati
YO sicer nekaj pod izredno zahtevaimi plani,
loda kljub temu je opazen napredek od
nskega leta. Poleg povecane prodaje so
4 izholjsanje rezultata vplivali tudi dokaj
Yeliki drugi prihodki iz poslovanja, pred-
YSem na racun prodaje hise na Mestnem
Irgu v Ljubljani.

Poleg vecdje prodaje se je zacel popray-
lati tudi obrat, kar je rezultat tako velikega
*Manjsanja viskov in ostankov proizvodnje,
‘akor tudi nasih naporov za zmanjsanje
daloge,

Manj pa smo lahko zadovoljni z doseie-
im, ce podrobneje pogledamo strukturo
Prodaje. K boljsim rezultatom je pripo-
Mogla predvsem dobra prodaja v zadetku
€a zaradi dobre zime in velik napredek pri
Prodaji dokupljene obutve, kjer smo dosegli

% rast prometa v tolarjih, v DEM pa
13%, kar Je vsekakor lep rezultat in dokaz,

4 znamo pravilno delati na dokupu.

Bolj zaskrbljujoca je slika pri pomlad-
em modnem programu, kjer smo bili us-
Pesni le s tistimi grupami, ki so bile razvite
@ domaco prodajo. Kolekcijo, ki smo jo
Povzeli po izboru zahodnih kupcev, smo
':’ Odajali precej slabse. Ta spoznanja smo
:" Veradili tako v jesenski kolekciji, kjer so
€ Vidni boljsi rezultati, Se bolj pa smo jih

z “asedanja skupstine Alpina Cro
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Direktor domace prodaje Ales Dolenc

upostevali pri pripravi kolekcije za nasled-
njo pomlad.

Grosisticna prodaja je ustvarila nekaj
manj$i promet in dobicek kot lansko leto.
Najvedji izpad je zaradi izpada narocil voj-
ske, na kar nimamo nobenega vpliva. Svoje
so prispevale tudi teZave nekaterih nasih
kupcev, ki smo jim morali ustaviti dobave
zaradi slabega placevanja, in nasa nesolid-
nost pri dobavah. Rast pa je na prodaji
dokupljene obutve .
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e gaSpodarswu, Jsi lahko mi-
R smo le ladica’na svetovnem
do_je kapitan, ki upravija =
ladjo, drugi mornarji, ki ubogajo nje-
gove ukaze in s tem skrbijo, da ladja plu-
Je v zazeleno smer, tretji pa so spotnikic,
ki imajo bolj malo vpliva na samo
plovbo, imajo pa ga na dogajanje na la-
dji nasploh.

Kakor je vsaka plovba nesmiselna in
nemogoca tako brez enih in drugih,
kakor tudi brez tretjih, tako je tudi v pod-
Jetju.

Visi imamo nek skupni cilf, 1o je us-
pesno poslovanje podjetja sedaj in v pri-
hodnje. Vodstvo, da uresnici »spogod-
bene obveznosti in svoje strateske cilje, a
vkljucno s tem, da si zagotavlja rezul-
tatom primerno placo, strokovne sluibe
in drugi, ki pomagajo voditi in krmariti
wladjo« prav tako; vsi ostali zaposleni
da vsaj obdriimo placa, ki naj bo ¢im
boljsa. Ko pa smo $e delnicarji, upamo
kdaj v prihodnosti $e na kaksno dividen-
do ali vsaj trZno rast nasih detnic, da bo-
mo od tega nekaj imeli.

Vsi pa smo na isti »ladji«. In kot so
pogubljeni vsi, ¢e se ladja potopi, tako je
v podjetjiu. Ce propade, smo vsi skupaj
brez dela, brez dohodkov, brez perspek-
tive, Vsak se potem resuje kot ve in zna.
Morda bi imeli posamezniki pri tem
nekaj ve¢ moznosti. Kaksen ekononist,
pravuik ali inZenir Ze morda dobi delo
drugje. Nekateri bi se mogoce resili na
vobalo« na krpico svoje zemlje, drugi bi
nasli kak$no drugo resitev. Kaj pa vsi os-
tali? V Zireh prakti¢no ne bi imeli drugih
moznosti, delovna mesta, ce jih je sploh
§e¢ kaj, so oddaljena... V takih mislih se
zasacis, ko slisis za tezave n.pr. Peka...

Nihée ni simun« proti propadanju,
vsak pa ima v sebi samoohranitveni
nagon in ¢e je to zdruzeno z znanjem in
skupno voljo, da uspevamo tudi v takih
razmerah, je veliko moznosti, da to tudi
ustvarimo. Kot Ze receno, vsak mora
predvsem odigrati svojo viogo. Opraviti
svoje delo kolikor mogoce najboljse in
usklajeno = ostalimi v podjetju. Drobne
zamere, razlicna stalis¢a, osebni intere-
S$i se morajo vendarle podrediti podjet-
niskim ciljem. »Valovi butajo in ogroZa-
Jo vse.«

& Svetov,

Nejko PODOBNIK
[ —mme = S ]
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Tudi z izvozom lahko prezivimo

Ce ocenjujemo dosedanje rezultate, lahko
recemo naslednje: v sezoni jesen-zima 1996/97
smo na zahodne trge dobro prodajali Zensko
nizko obutey, Pri gleznjarjih in Skornjih je bil
rezultat naro¢anja slabsi kot smo pri¢akovali,
saj nam je dvig cen, glede na lansko sezono,
znizal Stevilo prodanih parov,

Trenutno zbiramo narodila za sezono po-
mlad-poletje 1997. Kolekcijo so kupci dobro
sprejeli. Narodila pribajajo in marsikateri
Kupec povecuje narodilo. Kljub delnemu dvi-
gu cen, bo porast italijanske lire vplival (kar
zadeva nabavo) na slabsi rezultat kot smo
pricakovali. Fakturirana realizacija nam kaZe,
da imamo do Konca avgusta boljso realizacijo
pokrivanja po minuti, kot smo naértovali.

Na brizganem programu trenutno delamo
1600 parov na dan. Kriza v Evropi, zlasti v
nemciji, Klasiéna Kolekeija, napake pri iz-
dobavi in zamude, vse to nam je povzrodilo
pdanje Koli¢in. Temu ustrezno se je zmanjsa-
lo tudi Stevilo ljudi v oddelku. Za prihodnost
bo izredno pomembna Kyaliteta proizvodnje
in razvoj novih, modnejsih grup. Za prodajo
brizganega programa se nam odpirajo novi
trgi, zlasti v Skandinaviji, kjer dosegamo
boljse cene in vsaka sezona nam prinese vedje
stevilo narodil (trenutno za sezono pomlad-
poletje 1997 25.000 parov). V sezoni pomlad-
poletje 1997 bomo prvié naroéili zgornje dele
iz Indije; na ta nadin bi zasluzili 3¢ nekaj ved,
Vendar bomo morali biti na zacetku izredno
pazljivi, da bomo Kvalitetno izvedli to zadevo,
Skoraj vsi vodilni evropski proizvajalci
obutve so ze v Indiji. Ce hocemo preziveti in
dodatno Se Kaj zasluziti, moramo tudi mi
sodelovati z Indijo. Problemi, ki smo jih to
leto imeli s kooperacijo na Hrvaskem, se ne
smejo ved ponoviti. S Kasnitvami v izdobavah
si ustvarjamo imidz nekvalitetnega dobavi-
telja in s tem izgubljumo narodila in mesto do-
brega proizvajalca.

Na lepljeni liniji smo z dodatnimi sobotami
zaradi velikih narodil lovili plan, trenutno pa
smo nekaj pod njim. Tudi za lepljeni program
vidimo dokaj lepe moznosti za povecanje
prodaje. Koncentracija poteka v povecanju
prodaje na dveh najvecjih trgih in sicer fran-
coskem in nemdkem trgu. Odpirajo se nam
tudi drugi trgi, prihajajo novi, zanimivejsi
Kupei. KaZze dobro za prodajo na ruskem in
ukrajinskem trgu. Naslednjo sezono v alpini
ne bo ved lon posloy. Postopoma bomo priceli
s selekcijo Kupcev.

Trenutno smo se vroili z analize nemskega,
Svicarskega, francoskega trga. Ugotovili smo,
da smo na pravi poti in da nam strategija last-
nega prodora v svet uspeva. Potrebno pa bo
spremeniti Kolekeijo in vkljuditi v razvoj
modnejSe stvari. Vsako sezono smo imeli ve-
like probleme z naSimi Kupcei glede razli¢nih
zelja. Smo optimisti, kajti Zelje francoskega,
Syicarskega in nemskega trga so se za sezono
jesen-zima 1997/98 zdruzile v enotni koncept.

Tudi nemski kupec je ugotovil, da bo prezivel
le tisti, ki bo v Zenski eleganci na trg prinesel
¢imve¢ modnosti in Kreativnosti. Seveda pa
mora biti Kolekcija tehnoloSko pripravijena
po Kriterijih, Ki ustrezajo zahtevam vecinskih
trgov.

Pohvalil bi sodelovanje naSih agentov,
Kupcey in sodelovanje Alpininih ljudi z njimi.
Spet pa smo pred novo preizkudnjo, kako
bomo izdobavili narocila za pomlad-polet-
je 1997,

V naslednji sezoni bomo posvetili vecjo
pozornost posvetili novi obliki nase blagovne
znamke Simona in novih znamk za Alpinin
program. V modni liniji Alpina ostaja na za-
hodnih trgih le Kot proizvajalec, imidz pa si

bomo dogradili z dobrim servisom, reklami-
ranjem in uvajanjem novih blagovnih znamk.
Za sezono jesen-zima 1997/98 bomo razvili
nekaj novih modnih grup in gradili prodajo
na dobro prodajnih starih grupah. Mocnd
akeija bo usmerjena v pocenitey materialoy:
Zavedamo se, da je konkurenca izredno hud?
in da ne moremo kar tako dvigovati cen:
Ugodnejsi nakupi materialov, manje stevilo
modeloy, vedja produktivnost, postopno po*
vecanje cen, iskanje novih, boljSih kupcey
razvijanje novih grup iz kvalitetnih materia*
lov, kvaliteten servis in reklamiranje — vse 0
nas bo privedlo v polozaj, da bomo z izvozom
lahko preziveli,
Franci KAVCIC
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Dober ¢evelj naredi zadovoljnega kupca
Prodajni katalog v vlogi promocije in reklame

S posiljkami obutve po trgovinah v Sloveniji
v Casu od 11.do 14. septembra smo z namenom,
da pospefimo prodajo po prodajalnah, razdelili
prodajni Katalog. V Katalogu je predstavljena
celotna ponudba nove in deloma tudi ponovljene
kolekcije za jesen-zimo, Ki jo ponujamo v nadih
trgovinah,

Moram reéi, da so se stalni Kupci na nas kata-
log Ze zelo navadili in so ga Ze Kar teZko Cakali.
Izgleda, sa se je uresnitilo naSe upanje, da s
predstavitvijo obutve v katalogu uspemo
prepriCati nase bodofe kupce, da izdelujemo
kvalitetno, modno in celostno ponudbo, za kar
Smo si pri snovanju kataloga in Ze prej pri sami
izbin obutve za kolekeijo Se posebej prizadevali,
To kaZejo prvi odmevi iz prodajain. Teden dni za
poSiljkami obutve, 17. septembra, pa smo po
vsej Sloveniji razdelili e preko 100.000 katalo-
gov, Kar naj bi v nase prodajalne privabilo 3¢ ved
kupcev. Posebej moram poudariti vedno vedji
deleZ imensko naslovljenih katalogov. Kupci bi
postali ali pa so Ze nade stalne in predvsem zado-
voljne stranke. Pri tem ni toliko pomembno ali
gre za nakup preko kataloga ali odloditev o
nakupu v eni od nadih trgoyin.

Hkrati z distribucijo katalogov, je tekla akcija,
5 katero smo  Zeleli usmeriti  pozomost
potrodnikoy na naso novo in modno kolekceijo Se
na treh ravneh. Tako smo Ze pred samo delitvijo
Katalogov pripravili oglase v ¢asopisih in tele-
vizijske reklame, s ¢imer smo usklajeno opozar-
jali. Menili smo, da je prav ta povezanost mo-
tivoy, od reklame do izlozbe, pomembna za
uspeh prodaje. Za to smo izdelali tudi panoje, s
tematiko treh ruzlitnih vrst obutve za sezono je-
sen-zima 1996/97, ki predstavijajo Zensko mod-
no obutev, obutev za mlade, pa tudi zelo k-
stravaganten model Zenskih Skomjev, Ta tretji
ogledni karton je namenjen trgovinam Kasneje.

Vznemirljiva, izzivalna, vredna pogleda =
obutev seveda
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Novosti iz panoge, gospodarska politika viade, vioga gospodarske zhornice, teéajna politika tolarja, borzni kotiZek...

Na sejmu GDS v Diisseldorfu
tudi Alpinina kolekcija

Kot ysako sezono, je bil tudi letos sejem
GDS zadnji, kjer se $¢ zadnji¢ zberejo vsi
Pomembnejsi svetovni proizvajalci obutve,
kjer pokaZejo Se zadnje novitete, ki so jih
Fazvili od sejma v Gardi dalje, éeprav za ital-
ljanske proizvajalce lahko redem, da
bistvenih novosti, v primerjavi z zadnjim sej-
Mom v Milanu, niso prikazali.

Otitno je, da nasi zahodni sosedje za vsako
Leno hodejo na tem podrodju imeti vodilno vlo-
£0 in zadnje novosti dati na trzisce tik pred pro-
dajo, S skrajfevanjem ¢asa, potrebnega za razvo)
Produkia pa do redne proizvodnje, moZnosti
Proizyodnje izredno majhnih serij, jim to tudi us-
Peva, Mislim, da nas na tem podrodju tudi v
Alpini caka 3e veliko dela.

Moje viise s sejma pa bi lahko strnil v tri dele.

Pri clegantni Zenski obutvi Eevljev s konico in
Oni¢asto peto prakticno ni bilo ved videti.
SPdenji deli Cevljey niso ve¢ okrogli, ampak
Postajajo vse bolj oglati, Siroki in spredaj tudi
redno nizki. Pete so masiynejse (»Colaste«), v
“dnjem delu tudi oglate, veliko zgomjih delov

¥ »kolidZ« stilu z raznimi okrasi v mat srebmi
4rvi, veliko je tudi raznih zaponk. Podobno ve-
U4 tudi za spredaj zaprte - sling sandale. Kar
“deva materiale se pojavljajo tako gladko usnje,

lak, plastik boks pa tudi tekstil. Pri vrstah
Materiala pa je veliko zaslediti tudi napo. Pri bar-

vah kot ponavadi prevladuje ¢ma barva, rjava,
veliko pa je tudi bele barve, tudi v kombinaciji z
modro ali s &mo. Manj kot v Italiji pa je bilo
videti oranZne, rumene, zelene ali rdece barve.

Oblika kopita pri odprtih sandalah je enaka,
kot pri zaprtih ¢evljih. Glavni zna&ilnosti sta, da
so sandale, tudi zaradi oblike kopita, spredaj zelo
odprie, prakti¢no so vsi prsti zunaj, pri zgomjih
delih pa previadujejo pascki. Veliko je tudi ele-
gantnih natikacey,

Podobno kot pri Zenski eleganti obutvi, se
oglati Cevlji pojavijajo tudi pri moski modi.

Mocan trend za sezono pomlad-poletje 97 je
tudi »plato« - Cevlji z debelim podplatom,
Vendar pa oblika sprednjega dela ostaja zaoblje-
na. Plato gre v dve smeri. Na eni strani se opazi
elegantnejda izvedba, kjer so podplati gladki,
tudi obleceni, pete do visine 10 cm, druga smer
pa predstavljajo ¢evlji z grobim rebrastim pod-
platom (slika 1).

Slika 1

Mateniali so Ze debelejsi, previaduje Ema bar-
vi, veliko pa je tudi svetlecih materialov, Kjer se
na ¢mi podlagi preliva rdeca, rumena ali zelena
barva.

Tretja znacilnost pa je bila obutev za mlade in
prosti ¢as. To je obutey z grobim v sprednjem
delu Sirokim podplatom, zgomji deli pa so iz
velurja ali v kombinaciji s tekstilom (slika 2).
Kako mocan trend 1o je, pove podatek, da so or-
ganizatorji za to obutev namenili posebno halo,
Tudi na¢in trzenja obutve je drugaden in je
podoben kot je na Sportnem programu pri Snow-
boardu, rolerjih... (izvime stojnice, Ziva glasba,
demonstracije...). Skratka v tej hali je bilo utiti
najved Zivljenja.

Se nekaj blagovnih znamk, ki so znailne za to
obutev: Airwalk, Dr. Martens;, Yellow cab,
Dockers, Blackstone itd.

In Kje je v tej poplavi razne obutve Alpina?
Zelo pozitivno je, da se je na tem sejmu letos
prvic s svojo kolekcijo predstavilo tudi nase pod-
jetje. Upam, da bo 1o v bodoce stalnica in da bo-
mo e bolj smelo predstavili nase novosti, ki v
dologenih grupah ni¢ Kaj ne zaostajajo za sve-
toyno konkurenco.

Ivo PIVK

Slika 2

(Nadalfevanje = 2. strani)

Odlogitev kupca skuSamo dosedi tudi 2 us-
Merjanjem in svetovanjem prodajalcev vse z na-
Menom, da bi prodali &im ves. Kupce torej opo-
“Onimo s katalogom, ki ga dobi na dom; oglas o
Nasi obutvi vidi v Zenskem Easopisu, ki govori o
YSemogotem in seveda tudi o modi. Na TV
s"’\'cnija ga presenetimo z telopom z naso

tvijo; ko se sprehaja mimo nade prodajalne,
P4 ga spet spomnimo na Ze nekje videno: to je
"Nas Cevelje, Tako vsestransko obvedten kupee
%€ bo po vsej verjetnosti hitreje odlogil vsaj za
Obisk v nagi trgovini. Seveda pa bo tako motivi-
N tudi v prodajalnah pricakoval kvalitetno
Oburey, prijazne  informacije  in  nasvete.
kratkg, upamo, da bo odsel zadovoljen, s Eevlji
¥ Alpinini vregki.

Kvaliteta poslovanja v vsej prodajni verigi:
9 kvalitetne obutve, ki bo pravotasno v proda-
Rlnah, atraktivne predstavitve nove obutve v
"8ovinah, reklame, ki bo res opozorila na

Pino in 3¢ prav posebno na doloteno vrsto

tve, na koncu &aka kupec, ki mora biti zado-
Voljen » obutvijo, ceno, postreZzbo in s celotnim
*tvisom - 10 je pot k nasemu uspehu. Tak ku-
PEC pa se bo ge vradal...
Stanko KRANJC

Svobodni sindikati za sodelovanje

Gospodarska zbomica, zdruZenje delodajal-
cev in obrtna zbomica so pretekli mesec
odpovedali splosno Kolektivno pogodbo, ki je
osnova za pravice zaposlenih. Odpoved naj bi
zalela veljati s prvim januarjem 1997. V pred-
logu nove Kolektivne pogodbe ukinjajo dodatke
za delovno dobo, deZurstvo in izmensko delo.
Predlagajo zmanjSanje nadomestila za odsotnost
2 dela zaradi bolezni iz sedanjih 80 % na 60 %.
Regres za letni dopust v novem predlogu ni veé
predviden; odpravijajo tudi regres za prehrano
med delom. Nadomestilo za prevoz na delo, pa
naj bi po novem dodeljevali, ali pa tudi ne, kar
»delodajalci« sami.

Zanimivo pri vsem tem je, da opravi¢ujejo
odpoved kolektivne pogodbe zaradi previsokih
stroskov dela in zaradi tega nekonkurenénosti na
wjih trgih. Niti z besedico pa ne omenjajo mana-
gerskih pogodb, za nase razmere izjemno viso-
kih plag in ugodnosti, ki jih imajo. Tudi nespo-
sobnost trzenja in napacne poslovne odlocitve
(po njihovem) niso razlogi za propadanje pod-
jetij. Ne zanima jih, &e bodo zaradi tega Ze tako
nizke place zaposlenih, Se za priblizno 30 % ni2-
je. Ob vsem tem se postavlja tudi vpraSanje le-
gitimnosti, saj so delodajalei lahko le lastniki, ne
pa direktorji podjetij, ki so postavljeni s strani
lastnikov. Kolektivno pogodbo nam torej odpo-

veduje organizacija, ki v sebi zdruZuje direktor-
je ne pa prave lastnike.

Zaradi vseh teh razlogov, so Svobodni sin-
dikati organizirali izredno Konferenco, na Kateri
s0 sodelovali tudi predstavniki Svobodnih sin-
dikatov iz Alpine in na kateri je bil sprejet sklep,
da vsi, ki s0 kolektivno pogodbo odpovedali,
odpoved preklidejo do 12, oktobra. Ce tega do
tedaj ne bodo naredili, bo ZSSS ez mesec dni
organizirala splodno stavko.

Kot predstavniki Svobodnih sinikatov v
Alpini se zavzemamo, da bo v naSem podjetju
obseg pravic ostal tak Kot doslej.

Po prvih pogovorih z vodstvom delniske
druZbe kaze, da je tudi generalni direktor podob-
nega mnenja in da naj bi, Kar zadeva place, do-
bili 6 % nad kolektivno pogodbo.

Vemo, da moramo zato vsi dobro delati, zato
upamo, da bodo organizacijski premiki (reorga-
nizacija, kvaliteta) in sistemizacija, za Katero
smo se dolgo prizadevali udi Svobodni sindikati
v Alpini, po novem letu prinesli tudi ustrezne
gospodarske ucinke.

Nas$ sindikat je vsekakor Se naprej pripravijen
na sodelovanje, tako z vodstivom delniske druz-
be, kot s strokovnimi sluZbami.

Milan SOVINC

°\
 YELO iy jenje



24

P e
e
e =

) Vs
kako POSLUJEMO

»Zakljudili smo s proizvodnjo
obutve za jesen-zimo tako za iz-
voz na Zahod kot domade trzisce,
tako gleznjarje kot Skornje, in za-
celi s proizvodnjo za pomlad-po-
letje,« je pripovedovala vodja
izdelovalnic zgornjih delov v Zi-
reh Anica Kavéic,

»Ta obutev zahteva res veliko
dela (minut), pa Se mudilo se je.
tako da smo res imeli konico, kar
zadeva delo,

Pravzaprav Ze od prvega maja
dalje delamo prakticno vse sobote,
pa Se veliko v popoldanskem casu.

V. mali Sivalnici smo v zadnjem
obdobju izdelovali obutev za slo-
vensko vojsko, treking in tekasko
obutev.

Mislim, da delo samo te¢e dobro,
saj je ustrezno pripravljeno in oskr-
bovano. V Sivalnici pa bi potrebo-
vali vsaj kaksno novo dvoiglavko,
saj se stroji neprestano izrabljajo.

V tej Sivalnici zelo pogresamo
stroj za nabijanje rin¢i€, ki bi ga
potrebovali tudi pri drugi obutvi in
prihranili vsaj za eno delavko, sedaj
pa predstavlja ozko grio.

V prikrojevalnici sekamo se-
stavne dele za vedino nasih montaZ.
Tu bi omenila, da imamo sedaj
stroje za tanjSanje z elektronsko
nastavitvijo, kar omogota hitrejie
in kvalitetnejse delo.

Trenutni problem v prikrojeval-
nici pa je doka) slab material, Gre
prakti¢no v celoti za naravno usnje,
z mnogimi napakami, tako da se za-
to naredi manyj, pa Se prihrankov (in
s tem stimulacije) ni veliko, kar se
pozna pri placah.

Kar zadeva povezavo z ostalimi
sluzbami, Ki pripravljajo proizvod-
njo, mislim, da je kar dobra. Pro-
blem pa je v tem, da je proizyodnja
zelo razdrobljena: pogosto delamo
tudi po Kupeih (za posamezne
Kupce) oz. ponaroCila obutve, ki
smo jo Ze izdelovali.«

Marta Zust je mojstrica v
»mali« Sivalnici:

»V nadi Sivalnici je kar nekaj tezk-
ih del tako pri izdelavi treking obut-
ve, kakor tudi pri vojaskih cevljih.
Posebno v zaetku, dokler ljudje
niso dovolj uvedeni, je Se vec teZzav.
Pri tem delu posebno trpijo roke.
Drug problem, na Kkaterega smo
naleteli pri izdelovanju gornjih de-

lov za vojaske Cevlje, je véasih pre-
mehko usnje za nekatere dele evlja,
ki mora biti mo¢neji. Pogosto
moramo zato Ze sesit gornji del raz-
dreti in zamenjali neustrezen del,

Stro) za zakovicenje nnéic pa
zares pogresamo; upali smo, da ga
bomo dobili Ze za to sezono...«

Marinka Mahni¢ usklajuje de-
lo pri sekanju zgornjih delov:

» Delamo skoraj s samimi naravn-
imi materiali, pri ¢emer je problem
v tem, ker je material zelo slab.
Tako je delo bolj zamudno, prihran-
Ka pa niin s tem ljudje tudi manj za-
sluZijo.

Delo je odvisno od potreb; tako
obCasno na nekaterih delih delajo
celo v izmenah...

Cepray povedini sekamo narav-
ne materiale, pogresamo nov stroj
za sekanje umetnih  materialoy.
Tudi sicer se stroji neprestano stara-
Jo, Kar zahteva nakupovanje nado-
mestnih strojev, ¢¢ Zelimo dobro
delati.

Elizabeta Jurca organizira delo
na tanjSanju v prikrojevalnici:

»V nasem oddelku se moramo res
zelo prilagajati in vsak dan do pol
devetih pripraviti sestavne dele za
zgomje dele za §, 6 Sivalnic, To v
tako razdrobljeni proizvodnji ni
enostavno. Seveda je to moZno
narediti, &e je vse dobro pripravl-
jeno in &e je material. V&asih se
zgodi, da moramo zato delo opravi-
ti v nadurah.

Posebno pomembno je, da je de-
lo tudi kvalitetno opravljeno; to
poskusamo dosedi s samokontrolo.

Sicer pa mora biti delo med
sekalnico (prikrojevalnico) in Sival-
nico tudi dobro koordinirano, kar
mislim, da je v eni osebi vodje do-
bro redeno.

Zakljucek

Na prvi videz rutinsko delo za-
hteva vsepovsod veliko znanja, pa
tudi odgovornosti, tako delaveey
samih, kot organizatorjev v vseh
treh oddelkih, ki jih vodi Anica
Kav¢id. Njihovo skupno delo pa
je v veliki meri odvisno od ustrez-
ne Koordinacije na racun drugih
sluzb, od komercial, nabave, pri-
prave dela, do planiranja proiz-
vodnje. Ce je vse to usklajeno, so
tudi rezultati.

N. P.

Smiljana Sabari na kontroli v
prikrojevalnici

Pripravniki se uvajajo

Mojstrica Elizabeta Jurca v prikrojevalnici skrbi, da je vse v redd
potanjsano, zigosano in skompletirano

Sabina Eisele pri sekanju jedra ¥
prikrojevalnici zgornjih delov

Pri Sivanju v Sivalnici - Nind
Poljansek

4
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Sklepi nadzornega sveta, sveta delavcev, uptave, mnenja |

Vdivalnici v Zireh je na vsakem traku Kontrola

=
Iskrice
BSOS i U 0
,\
Organizacija Kadri

Organizacija je postala
modna beseda, ko danes
govorimo o ulinkovitem re-
du v dogajanju.

Denar

Hitro tecite za kovancem,
ki se kotali proti kanaliza-
ciji!

Kadri

Kako to, da se v letih, ko
Pri nas odhajamo v pokoj,
drugje Sele lotevajo najza-
htevnejsih in najbolje pla-
Canih nalog v politiki in
8ospodarstvu?

e

Kadrovska
dobra takrat, ko pred seboj
vedno vidimo pogaco, za
hrbtom pa nam grozi bic.

politika  je

Denar

Do denarja ne moremo z
neumuim varcevanjem, rem-
ved
ljanjem.

8 pametmim zapray-

Organizacija
Je kot zvarek ¢aja iz pelina
in medu, ki smo mu namesto
sladkorja pridali ‘Se Scepec
soli — a pomaga.
Urednistvo

v, delavcev, sindikata...

V »mali Sivalnici« se stroj za nabijanje Kljukic, ki so ga dobili »z brito-
fa« pogosto Kvari, zato zamudijo v proizvodnji veliko ¢asa. O¢itno bi
rabili novega

Iz male Sivalnice v Zireh — v sredini mojstrica Marta Zust

¥
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Razgovori, reportaze, komentarji, pisma, v premislek na obravnavano temo, ankete, Kriipin Obutnik...

Perspektivo imamo - le zgrabiti jo moramo

Pogovor z generalnim direktorjm mag. Francijem Mlinarjem

Stopili smo v zadnje tromesecje leta: to je
¢as ugotavljanja dosedanjih rezultatov in
ugotavljanje, kaj vse moramo $¢ napraviti
do konca leta. Pa Se o pripravah na naérto-
vanje poslovnih dogajanj prihodnje Ieto.

Toda, hkrati gredo razmifljanja Se dalje v
prihodnost. O vsem tem v danasnjem raz-
govoru s predsednikom uprave in general-
nim direKtorjem mag. Francijem Mlinar-
jem.

Delo-zivljenje:

Kako torej ocenjujete sedanje raz-
mere?

Franci Mlinar:

Najbolje je, da poloZaj ocenjujemo ¢im-
bolj Konkretno in Kar nas ta ¢as najbolj tare.
Velik del zagat izhaja iz wezav in kasnitey
Kooperantov na Hrvaskem. Ta situacija je
med drugim nastala zato, Ker se je zaradi
ve¢jih ponaro¢il na modnem programu in
ponaro¢il rolerjev zavlekla proizvodnjo
obutve za jesensko-zimsko sezono. Veliko
Jje odvisno od vremena in lahko re¢em, da
kupci izredno pritiskajo, ker bi obutev po-
trebovali.

Kaj se bo n.pr. zgodilo, ¢e bi sneg zapadel
novembra, Kar je povsem mogoce!

Vse to pa je seveda tesno povezano tako
z rezultati poslovnega leta pa tudi naSimi
moZnostmi za naprej. Ce bi bili rezultati
slabgi, bi se nadaljevala visoka zadolZenost,
kasnitev proizvodnje rolerjev bi avtoma-
ticno vplivala tudi na manjSa narodila roler-
jev. Kasnitve smo deloma ublazili z delom
ob sobotah, pri cemer velja delaveem pri-
znanje za razumevanje. Toda vazen je
konéni rezultat,

Delo-zZivljenje:

Poleg tega na nase poslovanje vplivajo
tudi »zunanje« razmere, kajne?

Franci Mlinar:

Seveda, vendar so zaenkrat Se vse moz-
nosti, da leto zaklju¢imo s pozitivnim rezul-
tatom in da poplatamo precejSen del Kre-
ditov in s tem zaklju¢imo leto z ravnjo
kreditov Kot je bila v zacetku leta.

Ce 7e govorimo o zunanjih razmerah,
moram reéi, da na naSe poslovanje najbolj
negativno vpliva jatanje te¢aja lire, Kar nam
Je zelo podrazilo nabavo materiala.

Tako se bomo nujno morali v prihodnje z
dolo¢enimi ukrepi zasCititi proti »teajnim
rizikome, ali s poslovanjem preko blagovne
borze, dogovarjanjem z naSimi partnerji ali
kako drugace. Kot pa kaZejo dogajanja na
deviznem podrocju v zadnjem ¢asu, upamo,
da se bo Kon¢ni rezultat popravil tudi zara-
di ugodnejsih tecajev.

Delo-Zivljenje:

Na kaj pa bomo morali v teh zadnjih
mesecih Se posebno paziti?

V"

Generalni direktor mag. Franci Mlinar

Franci Mlinar:

V kratkem casu se seveda ne da veliko
narediti.

Razmisljati pa moramo naprej, da bi z
natan¢nejSim planiranjem Kapacitet proiz-
vodnih oddelkoy in s tem tedensko doscgli
nacrtovano proizvodnjo. Zaostanek bi mo-
rali nadomestiti vsak teden sproti. S tem bi
zagotovili, da ne bi kasnili, Kupci pa bi bili
zadovoljni.

Delo-zivljenje:

Bo torej nova organiziranost namenje-
na prayv temu?

Franci Mlinar:

Absolutno bomo morali odpraviti stalno
1izgovarjanje drug na drugega.

Ravno nova organizacija po programih,
Ki bo zazivela s 1. 1. 1997, naj bi ljudi bolj
povezovala, da bi skupno in sproti razreSe-
vali tezave. Dogovori Ze teCejo in letni plani
za leto 1997 bodo Ze usklajeni v okviru teh
novih organizacijskih skupin (Sportni pro-
gram, modni program, domaca prodaja).
Prav zato, da prehod na novo organiziranost
ne bi bil tako bole¢ ali povezan s kakSnimi
stroski .

Delo-zivljenje:

Verjetno bo sistemizacija delovnih
mest pripomogla Kk temu, da bo organi-
zacija dela smotrnejsa, odgovornost bolj
razvidna, s tem pa postavljeni tudi te-
melji za boljSe nagrajevanje po rezul-
tatih dela?

Franci Mlinar:

Na vsak na¢in bo morala sistemizacija
bolje dolo¢iti delo posameznika in s tem

vegjo kvaliteto, saj se bomo nacrtno lotil!
dela na podrocju kakovosti celotnega poslo-
anja, 10 je z uvajanjem sistema I1SO 9001-
Ne smemo pa misliti, da bo nova sistem!”
zacija kar avtomati¢no dvignila place; tem”
ved bo predvsem prislo do bolj pravicn®
delitve. ,

Dogovoriti pa se bomo morali (tudi
sindikati), kakSen delez dohodka lahko n#”
menimo za place. Seveda bomo morall
upostevati socialni sporazum, toda placa bo
predvsem odvisna od rezultatov. Po mojen
naj bi bile place med letom zmerne, &e p*
bi se proti koncu leta pokazal pozitive!
rezultat, se bi le-te ustrezno dviginile.

Delo-zivljenje:

Morda bi vendarle S¢ kaksno besed?
rekli o vlogi ISO standardoy, saj ne gre 1€
za to, da bi (Kot véasih) v finiu ugota¥”
ljali Koliko §karta smo naredili?

Franci Mlinar:

ISO standardi so pravzaprav nek pripo
modcek (orodje), da bi na vseh podroi‘,l"‘
dela in poslovanja delali dobro. Posegajo 14
vsa podroCja nasega dela; kvaliteten pro;
izvod je samo ena od Stevilnih podrodij, M
se jih s pomogjo standardov uredi, Kontn!
rezultat vpeljave 1SO pa bo zopet odvise?
od vseh nas. Dosledno izvajanje in zago”
tavljanje standardoy bo zagotovilo izboli-
Sanje nasega poslovanja in posledi¢no tud!
nas skupen rezultat.

Delo-zivljenje:

Dobro delo je seveda namen in cilj tak?
delni¢arjev, menedZerjev in vseh ostall

e T
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“aposlenih, saj imamo vsi skupaj le od
tega neko korist, kajne?

Franci Mlinar:

Prav gotovo; ta trikotnik je znalilen za
Uelnitke druzbe (konflikt triagentov), ved-
o v dialogu (menedZerji - Cimboljsi rezul-
tat, ki naj bi ostal v podjetju; delavci - &im
ved zasluZiti- Cimvisje place; lastniki - pa da
bi dosegli imves za delitev njim).

Delo-Zivljenje:

Toda e take analize, nacrti ali organi-
Zacija ne pomaga, ¢e v podjetju ne viada
Ustvarjalna klima in vzdusje sporazume-
Vanja?

Franci Mlinar:

Kot v fportni ekipi, so tudi v podjetju
fezultati le, ¢e si zelo prizadevajo vsi.
Dobro pa bo delal tisti, ki bo zadovoljen.

1 10 ni kar dano, ampak mora vsak od
fas k temu prispevati kolikor mogode naj-
Ye€. Podjetje samo zadovoljstva ne more

dati, ker tudi placa ni vse. Pomembni so

i

Delo-zivijenje:

Kaj torej lahko pri¢akujemo v prihod-
Nje? Slisim, da vodstvo nadrtuje reditey
dolgolemcgn gordijskega vozla: slabe
likvidnosti in visoke zadolZenosti.

Franci Mlinar:

leta spremljam te moreée razmere;
fiezasliZano je, da vse leto lahko delamo do-
, rezultat pa nam mesecno poberejo
fanke v obliki obresti na Kredite. Ta znesek
¥ v zadnjem obdobju 3 do 3.5 miljonov
DEM letno. To pomeni, & bi delali z last-
Nim kapitalom brez kreditov, bi nam ta
nar ostal za poslovanje ali kot dobicek.

Ena od resitev je, da vzpostavimo po-
Yezavo z Evropsko banko za obnovo in
fazvo; (EBRD), svetovnim monetarnim
Skladom in drugimi skladi, ki imajo sred-
Stva namenjena za pomog drZavam v preho-
du v trzno gospodarstvo.

_ Ta denar se lahko pridobi, &e te instituci-
J€ prepri¢amo, da smo perspektivno podjet-
¥, ki bo delalo z dobi¢kom in da bo potem
“mozno yrniti ali kredit ali pa sposobno od-
Kupiti delnice take institucije po 5 do 7 letih.

Sam se bolj zavzemam za drugo moZnost,

T 5¢ § lem izognemo obrestim. Kot Ze
eCeno, pa bomo v tem primeru morali biti
SPosobni  ponovno odkupiti  delnice, po
Povecani vrednosti. Te indtitucije se tudi ne

ajo v samo poslovanje, temved preko
Wojega Elana v nadzomem svetu budno
SPremijajo nase poslovanje na podlagi dol-
Borofnega  strateSkega plana. TURND
AROUND MANAGEMENT s0 tuji stro-

Ovnjaki, s katerimi sodelujemo Ze sedaj in

1 vodijo nase delo pri izdelayi dolgoroéne-
Ba nalria,

Seveda bomo vsako nadalinjo odlogitev
Predstavili tako nadzomemu svetu Kot
Skupigini delnicarjev, saj bo &lo v primeru
SPrejema nadega programa za zacasno spre-
¥

osrednja TEMA
Razgovori, reportaie, komentarji, pisma, v premislok na obravnavano temo, ankete, Kriipin Obutnik...
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membo deleZev lastniStva delniske druzbe
Alpine ali pa najem visokega dolgoroénega
deviznega kredita.

V programu, ki ga pripravljamo, pred-
videvamo realno rast realizacije (letno 6 %)
z relativno niZjimi strodki, reviziji oz, boljsi
rezultat z istimi stro8ki. To se pravi, da isto
Stevilo ljudi naredi ved.

Zalo Ze nacrtujemo, da bi del proizvodnje
izdelali na podrogjih, Kjer je delo cenejie
kot pri nas, sicer bi tak program morali
opustili.

Trzno gledano pa moramo poleg Ze
sedanjih zahodnih trgov (Nemdije, Fran-
cije, Belgije) osvajati trzis¢a centralne Ev-
rope (MadZarska, écil\a. Slovadka, Poljska,
Ukrajina).

Tudi na domacem trgu bomo morali
pospedevati konkurenénost prodajne mreZe
in posodabljati prodajalne, da bomo
konkurenéni tudi twijcem, ki pritiskajo na
nas trg.

Modna rubrika

Smernice za
Jjesen-zimo 1996/97

Ceprav so bile 3¢ do pred kratkim
nase odi (tistih, ki sodelujemo pri ob-
likovanju Alpinine kolekcije — modna
obutev) uprte v POMLAD-POLETIE
1997, smo dokoncno dolodili koleke ijo
za nastednjo pomlad, si ogledali sejme
in imeli naroéanje na konferenci.

Vendar nas ¢as in pa seveda vreme
zunaj 2e opozarjata, da je treba pozabiti
na poletna razmisljanja. Zato par besed
o prihajajoci modi.

Jesenska moda je v znamenju pre-
prostih klasiénih linij, nekaksno nadal-
Jevanje lanske mode. Dolline kril so fe
vedno tri - do kolen, maxi in seveda mi-
ni. Kroji so velinoma oprijeti, ramena
nepoudarjena. Hlace so ravne ali neko-
liko zvondaste od kolena naprej. Se ved-
no je veliko pulijev in obladil = vzorcem
divith mack,

Najvedja novest pa je vojaski oziro-
ma militaristicni videz. Torej pomemb-
no je vse, kar je znalilno za uniforme.
Plasce, hlade, kostime, obleke in srajce
odlikujejo odlicni kroji (prakticni in
udobni) in detajli kot so epolete, gumbi,
ki xe velikokrat zapenjajo dvoredno, in
nasiti Zepi.

o Patoutic
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Kar zadeva fiksne stroske, bomo ved na-
menili za celovit marketing, manj pa za os-
tale strodke.

Tako bi nagrtovana dokapitalizacija del-
niSke druzbe, ob uresni¢itvi teh nacrioy
pripomogla, da bi bilo celotno podjetje fi-
nanéno bolj usposobljeno in zato bolj us-
pesno,

Delo-Zivljenje:

Torej na prihodnost lahko gledamo 2z
optimizmom?

Franci Mlinar:

IzhodisCe vsega je celovita kakovost:
hkrati § tem pa z dobrim trZenjem lahko
ralunamo, da bomo naSli Kkupce nasih
proizvodov. Prodaja bo imela tudi zelo
pomembno viogo; seveda pa le vsi skupaj
lahko doseZemo nadrtovane cilje.

Izgovor posameznikov, da ne more
prispevati k boljSemu rezultatu, prav goto-
VO ni na mestu,

N. P.

DR Ostene =090
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Sklepi nadzornega sveta, sveta delavecev, uptave, mnenja lastnikov, menagerjev, delavcev, sindikata...

Poslovodska konferem:a
z osvezZitvami

Konferenco je kot Ze obi¢ajno,
odprl direktor domage prodaje Ales
Doleng, ki je poleg poslovodij po-
zdravil tudi nekatere direktorje pod-
jetih na Stajerskem in Koroskem, ki
imajo v okviru svojih podjetij
pogodbene prodajalne, ki prodajajo
nade Cevlje.

Slovenskim in hrvadkim poslo-
vodjem so se tokrat pridruZili tudi
poslovodje iz Bosne in Hercegovi-
ne, ki se v okviru nase firme Alpina
Impex skusajo poCasi izviti 1z stra-
hot vojne, ki je tod divjala zadnja
Stiri leta...

Uvodoma je spregovoril predsed-
nik uprave in generalni direktor
mag. Franci Mlinar, Ki je ocenjeval
trenune razmere in nase moznosti:

Prodaja rolerjev predstavlja procen-
tualno najvedji porast dolodencga
programa v nadi ponudbi. Zaradi
vedjega povprasevanji, smo proiz-
vodnjo enovrstnih kotalk (rolerjev)
razsirili bolj Kot je bilo naértovano,
zato pa bomo smucarske Cevlje
(pancerje) za letosnjo sezono jzde-
lali nekoliko pozneje.

Rac¢unamo, da bomo v prihodnje
e povecevali prodajo rolerjev, po-
sebno Se, ¢e bomo z ustreznim de-
lom (in reklamo) bolje osvajali $e
evropski in azijski trg. Tudi na
Hrvaskem se kaZejo moZnosti.

Kar zadeva modno obutey, smo
precej napredovali in osvajali nove

trge, tako v Franciji, Svici, Belgiji,
modneje pa s¢ usmerjamo tudi v
vzhodno-evropske drzave: CeSko,
Slovasko, MadZarsko, Ukrajino.

Seveda ob teh aktualnih uspehih
ne smemo pozabiti na teZave, ki nas
tarejo naprestano in moramo dolgo-
rono delovati tako, da bi reSevali
tudi ta vpraSanja.

Deloma bomo to reSili z reorga-
nizacijo po programih, Kjer naj bi
bolj prifla do izraza uCinkovitost
tim skega dela (tudi odgovomost) in
v kon¢ni fazi uspesnost poslovanja.
Usklajeno delo in poslovanje z last-
nimi znamkami nam lahko jaméi
konkurentnost,

»lzbor Kvalitetnega produkta, Ki
naj bo pri naro¢niku tudi pravocas-
no« - je zato nujnost, ki jo moramo
razviti do perfekinosti, Pray zato se
bomo lotili tudi delovanja v smeni
pridobitve certifikata  Kakovosti
ISO 9001,

Za uspesno delovianje se moramo
tudi sproti usposabljati. Tudi v
MPM bomo morali med drugim
pospeseno obnavljati prodajalne in
jih pravoasno oskrbovati 5 kvali-
tetno obutvijo,

Da b se redili likvidnostnih
teZzay, bomo delovali tudi v smeri
dokapitalizacije podjetja, 5 pomod-
jo Evropske banke za obnovo in
razvoj (EBRD).

O tem se moramo Se pogovoriti,
saj bo zaasno prislo do nekoliko
drugaéne strukture lasmistva, Eeprav
se novi (so)lastnik ne bi »vtikale v
samo gospodarjenje. Seveda preden
bo prislo do tega, moramo dokaza-
ti, da smo perspektivno podjetje, ki
bo lahko v 5-7 letih ponovno kupi-
lo delnice od omenjenega (dodatne-
ga) solastnika. Seveda je pogoj za
vse to kvalitemno poslovanje v celo-
ti, k ¢emur lahko vsi skupaj prispe-
vamo. Tega bi se moral zavedati
vsak. Zato moramo v podjetju vsak
po svojih modeh ustvarjati ustvar-
Jalno vzdusje sodelovanja in odgov-
omosti. Tako bomo bolj uspesni in
zadovolni, to pa je pogoj tudi za
zadovoljstvo ne samo pri delu,
temved tudi v Zivijenju nasploh,« je
Se menil Franci Mlinar.

Nejko PODOBNIK

Na konferenci je govoril tudi predsednik uprave in generalni direktor
mag. Franci Mlinar, desno direktor domace prodaje Ales Dolenc

Majda Tréek je predstavila kolek-
cijo modne obutve

Po uvodni besedi generalnega di-
rektorja Francija Mlinarja in razgo-
voru z njim in direktorjem domade
prodaje AleSem Dolencem, so nosilci
posameznih  programoy  predstavili
nove kolekcije.

Majda Tréek, vodja programa
modne obutve je s pomodjo Dru-
Stva modnih delaveey Slovenije oz.
treh manekenk udinkovito pred-
stavila kolekcijo za pomlad-poletje
1997; ta nas 8¢ vedno najsirsi pro-
gram, Ki 3¢ vedno predstavlja 60%
nase prodaje v Sloveniji.

Med drugim je uvodoma po-
vedala: »PoloZaj na trziséu je zelo

tezak - konkurenca je velika, pone
kod prodajo zapletajo Se krizn€
razmere (Neméija). Za namedek
SMO prav na tem programu odvisni
ne samo od modnih usmenteYs
temved tudi od vremena, Razum®
ljivo je. da zato tudi kolekcijo
pripravijamo ob upoStevanju teh
razli¢nih dejavnikoy - in poiséem®
kompromis.

Seveda skufamo v okviru tegd
poudarjati nove skupine (grupe)
obutve.

V osnovi je nasa obutey pred:
vsem usnjena, ker teZimo, da nasd
obutey sodi v vifje cenovne ra#
rede, ker v niZjih ne moremo bitt
konkuren¢ni. Modne usmeritye, K
smo jih deloma tudi upostevali SO
pri sandalah srednje oz. visje pete,
SirSimi, v&asih celo s Colastimi petit
mi; opazni so tudi plato podplatt
Obutev je odprta, na konicah s¢
odprtine velike. kopita so daljSa, Kaf
s¢ bo komu zdelo nenavadno:
Zgomji deli so pogoso sestavljeni 12
pastkov (pasckarji).

Barve so lahko Zive (zelene, TV
mene, oranZne) ali pa tudi rjave:
temno modra, beige. Pogosto vid*
mo tudi &mo ali belo barvo oz, konv*
binacijo obeh. ’

Miro Kav¢i¢, vodja razvoja, J°
na konferenci predstavil kolekcijo
treking obutye.

Predstavljeno obutev je po izved:
benih znacilnostih in materialih
razdelil na tri skupine:
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V prvi grupi so vrhunski Cevlji za
Planinarjenje v visokogorju in v
Najslabsih  vremenskih razmerah.
Zgomji deli obutve so namre¢ izde-
lani iz encga kosa.

Druga grupa obutve, ki je bila
Predstavljena, je namenjena za
Planinarjenje in je iz novejsih mate-

Pri dveh vrhunskih modelih je
vgrajena tudi plastiéna manseta za
boljfo oporo in hkratno zascito
gleznjev,

Znatilno za vecino teh modeloy
Jje kevlar zasCita Konic Cevljev.

Vrhunski planinski Eevlji za viso-
kogorje, kjer predstavljamo dva no-

Miro Kayéi¢ predstavlja novo kolekcijo treking obutve

fialoy, Zgomii deli te kvalitetne
‘{buch s0 izdelani iz ve& kosov in
Mimpateks membrane, Ki zavarujejo
020 od viage kar 8 ur, Pri tem je
Animivo, da poznamo veé vist za-
Ritnih membran, med Katerimi pa
A& gorateks in (nas) simpateks med
ajboljSimi. Seveda pa to dejstvo
“hteva od proizvajalcey obutve, da
mu  ustrezno tudi  konstruirajo
Obutev, ki tako izdelana sodi med
MajboljSo tovrstno obutey,
Tretja grupa je obutev za lahke
£0mike in je namenjena bolj za po-
niStvo v hribovitih predelih kot
“ planinarjenje v visokogorju.

NEKAJ NOVOSTI NA
PODROCJU TREKING
OBUTVE

va modela PEAK, ki imata enak
kroj, kot Ze poznani TRIGLAV, le
da je v montaZi izdelan na Klasicen

(evikan) nacin, in novim vibram
podplatom,

TIBET, ki je podoben Ze obsto-
je¢emu MOUNT-u, le da je narejen

VANTAGE
Predstavljamo novo grupo ev-
Y, ki je oblikovana po sodobnih

°b|'k0Valskih usmeritvah, imeno-

Vanih OUT DOOR TRENDIH, kar

Meni, da gre za dinamiéni zgomji

I Gevlja in prav tako razgiban
plat, z dobrim oprijemom.

na SirSa Kopita (gre torej za pros-
tornejdi Cevelj po Sirini, kar je za
marsikoga zelo pomembno). Odli-
Kuje se tudi po TCS podplatu.

Ob tem, ko vam predstavljamo
del novosti v TREKING KOLEK-
CUI, naj povem, da smo pred
kratkim nasim najvecjih grosisti¢-

nim Kupcem 2z vsega sveta, od
Kanade do Japonske (ZDA, Nor-
veske, Svice, Neméije, Francije,
Belgije, ltalije, Avstrije, Ceske,
Poljske) na Bledu predstavili tudi
nafo Kkolekcijo zimsko Sportne
obutve.

Morda nam bo uspelo, da bomo

O¢itno se je v zadnjih dveh letih
zbudila tudi Evropa. V Nemdiji 50
pred dvema letoma prodali 300.000
paroy, torej desetkrat ve€, To je res
izreden skok.

Kdaj se bo zbudila Japonska in
drugi deli sveta, S¢ ne vemo,
pripravljeni pa moramo biti, da bo-

Novosti so tudi pri rolerjih, Ki jih je predstavil vodja razvoja Tone Kavéic

ponekod povecali tudi trzni deleZ.

Seveda pa je od obetajoce kolek-
cije do uspeSnega posla Se daled;
prav gotovo pa vsak od nas k temu
lahko prispeva svoj delez.

Vodja razvoja smucarske obut-
ve in roler programa Tone Kavéi¢
Jje predstavil novi program rolerjev,
1o je obetajo¢ program, Ki smo ga
lani pripravili v zadnjem hipu; v
letoSnjem letu pa je izdelanih Ze
blizu 70.000 parov; 50.000 parov
smo izdelali pod drugo blagovno
znamko, pri katerih smo v Alpini
izdelali plastine sestavne dele in
notranje dele Cevlja, naroémk pa
nam je dobavljal podvozja in kole-
si, mi pa smo rolerje tudi sestav-
ljali,

Med tem ¢asom smo razvili tudi
rolerje  pod Alpinino blagovno
znamko, pri Katerih smo poleg
zgomjih delov in notranjega Cevlja
doma projektirali in izdelali tudi
podvozja, dokupili pa smo Kolesca
z lezaji. Teh rolerjev smo Ze izdelali
okoli 20,000 parov. Tone Kavéic je
poleg tega Se povedal:

»Skoljko« smo Ze razvili in izde-
lali pred dobrimi petimi leti in izde-
lali okoli 1000 parov, vendar tedaj
na trgu nismo zaznali ustreznega
povprasevanja.

Pravi boom pa so rolerji v zadnjih
letih naredili zlasti v ZdruZenih
drzavah Amerike, kjer prodaja Ze
dosega ve¢ deset milijonov parov,

mo nadaljevali s to naso uspesno
»prikljucitvijo« tem trendom.

Upamo, da se bomo priblizali
400.000 parom, kolikor smo v naj-
boljsih letih izdelali pancerjey, ka-
terih pa racunamo, da jih bomo
zaradi upadanja povprasevanja
izdelali letno okoli 150.000 parov.
Na vsak nacin pa oba programa
izredno  lepo Kompletirata  naSe
proizvodne in druge zmogljivosti,
kar obeta tudi doloen profit.

Pri novi ponudbi nasih rolerjev
predstavljamo lastne rolerje (dve
blagovni znamki Alpine). Gre za
fitnes program v razliénih cenovnih
razredih (internacionalna Kolekcija
Alpine).

Potem rolerje za STANDARD -
SPEEDBULL (HITRI BIK), ki vse-
buje dejavnosti Kot so slalom, sko-
ki, figure, drsanje po ograjah in
podobno. Ta usmeritev vodi rolkan-
je s cest v rekreacijske parke, ki so
v razvitem svetu usmeritev, ki je ne
smemo zamuditi.

Naslednja 1zvedba rolerjev pa je
namenjena hokejski igri Kot letne-
mu Sportu, Ki je v svetu tudi v veli-
ki rasti (in line hokey). Tudi pri nas
ze opremljamo nekatere vrhunske
hokejiste z naSimi rolerji (npr. Ci-
glenecki) in moram reci, da so z nji-
mi izredno zadovoljni.

(Nadaljevanje na 10. strani)

\
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{Nadaljevanje = 9. strani)

Nasa prednost za prodajo (argu-
menti) so namred vse izkudnje, ki
smo si jih pridobili pri pancerjih.
Dosegli so izreden oprijem, ugodno
pocutje nog (notranji ¢evelj), na
drugi strani pa tudi hitrost.

Nasa prednost je tudi izdelana
servisna mreza.

Seveda pa nade blagovne znamke
v tem delu naega programa v svetu
se niso uveljavljene: toda, ¢e bomo
v te programe Se naprej vkljucevali
vse svoje izkuSnje in poslovne
zmoznosti, bomo lahko dosegli tudi
to. Prvi koraki so obetajodi.

Novosti tudi
pri rolerji

Uvajamo dve blagovni znamki:

Alpina = modeli pokrivajo po-
trebe  rekreativeev, fitness in
hitrostnih rolarjev (SPEED)

Speedbull (by Alpina) - pokriva
segment »uli¢nih« rolkarjev -
stunt in hokej

-

FT 450

Je vrhunski model za rolkarje,
ki si Zelijo izboljSati svojo fizicno
kondicijo (fitness).

Novo podvozje in manseta, ve-
liko jermen, kanting, HI rebound
Kolesa, abec 5...

SP 900

S pocenitvijo nekaterih kompo-
nent bo Cevelj cenovno bolj
dostopen tistim, ki spraSujejo po
tovrstnih artiklih

Sele, ko ¢lovek sam preizkusi rolerje, zna svetovati

V Lendavi upajo na boljse

Poslovodkinja prodajalne Merca-
torja iz Lendave Margit Magdi¢

Ena izmed takoimenovanih po
godbenih prodajaln je tudi v Len-
davi. Prodajalno, ki sodi v sistem
Mercatorja SDS Pruj. Vodja oddel*
Ka tu je Margit Magdi¢. Takole J¢
menila;

»Sodelovanje na Konferenci s¢
mi zdi kar zanimivo, saj sem prvi¢
na konferenci.

V nasi prodajalni  prodajam?
Alpinino obutev in moram re¢i, d4
letos nismo dosegli takega obsegd
prodaje, kot smo upali. Ali je na t©
vplivala ponudba ali neustrezna 24
loZenost; na vsak nadin pa upam, d4
bo letos boljse. Upam, da mi bo us*
pelo, da bom v predstavljeni koleks
ciji izbrala ustrezno obutev 7
narodilo, saj bo od tega odvisno, &
bo prodaja bolj$a.«

—— |

SB 100

Z dodatno skoljko st. 3 smo
potegnili razpoloZljivi sortiment
Se za dve velikosti navzdol (34 in
35). Tako lahko ponudimo tudi
JR model z Alpina podvozjem.

SB 500

Pravi »stunt« model z vsemi
pritiklinami, Ki jih Zelijo mladi,
da lahKo drsajo po ograjah,

skacejo na rampah ali se vozijo
v »half-pipe«.

V okviru vrste prodajaln Kme-
tijske zadruge v ZuZzemberku v pro-
dajalni obutve in usnjene galanteri-
je prodajajo med drugimi twdi
Alpinino obutev.

Poslovodkinja

Alenka Kubhelj

Kolegi so uzivali v nastopih svojih reprezentantoy

pravi; »Zelo sem zadovoljna z vaso
obutvijo; kvalietetna je in tudi cen¢
so sprejemljive. Tudi prodajamo J°o
dobro. Sodelovanje preko vase gro®
sistiéne prodaje je prav tako dos
bro.«

Tudi v Zuzemberku prodajajo nade éevlje

————
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Jeseni modno obutey kar dobro prodajamo

Iz Sportnega oddelka

V Novem mestu si Zelijo prenove

»Najbolje prodajamo obutev
“ mlade, pa tudi druge jesenske
Modele, tako Zenske kot moske,«
Ie zatrdila namestnica poslovodje
¥ nasi prodajalni v Novem mestu
Marija Turk.

*Sploh lahko povem, da smo s
Prodajo septembra kar zadovoljni.
¥ to vpliva prav gotovo (o, da
mamo dobro kolekeijo, kvalitetno
Zdelano obutev, z zelo malo rekla-
Macijami (kot primer naj navedem,

se pri otroskih Eevljih vEasih trga
Vthnji del oblazinjenja (ovratnik));
ludi cene so sprejemljive. Pravijo,

ima Konkurenca draZjo obutev.

Orda bi bilo dobro, da bi imeli ved

P ——

reklame, saj je konkurenca velika;
poleg nase prodajalne so v blizini S¢
prodajalne Pecka, Planike, Astre,
Borova...

V pogovor so se vkljudile tudi os-
tale prodajalke z obeh oddelkov
(Sportni in modni). Nekatere so me-
nile, da bi tudi jeseni morali imeti S¢
ve€ obutve z usnjenimi podplati;
morda tudi nekaj veéjih Stevilk
Zenske obutve.

Na Sportnem oddelku so se zelo
zavzele za to, da bi morebitna pre-
nova prodajalne zdruZila oba oddel-
ka, in da bi imeli v ponudbi ne samo
obutev, temvec tudi Sportno opre-
mo. To gre skupaj...

Sicer pa so letos prodali preko
200 paroy rolk, dobro prodajajo tu-
di laZjo planinsko obutev in jesen-
sko mosko brizgano ali gumijasto
obutev. Spradujejo tudi za teniskimi
copati, seveda pa najbolj po sve-
tovnih uveljavljenih firmah kot so
Nike, Reebook in druge. Pri rolerjih
sprasujejo za nove zavore, za koles-
ka pa ne, kar kaze, da so kvalitetna.
K kvalitetni obutvi sodi tudi us-
trezno svetovanje za nego obutve.

V Novem mestu pravijo, da spre-
jev prodajo zelo veliko. Tudi sicer
kar nekaj vedo o ravnanju z obutvi-
jo, kar so izvedeli na seminarjih. Pa
$e bi morali vedeti, da bi res znali

svetovati. Kar zadeva smucarsko
obutey, jo ponavadi kar dobro pro-
dajajo, ¢e je seveda sneg. Da bi to
pospesili, redno sodelujejo na smu-
Carskih sejmih v Novem mestu in
okoliskih krajih.

Kot Ze regeno, pa bi morali za
reklamo nameniti ve¢; tudi za ure-
Janje izlozb.

Torej, v Novem mestu kar zavze-
to delajo; marsikaj pa bi lahko 3e
bolje. Na vsak nadin pa so prostori
potrebni prenovitve in posodobitve.
To je v sedanjih trznih razmerah
eden osnovnih pogojev za Konku-
rencnost.

Nejko PODOBNIK

Ivo Likar
odhaja v pokoj

V pokoj odhaja nad najstarejsi
Poslovodia, edini iz prodaje, ki je
Vseh 42 let pokojninske dobe ostal
Zvest Alpini - Ivo Likar,

Poslovodska  konferenca na
Rogli, ki je bila njegova zadnja, je
bila zato twdi dobra prilika za
Pogovor z Ivom, ki sodi med tisto
Pionirsko skupino prodajalcev, ki
J& potem, ko so se v Zireh izudili za
Cevljarja, odsel v nastajajoto pro-
dajno mrezo.

»Da res je tako,« pravi Ivo
Likar. »Ze leta 1951 sem prisel v Ziri, se t izudil, potem pa odsel v
Prodajno mreZo, kjer sem preZivel vso Zivljenjsko dobo. Od tistih, ki
Smo takrat odsli, nas je Zivih le Se nekaj.

Glede na to, da sem ves ¢as aktivno posegal v dogajanje v malopro-
dajni mrezi (med drugim je bil predsednik delavskega sveta TOZD
Prodaja, predsednik sindikata, ¢lan komisije za izbor kolekeij itd.),
lihko redem, da Alpino res dobro poznam. Ce se¢ spominjam sedaj
razmer Stiridest let nazaj, lahko re¢em, da smo dosegli ogromen napre-
dek. Danes se lahko Alpina kosa z evropskimi proizvajalci; pri¢aku-
Jjem, da bo tako Se naprej. Prav tako upam, da bodo prodajalne povede-
vale obseg prodaje, kljub Kriznim ¢asom, saj imamo dober program in
sodobne kolekeije.

No, v teh Stiridesetih letih sem doZivel marsikaj lepega, pa tudi vse
tezave, na katere smo naleteli. Lahko pa reem, da v pokoj odhajam z
zavestjo, da sem za Alpino napravil kolikor najvec sem mogel. Veskozi
pa sem se zavedal, da pla¢a sama ni vse; medsebojni odnosi so pomem-
bna sestavina Zivljenja in dela. V Alpini ti odnosi niso bili vedno
najboljsi, Ceprav smo vedno nadli moZnost za pogovor.«

In sedaj ko odhajate v pokoj?

»Seveda Zelim vsem, ki bodo poprijeli moje delo v prodajalni v
Velenju, veliko uspeha.

Sam bom sedaj nadel ved Casa za svoje »konjicke«, med drugim za
planinarjenje, s katerim sem se Ze sedaj veliko ukvarjal.«

N. P.

\
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Prvi vtisi
in nase trzne moznosti
na Madzarskem

Znadilno za madzarski trg
obutve je moéan prodor proiz-
vajalcev z Daljnjega vzhoda,
zlasti  Kitajske, Vietnama,
Tajvana, To obutev, Ki je zelo
poceni, prodajo najve¢ pred-
vsem zaradi nizke Kupne modi
prebivalstva,

ODb Ze omenjeni ceneni obut-
vi na trznicah na Madzarskem
lahko opazite tudi buti¢no
prodajo visoko modne obutve
po zelo visokih cenah.

V takih razmerah morajo
biti nasa prizadevanja $e po-
sebno premisljena. V pretek-
losti smo se¢ na madzarskem
trgu Ze veckrat poskusali uve-
ljaviti, toda brez posebnega
uspeha.

V zacetku letoSnjega leta
smo se povezali z zasebno fir-
mo Corvo Bianco, ki predvsem
uvaza obutev in skrbi za di-
stribucijo preko grosisticnih
Kupcev in detajlistov,

Kot kaze, smo se z lastnikom
firme ujeli tudi kar zadeva
koncepta prodaje.

Skupaj smo nasli trzno niso
—to je prodajo Kvalitetne mod-
ne obutve v srednjem razredu
ljudem, Ki imajo denar.,

Tako smo za sezono jesen-
zima 96/97 preko Corvo Bian-
ca prodali 2200 parov. Zani-
manje za naso obutev je nara-
slo, zato pricakujemo zapomlad-
poletje 1997 priblizno 5000 pa-
roy narodil za Madzarsko,

Sicer pa upamo, da bomo na
Madzarskem dosegli prodajo
10.000  parov, dolgorocno
morda 15,000, 1zKuSnje nam
govorijo, da je zanesljivejsi
prodor le postopen, pri ¢emer
moramo biti v zacetku zado-
voljni tudi z malim, Ker Kolek-
cija za Madzarski trg sovpada
s kolekcijami  za  Cesko,
Ukrajino, Rusijo, Hrvasko,
Bosno in z domaéo kolekcijo,
bomo s priklju- ¢itvijo novega
trga lahko povecali kolicine na
artikel.

Pomembno pa je to, da se¢
izkazemo kot dobri, kvalitetni
in zanesljivi dobavitelji, ki
spostujejo dobavne roke, kva-
liteto in modne trende.

Le ob zgoraj navedenih po-
gojih bomo uspeli s pomodjo
pravilnega friznega nastopa
zgraditi - blagovno  znamkKo,
brez katere pa ni moZna uve-
ljavitev v srednjem in visjem
cenovnem razredu. Zato je
nujen celovit pristop, ki bo
hkrati del celostne podobe
Alpine in njenih blagovnih
znamk.

Vse to skupaj pa nam bo
omogocilo zasluzek, ki ne bo
pokrival samo stroskov proiz-
vodnje, pa¢ pa bo prinasal tu-
di dobicek,

Upam, da bomo znali stopiti
skupaj vsi tisti, ki lahko Kaj
prispevamo K temu.

Polona ZAKEL)

S sejma v Budimpesti marca 1996

.
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Z izbora Kolekcije za pomlad-poletje 97

Kolekcija je osnova poslovnega uspeha

S poslovodsko konferenco, ki je
pred kratkim zakljucila delo, lahko
recemo, da se je konlalo delo mo-
delirnice modne obutve pri obliko-
vanju kolekcije za pomlad-poletje
1996.

Ocenjujem, da smo, vsaj kar
zadeva domade triisce, ustregli za-
htevam in potrebam v Sloveniji in
na Hrvaskem. Razvili smo tudi
nekaj novilk modelov, npr, dona, ju-
lija in druge..,

Seveda o koncnem uspehie bomo
lahko govorili Sele, ko bo stekla pro-
daja. To velja tudi za tuja triisca,
kot so Francija, Nemcija.

Z izdelavo kolekcije za pomlad-
poletje smo priceli s pospesenim
tehnicnim modeliranjem, tehnologi
pa pray tako pospeSeno pripravija-
Jovse potrebo za proizvodnjo. Nasa
Zelja je seveda, da bi bila obutey
izdelana povsem v skladu = modeli,
vendar se marsikdaj pokaZe, da je
zaradi razlicnih razlogov treba kaj
spremeniti.

Po izdelavi kolekceije za pomlad-,
poletje in nadaljnjimi aktivaostmi v
zvezi s tem, pride na vrsto priprava
kolekcije za jesen-zimo 1997198.

Zakljuceni so pogovori s partner-
Ji in sploh raziskave triisca, kar je

osnova za oblikovanje glavnih us:
meritey kolekeije.

Razvili smo tudi dve novi kopiti
Naj ob tem omenim, da se poslavis
Jajo konicasta kopita in da so v mo:
di Sirfa, oglata (kare kopita), pete
bodo prav tako Siroke.

Prvi izbor pri pripravi kolekcijé
bo konec tega meseca, ko bomo $
pomocjo vedjih kupcey in tujegd
modelirja Ze dolocili grupe. To b0
potem osnova (temely) za nadaljnjé
delo in izdelavo celovite kolekcije:
Ze mesec dni zatem bo drug!
(glavai) pregled, ko bomo dolodill
koliko modelov sodi v koncept nove
kolekeije. Pripravili bomo okoli 80
modelov, kar bo hkrati priprava 3
sejem Garda v ltaliji. Ta kolekeijd
pomeni tudi osnove za nabavo ma*
ferialov.

Sejem Garda pomeni naso oriete
tacijo, &e smo se usmerili pravilno-
Po sejmu pa zalnemo z izdela®
potniske kolekeije.

To bi bil nekaksen krog, ki 5¢
ponavija, le vsebina (moda in me
deli) se neprestano spreminjajo. Mi
se moramo hitro prilagajati, ¢e 2€
limo ostali konkurenéni. Kot kaZés
bo moda imela le $¢ mocnej®
viogo

Ko govorimo o pripravi kolekc®
je. pa seveda ne gre vse gladko. od
dogovorov  osnovnili  usmerite's
preko ugotavljanja, ¢e smo zadell
poteka zahteven proces. preverjd
nje, Ce smo zadeli pravo usmerite¥:
To je povezano = razlicnimi te2av®
mi in tudi konicami.

Na vsak nadin pa upamo, da st
oblikovali prave kolekcije in da 3¢
bo to uresnicilo v praksi, tako =
izvedbi oz. proizvodnji, kakor
pri uspesni prodaji.

Albin SIFRAR
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KADROVSKE

NOVICE
SEPTEMBER 1996

V mesecu septembru 1996 je bila
* po dveh bolj susnih mesecih - ¢e
Bledamo  zaposlovanje delavcev,
fluktuacija delaveey veliko vedja,
%3 smo na novo zaposlili kar 9 de-
lavcey, 13 delaveem pa je v tem raz-

ju delovno razmerje prenchalo.

Cecilija Lukandi; iz lahke montaze
s0 z delom prenehali: Ivan Rupnik,
Franc Nagode in Dusan Bogataj; iz
oddelka izdelava vzorcev Jure Pisk,
iz oddelka brizgana obutev Gabri-
jela Jereb in Veronika Kunc in iz
obrata Sentjost Stefka Dem3ar.

V POKOJ ODHAJAIO

Iz nade deloyne sredine odhajajo
v pokoj dolgoletni sodelavei Milka
Eniko iz Sivalnice, Ivan Rupnik iz
lahke montaZe ter iz obrata Rovte

l’l‘ipmvnik Primoz Kopa¢ na pogovoru pri mentorju AleSu Dolencu

Delovno razmerje so v oddelkih v
fireh nastopili: BoStjan Lukandi&,
Urtka Mlinar, Maja Oblak, Maja

€pec in Lidija Primozic. Pray tako
$0'v proizvodnih oddelkih v Zireh
Mastopili delo delavei Matija Mlinar
0 Rudolf Nicoletti, ter na vzdrZe-
Vanju Jozef Tifler. V skladistu

Cnih izdelkov je delo nastopil
dniel Tréek.

Z delovnim razmerjem so v me-
%ecu septembru prenehali iz oddel-

Sivalnica: Milka Eniko; poslovili
‘Mo se tudi od Branke Oblak iz §i-
Yalnice $portne obutve; iz normir-
ke sluzbe je z delom prenchala

Gabrijela Jereb in Veronika Kunc.
Ob tej Zivljenjski prelomnici Zelimo
vsem veliko zdravja, zadovoljstva
in razumevanja v domadem Krogu,
predvsem pa trdne volje pri prema-
govanju vsakodnevnih teZav.

POROCILI SO SE

Ob sklenitvi zakonske zveze
sodelavki Polonci Huber iz obrata
Sentjost iskreno Eestitamo in ji v za-
konu Zelimo mnogo srefe, veliko
zdravja, predvsem pa medsebojne-
ga razumevanja in zadovoljstva v
skupnem Zivljenju!

Irma DOLENEC

Noy avtomat za tople in hladne napitke

Lepo urejena notranjost kozmeti¢nega salona s kabinami za posa-
mezne kozmetiéne usluge - s cenami, primernimi za Ziri

Ob odprtju kozmeticnega salona M

Prav gotovo je Kozmeticni salon, ki ga je pretekli mesec odpria Minka
BoZic pri Lipetu v Zireh, je hrabro dejanje za to okolje, kjer tovrstnih uslug
nismao bili vajeni.

Najprej naj povemo, da so tudi uredili izredno lepe prostore (kabine) za
posamezne vrste telesne nege.

Tuwimajo pedikuro in manikuro, prostor za licenje obraza = veliko aparati,
solarij, kabino za masaio.

Salon ima tudi aparat za trajno odstranjevanje dlak, aparat za vnasanje
ampul (za odstranjevanje aken), tudi vse potrebno za regeneracijo kole.

vDelamo = dobrimi preparati in kremami, tudi za kozmetiko,« je pripove-
dovala dolgoletna medicinska sestra Minka BoZic.

»Tak salon, ki je namenjen za nego obraza in telesa, postaja danes nekaj
vsakdanjega. Urejen in sproscen ¢lovek bo zadovoljen s samim seboj in bo
zato tudi bolj uspesen.

Poleg Ze omenjenega odstranjujemo otiS¢ance in kurja ocesa. Tu je Sved-
ska sprostitvena in protibolecinska masaZa za ljudi, ki imajo n.pr. bolecine
v ramenih, hrbtu; wdi za moske.

Solarij pomeni dobro zas¢ito koZe pred soncenjfem ali zato, da si ohranite
ten ¢ez zimo,

Poskrbimao za nego ob posebnih prilikah (neveste), kozmetiko, umetni no-
hti, trepalnice.

V salonu smao poskrbeli tudi za diskretnost; hkrati je na vrsti le en obisko-
valec, ki pa se vsak prej najavi,

Pa $e 1o; tu vsakomur tudi svetujemo, kako naj ravnajo sami; kupite lahko
tudi kreme, ki vam ustrezajo. Ce je potrebno, uslugo opravimo tudi doma,

Rada delam to dela, pomagam ljudem, se pogovarjam z njimi. S tem sem
se ukvarjala Ze leta. Sedaj pa so se mi s tem salonom uresnicile sanje,
Pridite pogledat, ne bo vam Zal « je pripovedovala Minka BoZic.

Skratka, vabim vse, da se oglasijo, se polepSajo in sprostijo (telefon
692-644).

Sicer pa je salon odprt vsak dan od 10, do 12 ure in od 16. do 20. ure, ob
sobotah pa od 7. do 3. ure. )

N. p.

Nasi tudi v Parizu

Med 296 slikami, ki Jih je trebanjska galerija odpeljala v Pariz in Se v nekaj drugih
Jrancoskih mest, so tudi slike firovskih mojstrov Jofeta Peternelja Mausarja in
Konrada Peternelja.

Najboljse slike trebanjske galerije likovnih samorasinikoy bodo razstavili v Meki
svetovne umetnosti, v Parizu. Od 15. septembra do marca bo tam mednarodni festi-
val naivne umetnosti in Francija 2eli svetu predstaviti trebanjsko zbirko, ki je po
mnenju uglednega francoskega strokovnjaka Alaina Mishona edinstvena svetovna
zhirka visoke mednarodne kakovosti.

Galerija samorastnikov se tako podaja na svoje tretje gostovanje v svet. Prvi dve,
v ltaliji in na Poljskem, sta bili mnogo manjsi. V trebanjski galeriji je na ogled okoli
800 slik. Sedaj, ko je na tjem skoraj 300 slik, je galerija koncno dobila priloZnost

R
.bll.ozxvu.m
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Prisli, odili, umrli, diplomirali, predstavitve diplom, kadrovski naérti, tekoéa problematika, stimulacije...

kadrovske NOVICE

Poslovili smo se
od sodelavke
Branke Oblak

Kako poiskati pravo pot,
Kam nameniti Korak, da bi
lazje in boljse Ziveli, se veckrat
spralujemo, pa vendar nas
vsaki¢ pretrese, ko zvemo, da
Jje umrl nas prijatelj ali so-
delavec, sodelavka.

Zelo nas je pretresla vest, da
nase sodelavke Branke Oblak,
rojene  Buh, iz Sivalnice
Sportne obutve ni ve¢ med na-
mi. Kako tezko je Zivela, kaj
vse si je zelela? Verjetno le to,
da bi bila zdrava in da bi
zmogla biti dobra mati svoji-
ma otrokoma, Zena, pa tudi
delavka.

V svojih tridesetih letih Ziv-
ljenja, je ze v rani mladosti
izKusila, kako trdo zna biti

zivlijenje. Pri petnajstih letih
se je zaposlila v obratu Gore-
nja vas, ¢ez ¢as si je nasla
zivljenjskega sopotnika, po-
skusala sta biti drug drugemu
v oporo, pri vzgoji njunih
dveh otrok. Z mnogo odpo-
vedovanja sta si sezidala tudi
hiso. Pred dvema letoma je z
delom pricela v novi Sivalnici
v Zireh, Ker se je druZina pre-
selila v novo hiSo. Za njeno
zdravje pa ni bilo pravega
zdravila, ni¢ ve¢ ni bilo prave
volje do dela, do zivljenja.

In tako naSe sodelavke
Branke Oblak ni ve¢ med na-
mi, od nje smo se poslovili z
veliko zalostjo v srcu; s socut-
Jjem do njenih najblizjih, Ki jo
bodo vedno nosili v srcu.

Ivanki Oblak
v slovo

V mesecu septembru smo se
za vedno poslovili od nase
upokojenke Ivanke Oblak,
rojene leta 1928 na Dobra-
cevi.

Z delom v Alpini je Ivanka
Oblak pricela v oktobru leta
1961. Vedinoma je delala v §i-
valnici, Kjer je s svojo prid-
nostjo  in  prizadevnostjo
opravljala razlicna dela - do
najbolj zahtevnih faz v Sival-
nici.

Upokojila se je aprila leta
1984. Po upokojitvi je skrbela
za druzino, pa vendar ji je
zdravje pred leti pricelo
pesati, kar ji je prekinilo
mirno upokojensko Zivljenje.

Sedaj naSe upokojenke ni
ve¢ med nami; bolezen je bila
moénejsa od volje do Zivljenja.

Socustvujemo z njenimi do-
madimi, nekdanjo delavko in
upokojenko Ivanko Oblak
bomo ohranili v dobrem in
trajnem spominu.

Marija Nagli¢
v slovo

Poslednje slovo smo v me-
secu septembru izrekli nasi
dolgoletni upokojenki Mariji
Nagli¢ z Logaske ceste v
Zireh.

Marija Nagli¢ je bila roje-
na leta 1916 v Zireh in se je
glede na tedanje razmere po
vedih  zaposlitvah od leta
1936 dalje, pa do dela v teda-
njem »Cevljarstvu Metka« v
Zireh od 1955 do 1959 leta, v
Alpini zaposlila julija leta
1959 - najprej Kot delavka v

proizvodnji, od leta 1966 pa
je opravljala delo snazilke.
Upokojila se je maja leta
1970.

Zivljenje nikomur ne pri-
zanasa, tako vemo, da tudi
Mariji Nagli¢ ni bilo priza-

neseno, predvsem zadnja
leta, ko je bila bolezen vse
hujsa, pa vendar so ji ob
strani stali dobri ljudje.

Vsi, ki smo jo poznali, bo-
mo Marijo Nagli¢ ohranili v
dobrem in trajnem spominu.

Wy T

lAhm':

S sestanka vodstva svobodnih sindikatoy
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Zbralo se je kar precej radovednezey in Sportnih navdusencey

Ob 60-letnici organiziranega
lovstva v Zireh

Konee septembra je Lovska druZina Ziri, ki Steje 34 ¢lanoy, pripravila
fzstavo v potastitev 60-letnice organiziranega lovstva v Zireh in 50-letnice

Vske druZine Ziri.

O zagetku lova na Zirovskem tezko govorimo, z gotovostjo pa lahko
g".V()rimn o0 zatetku organiziranega lovstva na Zirovskem. Novembra bo
Minilo natanko 60 let, ko so se sestali zakupniki - 11 jih je bilo - in ustanovili

fStvo 7 vsemi pisanimi pravicami in dolZnostmi do lova. Lovsko druzbo,

1je zacela delovati novembra 1936, so sestavljali; dr, Ernest Demgar,

alija Dolenc, Ivan Kavéid, Josip Madek, Franc Gruden, Ivan Blazil,
Matija Jurca, Milan Dolenc, Maks Seljak, Jukob Peternely, Ivan Leskovec
" Ivan Lengar, ki je v ¢asu ustanavljanja lovske druZbe umrl.

Ustanovni ¢lani Lovske druZine pa so bili: Jozef Madek, Junez Jan, Franc
Tuden, Janez Albreht, Karel Berdi&, Johan Jesenko, Milan Dolenc, Filip

thovec, Vinko Zakelj, Urban Majnik, Ivan BlaZi¢, Franc Groselj, Matija
lenc,

Razstava, ki so jo pripravili v Galeriji, ponazarja zgodovinski razvoj
TUZine; vidi se napredek v odnosu do narave; prav tako v tehniki, saj smo

¥ideli ty od pasti, do sodobnih lovskih pusk. Vse skupaj polepsa likovno
*lo na temo lovstva in narave nasploh; razstavo pa zaokroZajo predmeti,
delani n.pr. iz lesa oz. naslikani na stare opeke. Motivi so seveda lovski in
4F primerni za dekoracijo stanovanja,

N. P.

z Yazstave ob 50-letnici LD Ziri
b
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Petri sta cestitala predsednik odbora za Sport Zoran Kopa¢ in Zupan
obéine Ziri Bojan Starman (na sliki)

Petra Rampre sedaj Ze med
najboljsimi na svetu

Uspehi nase Petre Rampre se kar nizajo. Potem, Ko je z eKipo Slove-
nije osvojila evropsko prvenstvo, oziroma dosegla drugo mesto na od-
priem pryvenstvu ZDA (skupaj s Katarino Srebotnik), sta se obe dekleti
izkazali tudi na svetovnem eKipnem prvenstvu mladink do 16. leta v
Ziirichu.

To znamo ceniti tudi v Zireh, saj se je na sprejemu pred ZadruZnim
domom zbralo Kar precej teniskih navdusencey in vseh tistih, ki znajo
ceniti Sportne dosezke svetovnega formata,

V imenu odbora za Sport pri ob¢inskem svetu je Petri Cestital njegov
predsednik in ¢lan obéinskega sveta Zoran Kopad. Spregovoril je tudi
zupan obéine Ziri Bojan Starman, ki je ugotovil, da gre pri Petri spet
za dosezke, na Katere smo lahko ponosni in jih zato velja vsestransko
podpirati. Zupan je izrodil Petri tudi obéinsko nagrado za ta dosezek v
visini 100.000,00 tolarjev.

Na koncu je prislo Se sladko darilo. V imenu slas¢iarne Ambasada je
Naser Biljali Petri podaril torto v obliki teniSkega loparja in
posvetilom: »Petra, ponosni smo nate.«

Sprejem je s prijaznimi pogovori vodil povezovalee radia Ziri, za
vzdu§je pa sta ves ¢as kljub hladnemu vremenu skrbela Pino in Tom,

Upamao, da bomo v Zireh e imeli kaj podobnih sprejemoy,

N. P.

Na Koncu Se sladko darilo v obliki teniSkega loparja

2 ELOziyljenje
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Uros Vehar
evropski prvak

Na evropskem prvenstvu v
Franciji je zmagal v drama-
ticnem finalu, ko je v podalj-
Sani igri premagal domacina
Perrasa s 25: 19, medtem Ko je
bil rezultat v prvem delu ize-
nacen 46:46

Medtem, ko je imel Uros
majhno slabost, ko je zgresil
balin¢ka v dvoboju s Hrvasko,
zaradi c¢esar se Slovenija ni
uvrstila med ekipe, Ki so se
borile za Kolajno, je v ekipnem
dvoboju z Italijani Uros na-
ravnost blestel, saj je zadeval
92 %. Toda, na zalost to ni bilo
dovolj, da bi se naSi uvrstili v
polfinale in so bili peti. Toda
to je Sport...

Kar na tekotem traku se
vrstijo vrhunski uspehi Zirov-
skih Sportnikov, zlasti Urosa

Veharja. N. P.

Najveéji mednarodni uspeh pa je na tekmovanjih za GAND-PRIX
NORDLISKI KOMBINACLI dosegel Gasper Poljansek z 19. mestom
med najboljsimi tekmovalci v tej disciplini. To je najvedji tekmovalcey
in Klubski uspeh v nordijski kombinaciji.

Vreme ovira izvedbo
tekmovanj v skokih

Na drZzavnih prvenstvih v poletnem obdobju so bili najuspesnejdi; ¢lani: PrimoZ
Kopac 2. mesto, zmagal je Samo Gostisa — [lirija; starejsi mladinci: Jemej Kumer
17. mesto, zmagovalec Primo2 Peterka — Triglav; mlajsi mladinci: Miha Albreht 6.
mesto, zmagovalee Blaz Vrhovnik — Hirija; dec¢ki do 15 let: Miha Albreht 2. mesto,
zmagovalec BlaZ Biban ~ Dolomiti.

Torej, zelo uspedna sta bila PrimoZ Kopad med vso slovensko elito in Miha
Albreht med osnovnosolel = 2 srebmi kolajni.

MlagSi tekmovanji S¢ niso zakljudili, predvsem zaradi deZevja, Ki ovira izvedbo
tekmaovani.

Janez POLJANSEK

Regulacija Jezernice je prva faza pri rekonstrukciji Jezerske ceste |

Asfalt ze na vsakem koraku

Gradbena dela je ta Cas videti v
Zireh na vsakem koraku.

Potem, ko smo se Ze navadili, da
v starih Zirch urejujejo kanalizaci-
Jo, smo ta mesec price del v potoku
Jezemica inr azSirjanju glavne ce-
ste, pa tudi priprav na asfaltacijo
nekaterih stranskih cest v obéini,

Tajnik obline andrej Poljansek
pripoveduje:

»Regulacija oz, premik vodotoka
Jezemnice je temelj za rekonstrukei-
join razSiritev Jezerske ceste. Z deli
smo zaleli tako pozno jeseni zato,
ker smo morali prej dobiti niz so-
glasij. Upam, da nam bo uspelo
hitro nadaljevati z gradnjo, tako da
bomo imeli 5 m Siroko cesto, z eno-
stranskim 1,5 m &wokim  plodni-
kom.

Drug projekttece v sodelovanju z
druzbo za drzavne ceste (DDC); tu

gre za delno razSiritev cestiSéa, udl|
z delno rekonstrukcijo ceste 0"2
Zvrlina do Dobradeve. ‘
Obgina krije stroske zemeljskif}
del, dovoza materiala in njego¥®!
vgraditve; drzava pa projekte, &%
valtiranje in, upamo, stroske infr®)
strukture, ;
Tudi sicer se vsepovsod po obé|
ni pripravlja obnova cest, ki bod?:
deloma asfaltirane Ze letos: — Jarty |
dolina-Koprivnik; od suSilnice
Ledinice; del ceste od Goropek pf® !
ti Opalam; v Melcovi grapi
Cufarja do Mojskréa. [
Asfaltirano bo tudi  parkiris®]
levo od ZadruZnega doma in igrist i
pri Soli.
Na drugih odsekih pa se podob®
dela pripravljajo in bodo ces¥
asfaltirane v naslednjih letih.

. ——
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Tudi Albin Jesenko v reprezentanci

Albin Jesenko se je na prvenstvo za drZavni rang tekmovanja v pikad®

uvrstil med prvih deset.

To je tudi odskoéna deska za nastope v drzavni reprezentanci, za aktero f
Albin letos ze nastopal na evropskem prvenstvu v Belgiji, Kjer je bil z ki’
tretji, med posamezniki pa 64. med 1000 tekmovalci. I

Na podroc¢ju
varstva
se premika

Obdéina Ziri (0z. svet) bo
v kratkem razpisal konce-
sijo za varstvo predsolskih
otrok in hkrati pripravlja
vse potrebno za razsiritey
obstojecega vrica,

Kolofon ;

sDELO-ZIVLIENJE« je gla:|
silo Alpine Ziri. Ureja ga ured-
niski odbor: Jana Erznoinik
Bogo Filipic, Helena Kavdics
Stavko Kristan, Tatjana Pirnal:
Silva Pivk, Nejko Podobnik =
glavni in odgovorni urednik
Naklada: 2400 izvodov. Tisk
Gorenjski tisk, Kranj
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