
SOZD MERCATOR-KIT med 200 največjimi OZD V SFRJ
Marija Hojnik

V premagovanju problemov 
sozd uspešnejši od drugih

Ekonomska politika je septembra v posebni številki objavila svo­
jo tradicionalno lestvico največjih organizacij združenega dela, 
razporejenih po višini ustvarjenega celotnega prihodka v letu 1986. 
Čeprav ustvarjeni celotni prihodek ni edini niti najboljši pokazatelj 
velikosti ati gospodarske uspešnosti OZD, lestvica z dopolnilimi 
podatki omogoča delne primerjave med OZD in oceno uspešnosti 
posamezne OZD v gospodarstvu SFRJ, gospodarstvu republike in 
v lastni dejavnosti. Kljub temu, da se lestvica najuspešnejših obja­
vlja že devetnajsto leto, so podatki za SOZD MERCATOR-KIT upo­
rabni samo za leti 1985 in 1986 —

Po ustvarjenem celotnem pri­
hodku 568.153 mio din je SOZD 
MERCATOR-KIT v letu 1986 na 
prvem mestu med OZD iz Slove­
nije, ki so uvrščene na lestvico 
največjih OZD v Jugoslaviji in na 
drugem mestu med šestdesetimi 
OZD s področja trgovine in go­
stinstva. V Sloveniji sta samo 
SOZD MERCATOR-KIT in SOZD 
Iskra dosegla celotni prihodek 
večji od 500.000 mio din, SOZD 
MERCATOR-KIT in UPI Sarajevo 
pa sta na lestvici 60-tih OZD tr­
govine in gostinstva edina, ki sta

po združitvi obeh sozdov.
vo mesto, kar seveda pomeni tu­
di prvo mesto med OZD iz Slove­
nije v svoji dejavnosti.

Naslednji kazalec - doho­
dek z amortizacijo na zaposle­
nega pa je že prvi kvalitativni ka­
zalec, kjer primerjava v okviru 
vsega gospodarstva ni več mo­
goča, prav tako pa se že kažejo 
razlike znotraj 60 največjih glede 
na dejavnost. Praviloma so tehni­
čno usmerjene OZD trgovinske 
dejavnosti uspešnejše OZD, v 
katerih prevladuje prehrambena 
trgovina in gostinstvo. Isto velja

dejavnosti znotraj OZD z isto­
vrstnimi dejavnostmi drugih 
OZD.

SOZD MERCATOR-KIT je v 
dejavnosti trgovine in gostin­
stva Jugoslavije udeležen z 2,5 
% celotnega prihodka, 3,3 % aku­
mulacije, 2,.2 % vloženimi sred­
stvi, 2,3 % številom zaposlenih in 
dosega za 46 % večji dohodek, 
povečan za amortizacijo, od ju­
goslovanskega povprečja. Med 
šestdesetimi obljavfjenimi naj­
večjimi OZD dejavnosti trgovine 
in gostinstva pa je delež MER­
CATOR-KIT v celotnem prihodku 
6,1 %, dohodku, povečanem za 
amortizacijo 7,2 %, v angažiranih 
sredstvih 5,9 %, številu zaposle­
nih 5,8 % in dosega 27 % večjo 
produktivnost od povprečja 
šestdesetih največjih OZD s po­
dročja trgovine in gostinstva 
SFRJ Nadaljevanje na 2. strani
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presegla to vsoto.
Zanimivo je, da že osma med 

šestdesetimi OZD iz trgovine in 
gostinstva dosega manj kot 50 
odstotkov prihodka prvouvršče- 
nega UPI Sarajevo. Glede na leto 
1985 je SOZD MERCATOR-KIT 
napredoval po lestvici med vse­
mi OZD iz 13. na 9. mesto, med 
OZD s področja trgovine in go­
stinstva iz četrtega na drugo, 
med slovenskimi OZD pa je pre­
hitel Petrol in Iskro in zasedel pr­
vo mesto.

Po ustvarjenem dohodku, po­
večanem za amortizacijo, je
SOZD MERCATOR-KIT na dvaj­
setem mestu med gospodarski­
mi organizacijami, za razliko od 
leta 1985, ko je bil na 28. mestu. 
Dvajseto mesto pa je samo na vi­
dez nizko, dokler ne pogledamo 
lestvice 60 največjih OZD s po­
dročja trgovine in gostinstva. Tu 
je MERCATTOR-KIT zasedel pr-

tudi za SOZD MERCATOR-KIT, 
saj tehnično usmerjene OZD s 
področja trgovine dosegajo bolj­
še rezultate, vendar pa je MER- 
C3VT0R-KIT v svoji dejavnosti tu­
di po tem kazalcu prvi. Če OZD v 
Sloveniji, sorodne po dejavnosti, 
zaostajajo po ustvarjenem do­
hodku in amortizaciji za MERCA­
TOR-KIT za 20 do 25 odstotkov, 
pa je zanimivo, da prvi in tretje 
uvrščeni na lestvici, glede na ce­
lotni prihodek dosegata že polo­
vico manjši dohodek z amortiza­
cijo na delavca. Nekoliko manj 
ugodni so kazalci ustvarjenega 
celotnega prihodka in ustvarjene 
akumulacije na povprečno upora­
bljena poslovna sredstva, kar je 
sicer lahko tudi posledica razli­
čne strukture kapitalno intenziv­
nejših dejavnosti v posamezni 
OZD. Pravilnejšo oceno uspeš­
nosti na tem področju bi dobili 
šele s primerjavo posameznih

Pogovor s predsednikom sozda

Priznati različnost je nuja
Zadnja četrtina leta je v ozdih namenjena pospešenim pripravam za oblikovanje parametrov 

razvoja v naslednjem letu kot ene od faz uresničevanja srednjeročnega gospodarskega načrta. Ko 
smo pred dvema Irtoma postavljali njegove temelje na osnovi uresničevanja stabilizacijskega 
programa, smo se prepričevali, da ne smemo podleči filozofiji preživetja, čeprav nas je kriza že 
močno držala za vrat. Danes tej krizi mnogi brez dlake na jeziku rečejo pravno, finančno in moralno 
razsulo države. Takrat, še nova zvezna vlada, je z veliko optimizma, da ne rečemo junačenja, 
napovedovala vsemu temu oster in do konca brezkompromisen boj. Napovedovala ga je na vseh 
ravneh in področjih družbenega in gospodarskega življenja s tako pogumnimi besedami, da smo ji 
bili pripravljeni celo nekaj verjeti. Kaj ji ne bi, saj je premier finančno in nasploh hudo uspešno 
organiziral največji jugoslovanski športni cirkus. Toda bojimo se, da je prav ta športni duh - važno 
je sodelovati, ne pa zmagati - zapeljal tudi vlado. Kriza ni premagana, temveč v njej globoko 
sodelujemo vsi. Še več, kriza se je zaostrila in poglobila do take mere, da obupujejo tudi največji 
optimisti.

Nov« poslovna stavb« dobiva svo|o končno podobo. Ca bo vsa po sračl, bodo dela končana v 
pogodbenem roku In bomo decembre preseljeni. Za izhod iz krize nam je zvez­

na vlada sredi letošnjega okto­
bra ponudila svoje ukrepe. Ve­
mo, da se poslovodni delavci s 
takimi dokumenti seznanijo tudi 
v fazah njihovega nastajanja, 
zato smo predsednika poslo­
vodnega odbora sozda, Mirana 
Goslarja povabili na razgovor z 
namenom, da nam v luči najno­
vejšega načrta vladnih ukrepov 
in trenutne klime pove nekaj 
svojih pogledov na te ukrepe, 
strategijo sozda v prihodnjem 
letu in trdnost sozda v danih 
razmerah. 'S predsednikom po­
slovodnega odbora se je pogo­
varjala urednica časopisa, Ves­
na Bleivveis, ki je pogovor tudi 
pripravila za objavo.

Vprašanje: Kot politik in go­
spodarstvenik ste doživljali ve­
čino gospodarskih reform in nji­
hovih transformacij oziroma re­
form. Preživeti bomo morali tu­
di trenutno napovedano. Si od 
nje obetate več, kot smo zmogli 
v preteklih?

Odgovor: Preteklih reform ne 
kaže komentirati, nobena še ni 
dosegla svojih ciljev. Tudi razlo­
gi za to so znani in že stokrat 
premleti. Ukrepi, s katerimi se 
nam sedaj predstavlja zvezni iz­
vršni svet, se sicer ne imenujejo 
reforma, lahko pa jim pripišemo 
ambicije biti reforma. Najpo­
membnejša okoliščina pri teh 
ukrepih je dejstvo, da nam jih 
vlada ponuja v doslej najtežjem 
položaju, ko vladata vsesplošno 
nezaupanje in skepsa. Vlada je 
v svojem še ne dveletnem man­
datu storila toliko napak, poka­
zala toliko neuresničenih napo­
vedi, da je zaradi tega vse še

bolj zapleteno in težje kot je bilo 
v času prejšnjih reform.

Ob prebiranju načrta ukrepov 
človek dobi vtis necelovitosti, 
nepovezanosti, časovne in vse­
binske neusklajenosti. Skratka, 
iz splošno oblikovanih besedil 
ni razvidno ozadje ukrepov, ni 
razvidna opredelitev rokov za 
njihovo uresničitev ali pričetek 
izvajanja. Največje razočaranje 
po mojem mnenju predstavlja 
izrazito netržna usmerjenost 
ukrepov na posameznih po­
dročjih. Izvozna ekspanzija je, 
kljub deklaracijam o tržni usme­
ritvi, absolutno premalo po­
udarjena, preveč pa se pričaku­
je od olajšanja, ki bi si ga lahko 
privoščili ob eventualnem re­
programiranju zunanjih dolgov. 
Ukrepi skoraj več govorijo o 
substituciji uvoza kot o izvozu, 
lahko jim pripišemo avtarkično 
orientacijo, ki izhaja iz nezaupa­
nja v sposobnost do prodora v 
svet.

Drugo razočaranje je načrto­
vana politika cen. V njej se do­
končno razgalja in potrjuje (ci­
tat) »da sedaj še ni pogojev za 
nadaljnjo liberalizacijo cen«, 
kar pomeni, da na tem področju 
lahko še naprej računamo z 
omejevanjem in restrikcijami in 
da samo govorimo o »tržni 
usmerjenosti« ekonomske poli­
tike.

Značilna za celoten pristop je 
logika omejevanja, prepovedo­
vanja in represije na vseh obli­
kah potrošnje. Skozi te ukrepe 
se zrcali jugoslovanska ujetost 
v »sindrom izenačevanja« - no­
čemo priznati in graditi politike 
na upoštevanju in priznavanju

različnosti. Ta sindrom nas vodi 
v zaostajanje, oddaljevanje in 
izolacijo od Evrope. V ukrepih 
prevladuje logija vladavine ne­
razvitih, ki je povsem drugačna 
od tržne. Tržna logika nujno in 
neizprosno producira bolj in 
manj uspešne - bolj ali manj 
bogate. Z vladavino nerazvitih 
pa pristajamo na enakost v revš­
čini, poudarjanje in izpostavlja­
nje količine, ne pa kakovosti 
skupnega - uresničljivega, kar 
ne more biti porok za izhod iz 
krize, kaj šele za razvoj. Morali 
bi graditi na različnosti, na manj 
skupnih zadevah, na več svobo­
de gospodarskih subjektov. Ne­
upoštevanje tega v predloženih 
ukrepih kaže, da še vedno osta­
jamo pri deklaraciji o tržni 
usmeritvi jugoslovanskega go­
spodarskega sistema, stvarnost 
pa pelje naprej z administrativ­
no logiko. Tudi do skupnih za­
dev, mislim zadev, ki jih lahko 
urejamo na ravni federacije, bi 
morali imeti restriktiven pristop 
- dogovor za manj skupnega, 
pa to čvrsto, uresničljivo in 
uresničevano.

Napovedovati usodo uspeš­
nosti ukrepov je težko, razen da 
je skepsa zelo velika.

Vprašanje: V širše koncepte 
družbenega razvoja se mora 
vključiti vsak gospodarski sub­
jekt. V uvodu sem omenila po­
spešene priprave na oblikova­
nje parametrov razvoj?, v posa­
meznih ozdih in enako velja tudi 
za sozd, skratka vsak mora v 
okviru širše načrtovanega kon­
cepta najti svojo strategijo. Še

Nadaljevanje na 3. strani
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Deset največjih slovenskih organizacij se je na lestvici največjih 
v SFRJ leta 1986 uvrstilo takole:

v mio din

uvrstitev po
cel. prihodku OZD
1986 1985

dohodek po- 
celotni večan za
prihodek amortizacijo

rang po 
dohodku poveč. 
za amortizacijo 
1986 1985

poprečna 
porabljena 
osnovna in 
obratna sred.

9 13 SOZD MERCATOR-KIT 568.153 83.293 20 28 190.509

12 12 SOZD Iskra 535.020 151.284 8 9 445.160

16 19 Slovenske železarne 456.576 121.466 10 12 289.159

i 24 30 Gorenje 353.672 67.096 31 34 153.611

25 11 Petrol 339.579 43.157 58 59 145.147

26 32 Uniles 339.141 63.796 35 35 189.353

28 31 ABC Pomurka 334.367 50.053 49 66 126.256

32 34 Slovenijales 306.911 54.645 45 41 129.309

37 51 ZPS. združ. proizv. opreme 276.199 94.650 19 20 246.318

38 42 Emona 274.904 51.821 47 57 121.214

Ob predpostavki, da so zao- me premagovale uspešneje od nja. Zato bodo posebno zanimivi
štrene gospodarske razmere v drugih. Poslovni rezultati prete- rezultati za leto 1987, mesta po-
preteklem letu delovale na vse klega leta, ko je veljal še stari sameznih OZD, ki jih bodo dose-
primerjane OZD enako, ugota- obračunski zakon, vsebujejo tudi gla po sedanjem obračunskem
vljamo, da je SOZD MERCATOR- ves fiktivni prihodek in dohodek, sistemu in primerjava z letom
KIT med tistimi, ki so te proble- ki ni rezultat uspešnosti poslova- 1986.

Deset največjih slovenskih organizacij iz trgovine in gostinstva
v SFRJ leta 1986

V mio din
uvrstitev po dohodek rang po povprečno
celot, prihodku OZD celotni povečan za dokodku poveč. porabljena
1986 1985 prihodek amortizacijo a amortizacijo osnovna in

1986 1985 obratna sredstva

2 4 MERCATOR-KIT Lj. 568.153 83.293 i 2 190.509
5 9 PETROL Ljubljana 339.579 43.157 8 7 145.147
9 11 EMONA Ljubljana 274.904 - 51.821 5 6 121.214

11 12 TIMA Maribor 253.549 41.857 9 10 85.452
13 14 TAM Maribor 220.865 5.534 56 57 56.166
16 20 MERX Celje 158.587 24.633 15 16 43.732

17 18 METALKA Ljubljana 151.333 14.116 23 26 60.579

25 27 MERKUR Kranj 128.281 ■ 10.322 30 33 30.032
26 28 KOVINOTEHNA Celje 126.796 9.345 34 39 30.623
27 30 JEKLCTEHNA Maribor 117.626 7.374 44 45 23.789

Udeležba MERCATOR-KIT v kazalcih
OZD trgovine in gostinstva SFRJ v letu 1986

trgovina in 60 največjih udeležba v % MERCATOR-KIT udeležba v %
gostinstvo trgov. OZD Z : 4:l 4:z

1 2 3 4 5 6

- Celotni prihodek (v rrrci din) 22.899,2 9.266,8 40,5 568,1 2,5 6,1

- Dohodek povedan za amortizacijo 2.516,2 1.145 3 45,5 83,3 3,3 7.2

- Angažirana poslovna sredstva 8.543.5 3.197,2 37,4 190,.5 2,2 5.9

- Število zaposlenih (v 000) 879 347 30,5 20 2,3 5,8

- Dohodek povečan za amortizacijo 1) 2) 3)
na delavca (v 000) 2.863 3.301 115,3 4.188 146 12’

1) Indeks 2:1
2) Indeks 4:1
3) Indeks 4:2

Tehnološki odbor — povezovalec znanja v sozdu
Andrej Dvoršak

Ne znamo izkoristiti 
lastnih prednosti

»Vsaka proizvodna in storitvena OZD je dolžna v roku enega 
leta izdelati svoj program razvijanja proizvodnje in storitev. Za 
razvoj le-teh, so se članice prvenstveno dolžne kadrovsko okre­
piti. Pri majhnih organizacijah, kjer vlaganje v znanje, tehnolo­
gijo, organizacijo, tržišče in podobno ni smotrno, bomo še v 
letošnjem letu sprožili akcijo za večje panožno povezovanje...« 
je zapisano v sklepih majske seje poslovodnega sveta.

Za to povezovanje so. poskr­
beli v sektorju za industrijo v 
Delovni skupnosti sozda. Pove­
zali so strokovnjake, ki delujejo 
v isti oziroma sorodni dejavno­
sti ter oblikovali branžne tehno­
loške odbore. Ti strokovnjaki so 
izdelali nekaj tehnoloških infor­
macij, ki jih je mogoče ponuditi 
potencialnim interesentom. To 
povezovanje je zaenkrat opazno 
le v enem delu sozda. S podob­
nim povezovanjem bi morali za­
gotoviti sodelovanje strokovnja­
kov različnih strok, s tem pa bi 
povečali ne samo učinkovitost 
tehnoloških odborov, temveč bi 
ponudbo lastnega znanja lahko 
zaokrožili.

Podpredsednik poslovodne­
ga odbora SOZD, Mitja Ponik­
var ugotavlja, da še nismo izko­
ristili vseh prednosti, ki jih ima­
mo v sozdu. Na področju preno­
sa znanja imamo prednost pred 
podobnimi organizacijami. Ena 
od prednosti je v različnih proiz­
vodnih in storitvenih organiza­
cijah, ki so lahko poligon za 
vpeljavo in preizkus novih teh­
nologij, šolanje kadrov in po­
dobno. Te organizacije oziroma 
njihove obrate lahko interesen­
tom pokažemo tudi kot refe­
renčne obrate.

Možnosti je veliko, le da jih ne 
znamo ali nočemo izkoristiti. Še
najbolj co jih izkoristili v živilsko
predelovalni industriji, kjer so 
se tehnologi začeli bolj ali manj 
redno sestajati na sestankih 
svojega tehnološkega odbora, 
na katerem izmenjujejo izkuš­
nje in se dogovarjajo o novih 
programih ter možnostih sode­
lovanja.

Zadnji sestanek tega tehnolo­
škega odbora je bil konec sep­
tembra v prostorih M-Embe. Na 
njem so tehnologi obravnavali 
več aktualnih tem, izvolili pa so 
tudi predsednico tehnološkega 
odbora ter pripravljalni odbor 
za ustanovitev komisije za oce­
njevanje izdelkov Mercatorjeve 
živilske industrije.

Uvodoma je dipl. ing. Meta 
Potočnik iz sektorja za industri­
jo povedala o novostih, s kateri­
mi se je seznanila na večmeseč­
nem študiju na Nizozemskem. O 
tem smo objavili članek v prejš­
nji številki Mercatorja. Tehnolo­
ge so zanimale podrobnosti in 
novosti, o katerih pri nas vemo 
še zelo malo.

Mnogo informacij bi nedvom­
no koristno prenesli na naša tla, 
vendar se še ne ujemajo z našo 
drobnjakarsko miselnostjo. Te­
mu primerna je tudi naša učin­
kovitost.

Člani tehnološkega odbora 
so se seznanili z načrtovanimi 
naložbami v prihodnjem letu. 
Med zanimivejšimi omenimo 
mini pekarno, ki jo bo v novi 
trgovini na Fužinah postavila M- 
Pekarna Grosuplje. M-KŽKG, 
tozd Oljarica namerava postavi­
ti lastno majhno hidroelektrar­
no, medtem ko v tozdu Sloveni­
ja sadje, Hladilnica Zalog še ni­
majo izdelanih programov. Raz­
mišljajo na primer o dopolnilni 
opremi za predpripravljen olup­
ljen krompir na obstoječi liniji.

O komisiji, ki bo ocenjevala 
izdelke Marcatorjeve živilske in­
dustrije so člani tehnološkega 
odbora menili, da pri njenem 
delu ne sme prevladati volunta­
rizem. Njeno delo mora koristiti 
potrošniku in proizvajalcu. Ugo­
tavljali so, da nas konkurenca 
na področju tehnološkega raz­
voja in kakovosti že krepko pre­
hiteva in je zadnji čas, da se 
zdramimo.

Pomembno vlogo pri prodaji 
testiranih izdelkov bo imela tr­
govina, ki bo morala na svojih
policah kakovoctno izdolbe na-

ših proizvodnih organizacij še 
posebej dobro poudariti. To 
skrb bo imel tudi pospeševalec 
prodaje, ki se je v teh dneh za­
poslil v Delovni skupnosti 
sozda.

Po daljši razpravi je tehnolo­
ški odbor imenoval 8-članski 
pripravljalski odbor, ki mora do 
15. novembra pripraviti osnutek 
vsebinske in organizacijske zas­
nove za delovanje komisije za 
ocenjevanje izdelkov. Tehnolo­
gi so se odločili, da morajo biti v 
komisiji tudi zunanji sodelavci, 
predvsem strokovnjaki Central­
nega zavoda za napredek go­
spodinjstva in Biotehniške fa­
kultete v Ljubljani. Za delo ko­
misije je treba zagotoviti finanč­
na sredstva. Ta je treba predvi­
deti v planu sozda za naslednje 
leto.

Za novo predsednico tehno­
loškega odbora je bila izvoljena 
Anica Rak, dipl. ing. živilske in­
dustrije, ki vodi proizvodnjo v 
M-Eti.

I

MIRA — do donosne prireje mleka
Andrej Dvoršak

Lastno znanje premalo cenimo
O uvajanju računalnika v delo mlečne farme Boštanj smo 

že pisali. Zapisali smo, da so strokovnjaki tozda Posestva 
M-Ljubljanskih mlekarn razvili računalniške programe in jih 
prilagodili potrebam mlečnih farm. Učinki so bili prav never­
jetni — Boštanj je bil takrat edina mlečna farma v sozdu, ki 
je poslovala brez izgub. Danes računalniški program upora­
bljajo enako uspešno tudi na farmi Gmajnice, počasi pa bo­
do s sodobno računalniško opremo opremili vse farme.

V razvoj programov je bilo vloženega veliko dela. Celoten 
program je prilagojen našim razmeram in potrebam, je eno­
staven, oprema, čeprav uvožena, je cenejša od domače! 
Prednost programskega paketa, ki so ga pripravili v tozdu 
Posestva je, da ga lahko uporabnik brez večjih težav prilago­
di svojim specifičnim zahtevam in opremi, izdelan pa je tako,

da ga bo moč uporabljati tudi na peti generaciji računalni­
kov-Programski paket so imenovali MIRA, kar pomeni Merca­
torjeva integrirana računalniška aplikacija za vodenje prireje 
mleka. Menili so, da bo zanimanje zanj veliko tudi v sozdu. 
Toda izkazalo se je, da ni nihče prerok v svoji hiši in za MIRO 
se bolj zanimajo izven Mercatorja kot pa v njem!

Zanesenjake tozda Posestva opogumlja le to, da so nale­
teli na razumevanje v tozdu Inženiring Mercator-Tehne, s ka­
terim so se dogovorili o trajnem sodelovanju pri razvoju ra­
čunalniških programov in trženju. Ekskluzivno prodajo in tr­
ženje bo prevzel tozd Inženiring, ki bo istočasno zagotovil 
tudi sredstva za nadaljnji razvoj.

Anica Rak, nova predsednica tehnoloikega 
odbora.
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Kako se je začelo
Edi Kobale

”Klub Mercator” s črno piko!
Pred nami je velika akcija ”Klub Mercator”. Akcija je namenjena 

predvsem našim potrošnikom in drugim občanom, da svoje pri­
hranke oziroma svoj denar vložijo v kupone »Kluba Mercator« in s 
tem učinkoviteje varčujejo, obenem pa podpirajo naša prizadeva­
nja za uspešnejše poslovanje.

Že na začetku tega sestavka 
se želim opravičiti vsem, ki se 
bodo čutili prizadete zaradi sa­
mega naslova tega prispevka.

»Klub Mercator« je akcija, ki 
zajema celotno področje Slove­
nije in je zato zahtevala temeljite 
priprave, ki so povezane tudi s 
precejšnjimi reklamnimi stroški. 
Zato so bile organizirane tudi po­
sebne ekipe, ki so z reklamnim 
materialom obiskale teren. Na­

Nadaljevanje s 1. strani

lani smo trdili, da nam misel­
nost preživetja ne sme biti vodi­
lo. Nam dane razmere v strate­
giji za prihodnje leto omogoča­
jo kaj in kako do več?

Odgovor: V danih razmerah 
je filozofija preživetja logična, 
ima tudi vse pogoje, da se bo­
hoti. S tem se ne smemo spri­
jazniti na nobeni ravni organizi­
ranosti združenega dela. Omejil 
se bom le na sozd, v katerem 
moramo prav zato, da nas ne bi 
ta filozofija povozila, obdržati 
skupne poslovne funkcije, ki so 
rdeča nit za oblikovanje strate­
gije sozda. Prav pri skupnih 
funkcijah moram poudariti ana­
logijo s tistim, kar sem povedal 
za odnose v federaciji. Pod 
skupnim v sozdu razumem sa­
mo tisto minimalno dogovorje­
no uresničljivo politiko, ki jo bo 
že zaradi heterogenosti v sozdu 
moč uresničiti. Čvrstina skup­
nih funkcij je možna le tedaj, če 
je skupnih zadev malo in odgo­
vornost OZD za lasten razvoj ve­
lika. Za naš sistem je značilno, 
da imajo članice veliko poslov­
no in finančno svobodo in vsa­
ka lahko pokaže in potrdi svojo 
individualnost. To pa še ne po­
meni, da sme biti zaradi takega, 
položaja članic sozda vprašljivo 
delovanje instrumentarija, ki ga 
določimo za uresničevanje za­
dev skupnega pomena. O tem 
bomo v razpravah ob pripravi 
plana za leto 1988 spet govorili. 
Nekateri bi radi ponovno nače­
njali tisto, za kar smo se v bistvu 
že odločili z združitvijo v sozd. 
Razprava o skupnih zadevah s 
pozicij tozdovskega egoizma je 
nesprejemljiva. Če se bo v teh 
razpravah pokazala vprašljivost 
instrumentarija za uresničeva­
nje skupnih zadev, potem nima 
smisla, da smo skupaj.

V tem kontekstu je razumljiva 
reakcija v primerih, ko posa­

men tega je bil, da se vsi večji 
prodajni centri in blagovnice 
Mercatorja opremijo z najosnov­
nejšimi reklamnimi gradivi, to je z 
označitvijo prodajnih mest za ku­
pone ter z ustreznimi plakati, ki 
naj opozore potrošnike na zanje 
ugodno novost.

Tudi sam sem sodeloval v eni 
teh ekip in moram priznati, da 
sem bil kot aranžer le nekoliko 
razočaran.

mezniki postavljajo pod vprašaj 
smiselnost skupnega poslova­
nja preko M-IB in združevanje 
sredstev za naložbe. Nekateri se 
enostavno ne morejo otresti ne­
resnice, da gre za veliko breme 
in nočejo vedeti ali pa nočejo 
priznati, da jih mehanizem zdru­
ževanja sredstev v M-IB prav nič 
ne prizadene v likvidnosti, prav 
tako pa ne krni dohodka.

Prisiljeni bomo združevanje 
sredstev še povečati, saj na po­
slovne banke ne bo moč zane­
sljivo računati, zato bomo mo­
rali predvsem z lastnimi silami 
uresničiti sprejeti program na­
ložb. Predlog za oblikovanje ob­
sega, načina in virov združeva­
nja sredstev za naložbe bomo 
oblikovali tako, da bo v posa­
mezni naložbi zagotovljen večji 
delež združenih sredstev. V si­
stem združevanja sredstev bor 
mo poleg združevanja poslov­
nih skladov in amortizacije 
vključili tudi druge vire z name­
nom, da bo to združevanje 
uspešnejše. Poudarjam, kon­
kreten predlog še ni oblikovan, 
oblikovan pa je del strategije 
sozda, ki je imperativ: ne zgolj 
preživeti, temveč se tudi v danih 
razmerah boriti za razvoj.

Vprašanje: Ko sva že pri stra­
tegiji sozda - ta je vselej pove­
zana z njegovimi »sedmimi ste­
bri« - imate občutek, da se ka­
teri med njimi krepi oziroma 
maje? Kako jih z za sozd po­
membnimi zadevami še okrepiti 
ali pa jim vsaj popraviti temelje? 
So razmere in čas primerni za 
zidavo in rušenje?

Odgovor: V 12. členu spora­
zuma o združitvi v SOZD je 
opredeljeno naših »sedmih ste­
brov«. Prepričan sem, da bi ve­
čino direktorjev naših članic 
spravili v zadrego, če bi jih poz­
vali, naj jih naštejejo. Navedel 
bom dve zadevi, ki med vsemi 
najbolj bodeta.

Naša prva postaja je bila v 
Domžalah. Trgovina je primerno 
urejena, solidne so tudi izložbe. 
Le prodajno mesto za kupone je 
bilo določeno v pisarni poslovod- 
kinje, ki je nad tem malce nerga­
la. To povsem upravičeno, in si­
cer zato, ker v svoj natrpan pro­
stor, določen za prodajo kupo­
nov, ne bi spravila niti kilograma 
paradižnika. V tem natrpanem 
prostoru se še sama ni mogla 
prav obrniti, kaj šele, da bi spre­
jela enega ali celo dva kandidata 
za vpis v »Klub Mercator«.

Naslednja postaja je bila Bla­
govnica v Litiji. Prijazna poslo- 
vodkinja nas je lepo sprejela. 
Verjetno s prodajo kuponov tu 
ne bo težav. Vendar pa nas je 
motilo, da je med pijačami, ki so 
pred vhodom v prodajni prostor 
za kupone, obešene reklame za 
pralne praške in šampone. Ver­
jetno je to malenkost, vendar je 
lahko moteča.

Prispeli smo v Hrastnik. Za 
kraj lepa in velika blagovnica. To­
da že sam vtis pri vhodu in pri 
ogledovanju izložb je bil dokaj 
klavrn. Izložbena stekla so bila 
zelo umazana, stekla pri vhodu 
prelepljena z različnimi plakati, 
na ostalih delih stekla pri vhodu 
so bili vidni ostanki selotejpa, ki 
so kazali precejšnjo starost. Po­
trebovali smo celo pomoč ra­
zredčila za čiščenje, da smo delo 
lahko opravili. Tovariši, ki vodite

Najšibkejša točka teh skupnih 
zadev je skupen in enoten infor­
macijski sistem in računalniška 
obdelava podatkov. Objektivno 
je to tudi najtežja naloga, saj je 
v heterogenem sozdu težko iz­
peljati celovitost in usklajenost. 
Toda s prizadevanji, da pridemo 
do nečesa skupnega, ne more­
mo biti zadovoljni. Razlago za 
svoje nezadovoljstvo utemelju­
jem z dejstvom, da je še vse 
preveč odporov, zaprtosti, lju­
bosumnega čuvanja tako po­
datkov kot znanja. Nekateri gre­
do celo tako daleč, da podatke, 
ki niso niti zaupni niti tajni, pro­
glašajo skoraj za državno taj­
nost. Tako skrivanje je odraz 
miselnosti, ki jo imenitno ilustri­
ra rek »klein aber mein« (majh­
no, toda moje). In tu bo prav 
najtežje prodreti.

Druga zadeva je izvajanje 
skupne poslovne politike v 
medsebojnih blagovnih tokovih 
in blagovnih tokovih izven soz­
da. Tu zlasti manjkata medse­
bojno spoštovanje in medseboj­
na zvestoba članic sozda. Ugo­
tavljamo nešteto primerov krše­
nja, ovinkarjenja, slepomišenja. 
Premiki sicer iz leta v leto gredo 
na boljše, vendar so premajhni, 
da bi mogli in smeli biti zado­
voljni. Dolgo so trajale razprave 
o marketinški zasnovi - začeli 
smo proces, za katerega danes 
še ne moremo reči, kakšen bo 
njegov rezultat. Največ odporov 
je med poslovodji trgovin, ki si 
želijo svojo lastno nabavno svo­
bodo. Zakonodajni mehanizem 
od zakona o združenem delu do 
zakona o delovnih razmerjih jim 
omogoča spretno manevriranje 
v odnosih v tozdu in delovni or­
ganizaciji. Prav zaradi tega nev- 
spodbudnega mehanizma, res­
nične učinkovitosti in discipline 
na tem področju še nekaj časa 
ne moremo pričakovati.

To sta dva najbolj majava ste­
bra, če ste me že napeljali na

blagovnico, verjamem, da je bilo 
to slučajno. Upam, da boste za­
devo čimprej uredili na bolje.

Naslednji postanek je bil na 
Hudinji. Zelo lepa trgovina, čista, 
prostorna in s prijaznim oseb­
jem. Vendar so nas tudi tukaj pri 
vhodu pričakali plakati, ki so va­
bili na gasilske veselice že pred 
dobrim mesecem dni. Tekstilni 
del trgovine je bil urejen lepše 
od prehrambenega. V tem oddel­
ku so s stropa viseli ostanki naj­
lonskih vrvic (pripomočka aran­
žerjev) še iz preteklosti. Na njih 
se je nabralo precej prahu.

Pot nas je vodila naprej v Or­
mož. Majhna samopostrežna tr­
govina je prijetnega videza. Tudi 
tukaj z našimi plakati nismo imeli 
preveč sreče, saj so bila vhodna 
vrata prelepljena z nalepkami 
znanega in neznanega izvora, 
vse pa so bile razpokane in oble­
dele.

Nekoliko bolje je bilo v Lenda­
vi. Prijazno osebje nas je napoti­
lo na prodajno mesto kuponov. 
Po ureditvi le-tega smo se vrnili v 
blagovnico, kjer nas je ob pogle­
du pod strop motila zavesa naj­
lonskih vrvic, vendar so bile te 
novejšega datuma.

Postaje v Gornji Radgoni, Le­
nartu, Mariboru in Ptuju so nare­
dile boljši vtis. To pa predvsem 
zato, ker aranžerji iz teh organi­
zacij tesneje sodelujemo in se

uporabo teh besed. Kot objekti­
ven razlog za njuno majavost pa 
moram ponovno poudariti veli­
ko število subjektov, ki jih ni 
mogoče obvladati v vseh po­
drobnostih. Ta slabost se je po­
kazala in razgalila tudi ob akciji 
Klub Mercator. Pokazalo se je, 
kako težko je prodreti v kapilare 
našega sistema z vsem, kar je 
novo, inventivno in presega 
dnevno utečenost in rutino. 
Enostavno ne morem verjeti, da 
naši ljudje niso pripravljeni 
sprejeti oziroma spoznati koristi 
te akcije in s svojim delovanjem 
vspodbuditi zanimanja med ob­
čani. Težko verjamem, da ima­
mo tako slabe in nemotivirane 
ljudi, da ne bi razumeli, da akci­
ja Klub Mercator koristi obča­
nom in nam samim, saj vsaka 
tozd potrebuje kvalitetna sred­
stva za svoj razvoj. Kljub vsem 
odporom, ne glede na to kako 
so izraženi, bomo na akciji 
vztrajali.

Vse prevečkrat pa se tudi od 
skupnih služb na ravni sozda 
pričakuje njihovo samodejno 
delovanje in reševanje nastale 
problematike. Tu trdim, da je 
treba najprej v medsebojnih sti­
kih med članicami sozda najti 
možnosti za izkoriščanje pred­
nosti povezanosti v sistem. 
Skupne službe lahko s svojim 
poseganjem le gasijo ekscesne 
pojave.

Ne glede na vse te slabosti, ki 
so seveda tudi odraz splošnega 
žalostnega stanja v državi, me­
nim, da nobene od skupnih 
funkcij ne bi kazalo rušiti niti ni 
potrebe za njihovo širjenje.

Vprašanje: Na neki tiskovni 
konferenci ste omenili razloge, 
ki bi lahko omajali trdnost naše­
ga sozda. Jih lahko ponovite in 
komentirate? Kakšno je vaše 
sporočilo, da do tega ne bi 
prišlo?

Odgovor: Uresničevanje
skupnih funkcij je eno najbolj 
zanesljivih znamenj trdnosti 
sozda. Če le nekaj članic ali pa 
posamezniki od tega odstopajo, 
nujno nastane vtis razpršenosti 
in omajanosti.

neradi izpostavljamo medsebojni 
kritiki.

Na koncu tega prispevka bi 
želel še enkrat poudariti, zakaj 
sem se odločil za. naslov »Klub 
Mercator s črno piko«.

To, kar je opazila naša ekipa, 
so verjetno tudi druge. Ta splo­
šna ocena o naših urejenih izlož­
bah ali pa tudi neizložbah, o no­
tranjem videzu in urejenosti v 
posameznih prodajalnah, nas bi 
pri tej ali drugi akciji morala vodi­
ti tudi v razmišljanje o kupčevih 
željah in potrebah. Zanj je privla­
čno urejena izložba, čista in ure­
jena trgovina najmanj, kar zahte­
va, ko se odloči za nakup.

Popolnoma se zavedam, da 
smo za takšno stanje krivi tudi 
aranžerji (tam, kjer so). Vendar 
bi na stanje v prodajalnah lahko 
vplivali tudi vodstveni delavci, če 
bi zato imeli več posluha, pa tudi, 
če bi bolj spoštovali in cenili 
aranžerski poklic. Včasih pa bi 
bilo za boljši videz trgovine do­
volj tudi že samo nekaj vode, krp 
in omel.

Vsi prizadeti naj vzamejo ta 
zapis z dobrim namenom. Le z 
lepim izgledom izložb in ureje­
nostjo trgovin, si bo SOZD MER- 
CATOR-KIT pridobil več ugleda 
in seveda tudi novih potrošnikov. 
Načrtovalci te in podobnih akcij 
pa naj še bolj sodelujejo z izva­
jalci. Le tako lahko zagotovimo 
njeno uresničitev.

Finančna trdnost sistema je v 
veliki meri odvisna od ekonom­
ske politike — usodo finančne­
ga uspeha kroji zvezna admini­
stracija. In pod njenim udarom 
sta predvsem kmetijstvo in trgo­
vina. Zato je jasno, da nam ved­
no grozi nevarnost izgub. S te 
strani pričakujem več nevarno­
sti kot pa s strani eventuelnih 
velikih poslovnih napak, ki bi jih 
utegnili zagrešiti mi sami, kajti 
pretežne dejavnosti v sozdu ni­
so take, da bi bile pod udarom 
tehnoloških in informacijskih 
revolucij. Nazoren primer, ki 
utegne hudo vplivati na poslov­
ne rezultate, je zadnji ukrep ZIS- 
a, ko je dvignil odkupne cene 
živine, zadržal pa maloprodajne 
cene. S tem se je pokazala total­
na ignoranca tržne logike in vsa 
demagogija tako imenovane 
zaščite potrošnika iz strahu in 
nemoči pred socialnimi nemiri. 
Žrtev take politike je agroživil- 
stvo. To je le en primer - koliko 
podobnih nas še čaka?

V taki situaciji se moramo za­
to predvsem zanesti sami nase. 
Na proslavi 40-letnice M-Nano- 
sa sem poudaril, da nas v samo­
zadovoljnost in uspavanost ne 
sme pripeljati primerjanje s so­
rodnimi sistemi v drugih repu­
blikah. V tej primerjavi številke 
povečini govore v naš prid. To 
ni dovolj, je lahko celo pogubna 
zmota. Primerjamo se z razvitim 
svetom in v njem iščimo svoje 
mesto in vrednotimo svoje re­
zultate. Za svetom že sedaj zao­
stajamo tudi za 20 do 30 let. 
Ohraniti in imeti moramo ambi­
ciozen plan, investirati moramo, 
če hočemo razvitemu svetu hi­
treje slediti, če ga že ujeti še 
nekaj časa ne bomo mogli.

Ivan Drozdak in Marjana Štalcl: »Klub Mercator Ja naša akcija in izpeljali jo bomo tako, kot ja 
zamišljeno...«

Priznati različnost je nuja
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Mercatorjevi vinski kleti sta se odločili za kakovst
Andrej Dvoršak

Neskladje cen zavira razvoj 
vinarjev in vinogradnikov

Letošnja vinska letina bo dobra. Bolj po kakovsti kot po količini 
in v normalnih časih bi se tega vsi vinarji in vinogradniki veselili. 
Danes ni tako! Veselje se je umaknilo zaskrbljenosti in brezvoljno­
sti, kajti gospodarska politika preti vsem, da jih bo uničila. Cene 
vin, grozdja in reprodukcijskih materialov ter energije so v takem 
nesorazmerju, da nihče več ne more samo z vinom ustvarjati do­
hodka. Večina vinarjev se koplje v izgubah, povpraševanja po vinu 
se iz meseca v mesec zmanjšuje, zaloge rastejo, obresti pa so vin­
skim kletem in kmetom kooperantom zadrgnile zanko okoli vratu, 
in to kar precej trdo!

Krški vonograd- 
niki in kletarji

V tozdu Vinogradništvo-kleti
iz sestava M-Agrokombinata so 
v izgubah že od polletja. Prejšnja 
leta so še nekako uspeli poslo­
vati brez izgub, za letos pa ne vi­
dijo prav nobene možnosti, da bi 
se stanje do konca leta popravi­
lo. Ne zato, ker bi slabo delali ali 
imeli slaba vina... Večina vzrokov 
je izven tozda in delovne organi­
zacije in jih sami ne morejo od­
praviti.

»Naša vinska klet ima zmoglji­
vost 36.000 hektolitrov vina, kar 
povsem zadostuje za povprečne 
letine, kot bo tudi letošnja. Del 
teh zmogljivosti je na Leskovcu 
pri Krškem, del pa v Kostanjevi­
ci, kjer je bil tudi začetek druž­
benega kletarstva v teh krajih. To 
je bilo leta 1928, ko je bila usta­
novljena Vinska zadruga Kosta­
njevica, katere nasledniki smo,« 
pravi direktor tozda,Darko Mar- 
jetič.

Največ cvička
Tozd ima 78 hektarjev lastnih 

vinogradov, večino grozdja pa 
dobi od kmetov kooperantov 
TOK Kmetijstvo trgovina storitve. 
Ti kleti prodajo 250 vagonov 
grozdja, iz katerega v kleti nare­
dijo 200 vagonov vina. Takšno 
količino načrtujejo tudi za letos.

Predvsem gojijo sorte potreb­
ne za cviček, žametno črnino in 
modro frankinjo. Nekaj je tudi la­
škega rizlinga, kraljevine in av­
tohtonih sort. Vendar predstavlja 
cviček kar 90 odstotkov celotne 
proizvodnje. Le deset odstotkov 
je kakovostnih in vrhunskih vin 
kot so Sremičan, Laški rizling in

Vino — darilo polno ljubezni
Andrej Dvoršak

Modra frankinja. Izbor dopolnju­
jejo še z vini brez geografskega 
porekla, ki so istočasno tudi naj­
cenejša vina v naših trgovinah.

Kot ocenjuje Marjetič, bodo 
letos nadpovprečno kakovostna 
vina iz srednje-poznih sort 
grozdja — modre frankinje in 
kraljevine.

Premajhna pro­
daja v sozdu

Zanimivo je, da ta vinska klet 
sozdu proda komaj 20 odstotkov 
svojih vin, kar v Krškem ocenju­
jejo kot premalo. Želijo, da bi se 
prodaja dvignila vsaj še za deset 
odstotkov. Sicer pa pravijo, da bi 
lahko vso svojo proizvodnjo pro­
dali v Mercatorju, če bi vsaka na­
ša trgovina prodala le en karton 
njihovih proizvodov.

Največ prodajo na Gorenj­
skem, Celjskem in Koroškem ter 
kajpak v Krškem. Da bi prodajo v 
sozdu povečali, so začeli z razli­
čnimi akcijami. Pravijo, da na 
Mercatorjevih policah ne želijo 
privilegiranega položaja za svoje 
vina. Njihova želja in zahteva je 
le, da bi bila enakopravno posta­
vljena ob vina ostalih proizvajal­
cev. Prepričani so, da bo potroš­
nik segal po njihovih izdelkih, ki 
so svojo kakovost dokazali na 
‘vinskih sejmih. Za Laški rizling 
so na Vinskem sejmu v Ljubljani 
dobili že zlato in veliko zlato me­
daljo, prav tako tudi v Novem Sa­
du. Za Modro frankinjo pa že od 
leta 1983 dalje pobirajo zlate in 
srebrne medalje...

Kljub prodajnim težavam na­
daljujejo z obnovo vinogradov. 
To je iz leta v leto težje, saj da­
nes obnova enega hektarja sta­
ne že okoli 20 milijonov dinarjev.

Vinska klet Metlika )e bila prva v državi, ki je začela za transport grozdja uporabljati zaboja.

V Krškem pravijo, da je obnova 
vinske kleti pred nekaj leti prava 
sreča, saj zdaj z opremo in zmo­
gljivostmi nimajo težav.

Rešitev so našli tudi pri od­
kupu grozdja od kmetov. Ti so 
pristali na izplačilo za prodano 
grozdje šele po prodaji vina. Za 
kmete je ta način plačila zelo
neprivlačen pa tudi neopravi­
čen, a so morali pristati nanj, če 
so hoteli prodati pridelek. Zave­
dali pa so se tudi, da bi drugače

Vinska klet v Krškem ima 
med svojimi vini tudi nekaj 
takih s predikatom: pozne 
trgatve, izbor in jagodni iz­
bor. Teh vin je malo, le šest 
do osem tisoč steklenic. 
Pravzaprav so to prestižna 
vina, s katerimi klet doka­
zuje, da zna vzgojiti tudi iz­
jemno kakovostno kapljico.

Namesto papirnate krame — 
vrhunsko vino

vinska klet zašla v še večjo iz­
gubo, posledice pa bi v končni 
fazi čutili tudi sami. Že sedaj vi­
dijo, da se prodaja vin ustavlja, 
saj imajo v svojih kleteh še pol­
ne sode lanske letine, ker pre­
prosto ni več kupcev...

Metliška klet — 
poudarjena samo 
kakovost

»Kako bomo zaključili poslo­
vno leto še ni čisto jasno. Če ne 
bomo imeli izgub, bo to zasluga 
našin vinotočev in trgovin, saj se 
z vinom ne da več ustvarjati do­
hodka,« ugotavlja mgr. Julij Ne­
manič, direktor tozda Vinska klet 
Mercator-Kmetijske zadruge 
Metlika.

Ta vinska klet je v zadnjih de­
setih letih izjemno napredovala v 
kakovosti svojih vin. Čeprav je 
Metliška črnina še vedno med 
iskanimi in cenjenimi vini, so po­
nudbo bogato dopolnili z vini iz 
programa Kolednik in z ledenim 
vinom. To je bilo v Mariboru na 
Prerezu vinskega letnika ocenje­
no kot najboljše slovensko vino 
letnika 1986. Toda kakovost malo 
pomaga nelogični tržni politiki in 
administrativnih ukrepih, ki vse 
bolj uničujejo kmeta in kmetij­
stvo v celoti.

Zmogljivost kleti v Metliki je
38.000 hektolitrov, kar bo še pre­

cej let zadostovalo potrebam be­
lokranjskega vinogradništva. V 
osmih urah lahko sprejmejo 320 
ton grozdja, ozko grlo pa je pri 
stiskanju, saj jim manjka stiskal­
nic. Zadovoljivo imajo rešeno 
vprašanje druge sodobne vinar­
ske opreme, ki jo počasi doku- 
pujejo in posodabljajo, kar je za 
dvig kakovosti nujno. Polnilnico 
so obnovili lani, vendar pa imajo 
sedaj težave s skladiščenjem 
ustekleničenih vin. Zato bo njiho­
va prva naložba novo skladišče.

Večino grozdja odkupijo od 
kmetov, saj ima tozd Vinska klet 
Metlika le 32 hektarov lastnih vi­
nogradov, ki so zasejani z modro 
frankinjo, žametno črnino, portu- 
galko, kraljevino, laškim rizligom 
in drugimi sortami. Ti vinogradi 
so pomembni zato, ker v njih od­
birajo matične trse in samo iz 
teh trsov režejo cepiče za proiz­
vodnjo trsnih cepljenk v Beli 
krajini. Na ta način dvigajo kako­
vost zasebnih vinogradov. V last­
nih vinogradih pa trgajo grozdje 
le za predelavo v najboljša vina s 
predikatom iz programa Koled­
nik, kamor sodijo pozna trgatev, 
izbor, jagodni izbor in ledeno vi­
no.

Lani je tozd Vinska klet oziro­
ma M-KZ Metlika sklenila pogod­
bo o sodelovanju s Poljoprivred- 
no zadrugo Ozalj s Hrvatske in 
od njenih kooperantov začela 
odkupovati grozdje, iz katerega

Nadaljevanje na 5. strani

Darko Mar)etJČ, direktor tozda Vinogradništvo-kleti.

Na sončni strani Alp imamo številne vinograde in odlični naravni 
pogoji nam omogočajo pridelavo zelo dobrih vin. Raznolikost v kli­
mi in sestavi tal nam dajeta velik izbor različnih vinskih sort in ka­
kovosti, tako da lahko med slovenskimi vini najdemo vino za vsak 
okus in vsako priložbnost. Slovenija je glede na izbiro vin »Evropa 
v malem«, je zapisal mgr. Julij Nemanič v svojem odmevnem refe­
ratu, ki ga je imel na nedavnem vinskem sejmu v Ljubljani.

Kakovostno vino, pravilno iz­
brano za osebo ali priložnost, je 
vedno dobrodošlo darilo. Z vi­
nom, ki ga podarimo prijatelju, 
gostu ali poslovnemu partnerju, 
bomo vedno zadeli v polno.

Pisatelj Hemingway je zapisal, 
da je vino najbolj civilizirana 
stvar na svetu, Maksim Gorki pa, 
da je v vinu največ sonca, in da 
naj žive ljudje, .ki ga pridelujejo in 
z njim v šloveško dušo vnašajo 
sončno svetlobo.

Vino je stalen človekov spre- 
meljevalec. Zato so v metliški in 
krški Vinski kleti pripravili pose­
bej embalirana izbrana vina, ki jih 
lahko ponudimo poslovnim part­
nerjem ob različnih priložnostih, 
kot n.pr. ob Novem letu. Ideja je 
dobra in poslovni partnerji bodo 
vrhunskih vin zagotovo bolj ve­
seli kot pa običajnih rokovnikov 
ali drugih novoletnih darilc.

»Lepa navada naših dedov in 
očetov v vinogradniških krajih je

bila, da so gostu ali slučajnemu 
prišlecu ponudili kozarček naj­
boljšega vina iz svoje zidanice,« 
pravi Julij Nemanič. »Toliko bise­
rov imamo med slovenskimi vini, 
da resnično ni priložnosti, za ka­
tero ne bi našli pravšnjega. Ven­
dar pri tem ne smemo pozabiti 
tudi na malenkosti kot so ustre­
zna temperatura in kozarec...

Slovenski vinarji in vinogradni­
ki z veseljem ugotavljamo, da ne­
katere organizacije združenega 
dela namesto dragih pijač tujega 
imena za reprezentančne name­
ne vse bolj segajo po domačih 
vinih. S tem ne kažejo le visoke 
kulture, ampak istočasno tudi 
ponos na lastno deželo — boga­
to vrhunskih vin in marljivih ljudi, 
ki jih vzgajajo.«
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Ledeno vino — ponos Metlike in Slovenije
Andrej Dvoršak

»Malo — a dobro«
Ledeno vino sodi v program Kolednik, kamor v metliški Vinski 

kleti uvrščajo vsa vina s predikatom. Anton Pezdirc, tehnolog v 
metliški Vinski kleti, nam je izdal vse skrivnosti njegovega nastan­
ka.

»Grozdje za ledeno vino smo i nomerju, ki ima jugozahodno le- 
natrgali v našem vinogradu na Vi- | go. Tu trt nikoli ne obsijejo prvi

jutranji sončni žarki, jih pa boža­
jo zvečer do sončnega zahoda,« 
je pripovedoval Pezdirc.

Ledeno vino nastaja le ob lepi 
sončni jeseni, visoki stopnji slad­
korja v grozdju in nizkih tempe­

raturah še pred pričetkom de­
ževja. Pomembno je, da je 4 do 5 
dni pred trgatvijo nočna tempe­
ratura od -2 do -5 stopinj Cel­
zija pod ničlo, dnevna pa ne višja 
od 0 stopinj, na dan trgatve pa 
mora biti od —7 do —8 stopinj 
Celzija.

Pri teh temperaturah voda v 
gozdni jagodi zmrzne, vse ostale 
snovi: sladkor, aroma, kislina itd.

Laborantk« Vara Gola« In anolog Anton Pazdlrc.

Vrhunsko vinoLaški rizling

ZEISAAT-ZEIHNT
Lastna trgatev / Metliški vinorodni podokoliš

METLIKA

pa se skoncentrirajo. Zelo po­
membno je, da sta trgatev in 
predelava zelo hitri in je grozdje 
še zmrznjeno, ko ga pripeljejo v 
klet.

Celo grozdje, brez robkanja in 
mletja stisnejo, tako da dobijo 
močno koncentriran izcedek - 
mošt.

Grozdje za ledeno vino so tr­
gali 25.12.1986 pri jutranji tempe­
raturi -7 stopinj Celzija. Ob pol 
osmih zjutraj se je zbral v vino­
gradu celoten kolektiv Vinske 
kleti, od direktorja do prodajalke, 
v eni uri potrgal vse grozdje in 
ob devetih je bilo že stisnjeno v 
mošt.

Ugotovili so izjemno visoko 
vsebnost sladkorja — 128 Oe. 
Mošt so pustili vreti do 6. febru­
arja pri temperaturi 11 do 13 sto­
pinj Celzija. Ko so vrenje ustavili, 
je bila alkoholna stopnja 10,5 od­
stotka, vino pa je imelo 125 g/li­
ter neprevretega sladkorja. Vino 
so očistili ter ustekleničili v 
0,35-litrske steklenice. Poznaval­
ci pravijo, da je to eno izmed naj­
boljših tovrstnih vin, ne le v Slo­
veniji in Jugoslaviji, ampak men­
da celo v Evropi. V njem je skrito 
sonce, veliko znanja in ljubezni 
metliških vinarjev, ki se držijo na­
čela: »Malo, vendar dobro«.

Neskladje cen zavira razvoj 
vinarjev in vinogradnikov
Nadaljevanje s 4. strani

predeluje zaščiteno ozaljsko be­
lo vino, precej podobno metli­
škemu Belokranjcu.

Zaloge se pove­
čujejo

V Metliki si prizadevajo zago­
toviti trg s kakovostnimi in vrhun­
skimi vini in z njimi ustrezen ce­
novni razred. Doslej jim je oboje 
nekako uspevalo, ne sicer v tisti 
meri, pa tudi kot so si želeli, a 
pritoževali se niso pretirano. Ka­
ko bo v prihodnje, ne vedo! Ugo­
tavljajo, da se povpraševanje po 
vseh vrstah vin zmanjšuje in zato 
naraščajo zaloge, ki vse bolj bre­
menijo njihovo poslovanje.

Normalno je, da je ob novi tr­
gatvi v kleteh še tretjina pridelka 
prejšnje letine, v Metliški kleti pa 
so na polovici lanske. To še ni 
kritično, bo pa vplivalo na poslo­
vni rezultat ob koncu leta. Če­
prav vino sodi v drugo skupino 
izdelkov iz potrošniške košarice, 
pa je med prvimi izdelki, ki se jih 
potrošnik odreče, ko mu začne 
padati življenjski standard.

Na vprašanje o prihodnjih 
usmeritvah v Metliki odgovarjajo, 
da bodo dvignili kakovst vinogra­
dov in s tem tudi vina. Vinogradi 
so na strmih pobočjih, kar pome­
ni več stroškov in zato je pamet­
no gojiti le vrhunsko kakovost. 
Po vrhunskih vinih je na trgu do­
kaj stalno povpraševanje, dose­
gajo pa tudi najboljšo ceno. »Bo­
lje malo in dobro« — pravijo lju­
bitelji vina in Vinska klet Metlika 
temu sledi.

Leta 1985 so v Mariboru na 
Prerezu vinske letine s predika- 
tnim vinom jagodni izbor, sorte 
Laški rizling osvojili drugo me­
sto. Lani pa so pridelali najboljše 
vino v Sloveniji sploh — Ledeno 
vino, ki mu zlepa ni moč najti 
tekmeca, tudi v tujini! Za 3,5 de- 
cilitrsko stekleničko tega vina 
mora kupec odšteti blizu 15.000 
(petnajsttisoč) dinarjev. Kljub iz­
jemno visoki ceni za enoletno le­
deno vino, je kupcev veliko. Toli­
ko, da jih v Vinski kleti vpisujejo 
na posebne sezname. To so lju­
bitelji dobre kapljice v pravem 
pomenu besede, zasebni zbiralci 
vin in drugi, ki znajo ceniti kako­
vost. Od 1.150 stekleničk, kolikor 
so jih napolnili z ledenim vinom, 
nameravajo letos prodati le 400, 
ostalo pa bodo spravili v svoj ar­
hiv, saj bo to vino z leti le še pri­
dobivalo na kakovosti...

Umetnost na sodih
Vinsko klet v Metliki letno obišče nad 7.000 turistov. Za 

večjo zanimivost teh obiskov, so se metliški vinarji odločili, 
da na osmih 10.000-litrskih sodih reliefno upodobijo nastaja­
nje vina.

Na prvem sodu je upodobljena Metlika, ki jo obkrožata dve 
trti: frankinja in žametovka. Motiv teh dveh trt se ponavlja na 
vseh osmih sodih.

Na drugem sodu je prikazano postavljanje opore za trto in 
vinska gorica Drašiči. Prikazana je tudi belokranjska delovna 
narodna noša, ki se ponovi še šestkrat. Na naslednjem sodu 
vidimo spomladanski vez vinograda in v ozadju Radovico. Na 
četrtem vidimo ročno okopavanje vinograda pred vasjo Lo- 
kvica. Na petem je rezbar upodobil zaščitna vinogradniška 
dela — škropljenje in »zelena dela«, v ozadju pa vas Veseli­
co. Na šestem sodu je motiv trgatve in vasi Vidušiči, na sed­
mem stiskanje, na zadnjem sodu pa je upodobljeno Martino­
vanje s kolom in svečana belokranjska narodna noša.

Mlado vino iz Metlike
Mgr. Julij Nemanič

Simpatičen dar jeseni
Mlada portugalka je bila že od davnin belokranjska posebnost, 

ki so jo ljubitelji dobrega vina in gostinci vsako jesen komaj doča­
kali. Portugalka je redka trta, ki se je ohranila samo še v Beli krajini 
in redkokje v Posavju.

Janez Trdina je bil tako navdu­
šen nad to vinsko posebnostjo 
Belokranjcev, da ga je mogoče 
celo navdihnila za njegove spre­
hode proti sončni strani Gorjan­
cev. V svojih potopisih je zapisal:

»Največja važnost in čas pa si 
je v Beli krajini pridobila vinska 
trta. Tukajšnji svet leži tako lepo 
proti soncu, apnena zemlja služi 
tako krasno trsju in grozdju, da 
spada ta pokrajina brez ugovora 
med najprve vinske v celi Jugo­
slaviji.« Sodobno kletarstvo je 
danes že sposobno v primerni 
obliki ohraniti vinske dobrote, ki 
so v preteklosti bogatile jesen­
sko sezono in vinsko izbiro. Če­
prav je pri današnjem načinu di­
stribucije vin uveljavljena stekle­
nica in ne sod, je tudi v steklenici 
možno ohraniti mladosten okus 
vina. Izumitelji takega kletarjena 
so Francozi, ki so s svojim popu­
larnim vinom Beaujolais premie- 
ur (Božole prvi, Božole je vino­
rodna pokrajina) osvojili evropski
trg.

Francoska vinska zakonodaja 
je bolj dorečena kot naša in tudi

do skrajnosti spoštovana. Mlado 
vino božole ima določen točen 
datum in uro, ko sme jeseni novi 
letnik v promet. V gostilnah se 
tega dne zberejo ljubitelji mlade­
ga vina in čakajo na trenutek, ko 
bo smel gostinec natočiti prve 
kozarce. Vzdušje je enkratno in v 
Franciji mlado vino dvigne razpo­
loženje v pozitivnem smislu. Pre­
voz mladega vina iz Francije v 
ostalo Evropo in čez ocean se 
opravi z letalom, da ne bi izgu­
bljali časa z dostavo.

Da bi ohranili lepo slovensko 
navado in negovali izročilo vin­
ske kulture naših dedov ter po­
nudili trgu zanimivost, smo v za­
družni kleti v Metliki, s pomočjo 
francoskega kletarskega postop­
ka uspeli pri sorti portugalka 
ohraniti kljub stekleničenju mla- 
dostn1' sveži okus mladega vina. 
Mlado vino se lepo ujema z ore­
hi, kostanji, lešniki, itd. Priporo­
čamo trgovskim organizacijam, 
da pravočasno poskrbijo za zalo­
go tega vina, ker ga je možno 
pripraviti samo manjšo količino.
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Je v Centru še kaj odprtega
Mile Bitenc

M-Rožnik se je prvi preselil
Andrej Dvoršak

Novosti v tozdu Ajdovščina V novih prostorih 
zadovoljni

Stare resnice, pravijo, najbolj držijo. Stara resnica je tudi v pre­
govoru, ki pravi, da vsaka metla pometa drugače. Nova direktorica 
tozda Ajdovščina, Tatjana Ponikvar je vzela v roke veliko metlo in z 
njo stoji na pragu uspešnega pometanja.

Spremembe so dobrodošle in 
če imaš ideje, dobre ideje, po­
tem je treba le še denar in vse 
steče. Toda denarja danes nikjer 
ni niti približno dovolj. Tudi v toz­
du Ajdovščina ne. Z dobro in trd­
no voljo pa se da tudi z manjšim 
mošnjičkom dosti narediti.

Veste, kaj in kje je LU­
NA?

Šolski odgovor, da je LUNA 
nebesno telo, ne drži.LUNA je 
nova diskoteka v Ljubljani, prva 
ljubljanska Mercatorjeva disko­
teka. Je prav tam, kjer je bil ne­
kdaj zloglasni bar. Tako so neka­
teri gostje res ob svoje barske 
užitke, a nič zataVeč je zdaj go­
stov, ki uživajo ob dobri glasbi, 
ob pripravljenih programih in že 
v kratkem času je diskoteka LU­
NA postala znana mnogim ljubi­
teljem nočne zabave. Od sep­
tembra naprej je vsak večer, ra­
zen ob ponedeljkih( v 11. nad­
stropju nebotičnika disko glas­
ba. Vrtijo se evergreeni in druge 
zvrsti glasbe. Tako se ustreže 
željam različnih okusov, Sčaso­
ma pa jim bodo ustregli s temat­
skimi večeri, tako da bodo na ra­
čun lahko prišli ljubitelji vseh 
glasbenih zvrsti. Te dni se v Ne­
botičniku dogovarjajo z Radiom 
Ljubljana za sodelovanje pri 
oblikovanju lestvice slovenskih 
diskotek. Posebnost, ki jo ponu­
jajo obiskovalcem pa je nasled­
nja: maturantom, večjim skupi­
nam in zaključenim družbam po

predhodnem dogovoru diskote­
ko oddajo v najem in ta večer je 
le njihova. Za naprej pripravljajo 
v LUNI še nastope plesnih sku­
pin, različne predstavitve, zaba­
vne programe in še marsikaj za­
nimivega. Da postrežejo s hrano 
in pijačo pa menda ni treba po­
sebej poudarjati.

Še veš, kaj je biljard?

Marsikdo, nemara res ne, 
predvsem pa mlajši fant ali dekle. 
Tri biljardne mize bodo kmalu 
stale v preurejeni kavarni Evro­
pa. Ob ameriških biljardih bo tudi 
mojster, ki vas bo igre naučil. S 
tem pa sem že napovedal delno 
preureditev Kavarne Evropa. Ka­
varna bo ob svojem 120. rojst­
nem dnevu nekoliko polepšana, 
manjša vendar z novo ponudbo. 
Tisto, kar bo stari Kavarni odvze­
to, bo namenjeno povečanju go­
stilnice Ajda. Gostom za pultom, 
kjer strežejo pizze, ajdove žgan­
ce, pojedino po kmečko in kup 
drugih dobrot, je vedno več. Za­
kaj bi čakali na vrsto ali pa odšli? 
Tako nekako so si dejali v Evropi 
in ljubiteljem pizz namenili 30 no­
vih sedežev za ličnimi marmorna­
timi mizicami. Hkrati popestruje- 
jo ponudbo: dodajo jedi z rakci 
in s školjkami in po novem po­
strežejo celo s prekmurskimi ko­
linami. Prav v Evropi oziroma v 
gostilnici Ajda so že zaradi zah­
teve gostov pred časom ponudili 
hrano tudi ob nedeljah. Sedaj pa 
nameravajo (v začetku previdno,

III. Gostinsko-turistični zbor Zasavja
Andrej Dvoršak

Premajhna povezanost z 
agencijami in med občinami

Delovna skupnost Mercator-Rožnika je bila prva, ki se je preseli­
la v novo poslovno stavbo Mercatorja na Titovi 135. Pravzaprav se 
je preselila v njeno južno krilo, v poslovno stanovanjski blok, ki je z 
njo povezan. Ostali, ki se selijo v poslovno stavbo — dve stolpnici, 
se bodo preselili v prihodnjih tednih. Mercator-Rožnik se je preselil 
16. oktobra in od 19. oktobra dalje je njegov sedež na Titovi cesti v 
Ljubljani.

poskusno) podaljšati delovni čas 
do enih po polnoči, ko v Ljubljani 
že nikjer ni mogoče dobiti nobe­
ne hrane, kaj šele tople.

Bo še kaj novega?

Bo, seveda bo, le če bo denar. 
Imajo zamisel o prenovitvi Kavar­
ne v Nebotičniku, v dolgoročnem 
planu je temeljita obnova Delav­
skega doma. Toda o tem je le še 
prezgodaj karkoli zapisati. Zaen­
krat je to dovolj — diskoteka po­
staja znana, v povečani Ajdi bo­
do postregli s še več izbranimi 
jedmi in ni vrag, da se Ljubljan­
čanom ne bi priljubili tudi nedelj­
ski biljardni turnirji.

Mercator-Rožnik (Delovna 
skupnost) in tozd Grmada imata 
v novi stavbi skupaj 1.035 kva­
dratnih metrov poslovnih prosto­
rov. Sama Delovna skupnost jim 
ima 435. Investicijska vrednost je 
bila 275 milijonov dinarjev, od te­
ga so 98 milijonov odšteli za 
opremo, ki jo je projektirala in 
dobavila Investa.

Od 41 delavcev Delovne skup- 
riosti se jih je na Titovo cesto 
preselilo 28, medtem ko ostali 
delavci (delavci mizarske delav­
nice in servisnih služb) še naprej 
ostanejo v sedanjih prostorih.

Selitev je potekala izven delov­
nega časa, tako da ni bil moten

delovni proces. Namestnik direk­
torja delovne organizacije Mer­
cator-Rožnik, Jože Kopušar nam 
je povedal, da so z novimi pro­
stori in opremo zadovoljni, saj 
imajo sedaj bistveno boljše po­
goje za delo. V novih prostorih 
bodo pričeli uresničevati tudi 
svoj računalniško podprt infor­
macijski sistem, ki se bo kasneje 
preko terminalov povezal s cen­
tralno računalniško enoto sek­
torja za avtomatsko obdelavo 
podatkov na Slovenčevi. V Mer- 
cator-Rožniku menijo, da jim bo 
predvsem uvajanje nove tehno­
logije omogočilo bolj učinkovito 

. poslovanje.

Janez Perdan-Johnny je na zboru pokazal, kako se pripravi in aranžira toplo-hiadni bife.

Zasavski gostinci so letos organizirali že tretji gostinsko-turistični 
zbor, na katerem so pregledali svoje delo in skušali najti izhod iz te­
žav, ki so jim vsem skupne. Tokratni organizator je bil tozd Jelka 
Hrastnik iz sestava Mercator-Hoteli gostinstvo.

»Program srečanja je razdeljen v tri dele, ki se med seboj dopol­
njujejo in tvorijo zaključeno celoto,« nam je opisal srečanje Mirko 
Kovač«, direktor tozda Jelka Hrastnik.

Zbor, ki je bil 10. oktobra v Hrastniku, se je začel z razstavo kuli­
narike in hortikulture, na kateri so poleg Zasavskih gostincev so­
delovali še člani šolskih turističnih krožkov in hortikulturnih dru­
štev. Temu je sledila okrogla miza na temo problematike gostin­
stva in turizma v Zasavju.

Udeleženci so se kritično dotaknili premajhne pozornosti turisti­
čnih agencij, ki v svojih programih pozabljajo na ta del Slovenije, 
tako da so gostinci Zasavja prepuščeni sami sebi. Ko so iskali 
vzroke za tako stanje, so največkrat omenjali ekološko problemati­
ko, saj je znano, da se turisti izogibajo področjem z onesnaženim 
zrakom. Po drugi strani pa je vzrok za neprodornost na turističnem 
tržišču tudi slaba povezanost gostinsko turistične ponudbe v vseh 
treh občinah: Zagorju, Trbovljah in Hrastniku.

Zvečer so v hotelu Jelka pripravili družabno srečanje in ob tem 
prikazali toplo-hiadni bife. Na ta del zbora so bili povabljeni pred­
vsem gostinski delavci, kajti v prvem delu večera je bilo poudarje­
no izobraževanje. Znani kulinarični strokovnjaki, med njimi tudi Ja­
nez Perdan — Džoni, ki so pripravili toplo-hiadni bife, so zbranim 
gostincem pojasnili način priprave, izbor jedi in še vrsto drugih skriv­
nosti mojstrov kuhinje, ki vplivajo na gostinske ponudbe. Prav za dvig 
ravni te ponudbe pa si zasavski gostinci najbolj prizadevajo.
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Zlata jesen v prodajnem oddelku Contal-Stekla
Mile Bitenc

Iznajdljivi so
Začetek oktobra je v prodajni oddelek tozda Contal-Steklo na; 

Titovi 36 v Ljubljani prinesel polne košare jesenskih pridelkov: tu 
se je bohotila cajna zelja, korenja, paprike in čebule, tam je bila za­
res izvirna ikebana iz peteršilja, zelene in feferonov... Preveč je 
vsega, težko je z besedo opisati, kako se je jesen iz gozdov, polj, 
travnikov in vinogradov preselila sem. Vse to je bila le nekakšna 
kulisa za že tradicionalni komercialni teden v tozdu.

Bilo je veliko ponujenega — 
od stekla, kristala, keramike in 
porcelana, do jedilnega pribor? 
in suhe robe. In za to veliko po­
nudbo je bilo veliko zanimanja, 
veliko kupcev in tudi (skoraj) ve­
liko komercialnega učinka. Ves 
teden je bilo več kot živahno in 
dela je bilo čez glavo.

Spet so »steklovi« presenetili 
s postrežbo — sami so pripra­
vljali ribje solate in solate iz ho­
botnice - z oljem Cekin Special 
so zares najboljše, ob šunki so 
ponudili nariban hren z jabolki in 
postregli z Unionskim pivom. Ta­
ko so ob dobri postrežbi dali tudi 
kakšno kulinarično idejo in obe-

Komercialist« Sim« Krivokuča (l«vl) In Branko 
L«tlC iz beograjskega predstavništva tozda 
Contal-Staklo.

nem tudi idejo za postrežbo jedi 
in pijač na primernih krožnikih, v 
ustreznih kozarcih in z izbranim 
priborom.

Vse je bilo domiselno in pred­
vsem izvirno. Pohvaliti gre posre­
čen aranžma sončnic, košare in 
našega olja Cekin in nemara je 
bila to obenem ena najlepših raz- 
stavic proizvoda naše Oljarice.

NOVO — v Zmajčkovem butiku
Mirjana Fink

Zmajčkov kruh 
za zdravo prehrano

Na sejmu Narava
Alenka Medved

Zdravje od 17. do 20. septembra

Zmajčkove poročne torte
Organizatorji sejma Narava — Zdravje so skupaj z ljubljanskimi 

cvetličarji obiskovalcem sejma predstavili rezano cvetje, oblikova­
no v poročne šopke. Poroka je posebno svečan dogodek v našem 
življenju. Zato spadajo k njej tudi slovesna oblačila, slavnostno po­
grnjena miza in seveda obvezno tudi poročna torta.

Zmajčkov butik izvrstnih sla­
ščic je pravi naslov za izdelavo 
take torte, saj jih vsako leto izde­
lamo nekaj tisoč. Včasih je mora­
la biti poročna torta v več nad­
stropjih, belo oblita in nežno 
okrašena. Še vedno imamo naj­
več naročil za takšne poročne
torte. Višina je ponavadi odvisna 
od števila vabljenih svatov: tako 
dvonadstropno torto se da ra­
zrezati na 38 kosov, trinadstrop­
no na 50 kosov, štirinadstropno 
na 66 kosov in petnadstropno na 
88 kosov.

Vendar pa v Zmajčku opaža­
mo, da je vse več naročil za nove 
oblike poročnih tort. Sedaj po 
želji izdelamo tudi veliko pravo­
kotno torto, ali torto v obliki srca. 
Barvo okrasa in obliva seveda iz­
delamo po želji naročnika.

Na sejmu Narava — Zdravje 
se je Zmajček predstavil s tremi 
tortami: trinadstropno poročno

torto, razprto knjigo in leetovim 
srcem. Zmajčkovi peki pa so 
spletli tudi poročni kruh v obliki 
srca.

Poleg različnih oblik poročnih 
tort pa je Zmajčkov butik pred­
stavil tudi katalog tort po naroči­
lu. V nagovoru se Zmajčkov bu­
tik izvrstnih slaščic predstavi z 
besedami: »Torte so delčki sre­
čnih trenutkov človekovega ži­
vljenja...«

V katalogu predstavljamo 
osem oblik tort, ki so praznik za 
oči. To so majhna, srednja in ve­
lika okrogla torta, ježek, srce, 
knjiga, deblo in večnadstropne 
torte.

V Zmajčku spečemo trinajst 
okusov tort, ki so rezina sreče, ki 
jo čutimo v ustih: sadno, čoko­
ladno, orehovo, čokoladno-me- 
šano, lešnikovo, temni gozdiček, 
rahli gozdiček, dobos, sacher,

Tutankamon, sirovo, punch in 
kavino torto.

Tako je Zmajčkov butik izvrst­
nih slaščic po dolgem čašu kon­
čno izpolnil obljubo, dano našim 
trgovcem in tudi potrošnikom. 
Na vsa prodajna mesta, ki so že 
do sedaj prodajala Zmajčkove 
torte za razne slovesne priložno­
sti, bomo dostavili naš novi kata­
log, skupaj s cenikom, opozoril- 
cem — plakatom, naročilnico in 
dopisom z navodili. Po novem 
bodo prodajalne ponudile po­
trošnikom na ogled katalog, iz 
katerega si bo vsakdo sam lahko 
izbral željeno obliko in okus tor­
te. Naročilo in dobava naročene 
torte bo potekala tako, kot smo 
že navajeni.

Kakor ste opazili so okrogle 
torte že pakirane v novo zložen­
ko za prenos, ki je istočasno tudi 
darilni paket. Podobne, vendar 
drugače oblikovane zloženke pri­
pravljamo tudi za druge oblike 
tort: ježka, poročno torto, knji­
go. Potrošnike pa bomo prav 
kmalu razveselili tudi z novimi 
oblikami, okrasi in okusi tort.

Živimo v času, ko se človek, z 
željo po zdravem načinu življenja, 
zopet vrača k naravi. Strokovnja­
ki pravijo, da je zdravje v veliki 
meri odvisno od pravilne in zdra­
ve prehrane, ki mora biti ener­
getsko, hranilno in biološko pol­
novredna in uravnotežena. Žal se 
velika večina Slovencev še ved­
no hrani po globoko ukoreninje­
nih navadah in običajih. Šele, ko 
se organizem z boleznijo upre, 
spremeni svoje prehrambene na­
vade. Zdravniki in strokovnjaki za 
prehrano pa vse bolj svarijo ra­
vno pred nepravilno prehrano. 
Učijo nas, da mora dnevna pre­
hrana vsebovati uravnoteženo 
količino beljakovin, maščob, 
ogljikovih hidratov, rudninskih 
snovi, vitaminov in tekočine. 
Opozarjajo, da ni vseeno kaj in 
koliko česa pojemo, paziti mora­
mo tudi, da jed ni preobilna in 
težko prebavljiva. Strokovnjaki 
tudi pravijo, da je DIETA name­
njena in potrebna obojim: tako 
zdravim ljudem v obliki varovalne 
prehrane in že obolelim v obliki 
ustrezne dietne prehrane.

Kruh v prehrani 
Slovencev

V naših prehranskih navadah 
predstavlja kruh še vedno osno­
vno živilo. To spoznanje nas je v 
Zmajčkovem butiku izvrstnih sla­
ščic napotilo, da skupaj s HP Ko­
linsko pripravimo posebno vrsto 
kruha, namenjenega zdravi pre­
hrani. Naš novi kruh je namenjen

tako zdravim kot tudi tistim, ki so 
zaradi določenih fizioloških stanj 
kakorkoli prikrajšani za uživanje 
kruha.

Predstavitev 
zmajčkovega kru­
ha na sejmu Nara­
va — Zdravje

Zmajčkov kruh za zdravo pre­
hrano smo predstavili prvič na 
sejmu Narava — Zdravje, kjer so 
ga obiskovalci tudi pokusili in iz­
polnili ankteni list. Za novi izde­
lek je bilo veliko zanimanja. Zlasti 
so bili navdušeni nad obliko in 
okusom kruha: hlebčki jih spo­
minjajo na domači kruh. Kot veli­
ko posebnost pa so ocenili skor­
jo, potreseno s sezamom, ma­
kom ali ovsenimi kosmiči. Ugajal 
jim je tudi okus, ker je kruh me­
hek, se ne drobi in ni suh. Želijo, 
da bi se kruh prodajal na vseh 
prodajnih mestih, kjer lahko ku­
pijo kruh.

S prodajo Zmajčkovega kruha 
za zdravo prehrano bomo pričeli 
predvidoma v oktobru. Naši šo­
ferji ga bodo prinesli v pokušino, 
skupaj s prvim naročilom in opo- 
zorilci za potrošnika, da je kruh 
naprodaj in da svežega pripelje­
mo na določeni dan v tednu.

Lastnosti Zmajčkovega kruha 
za zdravo prehrano so značilne 
za dietične kruhe. Njegove pred­
nosti v primerjavi z normalnim 
polbelim in črnim kruhom so:

hranilna snov zmajčkov

kruh
normalni

polbeli kruh
normalni

črni kruh

vlaga 48 - 50 % 39 % 40 %
pepel v suhi snovi 2 - 3 % 0,80 % 0,94 %

beljakovine 18 - 22 % 5,3 % 7,2 %

ogljikovi hidrati 13 - 16 % 53 % 50 %
energijska vrednost 160 kkal ali 239 kkal ali 237 kkal ali
100 g kruha 672 KJ 1004 KJ 995 KJ

naročite
INDOBl«

Zmajčkov kruh 
tudi za hujšanje in 
diabetike

Zaradi primerne vsebnosti 
snovi, ki ugodno vplivajo na 
presnovo je Zmajčkov kruh za 
zdravo prehrano primeren tudi 
za vse, ki želijo shujšati. Kruh 
priporočamo tudi bolnikom s 
sladkorno boleznijo. Zanje smo 
pripravili kruh v obliki big, zaradi 
primernejše porabe, saj vemo, 
da mnoge diete, predvsem diete 
za sladkorno bolezen, predpisu­
jejo odmerjene količine kruha.

Sladkorni bolniki poznajo tako 
imenovano tabelo za menjavo 
enakovrednih živil, s katero si 
pomagajo pri sestavljanju svojih 
jedilnikov. V omenjeni tabeli so 
vsa živila razdeljena v posame­
zne skupine. Zmajčkove bige so­
dijo v 4A skupino, to so stročni­
ce. Zamenjave po tej tabeli:

1E (enota) predstavlja v na­
šem primeru 45 g kruha, kar je 1 
del bige. 1E (enota) živila iz 4A 
skupine vsebuje 15 g ogljikovih 
hidratov in 5 g beljakovin, ener­
gijska vrednost ene enote (bige) 
pa je 390 KJ ali 93 kkal. V prime­
ru, da se bodo diabetiki raje 
odločili za nakup hlebčka name­
sto bige, bodo morali koščke 
tehtati.
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Klub Mercator
Andrej Dvoršak

Mercatorjevi Zarji vse jasno — drugod pa...
Smo akcijo KLUB MERCATOR sprejeli za svojo kot je bilo dogo­

vorjeno na poslovodnega svetu? So prodajalci seznanjeni z njo in 
prodajo Mercatorjevih kuponov? To so bila vprašanja, ki so nas za­
nimala, ko smo se odpravili na Štajersko. Odgovor zanje smo iskali 
v Lendavi, Gornji Radgoni, Lenartu, Ormožu, Ptuju, Mariboru in Kr­
škem. Ugotovili smo, da večina prodajalcev pozna akcijo le povr­
šno, nekaj pa je tudi takih, ki o njej nič ne vedo. Vodstva organiza­
cij zatrjujejo, da so o akciji podrobno obvestila vse poslovodje, ... 
se je zataknilo pri njih?

V Krškem...
V Krškem imajo lep, velikNaku- 

povalni center. V Samoizbiri ozi­
roma na oddelku NC 07 sta 
Branko Kerin in Martin Godler 
vedela o Mercatorjevih kuponih 
prav vse, le o spremembi obresti 
na 70 oziroma 135 odstotkov, ne. 
Pa jima tega ne gre zameriti, kajti 
bil je komaj peti dan po objavi 
novih obresti, in če so jih celo na 
TV vrteli po starem, kako naj bi 
potem od njiju zahtevali, da vesta 
več kot najmogočnejši medij!

dober vtis, ki sta ga naredila 
Kerin in Godler je skopnel pri na­
slednjih vratih — v samopostre­
žni trgovini. Sicer prijazna blagaj­
ničarka, ki ni imela kaj prida dela, 
me je vljudno napotila k upravni­
ku. Tudi, ko sem jo še enkrat 
vprašal, če mi morda ne bi vsaj 
osnovne informacije povedala 
kar sama, je pri prvotni odločitvi 
vztrajala. O tem ne vem nič, vse 
ve upravnik... Pravzaprav sta me 
tudi njena tovariša poslala prej k 
upravniku, a povedala sta, da o 
akciji vesta podrobnosti, ki sta 
jih prebrala na plakatu in v glasilu 
Mercator...

Na oddelku s pohištvom me je 
Rafael Kerin skušal predati v ro­
ke upravnika, a ko je izvedel, da 
me zanima le osnovna informaci­
ja o kuponih, jo je brez zapleta­
nja povedal.

... ne poznajo obresti
Upravnik Franc Čižmek je zju­

traj dobil Informator, zato je že 
vedel za nove obresti. Do 5. ok­
tobra je prodal za 270.000 kupo­
nov trem strankam. Zdi se mu, 
da se akcija ne bo obnesla, po 
njegovem mnenju bi bili boljši 
čeki, kot jih imajo banke, in s ka­
terimi lako kupuješ vsepovsod. 
Kljub visokim obrestim med nje­
govimi delavci za kupone in za 
varčevanje v Mercator-lnterni ba­
ni ni zanimanja. Za slednje ne za­
to, ker lahko denar dvigajo le na 
sedežu DO, ki pa je po njihovem 
mnenju predaleč. Tako v Kr­
škem...

V Mariboru
Na splošno so naše prodajal­

ke in blagajničarke redkobesed­
ne, ko jih vprašaš po Mercatorje­
vih kuponih, v Modni hiši v Mari­
boru, je blagajničarka ob vhodu 
zdolgočaseno brala neko revijo. 
Po informacijo me je napotila v 
prvo nadstropje na blagajno 4, 
čeprav je tudi sama poznala vse­
bino akcije. Prav tako nisem o 
kuponih zvedel nič od prodajalke 
Tatjane na oddelku s pletenina­
mi... vtis je popravil šele aranžer 
Edo Kobale ki se je z akcijo se­
znanil, ko je sodeloval v ekipi, ki 
je z reklamnim gradivom oprem­
ljala trgovine.

Olga Belec, vodja splošne in 
knjigovodske službe v maribor­
ski Modni hiši mi je kasneje po­
vedala, da so do 8. oktobra pro­
dali le za 4.150.000 dinarjev ku­
ponov 16 kupcem. Po njenem 
mnenju bi morali obresti v TV re­
klami bolj poudariti. Napak pa je 
tudi to, da so v tej reklami še 
vedno starem medtem ko so na 
plakatih že objavljene nove. 
Vseh 16 kupcev je zaposlenih v 
tozdu, menijo pa, da jih bo še

več ob naslednjem izplačilu 
osebnih dohodkov.

Prodajalce so o »Klubu Mer­
cator« obvestili na »govorilnih 
urah«, to so redni sestanki, na 
katerih se vsi zaposleni pogovo­
re o tekoči problematiki, zato se 
je sogovornica čudila, da blagaj­
ničarka zanj »ni vedela« ali pa ni 
hotela vedeti.

Na Ptuju
Nič kaj bolje se ni odrezala 

blagajničarka v ptujski Blagovni­
ci. Naše kupone je primerjala z 
American expres kartico, pri 
obrestih pa je popolnoma zataji­
la. Tudi ni poznala podrodbnosti, 
ki bi jih morala. Vtisa ni popravil 
niti prodajalec na športnem od­
delku, ki se mu je o akciji le med­
lo sanjalo, vedel je le, da so ku­
poni plačilno sredstvo kot denar, 
po ostale informacije pa me je 
napotil na kreditni oddelek.

Da iz Blagovnice nisem odšel 
popolnoma razočaran, je poskr­
bela blagajničarka Milka Sajne- 
ker, ki je o akciji vedela prav vse. 
Le tega mi zanala povedati, ali 
lahko tudi tuj državaljan kupi ku­
pone. Dejstvo je, napis: Klub 
M kartico lahko kupite v dru­
gem nadstropju, je premalo!

Kljub vsemu pa so v tozdu 
Maloprodaja ptujskega MlP-a 
prodali 11 kupcem za 4.560.000 
dinarjev kuponov. Direktor, Jože 
Vaupotič je dejal, da čakajo 10. 
oktober, ko bo neki kupec kupil 
za 17 milijonov dinarjev kuponov, 
takrat mu namreč poteče vezava 
v banki. Sicer pa so v Blagovnici 
uredili poseben prostor, kjer lah­
ko kupci poleg ureditve posojil 
kupijo tudi naše kupone.

Razen s plakati so prodajo ku­
ponov reklamirali tudi na ptuj­
skem radiu in v Ptujskem tedni­
ku, medtem ko so bili delavci o 
Klubu dodatno obveščeni preko 
internega Informatorja ter na po­
slovodskih sestankih. Kaže, da 
so informacije pri poslovodjih tu­
di ustavile... Za nameček pa so 
še ti poslušali le z enim ušesom. 
Tako poslovodja Kemikalije, Jo­
že Pulko ni vedel niti približno, 
kakšne so obresti, o najnovejših 
pa deveti dan po njihovi uveljavi­
tvi v poslovalnici sploh še niso 
dobili obvestila.

Je pa za njih vedela Vlasta Ži- 
vič v prodajalni Oblačil, kar je 
vsaj malo popravilo splošni vtis o 
obveščenosti MlP-ovih prodajal­
cev.

V Ormožu
V M-Ogradu so poudarili pred­

vsem obresti. Tu delavci ne po­
znajo naše Mercator-lnterne 
banke in prednosti varčevanja 
pri njej. Delavci sedaj dobivajo 
osebni dohodek na hranilne knji­
žice poslovne banke, kjer dobijo 
7,5-odstotne obresti in morda se 
jim bo sčasoma le zasvetilo, da 
je med 7 in 70 le razlika, ki jo še 
kako občutiš takrat, ko ti pripiše­
jo obresti. Potem je vseeno ali 
kupon ali hranilna knjižica. Do 
mojega prihoda so prodali
3.420.000 dinarjev kuponov 12 
delavcem, vsem iz uprave, nam 
je povedala vodja ekonomsko fi­
nančnega sektorja,Marija Do- 
mič.

M-Zarja: 60 odstotkov 
osebnih dohodkov v ku­
ponih

Prav prijetno pa sem bil prese­
nečen v M-Zarji, kjer vsi vedo za 
Klub Mercator in o kuponih. V še
tako zakotni trgovinici sem do­
bil popolno in točno informaci­
jo. Ena od prodajalk, Nevenka 
Banfič pa je o prednostih kupo­
nov govorila tako prepričljivo, 
da bi jih kar kupil. Tudi Tilčka 
Jauševec, Dragica Kirič, Minka 
Jerebič in Sonja Bolčevič so bi­
le nadvse prepričljive, akcijo so 
poznale do vseh podrobnosti in 
jo sprejele za svojo! Česa po­
dobnega nisem doslej doživel 
nikjer drugje v Mercatorju!

Vzrok je preprost. Razen šti­
rih delavcev (ki se niso strinjali) 
so vsi zaposleni prejeli 60 od­
stotkov osebnega dohodka v 
Mercatorjevih kuponih. Kako se 
potem ne bi zanimali za vse po­
drobnosti v zvezi z njimi!

Direktorica M-Zarje, Anica Lu- 
kaček je povedala, da je hranilna 
služba pri njih v celoti uspela, da 
pa kuponi predstavljajo poeno­
stavljeno varianto varčevanja. Ta 
oblika je še posebej dobrodo­
šla vsem, ki so se že prej hoteli 
vključiti v varčevanje pri Merca­
tor-lnterni banki, a se niso mo­
gli, ker pač niso delavci Merca­
torja.

Na kolegiju in poslovodskem 
svetu so se dogovorili za pred­
log o 60-odstotnem izplačilu 
osebnih dohodkov. Delavcem 
so prikazali prednosti in jih po­
drobno seznanili z akcijo, tako 
da ni bilo odpora. Namen odlo­
čitve je bil predvsem doseči to, 
da delavec, ki ima sam kupone, 
lažje posreduje informacijo, saj 
bo o kuponih zagotovo vedel 
vse. Cilj je bil dosežen!

V M-Zarji so prodali za
28.980.000 dinarjev kuponov, od 
tega za 3.990.000 dinarjev 13 
kupcem, ki niso člani kolektiva. 
Do 7. oktobra je bilo nevnovče- 
nih še za dobrih 13 milijonov di­
narjev kuponov!

V prihodnjem mesecu načrtu­
jejo širšo akcijo izven kolektiva 
v delovnih organizacijah in šo­
lah. V M-Zarji pa kupce kupo­
nov še dodatno stimulirajo s 
5-odstotnimi obrestmi, tako da 
so obresti za kupone,vnovčene 
pred enim letom od njihovega 
nakupa 75-odstotne. Teh 5 od­
stotkov bodo obračunavali sami 
enkrat letno.

V Lendavi
Podobno kot v M-Zarji načrtu­

jejo posebne reklamne akcije v 
delovnih organizacijah tudi v M- 
Univerzalu. Vodja komerciale, 
Jurij Bonjec in vodja splošno ka­
drovskega sektorja, Jože Maje 
pravita, da bodo z akcijo prodrli 
do slehernega delavca v njihovi 
občini. Nakup kuponov bodo 
tem delavcem omogočili kar v 
njihovih organizacijah - bodo 
pač preselili svojo blagajno in 
prodajno mesto k njim. Interes 
M-Univerzala, da bi prodal čim- 
več kuponov je velik in skušali 
bodo akcijo izpeljati tako kot je 
treba.

Še prej pa bodo morali kajpak 
z njo podrobno seznaniti posa­
meznike v lastnem kolektivu. Na 
športnem oddelku Blagovnice 
prodajalka o kuponih ni imela 
pojma, napotila pa me je k vodji 
oddelka za tekstil, Lojzki Podgo­
relec. Ta mi je nato natančno po­
jasnila vsa pravila Kluba Merca­
tor. Toda pomemben je prvi 
vtis...

V Gornji Radgoni
V Železnini M-Sloge v Gornji 

Radgoni je bila namestnica po­
slovodje, Marta Korošec z akcijo 
dobro seznanjena, prav tako tudi 
Helena Novak v prodajalni kon­
fekcije. So jim dan prej povedali, 
da pride nekakšen novinar, ki jih 
bo spraševal. Tudi prav, če je za­
leglo!

Vodja splošnega sektorja, 
Ivan Drozdek in vodja gospodar­
sko računovodskega sektorja, 
Marjana Štelcl sta mi povedala, 
da so Klub Mercator obravnavali 
na poslovodskih sestankih, po­
leg tega pa so še posebni in­
štruktorji v vsaki trgovini akcijo 
dodatno pojasnjevali. Ponovno 
bodo prednosti kuponov pred­
stavljene na zboru delavcev ob 
periodičnem obračunu. Navedla 
pa sta tudi nekaj konkretnih 
vprašanj, ki so po njunem mne­
nju še odprta. Kot npr: kaj z iz­
gubljenim kuponom, ki ga nihče 
ne vnovči?

Z Drozdkom sva se ustavila 
pred trgovino Potrošnik. Trdil je, 
da bo to edina prodajalna, v ka­
teri o Klubu Mercator ne bodo 
dosti vedeli. Imel je prav. Blagaj­
ničarka je pokazala do akcije 
tako pišmevuhovski odnos kot 
ga še nisem doživel. Prav vse­
eno ji je bilo, kaj je Klub Merca­
tor, o akciji ni vedela ničesar in 
tudi nikogar v trgovini, ki bi o 
njej kaj povedal, ni poznala. 
Enako, kot smo zapisali za di­
rektorje, da so osebno odgo­
vorni za uspelost oziroma neu- 
spelost akcije, lahko zapišemo 
tudi za poslovodje... V tej trgo­
vini je poslovodja Franc Šegula.

V M-Slogi so do 8.10. prodali 
13 kupcem za 2,3 milijona dinar­
jev kuponov. Polovica kupcev so 
člani kolektiva.

V Lenartu
V M-Potrošniku so v istem ča­

su prodali le 1 kupon za 20.000 
dinarjev. »Toda to je le zatišje 
pred viharjem« so zatrjevali di­
rektor, Mirko Košmerl, vodja ko­
merciale, Anton Pukšič in refe­
rentka za potrošniška posojila, 
Danica Lenart. Pri njih bo akcija 
stekla v polnem zamahu v pri­
hodnjih dneh.

Poslovodje so bili o Klubu 
Mercator podrobno obveščeni, 
kako so informacijo prenesli na 
prodajalce, pa je drugo vpraša­
nje. Direktor ni bil preveč prepri­
čan, da so jo tako kot bi jo mora­
li in opozoril me je, da bo razoča­
ran, če bom pri prodajalcih pre­
več radoveden. Pa se je uštel! 
Ivica Mesareč z oddelka pohi­
štva v Blagovnici in Marija Tlakar 
z oddelka za kozmetiko sta akci­
jo dobro poznali, le pri obrestih 
se je zataknilo, enako tudi pri 
drugih prodajalcih v Blagovnici.

Samokritična ocena Košmerla, 
da so za akcijo naredili premalo 
je morda točna, toda sam sem

imel srečo, da sem naletel na 
prodajalce, ki so zanjo vedeli. Da 
bi z njo še bolj seznanili delavce, 
bodo v M-Potrošniku izkoristili 
zbor delavcev ob periodičnem 
obračunu. Ob dobrem poslov­
nem rezultatu bodo lahko izpla­
čali nekaj sredstev za osebne 
dohodke, ki jih bodo delavcem 
ponudili v obliki kuponov.

V Lenartu menijo, in takšna 
mnenja je slišati tudi drugod, da 
bi morali vrednost kuponov zni­
žati na 5.000 dinarjev, navzgor pa 
zvišati vsaj na 500.000 dinarjev.

Vsem sogovornikom je bila 
skupna ocena, da je akcija sov­
padala z afero Agrokomerc in za­
to vzbudila dvom v vrednostne 
papirje. Prav tako so menili, da bi 
morali za Klub vzbuditi zanima­
nje obrtnikov, ki bi imeli od nje 
nedvomne koristi. Za to bi zado­
stoval že članek, objavljen v reviji 
Obrtnik in osebni stiki s koope­
ranti Mercatorja, ki bi jih mofali o 
akciji podrobneje obvestiti. Toda 
kaj, ko pa o njej nismo uspeli ob­
vestiti niti lastnih delavcev, tisti 
pa, ki jo poznajo, delajo pri ob­
veščanju strank precej napak, 
največ pri razlagi obrestovanja 
kuponov. Ob neenotni informaci­
ji, večkrat netočni, pa je kupec le 
še bolj zmeden.

Sklepna ugotovitev
še pred našim obiskom je bila v trgo­

vinah naših štajerskih članic opravljena 
anketa o poteku akcije Klub Mercator. 
Rezultati ankete niso bili vspodbudni, 
saj je bila komaj v 65 odstotkih anketira- (
nih primerov dobro reklamirana, v 16

odstotkih slabo In na več kot 17 odstot­
kih prodajnih mest sploh ni bila reklami­
rana.

V 44 odstotkih primerov anketiranih 
prodajaln so delili kupcem reklamne le­
take, medtem ko je bilo z akcijo osebje 
dobro seznanjeno le na 54 odstotkih 
prodajnih mest. Delno seznanjeni so bili 
na 27 odstotkih prodajnih mest, slabo 
ali nič pa so bili seznanjeni na 15 odstot­
kih prodajnih mest. Poslovodje dobro 
izvajajo akcijo v komaj 55 odstotkih pro­
dajaln, v kakšnih 10 odstotkih prodajaln 
pa akcije niso izvajali.

Če je verjeti prodajalcem v anketira­
nih trgovinah, se kupci za Mercatorjev 
klub zanimajo le v 17 odstotkih anketira­
nih prodajnih mest, na 40 odstotkih pro­
dajnih mest pa med kupci zanj ni zani­
manja.

Glede na rezultate ankete, ki je bila 
opravljena 14 dni pred našim obiskom, 
lahko sklenemo, da v več kot 40 odstot­
kih anketiranih primerov organizacije za 
popularizacijo Kluba Mercator niso sto­
rile ničesar.

Pričakovali smo, da bomo ob tem po­
novnem obisku čez 14 dni že lahko ugo­
tovili spremenjeno stanje. Nekatere iz­
jeme velja pohvaliti, vso grajo pa zaslu­
žijo tam, kjer so se Kluba lotili s svojo 
samozadovoljno miselnostjo, izraženo 
že v pripravah na akcijo, ki se prevede­
no sliši nekako takole »smo vam že prej 
povedali, da ne bo zanimanja - evo, 
poglejte, da ga ni«. Za skupne zadeve je 
res najlažje reči »DA«, s figo v žepu. Ta 
je spremljala tudi nekoliko nesrečna na­
kupna pisma in potrošniške kartice, pa 
še marsikatero drugo skupno zadevo, ki 
so se je nekateri lotili na enak'način.

Z obiski bomo nadaljevali in vtise za­
pisali. Bilo bi hudo neprijetno, če bomo 
morali ob zadnjem obisku iz zadnji 
sklepni ugotovitvi napisati, da smo 
»združba figarjev«.

Nevenka Banfič (leva) In Dragica KiHč: o kuponih vesta vse in navijata zanje...
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M-MOONA HIŠA, TOZD Prodajalna, Cigaletova 10 

M-ROŽNIK, TOZD Dolomiti

M-ROŽNIK, TOZD Golovec

Ajdovičlna

Bohinjska Bistrica

Brežice

Celje

Cerknica

Cerkno

Črnomelj

Domžale

Gornja Radgona

Grosuplje

Hrastnik

Idrija

Ivančna gorica

Izola

Kamnik

Kočevje

Koper

Kranj

Kriko

Lenart
v Slovenskih Goricah

Lendava

Litija

Ljubljana

M-NANOS, TOZD Izbira, poslovalnica 24, blagovnica

M-ROŽNIK, TOZD Savica, Samopostrežba Oskrba, Triglavska 21

M-TRGOAVTO, TOZD Trgovina na drobno, Poslovalnica 218, Milavčeva 20

M-ROŽNIK, TOZD Golovec, Samoizbira COP, SP Hudinja, Podjavorftkova 2

M-NANOS, TOZD Trgovina Rakek, Supermarket, poslovalnica 59

M-RUDAR, TOZD Univerzal, Samopostrežba 36

M-KZ ČRNOMEU, Kolodovrska 39

M-ROŽNIK, TOZD Grmada, Samopostrežba, Kolodovrska 2 

M-SLOGA, centralna blagajna, Partizanska 12 

M-ROŽNIK, TOZD Dolomiti, Samopostrežba »M«

M-STP HRASTNIK, Blagovnica, Trg F. Kozarja 1 

M-RUDAR, TOZD Univerzal, Blagovnica Idrija 

M-KZ STIČNA, Delikatesa Ivančna gorica 

M-NANOS, TOZD Indus, Market Jagodje, Pltanijeva 7 

M-ETA, uprava DO, Kajuhova pot 4

• M—ROŽNIK, TOZD Grmada, Samopostrežba Duplica, Ljubljanska 3 

M-KG KOČEVJE, uprava DO, Kolodvorska 25

M-KG KOČEVJE - TOZD Govedoreja, uprava tozda, Kolodovrska 25 

TOZD Kooperacija, uprava tozda, Kolodvorska 23 

TOZD Mesarija, uprava tozda, Roika ulica 

M-ROŽNIK, TOZD Trgopromet, uprava tozda, Ljubljanska 18 

M-ROŽNIK, TOZD Trgopromet, prodajalna »Tehnika«, Ljubljanska 24 b 

M-NANOS, TOZD Indus, »Železnina«Ljubljanska 3 

M-KŽK GORENJSKE, uprava DO, Maistrov trg 7 

M-ROŽNIK, TOZD Preskrba, prodajni center Planina, N.Tesle 3 

M-PRESKRBA, Nakupovalni center, Cesta krikih žrtev 132

M-POTROŠNIK, Samopostrežba, Maistrov trg 3 

M-POTROšNIK, Blagovnica Lenart, Trg osvoboditve 

M&(-)UNIVERZAL, Glavna blagajna DO, Partizanska 22 

M-UNIVERZAL, Blagovnica Lendava, Partizanska 23 

M-KZ LITIJA, Samopostrežba, Valvazorjev trg 

M-ROŽNIK, TOZD Golovec, Samopostrežba, Rozmanov trg

M-MEDNARODNA TRGOVINA - TOZD Contal-Steklo, prodajalna Steklo, Titova 36

- TOZD Slovenija sadje ZT, Centralna poslovalnica 
KLUBA MERCATOR, Kraigherjev trg 1

M-ROŽNIK, TOZD Grmada

M-ROŽNIK, TOZD Savica

uprava tozda, Tržaika 37 b 
SP »Rakovnlk«Dolenjska 43

Samopostrežba Fužine, Trg oktoberske revolucije
- Samopostrežba, Gregorčičeva 13
- Samopostrežba, Proletarska 4
- Samopostrežba Zalog, Agrokomblnatska 2

- Diskont, Slovenčeva ulica 21
- SP Savsko naselje, Majke Jugovič 11
- SP, Trg komandanta Staneta 6

- Samopostrežba, Hoilminova 15
- Samopostrežba Murgle, Javorjev drevored

Logatec

Maribor 

Metlika 

Mirna 

Mokronog 

Nova Girica 

Novo mesto

Ormož

Piran

Portorož

Postojna

Ptuj

Ribnica

Rovte pri Logatcu 

Sevnica

Sežana

Stari trg pri Ložu

Šentjernej

Trebnje

Trzin

Tržič

Vrhnika

Žiri

Žužemberk

M-KZ LOGATEC, uprava KZ, Tovarniška 3

M-ROŽNIK, TOZD Dolomiti, Blagovnica Logatec, Cankarjeva 217 

M-MODNA HIŠA, TOZD Prodajalna, Partizanska 3-5

M-KZ METLIKA, TOZD Trgovina na drobno, uprava tozda, Cesta bratstva In enotnosti 57 

M-ROŽNIK, TOZD Gradišče Trebnje, Galanterija Mirna 

M-ROŽNIK, TOZD Gradišče, Samopostrežba »M«

M-TRGOAVTO, TOZD Trgovina na drobno, Srebrničev trg 6 

M-KZ KRKA, TOZD Oskrba, Blagovnica Krka, Žabja vas 

M-STANDARD - Blagovnica, Glavni trg 21

- Potrošniški center Ločna« Cesta herojev 42 

M-OGRAD - uprava DO, blagajna, Kolodvorska 7 

M-ZARJA - uprava DO, Kerenčičev trg 

M-NANOS, TOZD Indus, Prodajalna »Jadro«, Leninov trg 

M-NANOS, TOZD Preskrba, Market Lucija 

M-NANOS, TOZD Izbira, Poslovalnica 22, Blagovnica 

M-IZBIRA PANONIJA, TOZD Maloprodaja, Blagovnica, Titov trg 8 

M-ROŽNIK, TOZD Jelka Ribnica, Blagovnica, Kolodvorska 2 a 

M-KGZ SORA, »Oprema« Rovte, Rovte 97 

M-KK SEVNICA - TOZD Trgovina »Železnina« Trg svobode 2

- TOK Kooperacija, Kmetijski oskrbovalni center 

M-NANOS, TOZD Trgovina Rakek, Poslovalnica 27, Supermarket 

M-NANOS, TOZD Trgovina Rakek, Supermarket, poslovalnica 43 

M-STANDARD, Blagovnica Šentjernej 

M-ROŽNIK, TOZD Gradišče, Blagovnica, Golljev trg 11 

M-ROŽNIK, TOZD Grmada, Samopostrežba Mlake 

M-ROŽNIK, TOZD Preskrba - uprava tozda, Trg svobode 27 

, - Samopostrežba, Marie aux Mineš

M-ROŽNIK, TOZD Dolomiti, Blagovnica Vrhnika, Cankarjev trg 9 

M-KGZ SORA - Železnina, Trg osvoboditve 1 

— Market Žiri

M-KZ KRKA, TZO Suha Krajina, Prodajalna 21
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Pšenica raste tudi na Barju
Andrej Dvoršak

Rekordni pridelki pšenice 
tozda Posestva

Merila za socialno ogroženost
Jože Kirm

TOZD Posestva M-Ljubljanskih mlekarn je letos dokazal, da se 
da z ustrezno pripravo zemljišča in drugimi agrotehničnimi ukrepi 
doseči odlične rezultate. Na 150 hektarjih so poželi 872 ton pšeni­
ce ali 5,5 ton na hektar, kar je rekord v tozdu, pa tudi drugi pridelo­
valci pšenice v osrednji Sloveniji jih niso prekosili.

Najboljši je bil pridelek na Bar­
ju, kjer je obrat Brest pri Igu pri­
delal na 72 hektarjih 456 ton ali 
6,4 tone pšenice na hektar, kar 
je v mejah jugoslovanskega pov­
prečja, za Slovenijo pa precej 
nad njim.

V tozdu so takega uspeha ve­
seli, toda njihovo veselje kvari 
dejstvo, da so ob rekordu pride­
lovali tudi izgubo. Cena pšenice 
ni takšna kot bi morala biti, da bi 
pridelovalec dobil vsaj povrnjene 
stroške. Vodja komerciale Janez 
Grabrijan, je povedal, da so za 
kilogram pšenice iztržili komaj 
127,73 dinarjev, kar je vsaj 20 di­
narjev pod ekonomsko ceno!

Dan M-KŽK Gorenjske 1987
Alenka Por

Direktor tozda, Franc Zalar pa 
nam je dejal, da so v zadnjih letih 
na račun pšenice, ki nikoli ni ime­
la bogvekakšne cene, povečevali 
površine zasejane z oljno repico, 
ki jo letos prodajajo po 295 di­
narjev za kilogram.

Leta 1985 so imeli 176 hektar­
jev pod pšenico, oljna ogrščica 
pa je bila na 105 hektarjih, leto 
kasneje je bilo le še 160 hektar­
jev pšenice in že 118 hektarjev 
oljne ogrščice, letos pa sta bili 
kulturi skoraj izenačeni, saj so 
pšenico želi na 150 hektarih, olj­
no ogrščico pa na 158 hektarjih.

S teh 158 hektarov so jo poželi 
542 ton ali tri tone na hektar, kar

je zelo ugodno. A tudi tu imajo 
nekaj težav, saj se je zanimanje 
za to poljščino zmanjšalo in ne 
gre več v denar kot nekdaj.

V tozdu Posestva zato pravijo, 
da bodo v prihodnje raje sadili 
več koruze, ki je dohodkovno za­
nimivejša. Letos so jo imeli okoli 
210 hektarjev za silažo, 110 hek­
tarjev pa za zrnje. Ob tem pa ra­
čunajo še na dober pridelek aj­
de, s katero je posejanih nekaj 
nad sto hektarov. Ker je zadnja 
leta ajde na tržišču veliko, je tudi 
tu nekaj težav s plasmajem. Svoj 
pridelek bodo prodali Žitu.

Za prihodnje leto načrtujejo, 
da bodo z žiti zasejali 10 odsto­
tkov več površin kot letos, skup­
no 340 hektarov, in kot kaže, bo 
prevladala koruza.

Zavarovanje kmetov 
— spremembe

Skupščina Skupnosti pokojninskega in invalidskega zavarovanja 
v SR Sloveniji bo na 7. seji 19.oktobra med drugim obravnavala tudi 
tri zelo pomembne predloge s področja zavarovanja kmetov. Na 
predloge opozarjamo, ker v času zapisa stališča Skupščine v zvezi 
s predlogi še niso znana.

Plaketa za inovativnost 
in gospodarnost

Zadnja sobota letošnjega poletja je bila kot nalašč za izvedbo 
dneva M-KŽKG. Tradicionalno srečanje delavcev in upokojencev, 
ki ga organiziramo vsako leto, je bilo prvič na prijetnem prireditve­
nem prostoru pri Trnovcu v Dupljah, 19. septembra 1987. Za 
1300-članski kolektiv, ki ima posejane svoje tozde po celi Gorenj­
ski, svoje poslovalnice in poslovne centre pa po celi Jugoslaviji, je 
to ena redkih priložnosti, da se srečamo.

Po prvem predlogu naj bi se 
starostne pokojnine kmetov od 
1.oktobra 1987 dalje povečale na
70.000 dinarjev mesečno.

Drugi predlog, ki ga bo obrav­
navala Skupščina, velja tudi za 
zavarovance — kmete, ki so še 
naprej ostali zavarovanci starost­
nega zavarovanja kmetov. Zade­
va pa pravilnik o razlogih, merilih 
in postopku za zmanjšanje, 
oprostitev in odpisovanje pri­
spevka za starostno zavarovanje 
kmetov. Zavarovanci, ki so ostali 
v starostnem zavarovanju kme­
tov, imajo pravico do zmanjša­
nja, oprostitve in odpisovanja 
prispevkov za starostno zavaro­
vanje kmetov. Bistveni razlog za 
zmanjšanje ali oprostitev plačila 
prispevka za starostno zavarova­
nje kmetov je socialna ogrože­
nost kmeta. Po navedenem pra­
vilniku Skupščina vsako leto s 
posebnim sklepom določi pre­
moženjske pogoje za ugotovitev, 
da je kmet socialno ogrožen.

Po predlogu, ki naj bi ga 
Skupščina sprejela se šteje, da 
je kmet - zavarovanec social­
no ogrožen, če njegovi dohodki 
skupaj z dohodki članov gospo­
dinjstva ne presegajo letno 
922.428 dinarjev na posamezne­
ga člana gospodinjstva.

Tretje, kar zadeva kmete — 
zavarovance pa je obravnava 
predloga za znižanje prispevkov 
za pokojninsko in invalidsko za­
varovanje kmetov. Ta predlog je 
že v aprilu 1987 dal Izvršni svet 
Skupščine Slovenije, ko je 
obravnaval težak ekonomski po­
ložaj živinorejcev. Čeprav je bil 
namen dober, in če bo predlog 
seveda sprejet, ne bo rešil'pro­
blemov v živinoreji. Prispevek bi 
se zmanjšal npr. za kmeta, ki je 
zavarovan po 4. zavarovalni os­
novi za leto 1987 le za dobra dva 
stara milijona. To pa je le drobti­
nica, ki pomeni za kmeta bolj mi­
loščino, težkega položaja živino­
rejcev pa taka oprostitev ne bo 
spremenila.

S programom smo pričeli že 
ob 11. uri. Slavnostni govornik 
na prireditvi je bil glavni direktor, 
mag. Janez Tavčar. V svojem go­
voru je opozoril na težak položaj 
kmetijstva in na prizadevanja de­
lovne organizacije za njegovo iz­
boljšanje. Na dan M-KŽK pode­
ljujemo tudi plakete in priznanja. 
Plaketa je najvišja oblika prizna­
nja, ki ga posameznik ali skupina 
delavcev lahko dobi za svoje de­
lo v delovni organizaciji. Delavski 
svet je za leto 1987 podelil dve 
plaketi. Prejeli so jih Friderik La­
zar iz tozda Agromehanika za 
inovacijsko dejavnost na področ­
ju kmetijske mehanizacije in sku­
pina delavcev Matjaž Vehovec, 
Ciril Belič, Janez Ganter, Tone 
Globočnik, Borut Gros in Lojze 
Kalan za izredne tehnološke do­
sežke pri proizvodnji mleka na 
družbenih farmah Cerklje, Hrast­
je in Sorško polje.

Osebni prispevek tovariša La­
zarja na področju inovacij je bi­
stveno prispeval k razvoju in se­
danjemu solidnemu ekonomske­
mu položaju v tozdu Agromeha­
nika. V zadnjem obdobju se tozd 
s svojimi izdelki uspešno vklju­
čuje tudi v mednarodno trgovino. 
Za svoje inovacije je tovariš La­
zar prejel že številna priznanja.

Omenjena skupina delavcev 
pa je v zadnjih letih s svojim de­
lom in inovacijami uspela bistve­
no povečati mlečno proizvodnjo. 
Napredek je bil zlasti viden v le­
tih 1985 in 1986. Povprečna mle­
čnost na kravo je v letu 1986 v 
primerjavi z letom 1984 porasla 
za 24,7 % v primerjavi z letom 
1985 pa za 14,2 %. V tozdu Kme­
tijstvo je proizvodnja mleka v 
dveh letih porasla za 1340 I na 
kravo. Poraba močnih krmil na li­
ter mleka je za obdobje 
1981-1986 0,19 kg, kar je za več

kot polovico manj kot na ostalih 
sorodnih obratih.

Priznanja za delo so prejeli de­
lavci za delo v naših temeljnih or­
ganizacijah in DSSS. Njihovi 
uspehi, ki so jih dosegli z marlji­
vim in vestnim delom, dosled­
nostjo in z gospodarnostjo, so 
prispevek k našim skupnim re­
zultatom. Priznanja so prejeli na­
slednji delavci:

iz tozda Kmetijstvo: Anka Ber­
nard, Slavko Draganjac, Marjan 
Frelih, Tomo Milosavljevič, Joco 
Mirkovič, Jože Smole in Peter 
Štular

iz tozda Mlekarna: Franc Pre- 
stor

iz TOK Radovljica: Justina 
Lavtižar in Karel Pivec

iz tozda Oljarica Britof: Vinko 
Dobnikar in Franc Peternel

iz tozda Mesoizdelki: Stane 
Jazbec, Milan Kovačič, Alojz 
Mostar, Pia in Anton Žnidaršič

iz tozda Komercialni servis:
Vinko Vidic

iz tozda Klavnica Jesenice:
Meta Cafuta in Janez Langus

iz DSSS: Marija Šušteršič.
Na prireditvi smo imenovali tu­

di vse prejemnike jubilejnitv na­
grad.

Prvi del tega srečanja pa je bil 
seveda zabaven, namenjen 
sproščenim razgovorom, plesu 
in družabnim igram.

Vedno dobrodošli na našem 
dnevu so tudi upokojeni člani ko­
lektiva. Dobra volja, ki jo prinese­
jo s seboj, nam je vedno znova 
vspodbuda za naslednji KŽK-jev 
dan.
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Proslava 40-letnice Nanosa
Sergej Paternost

Podeljena številna priznanja
Štiridesetletnico ustanovitve Nanosa smo proslavili v soboto, 

19.9.1987 s svečano sejo delavskega sveta in družbeno-političnih 
organizacij v prostorih Centra usmerjenega izobraževanja v Po­
stojni.

Kroniko razvoja delovne orga­
nizacije, od njene ustanovitve do 
današnjih dni, je prebral igralec 
Marjan Kralj, nato pa je predsed­
nik poslovodnega odbora M-Na- 
nosa, Tone Černe spregovoril o 
aktualnih problemih in o načrtih 
za prihodnost. Ob našem jubileju 
je spregovoril tudi predsednik IO 
Splošnega združenja za trgovino 
SR Slovenije in predsednik po­
slovodnega odbora SOZD MER- 
CATOR-KIT, Miran Goslar. Pri­
sotne je pozdravil tudi predsed­
nik SOb Postojna, Tomaž Tušar.

V nadaljevanju slavnostnega 
zasedanja sta nastopila pevski 
oktet iz Škofij in Marjan Kralj.

Na seji so prebrali imena de­
lavcev, ki so 30 in več let nepre­
kinjeno delali in ustvarjali v M- 
Nanosu. Zlate plakete so prejeli 
na družabnem srečanju v Rako­
vem Škocjanu.

Ob tej priliki je predsednik Re­
publiškega komiteja za tržišče in 
splošne gospodarske zadeve, 
Alojz Klemenčič podelil državna 
odlikovanja, s katerimi je pred­
sedstvo Socialistične federativne

republike Jugoslavije odlikovalo 
13 delavcev M-Nanosa za poseb­
ne zasluge in uspehe pri delu, 
pomembne za napredek države 
in za prizadevanje in uspehe pri 
delu.

Posebna priznanja za dolgo­
letno uspešno sodelovanje je 
poslovnim partnerjem podelil 
Franc Koščak, podpredsednik za 
komercialne zadeve.

Predsednik Notranjske me­
dobčinske gospodarske zborni­
ce, Janez Žnidaršič pa je M-Na- 
nosu podelil posebno priznanje 
te zbornice. Predstavnik delovne 
organizacije Tekstil je v znak 
uspešnega poslovanja delavcem
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Državna odlikovanja so prejeli:

Maks Maver 
Jernej Bombač 
Gabrijela Fajdiga 
Vlada Koblar 
Jože Požar 
Marija Žafran 
Ana Bajc 
Cilka Filipčič 
Ana Kocen 
Nazarijo Lazar 
Boris Mislej 
Silvester Oblak 
Angela Tominc

TOZD Preskrba 
DS skupne službe 
TOZD Grosist 
TOZD Grosist 
TOZD Grosist 
TOZD Izbira 
TOZD Izbira 
TOZD Preskrba 
TOZD Preskrba 
TOZD Preskrba 
TOZD Izbira 
TOZD Izbira 
TOZD Izbira

Red dela z zlatim vencem 
Red dela s srebrnim vencem 
Red dela s srebrnim vencem 
Red dela s srebrnim vencem 
Red dela s srebrnim vencem 
Red dela s srebrnim vencem 
Medaljo dela 
Medaljo dela 
Medaljo dela 
Medaljo dela 
Medaljo dela 
Medaljo dela 
Medaljo dela

M-Nanosa izročil umetniško sli­
ko.

Po končanem slavnostnem za­
sedanju se je proslavljanje nada­
ljevalo z družabnim srečanjem 
vseh delavcev M-Nanosa v Ra­
kovem Škocjanu.

Srečanja se je udeležilo okrog 
900 delavcev iz vseh Nanosovih 
tozdov. Na srečanju je bila slav­
nosti govornik Rudi Žaubi, se­
kretar republiškega odbora sin­
dikata dejavnosti trgovine. Pri­
znanja v obliki zlate plakete pa 
sta 42 delavcem, ki delajo v M- 
Nanosu več kot 30 let podelila 
predsednik PO M-Nanos, Tone 
Černe in predsednik koordinacij­
skega odbora sindikata M-Na­
nos, Tone Arko.

Družabno srečanje je pope­
stril kratek kulturni program, ra­
zlične družabne igre in seveda 
ples.

Opravičilo
V članku »Z majhnimi vlaganji 

do večjega dohodka«, objavlje­
nem na 14. strani devete številke 
časopisa Mercator, nam jo je te­
meljito zagodel tiskarski škrat. V 
zadnji stavek drugega odstavka 
se je vrinilo besedilo, ki z bese­
dami predsednika poslovodnega 
odbora M-Nanosa, Antona Čer­
neta nima nobene zveze. Tiskar­
ski škrat je njegovim besedam 
dodal »nakar so ga z dekretom 
preme« namesto besede »sta­
nje«.

Za napako se s prošnjo za ra­
zumevanje opravičujemo.

Uredništvo

Priznanja za 30-letno 
delo v Nanosu so preje­
li:

Danila Baraga TOZD Trgovina 
Bronislava Buh TOZD Trgovina 
Jože Bonača TOZD Preskrba
Lidija Burslč 
Franc Butinar 
Lidija Bizjak 
Drago Brlšček 
Ivan Debevc

TOZD Preskrba 
TOZD Izbira 
TOZD Grosist 
TOZD TMI 
TOZD TMI

Mario Debernardi TOZD Preskrba 
Volbenk Demšar TOZD Trgovina
Magda Drole 
Marica Fajdiga

TOZD Trgovina 
TOZD Izbira

Gabrijel Fajdiga TOZD Grosist
Ivan Gornik 
Janez Gregorič 
Srečka Gec 
Silvana Hrvatin

DS
TOZD TMI 
TOZD Preskrba 
TOZD Preskrba

Drago Klobučar TOZD Opskrba 
Ivan Lesnik TOZD Indus
Slavka Lešnjak 
Milan Loknar 
Štefan Mahnič 
Marjan Mikuž 
Marija Malnar 
Matevž Mlinar 
Maks Maver 
Marija Mlakar 
Vera Prelec 
Milica Rep 
Josip Rede 
Pino Radioni 
Silvo Spinelif 
Viktor Sojer 
Marija Svet 
Franc Sorko 
Nives Saksida 
Danica Šajn 
Vinka Škrbec 
Marija Urbas 
Joža Vilhar 
Zlatko Varšava 
Jakov Žagar

TOZD Trgovina 
TOZD Opskrba 
TOZD Grosist 
TOZD Grosist 
DS
TOZD TMI 
TOZD Preskrba 
TOZD Trgovina 
TOZD Indus 
TOZD Izbira 
TOZD Opskrba 
TOZD Preskrba 
TOZD Grosist 
TOZD Grosist 
DS
TOZD Indus 
TOZD Indus 
TOZD izbira 
TOZD Trgovina 
TOZD Trgovina 
DS
TOZD Opskrba 
TOZD Opskrba

Vesti iz Čabra

Otvoritev novega 
trgovskega centra v Prezidu

Ob prazniku občine Čabar je tozd Opskrba odprla novi tr­
govski center v Prezidu, kraju na koncu Babnega polja ob re­
publiški meji s SR Hrvatsko.

Iz stare razpadajoče stavbe je gradbeno podjetje iz Čabra 
uredilo lično trgovino z dvema etažama.

V pritličju je samopostrežna trgovina z živili, v prvem nad­
stropju pa je prodaja industrijskega blaga. Ker ima stavba 
obokano klet, nameravajo v prihodnosti v njej urediti gostin­
ski lokal, tako da bi v eni stavbi lahko potrošnikom ponudili 
popolnejši izbor storitev.

Trgovski center ima 620 kvadratnih metrov koristne površi­
ne. Celotna investicija je stala 100.000.000 dinarjev.

Franc Sorko odhaja 
v zaslužen pokoj

Dolgoletni sodelavec časopisa iz vrst Nanosovih delavcev 
— Franc Sorko, ki je svoje prispevke objavljal pod imenom 
»Franček iz Kopra«, odhaja v zaslužen pokoj.

V Nanosu je razdajal svoje moči 30 let kot vodja ene od ve­
likih blagovnic Dom v Kopru. Sodeloval je že v internem gla­
silu Nanosa, od združitve v SOZD Mercator pa tudi v glasilu 
sozda.

Franček bi še nekaj časa delal, vendar se je moral zaradi 
bolezni upokojiti. Za svoje delo je ob 40-letnici Nanosa prejel 
plaketo za več kot 30-letno delo.

Sodelavke blagovnice DOM so mu priredile prijetno od- 
hodnico in mu zaželele ozdravitve.

Prav tako želimo Frančku vse dobro vsi sodelavci časopi­
sa »Mercator« in delovni tovariši.

Sergej Paternost
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Iz glasil članic sozda
Iz glasil, ki jih za svoje potrebe izdajajo v različnih oblikah in v 

različnih časovnih presledkih članice sozda, smo izbrali nekaj se­
stavkov oziroma odlomkov iz njih. Njihovi avtorji naj nam ne zame­
rijo, če smo odločili samo za odlomke - izbrali smo tiste, s kateri­
mi želimo opozoriti tudi druge organizacije v sestavu sozda na 
soroden ali povsem drugačen problem. Da ne bi prišlo do nespora­
zumov zaradi izbire teh odlomkov, 'J uvodu navajamo temeljne mi­
sli in namen sestavka.

Iz KŽK — glasila de­
lavcev delovne organi­
zacije Mercator-KŽK 
Gorenjske

Iz glasila delavcev delovne or­
ganizacije M-KŽK Gorenjske št. 
10 smo izbrali odlomke iz treh 
prispevkov, in sicer: Mlekarna 
pred prenovo, avtorja Janeza 
Tavčarja; Pogoji gospodarjenja v 
kmetijstvu zahtevajo takojšnje 
ukrepanje, avtorja Marjana Burje 
in Nekaj besed o likvidnosti delo­
vne organizacije, avtorja Toneta 
Čebaška.

V članku Mlekarna pred preno­
vo je avtor zapisal: »Predvsem 
surovinsko zaledje je na Gorenj­
skem dobesedno nuja, da do­
končno pristopimo k tehnični in 
tehnološki sanaciji Mlekarne. Že 
letošnje leto bo Mlekarna odku­
pila cca 33 mio litrov mleka. Če 
upoštevamo trend proizvodnje in 
odkupa v zadnjih letih, lahko 
predvidimo z izboljšanjem polo­
žaja v mlekarstvu do leta 1990 že 
40 mio litrov letnega odkupa in 
predelave mleka. Obstoječa Mle­
karna, z razpoložljivo in zraven 
že dotrajano opremo tudi fizično 
ni sposobna sprejeti teh količin, 
kaj šele v smislu kvalitete in do­
hodkovno uspešne predelave.

Prepričan sem, da v sami tozd 
Mlekarna že pospešeno razmiš­
ljajo o nadaljnjem razvoju. Res 
je, da so za celovito prenovo že 
v prvem delu potrebna velika fi­
nančna sredstva - cca 1,5 mili­
jarde din, toda brez investicijskih 
in notranjih reorganizacijskih po­
segov je mlekarna obsojena na 
nadaljnjo stagnacijo, z njo pa ob­
vezno deli usodo tudi gorenjska 
govedoreja in kmetijstvo. V 
TOZD, DO KŽKG in tudi SOZD 
MERCATOR smo dolžni upošte­
vati potrebo in samo prednost 
razvoja, ki ga v mlekarstvu na 
Gorenjskem s sanacijo in izgrad­
njo naše Mlekarne lahko doseže­
mo. Poleg vsega Mlekarna opra­
vlja izredno pomembno funkcijo 
oskrbe prebivalstva na Gorenj­
skem, zato za izvedbo naših na­
črtov objektivno pričakujemo fi­
nančno in ostalo pomoč od DPS 
gorenjskih občin.«

Avtor je idejo o naložbi uteme­
ljil z razlogi, ki vplivajo na slabša­
nje dohodkovne uspešnosti in 
razvojnih možnosti tozda.

Na osnovi primerjanja polle­
tnih kazalcev gospodarjenja toz­
dov Kmetijstvo, Mlekarna in TOK 
Radovljica s kazalci podskupine 
dejavnosti je avtor zapisal: »So­
dobni razviti svet postavlja v prvi 
plan pri razreševanju vprašanja 
uspešnosti gospodarjenja eko­
nomičnost, produktivnost in ren­
tabilnost, ki pa jih brez navzo­
čnosti tehnoloških sprememb 
kot ključnega elementa struktur­
nega prilagajanja tudi v naših po­
gojih le s težavo povečujemo. 
Način gospodarjenja s sredstvi, 
odnos do produkcijskih sred­
stev, organizacija dela, trženje in 
nenazadnje tudi spremljanje pri­
dobivanja učinkov proizvodnje 
so vprašanja, ki jih je ob pogoju, 
ko so nastopile motnje v gospo­
darjenju, potrebno temeljito ana­
lizirati. Brez prave diagnoze in 
uspešnega zdravljenja vseh po­
sledic slabega rezultata ni moč 
pripisati samo primarni delitvi 
družbenega proizvoda (cenam), 
čeprav vemo, da zaradi dogovor­
jene ekonomske politike postaja­

mo vse bolj ranljivi, da celotna 
branža agroživilstva ječi pod inf­
lacijskim bremenom socialine 
politike, s katero se želi na nje­
nih ramenih ublažiti ogroženost 
življenjskega standarda.

Nesporno dejstvo tržnih zako­
nitosti je, da ne glede na obliko 
politike, ki jo država izvaja, preži­
vijo le najmočnejši in tisti, ki so 
se novonastali situaciji uspeli 
najbolj prilagoditi oziroma, ki so 
svojo ranljivost zmanjšali na 
spodnjo mejo. Zato so predsa- 
nacijski programi nujnost tudi s 
ciljem, da se zmanjša breme za­
dolženosti predvsem TOZD 
Kmetijstva in TOZD Mlekarne.

Čeprav polletni rezultati zaradi 
sezonskega značaja produkcije 
v kmetijstvu ne dajejo celovite 
slike o gospodarjenju, pa je neiz­
podbitno, da se rezultati močno 
slabšajo v primerjavi z istim ob­
dobjem preteklega leta.

Zadolženost bo kot Damokle­
jev meč še nekaj časa zmanjše­
vala dohodek, od višine dohodka 
pa so odvisni osebni dohodki, 
obstoj in razvoj posamezne te­
meljne organizacije.«

»Nekaj besed o likvidnosti de­
lovne organizacije«, je članek z 
vsebino, ki bi jo morali poznati 
vsi delavci v vsaki organizaciji 
združenega dela. Avtor navaja 
vzroke padanja plačilne spo­
sobnosti svoje delovne organi­
zacije in predlaga ukrepe za 
zmanjšanje likvidnostnih težav 
- med drugim tudi tega: »Po­
trebno je spremeniti miselnost, 
da je po vključitvi dela plačilne­
ga prometa v Interno banko 
SOZD, ko lahko koristimo krat­
koročne likvidnostne kredite 
(do 1.000.000.000 din za posa­
mezno TOZD) za pokritje pri­
manjkljaja obratnih sredstev, 
zdaj teh sredstev dovolj, kar pa 
je zmotno, ker ta sredstva niso 
poceni. Še vse bolj si moramo 
prizadevati, da izkoristimo vse 
možnosti in vire najetja kratko­
ročnih ali dolgoročnih kreditov 
(zlasti selektivnih) ne glede kje, 
pod ugodnimi obrestnimi pogoji 
in predvsem nižjo obrestno me­
ro. Prevladati mora končno tudi 
misel, da likvidnost TOZD, TOK 
in DO ni le skrb finančnih delav­
cev, ampak skrb nas vseh, po­
sebno pa še komercialnih in vo­
dilnih delavcev.

Za zaključek v ilustracijo še 
podatek, da je imela naša delo­
vna organizacija po stanju 30. 
junija 1987 najetih tujih sredstev 
pri poslovnih bankah, Interni 
banki, HKS in še kje za cca din 
3.200.000.000. To pa je že zne­
sek, nad katerim se moramo re­
sno zamisliti, če k temu prište­
jemo še visoke obrestne mere 
(tudi do 106 %), potem je vpraš­
ljivo, koliko časa bo kmetijsko- 
živiiska dejavnost brez občutne 
družbene pomoči, še lahko pre­
nesla take obremenitve? Kam 
pa vse to pelje, pa komentar 
verjetno ni potreben!«

Iz »Biltena« — glasila 
Mercator-Kopitarne 
Sevnica

V 273. številki Biltena, ki je iz­
šla septembra letos, so pogledali 
tudi čez tovarniški plot in komen­
tirali ustavne spremembe. V 
članku »Ustavne določbe bodo 
spremenjene«, je avtor Janko 
Blas zapisal:»0 pobudi za spre­
membo ustave so v Sloveniji raz­
pravljali na 13 regijskih posvetih, 
v razpravo so se aktivno vključila

vodstva družbenopolitičnih orga­
nizacij. Zlasti preko sredstev jav­
nega obveščanja so dali svoj pri­
spevek številni občani, bilo pa je 
tudi nekaj javnih tribun na to te­
mo. Samo delegatov je aktivno 
razpravljajo okrog štiri tisoč. V 
razpravi sem na takratni seji zbo­
ra združenega dela SRS med 
drugim dejal tudi tole: samou­
pravljanje smo zaprli v okovje 
norm, ne smemo dopustiti, da bi 
skrito v okrasje samoupravnega 
besednjaka prihajalo do preraz­
porejanja pristojnosti in moči od 
ene na drugo birokratsko struk­
turo, od republiške na zvezno in 
obratno. Opozoril sem, da bi mo­
rali bolje razložiti, kaj so to 
»skupni temelji«, saj si lahko kdo

Kristina Antolič

misli, da je to tudi uvedba enot­
nega jugoslovanskega jezika... 
Zavzel sem se za krepitev vloge 
združenega dela, a menil, da s 
pomočjo uvedbe združenega de­
la v skupščino SFRJ tega ne bo­
mo dosegli. Zavzel sem se za 
vse tiste predloge v spremem­
bah ustave, ki bodo krepili razvoj 
proizvajalnih sil in onemogočali 
etatistično poseganje v družbe­
no ekonomske odnose. V imenu 
delegacije z gospodarskega po­
dročja Posavja, sem podprl 
uvodne besede člana predsed­
stva SFRJ, Staneta Dolanca in 
predsednika skupščine SR Slo­
venije, Mirana Potrča.

Vsi delegati in drugi razpra­
vljale! smo bili odločni in enotni v

tem, da ni razprave in dialoga o 
obstanku SFRJ in o bistvenih 
komponentah sistema socialisti­
čnega samoupravljanja, a odlo­
čni pa v tem, da mora biti osno­
vni cilj ustavnih sprememb zago­
tovitev delovanja trga in motiva­
cija delavcev, da z znanjem, so­
dobno tehnologijo, organizacijo 
dela in trženja na domačem in 
tujem trgu ustvarjamo čim večji 
dohodek. Skratka, Slovenci smo 
odločni, da s tem, ko gradimo 
socialistično republiko Slovenijo 
kot svojo državno in socialisti­
čno samoupravno skupnost, gra­
dimo enakopravno z drugimi na­
šimi narodi in narodnostmi tudi 
našo federacijo. Vsekakor je še 
veliko nedorečenega.«

Tega dne so se sestali sa­
moupravni organi DO MIP, 
TOZD in DSSS na slavnostni 
seji, na kateri so 15 delav­
cem podelili zlate značke 
Mercatorja in jubilejne na­
grade za 10, 20 in 30 let de­
lovne dobe.

Zlate značke so prejeli: 
Herta Petrovič, Marija Br­
glez, Slavko Leben, Konrad 
Kodrič, Jože Bezjak, Darin­
ka Perkovič, Anton Žmavc, 
Alfonz Bauman, Stanko Šu- 
man, Helena Kolar, Marija 
Smolinger, Terezija Kosanič, 
Franc Jeza ml., Marica Puk- 
šič in Frančka Zupanič.

Jubilejne nagrade za 10 
let je prejelo 56 delavcev, za 
20 let 35 in za 30 let 17 de­
lavcev.

Prejemnikom zlatih značk 
in jubilejnih nagrad iskrene
čestitke.

Tradicionalno srečanje 
potrošnikov in delavcev 
M-lzbire-Panonije

Letos so ob 15-letnici poslovanja Blagovnice svoj delež k pestrejši 
ponudbi prispevali tudi številni dobavitelji. Na tem srečanju se je v 
dopoldanskem času predstavila s 400 kg težko mortadelo Mesna in­
dustrija Primorske iz Nove Gorice.

V treh urah so Ptujčani pospravili ogromno mortadelo. Da bi bila 
poskušnja in prodaja še uspešnejša je poskrbel Janko s svojim hu­
morjem. Nekdo je dodal: »Mortadela je odlična, saj se ve, da je njena"

surovina iz Štajerske.«

Kristina Antolič

Družbeno priznanje 
za kakovost

Ob letošnjem občinskem prazniku 8. avgustu, je Skupščina občine 
Ptuj podelila kolektivu M-lzbira Panonija Ptuj, TOZD Maloprodaja, po­
slovni enoti Blagovnica družbeno priznanje v obliki listine.

Kolektiv Blagovnice je izredno mlad. V 15. letih poslovanja je uspe­
šno deloval, ima velike zasluge pri preskrbi občanov z dobro izbiro 
blaga in založenostjo ter dobro postrežbo in odnosom do potrošni­
kov. Zgledno pa je vzdrževan tudi sam objekt. Blagovnica že od prve­
ga leta poslovanja posluje rentabilno. Že od začetka poslovanja pred­
stavlja promet v blagovnici 15 — 18 odstotkov prometa v tozdu Malo­
prodaja.

Družbeno priznanje je za kolektiv velikega pomena, čeprav nekate­
ri menijo, da si zaslužijo tudi kaj več. Skromnost je lepa čednost.

Kolektivu Blagovnice za družbeno priznanje iskrene čestitke.

...... .........
SKUPŠČINA 080NI PTUJ

— -v,
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Savica za Bežigrajčane
Mile Bitenc Mercatorjev mozaik

Trgovina kot iz škatlice
Ko sem poskrbel za obvestilo Ljubljančanom o novi trgovini toz­

da Savica v Pribinovi ulici za Bežigradom, je tudi mene zamikalo 
pogledati novo trgovino.

Samopostrežna prodajalna, ki 
je bila odprta pred petnajstimi le­
ti, je tako lepo preurejena in pre­
novljena, da se zdi kot nova. Iz­
redno lepo urejeno blago, pre­
gledno, dostopno kupcu, v veliki

izbiri, vse to kar samo vabi k na­
kupu. V štirinajstih dneh so trgo­
vino prepleskali, prebarvali pro­
dajne gondole, namestili nekaj 
novih in preuredili razporeditev 
živil in gospodinjskih potrebščin.

Povsem nov je pult z delikatesa­
mi, v primerjavi s prejšno pa je 
ponudba prava mizica pogrni se. 
To ni le moje mnenje, to so be­
sede mnogih kupcev, ki so ob 
otvoritvi dobesedno ostrmeli. Tu­
di aranžma, ne le ponudba, je bil 
za naše razmere kar malce nena­
vaden. Bilo bi več kot lepo, če bi 
tako ostalo še naprej in ne le v 
tej, temveč v vsaki naši trgovini.

Nad preurejeno prodajalno pa 
niso navdušeni le kupci, temveč 
tudi zaposleni. Predvsem poslo- 
vodkinja Zalka Artnik, njena na­
mestnica Rezka Zekič, pa tudi 
Terezija Kolenc in Anica Ivanc, ki 
so v tej trgovini že vseh petnajst 
let, ne morejo skriti navdušenja. 
Malce jih moti le nekoliko tesno 
skladišče.

Zraven trgovine, je bife, kjer 
dobiš različne tople malice. Do­
bro jih skuha Danilo Korbar, skrb 
za bife in kuhinjo pa pade na Ma­
rijo Zemljak.

Tako so lahko Ljubljančani v 
tem koncu mesta zadovoljni z 
Mercatorjem — oprostite, s sa­
mopostrežbo in bifejem Savice, 
kajti zraven je še mesnica, tudi 
naše Mesne industrije iz Ljublja­
ne, ki pa je več kot klavrna.

Prodajalna Sadja zelenjave na Gosposvetski cesti v Ljubljani je 
razmeroma dobro založena trgovina, ki je imela do nedavnega kar 
precej klavrno izložbo. Sedaj se nenadoma blesti vsa drugačna, lepa 
in obenem sporoča, da Sadje zelenjava praznuje 40-letnico. Bo po 
»rojstnem dnevu« spet neurejena? Želimo, da bi bila urejena tudi po­
tem.

HAM-HAM hamburgerji, globoko zamrznjeni, so se v lični kartonski 
embalaži že pojavili v naših trgovinah. Tako si bomo lahko v nekaj mi­
nutah pripravili znane »bajsije«, prav takšne kot jih lahko dobimo v 
Domžalskem »Bajsiju«.

Bakel In školjke za sladokusce oziroma za ljubitelje morskih sade­
žev se že nekaj časa prodajajo. Dobijo se v manjših pločevinkah, z 
njimi pa je ponudbo popestrila kamniška Eta.

V hotelu Ilirija - elitni šišenski večeri
Ni res, da jih ne bo več kot so nekateri govorili. Spet so tu, z novim 

programom, s presenečenjem večera in z dobro kulinarično ponud­
bo. Na enem izmed zadnjih sta bila gosta večera naša Eta z rakci in s 
školjkami ter Pivovarna Union.

Dnevi dalmatinske kuhinje so v hotel Ilirija privabili precej ljubite­
ljev morske hrane, dalmatinskega vina in pesmi. Domiselna reklama 
je naredila svoje: pred začetkom teh večerov se je na vozu, ki so ga 
vlekli oslički, vozila prava dalmatinska klapa in s pesmijo vabila na za­
bavo.

Sejmi, sejmi, sejmi - marsikdo bi dejal, da jih je preveč, prav pa 
imajo tudi tisti, ki jih (že vedo zakaj) organizirajo. In tako smo v teh 
dneh na Severnojadranskem sejmu na Reki predstavili Eto, Embo, 
Ljubljanske mlekarne, Oljarico in postojnsko TMI.

Pekarna Grosuplje ima nove silose za moko. Postavili so jih ob sa­
mi pekarni. V novih silosih bo povečana zaloga moke za nemoteno 
peko kruha. Slovesno jih bodo odprli oziroma predali namenu ob ob­
činskem prazniku. O tem več v naslednji številki.

Izložbe mariborske Modne hiše, pa tudi notranjost,so aranžersko 
vedno odlično urejene. Tako so ob mariborski prireditvi »Cvetje - vi­
no« še posebej vabljivo uredili izložbe in prodajalno samo ter s tem 
cvetličnemu prazniku dodali še svoje. Zraven pa še potrdili, da so v 
Mercatorju daleč najboljši. Tematsko urejenih izložb je veliko in vsa­
ko med njimi lahko pohvalimo.

Priložnost za razmišljanje
Maruška Jauševec

Trgovina v občinskem merilu

Praznik občine Gornja Radgona - 15. oktober, je bil priložnost 
za razmišljanje o stanju in razvoju trgovine v obmejni občini. Nosil­
ka razvoja trgovine v tej občini je Mercator-Sloga.

Cas za pripravo na novo

kupec, ki je nanj stresal jezo. Za­
to, da najdeta skupen jezik, je 
potrebno zelo malo, včasih hudo 
veliko. Nezadovoljen kupec odi­
de, ostaneta pa siten ali pa sa­
mozadovoljen prodajalec in pra­
zna blagajna. Že zaradi te in pa 
zaradi naše vloge v radgonski 
občini moramo izboljšati kako­
vost naših storitev. Naj bo to po­
leg odločitve za dobro in izbrano 
ponudbo tudi eno od razmišljanj 
ob občinskem prazniku.

In če bomo čez leto dni, mor­
da spet ob občinskem prazniku, 
lahko zapisali, da smo izboljšali 
medčloveške odnose na vseh 
ravneh, bo to naša najbogatejša 
ugotovitev. Za tako ugotovitev 
pa bo treba veliko dobre volje, 
prave človeške topline, razume­
vanja in samoodpovedovanja.

tako prijetno letovalo okrog 180 
oseb.

Vsi, ki so letos prijetno letova­
li, so bili z udobjem v glavnem 
zadovoljni. 10 sindikata se trudi, 
da bo v prihodnje še bolj poskr­
bel za prijetno počutje dopustni­
kov. Do prihodnje sezone je še 
daleč, vendar je treba že zdaj 
razmišljati o nekaterih pomanj­
kljivostih oziroma o obnovi, 
predvsem bojlerjev in talnih 
oblog, ki so že potrebni obnove.

10 sindikata se bo trudil, da bo 
zbral potrebna sredstva, s kateri­
mi bi hišice obnovil in s tem 
omogočil še bolj udobno nasled­
nje dopustovanje vsem, ki letos 
niso prišli na vrsto.

Gornjeradgonska občina meri 
dobrih 20.000 hektarov in ima 
okrog 21.000 prebivalcev. Samo 
mesto je tik ob avstrijski meji. 
Zato ni čudno, da nosilca oskrbe 
prebivalstva in razvoja trgovine 
— Slogo v nenehno izboljševa- 
vanje ponudbe blage in storitev 
žene huda konkurenca. Prav ta­
ko jih v to žene bližina Radencev 
in delež Sloge mora biti tudi v 
dopolnilni turistični ponudbi.

Dosedanji razvoj Slogine tr­
govske mreže je šel predvsem v 
smeri posodabljanja in gradnje

Kot da bi tudi vreme hotelo 
pomagati pri otvoritvi je tisto po­
nedeljkovo jutro po hudem dežju

novih trgovin v večjih krajevnih 
središčih. Zadnji objekt je bil leta 
1986 odprt v Vidmu ob Ščavnici.

V Slogi pa se zavedamo, da bo 
treba več pozornosti nameniti tu­
di trgovini v samem mestu. Pred­
vsem zato, ker je obmejni pro­
met vedno večji in zanimivejši 
predvsem za tujce. Eden od ko­
rakov v to smer bo tudi obnova 
Trgovske hiše, s katero bomo 
začeli januarja prihodnje leto. Z 
več blaga in izdelkov visoke ka­
kovosti bomo ponudbo prilago­
dili predvsem tujcem. Zanemariti

posijalo močno jesensko sonce 
in naredilo otvoritveno sloves­
nost še prijetnejšo. »Slovenec

pa ne gre tudi kupovalne navade 
okrog 600 zdomcev, ki se redno 
vračajo domov in so se v tujini 
navadili na tamkajšnjo trgovsko 
ponudbo pa tudi na tamkajšnjo 
kakovost storitev. Prav gotovo 
pa bo popestrena in specializira­
na ponudba pritegnila tudi doma­
čine in zato pričakujemo, da se 
bo odliv kupne moči znižal.

Zanemariti tudi ne kaže večjih 
gospodarsko pomembnih prire­
ditev kot je npr. Pomurski sejem, 
ki so priložnost, da se obiskoval­
cem in drugim tudi skozi trgovi­
no predstavi pokrajina, ki ne slo­
vi zgolj po vinogradih in vinu ter 
sadovnjakih, temveč še po vrsti 
drugih naravnih in človeških da­
nosti.

Uspeh je res odvisen od do­
bre ponudbe, vendar samo pol­
ne police izbranega blaga niso in 
ne bodo dovolj, če se ne lotimo 
tudi odnosa kupec — prodaja­
lec. Začeli smo s Klubom Merca­
tor, ki je v korist potrošnika - 
kupca pa tudi nas trgovskih de­
lavcev. Vendar se tudi mi sami

sem« so za uvod zapele članice 
ženskega noteta iz Zeljn, ki ved­
no nastopajo v narodnih nošah 
in pojejo le stare slovenske pe­
smi.

Predsednik delavskega sveta 
tozda Trgopromet Stanko Lavrič 
je v nekaj besedah povedal o 
odločitvi za novo trgovino. Trgo­
vina je nadomestek za nekdanjo 
»špecerijo« na Roški cesti, ki je 
bila od nove trgovine kar petkrat 
manjša. Nova trgovina ima v prit­
ličju 200 kvadratnih metrov upo­
rabnih površin, v kleti pa še 150 
kvadratnih metrov skladišča. 
Uredili so jo v nekdanjem domu 
Dušana Remiha, kjer so adapti­
rali vse prostore. Tako sta nase­
lje in tozd dobila novo prodajno 
enoto. Načrte za preureditev ne­
kdanjih prostorov v trgovino je 
izdelala projektantska skupina v 
delovni organizaciji M-Rožnik 
oziroma gradbeni tehnik Franc 
Škof s sodelavci. Posebej je tre­
ba poudariti funkcionalno uredi­
tev trgovine in dovolj skladiščnih 
površin. Z novo trgovino so Ko­
čevarji povečali velikost prodaj­
nega prostora na prebivalca ob­
čine. Že ob koncu leta 1984 so 
imeli v občini, Kočevje največ 
prodajne površine na prebivalca,

tega še premalo zavedamo. V 
M-Slogi smo s Klubom Mercator 
in njegovimi prednostmi seznani­
li tudi kolektive v vseh organiza­
cijah v občini.

Dobršen del našega uspeha je 
odvisen tudi od turizma. Od te­
ga, kakšen bo njegov razvoj v 
občini, bo odvisna tudi ocena na­
še vloge v njem. Ali bomo kot 
dopolnitev oziroma sestavni del 
celovite turistične ponudbe spo­
sobni zavzeti mesto, ki naj nam 
bi šlo?

Vrnimo se k odnosu kupec — 
prodajalec. Od prodajalca se 
vedno pričakuje veliko vrlin. Od 
tistih čisto človeških, ki morajo 
biti zanj vsakdanjost, do povsem 
strokovnih znanj. Toda, tudi pro­
dajalec je samo človek, morda z 
večjimi problemi in težavami kot

Konec dopustniške sezone
Edi Kobale

V

Delavci M-Modne hiše Maribor 
imamo že več let urejena počitni­
ška domova v naselju Pelegrin 
pri Umagu in Karpinjan v Novem 
gradu v Istri. Vsaka sezona do­
pustov je za naše delavce zelo 
zanimiva in zato sta, že vsa leta 
nazaj, obe počitniški hišici polno 
zasedeni.

Kljub temu, da je prehrana v 
lastni režiji, je vsako leto povpra­
ševanje vse večje, tako da le s 
težavo ugodimo vsem zainteresi­
ranim. V letošnji sezoni je v obeh 
hišicah letovalo v predsezoni, 
sezoni in posezoni 45 družin s 
svojci, kar je približno 32 odsto­
tkov vseh prosilcev. Če pa raču­
namo na družino po 4 osebe, je

in sicer 0,567 kvadratnega metra, 
medtem ko je bilo republiško 
povprečje le 0,376 kvadratnega 
metra.

Samopostrežna »Mestni log« 
je že druga trgovina v letošnjem 
letu — 14 dni prej so odprli trgo­
vino Živila v Mozlju. Načrti za na­
slednjo leto pa obetajo novo­
gradnjo trgovine Izbira v Stari 
cerkvi.

Za veliko število krajanov, ki 
so prišli na otvoritev, je bila ra­
zen lepe trgovine in prijetnega 
programa posebnost tudi degu­
stacija vrste proizvodov, ki so jih 
prispevale različne organizacije, 
od naše Mesne industrije iz Lju­
bljane in kočevske mlekarne do 
Slovina, Dane, Intesa, Fructala, 
Kraša, klavnice Kočevje in Slad­
kogorske.

Trgopromet za Kočevarje
Mile Bitenc

Nova samopostrežba
Nova samopostrežna prodajalna »Mestni log« v Kočevju je za 

prebivalce te krajevne skupnosti nedvomno dobrodošla in hkrati 
lepa pridobitev, enako pa bi lahko rekli, da tudi za tozd Trgopro­
met, ki je v sestavu Mercator-Rožnika. Dokaj prostorna in lepo za­
ložena trgovina je med tozdovimi trgovinami zagotovo trenutno 
najlepša.
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Državni reprezentant iz M-Ljubljanskih mlekarn
Andrej Dvoršak

Srečo Končina na začetku maratonske slave
»Vendsen Vergnand je letos imel smolo. Nekaj sto metrov pred 

ciljem ga je prehitel Jugoslovan Končina, ki je na koncu zmagal in 
dosegel svoj najboljši rezultat 2 uri, 23 minut in 13 sekund. Za ljubi­
telje maratona v Nantesu je bilo to prvovrstno presenečenje...« ko­
mentira zmago našega Srečka lokalni francoski časopis. Tudi v 
drugih so bili športni novinarji nemalo presenečeni nad porazom 
svojega ljubljenca in zmago dotlej neznanega Jugoslovana.

Maraton je šport, ki je nekoč 
pritegoval le najpogumnejše in 
najbolj vzdržljive, in ki je svojim 
zmagovalcem prinašal najvišje 
časti in slavo. Danes so ga izpo­
drinili drugi športi. Srečko Kon­
čina, veterinarski tehnik in štu­
dent na fakulteti za telesno kul­
turo pa mu ostaja zvest. Brez fi­
nančne pomoči, brez trenerja, či­
sto sam, se vzpenja vedno višje 
na zmagovalnih sopničkah. Le 
sodelavci v Mercator-Ljubljan- 
skih mlekarnah, vključno z vod­
stvom, mu pri tem pomagajo...

»Vedno me je pritegovala atle­
tika in kmalu po končani srednji

Iz kluba upokojencev
Fani Papler

veterinarski šoli sem se vpisal na 
fakulteto za telesno kulturo ter 
postal učitelj telesne vzgoje na 
osnovi šoli v Dolu pri Ljubljani. 
Takrat me je AK Olimpija zapro­
sil, da bi prevzel vodstvo atlet­
skega krožka. Če sem hotel tre­
nirati pionirje, sem moral tudi 
sam teči in ko sem začel, sem 
kaj kmalu pristal na dolgih, mara­
tonskih stezah,« razpreda zgo­
dovino Srečo Končina, ki je zad­
nji dve leti zaposlen v M-Lju­
bljanskih mlekarnah kot vodja iz­
mene v sterilizaciji.

Pravi, da se je za maraton 
odločil, ker s štiriindvajsetimi leti

Enodnevni izlet po Notranjski

Jesensko jutro je obetalo lep sončni dan, mi pa smo se zbrali ob 7. 
uri na železniški postaji, da obiščemo kraje na Notranjskem in Travno 
goro.

Najprej smo se ustavili na pokopališču v Velikih Laščah, kjer sta 
nas čakali ženi naših pokojnih sodelavcev Ivana Grebenca in Janeza 
Prijatelja. Na grobu smo jima zapeli »Gozdič je zelen«, položili šopek 
cvetja ter počastili njun spomin.

Po tem malem slovesu smo obiskali mlekarno v Laščah, kjer nas je 
zelo lepo sprejel vodja obrata Silvo. Pokazal nam je obrat, za ureje­
nost obrata, čistočo in higijeno mlekarne lahko izrečemo veliko po­
hvalo. Zaposlenih je 20 delavcev, delajo sir »Laščan«, ki ga največ 
izvozijo.

Pogostili so nas z okusnim sirom in kavo. M-Kmetijska zadruga Ve­
like Lašče je vsakemu udeležencu izleta podarila zavitek s tremi lese­
nimi žlicami in nas s tem darilcem prijetno presenetila. Zahvaljujemo 
se ji.

S stiskom rok smo se poslovili od gostoljubnega Silva in nadaljeva­
li pot do Nove Štifte blizu Ribnice ter si ogledali zgodovinsko cerkev. 
Zidana je v osmerokotniku, začeli so jo graditi leta 1641 ter jo 30 let 
pozneje dokončno uredili.

Doživetje in umetniški užitek v Novi Štifti so rezbarije v notranjosti 
cerkve. Vsi oltarji so izrezljani iz lesa (žlahtne lipe), pozlačeni, posre­
breni in pobarvani, kar smo si z zanimanjem ogledovali.

Pred cerkvijo stoji 350 let stara lipa, pod njo piše: »Lipa pod katero 
stojiš, bodi do nje spoštljiv!« Za trenutek smo posedli okrog te lepoti­
ce in počakali na vodiča, Vinka Kersniča. Bili smo priča srečanju par­
tizanskih tovarišev. Tovariš Vinko in naš predsednik Janez Volaj sta 
se po dolgih letih prisrčno objela. Oba sta bila partizana v Cankarjevi 
brigadi. Stekel je pogovor pod lipo zeleno, nato pa smo se zapeljali 
do Ognjence, do obeležja, ki spominja na tragedijo v partizanski bol­
nišnici. Je samo 20 minut oddaljena od Jelenovega žleba. Baraka, v 
kateri je bilo 14 težkih ranjencev, je bila izdana. Ranjene so skrili v 
bližnjo kraško jamo. A izdajalec je pripeljal Italijane tudi v to jamo. 
Bolničarka Mimica Čepon je po dogovoru z ranjenci najprej postrelila 
njih, potem pa ustrelila tudi sebe. Njen grob je prav pod to skalo - obe­
ležjem.

V tišino tega tihega gozda je odmevala žalostinka, ki so jo zapele 
naše pevke. Položili smo šopek s trakom. Stali smo nemi ob obelež­
ju, ki spominja na tragično smrt mladih fantov in mož ter pogumne 
bolničkarke Mimice Čepon.

V bližini stoji brunarica; v njej je več fotografij o tragediji ranjenih 
borcev. Imenuje se Dom dr. Aleksandra Petra Gale. Notranjosti si žal 
nismo mogli ogledati, ker je bil dom zaprt.

Skozi Loški potok smo se odpeljali do Snežnika. Ustavili smo se v 
gostišču Mlakar, kjer smo imeli kosilo. Bilo je skrbno in nam v veliko 
zadovoljstvo pripravljeno. Za to je poskrbel naš predsednik Janez 
Volaj. Po kosilu smo si z zanimanjem ogledali grad Snežnik. Kustos 
nam je povedal zgodovino gradu, med drugim tudi to, da je v gradu 
prenočil tovariš Tito, ko je bil na lovu v snežniških gozdovih.

Ogledali smo si tudi razstavo pohištva v Brestovem salonu v Cerk­
nici. Odšli smo še k spomeniku padlim v NOB. Tudi tu smo izvedli 
kratko spominsko svečanost. Cerkniškega jezera si nismo mogli 
ogledati, ker je poniknilo.

Čudovita je bila vožnja po gozdovih Travne gore. Bliža se jesen, a 
gozdovi so že vedno v bujni rasti. V njih so pomniki, gozdovi, ki šumi­
jo v vetru nosijo spomin na vse, ki počivajo v temačnih grapah, bliž­
njih vaseh, posebno še tam gori na Ognjenci. Gozdovi jim dajejo mir 
in spokojnost. Tistim, ki jih v tej samoti obiščejo nalagajo spoštljiv 
spomin.

V večernih urah smo se srečno in z najlepšimi vtisi vrnili v Ljublja­
no. Izlet je bil prijeten, veliko smo videli. Bil je prekrasen sončni dan, 
brez vročine v avtobusu. Vožnja skozi smrekove gozdove je bila os­
vežujoča, videli smo del naše domovine — Notranjsko.

Za skrbno organiziran izlet in trud, se člani KU Mlekarn iskreno za­
hvaljujemo predsedniku, Janezu Volaju.

ni mogel več računati na uspehe 
na kratkih prograh, medtem ko 
maratonci svoje vrhunske dosež­
ke »pritečejo« po tridesetem le­
tu.

Teče na vseh prograh, daljših 
od pet kilometrov, klasični 42,2 
kilometrov dolgi maraton pa mu 
je najljubši.

Prvi vidni uspeh je doživel na 
prvenstvu SR Slovenije pred 
dvema letoma, ko je zmagal s 
prednostjo sedmih minut. Vse je 
presenetil... in od takrat gre nje­
gova zmagovita pot strmo nav­
zgor. Sedaj je vedno med prvimi 
tremi v državi, enkrat prvi, drugič 
drugi, včasih tudi tretji, odvisno 
od razpoloženja in ciljev, ki si jih 
pred tekmo postavi. Njegov naj­
boljši rezultat v maratonu je dve 
uri, trinajst minut in 45 sekund, 
kar je le borih šest minut slabše 
od svetovnega rekorda. Vendar v 
maratonu ne gledajo na ta rezul­
tat kot merilo in primerjavo! Tek­
movalci se vedno med seboj pri­
merjajo s tistim, ki je na določeni 
progi postavil rekord. Proge so 
različne in tako so te primerjave 
bolj športne! Srečo ima rekord 
na progi v Kranju, ki je žejo teža­
vna in na progi v Nabrežini pri Tr­
stu; na progah »malih marato­
nov«, kjer je proga dolga le 21 
kilometrov pa rezultatov sploh 
ne beleži več!

Koliko pomeni v Evropi bo po­
kazal na bližnjem maratonu v Be­
netkah, kjer bo zbrana vsa teka­
ška elita. Skromno napoveduje, 
da bo med prvimi desetimi. Ob

Do Martinovanja ni več 
dolgo
Mile Bitenc

Race in gosi 
na mizi

Race in gosi na naših mizah 
niso pogost pojav. Pa ne zato, 
ker jih ne maramo ali pa bi bile 
predrage. Enostavno jih ni bilo 
mogoče dobiti. Zdaj je dogo­
vorjeno, da bo prav Mercator 
na 25 prodajnih mestih v Ljub­
ljani in okolici popestril mesno 
ponudbo z racami in goskami. 
Dobiti bo moč sveže ali pa glo­
boko zamrznjene. Lahko pa bo­
mo izbirali tudi med različnimi 
izdelki iz njihovega mesa: pa­
štetami, klobasami in rola- 
dami.

Na predstavitvi račjih in gosjih je­
di v hotelu Ilirija je bilo med povab­
ljenimi veliko zanimanja. Zato lahko 
vse našteto v naših trgovinah priča­
kujemo že v začetku novembra.

Predstavniki delovne organizacije 
Stočar iz Zrenjanina (IRK Servo Mi- 
halj) so poudarili, da je tovrstna hra­
na okusna, zdrava in zelo primerna 
za bolnike in kar je v tem času bolj 
pomembno, po cenovni plati je do­
stopna večini potrošnikov.

Še nekaj podatkov o delovni orga­
nizaciji Stočar: delovna organizaci­
ja se ukvarja samo s proizvodnjo 
gosi in rac in predelavo njihovega 
mesa. Zaposlenih je 350 delavcev, 
76% proizvodnje se izvozi na kon­
vertibilno tržišče, ostalo pa se proda 
doma. Letno vzredijo okrog 650 ti­
soč rac (koljejo težke 2,5 kg, stare 
60 dni), gosi pa redijo od marca do 
novembra in ob zakolu so težke od 
3,8 do 4,5 kg. Tako gosi kot race 
uživajo le naravno hrano na odprti 
paši, dodatno pa jim dajejo le koru­
zo. Štranski proizvod - perje v glav­
nem izvozijo (80%), od tega pa ga 
kar 65% odkupijo Japonci.

Vrsto račjih in gosjih dobrot, ki so 
jih pripravili gostinci v Iliriji, so po­
kuševalci hitro pospravili in dobro 
ocenili. Je to porok za uspešno pro­
dajo v naših trgovinah?

tem pa dodajmo, da je edini v 
svetovni eliti, ki je redno zapo­
slen!

Da ne gre za navidezno zapo­
slitev pove podatek, da je lani 
imel kar 420 delovnih ur ob ne­
deljah in praznikih. Njegovo delo 
je odgovorno, saj je od tega ali 
ga dobro opravi, odvisna proiz­
vodnja steriliziranega mleka in 
napitkov.

Vse, kar mu v delovni organi­
zaciji omogočajo je dopoldanski 
tek — trening, ki traja kaki dve 
uri ter odsotnost z dela v skladu 
s samoupravnimi akti. Srečo pra­
vi, da ga moralno podpira celo­
ten kolektiv in to mu veliko po­
meni. Zvedeli pa smo, da se v 
M-Ljubljanskih mlekarnah pogo­

varjajo o tem, da bi ga razporedi­
li na mesto športnega referenta 
ter mu tako omogočili več časa 
za treninge.

Tudo od matičnega atletskega 
kluba ne dobi kaj prida.. Železni­
čarski atletski klub mu je v treh 
letih »podaril« eno trenirko in 
eno majico. Če ne bi imel spon­
zorjev iz zamejstva, ki mu kupijo 
vsako leto šest parov tekaških 
copat, bi lahko svoj šport obesil 
na klin. Celo trenerja nima. Ker 
pa je v atletiki doma in tudi stro­
kovno podkovan, trenira sam in 
to dokaj uspešno, sodeč po re­
zultatih. Sicer pa o materialnih 
koristih ne razmišlja - saj ni no­
gometaš!

Srečo Končina ni edini vrhun­
ski športnik v sozdu. Imamo odli­
čne strelce, kegljače, balinarje, 
celo radioamaterje z vrhunskimi 
rezultati in morda ne bi bilo slabo 
razmisliti tudi o skladu za podpi­
ranje vseh teh entuziastov, korist 
bi poleg njih imel tudi Mercator 
— propagandni učinek, ob vsa­
kem njihovem nastopu ali zma­
gi...

Miro Končina, mlakar In maratonec.

Restavracija Beli križ
Andrej Dvoršak

Vabljiva kuhinja
Restavracija in market na Belem križu nad Piranom sodita med 

poslovne enote M-Nanosovega tozda Preskrba iz Portoroža, ki 
ustvarjata dober promet. Letos so objekt že drugič, odkar so ga 
pred leti odkupili od zasebnnika, prenovili. Za prenovo je poskrbe­
la Investa, za dobro počutje gostov v restavraciji pa skrbita Marta 
in Ivan Šramelj, kuharica in poslovodja.

Ivan Šramelj je tu poslovodja specialitetah Martine kuhinje. Za
že 13 let. Prej je imel gostilno v 
Bujah, ki pa ni bila preveč dono­
sna, in ko ga je direktor Preskr­
be Portorož poval k sebi za po­
slovodjo restavracije, ni preveč 
premišljeval. Z njim je prišla tudi 
žena Marta, odlična kuharica. 
Dobila sta stanovanje nad resta­
vracijo in tako že trinajst let živita 
z njo, kot bi bila njuna.

Pri poslu se to pozna, saj sta 
pripravljena ob vsakem času po­
prijeti za delo. Gostje vedo, da 
bodo tu dobro postreženi in do­
brodošli. Veliko jih je, ki v času 
dopustov uživajo ob morskih

spremembo jim Marta včasih po­
nudi še domače jedi, gibanico, 
štruklje, pa tudi prava domača vi­
na, denimo teran iz Tomaja.

V času turistične sezone je 
stosedemdeset sežev v restavra­
ciji in na terasi premalo in gostje 
morajo zato pač počakati. Gost­
je so večinona dopustniki, ki si­
cer prebivajo v zasebnih sobah. 
Ob sobptah in nedeljah pa priha­
ja veliko Italijanov, ljubiteljev do­
bre kuhinje. Ta na Belem križu ni 
samo odlična, ampak tudi soraz­
merno poceni.

Od leve: Ivan in Marta Šramel) ter direktor tozda, Maks Maver.
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Nagradna križanka 
Mercator-Nanosa

V osrednjih geslih današnje križanke boste našli tudi pojme, s katerimi je povezana 
delovna organizacija Mercator-Nanos iz Postojne. Tudi lepe nagrade za izžrebane pravilne 
rešitve bodo prispevale temeljne organizacije v njenem sestavu. Izžrebali bomo tri pravilne 
rešitve. Vas, spoštovani reševalci in reševalke, pa prosimo, da rešeno križanko skupaj s 
kuponom pošljete Centru za obveščanje SOZD MERCATOR-KIT Ljubljana, Kardeljeva 17, do 
19. novembra letos.

Tiskarski škrat nam jo je zagodel pri križanki v prejšnji številki. Rešitvi »ACCRA« in 
»BOKLINA« je pokril z Zaščitnim znakom. Opravičujemo se reševalcem in sestavljalcu.

Izid žrebanja 
nagradne križanke 
MIR, tozda Zaščita

Med samo sto, do roka prispe­
limi rešitvami, smo izžrebali tri 
nagrajence.

1. nagrado - moške modne 
hlače - prejme:

Radovanka Butala, M-Ljub- 
Ijanske mlekarne, DSSS, Tolsto­
jeva 63, 61000 Ljubljana

2. nagrado - delovni plašč - 
prejme:

Jožica Cekuta, M-Preskrba 
Krško, poslovalnica 17, 68311

3. nagrado - zaščitne rokavi­
ce - prejme:

Marta Kržič, M-Rožnik, tozd 
Savica, Rakitna 87, 61352 Pre­
serje

Srečnim dobitnikom bomo 
nagrade poslali po pošti.

Kupon za pošiljanje 
križanke
Ime in priimek

Točen naslov delovnega me­
sta (DO ali TOZD, mesto in 
ulica)

Izpolnjeni kupon priložite 
rešitvi križanke, na ovojnico 
pa obvezno pripišite »Nagrad­
na križanka-, sicer rešitve, če­
prav bo pravilna, pri žrebanju 
ne bomo upoštevali.

So ti »pet rekli, da nimamo mercedesa, vikenda in jahte? 
Ne, rekli »o, da ml ne jemo mesa!

Rešitev nagradne križanke iz prejšnje številke

iml. &&:

SESIAVIl
SIMON

117JAI

VEtltE
Sl ANE. 
VOOE

EIniCna 
SKUPINA V 
NIGERIJI

JlVUENJ-
SKA

iekoCma
IA7A DIVJA

RACA
PRE HRAMA 
VARtNOSI

POSODA

KOPANJE
IANKA

NEMBRANA

Junica
OIRANJA

M07GAN-
SKA OPNA

RflOOA

U&tKA
DESNI 
PRIIOK 

MOJE LE

Ml PEVKE 
JA77A
E117- 

GERALO

BOG PRI 
SEMIIIH

mot» A IN 1 
SAMO­

GLASNIK

manjSa
POŠKODBA,
ODRGNINA

SESIAVA

■te r _________

['H

0*0BN0-
GtED H l v. c. O S K O P

OIR ANGL 
MOSlO ME 
SIARONOR- 

. -.
JOfiNARL

T

S E b

RIMSKA
BOGINJA

PLOONOSIl O S p

KBO?Ni!0K

0 b SL A T Vi A P l A L A
Švedsko
SMUtAS

SREOiSCE A R- E

l*:
SPSEMfH-
BA SMEH 

GIBANJA v
■USPSOT

W0U$ll 
ra it it 

ICHIMA
SANJAN)

► p R. O \ z V O D kJ A VA A L A

0101
7AM00N0

00
SUMAtSE

VRHUNSKI
Spormrk
/MANI 7A
OOLOuEN
/NESEK

O

A s

»JAMI JE 
OPSAVU 

7*E10$UH 
l/Sit

1 INSKO M 
INEISIA- 

MUEC 
BAUtlO-
NANO)

/ABiJAlNC 
0*00 JE 

HAJSIASEJ £ 1 J

7E10
PSUEIEN
OICUIEK
UG00JA

(RANCO - 
SI0 

moSio
IME

AV IONOM 
POKRAJINA

SLOKO 
KObKO IKE

A p

NCNBAV-

HC KOSAR
Sari i je

\ M 0 £ A L u 5 T

001'lOvA-
UJE

HOOEKJV M D \ A k) J E

(UMSKA

U S C A P.

VOJJVKI
v:o*7UJE
KOMUN« A7
SREOSIVA

1 t) K O
0 e L

mOSk IME
MESIO

NA JUGU
S OAK0IE

O

PRHEK I70EL0VAL 
VELIKIM Sil

MUSI !MAN 
S«

OlNASiliA A A A S l D 1

7SAKOPIOV 
S PLINOM 

PBII0K SE 
NA v Sviti A E TL S T A 1

SIavCno
aSC!LS_
VARJENO
MESIO \J P a. A š A J

8«lC.I!
lOVI

T fL S \L A c

KSAI 08
P8ESPAN.iim. 
Sion oei

$> A h A T 1

najviSja
GORA NA

PLANEIOIOI
E V E T4 E s T

KDOR RAO 
SRKA

IME
SLIKARJA

meSia

0BI&IKA1NA
»SAMCA

/oeuIfNiN
KASOOCV U LJ

PlUG 7A 
OSlPAN JE 
ENO!* 7A 0 S l T A L ki \ 14

JAJiOALEC,
IE7AI

PBEOMEI.
I0V0R E A T4 A Z 1 T

REKA NA
SkoiskEm t Z Vc

(Sij PSI
TA 1 T lUtAJ tAtU

č A A
NEBO

NAPAČEN
SiOt

KONJA H E E> E s

BOLGAR
GORSIVO
Crnomor
LEiOviStE A t L A

SIEvilA
OBRAIOv
.cn

ll SPOl NIK T p. l

HAJKA* A
CEIEC
»Ali

A T 0 H

H DiSiGEkl 
IA1BEBI0) 

IONE 
»UNINES t £ E £ E

0K8AJ 7A
SREDNJI

S
OLIMPIJE

VL

E R

»eh
7A EANIAL 
V/BOKLJNA. 
I7B0KINIA l A

PREBI­
VALKA 

REPUBLIKE 
V )7 A7UI S 1 £ l J K A

SiO/i hJ E £ T v A
AllEIStl
SPUtSIl

KIU8 A S
IROPSIO
OBEvO

UNIČEVAL
7EIE7A h E E M

fEltvi7iJA
KEMIJSKI
/NAK 7A
NAlBlj T V

NASLOVNI
JUNAK

SNA« SP 
IRAGEOUE L E A R.

51 T V TL T v: 0
VlOUNA

EVS0PSKA
OlOStA
0E7EIA

PUC VE -

ksiCanje
VPIIjE A O R_ H 0 £ A KJ

LOVRO
maiaCiC

IME mrva' 
/0000- 
VINARJA
NOOKA

Zensko
IME

MEOMEI
SMEJANJA

PEIER
KO/IER

RADOVLJICI 
7 IEIA- 
l iSCEM

■HODA

1A&U.

' ' - ► š \ V A M 4 EiK 0 P A L KI l H P u A

V-dSI

VE C JA
&B0BNICA 
V (AIA 
»OMBAH u_ £ \ ? T A

UAL (UM 
IGRALKA

MUSLIMANvmM
Z

L 1 A
MAROŠKO
MESIO.

IRGOVSKO
sreoisCe H A £ A E E S

NAJEKN,'/
VOJAK V 
At BIKI A K A R.

SIENA

»OPSi.mCA ( D
KEMUSKI
7NAK /A

RADIJ
MESECA 
G0»A v 

SvtNPA 01 l M
AVI0M0-
BUSKA

07NAKA
VALJEVA

W-
CANKAR 5 Č

NOGOMtIN
KlUB KJ U.

ITEC6T0)
K*.

PAKOU-
UU T) E K A ki /»p ► P. O E A V l C E

AVUJHO-
BllSKA
07NAKA
I0SINA T O

GLAVNO
MESIO
GANE

IJBlGlNAL A C C R 5S A 1 0
MAKEOON

NARODNI
NE80J

IMlRtEI
A C E V/



16. stran oktober '87 Mercator

Ljube sestre, ljubi bratje!
v

Huda hudorovska jeza, moje ljube sestre in ljubljeni bratje, 
te prelepe jesenske dni buri mojo kri. Med številnimi obranimi 
jesenskimi plodovi, ki so zrasli na plodnih tleh moje domovine, 
so številni nepobrani biseri, darovi moje vlade.

Daleč čez domovinsko obzorje blešči dragulj Agrokomerc, 
obdan z dragim kamenjem, pretihotapljenim pod fesi. Ožarjeno 
odmevajo lakonične besede moje vlade: -vse je treba obravna­
vati v okviru zakona«.

AH prav ta zakon mi kot kamen teži na duši. V moji domovini 
je zakon lahko običajno, tisoč let staro pravo, lahko je vidov­
danski, lahko je resnično celo zakon moje domovine. Cela vr­
sta dokazov je, ki mi v tej hudi, hudorovski jezi brani verjeti, da 
ni tako. Pa če gre za vsakega od kamnov na duši za en sam, z 
gotovostjo ugotovljen in dokazan primer.

Kaj pomenijo dragulj A C in drugi dragi kamni v kroni moje 
domovine in v njenem narodnem gospodarstvu si v svoji ne­
vednosti in nerazgledanosti ne znam predstavljati. Kaj pa po­
meni dragulj v njenem predstavniškem telesu, si znam. Njegov 
blebetajoč, sporen član, si je pred letom dni privošči! izjavo, ki 
nas je razburila, ljube sestre. Če nas bo posilstev iz vseh vrst 
nagibov res rešila ie pospešena akcija za oživljanje najstarejše 
obrti, potem sestre, žrtvujmo se in jo pojdimo opravljati v gore 
Balkana. Potrebujemo samo široko politično podporo in akti­
vistke, ki nas bodo prepričale, da opravljamo domoljubno po­
slanstvo z eno samo mislijo: sovražnik bo razkrit in zatrt med 
našimi nogami.

Za samo akcijo je še prezgodaj - prizadeti zatrjuje, da se je 
samo šalil. Morda pa se šalijo tudi tisti, ki so njegovo izjavo ob­
javili po letu dni in jo potrebujejo za premiero »umazane igre 
velikih kameradov«. Toda, manipulirati z žensko histerijo je... 
zgodovina nas uči: vojne so se začele, bile izgubljene in do­
bljene tudi zaradi žensk.

Še bi vam nasula iz sipala biserov s polj moje domovine, to­
da pozdravljam vas s pozdravom iz preteklosti in prihodnosti 
(se hudo hudorovsko bojim): »za domovino - v opankah na­
prej«.

pionirka Jerica Hudorovac

MA MEMJ*M osno
mn po
KROMPIR.-

Hitra prehrana v Ljubljani
Andrej Dvoršak

Namesto M-Bajsija Rio
Čeprav se v Mercatorju že nekaj let pogovarjamo, kako bomo v 

Ljubljani odprli lokal hitre prehrane, kakršn je že v Domžalah 
in Postojni, dlje od načrtovanj nismo prišli. Prehitelo nas je Gostin­
sko podjetje DAJ-DAM, ki je iz zakotne beznice RIO naredilo priku­
pen lokalček - pri čemer je sodelovala Mercator-Tehna, tozd Inve- 
sta.

Investa je v Rio vložila vse, kar 
je mogla: znanje in denar ter 
skrb za premagovanje začetnih 
težav. Arhitektka, Mirjana Ne- 
deljkovič je s preprostimi posegi 
spremenila stari Rio do nespo­
znavnosti. Ne le, da so ji dobro 
uspele barvne kombinacije, tudi

Glasilo delavcev in združenih kmetov sozd 
Mercator - Kmetijstvo Industrija Trgovina

Glasilo delavcev in združenih kme­
tov sozda Mercator-KIT, n. sub. o., 
Ljubljana, Emonska 8. Izdaja Cen­
ter za obveščanje SOZD Mercator- 
KIT. Uredništvo: Kardeljeva 17, 
61000 Ljubljana. Tel. 215-173.
Ureja uredniški odbor: Kristina An­
tolič, Marko Bokal, Marko Glažar, 
Jože Kirm, Suzana Modrijan, Ser­
gej Paternost, Marjeta Potočnik, 
Ljuba Sukovič in Miro Vaupotič. 
Glavna in odgovorna urednica: 
Vesna Bleivveis.
Novinar: Andrej Dvoršak.
Vse fotografije - nepodpisane - 
Andrej Dvoršak.
Tehnični urednik: Matjaž Marinček. 
Tiska ČGP Delo Ljubljana.
Glasilo prejemajo delavci, združeni 
kmetje, učenci in upokojenci sozda 
Mercator-KIT. Izhaja zadnji petek v 
mesecu. Naklada 18.600 izvodov. 
Po mnenju pristojnega republiške­
ga organa je glasilo oproščeno te­
meljnega davka od prometa proiz­
vodov.

za strop je našla novo rešitev — 
perforirano pločevino, ki je poce­
ni in estetskega videza.

Lep izgled je z vsebino dopol­
nil Ivica Kukurln s tehnologijo, ki 
jo že poznamo iz naših bajsijev. 
Investa pa je vse skupaj podprla 
še s kreditom oziroma sovlaga­
njem. Razlog, da se je Investa 
zagrizla v ta lokai tiči predvsem v 
tem, da je hotela svojo tehnolo­
gijo in novost v prehrani preizku­
siti tudi v velikem mestu.

Ko je DAJ-DAM februarja 
zaprl stari Rio in ga začel preure­
jati, je želel predvsem spremeniti 
sestavo gostov. Ker je na ustre­
zni prometni točki, odločitev za 
hitro prehrano ni bila težka. Zelo 
nepričakovani pa so bili rezultati 
te odločitve. V Daj-Damu oziro­
ma Riu so računali, da bodo v 
obnovljenem lokalu ustvarjali v 
začetku okoli 300.000 dinarjev 
prometa, kar bi bilo skoraj trikrat 
več, kotv stari beznici. Ko pa so 
četrti dan imeli 1,7 milijona dinar­
jev prometa in jim je zmanjkova­
lo pijače ter kruha, so bili čisto iz 
sebe! Preprosto niso mogli ver­
jeti, da je kaj takega mogoče... in 
promet se naslednje dni ni 
zmanjševal.

JESEN JE 
ČAS,KO SO 
LJUDJE NAJ­
BOLJ RUAL-

NA ŠTAJER­
SKO POPKA*
m

TAKRAT SNO
PRIJAZNI S
SORODNIKI NA 
DOLENJSKEM, 
ŠTAJERSKEM, 
PRIMORSKEM

IN NA PRI­
MORSKO PO 
VINO \

Takšen promet, ki so ga prej 
lahko le sanjali, jih je vzpodbu­
dil, da že razmišljajo o širjenju 
verige hitre prehrane v Ljublja­
ni. Medtem pa mi v našem veli­
kem sozdu, ki ima lokal skoraj v 
vsaki ulici, razmišljamo, kje in 
kako bi začeli, ali se bo investi­
cija izplačala, kdo bo prepričal

kupce, da lahko moko ali meso 
kupijo le pet korakov naprej v 
drugi Mercatorjevi trgovini In še 
in še je zadržkov. Ko pa bo trg 
nasičen, bomo jedikovali o naši 
neučinkovitosti in se hudovali 
na »zelo nesolidno Investo«, ki 
nič ne naredi za sozd — čeprav 

,ima toliko možnosti...

V septembru je bilo ob­
novljeno pročelje slaščičar­
ne v Čopovi ulici v Ljublja­
ni, kjer je v prvem in dru­
gem nadstropju tudi 
Zmajčkov butik izvrstnih 
slaščic. Osnutek je pripravil 
Studio za marketing Delo iz 
Ljubljane. Leteče torte in 
zmajček na kotalkah bodo 
sladkosnede Ljubljančane 
vabili na izvrstne slaščice.

Prihodnje leto bo treba v 
tej slaščičarni obnoviti tudi 
sedeže. Žal so jih obisko­
valci že popolnoma uničili.

Besedilo in fotografija: 
Alenka Medved.


