Tekstil, tozd Galant iz Sentvida

Modno oblikovani
izdelki v izvoz

TOZD Galant, delovne organizacije Tekstil, spada
z okoli 140 zaposlenimi medmanjse Sifenske kolek-
tive, vendar je znan in cenjen med kupcl usnjenihiz-
delkov doma in v tujin. V Galantu Ze dolgo izdelujejo
usnjeno galanterijo, predvsem Zenske modne torbi-
ce. Odkar pa so vkijudili e »Cevijarstvo Sentvide,
izdelujejo tudi roéno izdelane usnjene 2enske Cevije.
Ker je njinova proizvodnja v glavnem rotna, polma-
nufakturna, vendar zaradi tega izredno kvalitetna,
spadajo po kvaliteti svojih izdelkav v najvi&ji razred
domatih galanteristov.

Tovarna Galant je na nedavnem sejmu usnja,
obutve, usnjene konfekcije in galanterije v Zagrebu
dobila dve priznaniji, kar je bilo novo potrdilo, da so

Galamovi izdelki po modnin trendih med vodilnimiv

Jugoslaviji. V Zagrebu so dobili priznanje »Zlata tor-
bica« za ::aiutnag.o'lakci]n in statuo UKIM (udruzenja
kreatora | modelara Jugoslavije) po izboru potrosni-
kov za Zensko torbico. Oblikovalka nagrajene Kolek-
cije (Eeviji, pas, torbica) je Lutka Rojc, ki je Sest let
zaposlena v Galantu, od tega pa se &tiri leta ukvarja
z oblikovanjem izdelkov iz usnja. Preden se je za-
tela ukvarjati z oblikovanjern, je bila modelir — iz-
delke iz usnja je sestavijala po ze narejenih skicah.
Seda] pa skice ri&e sama in da bi bili njeni izdelki &im
bolj&i, se ukvarja 8e z raziskavo materialov, spremija
modne tokove, barve in modele. Modo spremlja v
glavnem po raznih modnih revijah, barve »svojine
modelov pa uravnava po modni barvni karti, ki jo
vsako leto dologi kongres evropskih modnih obliko-
valcev. Seveda pa samo agrarnljanie mode po revi-
jah ni dovolj, zato se obitajno poda v Milano na
sejem galanterije MIPEL, ki sicer ni odprt za obi-
tajne obiskovalce. »Ze sam izlet v Milano se zpla-
&a,« pravi Lugka Rojc, »saj imam tudi v milanskih tr-
govinah kaj videti. Milano je modno sredisée, ltalijani
pa so najvedji strokovnjaki za galanterijo v Evropl in
med najvedjimi v svetu.«

V Galantu proizvajajo predvsem ekskluzivne iz-
delke iz usnja, ponudbo pa poskusajo dopolniti in
uskladiti §e v sodelovanju z ostalimi tekstiinimi tozdi
v sklopu delovne organizacije. »Mislim, da je nasa
usmeritev popolnoma pravilna,« pravi Edo Veselko,
direktor Galanta, »naso kvaliteto potrjujejo tudi zu-
nanja tr¢id€a«. Galantje lani lzvozil kar 43 odstotkov
celotnega fizitnega obsega proizvodnje. Na Zalost
pa so bili finanéni uéinki izvoza precej manjsi, saj so

V medvoski Sori dobro delajo

(kr} V Slovenijalesovi tovarni Sora iz Medvod je
lanl 116 zaposlenih delavcev ustvarilo skoraj 800
milijonov dinarjev skupnega prihodka. Zaradi upa-
danja prodaje na domacem tr&istu so v drugem pol-
letju poveéali izvoz in tako uspeli na zahodnih tréis-
&ih prodati za skoraj pol milijona dolarjev izdelkov.
DoseZeni poslovni rezultati jih uvréajo v sam v
lesne industrije pri nas, imajo pa tezave z likvidnost-
jo, saj morajo dobaviteljem poravnati obveznosti v
30 dneh, za svoje izdelke pa dobijo platilo v 110
dneh, za najete kratkorone kredite pa morajo pla-
Eevati visoke obresti.

Izdelke priblizati kupcem

v Galantu pogosto za izvoz sama dodelali izdelke.
Domate cene usnja so namred vet kot 2-krat vigje
od svetovnih, vzrok za to pa je v izredno visokih
cenah surovih ko, Tuji trgi seveda ne priznajo tezav
nasin kiavnic, zato bo moral Galant za nadaljnje po-
vefanje izvoza usnje zatasno uvaZali, ga cbdelati in
izdelke potem izvoziti.

Kljub tezavam z domagimi surovinami je Galant
lani v primerjavi z letom poprej za ved kot 4-krat po-
vetal izvoz, dohodek pa je bil veéji za B6 odstotkov,
Galant bo 5e naprej veliko pozornost posvedal izvo-
zu, saj 50 zmogljivosti jugoslovanske galanterijske
industrije prevelike in domaéi trg premajhen. Ob tem
ima Galant tudi dologene uvozne potrebe, zato je
izvoz nujen. =V tujini bl resda lahko ved prodali, £e bi
bili bolj konkurenéni s cenami. Vendar se na zuna-
njih trzid&ih Galant sretuje z izredno mono konku-
renco cenanih proizvaialcev usniene qalanteriie iz
driav Daljnjega vzhoda. Ravno zato si je izboril svoj
prostor na policah tujih frgovin s kvalitetnimi, modno
oblikovanimi izdelki, za katare lahko postavijajo tudi
vedno visje cens.

Marjan Lacié

Obnavljanje in gradnja
domov v Medvodah

ibp) Organizacije zdruZenega dela in krajevne
skupnosti na obmpéju Medvod so se dogovarile in
zapisale v planske dokumente, da bodo ozdl zdru-
Zevali del sredstev za gradnjo in obnovitev tukajSnjih
kulturnih ter telesnokulturnih objektov. Sredstva
bodo zdruzevalli po zakljuénih ragunih iz skladov
skupne porabe.

Pred dnevi so se predstavniki krajevnih skupnosti
dogovorili tudi za prednostni vrstni red obnovitvenih
del na objektih, ker bodo ozdi 2e po leto&njih zak-
ljuénih raéunih izlogili del sredstev za te namene.
Dogovorill so se, da ima prednost dom Svobode
Medvode, kjer je traba obnoviti dvorano, ki je v pre-
cej Zalostnem stanju. V domu bodo letos zamenjali
stole in hkrati popravili tlake ter strop v dvorani.
Predstavniki ozdov in krajevnih skupnosti upajo, da
bo del sredstev, potrebnih za obnovitev dvorane,
prispevala tudi kulturna skupnost,
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V letoSnjem letu naértujejo skupni prinodek 1,5
milijarde dinarjev, kar bodo dosegli z delno zame-
njavo opreme v proizvodniji, za kar so najeli medna-
rodno posojilo. Nove tehnolodke moZnosti jim omo-
gotajo dopoinjevanje proizvodnega programa —
tudi-z maloserijsko proizvednjo, zadali pa so si tudi
vetje izvozne obveznost.

V samih tovarmiskih prostorin bodo uredili prodajni
salon, kjer bodo kupcem na voljo vsi njihovi izdelki.
Kupcem Zelijo na enem mestu nuditi ved kot drugod
(servis, dostava na dom), zato pritakujejo dobro
prodajo ter nadaljnjo uveljavitev na trgu.
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Kje so meje?

V predvolilnem obdobju smo slidali in prebrali Ste-
vilna razmislianja in razglabljanja o nalogah, ki nas
Gakajo v prihodnjem, tako kratkoro&nem kot sred-
njeroénem obdobju. Veliko globokoumnih misli je
bilo povedanih in zapisanih, a ée lahko povem svojo
oceno, potem mi je bila najbolj vieé tista, ko je ko-
mentator zapisal pribliZno takole: povsod v svetu ve-
liajo najved tisti politiki, ki znajo ukrotiti inflacijo, kajti
ljudem se zdi to najhuisa nadloga. Ali ne bi torej tudi
pri nas pricakovali, da bodo novoizvoljeni delegati
najprej skufali obrzdati to nadlogo nagega gospo-
darstva in sploh vsega Zivljenja, saj smo edini ctok v
Evropi, ki se spopada in sooéa z veliko stopnjo infla-
cije? Tako se je vprasal pisec, odgovora pa ni ponu-
dil.

A seveda se tako ni vprasal samo kolumnist, paé
pa si podobna vpradanja zastavljamo &e mnogi, tudi
tisti, ki smo jim izkazali zaupanje in pred katerimi, &e
lahko vulgarno zapisem, je ta nehvalezna naloga. -
NehvaleZna zato, ker je Se kako dobro znano, kolike
energije smo Ze porabili za boj proti inflaciji, pa ne,
da uspeha ni, temveé je neuspeh Eedalje vedji, tako
da bl Ze skoraj verjeli, da je inflacija kot zmaj v prav-
ljici, ki mu odsekajo enc glavo, a namesto nje zra-
sejo tri nove. Ce lahko parafraziram, bi zapisal, da
smo dobili protiinflacijski program, namesto zmanj-
Sanja pa smo doblli 3e vetjo stopnjo inflacije. To

.zgovorno dokazujejo podatki, ki so bili objavijeni isti

dan kot prej omenjeno razmisljanje o boju proti infla-
ciji. Da so bile cene na drobno namreé v februarju v
primerjavi z januarjemn vigje za 5,6 odstotka, v pri-
merjavi z lanskim februarjem pa za 78 odstotkov.

Kje so pravzaprav meje, bi se lahko vprasali. Od-
govor |e sila preprost: meja oéitno nil In &e sitnarimo
naprej, zakaj jih ni? Zato, ker smo pri nas pravi mojstr,
da vse naredimo na pol in tako je tud s censko polifi-
ko. Prav malo Je bilo namreé storjenega, da bi v de-
lovnin organizacijah cene oblikovall po ekonomskih
nadelih, pa pa ih postavijamo stihijno. T pemen,
da v vecini organizacij lahko oblikujejo cene svojih
izdelkov tako, kot se jim zdl, oziroma tako, da z vis-
fimi cenami ustvarjajo tudi vi§ji dohodek, namesto da
bi se do njega dokopall z vetjo produktivnostjo ozi-
roma gospodarnostjo poslovanja. MoZnost za tako
potetje daje jugoslovanski trg, ki je mo&no zaprt za
konkurenco od zunaj z raznimi protekcionistiénimi
ukrepi, 8e bolj pa seveda z devizno zakonodajo. V
vsesplodnem pomanjkanju deviz ni niti najmanj
moZnosti za uvoz blaga Siroke potrodnje — razen
prek kompenzacijskih poslov, Proizvajalci tudi niso
obremenijeni s konkurenco na notranjem trgu, kajti
&e blaga ne morejo prodati in imajo izgubo, je dobro
znano, kako je s socializacijo izgub in tako vsak dobi
svoj delez.

Veliko je bilo besed o nesorazmerjih med cenami
posameznih izdelkov. Direktor zveznega zavoda za
cene Zivko Pregl je pred kratkim izjavil, da vseh ne-
sorazmerijne bo moé odpraviti s podrazitvami »pod-
cenjenih« izdelkov, pat pa tudi z regresi, subvenci-
jami in drugimi podporami. Kot prvo je zvezni izvrini
svet dodelil reares za umetna gnojila, a je seveda
veliko vprasanje, &e bodo kmetijski pridelki zato kaj
cenejsi. V enem prej&njih zapisov v tej rubriki so bili
navedeni podatkl o obsegu kmatijske proizvodnje,
zato lahko upamo, da regres za gnojila pomeni le
zatetek uresnidevanja znanega pravila, da je v ne-
stabilnem gospodarstvu treba najprej zagotoviti sta-
bilnost kmatijske proizvodnje. A kaj, ko smo Ze toli-
kokrat upali!

Ales Prodan
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