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Merx, sestavljeno podjetje sestavijajo: Avio Celie, Aviotehnika Celie. Blagovni center Celje, Dravinjski dom Slovenske Konjice, Gostinstvo ir turizem Celie. Gostinsko podjetie Ravne na Korossem. Kmetijska zadruga Celie. Kmetiiska zadruga Lasko. Kmetijska =adruga Slvenske
Konjice, Korotan Ravne na Koroskem, Kozjak Radlje ob Dravi, Izhira Lasko, Jelen Slovenske Konjice, Jelia Smarje pri Jeliah, Kosenjak Dravograd, Lipa Sentiur, Meia Seatjur. Mlinsko predelovalne podiete Celje, Mesarsivo Jurij ',‘i‘em.-ur. Moda Celje. Porrosnik Celie,
Potrosnja Zagorje ob Savi, Prodaja Sostanj, Resevna Sentjur, RTC Golte Mozirie, Savinia Laske. Savinja Mozirje. Spik Sentjur. Teko Celie. Tok Sentiur. Toper Celie. Treovsko podjetje Radede. Turist Nazarie, Zdravilisce Dobrna, Zila Slovenj Gradec f:.l’:.aju enkrar
mesecno. Ureja uredniski odbor: Jana Mladenovic, glavna in odgovorna urednica; clani: Danica Dosedla, Zdenka MaZgon, Darinka Oser Zdenka Zimsek. Tehnicni urednik: Marjan Ianus. CZP Enotnost Lpubljana, Dalmatinova 4. Nastov urednisiva: Merx, sestavijeno
podjete. ul. 29. novembra 16,63000 Celie - telefon (063) 21-352. Rokopisov in slik ne vracamo. Po sklepu republiskega komiteja za informiranje je Vestnik Merx oproséen placevanja davka, sklep st 421-1.72. Tiska tiskarna Ljudska pravica, Ljubljana.

SPOSTOVANI BRALCI!

VSEM. KI ME SE NE POZNATE, SE
ZELIM PREDSTAVITI.

SEM PRAKTICNA, SAJ OB MENI NI
TREBA S SEBOJ NOSITI VELIKO

DENARIJA.

SEM ZANIMIVA, SAJ LAHKO Z MANO
DVIGNETE DENAR.

SLUZIM IMAGEU MERXA IN BOM
STEVILNIM KUJPCEM V POMOC PRI

NAKUPIH.
SEM KARTICA MERX.

Vec o meni preberite na 4. in 5. strani

¢asopisa.

Dobrna: Sezona
V sencl premirja

Ceprav se razmere pocasi
normalizirajo, pa zgubljenega
Stevila nocitev v juniju in juliju
ne bo mogoce nadomestiti.

Padec nocitey je Se¢ posebno

zaznaven pri zasebnih oddajal-

cih turisticnih sob, kjer so bili
gostje v teh mesecih predvsem
iz Vojvodine in Slavonije.
»Razmere nam ne dopudcajo.
da bi odsli na pot.« se oglasajo

Na celjskem
gradu so

odprli kuhinjo

Le nekaj dni pred otvoritvijo
celjskega obrtnega sejma so na-
jemniki starega gradu, v kate-
rem so uredili lepo restavracijo,
odprli tudi kuhinjo.

Restavracijo so odprli ze pred
nekaj meseci, otvoritev kuhinje
pa se je zavlekla tudi zaradi
iziemno zahtevnih del. Kuhinja
Jje namre¢ narejena na podstre-
Sju.
Tako bo Celje odslej bogatej-
Se za Se eno turisti¢no ponudbo.
S specialitetami, ki jih bo ponu-
Jala ta kuhinja, se zelijo meriti s
kakovostjo gradu Tabor Lasko.

O tem. ali jim bo to uspelo, se
prepri¢ajte sami,

-ar

po telefonu. Ce Bog da, se vidi-
mo drugo leto. Niso redki pri-
meri, ko po 20 ali Se ve¢ letih ze
kar pristnih druzinskih vezi in
poznanstev, ne morejo priti na
dopust na Dobrno.

Delo mora vseeno naprej, je
pa ob manj$em dotoku sredstev,
turisticne takse, razumljivo veé
tezav. Trudimo se, da bi kraj ne
bil ni¢ slabSe urejen kot druga
leta. Z nekoliko okrnjenim pro-
gramom smo spravili pod stre-
ho tudi prireditev NOC POD
KOSTANIJI in odprli vilo HI-
GIEO In HISO NA TRATI
Oba objekta pomenita novih
100 lezis¢, ze kar visoke kvalite-
te in Ze sprejemata prve goste.
Zasedenost zdraviliSkih zmog-
jivosti je, ko to pisem,
85-odstotna. V vili HIGIEA,
kjer je tudi poro¢na dvorana,
smo bili Ze prica prvi siovesni
poroki.

Dobro je uspela lovsko-
strelska prireditev pri LOVSKI
KOCI nad Dobrno. Lovska dru-
zina se tudi sicer vkljucuje v tu-
risticno ponudbo kraja. V avgu-
stu napovedujejo prireditev Se

gasilci. Nastopit s koncerti in -

drugimi skupinami v zdraviliski
dvorani pa se vrstijo po Ze ute-
cenem programau.

Je 7e tako, domadi gost, ki bo
letos najboljsi gost, naj bo dele-
7en enakih ugodnosti kot tujet.

Anton Mogu

V Potrosniku se trudijo

Obnovili so market

Potrosnik Celje oskrbuje z 7i-
vili in drugimi izdelki za vsak-
danjo rabo prebivalce Celja in
okolice.

V svojih razvojnih na-
¢rtih si je postavil visoke cilje,
vse v Zelji, da bi bila preskrba
ob¢anov nemotena in kar se da
kakovostna. Kajti analize in ra-
ziskave so pokazale, da si kupci

7elijo nove, sodobne oblike pro-
daje.

Kljub temu, da tudi v tem po-
djetju ne ostane dovolj sredstev
za obnovo, so pri tem dokaj us-
pedni. Obnavljajo prodajalno za
prodajalno. Tako so pred krat-
kim prenovili market Vojnik s
pripadajo¢im bifejem. To na-
lozbo so imeli v nacrtu ze dolga

leta in je Potrosnika stala kar 4
milijone dinarjev.

Z obnovo marketa v Vojniku
so pridobili 70 kvadratnih me-
trov skladis¢nih povrsSin in 40
kvadratnih metrov prodajnih
povriin. Da je bil market resni¢-
no potreben obnove, pove tudi
podatek, da so zamenjali vso
opremo,. hladilno tehniko, elek-

tricno napeljavo, tla, centralno
ogravanje in drugo. Bife, ki jim
prinasa precejSen del dohodka,
s0 povsem prenovili.

Tudi posnetek nam pove, da
je v Vojniku naenkrat »zrasla«
povsem nova stavba, ki jo v pri-
hodnjem letu ¢aka Se obnova
zgornjega, tekstilno tehniénega
oddelka.

Vila Higiea in HiSa na trati

100 novih lezi§¢ na Dobrni — cestitka zdraviliséu

2. avgusta je na Dobrni slo-
venski turistiéni minister g. Pas
odprl dva izredno lepa turistic-

na objekta: vilo Higiea, z vso
okrasno gradbeno in arhitektur-
no strokovnostjo obnovljen

objekt, ki ga je zgradil takratni
zdraviliski ravnatelj dr. Koto-
witz leta 1855. Vila premore 65

lezis¢ v najsodobneje urejenih
sobah. Objekt ima druZabne
prostore, zajtrkovalnico, poroc-
no dvorano in toplisko (vinsko)
klet, pa prekrasno teraso pod
stoletno sekvojo. Drugi objekt je
zgradba, ki je sluzila najprej tu-
rizmu, nato posti, pa stanoval-
cem.

Dobila je spet svoje staro ime
Hisa na trati — sedaj sodoben
V pritli¢ju bodo uredili posebno
zdraviliSko ponudbo, imenova-
no Vital. Obnovitvena dela so
veljala 5,500.000 DEM. Ob
otvoritvi je nastopila godba iz
Trbovelj z miadimi mazoretka-
mi, ki so s prikupnostjo poZele
prisrcen aplavz. K slovesnosti
sta dodala svoj delez zdraviliski
pevski zbor in direktor g. Stane
Bizjak, ki je v slavnostnem go-
voru orisal zgodovino, obnovo
in finanéno  konstrukcijo,
5,500.000 DEM za oba objekta,
ki jih je zbralo Zdravilisce s so-
vlagatelji in delno tudi z izvajal-
cl.

Popoldne in naslednji dan so
sledile Se razne prireditve, tudi
prva poroka v vih Higiea, ki so
Jih sklenili s tradicionalno No-
¢jo pod kostanji.
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Deset let med nami

Blagovnica Nova vas

Verjetno se vsi Se prav dobro
spominjamo, kako svetano je
bilo ob otvoritvi blagovnice
Nova vas. Bil je lep dan, zastave
so vihrale, godba na pihala je Ze
v zgodnjih jutranjih urah priva-
bila mnozico ljudi. Svojemu na-
menu je nov objekt predal sam
7upan mesta Celja, Pa vendar je
od takrat minilo Ze dobrih deset
let. Ko danes vstopi§ v dobro
zalozeno blagovnico, srecas
obraze, ki si jih spoznal ze pred
desetimi leti. Zvesti so ostali
svojim kupcem. Trudijo se, da
bi ustregli vsaki njihovi Zzelji.
Zato veljajo nase Cestitke ob
tem jubileju prav njim, z zeljo,
da bi ostali $c naprej z nami in
med nami. |

Z nami so se danes pogovarja-
li Peter Golez, vodja oddelka Zi-
vil, Mirko Vodovnik, vodja teh-
nicnega oddelka in Romana
Jursa, vodja tekstilnega oddelka
blagovnice. Naj povemo 3¢ to,
da so vsi trije dolgoletni delavci
Merxa in Potrosnika, da so vsi
trije svoj prvi delovni dan price-
li prav v Merxu.

Kaksen je vas kupec in kako
ugotavljate in zadovoljujete nje-
gove potrebe? Kako se Kupcem
prilagajate, saj je danes velika
razlika med kupci?

Mirko Vodovnik: »K nam
zelo veliko prihajajo kupci iz
drugih krajev in mest, predvsem
iz Maribora, zato ponudbo pri-
lagajamo predvsem zahtevam
mestnega kupca. Skrbimo za
kakovostno blago, zelo veliko
ga imamo iz programa Candy.
Ob kakovosti pa imamo $e vo-
dilo: sprejemljive cene. Pri tem
se trudimo, da smo boljsi od
konkurence. Pri svojem delu te-
7imo k pravilnemu seznanjanju
nasega kupca. S tem ko mu
predstavljamo novosti, ga tudi
izobrazujemo, privzgajamo do-
loteno  potro$nisko  kulturo.
Sem sodi tudi svetovanje.«

Zelo pomembno je, da pozna-
mo nakupovalne navade kupca.
Kako jih spoznavate, na kaksen
nacin jim sledite, kako kupca
»vodite«?

Peter Golez: »Nase osnovno
vodilo je: prodajalec je tisti, ki
ne samo prodaja, pa¢ pa tudi
spremlja in analizira Zelje kup-
ca. Nato da tudi pobude in
predloge. kaj Se nabaviti, pri-
praviti in ponuditi v nasih trgo-
vinah. Menimo - to pa nam
potrjuje tudi praksa — da je pro-
dajalec tisti, ki mora biti stalna
povezava med podjetiem in
kupcem, torej med kupcem in
nasim podjetjem ter med naSim
podjetjem in proizvajalcem bla-
ga.«

Kaj pa vas odnos, rekla bi
»posrednistvo« v vlogi zascite
kupca pred proizvajalcem, v vio-
gi tistega, ki skrbi, da je na trgu
ponujena kakovost?

Romana Jursa: »Reklamacije
in drugo, kar sodi v ta krog, us-
pesno resujemo, saj menimo, da
kupec ni kriv, ¢e je blago po-
kvarjeno ali kakorkoli drugace
manjvredno. Mi kupljeno blago
v tak$nem primeru zamenjamo.
Ce blaga ne zamenjamo, pa ga
dostavimo na servis ali podobno
~ skuSamo resiti problem kup-
ca.«

K tekoéemu delu, vsakodnev-
nemu stiku s kupcem, prodaja-
nju, zadovoljevanju kupcevih
potreb sodi tudi razmisljanje,
iskanje in potrjevanje strategije
za jutri, najsi gre za ponudbo ali
za izobraZevanje?

Peter GoleZ

Romana Jursa

Mirke Vodovnik

Peter Golez: »To vprasanje
lahko razdeliva na dvoje. Eno je
odnos zaposlenih, prodajalcev
do kupcev, drugo pa so medse-
bojni odnosi v poslovni enoti ali
v trgovini in podjetju. Kakorko-
li: gre za dvoje podrocij dela,
poslovanja, sodelovanja. Dej-
stvo je, da moramo skupaj do-
bro delati. Prav zaradi tega mo-
ramo posebno pozornost name-
niti izobrazevanju.«

Mirko Vodovnik: »Mislim,
da ima Peter prav. Konflikti v
skupinah vsekakor slabo vpliva-
jo na odnose prodajalec-kupec.
To ima lahko slabe posledice
tudi na trgu. Ljudje se med se-
boj poznajo, med seboj se veliko
pogovarjajo in osebni stiki ima
dokajsnjo tezo. Lahko se zgodi,
da v trgovini izgubi$ ugled, lju-
dje se ne vracajo . . . Zato skusa-
mo nase medsebojne odnose po-
sebej gojiti, predvsem med seboj
v kolektivu in seveda navzven z
nasimi kupci.«

Romana Jursa: »Pri tem je 3¢
vedno nekaj tezav, nekatere so
celo vse pogostejSe: nizka Zi-
vljenjska raven zaposlenih, pa-
danje kupne mo¢i, problemi za-
poslovanja druzinskih Clanoy,
kar vse slabo vpliva na ¢love-
ka.«

Trgovei v svetu so ugotovili,
da se morajo izobraZevati.

Romana Jur3a: »Mislim, da
smo v Potrosniku uredili in pre-
uredili skoraj vse trgovine, ki so
bile za kupca ze Kar ,prezivele’.
Sedaj bi morali na prvo mesto
postaviti izobrazevanje v okviru
nadega podjetja. Najprej bi mo-
rali izobraziti in vzgojiti tiste, ki
vodijo posamezne enote, da bi
znali bolje poslusati drug druge-
ga. da bi prihajalo do sozitja in
da b1 ¢lovek ¢util, da tudi njego-
va ideja nekaj pomeni, da po-
meni nekaj dobrega za kolektiv.
Skratka: ¢lovek mora cutiti, da
je med sodelavci potreben, spre-
jet, kar je osnovno vodilo. Seve-
da pa je vse to tudi odvisno od
¢loveka samega, njegovih moti-
VOV IN INteresov.«

Mislim, da so imeli moji so-
govorniki v mnogo¢em prav. V
casih. ko prehajamo iz biviega
sistema upravljanja in dela v
novi — trzni sistem in trzne raz-
mere, se bo lahko obdrzal le ti-
sti, ki bo dober, na trgu kakovo-
sten in konkurencen, in to ne
samo v ponudbi blaga, pac pa
tudi v odnosu do kupca: v naci-
nu, kakovosti svetovanja in po-
strezbe. To je ena bistvenih za-
htev,

V. M.

Novosti v Merxovem

Pocitnice so za nami. Odprla
so se vrata Sol, prav tako pa je
tudi Merxov izobraZevalni cen-
ter za mesec september in okto-
ber pripravil vrsto zanimivih te-
¢ajev in seminarjev, pa tudi iz-
lete.

Tako se lahko vpisete v zacet-
ni in nadaljevalni rac¢unalnidki
in strojepisni tecaj, stenografski
zaCetni teCaj, obnovitveni tecaj
za higienski minimum in iz var-
stva pri delu, zaéetne in nadalje-
valne tecaje tujih jezikov.

Vsak posamezni tecaj se bo
pricel takoj, ko bo dovolj prija-
vljenih kandidatov.

Naj povemo 3e to; da po kon-
&anem tecaju udeleZenci prej-
mejo verificirana potrdila o
opravljenem tecaju, da tecaje in
seminarje vodijo priznani stro-
kovnjaki ter da lahko za posa-
mezni teéaj dobite tudi ustrezno
literaturo, ki pa jo morate pla-
cati.

Za pladilo te¢ajev nudi Mer-
xov izobrazevalni center nekaj
ugodnosti. Ceno tecaja lahko
placate v dveh ali treh obrokih,
lahko tudi s éeki. Podjetjem, ki
bodo na posamezen tecaj posla-
la ve¢ kandidatov, pa Merxov
izobrazevalni center nudi $e po-
seben popust, in sicer 10 % pri
ceni za vsakega nadaljnjega
kandidata.

Na koncu omenimo $e dva iz-
redno zanimiva seminarja. Dne
22. in 23. oktobra bo v hotelu
Zdravilis§éa Dobrna seminar
»Racunovodstvo in finance v

~ IzobraZevalnem centru '

malem in srednje velikem po-
djetju«, ki je namenjen pred-
vsem strokovnjakom, zaposle-
nim v ra¢unovodstvu (prijave za
ta tecaj sprejemajo do 10. okto-
bra). Seminar »Sodobni marke-
ting za neekonomiste« od  14. do
18. oktobra pa je namenjen vsa-
komur, ki se sre¢uje z vprasa-

njem, kako spraviti na trg izdel-
ke in storitve. Tudi za ta semi-
nar sprejemajo prijave do 10.
oktobra na vam Ze znano tele-
fonsko Stevilko 29-324 ali
21-352 h.c. Na ti dve telefonski
Stevilki se lahko prijavite tudi
za vse druge programe izobraze-
vanja.

Republiski organi ne mirujejo

Zopet so se sestali gostinci

Osemnajstega je bila v Lju-
bljani seja izvrSnega odbora de-
javnosti gostinstva in turizma
Slovenije.

Obravnavali so analizo pogo-
jev in rezultatov poslovanja de-
javnosti gostinstva in predlog
ukrepov za preZivetje dejavno-
sti.

Pomembna je bila tudi raz-
prava o organizaciji turisticne
promocije Slovenije. Predviden
je avstrijski koncept organizaci-
je turistiéne promocije, ki pred-
videva javno sluzbo, financira-
no od vlade in zbornice. <

Ozivitey mesta

Boljsa ponudba gostincev

Ze dolgoletna tradicija je, da
celjski gostinci, tudi na$i, med
obrtnim sejmom prispevajo k
ozivitvi mesta z dodatno gostin-
sko turisti¢no ponudbo. Pona-
vadi so lokali takrat odprti dlje
kot sicer, v dodatno ponudbo pa
so vkljucene predvsem hotelske
hise.

V &asu obrtnega sejma je ho-

tel Merx ponudil posebno kuhi-
njo: jagnjetino, divjaéino, kozli-
¢je meso in vrhunska vina.,

Prav tako je bila popestrena
tudi ponudba v krajih izven
celjske obé&ine. V motelu Sen-
tjur so poskrbeli za prenoceva-
nje gostov, ki so pridli na sejem
v Celje iz drugih krajev.

Turist Nazarje

Zacasno so resili
problem direktorja

_ Delavski svet gostinskega po-
djetja Turist Nazarje je po odlo-
¢itvi novo izvoljenega direktor-
ja, da te funkcije ne sprejme,
sklenil za v.d. direktorja zacas-
no, po pogodbi imenovati Zare-
ta Franceskina. Ta je sicer za-
poslen v Holdingu, kjer je direk-
tor poslovne skupnosti za go-
stinstvo in turizem. Dolznost
v.d. direktorja je prevzel Ze pr-
vega avgusta. Kot pravi, bo to-
krat aktivno kadrovanje direk-
torja steklo skupaj z izvrSnim

svetom obéine Mozirje. Tako bi
novi direktor lahko prevzel po-
sle Ze prvega oziroma najkasne-
je petnajstega oktobra.

Upajmo, da bo tokrat vec sre-
¢e in da bo novo izvoljeni direk-
tor ostal v firmi daljSe obdobje,
kar je izredno pomembno za za-
gotovitev razvoja firme, nam je
dejal gospod Franéeskin, ki si
prizadeva, da bi podjetie to
vmesno obdobje kar najbolj us-
pesno prezivelo.

-ar
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Keltska salama

Verjetno se Se prav dobro
spomnite nagradnega natecajd
podjetja Jurij iz Sentjurja, ki
smo ga objavili v eni izmed spo-
mladanskih Stevilk Vestnika.
Zeleli so pomo¢ pri izbiri imend
za svoj nov proizvodni artikel 11
najuspesnejSemu  obljubili de:
narno nagrado v vrednost!
6.000 dinarjev.

Podjetje je do predpisancgd
roka prejelo devet predlogoY:
Razpisna komisija se je po (&
meljitem premisleku odlo¢ila z2
predlog Marije Kreuh iz Sen-
tjurja, ki je za novi izdelek po*
nudila ime KELTSKA SALA-
MA. Marija si je tako pridobil?
denarno nagrado v vrednost!
6.000 dinarjev.

—
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Slascicarna,

Gostinsko  podjetje  Bistra

“Ravne na KoroSkem je v sklopu
hotela oziroma prostorov, kjer
je bil duty free shop, odprla
novo slascicarno z ve¢ kot 70
sedezi in vrtom.

Vsa oprema je uvozena iz Ita-

ki se lahko primerja s tujino

lije, prav tako tudi drobni in-
ventar. Instalacija je vredna ne-
kaj manj kot tri milijone dinar-
jev.

Ce se boste odlogili za obisk
tega prijetnega lokala, vas bodo
gostinci postregli z odlicnimi

slas¢icami in sladoledom z 1Z°
redno pestro izbiro. Sedeti v t€)
slasgicarni je pravi uzitek, saj €
v postrezbi, izbiri, dekoraciji 1P
priboru, ne razlikuje od 10"
vrstnih objektov in ponudbe ¥
tujini. Y
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Zasedal je upravni odbor

Holdinga

Najvec govora o lastninjenju in denacionalizaciji

Zakon o lastninjenju in dena-
cionalizaciji je v zadnjem casu
osrednja tema Stevilnih pogovo-
rov. To je tudi razumljivo, saj
gre za zakon, ki bo lahko bistve-
no spremenil nagin Zivljenja ‘pri
nas. Tudi na zadnji seji uprav-
nega odbora Merx holdinga je
bil govor o tem. Najve¢ pri-
pomb je bilo izrecenih na odva-
janje kupnine od delavskega
kapitala v sklad drzave. Zato so
se dogovorili, da se takoj sestane
triclanska komisija in pripravi
konkretne amandmaje. Vodil jo
bo republiski poslanec Franc
Ban, ki bo amandmaje tudi
predstavil v skupscini.

Razvojni inZeniring oziroma
direktor firme gospod Strasek je
glede na zakon o'stanovanjih in
natinu ‘gospodarjénja's’stanova-

Unji dal’ pobudo, ‘da” bi ‘njihova
Hirma'upravijala’in'morebiti or-

ganizirala prodajo stanovanj za
ime lastnika. Ker je bila ta po-
buda na seji upravnega odbora
sprejeta, priporo¢amo vsem in-
teresentom, da se povezejo z
Razvojnim inzeniringom.

V nadaljevanju je gospod Joze
Gracnar ponovno podrobno
obrazlozil postopek registracije
Merx holdinga. Po razpravi, ki
se je dotaknila tudi e nekaterih
drugih vprasanj, je bilo sprejetih

ve¢ ciljev. Vsi se nanaSajo na
kvalitetno in nemoteno delova-
nje holdinga.

Clani upravnega odbora so se
seznanili tudi s programom pro-
dajnega centra v Ljubljani, kate-
rega investitor je firma Merx
Evrodan. Ta nastaja v prostorih
Javnih skladis¢ v Ljubljani:
imel bo 1600 kvadratnih me-
trov povrsine v zgornjem delu
hale in 800 kvadratnih metrov v
spodnjem delu hale. Gre torej
za kar veliko povrsino, na kateri
bi lahko na ljubljanskem podro-
¢ju predstavili Stajersko oziro-
ma Merxovo ponudbo blaga.

Iskanje novih programov

V zadnjem casu smo doziveli
in preziveli resni¢no veliko
stvari: poplave. vojno. neur-
ja... Vse to je pustilo posledi-
ce. tudi v gospodarstvu. Nekate-
ra podjetja se le s tezavo »prebi-
jajo« iz dneva v dan, iz meseca
v mesec. Se posebno v zadnjem
¢asu, ko je padla kupna mod.
Ljudje nimajo ve¢ denarja, ved-
no ve¢ je brezposelnih, e po-
sebno v nasem »celjskem baze-
Tu<«.

Vse te okolis¢ine so vplivale
tudi na upadanje prometa v po-
djetju Teko in na bistveno spre-
membo strukture prodaje. Di-
rektor Alojz ForStner nam je
povedal, da moéno upada pro-
daja tekstilnega blaga, razno-
vrstnega tehni¢nega blaga. Lju-
dje kupujejo samo 3e tisto, kar
nujno potrebujejo za vsakdanje
prezivetje in v kar jih »prisili«

kdo drug. Tako so v zadnjem
¢asu zelo veliko potrebscin pro-
dali za $olo in blago za ozimni-
co.

Na vprasanje, kje vidijo resi-
tev za podjetje. mi je direktor
Alojz Forstner odgovoril: »V
iskanju novih  programov.«
Predvsem bodo razvijali tiste
blagovne skupine, ki so se ved-
no zanimive za 3irdi krog po-
trodnikov in ki jim pustijo vsaj
neko razliko v ceni. To blago
bodo ponudili tudi pod ugodni-
mi  kreditnimi  pogoji, s
50-odstotno  niZjo  obrestno
mero, kot je trenutno v bankah,
V nacértu imajo tudi nekatere
novosti na podrocju prehrambe-
nih proizvodov in blaga iz uvo-
za, predvsem otroskih igrac¢ in
gospodinjskih potrebs¢in iz Ita-
lije. Prav v kratkem boste lahko
v Teku kupili tudi plaice, bluze

in_ krila iz Francije po zelo
ugodnih cenah. Ja, prav ste pre-
brali. Ce ste interesent, pohitite,
kajti »irancoska roba« bo v
omejenih kolicinah. V blagov-
nici T lahko kupite tudi italijan-
ske moske ¢evlje po zelo konku-
ren¢énih cenah. V pritlicju si
lahko povecate barvne fotogra-
fije svojih najblizjih. V oktobru
pa boste v blagovnici lahko ze
kupili najmodernejso ra¢unalni-
sko opremo in se spoznali z
novo turisticno agencijo Palma.
Za konec bi lahko zapisali:
vsak dan nekaj novega v Teku.
In tako je tudi prav. Prodajaj ti-
sto, kar i5¢e kupec, prilagajaj se
trzisCu, in ne more ti iti tako
slabo. Tega nacela se vodstvo v
Teku prav dobro zaveda in prav
zaradi tega Se vedno kljub vsak
dan bolj zaostrenim pogojem
gospodarjenja »Zivijo«.

Zvestoba

Prizadevni Lasc¢ani so morali
zaradi povojnih razmer tradi-
cionalno prireditev Pivo in cve-
tje, ki naj bi bila sredi julija,
prestaviti na zadnje dni v avgu-
stu in prvi dan v septembru.
Program so sicer skrajsali, ven-
dar so bili obiskovalci, ki se jih
je tudi letos zbralo blizu sto ti-
so¢, s prireditvijo zelo zadovolj-
ni.

V prireditev se je letos vklju-
¢ilo tudi podjetje Izbira. V celo-
tedenski akciji Zvestoba nagra-
juje je vsak kupec blaga v vred-
nosti nad tiso¢ dinarjev prejel
nagradni listic. Izpolnjenega s
svojimi podatki je oddal v bo-
ben. Do konca akcije, bila je v
soboto dopoldne, vodil pa jo je
znani moderator Bogdan Baro-
vié, se je v bobnu nabralo kar
veliko nagradnih listicev.

Med programom plesne sku-
pine Stil iz Radencev, ko so obi-
skovalei lahko tudi poskusali
proizvode Radenske, in med
Stevilnimi Saljivimi igrami To-
bacne tovarne iz Ljubljane, je
mali Blaz skupaj s povezoval-
cem programa izzrebal Sestdeset
lepih nagrad. In kam so §le prve
tri nagrade? Tretjo nagrado, da-
rilno koSaro podjetja Izbira, je
prejel Vlado Plahuta iz Kalo-
bja, drugo nagrado, Zensko

nagrajuje

kolo, je prejela Milena Pocival-
sek iz Rimskih Toplic, prvo na-
grado, barvni televizor, pa je
prejela Marina Urbanc-
Mokotar iz Dola pri Hrastniku.
Skoda le, da zrebanju nobeden
od prvih treh nagrajencev ni
prisostvoval. Za konec povejmo
se, da so tokrat vec srede pri Zre-
banju imele Zenske. Se ve, kdo
hodi v trgovino!

Mali BlaZ {reba nagrajence

Plesna skupina Stil iz Radencev

Celjski Pigal
prenavljajo

Kdo ne pozna dvajset let sta-
rega Pigala! Pa ne francoskega,
ampak celjskega na Ljubljanski
cesti. Ta nekdaj zelo priljubljen
lokal celjskega gostinstva, se je z
leti »izérpal«, tako kar zadeva
njegovo opremo kot tudi po-
nudbo. Dokoné¢no pa ga je uni-
cila zadnja poplava.

V vodstvu podjetja so vred-
nost nalozbe ocenili na kar 2
milijona dinarjev, zato so se od-
lo¢ili za etapno obnovo. Najprej
bodo preuredili strop z ventila-
cijo, na novo uredili sanitarije
in zamenjali opremo, predvsem
sedezni del. V drugem delu ob-

nove pa bodo zamenjali e toéil-
no mizo in uredili zasteklitev.

Vsi projekti so Ze narejeni.
Sedaj zbirajo ponudbe in v za-
¢etku oktobra bi Ze lahko zaceli
obnovo. Vsa dela bodo tako pri-
pravljena, da bo restavracija Pi-
gal zaprta vsega samo tri do Stiri
dni.

Ker bodo restavracijo popol-
noma obnovili, so se v vodstvu
odlo¢ili tudi za nekoliko spre-
menjen program ponudbe. Pigal
naj bi bil v prihodnje nekakine
vrste bistro, v katerem si bo gost
lahko narocil tudi nekaj hrane,
predvsem prigrizkov. Zelo bo-
gat pa bo tudi slascicarski del.

Smuéarske karte
SO ze v prodaji

V rekreacijsko turisticnem
centru Golte so ze priceli s
predprodajo sezonskih kart in
obveznic. Obveznice so po-
membne, kajti tisti, ki so jih ku-
pili Ze v lanskem letu, vedo, da
smucanje s kuponi obveznice
pomenijo zniZanje osnovne
cene za 50 odstotkov. Cene, iz-
razene v DEM, se bodo v letos-
njem letu oziroma smucarski
sezoni 91/92 gibale podobno
kot v lanskem letu. Tako bo
dnevna karta stala 20 DEM, z
nakupom obveznice, na kateri
je 20 kuponov, pa bo cena
dnevnega smucanja stala 10
DEM.

Obveznica za odrasle je vred-
na 4.600 dinarjev, za otroke je

cenej$a in stane 3.200 dinarjev.
Ker je Stevilo obveznic, ki jih bo
center prodal, omejeno, 650 za
odrasle in 350 za otroke, se
splaca pohiteti. Vse druge ugod-
nosti in prednosti nakupa ob-
veznice veljajo, kot so bile po-
stavljene z izdajo obveznic 7e v
lanskem letu.

Cena sezonske karte, ki velja
tako poleti kot pozimi, je
10.000 dinarjev za odrasle in
7.000 dinarjev za otroke.

Zima se priblizuje, zato nikar
ne odlasajte z nakupom kart,
posebej ce ste smucar in ljubitelj
ponudb RTC Golte, ki bodo le-
tos 3e boljse, pripravljenih pa je
tudi nekaj novosti.

Mednarodni
obrtni sejem

22. septembra Ze 24. mednarod-
ni obrtni sejem. Vsa ta leta se je
sejem razvijal in tako postal
mednaroden. Je tudi osrednja
obrtna prireditev dezel Alpe-
Jadrana.

Tudi letos je bilo na njem
okoli 2000 razstavljalcev iz do-
movine in tujine. Razstavljali so
na 40 tiso¢ kvadratnih metrih
razstavnih povrdin. Sejem je
obiskalo priblizno 2000 tiso¢
obiskovalcev, od tega priblizno
70 tiso¢ poslovnezey.

predstavitve proizvodnje oziro-
ma storitey, temve¢ je dal tudi
celovite in kakovostne trzne in-
formacije. Tako sta se zopet sre-
¢ala ponudba proizvodov in sto-
ritev ter povpraSevanje. Naj-
mocneje so bile zastopane ko-
vinsko predelovalna, lesno pre-
delovalna, elektro, tekstilna in
gradbena dejavnost. Sejem so
spremljale strokovne in druge
prireditve z udelezbo poslovnih
ljudi na mednrarodni ravni,
vkljuéno z uglednimi gospodar-
stveniki.
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Pred nami je kartica Merx.
Dolgoletna ideja in Zelja Stevil-
nih kupcev se je uresnicila. Ze
¢ez nekaj dni bodo prvi uporab-
niki kartice Merx lahko kupo-
vali na okrog 200 do sedaj zna-
nih prodajnih mestih. Pri ures-
nicitvi tega projekta so s svojim
delom veliko pripomogli An-
ton Guzej, Bojana Hudej, Met-
ka Petek-Solinc in Slavko Ter-
ce.

Zato smo prav njim nameni-
li uvodni del tega prispevka.
Hoteli smo namre¢ iz »prve
roke« izvedeti kar najvet o po-
gojih, uporabi in pravilih bla-
govno denarne kartice Merx.

Kdo vse bo lahko imetnik ozi-
roma uporabnik kartice Merx?

Bojana  Hudej: »Kartico
Merx bo lahko imela vsaka pol-
noletna oseba s stalnim prebiva-
lis¢em v Republiki Sloveniji, ki
bo izpolnila pristopno izjavo
oziroma vlogo za izdajo kartice
Merx in seveda 1zpolnjevala vse
pogoje ter sprejela pravila po-
slovanja s kartico Merx.«

V pravilih pise, da bo o upo-
rabnikih kartice odlocala poseb-
na komisija po poslovniku in po
lastni presoji. Ali bo premozenj-
sko stanje prosilca zelo vplivalo
na koncno odloéitev kemisije?

kM

blagovno-denarna
kartica

Metka Petek-Solinc: »Za pri-
dobitev kartice Merx vsekakor
ne bo glavni kriterij premozenj-
sko stanje prosilca, ampak stal-
na zaposlitev in pa seveda visi-
na osebnega dohodka.«

Ali bo treba za pridobitey
kartice placati élanarino?

Slavko Terce: »Za izdajo in
uporabo Kkartice Merx bomo za-
racunali enkratno vpisnino v vi-
§ini 150,00 dinarjev in vsakolet-
no ¢lanarino. Ta trenutno znasa
300,00 dinarjev. Ob morebitni
devalvaciji pa bomo ¢lanarino
tudi mi primorani povecalti.«

Vemo, kdo je lahko uporabh-
nik kartice, kaksni so pogoji za
pridobitev. Mogoce bi sedaj kaj
povedali o prednostih kartice
Merx.

Tone Guzej: »Teh je vsekakor
veliko. Mislim, da je zelo po-
membno, da je kartica Merx
blagovno denarna kartica. Z njo
bo namre¢ mogote dvigovati
tudi gotovino — denar. Taksne
kartice v Sloveniji §e ni. Ugod-
nost je tudi petnajstdnevni za-
mik placila, uporaba limita in
ugodne obrestne mere. Kartica
Merx je tudi ena izmed redkih
kartic, s pomocjo katere bo
uporabnik lahko kupoval pre-
hrambeno blago.«

Ali bomo s kartico Merx lah-
ko dvigovali neomejeno zneske

denarja oziroma kupovali blago,
ki bo vredno tudi vec deset mili-
Jard dinarjev?

Bojana Hudej: »Ce bo upo-
rabnik kartice imel kritje na ra-
¢unu svoje kartice, bo lahko na-
kupoval v neomejeni vrednosti,
seveda s preverjanjem stanja na
ratunu. Brez preverjanja stanja
pa bo mozen nakup blaga do
vrednosti 3.000 dinarjev. Naj-
manjsi znesek za nakup s karti-
co Merx pa bo 500,00 dinar-
jev.

Kako pa je 7 limitom za upo-
rabnika kartice?

Metka Petek-Solinc: »Na za-
cetku bomo vsakemu uporabni-
ku kartice Merx odobrili limit v
visini 5.000 dinarjev. Po prete-
ku trimesecnega poslovanja pa
bo komisija po vnaprej doloce-
nih kriterijih vsakemu posa-
mezniku sproti dolocala limit.
Ta bo precej odvisen od upo-
rabnikovega poslovanja s karti-
co Merx.«

Kartica Merx bo nudila pet-
najstdnevni zamik placila. Ali
bo moral njen uporabnik sam
placati ali kaksen bo postopek?

Slavko Terce: »Lastnik karti-
ce, to je v nasem primeru Merx
banka, bo uporabniku kartice
za posamezne nakupe blaga nje-

gova sredstva zmanjsala 15. dan
po nakupu.«

Kaksne pa bodo obresti?

Bojana Hudej: »Pozitivno
stanje na kartici se bo mese¢no
obrestovalo po obrestni meri. ki
velja za a vista (na vpogled)
sredstva hranilnih vlog pri Merx
banki. Prekorcena sredstva na
kartici do vi§ine odobrenega li-
mita se bodo mesetno obresto-
vala po negativni obrestni meri,
ki jo bo dolocila Merx banka.
Prekoracitev sredstev odobrene-
ga limita pa ne bo dovoljena. V
primeru, da bo do tak3ne preko-
racitve prislo, bomo uporabni-
ku zaracunali dodatne negativ-
ne obresti ali pa mu bomo karti-
co odvzeli.«

Povprasala bi se o organiza-
cijsko tehnicnih stvareh: kje bo
sede?, kje bo mogoce dobiti vio-
go za kartico Merx in podobno.

Metka Petek-Solinc: »Za
kartico Merx bo organizirana
posebna sluzba v okviru sektor-
ja hranilnidtva. Sedez bo v Ulici
Ivanke Uranjek 4 v Celju, kjer
Jje 7e sedaj naSa agencija. Pri-
stopne izjave bodo interesenti
lahko dvignili na vseh prodaj-
nith mestih, v agencijah in na
vseh blagajnah Merxove banke.
Vsak uporabnik bo kartico pre-
Jel po posti. Veé podrobnosti o
izgubi ali prenehanju uporabe

kartice pa si bo lahko vsak upo-
rabnik prebral v pristopni izja-
V1.«

Trenutno je znanih e dvesto
prodajnih mest, kjer bo mogoce
kupovati s kartico Merx. Kate-
ra podjetja sodelujejo?

Slavko Terce: »Potrosnik,
Teko. Moda, Metro, Jelsa, Dra-
vinjski dom, Savinja Mozirje,
Radece. Zila, Izbira in Avtoteh-
nika.«

Veliko smo izvedeli. Morda bi
za konec povedali se, zakaj ste
se v Merx banki odloéili za iz-
dajo kartice Merx?

Anton Guzej: »Mislim, da je
Merx banka edini povezovalni
dejavnik med staro in novo
obliko organiziranosti Merxa. S
kartico Merx, ki smo jo ponudi-
li, se bo vsekakor krepila eko-
nomska mo¢ podjetij, in sicer s
povetano prodajo blaga. S tem
se bo povecala tudi konkuren-
¢na moc¢ podjetij. Po drugi stra-
ni pa smo s kartico Merx zeleli
svoje zveste varcevalce nagraditi
z nekaterimi ugodnostmi pri na-
kupu blaga. Z njo bodo nasi
varCevalci lahko tudi dvigovali
gotovino. Skratka, Merx banka
bo s svojim poslovanjem na ta
nacin tudi varovala interese
svojih dolgoletnih komitentov —
¢lanic Merx banke.

J. M.

PREDNOSTI KARTICE MERX

DVIG GOTOVINE

15-DNEVNI ZAMIK PLACILA

UPORABA LIMITA

UGODNE OBRESTNE MERE

PLACILO STORITEV

Odrasli 10.000 din
Otroci 7.000 din
Rok placila: 1. oktober

CENA OBVEZNICE

Odrasli 4.600 din
Otroci 3.200 din

RTC GOLTE

CENA SEZONSKE SMUCARSKE KARTE

Stevilo obveznic je omejeno (650 odrasli, 350 Qtroci)
Rok placila: 50 % 1. oktober, preostalo na dva ¢eka

CENA DNEVNE KARTE

20 DEM po borznem tecaju

NAKUP BLAGA V NEOMEJENI
VREDNOSTI

PRIHRANEK CASA

NAKUP PREHRAMBENEGA
BLAGA

MOZNOST POPUSTA

VSEH TEH UGODNOSTI BOSTE DELEZNI, KO BOSTE

IZPOLNJENO VLOGO ZA IZDAJO
KARTICE POSLALI NA NAS NASLOV IN POSTALI

URORABNIK KARTICE MERX.




Y

MIERX
VIESTNIK

STRAN 5

SEPTEMBER 1991

kM MOJA KARTICA

Slovenija
moja drzava

kM

moja kartica

Produktivnost
konfliktov

Vsak dan se pogovarjamo z
veliko ljudn.  To so nasi sorod-
niki, prijatel, znanci, sodelav-
ci, nam nadre *ni ali podrejeni.
Dokler se pogovarjamo o stva-
reh, ki niso pomembne ali nanje
ne moremo vplivati (npr. o vre-
menu), so pogovori lahko zelo
Sprosceni, prijateljski. Takoj ko
Jje tema pogovora kaka pomem-
bna rec. ki zadeva tudi nas in na
katero lahko vplivamo, nastopi-
Jo tezave. Ti pogovori so mar-
sikdaj neu¢inkoviti, v&asih zelo
mucni, negativne posledice Cuti-
mo dalj ¢asa.

Prvemu tipu pogovorov pra-
vimo nekonfliktni pogovori, saj
med udeleZenci pogovorov ni
nikakrSnih nasprotujo¢ih si in-
teresov, drugim pa pravimo
konfliktni pogovori, saj en ude-
leZzenec poskusa vsiliti svoj inte-
res ali svoje mnenje drugemu
udelezencu, drugi pa prvemu.
Torej sta si interesa 0z. mnenji
nasprotni (konfliktni). Za uvod
Se samo to: problem je resljivo
nezadovoljstvo.

Zadeva je dovolj pomembna,
da je veliko znanstvenikov pre-
misljevalo o njej. in razvili so
Znanstveno vejo, ki se ji rece ko-
munikologija. Razvili so tudi
posebne tehnike komuniciranja,
ki jih uporabljamo v dolotenih
Situacijah: pogajanja, preprice-
Vanja, komuniciranje z mnozico
Ipd. Iz stevilnih knjig je mogoce
Opredeliti nekaj principov ko-
Municiranja, ki bi jih morali
upostevati. O teh zapletenih re-
Ceh lahko napisemo tudi takole:

1. Bodi iskren

Pogovor se izplaca le, e po-
VeS zares svoje mnenje, in ne
mnenje, ki bi ga rad sli3al sogo-
vornik. Neiskrenost se mascuje.
Resnico lahko zamol&is, lagati
S€ ne smes.

2. Aktivno poslusaj
Poznam nekoga, ki toliko go-
vori, da je potrebno drugim dati

besedo, da le-ti do besede niti ne
pridejo.

Iz vsakega pogovora se kaj
lahko naucis. Pamet ni dodelje-
na po trenutnih funkeijah — nizj:
po rangu ni neumnejsi.

Pozorno poslusaj in se osre-
doto¢i na argumente: poskusi
razumeti.

3. Ne dvomi o motivu

Nih¢e nima pravice dvomiti o
dobrem namenu. Iskanje skritih
namer, nezaupanje, dvom o po-
§tenosti niso lastnosti dobrona-
mernih in poStenih.

Motiv naj bo skupno reSeva-
nje problemov.

4. Niti besede preveé

Govori tisto, kar je potrebno.
Dolgi uvodi in povzetki so veci-
noma nepotrebni. Ne ponavljaj
ze izrecenega in ne govori tiste-
ga, kar vsi vedo.

Govori tako, da te sogovornik
razume. Nekulturno in »afna-
Sko« je uporabljati besede, za
katere veS, da jih prisotni ne
morejo razumeti.

Posebno smesni so tisti, ki na-
pacno uporabljajo tujke: razkri-
vajo svojo intelektualno revsci-
no in izpriCujejo svoje manj-
vrednostne komplekse.
~ Govorjenje s pozicije moci je
dokaz za pomanjkanje znanja in
argumentov.

5. Spostuj ¢loveka

Nikar ne naredi nicesar, kar
bi sogovornika prizadelo kot
¢loveka. Spostuj njegova Custva.

Kdor govori slabo o ljudeh, je
slab ¢lovek, in to vsi vedo, mor-
da tudi on sam. ‘

Naredi vse, da sogovornik
ohrani dostojanstvo, ugled in
ponos ne glede na izhod pogo-
vora.

Zaljivka in psovka ni le »poj-
di v rit, tepec neumni«, ampak
tudi »na to podrocje se ne more
vsak spoznati«.

| OSEBNI PODATKI ' i

Priimek in ime

Kraj rojstva

Zak, stan

St vzdr¥ev.druZ. élanov __ __ __ Zak.stan _ __

EYosebiizkaz: — = 0 o0 SRS TNSSadang pit fem e et

[ PODATKI O ZAPOSLITVI |

Naziv podjetja

Naslov podjetja

Kraj in poétna 3t.

Poklic _ _

Telefon na delovnem mestu

Pri tem podjetju zaposien od

Skupna delovna doba _ _

| VASI DOHODKI

Potrjusemio;. daije:q. = oo St D e e v delovnem
razmerju za nedolo¢en ¢as v nasem podijetju s povpreénim neto
osebnim dohodkom v zadnjih treh mesecih

od tega odtegljajev

Zavezujemo se, da bomo vaso administrativno prepoved v primeru
neizpoinjevanja obveznostig. _ _ _ _ _ __ __ ______ __
sprejeli in mu mesecno odtegovali od OD ter nakazovali na vas Ziro
raéun do polne poravnave dolga.

VLOGA ZA IZDAJO KARTICE

Izpolnjen formular oddajte ali posijite na naslov:
Finanéna organizacija Merx, UL lvanke Uranjek 4, 63000 Celje.

&t kartice

Prosimo, da vpiete podatke Eitljivo s tiskanimi Erkami! bt
Podatki so zaupni. Pridrzujemo si pravico, da zavrmemo viogo brez pojasnila.

kM blagovne-denarna Kartica

[ UPOKOJENCI T

PriloZite fotokopijo zadnjega nakazila pokojnine.

| SVOBODNI POKLICI IN OBRTNIKI

Za poklice, kjer ni mogode dobiti potrdila o vi§ini OD ali o dodatnem
viru dohodka, priloZite potrdilo o vidini ustvarjenega dohodka v
preteklem letu in obrtne dovoljenje.

[ PREMOZENJSKOSTANJE |

Alistanujetevlastnihisi ___ v lastnem stanovanju
________ , v stanovanju s stanovanjsko pravico _ _ _ _ __ _ _,
podnajemnik _ _ _ _ _ _ _ _ , pri stargih

pocitniske hise

| VASA BANKA

Naziv in naslov vase banke _ _ _

St tekofagaratuni, Sl L i = Syt e w Sl

{ 1ZJAVA

izjavijam, da so vsi navedeni podatki resnicni. Sprejemam pravila
za izdajanje in uporabo kM kartice, vse obveznosti iz poslovanja s
kM kartico in soglasam, da finanéna organizacija Merx Celje iz
mojih sredstev poravna vse moje obveznosti, nastale z uporabo in
poslovanjem s KM kartico,

Obvezujem se, da bom v primeru pooblastila banki le-tej sprotno
zagotavljal sredstva v zadostni visini, sicer bo banka pooblastilo
ukinila in bo kartica razveljavijena.

Za vse obveznosti, ki nastanejo iz naslova uporabe kM Kartice,

X

Tiskano ime in
podpis pooblaséene
osebe

Kraj in datum

jaméim s svojim premoZenjem in dohodkom.

6. Cilj ni zmaga

Cilj pogovora ni zmaga nad
sogovornikom, ampak resen
problem oz. zadovoljitev intere-.
sov obeh.

7. Cloveski problem - proble-
matic¢en ¢lovek

Vsi problemi so ¢loveski: lju-
dje ne ustvarjamo problemov,
mi jih reSujemo. Problematicen
Je tisti ¢lovek, ki problemov ne
vidi.

Zato loci ¢loveka od proble-
ma. Poskusite skupaj relevati
problem. Osnovna taktika: trdo
do problema in mehko do ¢lo-
veka. A

Nacin komuniciranja v dolo-
cenem okolju je rezultat drugih
razmer (materialne, kultur-
ne...) in obratno, komunicira-
nje zelo vpliva na oblikovanje
teh razmer. Za podijetie je to
lahko izrednega pomena. Sve-
tovno uspesna podjetja razvijajo
lastno kulturo obna3anja, si-
stem produktivnega reSevanja
konfliktov. V oblikovanje in
realizacijo tega je vkljuéen top
management. V eni vodilnih
firm na podrodju rac¢unalniitva
na svetu generalni direktor vodi
seminarje za nove delavce o na-
¢inu komuniciranja v podjetju
in nacinu resevanja konfliktov,

Obstajajo dokazi, da produk-
tivnost pri reSevanju konfliktov
povzroca tudi visjo produktiv-
nost v proizvodnji.

si

TOVARNA AROM
IN ETERICNIH OLJ

63001 CELJE
JUGOSLAVIJA

SLOVENIJA

Proizvaja in nudi

arome, paste, baze, sadne koncentrate za brezalkoholne in alkoholne pija-
¢e, sirupe za konditorske proizvode, jogurte, sladolede, puding in tobak

arome za zivinska krmila
barve za zivilsko industrijo

zaCimbne ekstrakte in mesanice za mesno in konzervno industrijo, gotova

jedila, juhe, aromatiziranje kisa

eteri¢na olja, destilate in ekstrakte aromatskih rastlin in sadja
parfemske kompozicije za detergente ter milno in kozmeti¢no industrijo

W
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7Zenska konfekcija

BARVE

Poleg dveh bary (bela in Cr-
na). ki sta brezcasni, bodo to se-
zono modne: siva, pes¢ena, bar-
va kamelje dlake, perlasto roz-
nata, bledo lila, svetlo rumena,
bogati rde¢i in zeleno modri
toni.

TKANINE

Nova smer modne raznoliko-
sti dovoljuje uporabo najrazlic-
nejdih tkanin in tekstur. Temelj
modnega stila je udobje in av-
tenti¢nost.

Za to sezono je linija pred-
vsem udobna, z ozkimi obleka-
mi ter Sir§imi in raznovrstnimi
jopiti. Jopi¢, ki se nosi s krilom
ali ozkimi ali pa Sirokimi hlaca-
mi, je pri obla¢enju osnoven.

PLASCI

Linija je Cista in enostavna,
prevladujejo krajse dolZine. Po-
udarek je na tkanini, ramena so
mehka, videz sproséen. Sportna
oblagila postajajo nova, mehka
obladila za po mestu. Ce so
plaséi dolgi, so z brezhibnimi
razmerji in enostavno krojeni.

Prakticni nasveti

Ce je klobuk iz volnene tkanine, je dovolj, ¢e
ga operemo s hladno vodo in blagim deter-
gentom. Nato ga pustimo na ravni povrsini v
hladnem prostoru, da se posusi. Pred tem ga
oblikujemo z rokami.

24

Ce so usnjene rokavice pralne, jih peremo v
ustreznem detergentu. Ce pa rokavice niso
pralne, uporabljajmo bencin in trikloretilen.
Za svetle in ne zelo umazane rokavice upora-
bljamo milo v prahu ali pa mehko radirko za
svincnike.

25

Popacali ste si obleko. Potrudite se, da takoj
odstranite madez. Dalj ¢asa ga pustite na tka-
nini. teZzje ga boste odstranili. Umazanega
mesta ne drgnite, ampak nanj nalahno nane-
site sredstvo za ¢is¢enje. MadeZ bo hitreje iz-
ginil, ¢e ga boste odstranjevali z narobne
strani tkanine.

26

Okna boste lazje umili, ¢e boste topli vodi
dodali nekaj Zlic navadnega kisa. Potrebno ni
nikakrsno brisanje.

2
28
29

Ce imate stole in naslonjala iz usnja. jih
lahko oéistite s starim odleZzanim pivom.

Da bi bilo belo perilo po kuhanju res belo,
dodajte vodi nekaj rezin limone.

SUKNJICI

So osnova danadnjega razno-
likega oblacenja. Ali sezejo do
pasu ali so podaljsani, ohlapni
ali oprijeti in so bistvo fine,
strukturne elegance. V paru so s
kratkim krilom iz iste tkanine,
pogosto pa s popolnoma dru-
gacno tkanino, ko gre za kratke
hlace, siroko kratko krilo, frfo-
tave hlace ali »legings« (ozke
oprijete hlace).

KRILA

So raznolikih linij: kratka in
nagubana, dolga na preklop,
drapirana, sarong.

HLACE

So dolge in ozke, . lahko se
blago Sirijo, skrajsane. zaoblje-
ne, z vi§jim pasom ali po novem
kratke hlace.

vi svet znanja.

ZANIMIVOSTI OD TU IN TAM . . .

Upamo, dragi nasi najmlajsi prijatelji, da boste z zanima-
njem in resniénim navduSenjem prebirali naSo in vaso novo
rubriko. Z njo bomo poizkusali narediti prve korake v vablji-

Kaj je Jojo

Jojo je igrada: disk z globokim utorom po obodu. Po utoru
te¢e tanka vrvica. Z njo lahko s sunkovitimi potegljaji disk
navijamo in odvijamo z vrvice, s tem pa nam v roki pleza
kvisku in se spui¢a do tal. Jojo je zelo stara igraca in pride
vsake toliko ¢asa spet v modo.

/

TUNIKA

Je najnovejsa linjja sezone:
kratka, Siroka ali ob telesu. Nosi
se prek oprijetih hla¢, ki so
glavna tema sezone, prek ozkih
kril in Sirsih hlac.

VECERNE OBLEKE

So senzualnega videza iz dra-
piranega volnenega dZersija z iz-
rezi na hrbtu in ramenih. Roka-
vi so dolgi in ozki, linija podalj-
ana ali kratka in frfotava. Naj-
bolj ugleden je videz »male ve-
¢erne obleke, linija je ozka in
oprijeta.

MALI OGLASI

AUDIO STUDIO CAMEL

Snemanje vseh zvrsti glas-
be (disco, italo, house, rock,
rap, slow, evergreens, love
songs). Prodajamo tudi nalep-
ke O'Neill in Fanatic (cena
100 din in ptt stroski) in tudi
»avto packe« (cena 150 din in
ptt stroski). Posliemo brez-
placni katalog.

Narocila sprejemamo na na-
slov: Studio Camel, Zidansko-
va B/a, 63230 Sentjur ali po
telefonu: 063/741-281.

Skutni namaz

Skuto zmeSamo z nekaj zlicami smetane. Po okusu jo lah-
ko tudi malo osolimo. Tej medanici damo lahko razli¢ne
okuse. Dodamo ji sesekljano kumino, sesekljan zeleni peter-
§ilj, drobnjak, razli¢na zeli$¢a ali pa tudi pretlacene ali sesek-
liane sardine, kapre, sladke paprike. Pri namazih za otroke se
bomo ogibali ostrih za¢imb.

Karlina Strmole
Goriska 4
63000 Celje

Gobovi zrezki

| kg gob (lahko samo jurcke ali pa ve¢ vrst mesanih gob)
15 dag kruha (bel ali &rn) :
1 jajce

¢ebulo

petersilj

sol

poper

majaron

3 zrna strtega ¢esna

1 zlico moke

moko ali drobtine

olje

Gobe osnaZi, zreZi na listice in operi. Na olju zarumeni Zli-
co drobno zrezane Gebule in zelenega peterSilja. Prideni pri-
pravljene gobe in jih naglo prazi toliko Casa, da se sok posusi.
Potem jih stresi na desko in drobno sesekljaj. Prideni namo-
Zen in ozet kruh, poper, sol, strt Gesen, jajce, majaron in Zlico
moke. Vse to dobro preme3aj, oblikuj zrezke, povaljaj jih v
moki, e bolje v drobtinah, in hitro speci na vrocem olju.

Ko so peceni, odlij odveéno mascobo, prilij nekaj Zlic sme-
tane, juhe ali vode, pomesaj, pusti da prevre in polij po zrez-
kih.

Polivko lahko opustimo in zrezke jemo s krompirjevo sola-
to.

Dober tek!
Karlina Strmole
Goriska 4
63000 Celje

Rumove kroglice

7 dag mletih orehovih jedrc

7 dag piskotnih drobtin (albertovi keksi ali kaj podobnega)
10 dag sladkorja v prahu

10 dag naribane jedilne cokolade

2 beljaka

1/2 dcl ruma

kokosova moka

Zmletim orehovim jedrcem dodamo piskotne drobtine,
sladkor v prahu — to nekoliko premesamo — nato dodamo be-
ljaka, naribano ¢okolado in rum. Vse skupaj dobro pregnete-
mo v maso, iz katere nato oblikujemo za oreh velike kroglice,
ki jih povaljamo v kokosovi moki.

Predno kroglice ponudimo, jih pustimo kar nekaj Casa v
hladilniku.

Karlina Strmole
Goriska 4
63000 Celje

Mogoce imate tudi vi recept jedi, ki jih pripra-
vljate najboljse na svetu. PiSite nam. V vsaki Stevil-
ki Vestnika bomo najboljsi recept nagradili s 100
dinarji, Na$ naslov poznate. Na kuverto samo pri-
piSite Nagradni natecaj — recepti.
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FIT-MEDIA

d.0.0. CELJE

podjetje za informacijski in $portni marketing
. . terekonomsko propagando
o _:‘.,_;‘ . "th.__
Shy,  Peg
i, 1‘&‘

NaSe posebne reference:

— promocijske publikacije (company profile) za Zdravilis¢e

Alpos, Kovintrade

kataloSka prodaja (izbira po katalogu, dostava na dom v

Dobrna, Iskra Terminali, Steklarna Boris Kidri¢ Rogaska Slatina,

— Prodajni katalog za dom in druzino v nakladi 250.000 izvodov in.

MERX SAVINJA

PODJETJE TRGOVINE, TURIZMA IN PROIZVODNJE, p.o.

63330 MOZIRJE, Na trgu 14
telefon: 063/831-023, 831-081
telex: 33-846 SAVMOZ YU

.V Savinji smo znani po svoji vljudnosti, pri-
jaznosti. :

. Delujemo po zZeljah in narocilih nasih kup-
cev ter poslovnih partnerjev.

. Vedno se drzimo gesla: kupec ima vedno
prav, je kralj.

. Prodajalci so pri nas »generali«.

« Delujemo z roko v roki.

katerikoli kraj v Sloveniji)

Zdravilis¢u Rogaska Slatina)

oblikovalci.

— specializirani strokovni seminar KataloSka prodaja kot vidik
sodobnega marketinga pod pokroviteljstvom Ministrstva za
trgovino Republike Slovenije (6. in 7. november 1991 v Portorozu)
in v sodelovanju z Ekonomsko-poslovno fakulteto v Mariboru

— ARS-AETERNA - nacionalna avkcijska hia (prva akcija bo v

— projekti trZzenja, celostne podobe, ekonomska propaganda.

Nasi sodelavci so najboljsi slovenski tekstopisci, fotografi in

FIT'MEDIA, d.o.o. CELJE

s podrocij:

Le tako smo lahko uspesni. Se naprej vas
vabimo k nakupom in uporabi nasih storitev

— trgovinske dejavnosti,

— gostinstva, turizma in
— obrtne kooperacije

SAVINJA JE MOJA
TRGOVINA!

|7=#= Veleblagovnica

v kletni etazi: :
bogata izbira gospodinjskih potrebscin in
kakovostne plastike

v pritli¢ju:
orodje in drugi pripomocki za drobna hisna
opravila .

v 2. nadstropju:
modna otroska, zenska in moska obutev

i}};‘!&

3

s

: q‘l\d::
Vedeblagovrice LI
W"',ﬁnll' !

?

elektrosignal

elektrotenisko podjetje

PROJEKTIRAMO - IZVAJAMO -
VZDRZUJEMO

- el. instalacije jakega in sibkega toka

instalacije strelovoda

transformatorske postaje

zunanjo razsvetljavo

sisteme za varovanje objektov pred

pozarom in pred viomom z video nad-

zorom

— cestno-prometno svetlobno signali-
zZacijo

IZDELUJEMO

— el. razdelne ploscée in omare

el. aparate za zobozdravstvo

— premicne semaforske naprave
el. izplakovalnike pisoarjev
elektronske izdelke po narogilu

PRODAJAMO

- rezervne dele za el. orodja in gospo-
dinjske aparate

— el. instalacijski material

— el. aparate in naprave

SERVISIRAMO

— el. akusticne aparate
— el. orodja
— el. aparate za gospodinjstvo

Zicha

tovarna zicnih izdelkov in lezajev d.o.o.
63001 celje, pp 44
ipavceva 20

NUDI IZ SVOJEGA PROIZVODNEGA PROGRAMA:

— Ziéna pletiva vseh vrst

- kletke za lomljeni kamen in gramoz (regulacijo rek, zaSci-
to hodournikov in drugo)

— transportne trakove na osnovi zice

— vibracijska sita

— vzmetenje za pohistveno in avtomaobilsko industrijo

- varjene armaturne mreze za gradbenistvo

— izdelke iz zice za zeleni in prehranjevalni program

- kroglicne lezaje

AU
ATTATATATATATATATY
ARG

TRANSPORTNI TRAKOVI

so namenjeni za vsa podro¢ja industrije. Kupci so proizva-
jalci opreme in tisti, ki to opremo ze imajo.

Transportni trakovi so nameséeni v prehrambeni, furnirski,
steklarski, papirni, izolacijski in kovinsko predelovalni indu-
striji. Ta industrija se nenehno izpopolnjuje in hkrati s tem se
morajo tudi trakovi. Oprema se nenehno izpopolnjuje zlasti v
predelavi hrane, kruha, povrtnin, sadja, konzerviranju in zamr-
zovanju. Tehnika predelave v prehrambeni in:ustriji dozivlja
nenehne novosti in z njo tudi trakovi.
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Prvosolec

Pricenjajo se solske obveznosti

Otrok dozivlja odhod v %olo
in odtujevanje od svojih najbli-
zjih kot stres. Pri njegovem pri-
lagajanju novemu okolju lahko
naslopijo tezave, ki se kazejo v
no¢nem mocenju postelje, bru-
hanju, motoriénih nemirih, gri-
zenju nohtov, jecljanju, sesanju
prstov in drugem. To se pogo-
steje zgodi pri Custveno obcutlji-
vejsih otrocih, ki so nepripra-
vljeni spopasti se s sprememba-
mi. Vzroki za to pa so lahko v
druzini, v vzgoji in slabih izkus-
njah otrok.

No, na sreco so taksni proble-
mi redki in ponavadi tudi hitro
minejo.

Otrok je Custveno napet, ne-
gotov, primanjkuje mu samoza-
vesti. Ta na ta nain izraia
strah, da bo zapu$cen, kazno-
van. Tezko mu je, ker ni gotov,
da bo kos postavljenim nalogam
in izpolnil pritakovanja starsev.

Najveckrat pomaga pravilna
vzgoja in to, da se s tak$nim
otrokom veliko ukvarjamo. Ob-
cutiti mora ljubezen, gotovost,
varnost, zaupanje. StarSi morajo
otroke pripraviti na spremembe
v Zivljenju z razgovorom in raz-
lago.

V prvih Solskih dneh je do-
bro, ¢e otroka pripeljemo do
sole in ga tudi pospremimo do-
mov. S¢asoma si bo v novem
okolju naSel prjjatelje in na poti
ne bo ve¢ potreboval spremstva,

Otroku pomagamo zmanjsati
negotovost tudi, ¢e mu damo
priloZnost, da nam pove, ¢e ga

- AMIN,

Je strah in kak3ne probleme
ima. Star§i moramo pokazati
ve¢ razumevanja za otrokove
probleme.

Pri lazjih problemih ni po-
trebna vedja pozornost. Otrok
bi jo lahko izkoristil v slabem
pomenu. Pri tezjih primerih pa
se moramo ustrezno odzvati,
vendar ne agresivno. Otroku
moramo postavljati primerne
zahteve in ne smemo preveé
pricakovati.

Kar najbolj ga moramo spod-
bujati. hrabriti. Pomajajmo mu.
Vec Casa prezivimo skupaj in

veliko se pogovarjajmo med se-
boj.

V novem Solskem letu zelimo
vsem ucencem veliko uspeha
pri delu in veliko veselih uric,
prezivetih v Soli s so3olci. Prvo-
solcem pa uspeSen zacetek no-
vega Zivljenja.

Resitev nagradne krizanke

VODORAVNO: STRUNE,
FRANCE, TROTAR, PRE-
VERT, RIMINI, REZANEC,
OZIRIS, EDO, AM, KO, AZ,
PSENO, OB, DOBRNA, TER,

" SENO, ZEV, UINA, RIGO-

LAR, OKTOBER, DRN,
DEKA, ECIJA, PREVARA,
RAINA, ALIN, BENIN, RIM,
SAMOA, AARE. ER. DNO,
KONVIKT, MINI-
STER, TR, VINAR, NEIL,
RAAS, TALITEV. INARI,
ALO, EL, OSTAP, KOLE, CA,
TLA. LI, DEAN, SIREK, RIZ,
ILKA, GP, SKANDAL, KO-
SEC. GA, LIL, NAROCAI,
IRANIST, OSEN, OSOGOV-
SKE PLANINE. TERMINI.

TRASAT, AAR, SAN, AR-
HONT.

IzZrebani nagrajenci:

1. nagrado 800 din prejme:
Jerne) MILENKOVIC, Dobrisa
vas 68.63301 Petrovce

2. nagrado 500 din prejme:
Karmen GABROVEC, Nicina
31,62391 Prevalje

3. nagrado 300 din prejme:
Omi BURKELJCA, Steletova
11,61240 Kamnik

Nagradni razpis za krizanko:
1. nagrada 800 din
2. nagrada 500 din
3. nagrada 300 din

Ali je blaga dovolj

Kako so se na ozimnico pripravili v Potrosniku

»Tudi letos smo se na prodajo
blaga za ozimnico pripravili
skrbno in dobro,« nam je dejal
direktor Potrodnika Maks Ma-

- ¢ek. »Nekaj blaga bomo kupili
sami. nekaj pa prek Blagovnega
centra. Akcija je stekla Ze proti
koncu avgusta, ko smo zaceli
prodajati prvo blago za ozimni-
co. Tako kot vsa leta tudi letos
potrosniku ponujamo papriko,
krompir. ¢ebulo, Cesen, zelje,
Jjabolka. breskve. Skratka vse,
kar smo tudi dosedaj.«

Gospod Maks Macek nam je
zagotovil, da so si za letosnjo
ozimnico pripravili zadostne
kolicine blaga. Tako potrosni-
kom ni treba biti v skrbeh. Pa
tudi prodajna mesta so zelo Ste-
vilna.

Kaksne pa so ali bodo cene?

»To je danes zelo tezko redi.
Za vsako blago posebej bomo
potrosnike obveicali s plakati
na prodajnih mestih — to so nase
prodajalne, kjer bodo vidno na-
pisane tudi cene blaga. Sami pa
veste, kako je danes zaradi vse-
splosnih razmer tezko priti do
posamezne vrste blaga, da so
nekatere poti oteZene, da se po-
javljajo .divji’ prodajalei. Vse to
vliva na kon¢no ceno blaga. Po-
trudili se bomo, da bodo najni-
zje. Vsekakor pa bo blago po ni-
Zjih cenah kot v prodajalnah in
tudi  obroéno odplacevanie
bomo ponudili, seveda po obi-
¢ajnih banénih pogojih, Brez
tega pac danes ne gre.«

na POTROSNISKI

- na 4 obroke, prvi se placa
- - 18% obresti
- nakup v vrednosti
od 1500,00 - 3000,00 din

TRGOVSKO PODJETJE

POTROSNIK
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MAJHEN
= k M
PRAVOSLA
R P HISA Z
PISATEL] VAT
MUNTHE .-.-\':,f{“?lip
WEBRO\ KARTA 7RI
e TAROKY S
EKA NA PE N
LON NO. | PREBIVAL FINSKL SRESKI ot P'Emvw[';u GLASILD JOZE ZAPREKA
Q> | SKIONNO- | iivoveca | Tomaz | BISE Ry NZO- | ZVISANA | LOPOREIL JUGOSLOV. ZIDAR iz
& MINATIV *'yipsTa -~ | DEBEVEC | Yoy | KRaji | ZEMSKA | NOTAwax [ (EVROTAS) , SINDIKATOV
BARONICA (ANDRE M) KA
' SL. SKOF Mi GLASBENIK
MERXOV SIONAR KERSNIK
DENARNL ' _VIDA REZISER
ZAVOD : DESCARTES KUROSAVA
iT 8 | RUS. PISEC
V PARIZY BASKOVSKI MIT F:::_r:l
{AMEDED) PESNIK LETALE
NIKOLA] FTICA
ELDA OMERSA PEVKA _ .
VILER BARVA (GR BOCIN/A
IGR. KART NESRECE
GORA V MOS PEV. PREMER T0- -
e _SVIC SKI GLAS POV
DETELIE MESTO NA “REKAV
A MORAVSKEM CELJU
FEA 5.2 PERNATA
STARA F\EREI'_LE!.(I i FRIPOMO- | poM, Z1VAl
MAMA 'SEINE ’ PODOKNICA XA |~y
RABICA o IGRO. 1 pE1, VRINEK
T SLIKAR
v 16 STOL
(PACLO)
HARODNI
ey | T LKA OB
LAVO mesTio | Ty | R IADRANY
CERMEL] STEVILO SPARTI oK
PAST,
ZANKA
NOGOMET o
NI KLUB 12 (MATIA
MILANA KRACMANOV!
AP VELE- KRIVULJA LOVSKI _
p.ltzsm_ SRE ADIABA POGON o
DISCE JAP TICNIH :??:} -
BUDIZMA SPREMEME BRAK]
EEE P ST P T T T B e Bt




