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Petrol pred preoblikovanjem

Petrol je med podjetji, ki se bodo
lastninsko preoblikovala

V prejsniji Stevilki smo se Se sprase-
vali, ali bomo javno ali privatno podje-
tje. Zdaj vemo, da se bomo preobliko-
vali po zakonu o lastninskem preobli-
kovanju podietij, ki je bil sprejet no-
vembra 1992, in ne po zakonu o go-
spodarskih javnih sluzbah. Vendar
manjkata e zakon o investicijskih dru-
Zbah in zakon o oskrbi z energijo, ki
pa je pripravijen v osnutku in ne pred-
videva, da bi Petrol postal javno podije-
tje.

Program za lastninsko preoblikova-
nje morajo podjetja sama pripraviti ter
ga predloziti Agenciji za prestrukturira-
nje in privatizacijo, ki mora dati sogla-
sje, preden ga zac¢no izvajati. Ce se
podjetje z njeno odloéno ne bo strinja-
lo, se lahko pritoZi ministrstvu za eko-
nomske odnose in razvoj.

In kako bo po zakonu potekalo last-
ninsko preoblikovanje?

20 odstotkov bo pripadlo investicij-
skemu, 10 odstotkov invalidsko-pokoj-
ninskemu in 10 odstotkov odSkodnin-
skemu skladu, kar je skupaj 40 odstot-
kov.

20 odstotkov bodo dobili delavci na
osnovi lastniskih certifikatov, ki jih
bodo brezplaéno prejeli vsi zaposleni,
nekdaj zaposleni in upokojenci (certifi-
kate bodo pravzaprav dobili vsi drzav-
ljani Slovenije, ki so bili rojeni pred 5.
decembrom 1992, ko je bil sprejet
zakon o lastninskem preoblikovanju
podietij) in jih bodo lahko vloZili v
lastno, ali v kak$no drugo podjetje
(smeli ga bodo tudi deliti). V svoje
podjetie bodo smeli prinesti tudi certi-
fikate druzinskih ¢lanov. Nihée pa jih
v prvih dveh letih ne more prodati.

Preostalih 40 odstotkov bo preslo v
Sklad RS za razvoj, in so namenjeni
za notraniji, delavski odkup. Polovico
vsote bodo smeli delavci takoj podku-
piti po poloviéni ceni (vendar bo to
mozno le tedaj, ¢e bo sodelovala naj-
manj tretjina zaposlenih), preostalo v
naslednijih &tirih letih. Ce pa se zapo-
sleni za teh drugih 20 odstotkov ne
bodo zanimali, ali bodo pogoji zanje
preostri, bo Siklad s temi delnicami
prosto razpolagal, lahko si bo pridobil
polne upravljalske pravice ter svojo
lastnino kadarkoli prodal na prostem
trgu. Ker bo prodaja javna, bodo lahko
sodelovali tudi tujci.

Prvotno naj bi bila vrednost cer-
tifikatov vezana na delovno dobo
posameznika. Zdaj bo odvisna od
starosti lastnikov. Tisti, ki e niso
dopolnili 18 let, bodo dobili lastniski
certifikat v vrednosti 100.000 tolar-
jev, drzavljani, stari od 18 do 23 let
200.000, od 23 do 28 let 250.000,
od 28 do 38 let 300.000, kdor je
prestopil 48 let Zivljenja, pa 400.000
tolarjev.

Za odkup od Sklada RS za razvoj
lahko podjetje uporabi razna sredstva:

denarna vplacila,

obveznice in druge vrednostne pa-
pirje,

konverzijo posoijil,

obraéunane, a ne izplatane osebne
dohodke po poravnavi davénih pri-
spevkov iz plag,

obra¢unane, a ne izplacane osebne
dohodke, za katere podjetje ni porav-
nalo davkov in prispevkov iz njih, po-
djetie pa izda do te viSine delnice, ki
jih prenese na pokojninski sklad in za
ta del zniza vrednost druzbenega kapi-
tala,

vplacila v podjetje za nakup delnic
ali deleZzev pred preoblikovanjem.

Ob tem je treba poudariti, da podje-
tie ne sme dati zaposlenim, nekdaj
zaposlenim in upokojencem novenih
posoijil ali kakrsnihkoli jamstev za na-
kup delnic.

Sklad RS za razvoj bo med proce-
som notranjega odkupa jemal iz divi-
dende zase samo 2 odstotka, razliko
do dejansko dosezene dividende pa
bo mozno odkupiti.

Na podlagi lastnistva pripadajo de-
lavcem, odSkodninskemu, invalidsko-
pokojninskemu skladu ter investicij-
skim druzbam navadne delnice, ki jim
dajejo pravico do upravljanja in do
dividende oziroma deleza pri dobi¢ku
(vse v sorazmerju z visino delnic).
Podobno pripadajo delavcem vse pra-
vice iz lastnistva delnic, pridobljenih z
notranjim odkupom.

Priprava in izvedba lastninskega
preoblikovanja morata potekati v
skladu z zakonom in lastninsko zako-
nodajo ter ob upostevanju predpisane
metodologije in navodil Agencije za
privatizacijo RS, temeljita pa na pro-
gramu preoblikovanja, ki ga sprejme
organ upravljanja v podjetju (v Petrolu
je to skupscina) ter odobri Agencija
RS.

Pomemben del programa lastnin-
skega preoblikovanja predstavlja fi-
nanéno in organizacijsko prestruk-
turiranje podjetja, ki bistveno vpliva
na prihodnje lastninske in upravljalske
odnose v podjetju, na poslovno strate-
gijo, vrednost podijetja ter interese in
finanéne moznosti novih lastnikov.
Reorganizirati se mora v eno od oblik
kapitalskih druzb po zakonu o gospo-
darskih druzbah. Lastninsko preobliko-
vanje lahko izvede z delitvijo podjetja
na ve¢ samostojnih podietij ali z izloGi-
tvijo posameznih programov oziroma
sredstev.




Nihce ni povsem zadovoljen

Razlogi za slabSe rezultate,
kakor bi jih Zeleli, so v glavhem
enaki — prenizke cene, po kate-
rih smemo prodajati, ter manjsa
industrijska proizvodnja. Trgo-
vina se je ob tem zacela srece-
vati e s konkurenco.

TRGOVINA

V zadnjih letih je pri zagotavljanju
naftnih derivatov za slovenski trg na-
stalo ve¢ sprememb. Vzporedno z
osamosvajanjem drzave se je Petrol
preusmerjal na nove nabavne vire.
Nafto smo kupovali sami in jo dajali
predelovat sredozemskim rafinerijam,
nekaj tudi na MadzZarsko. Reska rafi-
nerija, ki nam je lokacijsko najblizje in
je bila dolga leta nas glavni dobavitelj,
je skupaj z rafinerijo v Sisku in Bosan-
skem brodu prisotna le $e simboli¢no
z neenergetskimi proizvodi. Zaradi
spremenjenih nabavnih tokov smo veé
jemali v Nafti Lendava in uvazali iz
drugih drzav.

V strukturi uvozenih derivatov pre-
vladujejo srednji destilati in motorni
bencini, oskrba pa v glavnem poteka
preko Sermina.

Pregled fizicnega obsega kaze, da
je bila skupna prodaja v prvem polletju
letos za 19 odstotkov nad lanskim
nivojem, vendar le za 3 odstotke vecja
kakor v prvem polletju 1991. To pa Se
ne pomeni, da velja povecanje za vse
blago.

Porast je ociten v energetskem delu,
pri gorivih. Glavni vzroki za takSna
gibanja so predvsem v nenormalno
nizkih maloprodajnih cenah, obenem
je bilo samo v prvih treh mesecih letos
kupljenih skoraj toliko osebnih vozil
kakor v vsem lanskem letu.

Po drugi strani so na rezultat vplivale
slabe gospodarske razmere v nasi
drzavi ter vojno stanje v sosednjih
drzavah, in s tem povezan izpad turi-
zma in tranzitnega prometa.

Tako pri podrobnej$i primerjavi pro-
daje posameznih derivatov glede na
lansko prvo polletje ugotovimo, da je
prodaja neenergetskih derivatov padla

v 000 tonah
(Thousands)
i

§

povsem vzeli iz prodaje, ker je elek-
trarna v Brestanici presla na zemeljski
plin.

Moc¢no je porasla prodaja motor-
nega bencina, in sicer za 19 odstotkov.
Posebej je opazno povetevanje de-
leza neosvincenega bencina, kije z 10
odstotkov v prvem polletju 1991 pora-
sel na 20 odstotkov leta 1992, in znaga
zdaj Ze 25 odstotkov ter se iz meseca
v mesec Se povecuje. Prodaja letalskih
goriv se povecuje, Ceprav $e ni na
ravni izpred nekaj
let, ker je letalski
promet Se vedno
precej okrnjen.

Pri plinskem
olju so se pro-
dajni rezultati iz-
boljsali, medtem
ko je prodaja die-
sla lani zelo pad-
la, se letos kljub
izpadu tranzita
proti jugu izbolj-
Suje in je bila za
15 odstotkov
vecja od lanske.
Prodajo kurilnega

Lendava

" dr. rep. (YU) Ostali (dom.) Uvoz

olla EL smo z

za 10 odstotkov, glede na leto 1991
celo za 33 odstotkov. Prodaja energet-
skih derivatov pa je porasla za 20
oziroma za 5 odstotkov v primerjavi z
letom 1991.

Najbolj se je zmanj$ala prodaja de-
rivatov, vezanih na industrijo in tistih,
pri katerih se vedno bolj sre¢ujemo s
konkurenénimi podjetji.

Prodaja TNP je spet zacela rasti, saj
zna$a indeks kar 246, vendar so to $e
vedno manjSe koli¢ine, saj je indeks
glede na leto 1991 le 12. Pri tem gre
za prodajo jeklenk na bencinskih servi-
sih in ne vec za oskrbo vedjih odjemal-
cev kakor neko¢. Primarni bencin smo

uspesnimi  proti-
konkuren&nimi prijemi uspeli koligin-
sko precej povedati in sicer za 9 od-
stotkov v primerjavi z lanskim letom
ter za 16 odstotkov glede na predia-
nsko obdobje. Pri kurilnih oljih smo
dosegli 10-odstotni porast glede na
leto 1992, vendar je to $e vedno za
30 odstotkov manj kakor leta 1991.
Zmanj$ana prodaja je posledica uvaja-
nja zemeljskega plina, delno tudi us-
tavijenih dobav tistim kupcem, ki svojih
obveznosti niso redno poravnali,
padca industrijske proizvodnje, pa tudi
pojava konkurence.
Vpliv konkurence je 3e bolj ociten
pri prodaji neenergetskih derivatov,

PRODAJA NAFTNIH DERIVATOV V 1. POLLETJU OD LETA 1986 DO 1993

— v tonah -
Skupna prodaja Bencini Plinska olja Kurilno olje EL Kurilna olja — mazuti
1986 1987 indeks 1986 1987 indeks 1986 1987 indeks 1986 1987 indeks 1986 1987 indeks
707642 777365 110 145.303 173.936 120 147429 151233 103 98. 881 126157 128 216.599 222202 103
1987 1988 indeks 1987 1988 indeks 1987 1988 indeks 1987 1988 indeks 1987 1988 indeks
777365 752947 97 173936 193.327 111 151.233 157435 104 126.157 129.245 102 222202 182099 82
1988 1989 indeks 1988 1989 indeks 1988 1989 indeks 1988 1989 indeks 1988 1989 indeks
752.947 791.787 105 193.327 210108 109 157435 148.961 95 129.245 158.774 123 182.099 175940 97
1989 1990 indeks 1989 1990 indeks 1989 1990 indeks 1989 1990 indeks 1989 1990 indeks
791.787 756.027 95 210108 226.291 108 148961 139.540 94 158.774 182116 115 175940 133374 76
1990 1991 indeks 1990 1991 indeks 1990 1991 indeks 1990 1991 indeks 1990 1991 indeks
756.027 720977 95 226.291 213.752 94 139.540 141668 102 182.116 175332 96 133.374  129.927 97
1991 1992 indeks 1991 1992 indeks 1991 1992 indeks 1991 1992 indeks 1991 1992 indeks
720977 626.083 87 213.752 223.345 104 141.668 128.326 91 175.332 157116 90 129927 82808 64
1992 1993 indeks 1992 1993 indeks 1992 1993 indeks 1992 1993 indeks 1992 1993 indeks
626.083 744.406 119 223.345 265705 119 128.326 147.187 115 157116 203.398 129 82,808  91.301 10

Sestavila: A. Cesarek
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Plin. olja (19.6%)

Aviobencin (0.0%)
Petrolej (1. (80

Mot.bencin (35.7%)~

PRODAJA NAFTNIH DERIVATOV

Med manjSimi do-
bavitelji so tudi ta-
ki, ki se pojavljajo
na trgu z znatnimi
koli¢inami (Gama,
center za olja Ca-

strol), po drugi
strani je vedno
ve¢ podjetij, ki

uvajajo v svoj pro-
gram tudi maziva
(Avtotehna — Val-
voline). Neposre-
den uvoz je za 20
odstotkov manjsi
kakor lani, najbolj
izrazit pa je padec

zlasti maziv. Pri motornih oljih je
manj$a za 8 odstotkov, pri industrijskih
oljih za 20 odstotkov, pri masteh za 16
odstotkov.

Ob vseh teh relativno ugodnih koli-
ginskih rezultatih je potrebno povedati,
da je bila vrednostna struktura (marze)
pri posameznih derivatih precej dru-
gacna od koli¢inske. V koli¢inski struk-
turi imajo najvecji delez motorni ben-
cini s 35,7 odstotki, prav tako pri vred-
nostni, vendar bistveno vecjega 55
odstotkov. Ce je kurilno olje EL s 27,3
odstotka koli¢insko na drugem mestu,
je vrednostno z 9,2 odstotka Sele na
éetrtem. Najbolj o¢itna je razlika pri
»ostalem blagu«, ki v koli¢inski prodaji
zavzema le 1,5 odstotka, vrednostno
pa kar 13,8 odstotka.

Prodaja maziv in drugega sorod-
nega blaga je $e vedno najbolj izpo-
stavljena delovanju konkurence ter ne-
gativnim gospodarskim gibanjem, saj
smo prodali 17 odstotkov manj maziv,
v primerjavi z letom 1991 pa celo 56
odstotkov manj.

Obenem se povecuje Stevilo dobavi-
teljev, pa tudi njihov delez. Najbolj se je
povec¢al delez domzalskega Technoc-
hema, in sicer s 3,6 odstotka v prvem
polletju 1992 na letosnjih 17,7 odstotka.

pri nekdaj stan-
dardnih dobaviteljih iz nekdanje Jugo-
slavije, zlasti iz Hrvaske Ine.

Obseg investicij v preteklih Sestih me-
secih je bil glede na prejSnja leta Se
vedno zelo velik. Vendar pa do konca
leta ne kaZe najbolje, saj za izvedbo
nacrtovanega

Gostinstvo

Gostinstvo in turizem sta med naj-
bolj obéutljivimi dejavnostmi na raz-
licne vplive, zlasti pa se pozna, da se
zaradi blizine vojne tuiji turisti Se vedno
izogibajo tudi nasim krajem. Zlasti v
smeri sever—jug se razmere 3e niso
normalizirale, obenem vedno bolj ob-
éutimo padec kupne moci domacega
prebivalstva.

Poslovni uspeh Gostinstva je zaradi
vsega tega $e vedno dale¢ od Zeljene-
ga, omeniti pa je treba tudi spremem-
njeno strukturo prometa. Motela Pod-
lehnik in Catez sta najbolj prizadeta,
saj najbolj obéutita prekinjeno pro-
metno pot proti Jugu, dodatno pa se
pozna padec kupne moc¢i hrvaskih go-
stov. V motelu Podlehnik se promet
pocasi ponovno poveéuje, doatne ak-
tivnosti, usmerjene h gostom iz doma-
&ega zaledja, pa so bolj ali manj samo
blazilo.

programa ne bo
dovolj sredstev.
Do polletia smo
realizirali tretjino
predvidenih inve-
sticij. Najvecji de-
lez smo vioZzili

v maloprodajno
mreZo, predvsem
v nove oziroma
nadomestne pro-
jekte, nekaj smo
namenili v sovla-
ganje. Dela so po-
tekala na 47
objektih, od kate-
rih smo priblizno

H. $pik (68.6%)— 4

STEVILO NOCITEV OE

GOSTINSTVO

M. EateZ (14.3%)

polovico  zaceli

graditi Ze lani. Sistemati¢na moderniza-
cija bencinskih servisov, pa tudi ekolo-
gka sanacija terjata znatna sredstva —
prilagajanje zahtevam sodobnega trga
je pa¢ pogojeno z velikimi zaCetnimi
vlaganji. Vendar pri¢akujemo, da bo
obratovanje dono-

NABAVA MAZIV

Uvoz (6.6%)
Ostali (8.6%)

OLMA (11.6%)

Tecnochem (17.7%):

INA Zagreb (16 7%)

sno in nam bo
kmalu vrnilo vio-
Zena sredstva.

Razen v ben-
cinske servise
smo najvec viagali
v program lea-
singa avtomobi-
lov. Razne druge
investicije, na pri-
mer nakup razne
opreme, vzdrze-
vanje, pa so pripo-
mogle k boljsim
pogojem za delo
v vseh nasih
objektih.

MA Petrol (31.6%) .

INA Reka (7.2%)

Zanimivi so podatki o prodaji pijag,
ki je bila v celoti za 3,3 odstotka vecja
od lanske. Najbolj se je povecala pro-
daja sadnih sokov in sicer za 50 od-
stotkov, zmanjSala pa se je prodaja
Zganja (indeks 87).

ZEMELJSKI PLIN

Padanje industrijske proizvodnje in
prodaje, nelikvidnost in drugi negativni
trendi v slovenskem gospodarstvu so
se moc¢no odrazili na rezultatih poslo-
vanja Petrol Zemeljski plin d. o. o.

Dobava zemeljskega plina iz Rusije
je bila v primerjavi s prvim polletiem
1992 nekoliko bolj$a, saj je bila redu-
cirana le prvih 10 dni januarja in pet
dni februarja. Zaradi nemotene dobave
alzirskega plina v celotnem obdobju in
uporabe skladis¢ to ni vplivalo na pro-
dajo zemeljskega plina.

Skupaj smo iz obeh smeri v prvem
polletju nabavili 323,7 milijona kubiénih

Ljubljana, avgust 1993

Stran 3



metrov plina, kar je 3,1 odstotka manj
od plana in 9,6 odstotka manj kakor v
enakem lanskem obdobju.

Prodali smo 348,7 milijona kubi¢nih
metrov plina, kar je 0,1 odstotka nad
planom, toda 7,3 odstotka manj kakor
lani.

Na obseg prodaje v drugem ¢etrtlet-
ju so vsekakor najbolj vplivali:

— nadaljnje padanje industrijske
proizvodnje (6,6 odstotka niZja kakor
v enakem obdobju lani, kar je na ravni
leta 1974),

— pocasnejSe priCenjanje odjema
pri novih kupcih na Dolenjskem in v
Posavju,

— omejevanje prodaje zaradi nepla-
cevanja,

— stecaiji.

Pet panog je presegalo oziroma do-
segalo skupne pogodbene koli¢ine,
najve¢ energetika (indeks 117) in le-
sna industrija (indeks 107).

Ostalih devet panog je imelo skupno
realizacijo manjSo od pogodbenih ob-
veznosti.

NajslabSe so realizirali pogodbe
gradbenistvo (indeks 85), kovinsko
predelovalna industrija (indeks 92) in-
dustrija usnja in &evljarstvo (indeks
92).

te€aji tujih valut zviali za 30 odstot-
kov.

Veljavni obracunski sistem, ki omo-
goca upostevanje pla¢anih odpisanih
terjatev oziroma prihodkov od fi-
nansiranja v prihodku tekocega obdo-
bja, je razlog, da izguba v viini
238.124.000,00 SIT, ni $e bistveno
vija.

TRANSPORT ILIRSKA
BISTRICA

V obravnavanem obdobju smo imeli
v obratovanju povpreé¢no 110 vozil, to
je 20 vozil manj kakor v enakem obdo-
bju lani, saj smo zaradi manjSega ob-
sega poslovanja v letu 1992, pa tudi
Se v letoSnjem |. polletju izlocili iz
eksploatacije in prodali veéje Stevilo
vozil in prikolic, ki za nas niso bila ve¢
rentabilna. Tako se je povprecna
skupna razpolozljiva tonaza voznega
parka znizala od 3.667 ton v |. polletju
1992 na 3.251 ton v |. polletju letos,
kar predstavlja 11-odstotno znizanje
skupne nosilnosti.

Medtem ko je v letu 1992 Stevilo
prevozov padalo, se je v letoSnjem |I.
polletju kljub precej manjsemu Stevilu
vozil upadanje nasih storitev umirilo
oziroma je opazno celo povecanije fi-
zitnega obsega

JANUAR - JUNIJ 1993

ODJEM ZEM.PLINA PO PANOGAH

poslovanja. Tako
so glede na

enako obdobje

1204

lani za 5 odstot-
kov porasli prevo-

1004

zeni kilometri,

804

polni km in tkm,
»1 koli¢ina prepelja-

v mio m3
2

40-H-

204

nega blaga pa je
bila skoraj enaka
lanski, saj smo v
letoSnjem  letu,
posebno v zad-
njih dveh mese-
cih, vozili na so-

[ pogodba [l realizaciia—|

razmerno dolgih

Panoge so zdruzene v posamezne skupine:

1. metalurgija, kovinsko predelovalna,
elektro,

. papirna, tekstilna, usnjarska,

. energetika,

. gradbenistvo, nekovine, lesna,

. kemija,

. zdravstvo, trgovina, kmetijstvo.

oA WON

Poleg manj$e prodaje je na finanéni
rezultat poslovanja najbolj vplivalo na-
ras¢anje nabavnih in transportnih tarif,
povezano z rastjo te¢ajev tujih valut.
Sele 16. aprila 1993 smo po enoletnih
prizadevanjih dobili soglasje vlade za
spremembo cene plina za 9 odstotkov,
medtem ko so se v tem ¢asu samo

relacijah. Tako je
porasla prevozena pot tone blaga, po-
veCala se je kilometraza na avto dan
na delu in to na 382 km (za 15 %) ter
prepeljani kilometri na vozilo oziroma
storilnost — na 7.709 km (+ 25 %).
Kljub temu pa so vsi fiziéni rezultati
Se pod planom, saj smo nacrtovali za
7 odstotkov vedji obseg dela, vendar

niji industrijska proizvodnja e vedno
upada in je letos v primerjavi s I
polletiem lani nizja za 6 odstotkov, kar
seveda vpliva tudi na nase doseganje
planskih nacrtov.

Stevilo zaposlenih se je glede na I.
polletje 1992 znizalo za 84, glede na
nacrtovano pa je bil v obravnavanem
obdobju zaposlen en delavec man,.

Poleg vzdrzevanja lastnega voz-
nega parka smo v sektorju vzdrzeva-
nja opravljali popravila za druge stran-
ke, kjer je opazen velik porast, saj so
te ure v strukturi narastle z 10 na 13
odstotkov ur v sektorju.

Kljub tak3nemu obsegu poslovanja
pa s prihodki nismo uspeli pokriti vseh
stroSkov poslovanja.

Za boljsi rezultat ob koncu leta 1993
se bomo morali bolj potruditi oziroma
podvzeti var¢evalne ukrepe za zniza-
nje stroskov poslovanija ter Se povecati
sam fiziéni obseg dela.

J. LAVRENCIC

TIB TERMINAL

TIB TERMINAL d. d. je v I. polletju
1993 posloval uspesno, saj je dosegel
pozitiven financni rezultat.

Letos se je povecal obseg Spediter-
skih storitev, ravno tako smo nadalje-
vali z nasimi tremi menjalniskimi mesti
tako na mejah kakor tudi na sedezu
podjetja, povecuje se Stevilo vozil, ki
jih na Terminalu carinijo, ravno tako
pa se je v zadnjem obdobju moéno
povecala koli¢ina skladi$¢enega bla-
ga. V zadnjem obdobju se je s priho-
dom sanitarne in trzne inSpekcije po-
vecalo carinjenje zelenjave in Zivil. V
letoSnjem letu naértujemo, da bomo
priceli z nekaterimi novimi dejavnost-
mi, kar bo prispevalo k $e boljSemu
finanénemu rezultatu.

Gre za pralnico avtomobilov s ¢&i-
stilno napravo in bencinski servis, ki
bo na voljo vsem voznikom, ne samo
za interno uporabo. Pri¢akujemo, da
bo oba objekta sofinansirala Petrol
Trgovina.

Obseg dela na TIB Terminalu pa bo
kljub angaziranosti vseh zaposlenih v
prihodnjem obdobju predvsem odvi-
sen od sosednje Hrvaske oziroma bla-
govnih tokov, ki bodo potekali z naso
sosedo.

je treba upostevati dejstvo, da v Slove- J. LAVRENCIC
Podatki I. poll. 92 Plan l.poll. 93 93/92 93/PL
Stevilo vozil 130 110 110 85 100
km skupaj 4,824,428 5,455.944 5,088.234 105 93
km s tovorom 2,549.066 2,926.856 2,676.891 105 91
tkm 57,800.096 67,156.943 60,892.638 105 91
tone 321.927 366.064 323.514 100 88
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Na mestu nekdanjega majhnega, zastarelega objekta imajo
v Medvodah nov sodoben bencinski servis s tirimi vrstami
goriv, plinom v jeklenkah, ro¢no avtopralnico in Siroko
ponudbo dodatnega blaga. In Stevilo kupcev se je — zlasti
ob sobotah in nedeljah — moéno povecalo.

V obnovljenih Medvodah imajo ve¢ dela

Tako imajo redno zaposleni, kakor tudi Studentje, ki jim
pomagajo, polne roke dela. Posebno zadovoljni so porab-
niki plina v jeklenkah, ki ga najraje zmanjka ob praznicnih
dneh, ko so klasi¢ne trgovine zaprte. Sicer pa tudi ostalega
dela ne zmanijka.

Od blaga, ki ga ponujajo police v prodajnem prostoru, le
vino ne zbuja posebnega zanimanja. Ostalo, od hlajenih
brezalkoholnih pija¢ in sladoledov, sladkarij in cigaret do
avtomobilske kozmetike in rezervnih delov, ki jih vozniki
sami zamenjajo, pa motornih olj, ljudje pridno kupuijejo.

Roc¢na avtopralnica ima veliko prometa. Ni pa Se povsem
jasno, ali res prinasa dobicek, ali 150 tolarjev, kolikor stane
pranje, pokrije stroske postopka, ki traja sedem minut in
pol, in pusti tudi nekaj Cistega ostanka v blagajni, ali ne bi
raje nekoliko podalj$ali €asa za pranje in dvakrat »nekoliko«
povisali cene.

STRUKTURA MALOPRODAJNIH CEN GORIV

Elem. v Goriva MB-86 okt. MB-98 okt. NMB 95 okt. NMB 91 okt. PLO D-1 PLOD-2 KOEL KO LS
strukturi ven.

cene mere L L I= L L I L L
NETO NABAVNA CENA 23,012 26,759 30,338 26,732 23,277 21,722 23,594 21,761
ZNESEK MARZE 3,163 5,215 4,516 3,980 3,354 3,088 1,232 2,196
DAVCNA OSNOVA 26,175 31,974 34,854 30,712 26,631 24,810 24,826 23,957
PROMETNI DAVEK 31,925 36,626 27,146 27,688 35,269 32,590 4,974 4,743
MALOPRODAJALNA

CENA 58,100 68,600 62,000 58,400 61,900 57,400 29,800 28,700
MALOP. CENA -

samopostrezba 57,80 68,30 61,70 58,10 61,60 57,10 - -

% POVECANJA NAB.

CENzdne 16.4.93 11,05% 11,04% 11,04 % 11,05% 11,04% 11,04 % 10,00 % 10,60 %
% POVECANJA MPC

zdne 16.4.93 9,62 % 9,58 % 9,54 % 9,57 % 9,56 % 9,54 % 9,56 % 9,54 %
SPECIFICNA TEZA 0,741 0,741 0,741 0,741 0,822 0,839 0,838 0,842
% PROMETNEGA

DAVKA 121,9684% 114,548% 77,8840% 90,1549% 132,4370% 131,357% 20,0370% 19,7990 %

Cene veljavne od 31. 7. 1993

PETROL — OE SISTEM IN CENE

Ljubljana, avgust 1993
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Kako pripraviti ¢im pravilnejso

napoved

Razgovor z direktorjem WIFO,
prof. Helmutom Kramerjem

Ceprav so gospodarstvo v vzhodni
Evropi imenovali plansko, je v zahod-
nem svetu planiranje in napovedova-
nje veliko bolj razvito in temeljito.
Drzave imajo po vec institucij, ki razi-
skujejo polozaj in razmere ter priprav-
ljajo napovedi za celotno gospodar-
stvo, za posamezne veje in tudi podje-
tja. Kljub obseznemu znanju in velikih
moznostih pa so morali pred nedavnim
v OECD popraviti svoje napovedi, in
jo bodo verjetno $e enkrat. Enako se
dogaja v Evropski skupnosti, pa v
ZDA, Nemciji, in tudi v Mednarodni
agenciji za energijo.

Ker smo pri nas 3ele na zacetku
poti, se moramo 3e veliko nauditi —
teorije iz knjig, prakse pri tistih, ki jo
Ze obvladajo. In med boljSimi ustano-
vami v Evropi je gotovo WIFO, avstrij-
ski institut za gospodarsko raziskova-
nje, raziskovalna organizacija, ki z
znanstvenimi metodami posreduje po-
goje in tendence gospodarskega raz-
voja v Avstriji kot delu mednarodnega
gospodarstva.

Institut je bil ustanovljen leta 1927
in zaposluje 35 znanstvenikov. Pri-
pravija mesec¢ne analize in Cetrtletne
napovedi  avstrijske  konjunkture,
spremlja mednarodne konjunkture in
napovedi, ter raziskuje drzavni prora-
¢un, denarno in kreditno politiko, zuna-
njo trgovino, turizem, trg delovne sile,
cene, ucinkovitost gospodarsko-poli-
ticnih instrumentov, investicije, inova-
cije, na gospodarskem podrodju pa
industrijo, kmetijstvo, gradbenistvo,
trgovino, promet in energetiko.

O nacinu dela o mozZnostih in teza-
vah nama je spregovoril direktor WI-
FO, prof. HELMUT KRAMER, ki dobro
pozna tudi razmere v Sloveniji.

Kako pripravljate napoved?

Od podietij dobivamo meseéna porogila
0 proizvodnji, pogodbah, oceno konjunktu-
re, to raz¢lenimo po branzah in po zveznih
deZelah in predstavlja bistveno informacijo,
ki jo uporabliamo v svoji prognozi. Drugo
pomembno informacijo dobimo iz tujine,
od mednarodnih organizacij, predvsem od
OECD iz Pariza in od Mednarodnega de-
narnega sklada iz Washingtona. Z njihovo
pomocjo dobimo internacionalno podobo.

Tretja podpora, tudi mednarodna, so pol-
letna srecanja evropskih gospodarsko-raz-
iskovalnih institutov, na katerih izmenjamo
mnenja in poglede na polozaj. To so inputi.
S pomo¢jo matemati¢nega modela in me-
tode, po kateri obdelamo inpute, dobimo
rezultate. To delamo cCetrtletno. NajdaljSe
¢asovne obdobije, ki ga obdelamo, sta dve
leti. Trenutno se ukvarjamo z letom 1993
in 1994,

Ali vam podjetja morajo posiljati podatke?
Ne, to delajo prostovoljno.

Ali kdo drugi zbira podatke v drzavi?

Centralni statisticni urad dobiva me-
secno popolne kvantitativne podatke. Do-
datno pa prosimo za kvalitativne ocene.
Ne toliko o tem, koliko ton so kje proizvedli,
koliko Silingov so vredne pogodbe, ampak
ali je polozaj glede naro€il slab, zadovoljiv,
dober, kakSna je psiholodka ocena. Ce-
lotno oceno pripravimo nato mi. Same
podatke zahtevamo od centralnega stati-
sticnega urada in od podjetij, ki mu jih
morajo posiljati.

Pri nas nastajajo vsak dan nova podjetja.
Kdo bi moral od njih zahtevati podatke?
Statistiki?

Ne neposredno. Vsako podjetje, ki ga
ustanovijo v Avstriji, se mora vclaniti v
trgovsko zbornico, ki od njega zahteva
mesecne statisticne podatke.

Ali so tudi majhna podietja to dolZna storiti?

Da, da, dolznost vsakega podjetja je, da
se vélani v trgovsko zbornico. To ni prosto-
volino. Trgovska zbornica pove, kaj so
njihove naloge. Enako velja za servise, za
usluznostno dejavnost. Seveda so pa po-
djetja tudi sama zainteresirana za posilja-
nje podatkov, ker dobijo potem od nas v
zahvalo rezultate svojih podatkov in nji-
hove obdelave.

Torej imate s podjetji kar precej stikov.

Da, in ne samo pisnih. Relativno veliko
tudi preko telefona. Zlasti ¢e so vprasalne
pole nelogicne, ali ¢e se nam zdi, da so v
odgovorih napake.

V koliksni meri se posluzujete podatkov
OECD in Mednarodnega denarnega sklada?

Prakticno érpamo iz njih podatke o vseh
drugih drzavah, od Anglije in Francije do
Slovenije, razen o Nemdiji. Ta drzava je

za nas tako pomembna, da si sami ustva-
rimo neposredno podobo.

Omenili ste energijo. Kako prognozirate
njeno porabo? Avtomobilska industrija po-
skusa izdelati avtomobile z manj$o porabo
goriva, gospodinjstva in industrija varéujejo.
Po drugi strani se visajo ekoloski davki,
tehnologija se drazi in vse to je treba vkalku-
lirati. Kaj storite z vsemi temi podatki v
prognozi?

Razlikovati je treba med konjunkturno
prognozo, ki je precej kratkoroéna — za leto
ali dve — ter med dolgoro¢no. To, kar ste
nasteli, so trendi, ki se razvijajo dalj ¢asa,
na primer da avtomobili manj porabijo, ali
da so zgradbe toplotno bolje izolirane, da
kupujejo druzine ve¢ gospodinjskih strojev.
Za kratkorono prognozo je pravzaprav
zanimivo skoraj samo to, koliko podjetja
proizvajajo, kaksen je output, volumen
proizvodnie tiste industrije, ki porabi veliko
energije, na primer aluminijske, jeklarske,
papirne itd. In e je konjunktura za te
branZe slaba, precej natanéno vemo, kak-
$na bo poraba za celotno industrijo. Tudi
za gospodinjstva vemo dokaj to¢no, koliko
porabijo. To se ne spreminja naglo. Prej
se je treba vprasati, ali bodo ljudje letos
veliko potovali. Ne moremo pa napovedati,
ali bo zima zelo mrzla, zato upostevamo v
prognozi normalno. Vreme pa lahko naso
napoved nato povsem unici.

V indtitutu imate razliéne referate, ki samo-
stojno delajo, a najbrz morajo tudi med seboj
sodelovati.

Da, preden so narejene cetrtletne napo-
vedi, se referati sre¢ajo trikrat ali &tirikrat
in izmenjajo informacije. Zelo pomembno
je, kako gre izvozu. Ce izvazajo podjetja
veliko energije, je to treba upostevati. To
je kratkoro¢na prognoza, ki je moéno odvi-
sna od konjunkture. Konjunktura pa pome-
ni, katere branze imajo Sibke pogodbe,
koliko izvaZajo, koliko dohodka imajo go-
spodinjstva, ali ljudje morda ne bodo $li na
dopust. Energetske napovedi so tudi dol-
goroéne — zdaj jo pripravljamo do leta
2005, v njej pa upostevamo porabo goriv
v vozilih, ob ¢emer ra¢unamo, da bo pri
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osebnih avtomobilin verjetno padla s se-
dem, osem, na pet litrov, pa druge podobne
trende. Trenutno ima 60 odstotkov gospo-
dinjstev pomivalne stroje, do leta 2005 jih
bo imelo 90 odstotkov.

Uporabljate samo standardne statistiCne
metode, ali prognozirate tudi trende?

V najnovejsi metodi uporabljamo splo-
$ne ravnotezne modele. Ti modeli so sek-
torsko razélenjeni in tu je mozno uporabiti
tehnologke koeficiente, potem pa ugotoviti
celotno energetsko porabo. Ce bi rekli, da
bomo pripravili posebno obdavéenje ener-
gije in se vprasali, kakSne posledice bo to
imelo na porabo energije in njeno proizvod-
njo, bi naredili to z general equilibrium
model.

Pa z razliénimi scenariji?

Tu lahko uporabimo razliéne scenarije in
re¢emo, da bo energetska politka razen
na davke polagala veliko pozornost na
varéevanje z energijo in bo poraba hitreje
padala. Zadeve je mozno gledati alternativ-
no. Normalno ne delamo ozke napovedi,
ampak ugotavljamo, kaj je bolj verjetno, kaj
je e mozno, kaj ni mozno.

Kratkorocne in dolgorocne prognoze mo-
rajo biti v dolo¢eni meri povezane.

Letna prognoza gotovo vpliva na dolgo-
roéno, imamo pa obcutek, da je ta vpliv
premocen. Paziti moramo, da nismo pre-
ve¢ pod psiholoskim vtisom neposredne
situacije in da ne pozabimo na dolgorocen
trend. To predstavija dolo¢eno nevarnost.
Pri kratkoroénih napovedih je dovoljeno le
nekoliko korigirati, in sicer tedaj, ko pride
do odklona. In treba je vedeti, cemu je
odklon nastal. Trenutno imamo obcutek,
da slab gospodarski poloZaj ni povezan
samo s konjunkturo, ampak tudi z dolgo-
roénejsim razvojem. Celotna nova ureditev
v Evropi povzroca ocitno toliko negotovosti
v podjetjih, da le potasi spoznavajo, kje
morajo investirati.

Povsod morajo pripravijati napovedi. Ali je
treba narediti to tedaj, ko se spremembe
zaéno pojavljati, ali potem, ko so Ze jasne?

Informacije in razvoj dnevno spremlja-
mo, obenem imamo trdne termine za ob-
javo prognoze in vmes ne revidiramo.

Prognoza je pripravijena 1. aprila, julija,
oktobra in decembra in zavestno se ne
odmaknemo od teh datumov. Prevec lahko
in hitro bi sicer prisli pod politicni vpliv.
Imamo pa prav zdaj ob&utek, da smo 1.
aprila previsoko prognozirali, da se je polo-
Zaj poslab$al, ¢eprav smo Ze revidirali
navzdol in bojimo se, da bomo morali iti 1.
julija $e enkrat navzdol.

Za koliko pa popravite, ne glede ali navzdol
ali navzgor? V slovenski naftni druzbi so
napovedali, da bo prodaja letos za 5 odstot-
kov vigja, v prvem cetrtletju je pa porasla za
17 odstotkov. Ker imajo na voljo premalo
podatkov, ne vedo, kako bo v prihodnje,
kako naj revidirajo. Kaj je mozno v takem
primeru storiti? Najbrz ne povisati za 17
odstotkov.

Vprasanje je, ali so bili posebni razlogi
za tak skok, kaksni so vzroki, ali so prehod-
ni, ali bodo drzali vse leto, ali je bilo tako
le v prvem Cetrtletju, ali so za vsako Cetrtle-
tje predvideli 5 odstotkov. Lahko reCemo,
da je bil skok enkraten, da v naslednjih
kvartalih ne bo ve¢ tako. Potem ima teh
17 odstotkov v prognozi tezo Cetrtine in
pozneje skok ne bo vec znasal 5, ampak
morda 7 odstotkov. Ce pa menim, da bo
tak razvoj ostal vse leto, je treba prognozo
krepkeje dvigniti.

Lani jeseni smo pri nas na primer Ze
videli, da bo leto 1993 zelo slabo, da bo
izvozna industrija v slabem polozaju, ven-
dar nismo mogli tako moéno korigirati nav-
zdol, kakor smo menili, da bi mogli. Kajti
Ce bi ljudem rekli, da bomo naslednje leto
zasli v tezko recesijo, bi Ze s tem ustvarili
to recesijo, ljudje bi bili pesimisti¢ni, gospo-
dinjstva bi zacela varCevati, podjetja ne-
hala investirati. Tega pa noéemo.

Ali vam ljudje tako zelo verjamejo?

Dolo¢eno viogo Ze igramo. In tudi ¢ée
smo skoraj prepri¢ani, da bo priSlo do
tezke recesije, bomo najbrz rekli, da bo
prihodnje leto tezko, da bo gospodarstvo
pesalo, ne bomo pa omenjali, da prihaja
katastrofa. Ce bi bili prepri¢ani, bi morda
interno rekli vladi, naj bo previdna, ker bo
leto zelo tezko. Pomembno pa je, koliko
objavite, kako reagira javnost, koliko pride
v medije. Pri tem je treba biti previden, ker
bi sicer mogli uniéiti psihologijo.

Kaksne pa so posledice prenizke ali previ-
soke napovedi?

To je asimetri¢no. Ce je razvoj slabsi od
prognoze, nastane neprijetna gospodar-
sko-politiéna situacija, ker je bil drzavni
proraun preoptimistien in finanéni mini-
ster nenadoma ugotovi, da mu manjkajo
cele milijarde, ima premalo dohodkov iz
davkov, ve¢ mora izdati za brezposelne
itd. To je neprijetna situacija. Ce je razvoj
boljéi od napovedi, ni tako neprijetno, poli-
tiki se hvalijo, da so dobro delali in gospo-
darsko-politiéno to ni velika nevarnost.

In samo gospodarsko?

Samo gospodarsko podjetniSkega plana
ni tako tezko korigirati navzgor kakor nav-
zdol in ustaviti investicije. To je zal eno-
stransko, asimetricno tveganje napacnih
prognoz. Mi lani nismo bili tako pesimistic-
ni, kakor bi najbrz smeli biti, ker bi bila
potem konjunktura Se slab3a. To je vedno
tvegano.

Kaj pa je mozno narediti v poloZaju, v
kakrsnem je Slovenija? Industriji gre slabo,
trge smo izgubili in iskati moramo nove,
pravzaprav sploh za¢enjamo na novo. Kak-
$na je vasa napoved, koliko ¢asa bomo
potrebovali, da bomo trdno stali na lastnih
nogah? In kako se naredi tako napoved?

Povsod v svetu razmisljajo, kdaj si bodo
opomogle dezele, ki so menjale sistem, ki
s planskega sistema — ali karkoli je to ze
bilo — prestopajo v zahodno frzno gospo-
darstvo. Ker take izkusnje Se nismo imeli
v zgodovini, je tezko napovedovati. Morali
pa bi. Zdaj ugotavljamo, kaj so dolgoro¢ne
prednosti Slovenije; ki bi pomagale, da bi
bila na svetovnem trgu konkurencna. Naj-
prej so stroski za delo veliko niZji kakor pri
nas. Seveda je tudi produktivnost nizja, a
¢e bo Sloveniji uspelo prevzeti proizvodne
in organizacijske metode zahodnih drzav
in ¢e stroski za delo ne bodo prehitro rasli,
bo dosegla prednost. To se pravi, da bodo
v stroskih za enoto proizvoda strodki za
delo niZji. Seveda se bodo place poviSale,
a ¢e bo produktivnost hitreje rasla, bo
imelo slovensko gospodarstvo prednost
pri stroskih, in to tudi predvidevamo. Vemo
pa tudi, da imajo nekatere nase sosede,
tudi Slovenija, relativno ve¢ ljudi s kvalifika-
cijami, ki jih pri nas primanjkuje, na primer
tehni¢ne stroke, diplomirani inZenirji in in-
Zenirji. Véasih pri nas nekatere veje ne
morejo proizvajati, ker jim primanjkuje teh-
nikov.

M. BURKELJCA
J. KUSAR
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Poslovni rezultati sedem velikih

Med sedem velikih spadajo:
Amocco, British Petroleum Che-
vron, Exxon, Mobil, Royal,
Dutch/Shell, Texaco.

Dodatne obremenitve, zlasti stroski
s prestrukturiranjem, vkljuéno z odpisi
osnovnih sredstev, so terjale v lan-
skem letu znaten davek iz dobicka pri
vseh sedmih velikih naftnih druzbah
sveta.

Poleg ze nastetih stroskov, ki so
vplivali na poslovne razultate v naftni
industriji, velja posebej omeniti za tiste,
ki opravljajo svojo dejavnost v ZDA,
Se dodatne stroske za posebne uvo-
zne takse in nenazadnje stroske za
socialne ugodnosti po upokojitvi.

Med ameriskimi naftnimi druzbami
je potreba po prestrukturiranju in s tem
povezanimi izdatki v preteklem letu
najmanj prizadela Chevron, saj je ta
naftna druzba pravocasno reagirala
na spremenjene potrebe trga in ima
vecino teh obremenitev Ze za seboj —
v letu 1992 so namenili zanje 40 mili-
jonov dolarjev, kar je v primerjavi z
. letom poprej (185 milijonov) res bi-
stveno manj. Amocco te srece ni imel,
saj se je Sele zacel prilagajati novim
trendom; leta 1992 je za prestrukturira-
nje proizvodnih enot, kritie izgub in
izdatke, vezane na zmanj$evanje de-
lovnih mest, porabil 846 milijonov do-
larjev, leto prej pa le 43 milijonov.
Ceprav se mu je prihodek povedal za
10 odstotkov, pa so izdatki pogoltnili
ves dobiéek. Pri Mobilu so v letu 1992
prav tako belezili znaten skok omenje-
nih stroskov, in sicer s 30 na 203
milijone dolarjev. Podobne rezultate
sta dosegla tudi Texaco in Exxon.

Vendar pa vsi ti izdatki zbledijo v
primerjavi z zneski British Petroleuma
za te namene, saj so znasali 1.883
milijonov dolarjev, leto prej pa »le«
103 milijone. Vecina teh stroskov je
povezana z delovno silo in odpisi
osnovnih sredstev, po dejavnostih pa
je skoraj tretjina odpadla na rafinerijski
in marketinski del, znaten delez 19,2
odstotka tudi na kemijo in 17,4 na
raziskave in proizvodnjo, na ostale
dejavnosti pa manjsi delezi. Pri Royal
Dutch/Shell pa so izredni prihodki pre-
vladali nad obravnavanimi izdatki, kar
se odraza tudi v zbirnem rezultatu, saj
so ustvarili celo ve¢ dobicka kakor
pred letom.

Ne glede na dokaj ugodne okoli-
8Cine v zadnji cetrtini leta 1992 je
Chevron edina od ameriskih druzb, ki
je izboljsala svoj celoletni finanéni re-
zultat.

Na operativnem nivoju je uspelo
edino Amoccu povecati prihodke iz
kemijske dejavnosti, ¢eprav dobitka
zaradi izdatkov ni uspel ustvariti. Naj-
vecje izgube na tem podroéju je imel
Royal Dutch/Shell, zlasti v ZDA. Kljub
tezavam in Sibkim ekonomskim kazal-
cem ter prevelikim kapacitetam pa je
le nekaj znakov za ozivljanje trzisc¢a
za petrokemicne proizvode.

Rafinerijsko in marketindko (prodaj-
no) podrocje — downstream — je Se
vedno pod velikimi pritiski znizevanja
marZ, se pa ze nakazujejo tudi nekaj
boljéi asi, pri Chevronu pravijo, da se
cenovna vojna pri bencinih umirja in s
tem tudi normalizirajo prodajne marze;
za rafinerijske marze to $e ne velja,
saj je bila rafinerijska dejavnost vpeta
med stagnirajo¢im povprasevanjem in
prevelikimi kapacitetami, potrebnimi
znatnih tehnoloskih sprememb, kar je
moéno zmanjsalo prihodke oziroma
dobicke.

Upstream sektor (raziskave in ¢rpa-

nje) je bil za vse naftne druzbe bolj
donosen, skrb so vzbujale le relativno
nizke cene surove nafte, kar pa sedem
velikih ni odvrnilo od iskanja novih
oziroma reaktiviranja starih vrtin. Ven-
darle pa so vse, z izjemo Shella,
zmanjSale dnevno proizvodnjo. Nji-
hove rezerve bodo ob tem é&rpanju
trajale pri BP 13,5 let, Amoccu 8,7 let,
Shellu 12 let, Exxonu 11 let. Nekaj
bolja je slika pri rezervah zemelj-
skega plina. Raziskave na splo$no naj
bi bile v bodote $e bolj stratesko
osredotoCene, vkljuéno z izdatki za te
namene.

Posebno poglavje pa so izdatki za
varovnje okolja. Preteklo leto je Che-
vron porabil samo za izbolj$anje zraka
270 milijonov dolarjev in ocenjujejo
porabo preko dveh milijard dolarjev v
naslednjih petih letih. Tekoc¢i izdatki za
ekologijo pa so znasali $e dodatnih 67
milijonov dolarjev, leta 1991 pa celo
245 milijonov. Taksne (in Se vedje)
zneske namenjajo za varovanje okolja
tudi ostale naftne druzbe, kar v zbiru
z ostalimi izdatki iz leta v leto zmanj-
Suje neto finanéne rezultate.

Dieselsko gorivo iz zemeljskega plina

Shellova sinteza srednjega desti-
lata po dvajsetletnih raziskavah

Po dvajsetletnih raziskavah in inve-
stiranju milijarde dolarjev je v Royal
Dutch/Shell Gruppe v Bintuluje (Male-
zija) zacela delovati naprava, ki prede-
luje zemeljski plin v proizvode brez
Zvepla in aromatov, v surovi bencin,
kerozin, dieselsko gorivo in v vosek na
parafinski osnovi. Po podatkih podjetja
je to prva taka naprava na svetu.

Stevilna nahajaliséa zemeljskega
plina lezijo dale¢ stran od potro$niskih
centrov (na primer srednje Evrope ali
Severne Amerike). Zalog ni mozno
izkoriS€ati, ker je gradnja ustreznih
cevovodov pri sedanji ceni goriv ne-
rentabilna, zaradi politiénih razmer pa
tudi preve¢ tvegana. Tako leZi na pri-
mer Iran na velikanskem »mehurju«
zemeljskega plina, ne da bi ga lahko
polno izkoriséal. Do nedavnega je bilo
mozno zemeljski plin transportirati na
velike razdalje, ¢e so ga ohladili na
-161 stopinj Celzija (utekocinje-
nje = LNG) in vozili z ladjo do uporab-
nikov. Toda LNG projekti zahtevajo
lastno infrastrukturo, so zelo dragi in
so jih doslej le redko realizirali.

Sinteza srednjih destilatov na osnovi
zemeljskega plina odpira temu nosilcu
energije trge, ki jih je mozno oskrbovati
z obstojeco naftno infrastrukturo, tan-

kerji, skladisénimi rezervoarji, avtoci-
sternami.

Shellov postopek, s katerim iz ze-
meljskega plina lahko pridobivajo sred-
nje destilate, poteka v treh stopnjah:

1. Zemeljski plin z delno oksidacijo
pretvorijo v sintetiéni plin (ogljikov mo-
noksid in vodik).

2. Iz sinteticnega plina s pomocjo
Fischer-Tropscheve reakcije dobijo
dolge ogljikovodikove molekule. V ta
namen uporabijo velike reaktorje, ki
imajo poseben katalizator. Pri reakciji
se sprosCa toplota (eksotermni pro-
ces), ki jo uporabljajo za proizvodnjo
energije. To dokazuje, da je stopnja
energijskega izkoristka Shellovega po-
stopka za sintezo srednjega destilata
visoka in znasa 63 odstotkov.

3. S pomo¢jo drugega katalizatorja
razbijajo in razvijajo dolge ogljikovodi-
kove molekule. Preko katalizatorja je
mozno vplivati tudi na to, kako velik je
delez srednjega destilata in voska na
parafinski osnovi.

Po Shellovih podatkih lahko v na-
pravi dnevno predelajo do 2,7 milijona
m® zemeljskega plina, iz katerega do-
bijo 12 tiso¢ sodckov srednjega desti-
lata, kar je 1600 ton.

Pri napravi je Shell udelezen s 60
odstotki, ostali partnerji so e Mitsu-
bishi (20 odstotkov) ter Petronas in
vlada Saravaka (po 10 odstotkov).
Konzorcij pa se imenuje Shell MDS.
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Gorenjci uspesni na Pec

Kakor smo obljubili jeseni, se
v poletnem ¢asu zopet ogla-
$amo po novem uspesnem po-
hodu. Tokratna »Zrtev« je bila
2126 m visoka Peca.

Iz Kranja smo krenili Ze zelo zgodaj
zjutraj in se z avtobusom odpeljali ¢ez
prelaz Jezersko v Avstrijo in preko
Holmeca ter Mezice v dolino Topla.
Od tod smo po lepi, izredno zanimivi
poti ped krenili proti domu na Peci
(1665 m). Po priblizno dveh urah hoje
smo tam druzno posedeli pred do-
mom, se okrepéali in spocili za nasled-
nji del vzpona. Na sedlu pod vrhom
smo se spet ustavili za nekaj minut,
ker se je od tod razprostiral Eudovit

pogled na Savinjske Alpe.
Po priblizno uri in 15 minut hoje smo  direkor: prof. Zoran KRZSNIK MG LC

nas k K taka. V| tel: +38 (0)61 219 744
osvojili koroskega ocaka. V lepem Vre- L e onn GRARCNT LKOVNI CENTER LIUBLJANA

menu je bil nas trud poplacan z enkrat-  INTERNATIONAL CENTRE OF GRAPHIC ARTS
nim razgledom vse do Visokih Tur, GrAD TVOU « TIVOLI CASTLE Q

Julicev, Karavank in seveda do Kam- e ume it (B S0

nigkih Alp. Prav tako smo imeli cudovit

razgled na Mezisko dolino in okolico. Datum: 13. 7. 1993

Po obveznem krstu in pocitku smo se

odpravili zopet proti domu na Peci.

Tokrat smo naredili daljSi pocitek, si §li

ogledat $e votlino kralja Matjaza, ki PETROL

tam Ze zelo dolgo ¢asa spi. Ljubljana, Dunajska 50
V dolino smo se spustili po drugi

poti, in sicer do vasi Podpeca. Pozno

popoldan smo utrujeni, vendar dobre

volje, dosegli zadnji cilj odprave —

Spostovani gospod
Franc Premk, predsednik

Spostovani!

Dovolite mi, da se v imenu Mednarodnega grafi¢nega likov-
nega centra in v svojem imenu najvljudneje zahvalim za
sponzorsko in moralno podporo pri pripravah in pri izvedbi

thO_bUS- Po isti poti smo se odpeljali jubilejnega 20. Mednarodnega grafiénega bienala. Brez vasega

proti domu, vendar brez obveznega izrednega in dragocenega posluha za umetnost prav gotovo

postanka tudi tokrat ni Slo. Tik pred ne bi bilo mogoce realizirati tega, za promocijo Slovenije

mejo z Avstrijo, v Holmecu, smo se v izredno pomembnega mednarodnega projekta.

restavraciji dobro podkrepili in proti V upanju, da bo sodelovanje med Petrolom in MGLC tudi v

vederu vsi zadovoljni vrnili proti Kranju. bgdoée pomagalo pri premagovanju izredno tezkih material-
Vsi smo bili enotnega mnenja, da ni ;1.1h razmer, v katerih se kultura nahaja, vas vljudno pozdrav-

jam.

vsa lepota v Julijcih, Karavankah in
Kamnidkih Alpah, tudi Korodka ima S spostovanjem,
éudovite hribe in dolinice, kamor se / ” .
bomo prav gotovo &e vrnili. [{[ té Pa
Pa lep planinski pozdrav vsem sku- L1
paj z Gorenjske!

G. VONCINA . . gas

Prodaja blaga v juliju 1993
PRODAJA PRODAJA INDEKS PRODAJA PRODAJA  INDEKS
VRSTA BLAGA 6/93 1-6/ 1-6 1-6
ZAHVALA 6/1992 6/1993 9/92 1992 1993 93/92
Ob smrti svojega oleta se BENCIN 91 okt 1.737 1.620 93 9.077 8.486 93
iskreno zahvaljujem sodelav- BENCIN 95 okt 7.293 11.624 159  36.357  59.070 162
cem iz TOE Kranj za podarjeni BENCIN 98 okt 30.842  34.489 112 177911 198.149 11
venec in izreéeno soZalje. Po- PLINSKO OLJE D-1 7 6 86 15.029  25.337 169
sebno se zahvaljujem vsem so- PLINSKO OLJE D-2 21.287  30.700 144 113297 121.850 108
delavcem, ki so ga pospremili KURILNOOLJEELINLS 17.118  24.487 143 157.116 203.398 129
na njegovi zadnji poti. KURILNO OLJE LAHKO 317 449 142 4,684 7.836 167
Marjan Rezelj KURILNOOLJENAD 1% S 4.697 6.112 130  36.016  50.180 139
KURILNOOLJEDO 1% S 2.889 2.691 93 42.108 33.285 79
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Kaj nas ¢aka?

OVEN

Romantiéna pri¢akovanja so za vas v tem
mesecu obetavna. Vezani ali ne, boste vodo
ze znali speljati na svoj mlin, kolikor resno
zelite zagotoviti sreco v obstojeci zvezi ali
pa najti ljubezen svojega Zzivljenja. 2. v
mesecu je zelo pomemben dan, 15. in 19.
pa se poskusite izogniti stresnim situacijam
doma.

Na trenutke se vam zdi, da je va3a kariera
obti¢ala na neki tocki in se zlepa ne pre-
makne naprej. Ne vzemite resno finanénega
nasveta osebe, ki je vse prej kot kompeten-
tna.

BIK

Romantiéni Biki lahko pricakujejo sre¢ne
razplete v svojih zvezah, kljub temu pa se
boste morali zelo potruditi, kolikor se boste
Zeleli izogniti napetostim doma okoli 19. v
mesecu. Denar je sicer bistven, ni pa edina
pomembna stvar.

Precej moc¢no ozadje se vam obeta za
poslovno napredovanije, ki prihaja kot posle-
dica naporov, napetosti in veliko dela. Obca-
sno ste bili razoc¢arani, ker za svoj trud niste
prejeli zasluZzenega priznanja, sedaj se vam
pa konéno obeta tudi nagrada.

DVOJCEK

Ljubezen in pustolovi¢ine so v tem obdo-
bju va$ zascitni znak — potovanja, ngave,
komuniciranje, glasba in prepoln urnik dru-
zabnih dogodkov. »Cudezi« se lahko zgo-
dijo na romantiénem podrocju 1., 12., 17.in
19., seveda Ce niste trenutno vezani.

11. in 17. vas bo mikalo Zivljenje ée.z
lastne zmoZnosti, zato poskusite te svoje
ekstravagantne impulze zadrzati pod_ pa_dzq-
rom. Dvojéki se navadno podajajo v Zivijienje
brez pretiranega previdnega razmisganja.
nabiti s fiziéno in mentalno energijo. Ce ste
tudi sami taksni, si poskusite organizirati
dodatno sprostitev in pocitek.

RAK

Veliko razmisljate o romanti¢nih ¢ustvih
in vas bo mogoc¢e prav to spodbudilo, da
osvojite srce osebe, ki vam je vsec. Morda
pa je razlog teh razmisljanj ravno vasa
dolgotrajna zveza, ki v tej fazi ocitno ne gre
nikamor naprej. Negotovo pocutje vpliva
tudi na vase obnasanje. Ce vasa zveza
potrebuje dodatno spodbudo, je 5., 10., 19.
in 21. lahko pravi trenutek za akcijo.

Mozen razlog napetosti med partnerjem
in vami so lahko finan¢éne tezave 17., 19. in
20. Napetosti se bodo razlicno odrazale na
vaSe zdravje, zato bodite previdni in poskr-
bite za lastno varnost. 15. in 27. pazite na
svoj zelodec.

LEV

Najlepse bi bilo, e bi vam lahko obljubili
zvezde, Zal pa tokrat to ne bo mogoce.
Previdno in poéasi se boste morali pomen-
kovati o ¢ustvih in podutju partnerja. Izzivi
in problemi bodo bolj izraziti 2., 10., 11., 15.,
17., 19., 22. in 24.

Obetavni financéni razplet bo rezultat
trdega dela in previdnega naértovanja v
preteklosti in v enaki meri tudi dobrega
ustvarjalnega razmi$ljanja in manevriranja.
Napredovanje — finanéno ali poslovno —
lahko pricakujete 10., 19. ali 27., dodatni
zasluzek pa 26. in 29.

DEVICA

Dozivljate obdobje velike osebne popular-
nosti, v katerem boste privlacili nesteto po-
gledov, 5e posebno 4., 14. in 21. Roznata
ocala, ki si jih boste nadeli 11., bodo kaj
hitro postala zamegljena. Zanesla vas bodo
romanti¢na ¢ustva, kako in koliko se ujemajo
z resnicnostjo, je ze drugo vprasanje.

Manjsi zdravstveni problemi vas bodo
spodbudili, da poskrbite za ¢im boljSe fiziéno
pocutje in se zmenite za zdravniski ali zobo-
zdravstveni pregled.

TEHTNICA

Zanimiv razvoj dogodkov v dolgoroéni
zvezi bo pogojeval dinamiéno ljubezensko
Zivlienje in druzabne aktivnosti. 11. in 14.
ne pustite poslovnim zadevam, da posegajo
in se odrazajo na zasebnem Zzivljenju.

Osebne finance se bodo v tem mesecu
kosale z vasimi instinkti in impulzi, saj imate
v mislih kar nekaj projektov, ki zahtevajo
vec¢jo vsoto denarja prav v trenutku vasih
najvecjih restrikcij. Najverjetneje se boste
zelo previdno dokopali do finanénih odloci-
tev. Za premislek pa izpustite 10., 15.in 22,
ki so kriticni in temu nenaklonjeni dnevi.

SKORPIJON

Romanti¢ni dogodki vas ¢akajo v oddalje-
nih krajih 4., 14. in 21., po vsej verjetnosti
v akademskem okolju. V tem mesecu boste
imeli prenatrpan urnik druzabnih dogodkov,
vendar 15. in 19. vasa pri¢akovanja ne bodo
izpolnjena.

Ponovno se boste ukvarjali s poslovno
finanéno situacijo, ki ji Ze v preteklosti niste
mogli priti do konca. V vsakem pogledu je
to ugoden mesec za vasa finan¢éna pricako-
vanja. Ob koncu meseca ne zaupajte osebi,
ki vam je bila takoj pripravljena »priskociti
na pomoc«.

STRELEC

Ceprav ste vedno pripravljeni na zabavo
in druzenje, boste ta mesec presegli sami
sebe. Nekateri med vami naértujejo potova-
nje. Kamorkoli se boste Ze odpravili, boste
okoli sebe zelo hitro zbrali prijetno druzbo.
Ce boste 11., 15 ali 19. spoznali novo
osebo, ji ne zaupajte takoj — pocakajte in
videli boste zakaj.

Posli in sluzba vam v tem trenutku ne
pomenita prav veliko, zato se poskusajte
ogniti vsakrsnim pomembnim odlocitvam, ki
lahko vplivajo na vaso prihodnost.

KOZOROG

Ceprav se v tem obdobju nagibate k
harmoniji v svoji obstojeci zvezi, vas bo kar
nekajkrat dobro pretreslo. Nova poznanstva
vam bodo razprla pogled tudi na tista po-
droc¢ja, ki ste jih zavedno ali nezavedno
potiskali v ozadje.

Dozivljali boste boje sami s seboj glede
poslovnih projektov, ki zahtevajo takojSno
akcijo in vam ne dopuscéajo ¢asa za premi-
slek. Posvetujte se z osebo, ki ji zaupate,
pa ¢eprav vam resitev ne more ponuditi na
pladnju.

VODNAR

Prav ta mesec bosta s partnerjem konéno
polozila temelje za skupno prihodnost, ven-
dar bo negotovost pri obeh razlog za resne
napetosti 19.

Vasa ustvarjalnost in prakticne ideje,
zdruzeni z nekoliko ve¢ delovne vneme,
vam lahko sedaj prinesejo finan¢ne ugodno-

sti. Odnos s sodelavci boste izboljsali, koli-
kor jim boste sami od sebe priskoCili na
pomoc.

Nekoliko ve¢ uric truda boste morali vioZiti
za izboljSevanje svojega zunanjega videza,
kajti temu ste v zadnjem obdobju posvecali
premalo skrbi.

RIBI

Planetarna slika je za vas ta mesec prav
gotovo zelo ugodna, zaradi ¢esar boste
privlacili Stevilne poglede. Najbolj$i dnevi za
prijetne urice v dvoje so 2., 21. in 29,
seveda pa je jasno, da ima tudi najlepsa
roza trne, zato ne prepuscajte vsega na-
klju¢ju.

QOdsvetujemo vam vsakréno Spekuliranje
7., 11.in 14., pa tudi pretiravanje pri naku-
pih. Ugotovili boste, da so vasi poslovni
napori dobili precej$njo podporo pri vplivni
osebi, ki bo stopila na sceno okoli 2. ali 7.

PRISLI — ODSLI

Prisli

TRGOVINA
OE Gostinstvo
Hotel Spik
Aleksandra Fiorelli, prodajna referentka

Motel Lom
Slavko Debeljak, tocaj, Damjana Turk,
tocajka, Martina Dajcar, tocajka, Sladana
Sljivié, tocajka

TRANSPORT ILIRSKA BISTRICA
Tanja Fabec, pripravnica

Odsli
TRGOVINA

TOE Celje
Srec¢ko Navrsnik, poslovodja

TOE Kranj
Pavel Zori¢, pomoénik poslovodije, pokoj

TOE Ljubljana
Alenka Hrvatin, pripravnica, Pavel Lemt,
vodja izmene, pokoj

OE Gostinstvo
Motel Lom
Simon Sekoranja, natakar

Motel Podlehnik
Angela Rep, snazilka

TRANSPORT ILIRSKA BISTRICA
Emil Logar, voznik, pokoj, Jozef Slenc,
svetovalec direktorja, Desirée Seles, pri-
pravnica

PETROL

Glasilo delavcev v sestavi Petrola @ Ureja uredniski
odbor: Marinka Bicek, Minka Dems3ar, Rajko Muljavec,
Darinka Pavli¢, Cvetka Pisar, Stefan Prsa, Ada Valencié
® Urednik: Jelka Zmuc-Kusar ® Tehniéni urednik, lektor
in korektor: Jelka Zmuc-Kusar  Naslov urednistva:
Petrol, Ljubljana, Dunajska 50, tel.: 061/112 155.
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