Pogled v novo leto skozi ofala gospodarsivenikov

Odiocni koraki v iZvoz

Ko ob koncu decembra zacnemo razmislja-
ti o naértih v novem letu, tudi gospodarsive-
niki delajo bilance in natrtujejo svoje bodote
naloge. :

Ce leto 1980 oznatimo kol leto stabilizaci-
je in kot leto, v katerem je veljal poudarek
€timbolj wuravnoveseni (rgovinski in plagilni
bilanci, polem je vsekakor zanimivo izvedeli,
kako so se nekatere ZiSenske vodilne delovne
organizacije vkljuéile v te tokove. NaSe so-
govornike smo povpralali, kako so zadovoljni
z letofnjiml izvoznimi in nasploh zunanjetrgo-
vinskimi rezoltati in kaj pritakujejo na med-
narodnem trgu v letu, ki zatenja novo desel-
letje dvajsetega stoletja.

ZORAN KOS, Pivovarna Union:

_»0d letoSnje proizvodnje piva - 840.000 hek:
litrov smo ga zvarili - smo na tuji trg proda-
li 27.000 hektolitrov. To se zdi sicer ma prvi
pogled zanemarljivo majhna koli¢ina, ven-
dar pa je treba ob i)resojanju tega podatka
vedeti, da smo leta 1976 izvozili komaj 1.500
hektolitrov piva in da smo torej na$ izvoz
v zadojih letih izredno povecali. Konkuren-
€a na svetovioem trgu je izredno ostra, zato
je {Julrchno vloziti velike napore, da bi do-
segli ugodne prodajne rezultate. Nekatera
mednarodna priznanja za kakovost, ki smo
jih dobili v zadnjem obdobju in ki potrju-
Jejo stalno kakovost nasih izdelkov, so nam
veliko pripomogla k prodoru na svetovni
trg. Za zdaj izvazamo Sele v iri drzave —
Avstrijo, Italijo in ZDA, poskuZali pa se
bomo uveljaviti tudi na drugih trgih. Poda-
tek, da vsak Dunajcan leino popije §tiri
steklenice Union piva, je za nas spodbuden
in ohrabrujo¢, saj nam obeta, da bomo tudi
drugod dosegli takSne uspehe.
SkuSamo prodreti tudi na tr#isée tako
imenovanega {tretjega sveta, vendar ne s
prodajo kon¢nih izdelkov, paé pa s celot-
nim inZeniringom za nekatere projekte in
skupaj s proizvajalci opreme za pivovarne,
Prav tako si prizadevamo za izvoz predela-
nih odpadnih surovin pri proizvodnji piva,
kot so pivski kvas in tropine. Letos smo
Er\ric izvozili tudi veljo kolidino pekovskega
vasa v NDR, obstajajo pa moinosti za raz-
Siritev tega sodelovanja.

_Izvoz je za Union nujno potreben, saj
§i na ta nalin zagotovimo polrebne devize
za nakup rezervnih delov. Na tujem trgu
dosegamo ceno, Ki je enaka nasi lastni ceni.
Dcm?\-'acija dinarja bi nam sicer lahko pri-
nesla ugodnejSe rezultate, vendar pa na tu-
jem trgu ne moremo nastopiti z sdumping«
cenami, ker nam (o ne dovolijo zdruzenja
proizvajalcev piva v posameznih dezelah. Za-
to razen stalne kakovosti zelo veliko pozor-
host namenjamo videzu embalaZe in etike-
tam na steklenicah.
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Tudi v letu 1981 bomo nas izvoz skusali
¢imbolj povecati, konéni uspeh pa bo pre-
cej odvisen od razliénih dejavnikov, ki od-
locilno vplivajo na nade poslovanje, Toda
¢e vemo, da bomo v Jugoslaviji v nasled-
njem obdobju veliko pozornost posvetili pro-
izvodnji hrane, potem mislim, da bi tudi
Union moral tu najti svoje mesto. Dohodkov-
no povezovanje s proizvajalei surovin je Ze
dalo prve ugodne rezultate, v prihodnosti
pa naj bi bili Se boljsi«

TONE POTOCNIK, Agrostroj:

_ »Agrostroj je svajo perspektivo razvoja
videl v povecanem iZvozu in zato ob letos-
nﬁx izrazito izvozni usmerjenosti jugoslovan-
s

ega gospodarstva ni imel vecjih tezav. Le-
obrih 287 milijonov di-

los smo izvozili za d
narjev nasih izdelkov in to predvsem v so-
cialisticne dezele, ¢lanice SEV. Zataknilo
se nam je pri izvozu nma Poljsko, ko je slo
Za_Vezano tr%ovmo in smo zaradi gospodar-
skih tezav Poljske realizirali le priblizno
tretjino predvidenega posla. No, letodnji iz
pad smo prenesli v plan za prihodnje leto
In upamo, da bomo uresni¢ili podpisane po-
godbe. Zaradi pretiranega narascanja cen
reprodukcijskega materiala, predvsem alu-
minija, ki je na$ osnovni material, smo ime-
i precejinje tezave, saj so cene aluminiju
pri nas rasle mnogo hilreje kot na svetov-
nem trgu.

Nadrtujemo, da bomo prihodnje leto po-
vecali na$ izvoz za najmanj Sest odstotkov
v primerjavi z letosSnjim letom. Razen na
ze uveljavljenih trgih bomo skuSali odlog-
nejse korake marediti tudi na trzis€ih v ne-
katerih drZzavah v razvoju. Odpirajo se nam
ugodne moznosti za prodajo nasih izdelkov
v Libijo, Alzirijo, Maroko, Gano, Kenijo, Ni-
gerijo, Kuvajt % g
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HENRIK BRATKOVIC, Litostroj:

»Letosnji plan izvoza bomo presegli za
30 milijonov dinarjev, tako da bo nas ce-
lotni izvoz znaSal okrog 460 milijonov dinar-
jev, uvozili pa smo za 180 milijonov dinar-

jev. V strojégradniji je treba proizvodnjo in
prodajo nacrtovati na precej daljsi rok, kot
v nekaterih drugih panogah industrije, saj
je proces proizvodnje dolgotrajen in gre
vedinoma za proizvodnjo za znanega kupca.

Litostroj se je v vseh letih svojeza delo-
vanja skusal ¢&imbolj uveljaviti na tujih
trgih. Samo podatek, da smo izvazali v veé
kot 50 dezel na svetu, govori, da smo do-
segli resniéno dobre uspehe. 1

V letu 1981 bomo izvozili za 640 milijo-
nov dinarjev nasih izdelkov. Povetanje se
na prvi pogled zdi izredno veliko, vendar
je treba vedeti, da je ta plan povsem re-
alen, saj za Ze sklenjene pogodbe in to-
rej ni _.bofarfxli, da nacrta ne bi izpolnili. V
prihodnjem letu bodo izdelki z oznako Lito-
stroja potovali v SZ, CSSR, Poljsko, N,
Italijo, Svico, Irak, Venezuelo, San Salvas
dor... Vsekaker bi bili izvozni rezultati Li-
tostroja $e precej bolj ugodni, ¢e bi na lici-
tacijah dobili nekatere posle, za katere smo
Jizredno konkurenéni s svojimi cenami. A
kaj nam pomagajo nizke cene, ko pa na pri-
mer Japonci ali Zahodni Nemici ponudijo iz
redno ugodne kreditne pogoje in si tako
kljub vi.gjim cenah, kot so nase, zagotovijo
posel. Nasa obratna sredstva so namrel pre-
majhna, da bi se lahko spustili v boj z na-
Simi konkurenti tudi v dajanju kreditnih
ugodnosti. V zadnjem ¢asu je Jugoslovanska
izvozna banka pokazala ve¢ zanimanja za na-
%e probleme, vendar pa je znano, da ima
tudi ta banka premajhen kapital za potrebe
jugoslovanskih izvoznikov,

JANEZ NEBEC, Dekorativna:

»Letos smo izvozili za 95 milijonov dinar-
jev izdelkov na konvertibilno podrodje in
za 150 milijonov dinarjev na klirindko pod-

je.

Razni ekonomski ukrepi Jugoslavije med
letom so izredno mocno vplivali nia nade
poslovanje. Devalvacija dinarja nam je spr-
va prinesla izredno ugodne rezultate, toda
sedaj smo spet v polozaju, ko moramo na
konvertibilnem po&oé'u prodajati naSe iz
delke po ceni, ki je nizja od nase lastne ce-
ne. To pomeni, da zdaj jemo tisto, kar smo-
ustvarili takoj devalvaciji. Do takinega
polozaja je prislo zaradi izrednega povela-
nja cen reprodukcijskih materialov.

Izvoz je za nas nujnost, saj si tako za-
otovimo potrebna devizna sredstva za uvoz
oda ob tem je treba vedeti, da mi za last-

ne potrebe potrebujemo le 55 milijonov de-
viznih sredstev, ostale devize pa odstopimo
nasim dobaviteljem reprodukcijskega mate-
tiala. Tako moramo na primer Ohisu iz
Skopja. za vsak Kkilogram »smalona« poleg
dinarske cene placati se po en ameriski do-
lar, ki ga Ohis porabi za nakup materialov
iz uvora.

Kljub vsem teZavam pa bodo na$i letos-
nji poslovni rezultati ugodni. To dejstvo ve-
lja pripisati tudi temu, da je produktivnost
v nasi delovni organizaciji zelo visoka in je



ob obstoje¢i tehnologiji nemogode dosedi
bistveno bolj$e rezultate. Produktivnost bi
bilo mogoée povecati le z uvedbo Se moder-
nejfe tehnologije in nakupom najmodernej-
$¢ opreme, vendar pa je to v sedanjih eko-
nomskih razmerah neuresni¢ljivo.

V letn ‘1981 nacriujemo izvez v vrednosti
120 milijonov dinarjev na konveriibilno pod-
ro¢je in enako vrednost kot letos na klirin-
&ko podrocje. Program 'smo zastavili dokaj
- smelo, zavedamo se, da ga bo izredno tezko
uresniciti, toda prepri¢an sem, da bomo tu-
di tokrat nasli najusireznéjde resitve, da bo-
mo zastavljene cilje tudi uresnicili.

JANEZ LESKOVEC, Donit:

»Nade proizvodne zmogljivosti smo v le-
tofnjem letu izkoristili v polni meri. Nase
izdelke izvazamo v vso Evropo, v Juzno Azi-
jo, v Severno in JuZno Ameriko, medtem

o natrtujemo obseZnejsi r na trziséa
dezel tretjega sveta do leta 1985, Ceprav so
nafe proizvodne zmogljivosti izkoriS¢ene do
takSne mere, da nimamo ve¢ nobenih re-
zerv, pa nacrtujemo, da bomo v prihodnjem
letu povecali na$ izvoz za 22 odstotkov, To
bomo dosegli z boljsim izborom izdelkov, ki
_jih bomo p jali ma tuje, saj bomo sku-
""iali v ve¢ji meri prodajati tiste izdelke, pri
katerih dosegamo ugodnejSe cene.

Donit sodi med tiste delovne organizaci-
je, ki so se obvezale, da bodo letos povecale
svoj izvoz nad planiranimi koli¢inami. To
‘nam je t:ldi uksp;tli:), vendar pa smo z:dl:s.ix
tega morali nekoliko priviti pipe za pr o
na domadcem trgu. Prodaja dpodatl:lih knliéin
“na tujih trgih nam ni predstayljala posebnih
problemov, saj smo znan proizvajalec z raz-
vito prodajno mrezo, toda to je imelo nega-
tivne posledice na domaéem trgu. To pa
hkrati pomeni, da so naSe proizvodne zmog-
ljivosti premajhne, zato bomo v naslednjem
letu skusali razsiriti zmogljivosti za proiz-
vodnjo tesnitoy in filtrov, pri proizvodnji
tehni¢nih laminatov pa bomo skuSali uvesti
tudi modernejSo tehnologijo, ki naj bi nam
omogocila, da bi na tujih trgih dosegali
ugodnejfe finan¢ne rezultate pri prodaji teh
izdelkov.«.
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JANEZ SBIL, Color:

»Letosnji jugoslovanski ekonomski ukre-
pi so nas prisilili, da se bolj intenzivno zac-

nemo ukvarjati s prodajo nasih izdelkov
na ftuja LrZzis¢a, saj smo si le tako lahke
zagotovili potrebna devizna sredstva za uvoz
reprodukeijskih materialov. Povprasevanje
po nasih izdelkih je v Jugoslaviji izredno in
nismo imeli nikakrinih problemov pri pro-
daji na domatem ziséu, razen lega pa
smo na domadem ftrgu dosegali vije cene,
kot jih na tujem, ¢eprav tudi na tujem trgu
ne prodajamo pod lastno ceno. Izvozili bi
lahko Se ve€, vendar bi se to odrazilo na do-
macem trgu, ker bi bila zaloZzenost z nasi-
mi izdelki premajhna. V letofnjem letu smo
izvozili za 114 milijona dolarjev izdelkov,
predyvsem v Sovjetsko zvezo, pa tudi v ND
in nekatere druge dezele. .

Zaosireni pogoji gospodarjenja pa nas
silijo v 8e-agresivinejsi nastop na tujih trgih.
Dogovarjamo se z nekaterimi kupei iz za-
hodnoevropskih dezel za prodajo nasih izdel-
kov, vendar &e nismo sklenili dokonénih do-
govorov. Naértujemo, da bomo v letu 1931
'f.\-'uzili za 152 milijona dolarjev nasih izdel-
OV

Uresnicitev tega plana pa bo v veliki meri
odvisna tudi od moZnosti uvoza. V zadnjem
letoSnjem cetrtletju ‘smo morali zmanjsati
proizvodnjo, ker nismo mogli uvoziti zadost-
nih koli¢in reprodukcijskih materialov, ne
vemo pa $e, kako bo z uvozam v prihod-
njem letu. Tudi pri nakupu domacih surovin
imamo tezave, saj skoraj vsak dobavitelj
zahteva, da mu odstopimo del deviz, ki jih
dobimo z izvozom, po drugi strani pa so

bili tudi izdelovalei surovin prisiljeni izva-
Zati, kar se pozna na zaloZenosti domacega
trga, ko pogosto nismo mogli kupiti potreb-
nih surovin. ”

Devalvacija dinarja nam je prinesla sicer
trenutne uspehe, toda po drugi strani' so se
podrazili tudi uvozni materiali, tako da je
bil kon¢éni ucinek majhen.

Ce bi hoteli iz teh odgovorov poiskati neki
skupni imenovalec, polem lahko zapiSemo, da
pravzaprav nismo sliSali ni¢ posebno prese-
netljivega in novega. Tisli, ki so se Ze pred
zaoslritvijo ekonomskih odnosov s tujino
usmerili v izvoz svojih izdelkov, so tudi letos
dosegli ugodne rezultate, vsi drugi pa so mo-
rali zafeli izvaZali, ¢e so holeli priti do po-
trebnih deviz za uvoz, Hkrali se je pokazalo,
da so moinpsli za izvoz §e precejinje, seveda
pa se ob tem pojavija vpraSanje, kako se bo
to povecanje izvoza odrazilo na zaloZenost do-
matega frga. Visoka in hitra rasl cen repro-
dukecijskih izdelkov zmanjduje konkurenfno
sposobnost izvoznikov, po drugi strani pa je
slisati tudi trdilve, da sedanji tecaj dinarja
ni realen, kar neugodno vpliva na prizadeva-
nja izvoznikov.

Kljub vsemu pa v vseh delovnih  organi-
zacijah v prihodnjem letu naértujejo dokaj vi-
soke stopnje rasli izvoza in hkrati zagotavlja-
jo, da bo prodaja na tuje trge dobila Se od-
lo€nejSo podporo.

France Kmeli¢
Foto: Franci Rozman

Priprave na lil. kongres
samoupravljalcev

Poudarek histvenim

‘vprasanjem

{vb) Na zadnji seji predsedsiva OS ZS
Ljubljana-SiZka so na predlog izvrinega svela
kluba samoupravljalcev obravnavali eno od
najpomembnejSih totk dnevnega reda (poleg
dogovora z delegali za 2. konferenco ZSS) —
to so priprave na III. kongres samoupravljal-
cev,

‘Namen te tocke dnevnega reda je bil
predvsem v tem, da se prisotni na kratko
seznanijo s pripravami pa kongre_.s ter se
okvirno dagovorijo, kako se bo OS ZS Ljub-
ljana-Siska in s tem vse osnovne organiza-
cije zveze sindikatov v zdruzenem delu v
obdini vkljuéile v te priprave.

I1I. kongres samoupravljalcev, ki bo po-
tekal z delovnim naslovom »ZdruZeno delo
v boju za samoupravni in druZbenockonom-
ski' razvoje« od 16. do 18. junija 1981, je iz-

Initev oziroma uresni¢itev pobude tovarisa

ita, podane v novoletni poslanici 1979/80.

Namen kongresa je predvsem osvetliti in
obravnavati kljuéna vpraSanja in vzroke, ki
pogojujejo nastajanje tezkega gospodarske-
ga poloZaja ter celo nazadovanje samouprav-
nih odnosov. Zato na kongresu ne bo smela
biti prisotna Siroka paleta vpra3anj, s kale-
rimi se sreCujemo ta ¢as v nadi druzbi, am-
pak se bo potrebno usmeriti na bistvena
vprasanja. \

Kongres bo moral biti kriticno ustvarja-
len in 'se usmeriti predvsem na vprasanja
odlotanja delavcev v zdruzenem delu o pri-
dobivanju in delitvi dohodka, samoupravne-
ga povezovanja in zdruZzevanja na podlagi

CESTITKI

Zveza dru$tev upokojencev obéine
Ljubljana-Siska Zeli vsem d&lanom 17
drustev upokojencev sretno, zdravo
in uspehov polno novo leto 1981
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VSE KOROSKIM MAISTROVIM
BO! , PROSTOVOLJCEM, BOR-
CEM ZA SEVERNO MEJO 1918—1919
ZELIMO SRECNO, ZDRAVO NOVO
LETO 1981.
PoverjeniStvo obéine . Ljubljana-Siska

dohodka ter problematiko delovanja dele-
gatskega sistema.

Pomembno je tudi to, da potekajo pri-
prave na izvedbo kongresa tik pred kongre-
soma zveze komunistov in zveze sindikata.
Kongres samouiravljalcev bo moral §¢ bolj
intenzivirati in konkretizirati tematske okvi-
re, ki bodo v Zari§éu razprav na obeh kon-
gresih. x .

Na podlagi razprave prisotnih je bil spre-
et sklep, da bodo takoj na ustrezen in -
iteten nadin informirali o pripravah na kon-

s vse osnovne organizacije zveze sindi-
atov, da se bodo aktivno in s svojimi pri-
spevki vkljucile v priprave na kongres.

Nova oblika informiranja
in sodelovanja

Koristno srecanje

»PodruZbljanje drufbene samozaitile in var-
nostnih ukrepov je tudi obojestranska infor-
miranost o varnosinih razmerahs, je poudaril
Ivo Samec, natelnik UNZ Ljubljana-mesto ob
obisku v delovnem kolektiva Pivovarne UNI-
ON, ki so se ga poleg komandirjev postaj mi-
lice v Ljubljani udeleZili tudi JoZe Steh, pred-
sednik OK ZKS Ljubljana-Si8ka, Franc Dejak,
predsednik skup&tine obéine Ljubljana-Sidka in
Silvo Kozlevtar — natelnik oddelka za zalira-
nje kriminalilete in drugi gostje.

Ogledali so si proizvodne obrate in se se-
znanili z uspehi in problemi pri proizvodnji
piva in pekovskega kvasa, z delovnimi in
zivljenjskimi razmerami zaposlenih ter na-
¢rti za prihodnje obdobje.

Gostje so nosilce poslovodnih, samouprav-
nih in druZbenopoliti¢nih funkcij 600-¢lan-
skega kolektiva seznanili na svoji letni kon-
ferenci z varnostnimi razmerami in moznost-
mi sodelovanja pri zatiranju in preprefeva-
nju vseh oblik kriminalitete, pri vecjem va-
rovanju druzbenega premozZenja, boljsi pro-
metni varnosti, preskrbi prebivalstva in po-
dobno.

Najpomembnejsa pa je ugotovitev, da ta-
ka sreéanja mnogo prispevajo k boljSemu
razumevanju vloge in dela organov za no-
tranje zadeve in nadaljnjemu podruZbljanju
varnostnih zadev. Zoran Kos




