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Bič (nad)evropskih cen
grozi DO Ilirija-Vedrog

Kako naj zapišem ta prispevek o oskrbovalno-pro-
dajno-izvoznih težavah svečarjev delovne organizacije
Ilirija-Vedrog?

Kot suhoparno statistiko? Kot moledovanje? Kot
napovedovanje najhujšega? Kot pobudo ukrepanju
odgovornih izven delovne organizacije? Kot zapis o
bleščeči zgradbi z zastarelimi stroji in dragim proiz-
vodnim procesom? Kot kritiko našega cenovnega
sistema pri nafti in njenih derivatih ter stranskih
izdelkih? Kot napoved streznitve po dolgih letih ope-
vanja dejanj, ki (morda) tega niso bila vredna?

Prvo dejstvo: Za kilogram parafina je Ilirija-Ve-
drog aprila 1983. leta plačala rafineriji INA - Reka
40 dinarjev. 17. marca letos le nekaj manj kot 140
dinarjev. Indeks podrazitev je 339 odstotkov. Obsta-
jajo tudi podrobnejše razčlenitve podražitev tega
stranskega produkta nafte, ki ga določevalec cen
črnega zlata in iz njega izpeljanih izdelkov vrednoti
na enak način kot bencin. Cena parafinu se veča
sorazmerno ostalim naftnim derivatom. Pa ne po
krivdi (neposredni) rafinerije.

Drugo dejstvo: V dveh letih se je prodajna cena
sveč v tujino povečala za dobrih 10 odstotkov. Indeks
je torej dobrih 110 odstotkov.

Tretje dejstvo: Sveče Ilirije-Vedrog prodajajo po
vseh evropskih državah, le v Španiji, Veliki Britaniji
in Portugalski jih ni mogoče kupiti. Lani so prvič
pokukale tudi v ZDA. 55 odstotkov izdelanih sveč je
lani prestopilo državno mejo. To je bilo 1450 ton.

Prva posledica: Zaradi dragih vstopnih surovin in
polizdelkov je postala 'na evropskem tržišču Ilirija-
Vedrog nelconkurenčna. Slab finančni izkupiček od
prodaje v tujino še slabšajo plačila v evropskih valu-
tah, V enem letu se je dolar (nafta, garafin) podražil
v razmerju z dinarjem za 65 odstotkv, evropske
(sveče) pa le za 42 do 47 odstotkov.

Druga posledica: Plan izvoza svet so zaradi teh
dcnarnih neugodnosti zmanjšali z lanskih 1350 dose-
ženih in letošnjih 1600 ton planiranih, na 1150 ton.
To pa pomeni 270 milijonov dinarjev manj dobodka
ali(17. 3.) 135milijonovdinarjevizgubepriokleščeni
prodaji v tujino.

Tretja posledica: Sezonski značaj prodaje (avgu-
st-oktober) doma in velika odvisnost od nakupa tuj-

cev obremenjujejo zaloge surovin in izdelkov z veliki-
mi obrestmi ter izčrpavajo finančno delovno organi-
zacijo.

Prva bojazen: Sveče izdeluje 105 delavcev in de-
lavk. Manjša proizvodnja bo zahtevala manj zaposle-
nih v svečarni.

Druga bojazen: Izguba pri izvozu sveč lahko okrepi
zahtevo naj se Ilirija-Vedrog umakne z zahodnoe-
vropskega iriiiia, kljub temu, da predstavlja njihov
izvoz od 80 do 90 odstotkov jugoslovanskega izvoza
sveč. Izdelovalci tega okrasnega izdelka iz NDR,
ZRN, Nizozemske, Svice, Francije, Italije, Avstrije,
Tajvana, Hong-Konga bi z veseljem zasedli prodajna
mesta, na katerih še stoje v Ilirija-Vedrogu izdelane
sveče.

Tretja bojazen: V Evropo se ni več mogoče vrniti

potem, ko si se (samovoljno) umaknil s težko izborje-
nega tržišča.

Prvi ukrep: Zmanjšanje izvoznih količin in pokri-
vanje izgube v delovni organizaciji. Sprožitev dele-
gatske pobude za prevrednotenje parafina iz polno-
vrednotenega naftnega izdelka v stranski proizvod.

V Zahodni Evropi stane kilogram parafina trenut-
no okrog 90 dinarjev. Njegova cena pada!

Drugi ukrep: Posodobitev zastarele strojne opre-
me. Trenutno izdelujejo stroj za koničenje sveč.
Menda bo vreden patentne zaščite. Pa je evropski trg
poln najsodobnejših svečarskih strojev.

Zmanjšanje porabe mazuta kot vira tehnične ener-
gije in uvajanje nadomestnih (cenejših?) virov. Npr.
zemeljskega plina. Z najrazličnejšimi izboljšavami
doseči najmanjšo možno porabo tehnološke energije.

NAS - tretji ukrep: Temeljito razmisliti o po-
membnostt in posledični teži vseh vprašanj, ki sem jih
napisal v uvodnem odstavku, ali zapisano manj samo-
zavestno, pa bolj občutljivo za vse delovne ljudi in
občane: vse preveč se zavzemamo vsako minuto za
višje cene. Žai pa pri tem pozabljamo, da ima vsaka
palica dva konca. A, kje je prvi: na Viču ali res le v
Beogradu?
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