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Za tovarno dekorativnih tkanin smo že
večkrat zapisali, da so njeni poslovni rezul-
tati izredno ugodni. In to lahko zapišemo tu-
di tokrat. Letos bodo prodali za 410 milijo-
nov dinarjev izdelkov, izvozili so za dva mili-
jona dolarjev ali, povedano drugače, svoj iz-
voz so v primerjavi z letom 1974 povečali kar
za 70 odstotkov. še bolj vzpodbudno je to,
da izvažajo predvsem na zahodna tržišča, ne-
kaj pa tudi na vzhodna.

Leto 1975 je prineslo izredno veliko spre-
memb pri vzorčenju, saj je bilo treba •vzorce
oblikovati za različne namene blaga, različno
kvaliteto. Prav zato s_e redno posvetujejo s
tovarnami pohištva, ki njihovo blago vgraju-
jejo v svoje izdelke, kakšni naj bodo vzorci.
Širša paleta vzorcev jim sicer prinaša dodat-
ne stroške, vendar pa je bil tak ukrep nujen,
če hočejo proizvedeno blago tudi prodati.
Kajti, če bi delali na zaloge, bi bilo to nji-
hovo poslovange ilahlko usodno. Uspeli so ob-
držati cene iz Ieta 1974 s tem, da so zvišali
produktivnost in znižali stroške. V letu 1975
so uvedli ikar 17 pomembaiih inovacij. Poveda-
ti je treba, da sq letos v Dekorativni občutno
zmanjšali uvoz in se preustmerili na domače
surovine, predvsem iz Loznice in Ohisa, ki so
sicer nekoliko slabše kvalitete ikot uvožene,
potrebno je več obdelave, vendar pa jim bo
prav patent Janeza Nebca (o ikaterem piše-
mo na drugem mestu) občutno zmanjšal
stroške te dodatne obdelave.


