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Res so tezki pogoji,
lahko pa kaj prispevamo

sami

Pogled na leto 1994, z mislijo v letu 1995

Za nami je leto, v katerem smo bili soodeni s skrajno
negativnimi vplivi na nase poslovanje. To je vzrok za sla-
be rezultate poslovanja v letu 1994 ter poveéano zadol-
Zenost. Seveda pa moramo kritiéno ugotoviti, da na to
Mso yplivali samo zunanji vzroki; previsoke zaloge
konénih izdelkov ob koncu leta, stalne kasnitve pri izdo-
bavah kupcem v drugi polovici leta, prekomerna proiz-
vodnja viskov, poslabsanje obra¢anja zalog, neusklaje-
nost nabavno proizvodnih tokov, kar vse pa je odvisno od
Nas, pa razmer ne obvladujemo. K temu so pripomogla Se
nekatera nesoglasja in nerazmejene odgovornosti.

jub vsemu je bil vpliv dejavnikov zunanjega okolja v
letu 1994 tako modéan, da bi Se tako uspes$no delo le omililo

delovanie le-teh.

Najprej velja omeniti teéaj-
no politiko nase drzave. Bila je
naklonjena uvoznikom in ne-
ugodna za izvoznike in s tem
tudi za Alpino (kot vsa leta
UspesSnega izvoznika). S proda-
10 81% proizvedenih koliéin na
Zunanje trge je bil iztrzek zara-

! prenizkih teéajev deviz ob-
i_f_ulno.niiji. kot bi bil, ¢e bi te¢a-
)1 deviz naraséali enakomerno
n skiludno z inflacijo. Zaradi
lega in v povezavi s podcenje-
vanjem dolarja do ostalih valut
na Svetovnem deviznem trgu,
J¢ Alpina utrpela neto za preko
2,3 milijona DEM izpada pri-

odkov in priliva likvidnih
Sredstev (neto pomeni razliko
med TNegativnimi uéinki pri
prilivih in pozitivnimi udinki
Pri pladevanju dobaviteljem).

Tako je teéajna politika,
Skups';j § padanjem dolarja po-
Vzrotila, da smo pri placevanju
dobaviteljem v tujino placevali

v#7% manj oz. so bili uvozni
Materiali za toliko cenejsi, na
Tugi strani pa so bili prilivi v
Povpredju za 9,8 % nizji.
egativni  efekt pa je
Povetevala Se neugodna deviz-
Na struktura na strani pri-

Vov. Od skupno 48 milijonov
DEM oprilivoy iz tujine je bilo
kar 429 dolarskih prilivoy,
22% prilivov v DEM in pre-
OSlanek v drugih devizah. Na

fugi strani pa je od skupno
39 milijonov DEM vseh odlivoy

Vodja finanéno-raéunovod-
skega sektorja Franci Mli-
nar vidi perspektivo pod-

jetja v Dboljsih pogojih
gospodarjenja in izkoriséa-
nja notranjih rezerv

bilo 40% odlivov v lirah, 37% v
markah, preostanek pa v osta-
lih devizah.

Na drugem mestu so zelo
pomembno vlogo imele obrest-
ne mere za zadolzitve v tolar-
jih. Te so bile v letu 1994, v
primerjavi z obrestmi v tujini,
0z, z obrestmi za devizne kre-
dite, obéutno vi§je, zopet zara-

di zaostajanja rasti teéajev za
inflacijo oz, velikim »R«. Ob
upodtevanju rasti tecaja DEM
6,9% in realnih obrestnih me-
rah za devizne kredite (okrog
9-10%), je na letnem nivoju
stal devizni kredit 15-17%,
medtem ko so tolarski krediti
povzrotali med 30 in 35%
obrestmi na letnem nivoju
(R=18,3% in ca. r=10-15%). To
pomeni, da b1 ob najemanju
samo deviznih kreditov pladali
za precej manj obresti, to je za
okrog 1,6 milijonoy DEM.
Zakaj to nismo storili? Nihée ni
pricakoval takega razkoraka
med rastjo tec¢ajev in inflacijo.
Ko pa se je to bolj ob¢utno
pricelo kazati, so banke za-
ustavile dodeljevanje deviznih
kreditov in tolarskih kreditov z
devizno klavzulo (maj, junij).

Tudi vremenske razmere v
jesenskih mesecih so nam krep-
ko zagodle. Lepa jesen vse do
srede decembra je obéutno zni-
zala prodajo na domaéem trgu.
Ozivela je Sele zadnjih deset
dni decembra, ko je zapadlo
nekaj veé snega. Vendar je iz-
padu za okrog 2 milijona DEM
prodaje na domadem trgu bo-
trovala tudi Alpinina kolekci-
ja. Kljub ugodni oceni kolekcije,
trg dolo¢enih skupin (grup) n
sprejel, kot smo pricakovali.
Tako so vedje koli¢ine ostale v
zalogah in ¢akajo na prodajo v
letu 1995. Lepa jesen je ovirala
tudi prodajo na evropskih trgih.

Veliko smole nas je sprem-
ljalo pri prodaji na rusko trZi-
&¢e. Ob tem, da vsa prodaja na
trgu bivSe Sovjetske zveze
temelji na ameriskem dolarju,
je Ze sredi leta prislo do storni-
ranja naroéila, predvidenega
za izvoz na obmodju sedanjega
vojnega Zariséa za Kavkazom.
Del teh proizvodov je Se vedno
na zalogi. Ob koncu leta pa so
ostale vegje koli¢ine izdelane
obutve na zalogi, ker ruski

(Nadaljevanje na 2. strani)

preudarek, razumevajoé
dogovor, skupni naért;
to je tisto, kar si Zelimo,
ko se kopi¢ijo tezave.
Toda, ali imamo v tej
zivéni vojni potrpljenje
~in voljo za to.

Ne, raje se zapletamo
v medsebojne ti¢ne
ocene, véasih celo spore,
tu in tam tudi v zamere,
ki kar trajajo. To pa ne
vodi v konstruktivno so-
delovanje, temved zelo
verjetno v niZjo raven
odnosov in nezaupanja,
Resevanje  problemov
sloni na zatikanju, slabi
volji, saj »moram svoje
delo nekako opraviti, ¢e
sem Ze za to plac¢an«.

Kaj storiti, da se otre-
semo negativnih razmer

in postanemo uspeinej-
§i?

Vzdusje ustvarjalne-
ga sodelovanja ‘l‘;?;d v
prvi vrsti na poenotenju
osnovnih ciljev. To kli-
mo mora ustvariti top
menedZzement  (morda
mediji lahko kaj poma-
gajo). Na tej podlagi pa
je nujen naért (organi-
zacijskega delovanja, na
katerega naj bi (sodelo-
val) pristal vsak, ki bo
videl svojo vloego, ne pa
da mnozica dobrih stro-
kovnjakov reSuje stvari
spontano, kakor se jim
zdi ali sproti, kakor se Ze
pokaze potreba.
~ Nacela dobrega dela
in poslovanja so namred¢
le dobre Zzelje, ée niso
uresni¢ene z ué¢inkovito
organizacijo.
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Kako tekmujemo s konkurenco

na domacem trgu

Domacdega trga ni veé. Trg je samo eden in to svetovni,
Doloéena carinska za&¢ita sicer Se obstoja, vendar se bo ta
slejkoprej zmanjsala. Konkurenca na trgu je huda in bo Se
hujsa. Primerjava z naso dosedanjo konkurenco (mreza
Peko, Planika), nam pokaZe, da smo v zadnjih treh letih
prodajali nekoliko boljse, oziroma je bil padec v nasih pro-
dajalnah najmanjsi, nadomestili pa smo ga s prodajo v
pogodbenih komisijskih prodajalnah. Seveda pa se je med
tem ¢asom na trgu pojavilo Se veliko drugih konkurentov
(zasebne prodajalne, tuje prodajne mreze).

Zaradi stagnacije prodaje v MPM in problemov z za-
logami tako v mrezi, §e bolj pa v skladidé¢u, se pojavljajo
vprasanja o nadaljnjem razvoju mreze, njenem mestu in
poloZaju na trgu. Ob tem se je potrebno najprej vprasati
po nasih kupcih in kaj in kako naj bi jim ponudili. Poleg
klasiéne prodaje, se je namreé pojavilo Se nekaj drugih
na¢inov (samostreZni nadin, kataloska prodaja, prodaja

po raznih sejmih, ipd.)

Zaposleni v domadi prodaji smo
trdno prepri¢ani, da Alpina ponuja
dobro, kvalitetno obutev, da na
slovenskem trgu imamo svoje ime,
mesto in kupce. Le-ti pri¢akujejo,
da bo tudi nadin ponudbe v skladu
s kvaliteto blaga, ki ga ponujamo.
To je po naSem mnenju pravi kri-
terij razmisljanja, ob spremembah,
ki bodo tudi nujne. Lotiti se bomo
morali novih naéinovy prodaje, ob
tem pa ne smemo zanemariti nase-
ga ugleda ali niZati ravni nase
ponudbe.

Kakor vsak trg, se je tudi slo-
venski v zadnjih letih moéno raz-
slojil. Minili so ¢asi, ko smo vsi pro-
dajali vse. Pojavili so se butiki, kjer
prodajajo ¢evlje po neverjetno vi-
sokih cenah, na drugi strani pa je
kup prodajaln, ki si bolj zasluzijo

ime skladis¢e, kjer pa prodajajo
cenovno izredno zanimivo blago.

Menim, da je nase mesto nekje
na sredini. Znotraj mreZze bomo
nekaj prodajaln postopno posku-
Sali vkljuditi v vi&ji razred, nekaj
pa prilagoditi prodajam nasih zelo
problemati¢nih zalog.

Kar zadeva prodajo zalog, je
trenutno v Alpini nerazéidéena
situacija. Se vedno se obnasamo,
kakor da je nas trg dvajsetmilijon-
ski, ne pa dvomilijonski. Priéa-
kovanje, da bo domaca prodaja pro-
dala vedino ostankov izvoznih
poslov in viskov proizvodnje, je ne-
realno, Ob premoénem pospese-
vanju cenovno ugodne prodaje za-
log, bo sledil 8e vedji pritisk kupcev
na zniZzevanje cen rednega blaga.
Ce se bo koli¢ina zalog, desortira-

RES SO TEZKI POGOJI, LAHKO PA KAJ PRISPEVAMO

SAMI

(Nadaljevanje s 1, strani)

kupei niso uspeli zagotoviti
placila in odpoklicati pogiljk.

Ob nizanju samih neugod-
nih pogojev si moramo priznati
tudi, da smo lani marsikaj
izpelali tudi uspesno in smo
na to lahko ponosni. Vendar pa
smo in bomo o tem govorili ali
pisali drugje.

Bolj kot nas zanimajo re-
zultati poslovanja v letu 1994,
se misli obraéajo v leto 1995,
Vse kaze, da bo to e bolj ne-
ugodno. Neugodna devizna po-
litika drzave se nadaljuje;
ameriski dolar &e naprej pada,
cene reprodukeijskih materi-
alov Ze od jeseni kot za stavo
naraséajo; pri obrestnih merah
§e razmere ni¢ ne spreminjajo.
V leto 1995 stopamo z visokimi
zalogami in visoko zadolZe-
nostjo.
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Ne smemo pa pricakovati
kakrinokoli pomoé drzave,
kljub temu, da je nasa panoga
po plaéah, skupaj s tekstilno,
krepko na zadnjem mestu med
vsemi industrijskimi panoga-
mi. Pogoji na prodajnem (in
nabavnem) trgu so za nas dani,
zato nam preostane samo do-
macde »dvoriite«, Narediti mod-
ni in tehniéno zahteven pro-
izvod iz cenejSih materialov in
z manj stroski in ga prodati po
enakih cenah kot doslej. Vzpo-
redno s tem pa razvijati Se
kvalitetnejSe proizvode in raz-
vijati kvalitetnejsi servis. Skrat-
ka, napraviti vse, da na trgu
iztrzimo vec,

K temu pa lahko prispeva
vsakdo izmed nas.

Franci Mlinar

nih modeloy e povecéala na raun
kvalitetnega blaga, se nas bodo
kupci, ki jim je kvaliteta pred ceno,
zadeli izogibati, Slovenija je s 33

%. .
Vodja maloprodajne mrez
Ales Dolenc

prodajalnami in z grosistiéno pro-
dajo skoraj v vsaki veéji vasi sedaj
kar dobro pokrita. Praznega pro-
stora, kamor bi lahko Se prodali
blago, ne da bi to imelo vpliv na
ostalo prodajo, je zelo malo,

Seveda to ne pomeni, da nas
zaloge v skladiséu ne zanimajo in
da jih nodemo prodajati ali da smo
za to prodajo nezainteresirani.
Potrudili se bomo po na&ih naj-
boljsih modeh, zavedati pa se mo-
ramo, da neke meje obstajajo, Vedji
del neido¢ih (nekurantnih) zalog
bo pa& treba prodati na tista
trzid¢a, kamor je bilo prodano tudi
redno blago.

Naslednje, kar v marsi¢em do-
loéa naso ponudbo, je priprava
kolekeij¢ modne obutve. Opazamo,
da so si nase kolekeije iz leta v leto
bolj podobne, premalo je svezih,
novih idej. V domaéi prodaji smo
zmotno upali, da bodo nasi tuji
kupei dali temu podroju potreben
zagon, vendar ti ne tvegajo z novi-
mi idejami, ampak raje vztrajajo
pri preizkusenih receptih. Domadi
trg je premajhen, da bi s svojimi
kolekcijami zagotovil potrebne ko-
li¢ine, ki jih zahteva proizvodnja za
novo skupino (grupo) obutve.
IzkuSnja, da tvegamo preved in
naroéimo velike kolidine nove sku-
pine (grupe) obutve, je bila v
lanskem letu preveé boleéa. Moda
Je zelo koéljiva in uspeh ni nikoli
vnaprej zagotovljen, toda, ée ne bo-
mo poskusali, tudi ne moremo us-
peti in napredovati. To pa bi v nasi
panogi pomenilo nazadovati. Imajo
ideje, kaj narediti, vendar so za-
htevane minimalne koliéine preve-
like. Po nasem je veliko bolje, ¢e

ugotovimo, da nismo dobro zadeli
kopito pri 3000 parih, kakor pa pri
10.000 parih.

Naredimo sicer veliko dobrih
modelov, morda celo preSiroko ko-
lekcijo, vendar v ozkem segmentu.
O¢itno so nasa ciljna skupina na
Zahodu Zenske v srednjih in zre-
leysih letih, ki povpradujejo po
klasi¢nih modelih. Modne trende
za mlade pa pustamo ob strani.
Bojim se, da ima tako razmigljanje
napaxo, ki se jo bomo zavedli pre-
pozno. Vrzel v ponudbi bomo sicer
poskusali zapolniti z dokupom, kar
pa ni isto, V pripravo kolekeije za
naslednje leto se bomo vkljuéili
prej in bolj agresivno, vendar se bo
morala tudi proizvodnja prilago-
diti zahtevam minimalnih koliéin.

Vletu 1994 smo prodali v MPM
6 % manj kot leto prej in dobrih
10 % manj kot smo na&rtovali. Ob
tem so nafe zaloge 6 % vedje in
59 % vedje kot smo planirali. Naj-
vedji odmik je torej od planiranih
zalog. Tudi struktura zalog (veliko
starih, nekurantnih) je slaEa in de-
sortirana. Med mreZo in ostalo
Alpino niso bili postavljeni dovolj
Jasni odnosi in zato se oboji izgo-
varjamo na napake drugih.

Naéi cilji v letu 1995 so;

- vzpostavitev mreZe kot pro-
fitne enote v Alpini,

~ povedati promet (v DEM)
glede na leto 1994 za 6 %,

~ zmanjSati zaloge konec leta
za 25 % (v DEM), glede na konec le-
ta 1994,

~ popraviti strukturo zalog,

~ prilagoditi nagrajevanje za-
stavljenim ciljem.

Nekatere akcije za izpolnitev
zahtevanih ciljev Ze tedejo, o osta-
lih pa se bomo pogovorili najkasne-
je do poslovodske konference.

Na zafetku leta je mreza pre-
vzela zalogo, vendar zaradi konca
sezone in desortiranosti po zniZa-
nih cenah tako, da bodo omogoéale
formiranje rizika za zniZanje v raz-
liki v ceni.

Med proizvodnjo in Alpino bo
znova uvedeno interno fakturira-
nje. Blago po novem kupujemo, ne
narofamo, kar pomeni, da moramo
svoje aktivnosti usmeriti v nakup,
to je v pripravo kolekeij, dogovore o
ceni, kontroli in vztrajanju pri
kvaliteti in spostovanju rokov.
Maloprodajna mreza je po 1. janu-
arju profitna enota v polnem
pomenu besede, ki bo do proizvod-
nje imela odnos kupec-dobavitelj,
Glede viskov in starih zalog se do-
govarjemo o ceni, avtomatizmov ni
vel. Za pokrivanje zniZanja nam je
omogoéena dovolj visoka marZa,
tako da vsa zniZanja nosi mreZa.

Vse napake, ki jih bomo nare-
dili pri nakupih (tudi v Alpini), bo-
do bremenile rezultat mreze in
vsake prodajalne. Zato in zaradi
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Prikrojevalnica
in Sivalnica sta z malo
sivalnico dobra naveza

Saj tudi mora biti. Tu v vseh treh oddelkih dela kar

190 ljudi. Samo v prikrojevalnici delajo za &tiri oddelke in
pet '-trakoV«,

*Trenutno v prikrojevalnici
kontujemo s sekanjem za se-
Z0no pomlad-poletje in zace-
Njamo z obutvijo za jesen-zimo.
prvem planu pa je ta éas iz-
elava vzorcey.

Sivalnici je seveda na to
Vezana proizvodnja zgornjih
de]qv; v mali Sivalnici pa za-
tenjamo z izdelavo zgornjih de-
19\' za tekasko obutey. Ko je ar-
tikel v prikrojevalnici, je potem

—

Za sitotisk nasekamo 500 parov zgornjih delov dnevno

vnekaj dneh v Sivalniei, kjer se
»drzijo« kak teden, da so izgo-
tovljeni gornji deli. Polizdelkov
imamo malo, prav to pa lahko
pomeni teZavo, ¢e desa zmanj-
ka. Ce se spomnim na preteklo
sezono, je kar nekajkrat zmanj-
kalo kak&nega pomoznega ma-
teriala (elastika, okraski,
mreza).

(Nadaljevanje na 4. strani)

dOchqnjn ostalih ciljev, bomo
morali v nagem delu marsikaj
Spremeniti,
b L. Pri narotanju na konferenci
= mo Strogo upostevali prognozo.
rekoraditev ne bo, Pred ali po
vsaki gezoni bomo napravili tudi
P"lﬂﬂlporeditev blaga med proda-
Jainami, Narotamo vedno po potr-
Jenem vzorcy, kjer je doloéena tudi
ceng
bla 2.V prodajalno lahko pride le
i 80 ki 80 ga naroéili poslovodje
x 1Je bilo narodeno v eentrali. Po
oOvem viskov ne razpisujejo v skla-
”";l‘?}:l. ampak v centrali MPM
\:i§;( a Govekar), To ne pomeni, da
Y OV v bodoge ne bomo prodajali,
s Predhodno se bomo dogovorili za
Ino n ostale pogoje. Nenaroéeno
ago homg vradali v skladisce.
8 3. Akcij za pospesditev prodaje
vec kot v preteklil letih.
s 4.V prodaji moramo lociti pro-
ajo Starih, desortiranih modelov
moprqdajc tekodih kolekeij, Mora-
: 'Pn_znau. dp nase razstavne po-
lzc; NSO uregjene v tem smisly,
I elali smo za to namenjene
Plakate, ki nam bodo pri tem po-

magali. Za prodajo zalog, vidkov in
ostankoy ii¢emo nove prodajne
tocke in moZnosti.

5.V nagrajevanje bomo zopet
uvedli obrat, najprej v lazji obliki,
kasneje bomo to merilo zaostrili.

6. Dodelali bomo sistem nagra-
Jevanja tako, da bodo plade v vedji
meri odvisne od prometa. Poveéale
se bodo razlike med meseci in med
prodajalnami.

7.Cilj vsake prodajalne mora
biti 6 % povedanje prometa v DEM
in zmanj8anje zaloge na koncu leta
za 25 % v DEM. V primeru, da
povetamo promet za 16 %, je po-
trebno zmanjganje zalog le za 15 %.
Poslovodje prodajaln, ki bodo dose-
gle ta cilj, bodo pri izplaéilu 15. 1.
1996 nagrajeni z najvedjo osebno
oceno (30).

Prodajalne, ki bodo za tem ci-
ljem zaostajale veé kot 50 %, bomo
analizirali in ukrepali glede na
rezultate.

8. Za bolje obratanje zalog bo-
mo stimulirali tudi pogodbene pro-
dajalne.

Ales DOLENC

»Tu reSujemo marsikaj, kar se dogodi prej,« je zatrdila
Anica Kavéié, ki Ze leta vodi to pomembno »hrbtenico«
nase proizvodnje.

Pri ofteviléenju bi lahko naredili veliko veé, ¢e bi imeli
sodobnejsi stroj



v
w0

e

(Nadaljevanje s 3. strani)

Trenutno pa kaksnih vedjih
tezav s tem nimamo, bojim pa
se razmer, ko prihaja nova se-
zona; takrat imamo ponavadi
najve¢ omenjenih pojavov.

V takih razmerah nam dnev-
no uspe izdelati do 4000 parov
zgornjih delov. Koli¢ina je se-
veda odvisna od vrste (zahtev-
nosti) artiklov.

Da naveza med sekalnico in
Sivalnico funkcionira, je po-
membna dobra tehnologka pri-
prava dela. Mislim, da to kar
dobro »klapa«, ¢eprav se tudi
zgodi, da véasih stvari resuje-
mo sproti, posebno Se takrat, ée
pride do nenadnih, hitrih spre-
memb.

Pray ta ¢as delamo 3Se
vzoree; radi pa bi sekali za red-
no proizvodnjo. Torej se stvari
prehitevajo. In ker so vzorei
straSno nepredvidljivi, hitro
lahko pride do velikih tezav.

V takih primerih je tezje
dosegati norme, ki naj bi jih v

e
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Prikrojevalnica in sivalnica

sta z malo Sivalnico dobra naveza

nasih oddelkih dosegali kakih
10% za montaZami. Resno dvo-
mim v to stalidée. Ce sedaj
ocenjujem usposobljenost ljudi,
lahko re¢em, da poveéini delo
obvladujejo. Se pa proizvodnja
tako zelo menja, da se moramo
vsi neprestano uéiti,

Kar zadeva opremo, se ni-
smo kaj prida posodobili; dobili
smo nekaj novih Sivalnih stro-
jev, ze pred éasom pa stroj za
zlepljanje podloge.

Na Koncu bi povedala Se to,
da je Sivalnica pogosto tista, ki
refuje kadrovske teZave dru-
gih oddelkov. To je po eni stra-
ni v redu, po drugi strani pa
sproza kopico tezav (uvajanje)
in vprasanj.

To se bo pokazalo tudi, ¢e
bomo v nasi tovarni presli na
organizacijo proizvodnje (mon-
taz) po rink sistemu.

To bodo velike, revolucio-
narne spremembe, na katere
se moramo dobro pripraviti.«

N. P.

Nove kantirke so izboljsale delo v Sivalnici

4

MO 3 %

Izdelava vzorcev je v polnem teku

Vtisi 1z Amerike

Nasi konkurenti so tudi na&i partnerji

V Ameriki se za¢éno na novo zimsko sezono pripravljati
prej kot v Evropi. Njihov naéin prodaje je nekoliko dru-
gaden od nasega, saj se vedina Sportnih artiklov (kamor
spada tudi naSa smuc¢arska obutev) prodaja v speci-
aliziranih trgovinah, kjer poleg celotne opreme ponujajo
Se strokovno pomoé (svetovanje) pri izbiri primerne
smuéarske opreme. Poskrbijo tudi za montazo in servis
opreme. Trgovei morajo zato vsak proizvod, ki ga proda-
Jajo, zelo dobro poznati. Vsako sezono si zato organizirajo
testne dneve na snegu, kjer sami preizkusajo nove pro-

izvode in njihove lastnosti.

Verjetno ni odveé poudariti,
da so rezultati testov prvi pogoj
za bodoto prodajo. Zato pri
preizkusih sodelujejo vsi, ki v
posamezni panogi kaj pomeni-
jo. Na enem mestu se tako
zbere ysa konkurenca, ki poka-
Ze vse novostl na posameznem
podrodju.

Letos sem obiskal testni ta-
bor, ki je bil v hribovitem pre-
delu Nevade, blizu drugega
najvedjega igralniskega mesta
v Ameriki, Renoja. Testiranje
je potekalo v odliénih zimskih
pogojih, saj je bilo okrog 5,5 m
snega, pa Se je snezilo,

Odziv na nase nove pro-
izvode je bil res kar dober; mo-
deli so testiranje v danih pogo-
Jjih odliéni prestali. Dejansko se
veéje napake niso pokazale,
tako, da so bili zadovoljni tudi
trgovski potniki Alpine Ame-
rika, ki ponavadi najprej izve-
do, ¢e je kaj narobe.

Ameriski odnos do posla in
produktov je zanimiv tudi z
drugega vidika. Vse, kar jih
moti, povedo brez ovinkov,
toda tudi vse, kar se jim zdi do-

bro, pohvalijo. Srednje poti ne
poznajo. Podobno pa se tam ob-
nasajo tudi nas konkurenti
(Salomon, Rossignol...), ki ne
skrivajo novih stvari pred
konkurenco, ampak te povabi-
Jo na svoj prostor, razlozijo

lastnosti novih proizvodov in ti
jih posodijo v test. Cetudi sem
bil iz Alpine, nisem imel no-
benih problemov priti do nji-
hovih proizvodov in jih -pre-
Studiratie«.

V dobi informacij postaja
svet vendarle bolj odprt, kot si
marsikdo $e vedno predstavlja.
Pomembno je le, da svoje izvir-
nosti (ideje, resitve) pravodas-
no zas¢itis, saj se znanje Ze v
naslednjem trenutku znajde
na trgovski polici, kjer ga lahko
vsakdo kupi za nekaj mark.
Konkurent, ki je na trgu pray-
zaprayv tvoj naspotnik, postaja
hkrati tudi poslovni partner,
od katerega se lahko uéis. In
danes se pa¢ ne ve, kdaj bodo
sedanji »sovrazniki« spet nasi
dobri poslovni partner;ji.

Bogo Filipié
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Ispo sejem v Miinchnu
se bo razsiril

_ Tradicionalni sejem,
je v tem bavarskem
mestu dvakrat letno (fe-
bruarja in avgusta) se
razprostira po 27 dvo-
ranah in paviljonih, med
katerimi je veéina pro-
storneja od nase naj-
veéje  veleblagovnice.
Toda tudi toliko prosto-
rani veé dovolj za vse, ki
pomenijo v Sport-
nem svetu - od tkaninar-
jev do konfekcionarjev,
trgoveev, oblikovalcev
do kupcev, ki (zadnji
dan) lahko nekatere eks-
Ponate tudi kupijo. Ne
Smemo pozabiti na zna-
ne Sportne zvezde, ki jih
Sponzorska pogodba ob-
Vezuje navzodénosti.
Veéina razstavljalcev
ima tudi interne modne
revije, kar se ze zaradi
manekenskih skupin in
koreografij splaéa vide-
ti. Vsekakor pa na ISPO
ni ¢utiti, da svetovno
Znani razstavljalci (tudi

Elan in Alpina sta med
njimi) ne bi vedeli, kako
naprej na poslovnem in
promocijskem podrod&ju.
Nihée niti ne razmislja,
da bi se sejmu odrekel ali
ga bojkotiral, saj se vsi
zavedajo, kaj jim takina
prireditev pomeni, Tak-
Sen nadin razmisljanja je
privedel do ugotovitve,
da je zdajsnji prostor
premajhen in bodo sejem
v zadetku leta 1998 pre-
stavili na nov prostor,
oddaljen osem kilome-
trov od zdajénje lokacije.
Povriina se bo tako po-
vecala na 140.000(?) kva-
dratnih metrov.

Tole vest smo povzeli
po sicer bulvarskem
¢asopisu Novice. O po-
drobnostih ne moremo
poroéati, ker ne vemo za-
nesljivo, ¢e je kdo od
nasih obiskal ta sejem.
Sicer pa, saj veste: delo
brez navduZenja - je ka-
kor zakon brez ljubezni.

Organizacija:

Potem, ko je bila znana firma Addidas e skoraj na
kolenih, je o zadnjem ¢asu, pod novim lastnikom spet pre-
§tra.§jla konkurenco. Delo po naértih Addidasa po veéini
2vajajo na Daljnjem vzhodu, tekstilne izdelke od tam
Uvazajo. Stroske za reklamo pa so poveéali za petkrat.

Mi bi se tudi upali - e bi vedeli...

Kadri:

I.ZOb.raZeuanje Je brez pomena, & temu ne sledi ustrezno
Yvajanje (pocitniska praksa, seminarske in diplomske

naloge, pripravnistvo)

Kadri:

Pray zato, ker mora podjetje gledati na svoje koristi,
Mora &imbolj upostevati interese svojik zaposlenih.

Denar:

Najve¢ denarja lahko zasluzijo modelirji - ée njihovo
elo znajo prodati - komercialisti.

Denar:

Ce pristanemo, da je pri izdelavi lahko 1 % izmeta, pome-

", da Ze vnaprej raéunamo, da za nase delo dobimo

Povpreéno vsaj 10 % manyj,

Ipis: pricakujemo vasa nasprotna mnenja!

LS

Urednistvo

NS
S——

Aktualni intervju

z direktorjem Alpine-Italia
Dragom Kosuto

Delo-zivljenje:
Kako ocenjujete poslovanje Alpine-Italia v preteklem
letu?

Drago Kosuta:
eprav letne bilance poslovanja ta éas e nimamo, lahko
poslovanje ocenim kot uspesno. Delali smo po programu, to pa
pomeni, da smo razsirili finanéne aranZmaje, ki pomagajo tudi
Alpini v Zireh, da lahko posluje bolj nemoteno.

Nase delovanje sega tako na Sportni kot modni program, Se
posebno pa smo razsirili delovanje za maloprodajno mrezo
Alpine, saj je Alpina kupila z nafo pomodjo dvakrat ve¢ obutve
kot je bilo planirano. Gre tudi za razdiritev nabave letne in
zimske modne konfekcije. To je omogotilo odprtje dodatnih kre-
ditnih linij.

Treba je namreé vedeti, da ima Alpina-Italia kot italijanska
(zahodna) firma veé moZnosti in zaupanja, da to naredi.

Delo-zivljenje: b
Kako pa sodelujete z Alpino Ziri?

Drago Kosuta:
To sodelovanje ocenjujem kot operativno zelo uspesno.
Vsebinsko se prostor sodelovanja iri.

Delo-zivljenje:
Kaj pa naértujete za naprej?

Drago Kosuta:

Najprej bi rekel tole: vse kar bomo delali, bo moralo biti dogo-
vorjeno v Zireh. Karkoli se bo dogajalo, bo morala odlo¢iti Alpina
kot veéinski lastnik,

e izhajam iz sedanjih razmer, vem, da Alpina na Sportnem
programu posluje s svetom Ze destletja. Zato imamo na trzigéu
dober imidZ in preko tega manj tezav. Nasprotno je Alpina na
modnem programu na trziséu popolna neznanka in zato ne uziva
kaksnega zaupanja. To vpliva tudi na sklepanje poslov.

Zahod posluje na odprt raéun s firmami, ki jim zaupa, poslo-
vanje z neznanimi firmami pa zahteva banéne garancije.

Delo-Zivljenje:

Na uspesnost poslovanja verjetno vplivajo tudi ustrez-
ne poslovne odloéitve, ki izvirajo iz poznavanja razmer,
kajne?

Drago Kosuta:

Da, seveda, pri éemer naj omenim, da v Italiji firme, ki ne
izkazujejo dobicka, postajajo sumljive finanéni policiji in imajo
lahko zato tezave.

Nekateri v Alpini v Zireh so mnenja, da kot posrednigka fir-
ma za finanéne aranZmaje in komercialne posle — ne bi smeli
imeti dobi¢ka, ali vsaj ¢im manj. To je skregano z logiko Zahoda.

Konéno pa tudi, vse kar se ustvari ali se bo zasluZzilo v Alpini-
Italia, bo ostalo Alpini Ziri, saj je ve&inski lastnik.

Delo-zivljenje:
Morda bi za zakljuéek Se enkrat spregovorila o pri-
hodnosti firme?

Drago Kosuta:

Stvari so povsem odprte. Prav gotovo so e velike moZnosti.
Kot ima velike rezerve Alpina v Zireh, ki ima sicer dober ugled v
svetu, kar pa tudi mnogokrat ne izkoristi.

Ce vzamemo za primer samo italijansko trzisde, lahko na
vsakem koraku vidimo, da nas na trgu premalo poznajo. Zdaj je
vpradanje: ali nimamo dobrih distributerjev, ali slabo orga-
nizirano mreZo, ali zanemarjamo promocijo, ali zahtev trga ne
poznamo dovolj? Vse to so odprta vprasanja, ki pa jih bo morala
najprej razéistiti Alpina v Zireh; mi se bomo morebitnim ir&im
zahtevam mati¢ne firme prilagodili. N. P.
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Nacrtovanje proizvodnje

V razgovoru, ki ga je vodil Nejko PODOBNIK, so sode-
lovali: Romana TAVCAR, ki naértuje proizvodnjo $port-

nega programa, Drago

LJ, planer proizvodnje

modne obutve in Borut OBLAK, organizator informacij-

skih sistemov.

Delo-zivljenje:
Kaj bi lahko povedali o
nadértovanju proizvodnje?
Borut OBLAK:
I S E T

Planiranje proizvodnje se pri-
éne pravzaprav Ze pri raziskavah
trzi&éa, pripravi kolekeije in dogo-
varjanju s kupci glede narotil. Od
tega, kako kvalitetno so bile izve-
dene te tri faze, je namre¢ v veliki
meri odvisno, kako kvalitetno bo
kasneje mo¢ izvesti operativno
planiranje proizvodnje.

Zlasti na lahkem programu se
sretujemo z veliko razdrobljenostjo
kolekcije, zaradi esar tehnologi
tezje kvalitetno obdelajo kolekeijo
po tehnolodki plati, nabava teZje
nabavlja materiale...

Operativno planiranje proiz-
vodnje se priéne takrat, ko komer-
ciala odda narodilo proizvodnji. To
narodilo je lahko sestavljeno na
podlagi naro&il kupcey ali pa na
podlagi ocene komerciale (zlasti na
zadetku sezone).

Delo-Zivljenje:

Kako naértujete razmere
na podroéju planiranja proiz-
vodnje?

Romana TAVCAR:

V skladu s proizvodnimi zmo-
gliivostmi skrbim za razdelitev
dela v posameznih proizvodnih
oddelkih za izdelavo &portnega
programa. Seveda to delam tudi v
dogovoru s komercialo, zlasti kar
zadeva doloéitev prioritetnega
vrstnega reda proizvodnje, Nika-
kor se ne bi smelo dogajati, da
komerciala (prodaja) predvidi vrst-
ni red izdelave dolodenih wvrst
obutve, ne da bi se posvetovala z
nabavo, & bo ta za te artikle
sposobna pravocasno nabaviti us-
trezen material. Tako se potem
plan porusi in ga ni moZno ures-
ni¢iti. Véasih se zgodi, da dobim
dolodeno narotilo in sama prever-
jam, kako bo z nabavo dolodenih
materialov. Ce nabava ne dobi
obljubljenega materiala, je spre-
memba nujna. O tem sproti vse
obveséam. Pri svojem delu gledam
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sama bolj s tehnoloike plati in
plati proizvodnje. Ali bolje: skusam
delo splanirati tako, da bi bilo éim-
bolj racionalno. Spremembe, ki pri-
hajajo sproti, to motijo.

Sama v zadnjem ¢asu uvajam
sprotne informacije o poteku pro-
izvodnje, saj pogosto poslusamo, da
ne vemo, kaj delamo. Mislim, da
je proizvodnja sposobna narediti
realne plane.

Kot Ze reéeno, doloéim priorite-
to izdelave artiklov (tako imeno-
vana PC), ki imajo vsak svoje
dologeno Stevilo minut v oddelkih.
Tako se ve, koliko parov bo lahko v
dolofenem obdobju izdelal posa-
mezen oddelek. Nekdanjih dekad-
nith planov seda) nimamo veé,
imamo pa dogovore za posamezna
obdobja. Na teh sestankih sodeluje
tako komerciala, tehnologija in
proizvodnja.

Drago ZAKEL.J:

Postopek na modnem progra-
mu je podoben kot pri Sportni
obutvi, zato tega ne bi ponavljal.
Komerciala Ze prej pozna nase ka-
pacitete, saj se to vidi Ze iz letnega
plana. Kot Ze redeno, sedaj obiéa-
jno preverjamo, ali bo material za
artikle, ki s0 v PC-ju v doloéenem
vrstnem redu za posamezne oddel-
ke, prigel pravodasno ali ne, Ravno
tako je potrebno dobiti informacije
iz tehnologke sluzbe, ¢e bo doloden
artikel do ¢asa pripravljen za pro-
izvodnjo. Ce nimamo vseh stvari,
ki jih rabimo, se plan podira in
spreminja.

Romana TAVCAR:

Vrstni red artiklov v proizvod-
nji pravodasno dobijo vei od komer-
ciale, nabave, tehnologov do vodij
oddelkov. Tako vsi toéno vedo da-
tum, kdaj bo %el v proizvodnjo
doloéen artikel. Zato mora vsak
nekoliko dni prej vse pripraviti
Mislim, da se je v nekaterih ljudeh
to e premalo zakoreninilo. Doku-
ment, ki ga damo tu vsem, tudi v
proizvodnji, vsakogar obvezuje. In

¢e kdo tega ne more izpolniti, bi
moral obvestiti planerja proizvod-
nje,

Drago ZAKEL.J;
Na nasem programu siuu (¥C)
zadeli uvajati nedolgo tega.

Romana TAVCAR:

Midva nadrobno analizirava
artikle in jih splanirava, potem pa
tehnolog zagotovi vso spremno
dokumentacijo - opisi, ceniki,
razpis plana pa za tem od krojnih
listov, do spremnih kartonékov,

Drago ZAKEL.J:

Midva narediva plane, razpis
plana, za tem spremne kartonéke,
spremnice, krojne liste (po tehno-
logovem opisu), ki jih rabimo v
prikrojevalnici, spremnica pa
spremlja proizvod ves ¢as proiz-
vodnje - do skladi&&a. Tu 5o vsi po-
dgtki. od artikla, veli¢ine, narodila
itd,

Romana TAVCAR:

Ce se spremnica izgubi, se
izgubi identiteta fevlja, saj so tu
vsi podatki. Sedaj ima ¢rtno kodo
(v zadnjih mesecih).

Delo-Zivljenje:

Govorimo o tehniénem oz.
&asovnem planu na podlagi
normativov. Kaj je tu problem?

Borut OBLAK:

Tako pestro in obenem raz-
drobljeno proizvodnjo praktiéno ni
moZno spremljati drugade kot z
ratunalnikom. Tu pa gkriplje zlasti
na dveh podro&jih:

1. Manjka e nekaj radunalni-
gkih programov, ki jih mora izde-
lati rad¢unski center, da bi bili ti po-
datki laZje in hitreje dostopni
vsem, ki jih ti podatki zadevajo.

2. Veliko je e nedoslednosti pri
ravnanju 8 spremnimi listki v pro-
izvodnji, kar povzroa napake pri
prevzemu obutve iz proizvodnje v
skladisge.

Drago ZAKELJ:

Za primer: ko iz komerciale
prihajajo naroéila za novo sezono,
Je na narodilu veliko artiklov, ki se
lahko ponavljajo v vedih naroéilih,
Za proizvodnjo skusamo, ¢e se le
da, zdruziti en artikel iz veéih
narodil, da bi se ta artikel izdeloval
samo enkrat v sezoni. Ce pa

Jo, da je vredno

v il

Ne gre za to, koliko je kaj vredno, kot za to, koliko ljudje misli-

Zakayj se je podjetje znaslo prav v situacyi, v katert je?

Vizija prihodnosti izvira iz spoznanj preteklosti.

hA—————g
R

moramo artikel delati 4-5 krat v
sezoni, se povela das uvajanja,
vedji je Skart, storilnost pa manjsa.

Romana TAVCAR:

¢ je menjava vnaprej predvi-
dena, je to dosti laZzje. Mislim, da
komerciala in nabava delata dobro;
dobro tudi sodelujemo; je pa Se ve-
liko drugih napak. Mislim, da bi
moral vsak premisliti, kaj bo to
pomenilo za naprej, ¢e danes nekaj
ni pripravljeno, oz. nekaj spremi-
nja.

Zakljuéek:

Ce je torej hitri plan osnova
za delo, so znane tudi trZne
potrebe in proizvodne zmoglji-
vosti.

Ce je kolekcija dobro pre-
Studirana, je moZna dolod¢ena
standardizacija pri tehnoloski
pripravi in tudi éasovni uskla-
ditvi.

Seveda je bistvenega po-
mena tudi informacijski si-
stem, ki mora biti nemoteno
pripravljen, pa naj gre tu za
tehnolosko dokumentacijo,
spremnico ali racunalnisko
spremljanje proizvodnje. Kako
pomembno je na eni strani, da
vsak opravi svoje delo v do-
loéenem roku, ali informira o
vseh vse tiste, ki neko informa-
cijo potrebujejo, do tega, da je
treba tudi v taki hitri tehno-
logiji, kot je rac¢unalniika in-
formacija, razpolagati z dovolj
7znanja, doslednosti in zavesti -
za kaj gre.

Za skrivanje ali éakanje in
upanje na: bo e kako! - v
danadnjem éasu ai ne prostora
ne ¢asa.

Harvey Mackay
Cliff Bowman

Howard Figler




kadrovske
novice
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Zopet je mesec naokoli in se-
Znanjamo vas s spremembami
zaposlenosti delaveev v mesecu fe-
bruarju. Delovno razmerje sta v

Nt

OB ODHODU V POKOJ

mesecu februarju nastopila 2 de-
lavea, z delom pa je v tem &asu
prenehalo 6 delavcev.

Ponovno sta pridela delati
Brigita Ber¢i¢ (po vrnitvi s pre-
kvalifikacije) in Ales Krapez v ob-
ratu Col (po vrnitvi iz TO),

Vtem mesecu so z delom
prenehali: Slavka Jesenko, Peter
Kavéi€, Veronika Zver in Urod
Demsar — vsi iz oddelkov v Zireh
ter Tatjana Hladnik iz obrata Col
in Robert Skvaréa iz obrata Rovte.

Irma Dolenec

Dolgoletni sodelavki Slavki JESENKO iz oddelka montaza
lahka 2, zelimo ob upokojitvi vse dobro, predvsem trdnega zdrav-

Ja, osebnega zadovoljstva in razu

mevanja v domacem krogu.

V spomin Miri Hrvatin

§ 4 T g b

V sredini meseca feb-
ruarja smo se za vedno
?oslovili od nase upoko-
Jenke Mire Hrvatin, nek-

V slovo Roz

Zivljenjska potse jev
mesecu februarju iztek-
la nagi dolgoletni upoko-

danje delavke v obratu
Gorenja vas.

Mira Hrvatin je bila
rojena leta 1925 in je z
delom v tedanjem Cev-
ljarju v Gorenji vasi pri-
&ela leta 1963. Ob pri-
kljuéitvi Cevljarja (leta
1965) k Alpini, je delo na-
daljevala v obratu Alpi-
ne v Gorenji vasi. Ob
vsakdanjem delu in skr-
beh je ¢éas hitro tekel in
po mozevi smrti, je (ko-
nec leta 1978) z delom
prenchala in se druZin-
sko upokojila.

Sedaj je ni ve¢ med
nami in vsi, ki so Miro
Hrvatin poznali, jo bodo
ohranili v dobrem in le-
pem spominu.

aliji Temelj
jenki Rozaliji Temelj, ro-
jeni leta 1910.

Rozalija Temelj je v
Alpini z delom pricela
novembra leta 1960 kot
polkvalificirana delavka
v Sivalnici, pred tem pa
je v letih od 1925 do sre-
dine leta 1944 delala raz-
li¢na dela v ve¢ podjet-
jih. V pokoj je odsla leta
1965.

Po upokojitvi se je
Rozalija Temelj posveti-
la vsakdanjim opravilom
in bila v oporo vsem do-
mac¢im. Sedaj je ni ved
med nami.

Dolgoletna upokojen-
ka Alpine Rozalija Te-
melj nam bo ostala v traj-
nem spominu.

Gostje literarnega vedera ob slovenskem kulturnem
prazniku, z leve: Igor Torkar, Franc Kopaé&, Toncéka
Stanonik, Vlasto Kopaé¢ in JoZe Peternelj. Razgovor je
povezoval Miha Naglié.

Bogato srecanje

Toncka Stanonik, Viasto Kopad,
Joze Peternelj-Mausar in Franc Kopaé
50 s¢ spet izkazalt.

To bi bila osnovna ugotovitev
ob literarnem veceru, ki ga je
pripravil in vodil Miha Naglié in ki
ga je popestril znani pisatelj Igor
Torkar, ki 2e leta prihaja v Po-
ljansko dolino.

Toncka Stanonik, lektorica pri
Enciklopediji Sloventje, je pred
kratkim izdala dvaje knjizic: Prav-
ljica o Sanjavki in modrecu in
Pravljico o ribicu in beli bar¢ici,

Njeno delo je lepo predstavila
sodelavka knjiznice Ivana Tavéar-
Jja iz Skofje Loke Marija Lebar.

Sutili smo njeno vez z mladost-
Jo, predeto s prefinjenim obéutkom
za otrodko duso - in jezik.

Pesnik Franc Kopal je pred-
stavil 2¢ tretjo zbirko svojih pesmi,
Recital srca, ki pomeni razmidlja-
nje o aktualnih travmah in hkrati
zapisujejo viise o pomembnih do-

V drugi polovici feb-
ruarja nas je presenetila
smrti

vest o nenadni

neza Jesenka, rojenega
leta 1930.
" Janez Jesenko je za-

Janezu Jesenku v slovo

godkih, ki jih doZivlja s pesnisko
duso.

Arhitekt Vlasto Kopadé, sin sli-
karja Franja Kopaéa, nekdanji in-
terniranee in obsojenec v dachau-
skih procesih, je predstavil slikanice
na Levstikove tekste.

Tako dela Stanonikove, Franca
Kopaéa kot Vlasta Kopaéa so izéle
pri zalozbi Pegaz iz Ljubljane.

JoZe Peternelj pa je, kot smo Z¢
pisali, pred kratkim izdal kar dvo-
Je romanov; Kolhoz v Butalah (pri
Delavski enotnosti) in Greh v
Dolini (pri Kmetkem glasu).

Literarni veter sta s citati iz del
povezovala Marija Lebar in JoZe
Drabik, vzdufje razmidljujolega
razpolodenja pa je ustvarjala flav:
tistka Vesna Jan.

Gostje vecera smo po zaslugi
zalozbe Pegaz in firme Pri Marusi
postali kar vsi, kar je za vse pome-
nilo dodatnoe zanimivo doZivetje.

N. P.

¢el v tedanji Tovarni
Sportnih é&evljev delati
konec leta 1947, kjer je
delal do oktobra 1950.
Pred ponovnim nasto-
pom v Alpini jeseni leta
1953, je Stiri mesece de-
lal pri gradnji cest. Kot
kvalificiran éevljar je
Janez Jesenko delal v
montaznih oddelkih, oko-
li 20 let, leta 1973 je bil
premescéen na delo pre-
delava kopit, kasneje je
bil razporejen na vode-
nje dela v kopitarni, od
tam je leta 1988 odsel
tudi v pokoj.

Janez Jesenko je bil
vseskozi marljiv delavec
in tudi po odhodu v po-
koj ni miroval, sedaj pa
ga je nenadna smrt iztr-
gala iz vrst Alpininih upo-
kojencev, Ostal nam je le
$e lep spomin nanj.



Tudi ob¢éina ima lahko
besedo

Dve leti je Zze preteklo od odprtja novega zdravstvene-
ga doma v Zireh. Ob tej priliki se pogovarjamo s predstoj-

nikom zdravstvene postaje v
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kelj pri svojem delu

Delo-Zivljenje:

Sedaj ste Ze dodobra preiz-
kusili novo stavbo; kaksne so
vade ocene v zvezi s tem?

dr. Dusan Sedej:

Mislim, da je stavba kar funk-
cionalno zgrajena, prav tako pros-
tori, razen nekaterih malenkosti.
Dostopnost do ambulant je dobra,
prav tako je zagotovljena diskret-
nost; pomankljivosti se bo dalo
odpraviti,

Prostora imamo dovolj; ob
morebitnih zasebnih praksah bi
celo nastal problem pladevanja na-
jemnine, saj bi se zaradi omejene-
ga Stevila pacientov pokazal prob-
lem ekonomiénosti.

Omeniti pa moram problem, ki
se je pokazal ob zadnjih poplavah,
ko je narasla Radeva udarila skozi
kanalizacijo v kletne prostore. Le s
hitro intervencijo smo prepredili
vedio Skodo. Odéitno projektanti
niso racunali na moZne stoletne
vode,

Delo-zivljenje:

Ljudje opozarjajo, da je bila
obljubljena otrodka ambulan-
ta; kako je s tem?

dr. Dusan Sedej:

Glede na zdraystvene norma-
tive Zirem pripada otroska ambu-
lanta enkrat tedensko. Malo je ver-
jetno, da bi lahko dosegli kaj ve¢,
Tako je sedaj otrotka ambulanta
vsako sredo dopoldne,

Zaradi racionalnosti ni misliti,
da bi bila otro8ka ambulanta lahko

.

To velja tudi za astmatike; saj
za otroke to urejujemo v okviru
pediatri¢ne ambulante, sicer pa
le¢edi zdravnik in seveda pljuéni
oddelek v zdravstvenem domu v
Skofji Loki.

Delo-zivljenje:
Pojavile so se govorice, da

Iz zdravstvenega doma v Zireh: medi

reh, dr. Dusanom Sedejem.

Hgs
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cinska sestra Brigita
ne bomo imeli ve¢ ginekoloske
ambulante?

dr. Dusan Sedej:

Problemi, ki so bili pri tem, so
odpravljeni in ambulanta dr. Zab-
karja bo 8e naprej delala po pro-
gramu in v istem obsegu.

Delo-Zivljenje:

Dejstvo, da v Zireh ni moz-
no rentgensko slikati zob,
vzbuja nemalo slabe volje?

dr. Dusan Sedej:

Da, to je zahtevalo dodatna do-
voljenja in usposabljanje. Lahko
povem da bo to v kratkem ureje-
no in da bodo ljudje to zdravstveno
uslugo koristili v Zireh v nekaj
mesecih.

Delo-Zivljenje:

Ali bo novo organizirana
obéina kaj vplivala na organi-
ziranost zdravstva?

dr. Dusan Sedej:

Pravzaprav ne, ker je to v
drzavni pristojnosti. Organizacij-
sko sodi zdravstvena postaja Ziri v
sklop osnovnega zdravstva Gorenj-
ske. Teéejo pa priprave, da bi, kar
zadeva gospodarjenje z domom,
prevzela obéina.

Ce bo do tega prislo, bo hitro se
bolj izpostavljeno vprasanje izko-
riféanja vseh zmogljivosti v stavbi.

Ogebno mislim, da je moZno
dati v najem celotni spodnji del
stavbe, morda bi to veljalo tudi za
del lekarnikih prostorov. Seveda
bi morala biti dejavnost zdravstvu
primerna,

Delo-zivljenje:
Ali bi bil lahko to dom
ostarelih?

dr. Dusan Sedej:

Mislim, da te ideje ne kaze za-
vreti. Ce izhajamo iz spoloéno ugo-
tovljene zirovske potrebe, tak dom

res nuyno potrebujemo. Tudi komu-
nalno urejeno zemljisée je Ze tu, saj
je sedanji dom veliko manjsi kot je
bilo prvotno naértovano. Stvar
obéine je, da ugotovi, ¢e bi bila ta
kombinacija primerna in ekono-
miéna. omenjéne pomozne pro-
store bi se dalo tako funkcionalno,
kakor tudi kadrovsko uporabiti,
Navsezadnje, denar, ki bi ga drugje
vlozili v infrastrukturo, bi tu Ze ko-
ristno porabili za dograditev.

Tudi z vidika zmogljivosti to-
vrstne investicije bi se morali ob-
nasati premisljeno. Vem, da so po-
trebe in da se bodo z leti Se
povetale. Seveda bi v zadletku
morali raéunati na manj zahtevno

VAZNO JE.. %
o DA VEMO ==

nego; za «lezedis oddelek je treba
vel usebj.a.

Delo-zivljenje:
Je Se kaj drugih novosti na
podrodju zdravstva?

dr. Dusan Sedej:

Zavarovalnica je svoj odnos
precej zaostrila. Zato je nujno, da
imajo pacienti vedno urejene doku-
mente in potrjene zdravstvene iz-
kaznice.

Tudi izbira lastnega zdravnika
Je sedaj pogoj za koriséenje uslug
zavarovalnice..,

Nejko PODOBNIK

Najmlajsi skakalci
so zaceli obetavno

Za normalni razvoj kluba je
potrebno neprestano delo z naj-
mlajsimi, to je z zaéetniki, Tudi
letos smo poskusali spodbuditi
¢imved fantov iz 1. in 2. razreda, da
bi se zadeli ukvarjati s skakanjem.
Oblikovala se je skupina 10 fantov,
ki so prideli z vadbo dvakrat teden-
sko v telovadnici.

Pri delu z najmlaj$o skupino je
treba paziti na éim vedjo razno-
likost vadbe, treningi morajo biti
zanimivi, da se fantje skozi igro
potasi navajajo na sistem trenira-
nja smudarja skakalea. Vadbo smo
popestrili tudi s plavanjem. Ze v
telovadnici pa smo se uéili osnov-
nih elementov skoka (pocep, od-
skok, voZnja na vozitku...),

S prvim snegom smo nauéeno
poskusali prenesti na skakalnico.

Prehod je bil postopen. Najprej
voZnja v pofepu, odskok; kmalu so
temu sledili tudi skoki na =pravi«
8-metrski skakalnici. Do srede ja-
nuarja je vedina fantov osvojila
tehniko skoka, da so lahko na-
stopili na prvih tekmah za pokal
COCKTA - v Velenju in Kranju.
Nastopili so zelo uspesno, saj so
kar Stirje Ze prvié osvojili tocke
(Luka Debeljak, Blaz Dragovan,
Jaka Oblak, Darjan Grof). Uspes-
na pa je bila tudi Petra Mlinar z
9. in 14, mestom, kot edina deklica
v kategoriji do 9 let.

Do konca sezone ¢aka mlade
skakalce 8e drZavno prvenstvo.

Upamo na najboljse rezultate.
Miro Pivk

Bo balinarsko drustvo
Se lahko delalo

Sredi februarja se je na rednem
letnem obénem zboru zbralo okoli
80 ¢lanic in &lanov BSD, od okoli
250, kolikor je vseh nagih ¢lanov,

Ce pogledamo, kaj se je dogaja-
lo lani, tudi v porodilu nisem mogel
mimo izrednega uspeha nagega
mladega balinarja reprezentanta
Uroda Veharja, ki je na svetovnem
mladinskem prvenstvu osvojil kar
dvakratno prvenstvo.

Sicer pa je moska ekips nasto-
pala v gorenjski ligi, kjer je osvoji-
Ia 5. mesto. To je manj kot bi sicer
lahko, saj je kar nekajkrat izgubila
le za to¢ko.

Poleg ligaskega tekmovanja
smo se udelezili tudi vedjih tekmo-
vanj Sirom Slovenije.

Prizadeyne in uspegne so tudi
¢lanice, ki so tudi vedkrat nasto-
pale v sosednjih krajih. Poleg mlaj-
gih ¢lanic, smo sedaj dobili Se
stareje &lanice.

Seveda je nasa prihodnost v
mladini. Lahko reéem, da pod vod-
stvom Draga Benedika kar uspe3-
no trenirajo. Naj omenim samo
Blaza Bogataja, ki se je Ze izkazal
in se vkljuéuje med najboljie mla-
de balinarje.

Naértov imamo $e veliko, ven-
dar nimamo najboljsih pogojev.
Upamo pa, da bomo v sodelovanju
s podjetji in zasebniki prisli do
osnovnih sredstev za delovanje.
Clani moske ekipe odhajajo sedaj
na svoje stroske ob&asno na vadbo
v Postojno.

Tekmovalno gledano, raéunam
!ews Se na boljsi uspeh prve ekipe
in nekatera uspeSna gostovanja.

Predvsem pa upamo na napredek
mladih.

Najbolj pa nas skrbi, kako bo z
nadim baliniféem oz. pomoZnimi
prostori, ¢e bi Alpina prodala stay-
bo. Tedaj bi se lahko zgodilo, da bi
ostali brez vsega.

Najemno pogodbo sicer obnav-
ljamo, vendar je nasa prihodnost
zelo negotova.

Jure Gregurovié
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komedijo Rodil se je ocka

Celotna ekipa, ki je uspesno postav‘ila na Zirovski oder

Rodil se je o¢ka

Dramska skupina DPD Svobo-
A Zirl je spet prijetno presenetila.
vodstvom profesorice Metke
Debeljak, ki je rezirala to znano
komedijo E. Kishana, so Marko
Merlak, Irena Starman, Boris
l’_céelin, Tanja Lazar, Joze Bogataj,
ilva Giacomelli, Sebastjan Pagon,
Milena Padovac, Sebastjan Pivk,
Tatjana Pagon in Matjaz Sporis
Pripravili prijeten veder v kar
vakrat napolnjeni dvorani.

Olitno je, da ljudje v teh ¢asih
Potrebujejo smeh. Ce so delu kos
tudi reziserka in igralci in ko je
VZpostavlien stik z gledalci, je
uspeh tu; vsakomur je to prijetno
dozivetje,

Situacijska komika dodatno
podértuje dobro odigrane vioge; od
intelektualnega nadutega ocka, ki
g4 vioga bodocega oéeta popolnoma
1ztiri, neizkusene, a skrone bodode
Mmamice, rutiniranega in nagajive-
€4 Zeleznicarja, stroge, uradne, a
vendarle ¢utede sprejemne sestre,

0 vseh ostalih igralcev, ki so
{Prvié) dobili vsak svojo pravo vlo-

go, ki so jo (drugié) znali ustrezno
nadtudirati in izvesti (tretji¢), v
ozadju je bila skrbna, a nevidna
roka reZiserke.

Zanimiva je tudi adaptacija
teksta in scene na slovenske in do-
mace razmere, kar je 8¢ povedalo
vzdusje (Kodir, Na voleriji).

Kar pa je treba Se poudariti
(kar v zgodovini Zirovskega odra ni
bila vedno praksa); govorno je bil
dosezen dober odrski jezik. Scena,
ki je ponavadi ne vidimo, je bila
dokaj nevsiljiva in ni motila niti
prizorov, ki so se odigravali drugje.

Zatemnjevanje med prizori in
igra luéi je na eni strani vzdrZevala
potrebno dinamiko in kontinuiteto,
na drugi strani pa ustvarjalo raz
poloZenje.

Ce je zelja po kulturnih dozi-
vetjih napolnila dvorano ta é&as
zaradi domade skupine in izbrane-
ga dramskega dela, se bo morda ob
nadaljevanju takega delovanja ne
rodil le oéka, temveé tudi dramsko
obéinstvo,

N. P,

Halgato osvojil Zirovce

Lepo je bilo videti, da smo Zirovci tako mnoZiéno obiskali
Zirovsko premiero filma Halgato, ki ga je reZiral nas rojak Andrej
Mlakar, ki je predstavo obiskal z avtorsko ekipo filma. In kaj meni
o tem sam rezZiser:

»Seveda mi veliko pomeni, da se ljudje zanimajo za moje delo.
Ta film, ki smo ga sedaj ustvarili, je moj drugi celovederec, Glede
na finanéne razmere, imam pravzaprav Se sredo, saj mnogi reziserji
tega Se niso dosegli. Pri tem filmu imam tudi vlogo izvrinega pro-
ducenta.

Vmes sem seveda naredil ve& kratkih filmoy in ogromno drugih
projektov. Kaksen bo uspeh filma, seveda Se ne morem vedeti,
upam pa, da bo uspesen.

Vsak od reZiserjev si Zeli, da bi uspel na kakinem svetovnem
festivalu kot so Cannes, Benetke ali Berlin. To je za promicijo naj-
ved in pomeni hkrati jamstvo za finanéni uspeh filma, saj vemo, da
Je sicer s takimi filmi ponavadi sama izguba.

/i il -

Andrej Mlakar se je s svojim drugim celovedercem
predstavil na premieri v Zireh.

Ce pa e govorim o uveljavljanju, bomo z Zahodom enakovred-
ni, ko bo premiera kakega nasega filma hkrati v Ljubljani, Lon-
donu in New Yorku.

Sedaj pa sicer Ze razmisljam o novih projektih, ki se jih lotevam
z vso silo. Ni¢ ne kaZe ¢akati in biti zadovoljen z uspesnim delom.«

Obiskovalce filma je na premieri pozdravil animator kulture
Miha Nagli¢, ki je hkrati predstavil avtorsko ekipo, na éelu z rezi-
seérjem — in jim izrodil priloZnostna darila — originalno Zirovsko
¢ipko iz firme A. PrimoZié.

Za vse je bilo to res prijetno doZivetje.

N. P.

§t

Pianist Peter Milié je imel koncert v osnovni oli v Zireh.

0 je bila ena izmed prvih nalog, ki so jih izvedli Zirovski
udentje v okviru svoje studentske organizacije.

Majda Oblak v knjiZnici v Zire
pravljic vsak mesec

PRIE ~ ) -
h uspedno pripravlja ure




Ob¢éni zbor
Gasilskega drustva Dobraceva

Drustvo je bilo v preteklem
letu zelo prizadevno. Kupili so
montazni kompresor za dvigovanje
avtomobila, pred domom so zgra-
dili bazen z vodo za vaje svojih
mladinskih gasilskih desetin. Pro-
dali so star kombi, da bo prostor za
novega, primernejSega, kadar ga
bodo dobili. Novi kombi bo volks-
wagen, s Stirikolesnim pogonom, ki
je primerneji za gasilsko sluzbo.
0Od obéinske gasilske zveze so do-
bili nekaj gasilskih cevi in zas&itne
opreme, kot zamenjavo za staro,
istrodeno.

Na svojem podro&ju niso imeli
pozara niti vodne ujme, vendar so
bili tirikrat v akciji ali v priprav-
ljenosti;

1. 8. 1994 so &li z avtocisterno
na pomoé prijateljskemu gasilske-
mu drustvu Dornberg. Pomagali so
gasiti obdiren gozdni kompleks,
okoli 1.000 ha gozda na goratem
podrogju, blizu Opatjega sela na
Goriskem. Gasilea Janez Miklavéid
in Janez Kopaé, ki sta sodelovala
pri tem gadenju, nista preveé po-
hvalila organizacije tega gaSenja.

28. 8. 1994 so &li s svojo gasil-
sko mehanizacijo na pomo¢ pri
gadenju v Zali na Zirovskem vrhu.
Pozar je zanetila strela na kozoleu
pri Rovtarju, ki ga je pred osemnaj-
stimi leti Ze enkrat upepelila.

29. 9, 1994 so pomagali gasiti
kozolec Franca Trevna v Radevi, ki
80 ga zazgal otroci,

30. 10. 1994 je bila na Zirov-
skem povodenj. Bili so v priprav-
ljenosti, vendar dobradevski sektor
tokrat ni bil ogroZen, ostala tri
drustva: Ziri, Raceva in Brekovice
pa so se spopadala z rusilno modjo
naraslega vodovja, ki je ogrozalo ta
del Zirov,

Med letom so z avtocisterno
prevazali pitno vodo.

Strojniki so se usposabljali v
Skofji Loki in na Dobradevi. Clani
so sodelovali na no¢nih sektorskih
vajah na Sovodnju, ¢lanice pa v
Brekovicah,

Clanice so imele tedaj prve po-
modi in osnovne nege, ki ga je vodi-
la medicinska sestra Julka Kle-
mendié,

Na ob¢inskem tekmovanju je
sodelovalo kar 13 ekip, kar je re-
kord pri gasilcih, na drZavnem
tekmovanju pa so se znasle 4 ekipe.
Ekipe so si prisluzile prva mesta.

Udelezili so se praznovanja
90-letnice prijateljskega gasil-
skega drustva ViZmarje-Brod in
100-letnice drustva v Poljanah,
Udelezili so se sprevoda na Le-
dinico, na god. sv. Florijana, zaséit-
nika gasilcev,

Vse tri gasilske trojke: Le-
dinica, Jardja dolina-Koprivnik in
Zabreznik so bile delavne. Skrbele
80 za poZarno varnost in preventi-
vo na svojem obmodju.

1z tega sledi, da je Casilsko
drustvo Dobradeva eno vodilnih v
gasilski zvezi Skofja Loka, saj je s
svojo gasilsko tehniko prisotno pri
vseh elementarnih nesretah v kra-
ju in izven njega, kamor ga poklide
deZzurna sluzba gasilske zveze,

Ni treba posebej omenjati, da
Gasilsko drustvo Dobradeva sklad-
no sodeluje z ostalimi tremi drustvi
v kraju, to je Zirmi, Radevo in
Brekovicami, prijatelisko sodelo-
vanje pa ima tudi z gasilskima
drustvoma Vizmarje-Brod in Dorn-
berg v Vipavski dolini.

Na obénem zboru so kot vsako
leto sprejeli precej novih mladih
¢lanov in ¢lanic. Podelili so precej
zveznih in drustvenih odlikovanj
in priznanj.

Ivan Reven

Mednarodno sodelovanje uciteljev

Ta ¢as se mudi v Zireh Edi
Prei, uéitelj iz kantona Luzern v
vici, kot eden sedmih uéiteljev, ki
gostujejo pri svojih poklicnih kole-
gih na Gorenjskem. Edi Preki je
gost Irene Poljansek.

Zanimivo je, da je naloga 8vi-
carskega uéitelia ne samo to, da
spoznava naSo Solo in uéence in
nadin zivljenja v nasih druZinah,
ali da spoznava okolitke kraje,
temved se mora pri nas tudi sam
znajti,

Seveda vse to spremlja tudi
Zavod za Solstvo Republike Slove-
nije, katerega predstavniki se bodo
sestali s Svicarskimi uéitelji tri dni
tudi v Ljubljani.

»Pravzaprav kak#nih posebnih
strodkoy Sola nima; uéitelj je v Soli

10

na kosilu, pa 8e kakéne potne stro-
Ske v okolico bo krila ola; ostalo
krije uditelj gostitelj oz. sami go-
stujodi uditelji,« je povedal rav-
natelj Slobodan Poljansek.

Irenn Poljansek pa pravi:
»Mislila sem, da se bom z gostom
lahko pogovarjala anglesko; ko
sem izvedela, da bo sporazumeva-
nje mogode le v nem3&ini, sem se v
nekaj tednih lotila ponavljanja
nemédine, kolikor sem se je nekoé
naudila na nekem teéaju.

Sicer pa je ta izmenjava udite-
ljev zelo koristna za vse nas, saj
spoznamo marsikaj, primerjamo
nad Solski sistem s Sviearskim.,,
dJeseni bodo vloge zamenjane, sa-
ma bom odsla za nekaj tednov v
Svico, Zares, koristno in zanimivo

990 N.P.
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Greh v Dolini je osma izdana knjiga JoZeta Peternelja-
Mausarja. To je roman, ki na zanimiv nadéin opisuje
razmere v zirovski okolici v Se ne tako oddaljeni zgodovi-
ni. Le-te se odslikavajo skozi zgodbo, ki se spleta v nena-

vadnih okolis¢inah.

Z odprtja knjiZnice v Zireh
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no »Pri Deklu«

Pr’ Dekl!’ je spet zazivelo
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Marija Kopa¢ je sprejela nov izziv: kako oZiviti prodajal-

*Upam, da bomo spet pridobili Dobradevce in kupce iz okoligkih
naselij, da pridejo k nam,« pravi Marija Kopag, ki je prevzela prodajalno
Pri Deklu, ki je sicer v sklopu Diskonta Marusa.

eprav so ljudje neprestano prihajali, sta Maruéa in Marija Kopat

nasli nekaj dasa za klepetanie.

*Prav mozno je, da vsi %e ne vedo, da je prodajalna tu spet odprta, saj
kakine vedje reklame nismo delali,« razmislja Marusa.

*Ce je prodajalna nekaj mesecev zaprta, se kupei preusmerjajo v

fuge trgovine, Sedaj le upamo, da bomo z dokaj &iroko ponudbo Zivil

ustregli ljudem, ki nas bodo obiskali.
Nasi najvedii dobavitelji so ABC Loka, Mercator Idrija in Mesarstvo
4. Grosisti sodelujejo tudi pri akcijskih prodajah, ki jih orga-

Cnde
Niziramo,

Kar zadeva prve vtise o prodaji pa bi rekla, da je kar precej odvisno
Sezone. Pozimi imajo ljudje marsikaj doma, nekatere peéejo doma celo
k’“h-_Tudi denarja je po novem letu manj. Na drugi strani se spomladi

lﬁéen_]‘ajo zunanja dela in ljudje nakupujejo za malice, pijaco...
li se bomo prilagajali kot bodo ljudje Zeleli,« sta &e zatrdili obe

dobroyoljni prodajalki.

e —

N. P.

Dostavijo tudi na dom

Pri krizis¢u proti Novi vasi je ob Partizanski cesti
Marko Marovt odprl Specerijo Popaj.

»Trgovino smo odprli Ze jeseni in poéasi si pridobiva-
mo kupce, najveé iz okolice, saj je tu naselje blokov,« je
menila Dusa Pecéelin. »Promet skuSamo povecevati z
akeijskimi prodajami, zlasti pijace, ¢okolade, pralnih
praskov, kave...

Oskrbuje nas ABC Loka, mesnino pa nam dobavlja
Mesarstvo Cadez.

Ce nas kdo vprasa, kaj Se zlasti priporoéamo, povemo,
da imamo poleg dokaj Siroke ponudbe, ¢ips, poleg Zirov-
skega tudi idrijski kruh, pa tudi sladoled in zamrznjeno
hrano iz skrinje.

Kolikor mogode se skusamo prilagajati povprasevanju,
Se posebno, ker se zavedamo, da smo na tem koncu sedaj
edina prodajalna. Ce je potrebno, dostavljamo kupljeno
tudi na dom, ne glede na kupljeno koli¢ino. Ali dostavimo,
i‘.'e nekdo kaj naroéi po telefonu. To je ugodno za starejse

judi...«

1z trgovine Popaj

Namenil se je ondan gospodar

0¢{jo na semeny.

Yeselo so zazvonckljali kra-
8.“11{"“.' bogato se je zabliskala svet-
Rajota se oprema preko zaoblje-
ih hrbtoy negovanih vrancev, ..

a trati ob poti se je gnetel trop
d"' obnice, nekaj ove in nekaj koza.
,:‘ I tam je kak kozel ali oven
Skotil na cesto, kakor da bi se mu
Mudilo na trg. A pastir jik je s sibo
Z‘.’g"’ zavrnil, saj ne gre, da bi pre-
l'm-mh gospodarja, ko se odprav-
JA U wkiefte,

*Hija,« je presorno poéil z bicem
Prui hlapec in vprega je oddrdrala
Proti bliznjemu mestu. Ovee in koze
'c"’ 8¢ pod budnim ofesom pastirtha
Usule na kolovoz; kak kozel ali oven
Je kdaj zasel na travnik ob poti,
! akor da mu ne bi bila dovolj utece-

'@ pot. Pa ga je bi¢ kar hitro spra-
vil'na pravo pot.

Sredi dopoldneva, ko se je nas
Bospodar pripeljal na sejem, je bilo
tu use Zivo; medetarji so imeli polne
roke dela in posli so se sklepali kot
2a stavo. Koéija je zavila do gostil-
ne wPri krotkem volicku«, medtem,

0 je hlapec poshkrbel za razgrete
konjicke,

Ob tocilni mizi je gospodar za-
&ledal Blasa iz sosednje vasi, ki je
bil ze sidane volje, saj je za lep

Modri mozje zelene doline

Demo(n)kracija ali poskus politiéne koz(l)erije

denar pravkar prodal pitanega
vola. »Na zdrayje, priateljls je Ze
od dale¢ pozdravil nasega gospo-
darja. Tréila sta pruid..., potem pa
e kar nekajkrat. Cas je kar skoéil
in sredi popoldneva se je nas pri-
Jatelj spomnil, da je na irg pripeljal
drobnico za prodajo. Majaje se je
pretaknil do izhoda in v kotu
dvoridéa zagledal svoje ovéice, ki so
v zgodnyi popoldanski genci mirno
dremale, s pastirtkom vred, ki mu
Jemed prijetnimi sanjami padel bié
iz rok.

«Hudit me je zapeljal! Kaj
zdaj?« je meglena zapredlo v moz-
ganih gospodarja. »Domov z drob-
nico mi ne kaze, kupcev pa skoraj-
da ni veée«. A tudi na take so
radunalt spretni medetarji.

wZa polovitno ceno gospodar,
pa ti odkupim celo éredo. Pa 8¢ pa-
stirtka vzamem zraven.«

wUdarival« je olajsano izdavil
gospodar; in posel je bil sklenjen.

Znodilo se je Ze, ko se je kofija
utrujeno prikradla na domade
dvarisée. éc nekaj ur se je potem

wbliskalo~, ko je razotarana gospo-

Se dobro, da nihée ni zvedel,
kaj se je zgodilo, saj je pastiréek
ostal v sosednji vasi, veliki hlapec
pa je rad pogledal za domaco héer-
Jo, zata se je raje ugriznil v jezik, kot
da bi kaj évekal,

In bilo je vse prav...

Nejko Podobnik

dinja ugotovila, da je kupéija vrgla
komaj za strodke in da ne bo mié ne
za novo krilo ne za novo posodje.
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Konzorcij za gradnjo »Pri Matic« je o¢itno uspesno zasta-

vil svoje delo, saj je gradnja Ze stekla

11



TO JE NAS
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Na tekmovanju za Zlato lisico na mariborskem Pohorju je
Katja Koren dosegla imeniten uspeh, saj je bila druga.

Sola je na §iroko odprla vrata
tradicionalni obrti —

in radovedneZem

Cevljarstvo, klekljanje — to Ze
poznamo; da pa v Zireh nekateri
tako dobro pletejo kosarice, vezejo
ali izdelujejo roZe iz papirja, mar-
sikdo ni vedel. Za povrh smo spo-
znali (ali obnovili) kako so véasih
desali (bredesali) volno za prejo in
jo potem spredli v volnene nitke za
pletenje.

Nadih davnine, ko smo Se
vedeli za londene posode in draz-
goske kruhke, so v Ziri prinesli
gostje.

Vse to smo lahko videli prvo
maréevsko soboto, ko je osnovna
Sola organizirala dan odprtih vrat,
ko so uéitelji in uéenci povabili
predvsem starse.

Medtem, ko so se pri posamez-
nih predstavitvah obrti otroci me-
njavali, so njihovi kolegi ustvarjali

v razredih. Na koncu je bilo tako na
improvizirani razstavi kaj videti!
Ucenci (in njihovi ugitelji) so doka-
zali, da spostujejo tradicijo in da na
drugi strani znajo ustvarjati tudi
sami,

Koordinacijo vseh teh priprav
in izvedbo je spet prevzel turistiéni
podmladek, ki ga vodita Andreja
Bogataj in Stana Kristan.

Cloveku se ob tako zasnovani
dejavnosti odpirajo nove moZnosti.
Zakaj ne bi na Zirovskem sejem-
skem prostoru vedkrat videli take
stvari tudi vsi drugi ljudje? Razu-
me se, da bi to bil prodajni sejem,
ki bi moral delovati spodbujajoce,
kot promocija Zirov — in posa-
meznikov in kot moznost zasluziti
kak tolar.

N. P.

—

Uéenci Ziroyske osemletke so se ob pustu letos Ze posebej
izkazali, saj so nastopili s skupinskimi maskami. Na sliki
ena izmed najboljsih.

Izvedeli smo...

Se dobro da smo, da lahko
nadaljujemo 33-letno spremlja-
nje in komentiranje dogodkov
v kraju.

Na zadnji seji ob&inskega sveta
so svetniki sprejeli poslovnik o de-
lovanju.

Poslusali so tudi poroéilo pred-
stavnikov nekdanje ob&ine Skofja
Loka o zakljuénem raéunu obéine
in o osnovah za delitveno bilanco,
ki naj bi bila kar ugodna, saj obéi-
na (med drugim) ni imela nobenih
dolgov.

Na podlagi delitvene bilance bo
lazje pripravljen tudi proracun
sedanje ob&ine, ki naj bi ga sprejeli
aprila.

Osnovanih je bilo tudi 10 ob-
¢inskih odborov, na &elu katerih
naj bi bili posamezni svetniki, ki
bodo pripravili tudi predlog ostalih
¢élanov, ki jih bo kasneje imenovala
komisija za volitve in imenovanja.
Obéinski odbori in zadolZeni svet-
niki pa so:

~ za infrastrukturo -
Oblak, Peter Jereb

- za socialo — Andrej Poljandek

~ za Bolstvo in zdravstvo —
Slobodan Poljansek

- za kulturo - Metka Debeljak

~ za Sport in rekreacijo -~
Zoran Kopaé

~ za gospodarstvo in turizem —
Joze Pivk

- za kmetijstvo in gozdarstvo
~ Franc Kavéié

- za varstvo okolja - Franci
More

~ 24 poZzarno varstvo, civilno
za§éito in obrambo — Miro Cankar

~ za urejanje prostora, varstvo
kulturne in naravne dediséine -
Ida Filipi¢-Peéelin,

Zupan obéine Bojan Starman
je tudi predlagal sistemizacijo de-
lovnih mest ob¢inske uprave, ki
naj bi jo sestavljali: tajnik sveta, ki
bo neposredno predstojnik obéin-
ske uprave, vodja finanéno-ratu-

Tone

novodske sluzbe, referent za infra-
strukturo in administratorka.

Svet je poslusal tudi porotilo
komisije v zvezi z gradnju «Pri
Matice, ki je ugotovila, da je to
gradnja na podlagi vseh »papirjeve.
Sklenili pa so v konzoreij imeno-
vati svojega ¢lana, da bi gradnjo
lahko sproti spremljali.

Opravidujemo se zaradi kak-
&ne morebitne netoénosti v inter-
pretacijah, ker smo informacije
zbrali po govoricah,

Nejko Podobnik

Dopisujte

—
sDELO-ZIVLIENJE« je

f’lqdlo Alpine Ziri.
.wla&"mdnﬂki odbor:
Jana oZnik, Bogo Fi-
lipi¢, Helena Kavéic,
Slavko Tatjana
Pirnat, Silva Pivk, Nejko
Podobnik — glavni in od-
govorni urednik.
Naklada: 2.400 izvodov.

ﬁzﬂtogruma: Brigita Zem-

Tisk:  Gorenjski tisk
Kranj




