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Hrvaski vstop - nov zagon S$iritvenim vizijam EU

mag. CVETO STANTIC

™ konomska kriza ter nekatere slabe
izkugnje ob zadnji 3iritvi z Bolgarijo
in Romunijo leta 2007 so vplivale na po-
jemanje Siritvene vneme med drzavami
élanicami EU. Prav ti dve drzavi sta pri
El_mlcqh okrepili spoznanje, da sta vsto-
pili prehitro in premalo pripravijeni,
zlasti na podrocju pravosodja in pro-
tikorupcijskih  politik. Neodloénost
Unije si je kmalu prisluzila vzdevek »En-
largement fatigue« (Siritvena utrujen-
ost). Komisar za Siritev Stefan Fuhle na
te ocitke rad vrne Zogico s pojasnilom o
»reform fatigue« (utrujenost pri spreje-
manju reform) na strani kandidatk, ki
zadnja leta tudi vse manj verjamejo
v iskreno predanost Unije prvotnim
Siritvenim ciljem.

Hrvaska je bila v procesu priblizevanja,
poleg problemov povezanih z zahtevami
ICTY, do neke mere tudi Zrtev gornjih
dilem. Njena pogajanja so se vlekla dobrih
6 let, vse od 17. marca 2005 pa do podpisa
Pristopne pogodbe, 9. decembra 2011.
Med najtriimi pogajalskimi orehi velja
omeniti politiko konkurence, neodvisnost
sodstva, temeljne Clovedke pravice, borbo
proti korupciji in organiziranemu krimina-
lu, prost pretok kapitala. Na podlagi slabih
post-pristopnih izkusenj z Bolgarijo in Ro-
munijo ter intenzivnih pogajanj s Hrvasko
se je tudi Unija nekaj naucila. Prisla je do
spoznanja, da zgoraj omenjena podrocja
zahtevajo velik reformni napor politike

Mag. Cveto Stantic, Evropski ekonomsko socialni odbor (EESO), Predsednik

kontaktne skupine za Zahodni Balkan

Cveto Stantic je po izobrazbi diplomirani ekonomist, magister managementa, MBA na
Clemson University, ZDA Vsa njegova poklicna pot je vezana na gospodarstvo. Opravijal
fe stevilna vodstvena dela v industriji, trgovini in turizmu, zlasti na podrocju marketingain
mednarodnega trzenja. Sest let je vodil tudi padjetje v Avstraliji in si pridobil veliko med-
narodnih izkusenj. Dva mandata je bil podpredsednik GZS, odgovoren za mednarodno
sodelovanje in evropske zadeve. V tem casu je bil clan oZje pogajalske skupine za vstop
Slovenije v EU ter vodja projekta za uvedbo evra v slovensko gospodarstvo. Od vstopa Slo-
venije v EU je ¢lan Evropskega ekonomsko socialnega odbora (EESO), v skupini delodajal-
cev. V zadnjem mandatu je tudi podpredsednik skupine delodajalcev v EESO ter predsed-
nik stalne kontaktne skupine za Zahodni Balkan. Njena naloga je pomagati krepiti viogo
civilne druzbe v socialnem in civilnem dialogu ter v pracesih priblizevanja teh drzav EU.

skozi daljse casovno obdobje. Zato je na
zacetku pristopnih pogajanj s Crno goro,
junija lani, spremenila pogajalsko taktiko in
na pogajalsko mizo Ze na samem zacetku
postavila najzahtevnejsa poglavja, kot sta
poglavji 23 - Pravosodje in temeljne prav-
ice in 24 - Pravica, svoboda in varnost. V
Evropskem ekonomsko socialnem odboru
nas, vimenu organizirane evropske civilne
druzbe, skrbi morebitna upocasnitev
siritvenega procesa Unije po sprejemu
Hrvaske. Menimo, da je Siritev najboljse,
¢e ne celo edino orodje EU za ucinkovito
zagotavljanje politicne stabilnosti in miru
na lastnem dvoris¢u ter najboljsa mozna
pomoc drzavam, ki si Zelijo demokratizi-
rati in transformirati svojo druzbo. Za slo-
vensko gospodarstvo in podjetja bo imel
vstop Hrvaske pozitivne ucinke. Odpravil
bo e preostale ovire v blagovni menjavi
in ¢ezmejnem sodelovanju ter zagotovil
vecjo varnost investitorjem. Razumljivo
je, da so sprico trdovratnosti gospodarske
in financne krize, Bruseljske institucije in
evropska javnost bolj usmerjene v iskan-
je odresilnih gospodarskih ukrepov kot
pa v Siritvene in druge zunanjepoliticne
dileme. Na podroéju podjetniitva je ve-
liko pozornosti pritegnil nov dokument
Komisije Akcijski nacrt za podjetnistvo
2020. Gre za podporo podjetnikom in
podjetniskemu okolju za radikalno spre-
membo podjetnidke kulture v Evropi, s
ciliem boljSega izkoriscanja evropskega
podjetniskega potenciala. Za razliko od
Akta za mala podjetja postavlja ta pobuda
v ospredje kljucno viogo izobraZevanja

in usposabljanja novih generacij pod-
jetnikov. Pomemben del nacrta je tudi
odpravljanje ovir na poti do podjetniétva
in sicer z ambicioznimi ukrepi za pomoc
podjetjem v zacetni fazi poslovanja in
novim podjetjem. Komisar za podjetnistvo
in industrijo Antonio Tajani, je bil pri tem
jasen: » Zagotoviti zelimo vecjo privlacnost
in dostopnost podjetnistva za drzavljane .«
Zal so trenutne razmere v Evropi poten-
cialnim podjetnikom vse prej kot naklon-
jene. Se toliko bolj to velja za Slovenijo.
Raziskave Eurobarometra kazejo, da se je v
zadnjih treh letih delez ljudi, ki Zelijo imeti
lastno podjetje zmanjsal iz 45% na 37%.
Kljub splodni podpori tej novi pobudi
Komisije, velja izpostaviti tudi nekatere
kriticne poglede. Evropska zveza zbornic
Eurochambres vidi novo dodano vrednost
le v poglavju o izobrazevanju podjetnikov,
vse ostale ukrepe bi po njenem mnenju
lahko ucinkovito izvajali preko obstojecih
pobud kot sta Akt za mala podjetja in Akt
za enotni trg. Evropsko zdruzenje malih
podietij UEAPME pa obzaluje, da v novem
dokumentu Komisije ni dan vecji poudarek
vlogi podjetniskim in poslovnim asociaci-
jam. Prav zbornice, ki svetujejo podjetjem,
lahko bistveno pripomorejo k spremembi
podjetniske kulture.

Kakorkoli ze, edino merilo kvalitete in
vrednosti novega akcijskega nacrta za
podjetnistvo je lahko le njegova ucinkovita
implementacija.

cveto.stantic@eesc.europa.eu
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Vecje ambicije slovenskega gospodarstva

mag. SAMO HRIBAR MILIE
Predsednik GZS

Prvi julij se naglo pribliZuje in z njim vstop
Hrvaske v Evropsko unijo. Hrvaski trg bo
s tem postal del trga s prek 500 milijoni
potrodnikov. Ta trenutek slovensko gos-
podarstvo pricakuje z velikimi ambicijami
- z ambicijami, da z naso pomembno zu-
nanjetrgovinsko partnerico se povecamo
menjavo, ki Ze sedaj presega 2,1 milijarde
evrov. Hrvaska na strani slovenskega izvo-
za zaseda cetrto, na strani uvoza pa sesto
mesto. Na podroéju izhodnih neposred-
nih nalozb slovenskega gospodarstva je
Hrvaika za nas eden najpomembnejiih
trgov, saj si s Srbijo deli prvo mesto po
vrednosti realiziranih slovenskih nalozb
(1,5 milijarde evrov). Hkrati je s 500 milijoni
evrov pomemben tuji investitor v sloven-

sko gospodarstvo.

Njen vstop v EU ho prav gotovo medse-
bojno sodelovanje e okrepil, saj se bo po-
slovanje liberaliziralo in pocenilo, Stevilni
administrativni postopki bodo poenostav-
ljeni ali odpravljeni. Hkrati bo vstop naka-
zal $tevilne nove moznosti za visje oblike
sodelovanja, ki jih bomo lahko izkoristili.

Preprican sem, da se bodo slovenskim
podjetjem s svojimi blagovnimi znamkami
odprle dodatne priloznosti na hrvaskem
trgu, med drugim na podrocjih trgovine,
turizma, logistike, transporta, energetike,
okoljskih industrij ter v avtomobilski in
prehrambeni industriji. Zgodovina, kul-
tura, jezik, navade in nacin poslovanja
za nasa podjetja na trgu nase juine so-
sede namrec niso neznanke, seveda pa
se morajo nadi gospodarstveniki svojih
konkurenénih prednosti jasno zavedati.

Z vstopom Hrvaske v EU pa za slovenske
gospodarstvenike niso povezane le pred-
nosti, temvec tudi Stevilni izzivi in nevar-
nosti. Dejstvo je, da se na svoj vstop v ve-
liko evropsko druzino in na novo finanéno
perspektivo Hrvaska pripravija izjemno
preudarno in ambiciozno. Na finanéno
perspektivo 2014-2020 se pripravija bolj
nacrtno kot mi. Zato lahko Hrvaska naso
rast BDP prizadene tam, kjer smo zelo ran-
ljivi. Po kolapsu gradbenistva je vse manj
slovenskih podjetij sposobnih konkuri-
rati na trgu zasebnih investicij, javne in-

frastrukture, da ne govorimo o tistih, ki
so sposobna konkurirati na tujih javnih
narocilih. Se manj je seveda takih, ki bi
jih pri tem lahko spremljale nase banke.
Hrvaska gradbena operativa se s podporo
vlade povezuje v konzorcije, da bodo po
vstopu Hrvaske v EU kos tudi slovenskim
javnim narocilom. Kako torej ohraniti sicer
sibak konkurencni polozaj slovenskih pod-
jetij, je zato velik izziv.

Na GZS5 se jasno zavedamo izzivov, s kate-
rimi se slovensko gospodarstvo srecuje,
nevarnosti, s katerimi se sooca, pa tudi
priloZnosti, ki se mu ponuja, ne le z vsto-
pom Hrvaske v EU, temve Sirde. Ze zaradi
upada domacega povprasevanja moramo
v Sloveniji vse ve¢ pozornosti nameniti
promociji in konkretni podpori interna-
cionalizacije gospodarstva, zlasti malih
in srednje velikih podjetij. Zato Ze drugo
leto izvajamo program »Go International
Slovenia«, katerega namen je povedati
prisotnost slovenskega gospodarstva na
tujih trgih, razpriitev izvoznih trgov ter
posledicna krepitev konkurencnosti slo-
venskih izvoznikov. Med prioritetnimi trgi,
ki jim posveéamo posebno pozornost, je
seveda tudi hrvaski.

Zelimo si, da bo medsebojno poslovno
sodelovanje po vstopu Hrvaske v EU Se

bistveno bolj intenzivno kot je sedaj.

kabinet@gzs.si

"Po mojem mnenju se slovenska podjetja Se premalo pripravijajo na vstop
Hrvaske v EU. Pomembno bi bilo, da bi ob tem razmislili, ke so nase trine nise,

saj se nam po vstopu Hrvaske v EU odpirajo nove moznosti tudiza slovenska pod-

Jjetja na hrvaskem trgu. Verjetno bodo ostale driave EU bolj agresivne pri vstopu
na hrvaskih trg kot mi. Hrvaska bo imela v prihodnje na voljo kar precej evrop-
skih sredstev, kar je lahko zanimivo tudi za nasa podjetja, pri cemer vidim sam.
priloZnosti predvsem na podrodju svetovanja. Po drugi strani pa menim, da zara-
di vstopa ne bo ve¢ hrvaskih podjetij v Sloveniji, saj so tista, ki so to nacrtovala,
na nas trg ze vstopila. Vsekakor pa prinasa vstop Hrvaske v EU veliko prednosti.”

mag. BRANE LOTRIC, predsednik UO PTZ in direktor druzbe B&B d.o.0.
ptz@gzs.si
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Mag. BOJAN SKODA: “Obetajo se spremembe na

bolje”

B Avtorica: Vida Petrovéic

mag. BOJAN SKODA

»Ce bi bil sam podjetnik, bi bil pozoren
na spremembo poslovnega okolja, ki
se bo zgodila z vstopom Hrvaske v Ev-
ropsko unijo,« svetuje gospodarski sve-
tovalec na Veleposlaniitvu Republike
Slovenije v Zagrebu mag. Bojan Skoda,
ko ga dnevno slovenska in hrvaska
podjetja ter podjetniki zasipajo z
vprasanji, kaj vse se bo spremenilo na
podrocju. gospodarskega sodelovanja
med Slovenijo in Hrvasko. »Vsekakor se
obetajo spremembe, saj bo v prihodnje
Hrvaika postala del enotnega evrop-
skega trga. Zato je treba v prihodnje
vso pozornost usmeriti v spremijanje
trgovinske politike, carinskih dajatev,
davkov, izvoza in uvoza ter Se posebej
v posamezne konkurencne panoge, kot
je agrozivilstvo, kjer je hrvaiko gos-
podarstvo Ze danes zelo konkurenéno,«
svetuje mag. Bojan Skoda in opozori,
da na mnoge spremembe in poslovne
priloznosti opozarja tudi spletna stran
veleposlanistva.

4+ Kaj natanéno se bo spremenilo?

BOJAN SKODA: Na splosno lahko pri spre-
membi poslovnega okolja pricakujemo
veliko izboljsav. Osebno pricakujem, da
bo po novem, po vstopu Hrvaske v EU, na

Hrvaskem veliko manj birokracije. In to je
bistveni napredek.

% Kje se na hrvaskem trgu odpirajo
najvecje moznosti za slovensko gos-
podarstvo?

BOJAN SKODA: Vsekakor se obetajo
nova vlaganja na podrodju energetike,
na podroéju zmanjsanja porabe energije,
izboljsanja toplotnih izolacij, v industriji
gradbenega materiala za celostne grad-
bene resitve, v nalozbe v obnovljive vire
energije, pri zelenih javnih narocilih.

+ Po novem torej carin ne bo. Kaj to
pomeni za slovenska podjetja?

BOJAN SKODA: Vsakomur svetujem, da
podrobno preudi nove carinske predpise
za svoje podrocje. Tudi ¢e carin ne bo,
bodo 3e vedno obstajale nekatere dajatve.
Hrvaska ima danes podpisan prost zunan-
je trgovinski sporazum s Cefto, ki ga po vs-
topu Hrvaske v EU, ne bo vec. To lahko po-
meni, da bo Hrvaska na trgih Cefte ( med
njimi so tudi Bosna in Hercegovina, Srbija,
Makedonija, Albanija, Moldavija in druge)
izgubila svojo danadnjo konkurentno
prednost pred ostalimi evropskimi
drzavami in njihovim gospodarstvom.
Veliki hrvaski izvozniki hrane se na to ze
pripravljajo, nasi izvozniki hrane pa se la-
hko veselijo, da bo denimo 36 odstotna
carina na préut pri izvozu na Hrvasko, ce
izpostavim samo en primer, po vstopu
Hrvaske v EU, izginila. Toda, kot receno,
vsako podjetje naj temeljito pregleda
svoje razmere, ki se tiejo njegovih izdel-
kov in storitev, na tem podrocju. Notranji
trg - se spreminjajo tehni¢ne norme,
birokratke ovire, varstvo konkurence in
varstvo potroinikov. Poleg tega pa se
mora slovensko gospodarstvo pripraviti
tudi na vecjo konkurenco in vecjo koli¢ino
hrvaskih izdelkov na slovenskem trgu, saj
bomo postali del enotnega trga.

¥ Kaj se bo spremenilo za potroinike?

BOJAN SKODA: Ze po prvih ocenah la-
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hko pricakujemo zniZanje cen storitev
mobilnih operaterjev na hrvaskem trgu.
Glede potrodnikov pa bo Hrvaska v pri-
hodnje morala izpolnjevati evropske
zahteve za varstvo potrosnikov in varstvo
konkurence.

4 Aliimate kakéne konkretne podatke
o davénih spremembah?

BOJAN SKODA: Na veleposlanistvu si-
cer nismo davcni strokovnjaki, lahko pa
povem, da V EU davine zadeve $e vedno
obstajajo v pristojnosti nacionalnih drzav.
Hrvaska ima, kot je znano, 25 odstotno
sploino stopnjo DDV-ja, kar je vec kot pri
nas. Pa tudi sicer je pri drugih davkih med
nami in njimi kar nekaj razlik. Vendar na
veleposlanistvu davkov ne tolmacimo,
lahko pa vedno povemo, kje je tisto mes-
to, kjer je mogoce dobiti verodostojne
davéne informacije. To je hrvasko Mini-
strstvo za finance — Davcna uprava, ki ima
dve brezplacni telefonski stevilki, kjer je
mogoce dobiti vse informacije v zvezi
z davki, zakoni in predpisi, ki urejajo to
podrogje. Ti dve Stevilki sta: 0385-1- 650-
1446- in 00385-1- 650 1447. Govori se
tudi o uvedbi davka na nepremicnine,
cesar na veleposlanistyu prav tako ne
moremo komentirati. Ce in ko bodo spre-
membe sprejete, bodo javnho objavljene.
Vse informacije pa bodo spet na voljo na
omenjenih dveh $tevilkah.

+ Kako bo po novem z ustanavljan-
jem podijetij in poslovnih enot na
Hrvaskem?

BOJAN SKODA: Tudi na Hrvaskem imajo,
podobno kot pri has, splethno mesto, ki
ponija vse te informacije, vkljuéno z ob-
razci, navodili o placilih in viSini pristojbin.
To je www.hitro.hr. Tu so in bodo tudi v
prihodnje objavljene vse spremembe, kot
na nasem Japtiju. Na tej spletni strani se
nahaja tudi spisek notarjev, ki ponujajo
svoje storitve na tem podrodju.

4 Kako bo z zavarovanjem poslov in
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izterjavo neplacanih terjatev?

BOJAN SKODA: S temi problemi se na
Veleposlanistvu dnevno srecujemo. Naj
pa poudarim znano pravilo, da mora vsako
podjetje samo preveriti svoje poslovne
partnerje tako doma, 3e bolj pa v tujini.
Obicajno je takrat, ko pridejo podjetja po
pomoc na veleposlani3tvo, Ze prepozno. V
Sloveniji pa svetujem, da se vsak obrne na
Slovensko izvozno druzbo.

+ Omenili ste, da bo po novem tudi v
Sloveniji ve¢ hrvaskih izdelkov. Na
katerem podroéju se nasim pod-
jetjem obeta najvecja konkurenca?

BEOJAN SKODA: Vsekakor na podrogju
kmetijsko-predelovalne industrije, ker
ima Hrvaska Ze danes veliko proizvod-
njo in predelavo. Nenazadnje imajo v lasti
najvecje agrozivilsko podjetje v regiji, to
je Droga Kolinska. Imajo tudi najvedjega
proizvajalca kmetijskih izdelkov, kot je
Agrokor. Moéna konkurenca slovenskim
podjetjiem pa sta tudi Konzum in Po-
dravka. Ce strnem, obeta se nam velika
konkurenca na podrodju trgovine, mesno-
predelovalne industrije in kmetijsko-pre-
delovalne industrije. Mi pa bomo najbrz se

naprej konkurenéni na podrocju kontinen-
talnega turizma, zimsko adrenalinskega
turizma in term. Na dolgi rok pa izgubljata
bitko s konkurenco nasi transportni pod-
jetji Viator-Vektor in Intereuropa, ki ju pes-
ti nelikvidnost.

? Kaj pa sam promet med drzavama,
bo ta kaj bolj enostaven?

BOJAN SKODA: Velika sprememba bo, ker
se kamioni ne bodo vec ustavljali na meji
in ne bodo izgubljali €asa. Ne bo vet carin-
jenja blaga. Sengensko podroéje pa se §e
ne seli avtomati¢no. Za osebni promet
bodo $e pregledi, ker meje z Bosno in Her-
cegovino ter Hrvasko 3e niso urejene.

* Kakina so pricakovanja Hrvaske
glede vstopa v EU?

BOJAN SKODA: V glavnem so pozitivha.
Imeli so velika pricakovanja glede proste-
ga pretoka blaga, storitev, kapitala in ljudi.
Nemcija pa je zdaj uvedia omejitev za prost
pretok ljudi. Hrvaski delavci bodo se do
leta 2014 morali imeti delovna dovoljenja
za Nemcijo, v Sloveniji pa se v zvezi z de-
lovnimi dovoljenji 3 nismo odlocili. Ven-
dar naj povem, da nismo najbolj priljublje-
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na destinacija za hrvaske delavce, Drzave
EU lahko sprejmejo omejitve za hrvaske
delavce za najvec sedem let.

4 Ali bo Hrvaska neto plaénica ali po-
rabnica evropskega proracuna?

BOJAN SKODA: Ker je njihov bruto
domaci proizvod na prebivalca manjsi
od povpredja EU in znasa: 10.143 evrov
na leto imajo pa 4,3 milijona ljudi, bodo
predvidoma neto prejemniki evropskih
sredstev.

4 Kaksen je pomen hrvaskega trga za
slovenska podjetja?

BOJAN SKODA: O pomembnostih najbolj
zgovorno govorijo podatki o uvozu in iz-
vozu. Na Hrvaskem imamo ¢ez 500 regis-
triranih podjetij in cez 4.000 izvoznikov.
Slovensko gospodarstvo ima na Hrvaskem
neposrednih nalozb za 1,1 milijarde evrov,
kar je najvec od vseh drZav. Zato je vstop
Hrvadke v EU za nas velikega pomena.
Slovenskim podjetnikom zelim sreco, da
bi uspedno poslovali na hrvaskem trgu.
Seveda pa smo vedno na voljo tudi na
telefonski $tevilki: 00385-1- 63-11-017.
bojan.skeda@gov.si
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MARIN ZUZUL: “Gospodarsko sodelovanje med

Slovenijo in Hrvasko se bo povecalo”

B Avtorica: Vida Pefrovéic

MARIN ZUZUL

Na Veleposlanistvu Republike Hrvaske
Ljubljana minister svetovalec Marin

Zuiul odgovarja na vprasanja hrvaikih
podijetij, ki jih zanima, kako bodo tekli

njihovi posli s Slovenijo po vstopu
Hrvaske v Evropsko unijo 1. julija 2013.
Na ta vprasanja je odgovarjal tudi za
glasilo Veter.

MARIN ZUZUL: Zelo verjetno se bo
povecalo gospodarsko sodelovanje med
Slovenijo in Hrvasko. Ve¢ bo trgovinske
menjave in menjave storitev na obeh
straneh. Kot je znano, bo vstop Hrvaske
v Evropsko unijo ukinil Se tisto malo carin,
ki danes se veljajo. V prosti trgovini med
Hrvasko in Evropsko unijo bo ostal le e
majhen segment dajatev in akciz, stopnja
carine za uvoz in izvoz v in iz EU pa bo
nicelna.

4 Torej pomeni ta vstop veliko dobre-
ga za Hrvasko.

MARIN ZUZUL: Prost pretok blaga, sto-
ritev, kapitala in ljudi pomeni tudi veliko
poenostavitev ter pocenitev poslovanja.
Zmanjsanje stroskov ne bo samo na
podrocjih, ki so vezani na samo preckanje
meje, pac¢ pa bodo niZji tudi stroski, ki se
danes dotikajo raznih dovoljenj in certi-

fikatov. Tudi mobilna telefonija, ki danes
predstavlja velik strosek, se bo predvi-
doma zelo pocenila. V'se skupaj bo imelo za
posledico vedjo konkurencnost hrvaskih
proizvedov na slovenskem trgu.

4 Kaj pa to pomeni za slovenska pod-
jetja na Hrvaskem?

MARIN ZUZUL: Slovenske druibe na
hrvaskem trgu se bodo po novem
sre¢evale z vecjo konkurenco iz drugih
drzav EU,

+ Ali lahko pricakujemo, da bo v pri-
hodnje vec hrvaskih podjetij regis-
triranih v Sloveni ji in obratno tudi
vet slovenskih na Hrvaskem?

MARIN ZUZUL: In enih in drugih bo najbrz
ve¢, saj bosta registracija in delovanje enih
in drugih bolj enostavna in cenejsa kot
zdaj. Laze bo priti do delovnih dovoljenj,
administracija, ki je povezana z odprtjem
druzb, bo bolj enostavna. Nasa podjetja pa
si veliko obetajo tudi od prepovedi trzne
diskriminacije, saj sem do zdaj veckrat
slisal pripombe s strani hrvaskih podjetij,
da redko zmagajo na javnih razpisih v Slo-
veniji. Tudi do delovnih dovoljenj in eno-
stavne moznosti nastanitev v Sloveniji bo,
tako vsaj upamo, laze priti.

<% Ali bodo delovna dovoljenja za slov-
enska podjetja na Hrvaskem ukin-
jena?

MARIN ZUZUL: Na tem podroéju bomo
prica reciprocnosti. Drzave EU, med
njimi tudi Slovenija, imajo moznost, da
v najslabiem primeru Se za sedem let
zadrzijo restriktivno politiko glede izdaje
delovnih dovoljenj za hrvaske delavce
tudi po 1. juliju 2013, Seveda pa je to ob-
dobje lahko tudi krajse - dve leti ali stiri
leta. Kakina bo odlocitev Slovenije, 3e ne
vem. Nemdija, denimo, se je odlocila se
za dve leti podaljsati delovna dovoljenja
za hrvaske delavce pri njih. VV vsakem pri-

meru pa bo Hrvaska izvajala povradilno
politiko glede izdaje delovnih dovoljen;.
Upam, da bomo s Slovenijo ta vpradanja
redevali prozno, saj imamo veliko dnevnih
migrantov na obeh straneh Kolpe.

4 Kaj pa druga nereiena vprasanja,
ali se bodo v prihodnje ta resevala
hitreje?

MARIN ZUZUL: Poleg izrazito politi¢nih
vprasanj za katere upam, da bodo resena,
si lahko obetamo, da bo po vstopu
Hrvaske v EU mogoca tudi hitrejsa izter-
java neplacanih dolgov slovenskih podjetij
hrvaskim. Vegrad je denimo ostal dolzan
hrvaskim podizvajalcem okoli 5 milijonov
evrov, gre za majhna gradbena in obrtna
podjetja. V prihodnje bodo na skupnem
trgu te izvribe enostavnejse.

+ Alibo enostavnejéa tudi ustanovitev
podjetja na Hrvaskem?

MARIN ZUZUL:V tem smislu se je Hrvaska
Ze do zdaj popolnoma prilagodila zako-
nodaji EU. Take so postopki za odprtje
podjetja Ze zdaj bolj ali manj poenoteni.

4 Kaj pa znizanje cen? Kaj bi se lahko
pocenilo? Telekomunikacije, ener-
getika?

MARIN ZUZUL: Omenila sva Ze teleko-
munikacije, predvsem cene mobilne tele-
fonije, ki naj bi se zniZale. Glede cen ener-
gije pa ne bi mogel ni¢ napovedati. Za zdaj
vemo, da bomo gradili novo termoelek-
trarno Plomin in da se bomo prikljucili na
Jjuzni tok. Ocenjujemo pa, da bi v prihod-
nje lahko bistveno povecali sodelovanje s
Slovenijo na podrocju zelene energije.

4 Kje se torej obeta v prihodnje najvec
sodelovanja med hrvaskim in slov-
enskim gospodarstvom?

MARINZUZUL:Sodelovanje velikihgospo-
darskih druzb je Ze bolj ali manj uteceno.
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V prihodnje bi lahko pospesiti sodelovanje
med majhnimi podjetji na podro¢ju infor-
macijsko komunikacijske tehnologije ter
vseZivljenjskega ucenja. Mozno je vedje
sodelovanje na podrodju turizma, uvajanja
obnovljivih virov energije ter na podrogju
transporta, povezovanja severno jadran-
skih pristanis¢- Trsta, Kopra in Reke ter pri
¢ezmejni ponudbi zdravstvenih in zobo-
zdravstvenih storitev,

4+ Katera podjetja pa se najbolj pogos-
to obradajo na vas z vprasanji?

MARIN ZUZUL: Povprasevanja s strani
hrvaskih podjetij je veliko. Tista, ki imajo
razvit svoj marketing, Ze sama raziskujejo
slovenski trg. Manjsa podjetja, ki nimajo
moznosti za svoj marketing in analize trga,
pa se zanimajo pri nas za mozZnosti za iz-
voz in skupna vlaganja v Slovenijo. Gre
predvsem za druzbe na podrocju preh-
rambene dejavnosti ter obdelave kovin
in plasticnih mas. Opozarjajo nas tudi
na probleme pristopa na slovenski trg in
sodelovanje z maloprodajnimi trgovskimi
mrezami, ki jim postavljajo zelo tezke
pogoje in zahtevajo nizke cene, da lahko
pridejo na police slovenskih trgovin.

4 Eno od pomembnih vpraganj so tudi
davki. Kakine spremembe se obeta-
jo po vstopu Hrvaske v EU?

MARIN ZUZUL: Davki e vedno ostajajo
v pristojnosti drzav ¢lanic EU. Kot veste,
Znasa nasa splosna stopnja DDV-ja 25
odstotkov in tako bo tudi v prihodnje.
Edina sprememba, ki se obeta, bo pred-
vidoma uvedba davka na nepremicnine,

o ¢emer pa za zdaj tece na Hrvaskem sSele
razprava, saj bo ta davek predvidoma
mocno posegel v standard ljudi. Pri tem
ba upoitevano , ali je nepremicnina na-
menjena poslovni dejavnosti oziroma,
ali je to za lastnika prva, druga ali tretja
nepremicnina, ali gre za vikend.

4+ Kako bo v prihodnje urejeno prizna-
vanje poklicnih kvalifikacij med Slo-
venijo in Hrvasko?

MARIN ZUZUL: Ker je Hrvadka Ze uved-
la bolonjsko reformno v visje in visoko
solstvo, bodo te diplome samodejno ve-
ljale tako v Sloveniji kot na Hrvaskem. Za
vse ostale diplome in poklicne kvalifikacije
pa velja, da bodo se vedno nostrificirane.
Pricakujemo pa, da bo po vstopu Hrvaske
v EU na tem podrocju manj administri-
ranja.

% Komu bo torej vstop Hrvaike v EU
prinesel ve¢ koristi - hrvaskemu ali
slovenskemu gospodarstvu?

MARIN ZUZUL: Za oboje bo priloZnosti na
obeh trgih veé. Res pa je, da bo konkuren-
ca na obeh trgih veéja in mednarodna.
Torej, podjetja, ki so Ze danes dobra, bodo
prezivela tudi v mednarodni konkurenci,
nekatera pa sprico vecje konkurence tudi
doma na lastnem trgu ne bodo vec spo-
sobna preZiveti. Zato vstop Hrvaske v EU
prinasa tako priloZnosti kot pasti, na katere
se morajo podjetja pripraviti.

4 Pravzaprav gre za dve komplemen-
tarni gospodarstvi.
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MARIN ZUZUL: Tako je. Slovenija in
Hrvaska sta dva mocna trgovinska part-
nerja. Kar 4.600 slovenskih gospodarskih
druzb izvaza na Hrvagko, iz Hrvaske v Slo-
venijo pa uvaza 2.700 slovenskih druzb.
Na drugi strani pa 2.500 hrvaskih druzb
izvaza v Slovenijo, iz Slovenije na Hrvasko
pa uvaza 5.700 hrvaskih druzb. Iz tega
izhaja, da je vsako deseto delovno mesto
v slovenskih podjetjih odvisno od te men-
jave s Hrvasko.

4 Ali je ta menjava uravnotezena?

MARIN ZUZUL: Za zdaj e ne, si pa Zelimo,
da bi v prihodnje, po vstopu Hrvaske v EU,
to postala. 215 slovenskih podjetij letno
izvozi za vec kot en milijon evrov blaga in
storitev na Hrvasko. Prek 1.500 slovenskih
podjetij belezi izvoz na Hrvasko vedji kot
50 tisoc evrov.V prvih desetih letih po osa-
mosvojitvi je bila menjava med drzavama
uravnotezena, v drugih desetih letih po
osamosvojitvi pa je bil slovenski izvoz na
Hrvasko vedji od uvoza iz Hrvaske za Sest
milijard evrov. Sele zadnja leta se ta razlika
malo zmanjsuje. Do leta 2008 je znasala
ta razlika med izvozom in uvozom pol
milijarde evrov, zdaj znasa 120 milijonov
evrov na Skodo Hrvaske in v korist slo-
venskega izvoza. V prihodnje je nasa Zelja
povecana in bolj uravnoteiena menjava
med drZzavama. Zgovoren je tudi podatek
o neposrednih slovenskih nalozbah na
Hrvaskem. Te znasajo 1 milijardo 120 mili-
jonov evrov. Hrvaska je na vrhu lestvice
najpomembnejsih slovenskih neposred-
nih investicij u tujini. Upamo, da bo tako
tudi v bodoce."

marin.zuzul@mvpei.hr
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09:30 - 10:00
UVODNI DEL

10:00 - 11:00

Registracija udelezencev

Vecje ambicije slovenskega gospo-
darstva

KAKO POSLOVATI S HRVASKO
PO VSTOPU V EU

mag. Samo Hribar Mili¢; predsednik GZS

Slovenija med najvecjimi investitorji
na Hrvaskem

Suncanica Skupnjak Kapic; direktorica, Sektor za medjunarodne
odnose, HGK

Hrvaski vstop - nov zagon Siritvenim
vizijam EU

mag. Cveto Stantic; predsednik skupine za Balkan pri Evropskem
ekonomsko-socialnem svetu (Western Balkans group, European
Economic and Social Committea)

Kaj prinasa vstop Hrvaske v EU?

Tanja Fajon; poslanka v EU parlamentu in élanica Delegacije pri
skupnem parlamentarnem odboru EU-Hrvaska

Predstavitev splodne gospodarske
situacije na Hrvaskem, ocena stanja,
odprta vprasanja

Matej Rogelj; namestnik direktorja za internacionalizacijo, Center za
mednarodno poslovanje, GZS

11:00-11:20

PRAVNI VIDIK

11:20-12:20

Gospodarska diplomacija in njena
vloga pri spodbujanju bilateralnega
gospodarskega sodelovanja

Odmor za kavo

Alma Zidanek; ministrica svetovalka, Direktorat za gospodarsko
diplomacijo, Ministrstvo za zunanje zadeve (MZZ)

Marin Zuzul; minister svetovalec, Veleposlanitvo Republike Hrvaske

Novinarska konferenca GZS - Podjetnisko trgovske zbornice, dvorana B

Ustanovitev podjetja in poslovnih
enot na Hrvaskem

Robert Geisler; samostojni pravni svetovalec, Pravna sluzba GZS

Pravni in gospodarski aspekt ¢lanstva
RHvEU

Lidija Svaljek; direktorica, Centar za poslovne informacije, HGK

Vloga akreditacije pri prostem pretoku
blaga in storitev in sodelovanje s
Hrvasko na podrocju akreditiranja

dr. Bostjan Godec; direktor, Slovenska akreditacija
mag. Biserka Bajzek Brezak; Hrvatska akreditacijska agencija
HAA

Pravni vidiki vstopa na tuje trge -
mednarodna prodajna pogodba

Marko Djinovié; direktor, Pravna sluzba GZS

Zavarovanje obveznosti in izterjava
terjatev na podlagi instrumentov EU

Igor Knez; namestnik direktorja za zakonodajo s podrodja
gospodarstva, Pravna sluzba GZ5

Zavarovanje pred neplacilom kupcev

Ladislav Artnik; predsednik uprave, SID - PRVA KREDITNA
ZAVAROVALNICA

Primeri zavarovanja na Hrvaskem

Bojan Grabec; predsednik ZdruZenja zavarovalnih posrednikov pri
GZS PTZ in direktor BMA partnerji, d.o.o.

Arbitraza kot poslovni model
redevanja gospodarskih sporov

Nejc Lahne; pravni svetovalec in strokovni sodelavec Stalne arbitraze
pri GZS, Pravna sluzba GZS




28. marec 2013, od 10. do 16.30 ure,
na GZS, Dimiceva 13, Ljubljana, dvorana A

GZS Podjetnisko trgovska zbornica v sodelovanju s Pravno sluzbo GZS,
Centrom za mednarodno poslovanje GZS in Hrvasko gospodarsko zbornico (HGK)

12:15-12:50

Odmor za kosilo

GOSPODARSKI VIDIK

12:50 - 14:35

Prost pretok blaga med Slovenijo in
Hrvasko

mag. Irena Mozek Grgurevic; vodja Sektorja za proizvode in
blagovne rezerve, MGRT

Storitve na enotnem trgu Evropske
unije

Ada Kerr; sekretarka, Direktorat za notranji trg, Sektor za storitve, MGRT
Lidija Svaljek; direktorica, Centar za poslovne informacije, HGK

Aktualna davcna problematika,
poudarek na DDV

Aleksandra Heinzer; davéna svetovalka, Pakta d.o.o.
Anton Barbir; Zgombic & Partneri d.o.o.

Poslovanje z nepremi¢ninami na
Hrvaskem

Dubravko Ranilovi¢; predsednik, Zdruzenje za poslovanje z
nepremicninami, HGK

Vpliv vstopa Hrvaske v EU na
poslovanje podjetij iz carinskega
zornega kota

Alojzij Zupancti¢; vodja sektorja za carinske in davéne postopke,
Carinska uprava RS

14:35 -15:00

Postne storitve po vstopu Hrvaske
vEU

Renaldo Mikolig; strokovni sodelavec, oddelek za mednarodno
sodelovanje in prodajo, Posta Slovenije

Odmor za kavo in mrezenje (B2B srecanja), dvorana B

CLOVESKI VIDIK IN PREDSTAVITEV PODJETNISKIH PODPORNIH MREZ

15:00 - 16:00

EURES - Sirse mozZnosti za iskanje
novih sodelavcev na evropskem trgu
dela

Vilma Mostahini¢; vodja oddelka EURES in Mednarodno poslovanje,
HZZ

Valerija Okorn; vodja mreZe EURES, ZRSZ

Pridobivanje EU sredstev za
izobrazevanja

Beno Stern, MBA; direktor, Pro - Eco d.o.0,, svetovalec uprave
Instituta za evropske raziskave in razvoj EUROCOQP

Slovenia Business Point -
portal eugo.gov.si

Ana Oblak; vija svetovalka, Direktorat za informatiko in e-storitve,
Sektor za razvoj, MPJU

Mreza SOLVIT

Mojca Mihel€i¢; SOLVIT - Mreza Evropske komisije za neformalno
resevanje tezav na podrodju notranjega trga, MGRT

MreZa ENIC-NARIC

mag. Alenka Lisec; Center ENIC-NARIC, MIZKS

PARTNERJI:

Mreza YEA - Your Europe Advice -
Tvoja Evropa nasveti)

Gospodarska

zbernica am ®

Slovenije AWM B
HEmF

Padjetniiko trgovska zbornica

Mojca Erman, L.LM (LSE); pravna svetovalka, Your Europe Advice -
Tvoja Evropa - nasveti

en
europe
* Nl
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Slovenija med najvecjimi investitorji na Hrvaskem

SUNCANICA SKUPNJAK-KAPIC, direktorica Sektorja za mednarodne odnose pri
HGZ, je direktorica Sektorja za mednarodne odnose pri Hrvaski gospodarski zbornici od
leta 2010. Pred tem je bila zaposlena kot v.d. vodje hrvaskega urada Misije Mednarodne
organizacije za migracije. V' vec letih dela v mednarodnem okolju je pridobila obsezne
izkusnje na podrodju mednarodnega sodelovanja, sodelovala je pri nacionalnih in med-
narodnih projektih na Hrvaskem in v sirsi regiji ter pri dejavnostih, usmerjenih v tehnicno
sodelovanje in upravijanje migracij. Danes v HGZ vodi tim zaposlenih, ki pokriva dvostran-
ske in mnogostranske gospodarske odnose s celotnim svetom in je zadolZena za pripravo
in izvajanje strategije za okrepitev mednarodnega gospodarskega sodelovanja in nas-
topa na tujih trgih. Je tudi glavna tajnica Nacionalnega odbora Mednarodne trgovinske

10

SUNCANICA SKUPNJAK-KAPIC

Dve drzavi, Hrvagka in Slovenija, sta zgo-
dovinsko in geografsko povezani, kar
je razlog za nase uspeSne dvostranske
odnose, predvsem na podrocju gopo-
darstva. Hrvasko gospodarstvo crpa iz
slovenskega gospodarstva, nasa podjetja
pa sodelujejo v razlicnih gospodarskih
sektorjih. Slovenija je ena izmed najvegjih
investitork na Hrvaskem in je med njenimi
najpomembnejsimi  zunanjetrgovinskimi
partnerkami, obenem pa tudi eden izmed

zbornice (ICC) za Hrvasko.

najvecjih emitivnih trgov za hrvaski turi-
zem. Po drugi strani pomeni Slovenija za
Hrvasko trg Evropske unije s svojimi pravi-
li, standardi in pogoji poslovanja.V pretek-
lih letih je bil prav vstop na slovenski trg za
hrvaske proizvode tako imenovani testni
poligon za Sirde evropsko trzisce.

Z vstopom Hrvaske v Evropsko unijo pa se
bodo spremenila zunanjetrgovinska pravi-
la in Hrvaska bo postala del evropske ca-
rinske unije; meja med nasima drZzavama
ne bo ve¢, to pa bo pospesilo pretok blaga
in zmanjsalo stroske. Po drugi strani pa bo
Hrvaska izstopila iz sporazuma CEFTA, ki
ji je dodeljeval privilegirani polozaj pri iz-
vozu proizvodov v drzave podpisnice tega

Vstop prinasa nove priloZnosti

TANJA FAJON

Hrvaska bo vstopila v Evropsko unijo kot
njena 28. ¢lanica. To za Slovenijo in slo-
vensko gospodarstvo predstavlja nove po-

sporazuma, to pa se bo z vstopom v EU
spremenilo. To bo vplivalo na nas izvoz v
te drzave, toda z vstopom v EU se bodo za
Hrvasko odprli trgi in moznosti poslovanja,
ki jih do zdaj ni imela, na primer trgovina
pod preferencialnimi pogoji s sredozem-
skimi drzavami, z afriskimi, karibskimi in
pacifiskimi drzavami (35 drzav AKP), Kore-
jo ter drzavami Srednje in Juzne Amerike.
Obenem nam bodo na voljo evropski skla-
di in upamo, da bomo uspeino izkoristili
vse prednosti clanstva ter se HG K
e bolj uspesno spopadliz ! B 35 2
novimi izzivi. =] '

sskupnjak@hgk.hr

TANJA FAJON kot poslanka v Evropskem parlamentu opravija naslednje

dolznosti v Evropskem parlamentu.

Podpredsednica: D-HR Delegacija pri skupnem parlamentarnem edboru EU-Hrvaska
Clanica: LIBE Odbor za drZavljanske svoboséine, pravesodje in notranje zadeve

CRIM Posebnega odbora za organizirani kriminal, korupcijo in pranje denarjaNamestnica
Nadomestna clanica: AFET Odbor za zunanje zadeve

DSEE Delegacija za odnose z Albanijo, Bosno in Hercegovino, Srbijo, Crno Goro in Koso-

vom

Je magistra znanostina podrocju mednarodne politike, univerzitetna diplomirana

novinarka

«diplomirala na Fakulteti za druZbene vede - novinarstvo

= magistrirala na Univerzi v Parizu - mednarodna politika

«novinarkana Radiu Glas Ljubljane, ¢asopis Republika

-dnevno-informativni program RTV Slovenija, zunanjepaoliticna redakcija Radio Slovenija
« prispevki za posebno oddajo CNN, dopisnica RTV Slovenija iz Bruslja

sposlanka Evropskega parlamenta

slovne priloZnosti, pa tudi izzive. S Siritvjo
se bo meja unije prvi¢ pogreznila globoko
v regijo Zahodnega Balkana in obcutne

spremembe bodo nastale prav za sosed-
nje drzave. Glede na to, da je Slovenija v
EU Ze skoraj desetletje, kar pomeni, da



ima bogate izkuinje s poslovanjem v ok-
viru povezave, je bolj primerno vprasanje,
kakine spremembe in posledice predstav-
lia 1. julij 2013 za hrvasko gospodarstvo
in podjetja in njihov vstop na enotni trg
Unije. Nenazadnje tudi, kaj prinasa nova
dimenzija za hrvaske juZne sosede. Dalec
najpomembnejsi razlog, zakaj bo vstop
Hrvaske v EU koristen za slovensko gospo-
darstvo (kot tudi za Hrvasko) pa je, da bo
hrvaski trg z vstopom v EU postal integral-
ni del enotnega trga EU, ki trenutno Steje
okrog 500 milijonov potrosnikov.
Slovenija in Hrvaska Ze tradicio-
nalno dobro sodelujeta na podrogju
gospodarstva. Hrvaska je za slovenska
podjetja tretji najpomembnejsi izvozni trg,
med drzavami, iz katerih Slovenija uvaza,
pa je Hrvaska na Sestem mestu. Vse od sa-
mostojnosti obeh drzav je zabelezena rast
gospodarskega sodelovanja (blagovne in
storitvene menjave, vhodnih oz. izhod-
nih investicij). Ta trend je bil prekinjen v
letu 2009, a predvsem kot posledica glo-
balne gospodarske krize in ne politicnih ali
medcloveskih odnosov.

Ze v éasu nekdanje skupne drzave je
veljalo, da si gospodarstvi v Republikah ni-
sta komplementarni, temvec konkurenéni.
Ta konkurencni boj na trgih Zahodnega
Balkana se bo zdaj nadaljeval iz istega
izhodisca predvsem na trgih Srbije in BiH,
kjer so hrvaska podjetja mocno navzocain
so tudi eden glavnih konkurentov slovens-
kim, zato je pomembno, da so tudi sloven-
ski izvozniki zelo aktivni.

Srecanje z mocnimi tekmeci s
Hrvaske moramo razumeti kot izziv za
nasa podijetja, ki nas sili, da postanemo
boljsi in naprednejii. Za slovenske iz-
voznike vstop Hrvaske v EU pomeni se
vecjo konkurenco tujih podjetij na trgu,
Se bolj pa hrvasko konkurenco slovenskim
izvoznikom na tretjih trgih, pa tudi v Slo-
veniji. Za slovenske izvoznike je pomemb-
no, da bo Hrvaska ob vstopu v EU morala
v celoti uskladiti in izvajati tehnicno za-
konodajo ter s tem zagotoviti odstranitev
ovir v trgovanju in omogociti prosti pretok
izdelkov, kar pa naj bi (ob boljsem global-
nem gospodarskem stanju) poslediéno
vplivalo na povedano trgovanje med
drzavama. Poleg tega bo morala Hrvaska
vzpostaviti institucije tehnicne infrastruk-
ture (standardizacija, akreditacija, nadzor
na trgu, organi za ugotavljanje skladnosti),

s ¢imer bo zagotovila ucinkovit sistem iz-
vajanja nalog tehnicne infrastrukture in
kakovosti.

Z vstopom Hrvaske v EU bo nasa juina
soseda postala del enotnega trga EU,
ki pa prinasa gotovo tudi veliko ob-
veznosti. Enotni trg EU brez notranjih
meja temelji na zagotavljanju prostega
pretoka blaga, oseb, storitev, kapitala in
znanja. Notranji trg EU je od zacetka svo-
jega delovanja ustvaril milijone novih
delovnih mest, odstranil je razlicne ovire
v trgovanju in odprl vrata drzavljanom
in podjetjem. Drzavljani EU lahko Zivijo,
studirajo, delajo ali se upokoijijo kjerkoli v
EU. Notranji trg EU dejansko pomeni go-
nilno silo razvoja EU. 1. julij letos tako za
Hrvasko pomeni veliko prelomnico, saj to
pomeni, da bo morala imeti drzava svoj
pravni red na podrocju notranjega trga v
celoti usklajen s pravnim redom EU. Seve-
da bo to pripomoglo, vsaj s tehnichega
vidika, k veéjemu gospodarskemu sode-
lovanju Hrvaske z drugimi ¢lanicami EU,
vkljuéno s Slovenijo.

Po vstopu Hrvaske v unijo bo tudi trgo-
vina z blagom v celoti liberalizirana,
kar pomeni, da blaga ne bo ve¢ treba ca-
riniti, na meji pa ne bo vec carinskih ura-
dov. Ukinjene bodo carine, ki trenutno e
veljajo za kmetijske, ribiske in predelane
kmetijske proizvode. Ne bo vec carinskih
kvot, Hrvaska bo hkrati prevzela skupno
trgovinsko politiko EU, torej tudi vse
trgovinske sporazume, ki jih je s tretjimi
drzavami sklenila EU.

Po vstopu Hrvaske v EU bomo delezni
prostega pretoka blaga, omejitve pa
bodo vseeno ostale v pretoku oseb,
torej bomo kot potniki e vedno podvrzeni
preverjanju pogojev za prehajanje meje
med Slovenijo in Hrvasko. Ponovno se bo
vzpostavilo podobno stanje trgovanja, kot
smo ga poznali pred osamosvaoijitvijo leta
1991. Ko pa se bo Hrvaska vkljucila tudi
v schengenski prostor in ne bo vec nad-
zora prehajanja oseb, bodo odpravljene se
zadnje ovire za intenzivnejse povezovanje
na vseh podrodjih zasebnega in profe-
sionalnega delovanja. To v veliki meri
pomaga podjetjem k hitrejSemu razvoju
na drugih trgih, povetuje konkurenénost,
za potrosnike pa pomeni vecdjo mozZnost
izbire,

Pristop Hrvaske k povezavi bo
pomemben za paradne konje slo-

venskega gospodarstva, sajje Hrvaska
za vecino pomembna gospodarska part-
nerica. Hrvaska je na drugem mestu po
slovenskih neposrednih tujih naloZbah
v tujini in na petem mestu po blagovni
menjavi. Tako verjamem, da bodo podjetja
to priloznost izkoristila, da se to njihovo
sodelovanje se okrepi. Popolna odprava
administrativnih ovir, ki bo prinesla liberal-
izacijo na vseh segmentih trga je pozitivna.
Zelo pomembno bi bilo, da Slovenija in
Hrvaska po 1. juliju letos najdeta Se
vec skupnih perspektiv za poglobitev
institucionalnega sodelovanja, predvsem
na podrocjih, kot so infrastruktura, prostor,
kmetijstvo, turizem, informacijska druzba,
nenazadnje tudi podrocje malih in sredn-
jih podjetij, ki so hrbtenica gospodarstev
obeh drzav. Drzavi bosta naredili velik
napredek, ¢e se bosta usmerili in podpi-
rali (skupne) projekte, ki so namenjeni
razvoju in promociji regionalnega turizma,
utemeljenega na skupnih naravnih in kul-
turnih potencialih regije, srednjeevropskih
vrednotah in skupni zgodovini.
Pomembno be, kako bo Slovenija iz-
koristila svoje prednosti na gospodar-
skem, politicnem in turisticnem podrocju.
Seveda ob vstopu nase sosede v EU ob-
stajajo tudi izzivi. Slovenijo skrbijo pred-
vsem tuje investicije pri nas, ki bi se lahko
e zmanjsale. Slovenija bo po zaslugi evra
vsaj za vlagatelje z evrskega obmodja
se vedno veljala za varnejso naloZbo. Slo-
venija si bo morala zagotoviti in izkoristiti
prednost, poleg znanja in nizkih strodkov
delovne sile bo pomembna politika na
podroéju delovnih vizumov, pogojev za-
poslovanja in davénega sistema, ki mora
zagotoviti bolj zdravo in stimulativno po-
slovno okolje. Le tako bo moino pri nas
zadrzati podjetja, ki ze poslujejo, in hkrati
spodbuditi nastanek novih pod-
jetij ter pritegniti tuje investitorje.
Poskrbeti moramo, da z boljso kakovostjo
prepriéamo tuja podjetja, da pri nas ne
zapirajo vrat, ¢eprav se je treba zavedati,
da je hrvaski trg vecji. V ne tako oddalje-
ni prihodnosti pa bo $e bolj zanimivo in
pomembno zavedanje o pomembnosti
Srbije in BiH, ki sta obe na poti v EU, zlasti
Srbija, ki je $e dvakrat vecji trg kot Hrvaska.
Tuje trgovinsko predstavnistvo v Zagrebu,
na primer, brez tezav pokrije celotno regijo
Zahodnega Balkana.
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PROMETNI VIDIK

Slovenija se mora resne lotiti svoje
Zelezniske prometne infrastruk-
ture, ce Zzeli v bodoce konkurirati tako
s svojimi juznimi sosedi kot v dimenziji
Unije. Nage edino pristaniice Luka Ko-
per nujno potrebuje drugi tir, ki bo
pomagal konkurirati s trzaskim in reskim
pristaniséem. Ceprav Koper v povezavi
NAPA odli¢no sodeluje, je klju¢ do uspeha
krepitev konkurenénosti vseh pristanisc v
severnem Jadranu in to v celotni logisticni
verigi: cena in kakovost storitev ladijskega
prevoznika, pristanisca, Zzelezniskih oper-
aterjev in ostalih.

Hrvaska bo z vstopom v Unijo postala
del vseevropskega prometnega
omrezja (TEN-T), ki je trenutno v fazi
prenove, V tej fazi se Ze usklajuje tudi
hrvaski del. Pri tem je predvsem pomem-
ben jedrni del vseevropskega prometnega
omreZja, ki predstavlja prioritetnej3i nivo
omrezja EU. Glede na dosedanje dogov-
ore se bo Hrvaska v tem delu prikljucila

na slovenski del jedrnega omreZja, ki se
na meji s Hrvasko konca. Gre za mejo pri
ObreZju v primeru avtoceste ter Dobovo
pri Zeleznici, kjer se povezava nadaljuje
preko meje in Zagreba do Beograda, Nisa
ter naprej proti Turciji. Hrvaska si zeli
povezavo od pristanis¢a Reka preko Za-
greba do madzarske meje, ki jo bo verjetno
tudi dobila, to pa pomeni veliko konkuren-
co tako Kopru kot Zeleznicam. Drugi tir
je "usodnega pomena"” tako za Luko Ko-
per kot celotno slovensko gospodarstvo.
Nekateri strokovnjaki so prepricani celo,
da bi moral DZ sprejeti poseben inter-
ventni zakon o graditvi drugega tira, v
katerem bi natan¢no dolocil rok izgradnje,
vprasanje financiranja in druge relevantne
vidike.

POLITICNI VIDIK - KOT ZAKLJUCEK
Gospodarstvo je v resnici pomemben
del meddrzavnih odnosov. A kljub temu
da gospodarsko sodelovanje narekuje
politicne odnose, politicne odlocitve
vplivajo na odnos tudi v gospodarstvu.

Politiki niso sami sebi namen in morajo
ustvariti dober teren za dobre odnose
med drZavama, gospodarske delegacije pa
morajo odpirati vrata na trg zainteresira-
nim podjetjem. Hrvasko sosedstvo je slov-
enska realnost in z vstopom Hrvaske v EU
tudi sama vidim 3e veliko neizkoris¢enega
prostora. Veliko priloznost bi predstavljalo
nastop s skupnimi projekti na tretjih trgih
denimo v okviru turizma, ki je nasa skupna
trZna nisa glede naravnih, kulturnih poten-
cialov regije ter skupne zgodovine.

Zato morata drzavi v prihodnjih tednih in
mesecih poskrbeti, da bo pristopna po-
godba k EU ratificirana. Nenazadnje gre tu
tudi za ugled Slovenije, saj si negativnih
posledic ne Zelimo doZiveti. Poskrbeti
moramo, da bomo 1. julija proslavljali sku-
paj s Hrvati ter tako podrli 3e zadnje zidove
v sodelovanju med drzavama.

tanja.fajon@europarl.europa.eu

Center za mednarodno poslovanje — CEMP
ponuja razpredeno mrezo poslovnih partnerjev

MATEJ ROGELJ

Center za mednarodno poslovanje (CEMP)
je organizacijska enota Gospodarske zbor-
nice Slovenije, ki izpolnjuje poslanstvo
zbornice v pogledu spodbujanja, pod-
pore in promocije internacionalizacije
slovenskega gospodarstva. V “Centru” tre-
nutno deluje sedem sodelavcev katerih
glavna naloga je spremljanje poslovnih
okolij posameznih tujih gospodarstey

MATEJ ROGELJ,

univerzitetni diplomirani ekonomist, se je pridruzil ekipi takratnega Oddelka za med-
narodno sodelovanje GZS aprila 2001. Pred tem je bil 12 let zaposlen v gospodarstvu,
pretezno v trgovinskih organizacijah s podrocij izvoza pohistva, trgovanja z gradbenimi
materiali, lesnimi repromateriali in gospodarskimi vozili. Opravljal je naloge komer-
cialista, direktorja komerciale, vodje trgovine in pomocnika direktorja. Na GZS je prevzel
naloge na podrodju spremijanja in spodbujanja gospodarskega sodelovanja s Hrvasko,
Bosno in Hercegovino ter Makedonijo. Leta 2004 je kot namestnik direktorja oddelka pre-
vzel obravnavo drzav obmodja bivie Jugoslavije ter Bolgarije, Romunije, Albanije in ne
dolgo tega tudi Turéije. V njegovem delokrogu se nahajata tudi dve “eksoticni” gospo-
darstvi, Velika Britanifa in Irska. Do ukinitve leta 2006 je koodiniral delo predstavnistev
GZS v Beogradu, Sarajevu in Pristini. Je ¢élan Strokovnega sveta za mednarodno razvoj-
no sodelovanje Republike Slovenije, ¢lan Odbora za zasebno premoZenje in pridobljene
pravice (nasledstvo SFRJ) in ¢lan Upravnega odbora Makedonsko slovenskega poslovne-
ga kluba. V zadnjem letu je zadolZen tudi za vsebinsko vodenje projekta evropskega
teritorialnega sodelovanja “SI-K Exportcoo SEE', ki skusa povezati slovenska in avstrijska
koroska mala in srednje velika podjetja za skupen nastop na trgih Jugovzhodne Evrope.

in s tem povezanih poslovnih relacij in
priloZznosti za slovensko gospodarstvo.
Se posebej nas zanimajo gospodarstva,
ki so pomembnejsi slovenski trgovinski
partnerji in tista, ki jih opredeljujemo kot
perspektivna za poslovno sodelovanje in
nove vstope slovenskih podjetij. Gre torej

za bliznje drzave EU, drZzave Zahodnega
Balkana, razvite drZave in tako imenovane
rastoce trge. Osnovna dejavnost oddelka
(Centra) je osredotolena na neposredna
svetovanja in informiranje podjetij, clanov
GZS, ki so zaintersirana za poslovanje
v posameznih drZavah ali pa se v njih



srecujejo s poslovnimi vprasanji, ki pre-
segajo njihov operativni doseg. Center
organizira tudi seminarje in posvete pove-
zane s splodno ali specificno problematiko
poslovanja na tujih trgih ter izhodne in
vhodne poslovne delegacije z namenom
vzpostavljanja neposrednih stikov med
poslovnezi. Posebna dodana vrednost, ki
se odraza v storitvah oddelka, je izjiemno
razpredena mreza domacih in tujih insti-
tucionalnih in poslovnih partnerjev. Od
partnerskih zbornic v tujini, vladnih in
upravnih institucij pa do domacdih in tujih
poslovnezev, ki delujejo na ciljnih trgih. Ta
mreZza omogoca hiter dostop do kvalitet-
nih podatkov, bodisi, da gre za identifi-
kacijo potencialnih poslovnih partnerjev
ali pa uredb in administrativnih postopkov
ali zahtev katerih izpolnitev je nujna za
nemoteno poslovanje v tujini. S pridom
izkoris¢amo tudi notranjo strukturo GZS,
ki poleg strokovnih sluzb (npr. Center po-
slovnih informacij, European Enterprise

Network, Center za lobiranje, Center za
mednarodno gospodarsko pravo) obsega
tudi preko 20 panoinih zdruzenj/zbor-
nic ter 13 regionalnih oziroma obmocnih
zbornic.

POMEMBNI EVROPSKI IN CEZMEJNI
PROJEKTI

Pomemben segment delovanja so tudi
evropski projekti. Trenutno kot vodilni
partner Center deluje v projektu vzpostav-
ljanja ¢ezmejnih kooperacij med slovens-
kimi in avstrijskimi koroskimi podjetji za
skupen nastop na trgih Jugovzhodne Ev-
rope"SI-K Exportcoop SEE”. Projekt je v fazi
Zbiranja interesa za oblikovanja konkret-
nih slovensko-avstrijskih poslovnih koop-
eracij. Sodelovanje v projektu je zanimivo
za majhna in srednje velika podjetja, ki si
zelijo vstopiti na hrvaski trg pa jim morda
primanjkuje resursov za samostojen na-
stop. Podrobnosti so predstavijene na
spletni strani www.exportcoop.eu kjer je
mozno izpolniti tudi prijavnico.

Vloga gospodarske diplomacije

NAJBOLJ POGOSTA VPRASANJA IN
ODGOVORI

Vprasanje: Ali nadi monterji za montazo
opreme, ki jo dobavlamo kupcu na
Hrvasko potrebujejo delovno dovoljenje?
Odgovor: Ne, ce gre za opravila povezana
z dobavo, montazo ali servis strojev in
opreme lastne proizvodnje, in ce ta dela
ne trajajo vec kot 90 dni v razdobju ene-
ga leta. Zadosca “"potrdilo o prijavi dela’]
ki ga izda lokalna policijski uprava kjer
se dela opravljajo. Enaka poenostavitev
postopkov za izvajanje del na Hrvaskeem
velja za preko 20 kategorij tujcev, ki zelijo
omejen ¢as opravljati razlicne dejavno-
sti na Hrvaskem. Podrobneje so pogoji
in postopki opisani v clenih 82. do 84.
hrvaskega Zakona o tujcih (Narodne no-
vine, 130/16.11.2011, dostopno on-line na
http://narodne-novine.nn.hr)

matej.rogelj@gzs.si
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ALMA ZIDANEK, ministrica svetovalka, Direktorat za gospodarsko diplomacijo,
Ministrstvo za zunanje zadeve viade RS,

Ze vrsto let vsebinsko poktiva bilateralno sodelovanje Slovenije z raznimi drZavami po
svetu, najprej v okviru Ministrstva za gospodarstvo (sedaj Ministrstvo za gospodarski
razvojin tehnologijo), zadnjih nekaj let pa v njen delokrog v okviru Direktorata za gospo-
darsko diplomacijo na Ministrstvu za zunanje zadeve sodi pokrivanje bilateralnega gos-
podarskega sodelovanja Slovenije s Hrvasko, Bosno in Hercegovino ter Albanijo. S tega
vsebinskega vidika pripravija gradiva za srecanja in pogovore najvisjih predstavnikov
Slovenije s predstavniki teh drZav in drugo, vedji del njenega dela pa je namenjen tudi
stikom s slovenskimi podjetji, ki nacrtujejo svoje poslovne aktivnosti v teh drzavabh, jih
Zelijo siriti ali pa imajo kaksne teZave, ki izhajajo iz institucionalnih ovir v posamezni
drzavi. Skupaij s pristojnimi veleposlanistvi jim poskusa pomagati, kar je tudi poslanstvo
gospodarske diplomacije.

ALMA ZIDANEK

konzularnih predstavnistev v tujini (DKP
RS) &citi, uveljavlja in promovira interese

Nepogresljivi clen pri tem so Ze omenjeni
DKP RS, na katerih deluje skoraj 30 di-

Za majhne drzave, kakrina je Slovenija,
je gospodarska diplomacija e posebej
pomembna, saj je njihovo gospodarstvo
zaradi svoje majhnosti in nekaterih dru-
gih znadilnosti zelo odvisno od zunanje
trgovine. Potreba po podpori domacemu
gospodarstvu na tujih trgih in pomemb-
nost gospodarske diplomacije in njenih
aktivnosti pride zato Se bolj do izraza.

Ministrstvo za zunanje zadeve (MZZ) v
tesnem sodelovanju z mreZo diplomatsko

slovenskega gospodarstva v tujini. Vse
aktivnosti, ki spadajo v ta okvir na kratko
imenujemo gospodarska diplomacija, ki je
ena glavnih prioritet delovanja MZZ.

Vzpostavitev Direktorata za gospodarsko
diplomacijo (DGD) na MZZ v oktobru 2009
pomeni zacetek sistematicnega usmerjan-
jain vodenja gospodarske diplomacije ozi-
roma vzpostavitve institucionalne mreze,
katere glavni cilj je promocija, uveljavljan-
je in zascita interesov slovenskih podjetij.

plomatov, pristojnih za podrocje gospo-
darstva in so za podjetja glavna kontaktna
tocka za pridobitev razlicnih informacij o
trgu, za napotitev na prave institucije, za
pomo¢ pri kakrénihkoli administrativnih
problemih,... Naloge in pristojnosti DGD
se izvajajo v okviru dveh sektorjev in sicer
Sektorja za bilateralno gospodarsko sode-
lovanje in Sektorja za gospodarsko promo-
cijo. DGD v sodelovanju z mrezo DKP RS v
tujini izvaja naslednje aktivnosti:
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+ organizira zasedanja meddrzavnih
komisij za gospodarsko sodelovanje;

+ organizira vhodne in izhodne gospo-
darske delegacije ob obiskih visokih
drzavnih predstavnikov;

+ promovira Slovenijo kot lokacijo za
tuje neposredne investicije;

+ nudi podporo slovenskim podjetjem
pri vstopu in Siritvi poslovanja na tujih
trgih ter pri resevanju problemoy;

+ zagotavlja podporo tujim podjetjem
pri navezovanju stikov s slovenskimi
podjetji;

- koordinira gospodarske aktivnosti
povezane z EU ter mednarodnimi
organizacijami.

Glavna naloga ekonomskih svetovalcev
oziroma diplomatov, pristojnih za
podrocje gospodarstva na DKP RS
je podpora slovenskim podjetjem v
obliki:

« zagotavljanja potrebnih poslovnih in
gospodarskih informacij drzav akredit-
acije slovenskim poslovnim subjektom
in institucijam (poslovno okolje, regis-
tracija in ustanavljanje podjetja ipd.);

» posredovanja poslovnih priloznosti in
napovedi javnih razpisov;

+ posredovanja v medinstitucionalnem
sodelovanju (sklepanje bilateralnih
sporazumov, meddrzavne komisije za
gospodarskega sodelovanja);

« pomoci pri opredelitvi potencialnih
poslovnih partnerjev in vzpostavljanju
odnosov z drzavhimi/privatnimi organi
v drzavi akreditacije;

+ spremljanja kljucnih sprememb zako-
nodaje v drzavi akreditacije;

«  pomaodi pri organiziranju skupinskih
nastopov slovenskih podjetij (vhodne
in izhodne gospodarske delegacije,
sejemski nastopi);

» drugih nalog s podrodja scitenja in-
teresov slovenskih poslovnih subjek-
tov.

MZZ sodeluje z drugimi vladnimi in ne-

vladnimi institucijami, pristojnimi za inter-

nacionalizacijo slovenskega gospodarstva,
zlasti z Ministrstvom za gospodarski razvoj
in tehnologijo, Javno agencijo Republike

Slovenije za spodbujanje podjetnistva,

inovativnosti, razvoja, investicij in turizma

(SPIRIT), Gospodarsko zbornico Slovenije

(GZS), Obrtno-pedjetnisko zbornico (0ZS),

Slovensko izvozno in razvojno banko (SID

banko).

Za predstavitev nasih aktivnosti poslovne-
mu svetu oziroma predstavnikom podijetij
obéasno organiziramo tudi srecanja
predstavnikov podjetij s ekonom-
skimi svetovalci ali veleposlaniki. Na
ta nacin slovenska podjetja vzpostavijo
neposreden kontakt in seznanijo DKP RS
v tujini s svojimi poslovnimi nacrti. Glavna
usmeritev njihovega dela je ravno gospo-
darska diplomacija - to je pomoc slovens-
kim podjetjem na vseh stopnjah razvijanja
poslovnih aktivnosti na tujem trgu, saj se
nekatera podjetja, ki Zelijo razsiriti svoje
poslovanje na tuje trge, navadno srecujejo
z ovirami kot je nepoznavanje predpisov,
pri ¢emer jim lahko pomaga ekonomski
svetovalec na DKP RS. Tudi npr. organizaci-
ja sestankov na instituciji, ki je podjetju
potrebna za npr. pridobitev dolocenih
papirjev, nenazadnje pa tudi pri reSevanju
problemov, ki ne izhajajo neposredno iz
poslovnega odnosa s tujim partnerjem je
v domeni ekonomskega svetovalca.

En izmed pomembnih sti¢is¢ slovenske
poslovne skupnosti v posameznih drzavah
so poslovni klubi, ki sluzijo kot pomembno
sredisce izmenjave informacij in mrezenja
zainteresiranih podjetij, kjer je aktivno
vkljuéen tudi DKP RS.

Na DGD smo vzpostavili projektni gos-
podarski sklad, ki je namenjen finan-
ciranju gospodarskih projektov, ki jih opre-
deli posamezen DKP RS za promecijo npr.
dolocenega sektorja ali poslovnega do-
godka slovenskih podjetij. Tudi na ta nacin
se DKP RS v tujini intenzivno vkljucujejo
v gospodarsko diplomacijo, skladno z in-
teresi slovenskih gospodarskih subjektov.
Z namenom olajsanja vstopa na nove trge
imajo od leta 2011 slovenska podjetja
moznost zacasne uporabe poslovnih
pisarn oziroma funkcionalno opremljen-
ega pisarniskega prostora v okviru nekat-
erih DKP RS v tujini. Za zdaj so poslovnezem
na voljo poslovne pisarne na DKP
RS v Moskvi, Istanbulu, New Del-
hiju, Sanghaju, Bruslju, Budimpesti,
Tokiu, Parizu in Washingtonu.

AKTIVNOSTI GOSPODARSKE
DIPLOMACIJE NA HRVASKEM TRGU

Bilateralno gospodarsko sode-
lovanje med drzavama in vloga
gospodarske diplomacije pri spod-
bujanju le-tega
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Za gospodarsko sodelovanje med Slo-
venijo in Hrvasko je vse od samostojnosti
obeh drzav znacilna rast vseh kompo-
nent gospodarskega sodelovanja
(blagovne in storitvene menjave, vhodnih
oz. izhodnih investicij) in si predstavljata
zelo pomembni gospodarski partnerici.
Skupna vrednost blagovne menjave v letu
2011 je prvic po letu 2008 ponovno pre-
segla mejo 2 milijardi evrov, Kljub posle-
dicam finanéne in gospodarske krize na
Hrvaskem slovenska podjetja v belezijo
vecinoma dobre rezultate in povelujejo
svoje trzne deleze. Pricakujemo, da bo
skorajsnji vstop Hrvaske v EU zaradi
dokoncne vzpostavitve prostega pretoka
blaga, ljudi in kapitala ter seveda popolne
uskladitve hrvaske zakonodaje z zako-
nodajo EU pozitivno vplival na aktivnosti
podijetij iz obeh drzav.

Hrvaski trg je eden najzanimivejsih
za slovenska podjetja, saj je v to
drzavo leta 2011 izvaZalo 4531 ter uvazalo
3006 podjetij iz Slovenije. Republika
Hrvasdka je na 5. mestu med slovenskimi
najpomembnejdimi  zunanjetrgovinskimi
partnericami glede na skupno vrednost
blagovhe menjave in glede na wvred-
nost izvoza. Slovenija na Hrvasko izvozi
6,7 % svojega izvoza in iz nje uvozi 3,9
% svojega uvoza. V letu 2012 belezimo
zmanjsanje blagovne menjave s Hrvasko
ob zmanjsanju izvoza in povecanju uvoza,
Tudi investicijske aktivnosti sloven-
skih podjetij so prvenstveno usmer-
jene na hrvaski trg, ki je od 2010 ponovno
najzanimivejsi za slovenske vlagatelje.
Vrednost slovenskih nalozb na Hrvaskem
je namrec konec leta 2011 dosegla 1,63
milijard EUR. Delez slovenskih nalozb
na Hrvaskem glede na skupne sloven-
ske nalozbe v tujini znasa 27,12%, ce pa
upostevamo vrednost nalozb na Zahod-
nem Balkanu, je delez Hrvaske veé kot
tretjinski - 38,8 %.

Hrvaska sodi med najpomembnejse
trge tudi na podrocju turizma. V letu
2011 je bila Hrvaska glede na stevilo pri-
hodov njenih turistov in njihovih nocitev
ponovno na 4. mestu (za Italijo, Avstrijo in
Nemcijo). Najvecji obisk gostov iz Hrvaske
belezijo v gorah (skoraj 40 %), sledijo
slovenska naravna zdravlisca (33 %) nato
mesta (9 %). Predvidevamo, da bo vstop
Hrvaske v EU tudi na podrocju turizma
prinesel pozitivhe spremembe v smislu
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povecanja turisti¢cnega obiska.

Od leta 2002 v Zagrebu deluje poslovni
klub slovenskih in hrvaskih gos-
podarstvenikov, ki ima od junija 2011
tudi svoje prostore in predstavlja pomem-
ben forum vecjega Stevila slovenskih in
hrvaskih podjetij. V okviru poslovnega
kluba so organizirana razna vsebinska
druZenja, razlicne okrogle mize in preda-
vanja razlicnih hrvaskih strokovnjakov o
gospodarskih in politicnih temah, ki za-
devajo vse poslovne subjekte na hrvaskem
trgu. Forum predstavlja tudi osnovo za iz-
menjavo poslovnih informacij in kontak-
tov, izkusenj med slovenskimi in hrvaskimi
podjetniki. V vse aktivnosti poslovnega
kluba je vpleteno tudi DKP RS v Zagrebu,
ki je za slovenska podjetja dobro znan
naslov.

Ekonomski svetovalec Bojan Skoda
in tudi veleposlanik Vojko Volk sta
mocno povezana s kakrinimikoli gospo-
darskimi iniciativami slovenskih podjetij.
Del storitev gospodarske diplo-
macije je vezan na tesno komuni-
kacijo in sodelovanje s podjetji v
naslednjih oblikah:

= svetovanje slovenskim podjetjem (zlasti

CELOVITE

srednja in mala podjetja) pri vstopu na
hrvaski trg;

priprava informacij o potencialnih
poslovnih partnerjih; pomoc pri pripravi
marketin3kih analiz in postavljanju
strategij slovenskih podjetij za hrvaski
trg;

priprava informacij glede distribucijskih
kanalov, cenovne politike, promaocije in
oceno primernosti izdelkov ali storitev
za hrvadki trg;

povezovanje slovenskih podjetij v ok-
viru Poslovnega kluba v luci izmenjave
izkusenj, informacij in boljsega sode-
lovanja med podjetji;

intenzivno iskanje poslovnih priloznosti
in lobiranje za slovenska podjetja;
spremljanje nalozb slovenskih pod-
jetij v Republiki Hrvaski, ki so ze sedaj
pomemben investitor in lahko ta
polozaj e bolj utrdijo;

promaocija slovenskega gospodarstva
na lokalnem nivoju (Zupanije), zlasti v
obmejnem podro¢ju in lokalnih skup-
nostih, kjer imajo slovenska podjetja
vecje nalozbe;

izdelava priro¢nikov za slovenske inves-
titorje na hrvaskem trgu.

RACUNOVODSKE

STORITVE.

Zaupajte naj racunovodskemu servisu

2009, 2010, 2011.

°®
racunovodska hisa
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Logi¢na posledica velikega obsega po-
slovnih interakcij na hrvaskem trgu so tudi
problemi, kjer se prav tako intenzivno,
seveda v okviru svojih pristojnosti, vkljudi
DKP RS na nacin zagotavljanja pomoci v
primerih, ko so krieni interesi slovenskih
podjetij v smislu diskriminacije (npr. ja-
vni razpisi) oziroma je podjetjem oteZen
ali onemogocen dostop do trga. Sloven-
ski investitorji se srecujejo predvsem z bi-
rokratskimi ovirami na lokalni ravni (nivo
obéin in Zupanij) in omejenim dostopom
do virov financiranja in slabim poslovnim
okoljem. DKP RS v Zagrebu intenzivno
sodeluje s slovenskimi podjetji pri odpravi
administrativnih ovir ter vzdrzuje stike z
ministrstvi in drugimi institucijami.

POSLOVNE PRILOZNOSTI ZA
SLOVENSKA PODJETJA NA
HRVASKEM TRGU

Poslovne priloznosti na hrvaskem
trgu obstajajo na Stevilnih
podroc¢jih - energetski sektor
(vklju¢no z vlaganji v obnovljive
vire energije), turizem, predelava
lesa, trgovina, proizvodnja avto-

MOBILNA PISARNA
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mobilskih delov, predelovalna in-
dustrija, kmetijstvo in prehranska
industrija, biotehnologija, infor-
macijska tehnologija, prekladanje
in skladii¢enje blaga in privatiza-
cijski postopki.

Tudi tu je pomembna vloga DKP RS v Za-
grebu, da kot izvajalec aktivnosti gospo-
darske diplomacije, na osnovi poznavanja
slovenskega in hrvaskega gospodarstva
definira potencialne projekte in o tem
seznani zainteresirano poslovno javnost
preko utecenih informacijskih kanalov
{npr. izvozno okno) in direktno podjetjem,
ki imajo kapacitete in moznost.

CENTER ZA CELOSTNE ENERGETSKE
RESITVE

Ena izmed najnovejiih pobud DKP
RS v Zagrebu je ustanovitev Cen-
tra za celostne energetske resitve
in pravilno uporabo gradbenih
materialov. Pobuda je ravno posledica
spremljanja razvoja hrvaskega trga in po-
tencialnih poslovnih priloznosti za sloven-
ska podjetja, katerih je po oceni tega DKP

e posebej veliko. Tak center bi v Repub-
liki Hrvaski veliko pripomogel k celostni
ponudbi slovenskih podjetij in njihovih
hrvadkih partnerjev na podrodju energe-
tike, toplotne obnove stavb, varéevanja z
energijo, izdelavo in postavitvijo toplotnih
¢rpalk in soncnih kolektorjev. Doslej je k
pobudi pristopilo 12 slovenskih in hrvaskih
podijetij, novi ¢lani in zamisli pa so vedno
dobrodosle. Tovrstni center predstavlja
precejsnjo novost na hrvaskem trgu, priza-
devali pa si bomo tudi za podporo Vlade
RH in pristojnih ministrstev.

MESANE KOMISLJE ZA
GOSPODARSKO SODELOVANJE

Eden izmed mehanizmov za vzdrzevanja
in razvoja stikov na medinstitucionalni
ravni, to je med posameznimi ministrstvi
in drugimi institucijami, so Mesane
komisije za gospodarsko sode-
lovanje. Srecanja potekajo enkrat letno
in so priloznost za pregled sodelovanja
med drZzavama po posameznih podrocjih
in na tej osnovi definiranje novih nacinov
sodelovanja. Zadnje zasedanje MK s
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Hrvasko je potekalo 14, in 15. maja 2012 v
Ljubljani. Zasedanje je potekalo v dveh de-
lih; pregledu makroekonomske situacije in
bilateralnega gospodarskega sodelovanja
je sledilo delo v sedmih delovnih skupi-
nah, v katerih so sodelovali strokovnjaki
za posamezna podrodja iz obeh drzav. lz-
postavljena podrodja, ki hkrati predstavlja-
jo perspektivo za poglobitev institucional-
nega sodelovanja, so bila: infrastruktura in
prostor, kmetijstvo, turizem, informacijska
druzba, standardizacija, podrocje malih in
srednjih podjetij ter notraniji trg. Obe stra-
ni sta zasedanje ocenili kot zelo uspesno,
saj je prislo do dogovorov o intenziviranju
sodelovanja med institucijami na konkret-
nih projektih, predvsem s podrocja in-
frastrukture in prostora, notranjega trga
ter podrocja malih in srednjih podjetij.
Naslednje zasedanje bo predvidoma po-
tekalo maja ali junija leta 2013 v Zagrebu.

Alma Zidanek, ministrica svetovalka,
Sektor za bilateralno gospodarsko sode-
lovanje, MZZ, Presernova cesta 25, 1000
Ljubljana, tel: 01 478 6610, faks: 01 478
1288, e-posta: alma.zidanek@gov.si

Ustanovitev podijetja in poslovnih enot na Hrvaskem -
primerjalni pregled pogojev in postopkov

ROBERT GEISLER

ROBERT GEISLER,

univerzitetni diplomirani pravnik je samostojni pravni svetovalec v Pravni sluzbi Gos-
podarske zbornice Slovenije, predsednik Komisije ZDNP za presojo kriitev Kodeksa do-
brih poslovnih obic¢ajev v prometu z nepremicninami pri GZS - Zbornici za poslovanje z
nepremicninami in ¢lan Strokovnega sveta ZDNP. V zadnjem desetletju od ustanovitve in
vodenja lastnega podijetja, se je ukvarjal pretezno z gospodarskim pogodbenim pravom,
obligacijskim, stvarnim in insolvenénim pravom, pravnim in poslovnim svetovanjem,

sodeluje pa tudi v zakonodajnih procesih.

Ustanavljanje gospodarskih druzb na
Hrvaskem ureja Zakonom o trgovinskih
druzbah (Zakon o trgovackim drustvima),
v skladu s katerim lahko tuja podjetja in
fizikne osebe podobno kot v Sloveniji
ustanovijo javno trgovinsko druzbo, ko-
manditno druzbo, tiho druzbo, delnisko

druzbo in druzbo z omejeno odgovorno-
stjo. Tuja podjetja se lahko odlocijo tudi za
ustanovitev podruZnice, ki je sestavni del
mati¢ne druzbe. Prav tako nima statusa
pravne osebe. Tako podruznica posluje v
imenu mati¢ne druzbe in za njen racun.

Postopki ustanavljanja in upravljanja
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gospodarskih druzb in podruznic na
Hrvaskem so podobni postopkom v Slo-
veniji vendar pa obstajajo bistvene razlike.

robert.geisler@gzs.si

NAJBOLJ POGOSTA VPRASANJA

1. Kaksni so zakonski pogoji za ustano-
vitev druzb Hrvaskem, s poudarkom
na druzbi z omejeno odgovornostjo?

Primerjalno pravno se temeljna korporaci-
jska pravila bistveno ne razlikujejo, zato
jih je potrebno podrobneje razmeijiti in
poiskati sorodnosti in odstopanja glede
splodne predpostavke:

- Pojem gospodarske druzbe,

- Pravna osebnost in pridobitev lastnosti
pravne osebnosti,

- Dejavnosti druzbe,

- Firma in sedez druzbe,

- Ustanovitelji, druzbeniki in zastopanje,

- Odgovornost za obveznosti in delitev na
osebne in kapitalske druzbe ter ostale

statusno-pravne oblike.

2. Katere so bistvene primerjaino
pravne vzporednice med pravnim re-
dom Republike Slovenije in pravnim
redom Republike Hrvaske v luci
evropskih integracij?

Ob pricakovanem vstopu Republike

Hrvaske, bo raven harmoniziranosti

pravnega reda s pravom Evropske unije

(EU) takdna, da bo omogocen prost pretok

kapitala. Vstop na hrvaski trg bo sloven-

skemu kapitalu olajsan tudi zaradi sorod-
nosti obeh pravnih sistemov, Se posebej
pa pri statusno-pravnih oblikah osebnih in
kapitalskih druzb ter podruznic, ki jih oba
sistema poznata. Kljub temu pa je potreb-
no izpostaviti nekatere bistvene razlike,
kot npr. ustanovni kapital druzbe z omeje-
no odgovornostjo, ki je na Hrvaskem
skoraj trikrat niZji, kot v Sloveniji, saj znasa

20.000 HRK (2.634 EUR), za razliko od Slo-

venije, kjer je osnovni kapital predpisan

v visini 7.500 EUR. S tem je vstopni prag

za ustanovitev kapitalske druzbe in s tem

Pravni vidiki élanstva Hrvaske v EU

LIDLJA SVALIEK

Gospodarsko pravo v Republiki Hrvaski
ureja Zakon o gospodarskih druzbah, ki je
v veliki meri izdelan po vzoru nemske za-
konodaje.

Med pogajanji so bile v zakon uvedene
nekatere spremembe, ki so del novosti,
povezanih z evropskim pravom druzb. Z
dnem pridruzitve Republike Hrvaske EU
se bosta uvedli dve novi obliki druzbe - ev-
ropska druzba in evropsko gospodarsko
interesno zdruzenje.
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omejitev odgovornosti druzbenikov za ob-
veznosti druzbe bistveno niZji.
3. Ali na Hrvaskem obstaja pomoc pri

ustanavljanju podjetij npr. kot je

v Sloveniji VEM tocka in kak3ni so

postopki?
Podjetniku, ki se odlota za ustanovitev
podjetja, mu je na Hrvaskem v veliko
pomo¢ sluzba HITROHR, ki ima Ze vet
kot 50 pisarn po vsej drzavi. HITRO.HR je
sluzba hrvaske vlade, ki bodocim paodjet-
nikom in podjetjem omogoca dokaj hitre
in poenostavljene postopke ustanovitve
podjetja, narava postopka in nacin usta-
novitve pa je soroden slovenskemu siste-
mu e-VEM tock (tim. tocke Vse na Enem
Mestu). Slovenski portal e-VEM je drzavni
portal, ki ga upravlja Ministrstvo za pra-
vosodje in javno upravo RS in je namenjen
podjetjem in podjetnikom z namenom, da
uporabnikom omogoci éim lazje, enostav-
no, hitro in brezpla¢no poslovanje z javho
upravo ter omogoca hitro in enostavno
registracijo manj zahtevnih druzb.

LIDIJA SVALJEK, direktorica Centra za poslovne informacije Hrvaske gospodar-

ske zbornice

od leta 2005, Aktivno je sodelovala v pogajanjih o pristopu RH k Svetovni trgovinski orga-
nizaciji in vstopu RH v EU za poglavje 3 - Pravica do ustanavijanja in prosto zagotavijanje
storitev, poglavje 5 - Javna narocila in poglavje 29 - Carinska unija. Na podroéju prostega
pretoka storitev sodeluje v delovni skupini za pripravo Zakona o storitvah in uvajanje Di-
rektive o storitvah v hrvasko zakonodajo. Je tudi predstavnica RH v mrezi enotnih kontakt-

nih tock v EU/EGP - EUGO.

Ukvarja se s prostim pretokom blaga in carinsko politiko, in sicer kot clanica Odbora za
prosto trgovino in Pododbora za carino zdruZenja Eurochambers, Odbora za pravila o
poreklu in Odbora za ATA karnete Mednarodne zbornice.

Med pogajanji o pristopu Republike
Hrvaske k EU je bila ob usklajevanju za-
konodaje na tem podroéju pozornost
posvecena spremenjenim pogojem, ki
druzbam omogodajo hitrejsi in lazji vstop
na trg, niZje stroske sprozitve stecajnega
postopka ipd.

Poleg vprasanja, kako ustanoviti podjetje
na Hrvaskem, domaci podjetniki, ki se
pripravijajo na poslovanje na evropskem
trgu, Zelijo odgovore na vpradanja: kako
poslovati v kateri od Elanic EU, kaksna
pravila bodo veljala za podjetnike, ki Zelijo
razsiriti poslovanje, kolikien bo osnovni
kapital, katero vrsto druzbe izbrati ipd.

Gospodarski vidiki clanstva RH v EU

Na podrodju pravice do ustanavljanja in
prostega zagotavljanja storitev je Repub-
lika Hrvaska dolzna v celoti izvesti direk-
tive EU o storitvah na notranjem trgu.

Po pristopu Republike Hrvaske k EU bodo
lahko pravne in fizicne osebe oziroma po-
nudniki storitev s sedezem v drZavi clanici
EU uveljavijali pravico do ustanavljanja
in prostega zagotavljanja cezmejnih sto-
ritev na Hrvaskem pod enakimi pogoji
kot v vseh ostalih drzavah ¢lanicah EU.
Prav tako bodo lahko pravico do ustanav-
lianja in prostega zagotavljanja storitev v
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vseh ostalih drzavah clanicah EU uveljav-
ljali tudi ponudniki storitev s sedezem na
Hrvaskem.

V skladu z dolocbami Direktive o storit-
vah in nacionalnim Zakonom o storitvah
v RH se vzpostavija enotna kontaktna
tocka (PSC) za storitve pri Hrvaski gos-
podarski zbornici. Na tej tocki bodo la-
hko ponudniki in prejemniki storitev hitro
prejeli elektronske informacije in podatke
o moznostih registracije storitvenih deja-
vnosti ter ostale pomembne informacije.

Prek mreze EUGO je povezana z vsemi
kontaktnimi tockami v EU/EGP.

Evropska komisija poudarja pomen razvo-
ja digitalnih javnih storitev in digitalnega
skupnega trga. V tem okviru bo pomem-
ben tudi razvoj enotne kontaktne tocke
za storitve, ki bo eden od segmentov
e-uprave na Hrvaskem, kar bo prispevalo k
manj strogim pogojem za registracijo po-
slovanja na hrvaskem trgu storitev.

KAKO POSLOVATI
S HRVASKO
PO VSTOPU V EU

lidija.svaljek@hgk.hr

Vloga akreditacije pri prostem pretoku blaga in storitev
in sodelovanije s Hrvasko na tem podrocju

dr. BOSTJAN GODEC

Clanstva: Predstavnik SA v EA, Predstavnik
SA v ILAC, Predstavnik SA v IAF, Clan stro-
kovnega meroslovnega sveta pri MGRT,
Clan drustva za materiale, Clan drustva za
varjenje

Akreditacija pomeni potrditev usposo-
bljenosti v povezavi z ugotavljanjem
skladnosti, ki jo v Sloveniji izvaja naciona-
Ini akreditacijski organ Slovenska akredi-
tacija. Akreditacija je storitev, ki se izvaja
v interesu javnosti na neprofiten nacin in
je kljucen del tehni¢no kakovostne infra-
strukture v dravi in nudi: podporo gos-
podarstvu, omogoca izvajanje zakonodaje
posameznih ministrstev in sciti potrosnika.

Slovenska akreditacija izvaja vse postopke
akreditiranja na mednarodno primerljiv
nacin v skladu z zahtevami evropske Ured-
be 765/2008 o akreditaciji in nadzoru trga

Dr. BOSTIAN GODEC, Slovenska akreditacija,

ima 10let izkusenj pri vodenju in graditvi mednarodno priznanega akreditacijskega orga-
na Slovenska akreditacija v skladu z zahtevami Uredbe 765/2008 o akreditaciji in nadzoru
trga ter v skladu standardom SIST EN ISO/IEC 17011 in mednarodnih pravil za akredit-
acijo. Deloval je in $e deluje v mednarodnih organizacijah za akreditacijo EA (European
co-operation for Accreditations) — EA GA, EA MAC, EA HHC in EA WGT, ILAC (International
Laboratory Accreditation Cooperation and IAF (International Accreditation Forum).
Udelezen je pri sprejemanju odlocitev v okviru EA MAC (TFG - Task force Group), vodja
TFI (Task force interpretation) skupine in ¢lan EA WG Training skupine za izobraZevanje
»peer evaluatorjeve. Strokovne izkusnje ima pri raziskavah kovin in kovinskih konstruk-
cij, Se posebno pri elektrokemicnih korozijskih raziskavah kovin, mehanskih preiskavah in
metafografskﬂr preiskavah in izkusnje pri organiziranju in vodenju akreditiranega labora-
torija v skladu s standardom SIST EN ISO/IEC 17025.

Strokovna izobrazba: Diploma iz metalurgije na Fakulteti za naravoslovje in tehnologi-
Jo, Montanistika, smer metalurgija, Univerza v Liubljani (1987), magisterij iz metalurgije
(1993), doktorat iz metalurgije z naslovom: Delovanje silicija na elektrodnih povrsinah
nerjavne jeklene litine v mocno oksidacijskih medijih (1997)

Strokovne izkusnje: 1987 — 1990 Zavod za raziskavo materiala in konstrukcij, Odd-
elek za preiskavo kovin, korozije in protikorozijske zascite (danasnji ZAG), 1990 - 2002
Institut za metalne konstrukcije - IMK, 2002 — 2012, Slovenske Akreditacije — SA, Vodenje
SA - direktor (od 1.7. 2002)

in v skladu z zahtevami SIST EN ISO/IEC
17011 ter pravili mednarodnih zdruzenj
za akreditacijo. lzpolnjevanje zahtev se
preverja s strani Evropskega zdruzenja
za akreditacijo (EA). V kolikor nacionalni
akreditacijski organ dokaze izpolnjevanje
vseh navedenih zahtev, postane podpis-
nik tako imenovanih sporazumov o med-
sebojnem priznavanju akreditacij (MLA/
MRA). Samo na ta nacin lahko uporabniki
akreditacijskih storitev (ministrstva, organi
za ugotavljanje skladnosti, gospodarstvo,
potroéniki,...) zaupajo v storitve, ki jih izva-
jajo laboratoriji, kontrolni organi in certifi-
kacijski organi. Slovenska akreditacija ima

danes podpisane vse sporazume o medse-
bojnem priznavanju akreditacij, kar pome-
ni, da so akreditacijske listine, ki jih izdaja-
mo, veljavne in sprejete v mednarodnem
prostoru. Na ta nacin lahko slovensko gos-
podarstvo trZi svoje proizvode in storitve
brez dodatnih ovir v mednarodnem pro-
storu. V Sloveniji je razli¢nim organom za
ugotavljanje skladnosti podeljenih skupaj
237 veljavnih akreditacijskih listin.

S sprejetjem tako imenovane evropske za-
konodaje »paket za proizvodec je akredit-
acija v Evropi dobila tudi zelo jasne pravne
okvire delovanja. Delovanje nacionalnih
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akreditacijskih organov je omejeno pred- med akreditacijskimi organi za ustrezno na podrodju izmenjave ocenjevalcey,
vsem na podrodje svojega ozemlja, da bi  izvajanje akreditacijskih aktivnosti v pod-  skupnega usposabljanja in tudi v primeru
se preprecilo konkuriranje med akreditaci-  poro dobremu delovanju skupnega no-  dolocenih postopkov akreditiranja, kjer to
jskimi organi in zniZzevanje kriterijev, sajbi  tranjega evropskega trga. Akreditacijska  zahtevajo pravila.

na ta nadin akreditacija postala trzna ak-  organa Slovenije (SA) in Hrvaske (HAA) ze

tivnost. Zelo pa se spodbuja sodelovanje  dalj ¢asa zelo dobro sodelujeta predvsem  bostjan.godecaslo-akreditacija.si

Vloga akreditacije v mednarodni trgovini

Mag. BISERKA BAJZEK BREZAK, dipl. ing., Hrva3ka akreditacijska agencija (HAA)

Mag. BISERKA BAJZEK BREZAK dipl. ing., direktorica Hrvaske akreditaajske agencye, je
bila rojena v Zagrebu, kjer Je tudi diplomirala in pridobila mag!smkl naziv na Tehnoloski
fakulteti Univerze v Zagmbu Med letoma 1972 in 1974 je bﬂazapos.[ma na mnmjm!
fakulteti kot asistentka profesorica ter jesode.fovaln v znanstvenih pmjeidﬂl na podrogju
naﬂnehhnalngﬂe Od leta 1974 do leta 1993 je bila zaposlena vpodjetju INA - mdustﬂ}a
naﬁez;:gre& na po!&!ajm qu' Jnieniﬂae maﬁn{arhe da vadje Oa'de!ka zulmkmost Med

Jger jE zaseda!a pa!oia; wdje Odddka za kakﬂvoss, v tem obdo&fu je sodelovafa pn za-
konskem urejanju ter pripravi in vzpostavitvi hrvaskega sistema akreditacije. Sodelovala
je tudi v pogajanjih za sklenitev dvostranskih sporazumov o prosti trgovini Republike
Hrvaske z drugimi drZzavami, v delovnih skupinah CEFTE in pri pogajanjih o pristopu k
Svetovni trgovinski erganizaciji (WTO),

i Viada RH jo je leta 2005 imenovala za zacasno direktorico Hrvaske akfedftaci;skg agen-
mag. BISERKA BAJZEK BREZAK cije. V/ tem obdobju je njeno delo zajemalo snovanje, opremljanje in usposabljanje HAA
za samostojno delo Jjavne ustanove, polnapravno élanstvo v EA in sklenitev sporazuma
EA MLASodefava!‘a je v delovnih skupinah za pogajan;a o pristopu RHK Ewapsfa uniji. Na po;aia; direktorice HAA je bila imenovana leta
,2007 trenutno pa ji tece drug: mandat, ki se je zacel leta 2011. Od fera 2010 je tudi élanica lzwinegra odbora Evropskega zdruzenja za
akrednaa;a (EA), kamor jo je izvolila generalna skupiéfnq EA. Edaj tece Ze njen drugi mandat V okviru .WEX}e zadolzena za dejavnosti
sistema upravijanja EA kot vodja kakomt: EA (Quality Manager) NJem nalogaje vzpostawm enotnega sistema upravijanja Sekreranata
EA in Sekretarmta Odbaraza mncgastmnske  sporazume (EA MAC).

Republika Hrvaska (RH) bo kmalu postala  blaga. V pristopnem postopku je RH uskla-  najboljSo evropsko prakso in pravili, ki
polnopravna ¢lanica Evropske unije (EU) dila svojo zakonodajo s pravnim redom omogotajo prost pretok proizvodov. K
z vsemi pravicami in obveznostmi drzave  EU in vzpostavila nacionalno tehniéno  temu procesu je v veliki meri prispevala
¢lanice, tudi na podrocju prostega pretoka  infrastrukturo za kakovost v skladu z  HAA kot hrvaski nacionalni akreditacijski

"Na vstop Hrvaske vEUseprIprwI]amomka, dasmo ze pred dvema letoma ustano-
vﬂlpud}ntjem HrvaSkem na Reki, katemgasadetsmuie preneslivZagreb, k kur nam
olajsuje logistiko samega poslovanja. Zaéeli smo s trienjem, izvedii smo éezmejno
akreditacijo tega podjetja na podroéju kallbracife utezi. Trudimo se pridobiti part-
nerje za skupno sodelovanje na EU projektih. V enem primeru nam je to Ze uspelo,
‘v drugem pa se prijavijamo na projekt. Ta hip se nam 3e porajajo vprasanja, ali je
nase hrvasko podjetje obravnavano kot povezano podjetje ali ne, oziroma ali bi la-
hko posle opravijali kar iz nasega slovenskega podjetja. Predvsem nam bo olajsalo
poslovanje dejstvo, da carinjenja ne bo veé in bo nase posiovanje lahko potekalo
kar prek poste. Do zdaj ustvarimo od 3 do 5 odstotkov vsega nasega prometa na
Hrvaskem, potrudili pa se bomo, da bomo v prihodnje ta promet poveéali. Z vsto-
pom Hrvaske v EU nam bo postal ta trg $e bolj dostopen, na drugi strani pa lahko
pricakujemo tudi vegjo ponudbo hrvagkih dobaviteljev na slovenskem trziséu.

MARKO LOTRIC, lastnik in direktor druzbe Lotri¢ meroslovje d.o.o.
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organ. HAA je polnopravna ¢lanica Evrop-
skega zdruZenja za akreditacijo (EA) in
podpisnica mnogostranskih sporazumov
o priznavanju akreditacije (EA-MLA) za vse
akreditacijske sheme. Zahvaljujoc temu je
okoli 320 akreditiranih organov iz RH priz-
nanih na mednarodnem trziscu, kar prisp-
eva h konkurenc¢nosti izvozno usmerjenih
hrvaskih proizvajalcev. S sprejetjem evrop-
ske Uredbe o akreditacijiin nadzorunatrgu
ES 3t. 765/2008 je bil v EU oblikovan pravni
okvir za delovanje nacionalnih akredit-
acijskih organov drzav ¢lanic, EA pa je bil
priznan status uradne evropske infrastruk-

ture za akreditacijo. To je EA omogodilo
tesnejéo povezavo z Evropsko komisijo
(EK) in sklenitev okvirnih partnerskih
sporazumov (FPA) na letni ravni, na pod-
lagi katerih EA prejema financno podporo
za vzdrZevanje in razvoj akreditacijskega
sistema v EU. Akreditacija se priporoca in
uporablja na vse vec podrodjih, ki sodijo
v pristojnost generalnih direktoratov (GD)
EK: varnost industrijskih proizvodov (direk-
tive novega in splosnega pristopa), varnost
hrane, zas¢ita okolja in zdravja drzavljanov.
Razvijajo se tudi nove akreditacijske sh-
eme za potrebe izvajanja novih direktiv in

Pravni vidiki vstopa na tuje trge -
mednarodna prodajna pogodba

MARKO DJINOVIC

Skokovita globalizacija in internaciona-
lizacija trgovanja gresta z roko v roki. Vse
vet podjetij se bodisi izvozno usmerja
in skusa svoje produkte plasirati na tujih
trgih, bodisi na njih nastopa v vlogi kup-
ca surovin, polizdelkov ali izdelkov, ki jih
potrebuje za svoje poslovanje.

Prodor na tuje trge je povezan s stevilnimi
dodatnimi tveganji, s katerimi morajo
stranke racunati in jih obvladovati, ée Zelijo
zagotoviti pravno-varno poslovanje. Cilj je
torej minimiziranje tveganj in maksimiran-
je koristi. Za dosego tega cilja je kljucno,
da stranke v prvi fazi, e preden vzpostavi-
ta formalen kontakt, proaktivno delujejo
zlasti z zbiranjem relevantnih podatkov
o ciljnem trziscu, poslovnem partnerju in
njegovi boniteti, podatkov o poslovnem
okolju, deZelnem tveganju (country risk)

uredb EU, Za dinamicen in celovit razvoj
akreditacije v Evropi je zelo pomembno
sodelovanje med akreditacijskimi organi
v skladu z Uredbo ES §t. 765/2008, za kar
sta HAA in SA zgleden primer. To je dobra
podpora za razvoj poslovnega sodelovan-
ja med Republiko Slovenijo in Republiko
Hrvadko pri izmenjavi proizvodov in sto-
ritev ter izvajanju skupnih projektov v in-
teresu obeh drzav.

biserka.bajzek@akreditacija.hi

‘g"ﬁdruilte

MARKO DJINOVIC, direktor Pravne sluzbe GZS,

Marko Djinovic je ditektor Pravne sluzbe GZS in ekspertni svetovalec nacionalnega od-
bora Mednarodne trgovinske zbornice za Slovenijo (ICC Slovenija). Ukvarja se s svetovan-
jem strankam na podrodju sklepanja in izvajanja gospodarskih pogodb ter resevanjem
gospodarskih sporov. Bil je ¢lan delovne skupine za pripravo slovensko-angleske izdaje
pravil Incoterms 2010. Redno predava o sklepanju gospodarskih pegodb, pravnih vidikih
izvoznega poslovanja in je avtor strokovnih clankov ter monografij iz omenjenih podrocij.

ipd. To jim kasneje omogoca postavitev
dolocitev realnih ciljev oziroma okvirjev
poslovanja, kar je pomemben dejavnik za
izogibanje morebitnim kasnejsim sporom.
V drugi fazi pa je pomembno, da stranke,
glede na vse okolisCine posla izberejo us-
trezno pravno obliko nastopa na tujem
trgu (spravo pote), pri cemer je na posa-
mezno pravno obliko treba gledati kot na
osnovno orodje za alokacijo rizikov med
stranki. Izbira ustrezne pravne oblike nas-
topa na tujem trgu je bistvenega pomena,
saj je od nje odvisno predvsem s kak3nimi
vlozki mora stranka racunati ter v kakSnem
obsegu nase prevzema rizike, povezane s
plasmajem njenih produktov oziroma sto-
ritev na tuji trg. V praksi se ponujajo zlasti
naslednje pravne oblike internacional-
izacije poslovanja:
» Mednaredna prodajna pogodba;
= Mednarodna distribucija;
«+ Ustanovitev héerinske druzbe ali
predstavnistva v tujini.
+ Posrednistvo;
« Licenciranje;
= Trgovsko zastopanje (agencija) ipd.

Mednarodna prodajna pogodba
Mednarodna prodajna pogodba je
najpomembnejsa in tudi najpogostejsa
pogodba v blagovhem prometu. Zaradi
prisotnosti mednarodnega elementa je
za stranke pri mednarodni prodaji blaga
pomembno vprasanje, katero pravo naj
se uporabi za presojo pogodbe oziroma
njunega razmerja, oziroma kateremu
pravu bo podvrZena presoja pogodbe ozi-
roma njunega razmerja v primeru spora.
Zaradi velikih razlik v pravnih ureditvah
prodajne pogodbe v razliénih drzavah je
na svetovni ravni prislo do poskusov poe-
notenja pravil , ki urejajo mednarodno
prodajno pogodbo, najvedji doseZek na
tem podroéju pa predstavija Konvencija
Zdruzenih narodov o pogodbah o
mednarodni prodaji blaga (United
Nations Convention on Contracts for the
International Sale of Goods - CISG). Poleg
tega so na podrocju mednaradne prodaje
blaga zelo pomembna tudi avtonomna
pravila in obicaji, ki jih je izoblikovala
praksa sama in predstavljajo svetovno
uveljavljene in poenotene standarde v
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mednarodnem poslovanju. Primer so
pravila ICC Incoterms 2010, ICC Mod-
el International Sale Contract ipd. Z

IGOR KNEZ

Odlocitev za sodelovanje s poslovnimi
partnerji v tujini ne zahteva samo dobre
ideje, inovativhega produkta ali ugodne
ponudbe. Se bolj kot to je pomembna
pravna varnost in izbira dobrega in zanes-
liivega poslovnega partnerja.

Poslovne codlocitve so vedno povezane
s tveganji. Vecje kot je tveganje, vecje so
lahko tezave pri izvedbi posla in Se pose-
bej pri placilu za opravljeno narocilo.
Vendar je mozno tveganja zmanjsati.
Upravljanje tveganj je pomemben del
poslovne odloditve vsakega podjetja, $e
posebej, e se le-to odloc¢a o vstopu na
nove, nepoznane ali nepredvidljive trge.

uporabo navedenih instrumentov lahko

VETER / marec 2013

zmednarodnim poslovanjem.

stranke mednarodne prodajne pogodbe

pomembno zmanj$ajo tveganja povezana  marko.djinovicogzs.s

"Po mojem mnenju se po vstopu Hrvaske v EU na nasem podradju odpira najvec

vprasanj na pedrodju usposabljanja poklicnih voznikov po tako imenovani kodi
95. Pri tem sma imeli tudi v Sloveniji nekaj tezav, ker v zakonodajo nismo zapisali
prehodnega obdobja. Znano je, da je EU predvfdeld prehodno obdobje do 1. jan-

-uarjn 2016, cesar pa mi nismo upostevali in ko smo kaznovali evropske voznike

zaradi neupostevanja te kode, so nas ti tozili. Slovenija je plafara kazen, ker je
kaznovala nemfkega in avstrijskega avtoprevoznika, ki ju zaradi prehodnega ob-
dnbjnm bismela. Emzku pa se lahko ponovi tudina  Hrvaskem. Do 1.1.2016 mora
v Evropi vsak voznik, ki se poktrmo ukvarja s prevozom potnikov in biugn oprmti’
dodatna usposabljanja, vendar se teh voznikov pred tem ne sme kaznovati zaradi
neupostevanja te kode 95. Hrvaskim kolegom torej svetujem, da evropsko zako-
nodajo uvajajo pocasiin premisijedne. Tu jim lahko mi veliko pomagamo."

ANDREJ BRULC, lastnik in direktor AvtoSole Brulc d. 0. 0.

IGOR KNEZ, namestnik direktorja Pravne sluzbe za zakonodajo s podroja gos-
podarstva, se ukvaija s svetovanjem strankam na podrocju gospodarskega, pogodben-
egainizvrilnega, prava. Vkljucen je v strokovne delovne skupine za pripravo zakonodaje,
smernic in strategij na ravni drZave s teh podroéij ter v pogajalske procese pri pripravi re-
form trga dela. Prav tako je vkljucen v pripravo strokovnih podlag sektorske zakonodaje,
tudi's podrocja varnosti in zdravja pri delu. Redno predava na temo s podrodij delovanja.

Pri tem mora podjetje upostevati itevilne
okolis¢ine in informacije, ki lahko bist-
veno prispevajo k oceni poslovnega part-
nerja, njegovega nacina poslovanja in
tudi okolja v katerem posluje. Najveckrat
ovire pri vstopu na tuje trge predstavljajo
predvsem nepoznavanje pravnih in eko-
nomskih posebnosti drzav in nacina po-
slovanja podjetij iz teh drzav. Dodatna ovi-
ra pa je tudi negotovost izterjave zapadlih
obveznosti njihovih poslovnih partnerjev
v tujini. V lu¢i vstopa Hrvaske v Evrop-
sko unijo je dobro poznati instrumente,
ki jih na podrodju varovanja upnikov pri
cezmejnem poslovanju ponuja evropski
pravni red. Poslovne odloditve morajo
biti tehtne, premisljene, upostevati pa
morajo tudi stevilne kazalnike, ki vplivajo
na pristop k sklenitvi posla. Pridobivanje
informacij o boniteti, referencah, po-
slovnih pogojih poslovanja in seznanitev s
posebnostmi in znacilnostmi pravnega in
poslovnega okolja morebitnega poslovne-
ga partnerja so temelji ucinkovite zaicite
pred rizikom neplacila. Te predpostavke

so tudi osnova sklenitve pogodbe in
potrebnega zavarovanja bodoce terjatve.
Zavarovanje obveznosti je v primeru tveg-
anih odlocitev, takéne pa so dandanes ze
skoraj vse, nujno potrebno, saj omogoca
podjetju zmanjsati tveganje ali pa ga celo
odpraviti. Tudi evropski pravni red, h kat-
eremu bo kmalu zavezana tudi Hrvaska
omogota v primeru neplacil, moZnosti
za poenostavitev postopkov izvrsbe, kot
skrajnega prisilnega sredstva. To pride v
postev predvsem tam, kjer je popolnoma
jasno, da poslovni parter ne bo poravnal
svojega dolga hkrati pa seveda tudi ni
strahu, da se s tem skrhajo poslovne vezi.
Zavedati pa se moramo, da poenostavljeni
postopki ¢ezmejne izterjave niso garant,
da bo do poplacila dejansko prislo.

NAJBOLJ POGOSTA VPRASANJA

Kako prakti¢no pristopiti k upravljanju
tveganj pri cezmejnem poslovanju?

Ali bo z vstopom Hrvaske izterjava terjatev
na Hrvaske lazja in hitrejsa?

igor.knez@gzs.si
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LADISLAV ARTNIK, predsednik uprave SID - PRVE KREDITNE ZAVAROVALNICE d.d.

V skupini 5ID banka je od ustanovitve Slovenske izvozne druzbe dalje, najprej kot izvrini
direktor zavarovanja, kasneje pa kot ¢lan uprave vse do ustanovitve héerinske druzbe SID
banke (SID - Prve kreditne zavarovainice d.d.). Izkusnje na podrocju zavarovanja je prido-
bival v zavarovalnistvu tako doma kot tudi na izobraZevanjih in mednarodnih srecanjih
v tujini. Med drugim je bil v letih 2007-2009 tudi predsednik odbora, pristojnega za za-
varovanje kratkorocnih izvoznih kreditov, Mednarodne zveze zavarovateljev izvoznih
kreditov in vlaganj (Bernske unije). Kadar predava, svoje bogate izkusnje iz kreditnega
zavarovanja, prikaze na prakticnih primerih. Skupaj s svojimi sodelavci verjame, da so
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LADISLAYV ARTNIK

Hcerinska druzba SID banke, d.d., SID -
Prva kreditna zavarovalnica d.d.(PKZ), edi-
na specializirana kreditna zavarovalnica
s sedezem v Sloveniji, nudi zavarovalno
kritje pred rizikom neplacila njihovih kup-
cev podjetjem, ki na domacem kot tudi na
tujih trgih prodajajo blago in storitve na
odlozeno placilo oziroma na kredit. Pod-
jetja lahko pri PKZ zavarujejo kratkorocne
komercialne in nekomercialne rizike
(placilni rok je praviloma do 180 dni).
Zavarovanje terjatev pri kreditni zava-
rovalnici je cenovno konkurencno in pod-
jetju nudi:

terjatve premoZenje, ki ga je potrebno zavarovati.

- varnost za podjetje (zavarovanca): pre-
nos rizikov na kreditno zavarovalnico
- ugodnejie pogoje financiranja: podjetje
lahko pravice iz zavarovanja v celoti ali
delno prenese na svojo poslovno banko
- mozZnost povecevanja prodaje in laZje
odlocanje pri nacrtovanju prodaje
Pri obravnavanju kupcev zavarovancev
so zavarovalnice v zadnjih letih bolj po-
zorne na kazalce zadolZenostiin na trende
podjetij. Posledicno se izvajajo pogostejsi
monitoringi kupcev, panog in drzav. Kar
zadeva hrvaski trg so se placilni roki v
zaostreni gospodarski situaciji nekoliko
podaljsali, vendar vecji problem predstav-
ljajo podjetja, ki imajo vse racune bloki-
rane in ne morejo placevati svojih ob-
veznosti. Bonitetne informacije o hrvaskih

podjetjih so obsirne in lahko dostopne, zal
s0 vcasih neverodostojne (ponarejene). \
zadnjem ¢asu se je na Hrvaskem namrec
veckrat zgodilo, da so kmalu po dobavi
blaga takéne firme prenehale poslovati.

Zneski skod so v zadnjih letih zaradi za-
ostrenih gospodarskih razmer, tako kot
drugod, tudi na Hrvaskem na visokem
nivoju in tudi v prihodnje verjetno Se ne
bo prislo do izboljsanja.

Glede na to, da je pravni sistem na
Hrvaskem ucinkovit, tudi po vstopu v EU
ni pricakovati bistvenih sprememb v po-
slovanju oz. zavarovanju terjatev.

ladislav.artnik@sid-pkz.si

Zavarovalnistvo-lazje poslovanije in ve¢ja konkurenénost

BOJAN GRABEC

Bojan Grabec, direktor druzbe BMA Partnerji d.o.o

(Do leta 1999 se je podjetje imenovalo Jauch & Huebener d.o.o., v obdobju do 2007 pa
Aon d.o.o. - spremembe so nastale zaradi lastniskih sprememb.), univerzitetni diplomi-
rani organizator dela — informatik, je svoje delovne izkusnje bogatil najprej kot razvajni
pmgrarﬁ er na Statisticnem uradu RS;

V obdobju od junija 1996 do konca leta 1997 se je delovno izobraZeval na Dunaju, v ok-
viru mednarodne druzbe Jauch & Huebener in skupine UNISON, katere clan je bila na-
vedena druzba. Poleg vedenja slovenske druzbe je bil do ustanovitve sestrske druzbe na
Hrvaskem adgovoren tudi za mednarodne posle na Hrvaskem in BIH (do leta 2000). V ob-
dobju po letu 1999, ko mednarodna korporacija Aon prevzame druzbo Jauch & Huebener,
Je bil udeleZzenec razli¢nih mednarodnih seminarjev, delavnic in posvetov v okviru sku-
pine Aon in clan razliénih Aon specializiranih divizij (mednarodne poslovanje, energija,
IT, $port&zabava), ¢lan razlicnih lokalnih Sportnih drustev in klubov ter aktivni predsednik
Zdruzenja zavarovalnih posrednikov Slovenije. V podjetiu je poleg vodenja, odgovoren
za upravijanfe s strankami (domace in tuje pravne osebe); implementacijo globalnih
resitev in storitev korporacije na lokalni trg, razvoj storitev in produktov ter mednarodno
povezovanje.
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Zavarovalnistvo je storitev, za katero, tako
kot za mnoge druge, v okviru EU velja, da
veljajo enotna pravila poslovanja, katerih
osnova je prost pretok storitev ter zago-
tavljanje ustrezne varnosti in nadzora. Ker
je zavarovalnistvo tudi del financnih sto-
ritev, to podrodje urejajo razlicne EU direk-
tive, ki drzavam ¢lanicam nalagajo imple-
mentacijo teh v nacionalne zakonodaje na
nacin minimalnih zahtevanih standardov,
lahko pa tudi stroZje. Po 1.maju 2004, ko se
je Slovenija pridruzila EU, se je tudi slov-
enska zavarovalna zakonodaja prilagodila
evropski in omogodila lazje poslovanje
tujim (EU) zavarovalnicam, posrednikom
in zastopnikom. Domacim zavaroval-
nim subjektom, se je tako Ze tekom pro-
cesa vkljucevanja v EU pridruzilo nekaj
podruznic tujih zavarovalnic, precej pa
je naraslo tudi stevilo registriranih za-
varovalnih posrednikov in zastopnikov.
Obcutnejsa rast prijav za delovanje na
slovenskem zavarovalnem trgu je bilo po
letu 2004 zaznati na podrocdju t.i. prostega
pretoka storitev (angl- "FOS-freedom of
Service"), kjer je sedaj priglasenih ze vec
kot 600 zavarovalnic z obmocja EU ter vec

kot 4.000 druzb, ki na podlagi EU direktive,
lahko neposredno opravljajo dejavnost za-
varovalnega posredovanja v Sloveniji.
Vzroki za tako masovni "vstop" na sloven-
ski zavarovalni trg so razlicni:
- dokaj preprost nacin priglasitve ter
strategija globalne prisotnosti
- sledenje (mednarodnim) korporativnim
zavarovalcem
- ponujane nisnih & specializiranih zava-
rovanj
Za slovenske zavarovalce tako velja, da la-
hko vsa zavarovanja (premozenje, interesi),
razen obveznih (npr. avtomobilsko), la-
hko zavarujejo direktno pri zavarovalnici iz
druge drzave ¢lanice, ki ima dovoljenje za
opravljanje poslov v Sloveniji. Pomembno
vlogo pri teh zavarovanjih imajo (med-
narodni) zavarovalni posredniki, ki imajo
dostop in informacije o zavarovalnih
trgih in svojim narocnikom omogocijo
lazjo "selekcijo" primernih zavarovalnic in
tudi pomagajo pri sami izvedbi oziroma
sklenitvi zavarovanja.
Podobno situacijo je pricakovati tudi s
pridruzitvijo Hrvaske v EU, kjer je Zakon o
zavarovalnistvu Ze prilagojen in ustrezne
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dolocbe zakona zacnejo veljati s pristo-
pom Hrvaske v EU. Nekaj usklajevanj po-
teka e na podrocju solventnosti (kar je
odprto tudi e na nivoju EU), garancijskih
in varnosti pokojninskih shem ter potreb
po veéjem izobrazevanju in informiranju
potrodnikov. V primerjavi s Slovenijo sta
prisotnost in trzni deleZi tujih zavaroval-
nic precej visja (od 27, jih je 13 v tuji
lasti). Pricakovati je, da se bodo nekatere
po vstopu Hrvaske v EU, reorganizirale,
oziroma prilagodile novi situaciji in s tem
optimizirale svoje poslovanje: namesto
delniske druzbe, v podruznico (in s tem
enotno financno poslovanje z maticno
druzba) ali delovanje iz druge EU drzave
na nacin prostega pretok storitev. Za
potroinike - zavarovalce bistvenega vpli-
va zaradi tega ni pricakovati, tako, da naj
bi bilo za slovenska podjetja na Hrvaskem
(in obratno hrvaska v Sloveniji) precej lazje
poslovanje / zavarovanje z vidika regula-
tive in administracije, pricakovati pa je tudi
vecjo kenkurencnost zavarovalnic na obeh
trgih.

bojan.grabec@bmap.si

Arbitraza kot poslovni model reSevanja sporov

NEJC LAHNE

Za dobro opravljeno delo podjetniki ute-
meljeno pricakujejo dogovorjeno pladilo.
Vse prepogosto pa se zgodi, da pot do
placila zahteva predhodno razresitev
spora, ki lahko pomeni dolgo in nepre-
dvidljivo pot. Dejstvo je, da dolgotrajni
sodni postopki podjetja »izérpavajo« in da
zato poslovna praksa isce alternativne

NEJC LAHNE,

univerzitetni diplomirani pravnik je strokovni sodelavec Stalne arbitraze pri GZS in pravni
svetovalec v Pravni sluzbi Gospodarske zbornice Slovenije. Poleg arbitraZnega prava se
ukvarja tudi z mednarodnim gospodarskim in pogadbenim pravom.

sodnemu (drzavnemu) sistemu resevanja
sporov. Pri tem se, zaradi Stevilnih pred-
nosti, ki jih ponuja, vse pogosteje odlocajo
za resevanje sporov prav z arbitrazo.

Arbitraza je poslovni modela resevanja
sporov, saj za razliko do drzavnega sodisca
pomeni zasebno resitev spora pred ar-
bitrom posameznikom ali arbitraznim
senatom, ki si ga stranke same izberejo
in ga pooblastijo, da z arbitrazno odlocbo
dokonéno odloci v sporu. Tako arbitraza
v sredisce postopka postavija stranki in
jima daje moznost, da sporazumno obli-
kujeta postopek in tako v naprej odpravita
stevilne rizike, ki so sicer vgrajeni v sodni
postopek. Tu gre $e posebej poudariti pri-
mernost arbitraze v sporih med strankam
iz razlicnih drzav, ko lahko vprasanja upo-
rabe procesnega prava ali pa jezika pos-
topka in s tem jezika dokazov, ki se lahko

v postopku uporabljaje, znatno oteZijo in
podraZijo sodni postopek. Moznost, vpliva
na vprasanje jezika, postopkovnih pravil,
sedeZa in nenazadnje ha izbiro arbitrov
Je tako za poslovno prakso zelo privlacna.
Ni¢ maj pomemben podatek pa je dejstvo,
da je arbitrazni postopek ucinkovit in hiter
postopek, saj so spori v arbitrazi razreseni
v povprecju med 6 in 12 meseci. Vse to z
ekonomskega vidika pomeni, da arbitraza
strankam omogoca udinkovito obvlado-
vanje njihovega ¢asa in stroskov, kar sta
bistveni komponenti vsakega spora (in
tudi vsakega posla).

Stranke pristojnost arbitraze dogovorita
s pisnim arbitraznim sporazumom (veé
na www.arbitraza,si), ki tako Se posebej
v primeru mednarodnih transakcij, vse
pogosteje nadomesca dogovor o pristoj-

nosti sodisca. nejclahne@gzs.si
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Kvalitetno upravljanje s spori je del
dolgoro¢ne poslovne strategije pod-
jetja. Pravilna uporaba arbitraZe, kot
vzvoda (prejrazporejanja poslovnega
tveganja, pa se vse pogosteje kaze kot
element poslovne odliénosti podjetja.

NAJBOLJ POGOSTA VPRASANJA

1.Kako se lahko dogovorim za arbitrazo?

2.Kako bo arbitraza (prejrazporedila moje
poslovno tveganje?

3.Je arhitraza res drazja od sodisca? Koliko
me arbitraZa stane?

VETER / marec 2013
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Prost pretok blaga med Slovenijo in Hrvasko

mag. IRENA MOZEK GRGUREVIC

Hrvaska bo z vstopom v Evropsko unijo
(EU) postala del notranjega trg EU, kjer je
eden najpomembnejiih elementov prost
pretok blaga. Na tem podrocju veljajo
nekatera usklajena pravila (harmonizirana
zakonodaja), ki scitijo javni interes z vi-
dika varnosti uporabnikov, zascite zdravja
ljudi, zivali in rastlin ter okolja. Hrvaska
je po letih pogajanj o vstopu v EU svojo
zakonodajo na podro¢ju vkljutno z in-
frastrukturo za uveljavitev le-te (akredi-
tacija, standardizacija, meroslovje, organi
za ugotavljanje skladnosti in nadzor na
trgu), uskladila s pravili, ki veljajo v EU.
To pomeni, da bo na podro¢ju prostega
pretoka blaga tudi na Hrvaskem veljala
harmonizirana EU zakonedaja (tako kot v
Sloveniji), ki doloca raven varnosti proiz-
vodov in listine, na podlagi katerih proiz-
vajalec dokazuje izpolnjevanje zahtev
iz zakonodaje (certifikati akreditiranih
laboratorijev oz. organov za ugotavljanje
skladnosti, EU izjava o skladnosti). Har-
monizirana zakonodaja je zelo obseina

Mag. IRENA MOZEK GRGUREVIC, sekretarka na Ministrstvu za gospodarski raz-

voj in tehologijo

je vodja Sektorja za proizvode in blagovne rezerve. Njeno glavno podrocje dela je zako-
nodaja na podrodju tehniénih zahtev za proizvode in ugotavljanja skladnosti. Je predsed-
nica Sveta Slovenske akreditacije in ¢lanica Upravnega odbora Slovenskega instituta za

standardizacijo.

in pokriva zelo 3irok spekter proizvodov,
vsej pa je skupno to, da je za varnost proiz-
vodov odgovoren tisti, ki ga daje na trg. Za
nezivilske proizvode je varnost nelocljivo
povezana z izpolnjevanjem tehnicnih
zahtev za proizvode in z ugotavljanjem
skladnosti proizvodov ter oznacevanjem
z oznako skladnosti (oznaka CE). Oznaka
CE je vidna posledica celotnega postopka,
ki obsega ugotavljanje skladnosti proiz-
voda z vsemi zakonskimi zahtevami, ki se
nanasajo na zadevni proizvod.

Ve¢ na: http//www.mgrt.gov.si/si/de-
lovna_podrocja/notranji_trg/sektor_za_
proizvode_in_blagovne_rezerve/).

ODPRTA VPRASANJA

Ce na harmoniziranem podroéju lahko
pricakujemo nemoten pretok blaga med
drzavama, pa glede nemotene izmen-
jave blaga ostajajo odprta vprasanja na
podrogjih, kjer ostaja v veljavi neharmo-
nizirana nacionalna zakonodaja, kjer pa
je prav tako potrebno upostevati temelj-
no nacela o medsebojnem priznavanju
zahtev za proizvode. Taki predpisi morajo
biti v skladu z nacelom medsebojnega
priznavanja kar pomeni, da posamezna
drzava clanica ne sme omejiti prostega
pretoka tistih proizvodov, ki se ze legal-
no trzijo v drugi drzavi ¢lanici EU, razen
v izjemnih primerih, ki pa morajo biti s
strani drzavnih organov utemeljene. Pri

t.i. neharmoniziranih proizvodih je najvec
odprtih vpradanj na podrodju Zivil, preh-
ranskih dodatkov in dopolnil ter grad-
benih proizvodov. Zaradi obseznosti
podrocja je pomembno, da lahko gospo-
darski subjekti kar se da hitro pridejo do
informacije o tem, kakéna pravila veljajo za
posamezne proizvode. Eden od nadinov
je tudi preko EU mreze Kontaktnih tock za
proizvode, kjer nudijo informacije o proiz-
vodih, za katere ni usklajenih predpisov v
EU. To vkljuuje zlasti informacije o velja-
vni nacionalni zakonodaji za proizvode
in posledicne zahteve za proizvode, na
primer v zvezi z oznacevanjem velikosti,
teZe, embalaze proizvodov, navajanjem
sestavin in podobno.

V Sloveniji deluje Kontaktna tocka za
proizvode v okviru Slovenskega instituta
za standardizacijo (SIST):

SIST, Kontaktna tocka PCP, Smartinska
152, 1000 Ljubljana

Tel.01/47830 68

Fax.: 01/478 3098

e-posta: info@sist.si

Ministrstvo za gospodarski razvoj in
tehnologijo
http://www.mgrt.gov.si/si/delovna_po-
drocja/notranji_trg/sektor_za_proiz-
vode_in_blagovne_rezerve/.
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Za majhna in srednja podijetja bo opravljanje storitev

na enotnem trgu Evropske unije lazje

ADA KERR

Na osnovi Pogodbe o delovanju Evrop-
ske unije je storitvena direktiva (DSNT)
pomemben korak pri oblikovanju dejan-
sko spodbudnejsega poslovnega okolja
za majhna in srednja podjetja na enotnem
trgu drzav ¢lanic EU.

MOZNO OBCASNO OPRAVLJANJE
STORITEV CEZ MEJO

Prva novost DSNT je uvedba cezmejnega
oz. obcasnega opravljanja storitev. lzva-
jalec storitve, ki legalno deluje v Sloveniji,
lahko deluje na vseh trgih drugih drzav
¢lanic, ne da bi se moral ponovno ustano-

ADA KERR,

je sekretarka v Direktoratu za notranji trg Sektorja za storitve na Ministrstvu za gospodar-
ski razvoj in tehnologijo. Je predstavnica Slovenije v ekspertni skupini za implementacijo
Direktive o storitvah na notranjem trgu in na tem podrocju dela Ze pet let.

viti v drzavi gostiteljici. Prav tako lahko tuji
ponudniki delujejo ¢ezmejno v Sloveniji.
ENOTNA KONTAKTNA TOCKA Z
VSEMI PODATKI

Za podrocja storitev, ki vplivajo na zdravje,
varnost, javnired in okolje lahko v razlicnih
drzavah obstajajo razli¢ni pogoji, kar lahko
ponudnik preveri na enotni kontaktni
tocki (EKT) posamezne driave ¢lanice,
vec¢inoma le v uradnem jeziku drzave. Ti
pogoji so navedeni v podrocnih predpisih,
ki urejajo doti¢no storitev. Do predpisov
drugih drzav je mozno priti tudi preko
mreze EEN (European Enterprise Net-
work), katere ¢lanica je tudi GZS. Druga
novost DSNT je vzpostavitev Ze omenjene
EKT. Direktiva doloca, da ponudniki in
prejemniki storitev preko elektronskega
sistema EKT najdejo vse informacije v zvezi
z opravljanjem storitev in preko te tocke
tudi izvedejo vse formalnosti in postopke
za opravljanje doloCene regulirane sto-
ritve. Vec o slovenski EKT na http://www.
eugo.gov.si/sifo-portalu/ in seznam EKT v
drzavah ¢lanicah na http://ec.europa.eu/

internal_market/eu-go/index_sl.htm

PRIZNAVANJE POKLICNIH
KVALIFIKACL) IN DELOVNA
DOVOLJENJA

Za izvajanje cezmejnih storitev je zelo
pomembna povezava z direktivo o prizna-
vanju poklicnih kvalifikacij, ki ureja sistem
medsebojnega priznavanja  poklicnih
kvalifikacij. Ve¢ o tem na http://www.
mddsz.gov.si/si/delovna_podrocja/trg
dela_in_zaposlovanje/vzajemno_prizna-
vanje kvalifikacij/ Bistvenega pomena
za vzpostavitev prostega pretoka storitev
je tudi zakonodaja, povezana s prostim
pretokom ljudi , npr. podroéje izvajanja
storitev z napotenimi delavci, izdajanja
delovnih dovoljenj, ipd.

Veé o tem na http://www.mddsz.gov.si/
si/delovna_podrocja/trg_dela_in_zapo-
slovanje/delovne_migracije/prost_pre-
tok/

ada.kerr@gov.si

"V nasem podjetju se pospeseno pripravijamo na vstop Hrvaske v EU, saj bomo
svojo internetno prodajo razsirili tudi na podrocje Hrvaske. Z aktivnostmi smo
priceli ze konec prejsnjega leta in pricakujemo, da bomo lahko Ze takoj ob vs-
topu Hrvaske v EU priceli z delovanjem prek slovenske meje, torej na Hrvaskem.
Na podroéju logistike in transporta ter paketne distribucife imamo Ze precef
izkusenj, zato so v to podrodje usmerjene tudi nase aktivnosti na Hrvaskem.
Nekaj nejasnosti sicer se obstaja, saj bo nekaj zakonodaje na tem podrodju
Hrvaska sprejela Sele po vstopu v EU; zato bomo ta odprta vprasanja resevali
sproti, V pricakovanju, da se bodo ta vprasanja - gre predvsem za davéno za-
konodajo in za nacdine, kako naj ravna tuje podjetje, ki prodaja prek meje na
Hrvasko ne da bi za to posebej ustanovilo podjetje na Hrvaskem - resila tako
kot v Sloveniji. Raéunamo da bomo v treh letih na Hrvaskem dosegliod 40 do 50
odstotkov prometa, ki ga danes dosegamo v Sloveniji."

MARKO PRLION, Conrad electronic d.o.o
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Pridruzila se nam bo Hrvaska - kaj pa DDV

ALEKSANDRA HEINZER,

je koncala univerzitetni studij na Fakulteti za upravo v Ljubljani. V okviru Studija se je spe-
cializirala za upravne in posebne upravne postapke, zlasti je pridobila ustrezna znanja na
podrocju davénega postopka in davénega sistema v Republiki Sloveniji in nato tudi diplo-
mirala s podrocja davka na dodano vrednost. Opravila je strokovni izpit iz upravnega
postopka, ki zahteva osnovna pravna in druga znanja o odlocanju v upravnih zadevah in
vodenju upravnega postopka, kar ji omogoca, da davcnim zavezancem ustrezno svetuje
tudi v postopkih davénega nadzora. Prakticno znanje je vec let pridobivala kot davéna
svetovalka, je avtorica Stevilnih ¢lankov v strokovnih vestnikih in davénih priroénikih ter
dolgoletna predavateljica s podroéja davka na dodano vrednost. Trenutno je zaposlena v
druzbi Pakta svetovanje in koncuje magistrski Studij s padrocja posebnih upravnih post-
opkov. Poleg osnovnega podrodja, za katerega se je specializirala, je usposobljena za me-

26

ALEKSANDRA HEINZER

Vstop Hrvaske v Unijo bo tudi na podrocju
DDV prinesel nekatere spremembe, te pa
bodo obcutila tako tista podjetja, ki tre-
nutno na Hrvasko prodajajo blago kot tudi
tista, ki za hrvaske narocnike, oziroma na
obmocju Hrvaske, opravljajo dolocene
storitve. Dobra novica je, da se bodo pravi-
la dolo¢anja kraja obdavtitve (tako pri
dobavah blaga kot tudi pri opravljanju sto-
ritev) poenotila, saj bo tako kot za vse os-
tale drzave ¢lanice, tudi za Hrvasko zacela
veljati Direktiva Sveta 2006/112/ES z dne
28. novembra 2006 o skupnem sistemu
davka na dodano vrednost.

PO NOVEM S HRVASKO
TRANSAKCIJE ZNOTRAJ UNLJE

V primeru, ko slovensko podjetje na
Hrvasko poslje ali odpelje blago iz Slo-
venije (Unije), trenutno govorimo o post-
opku izvoza blaga iz Unije, pri katerem
slovenski prodajalec praviloma najame
Spediterja, da mu uredi vse potrebne ca-

diatorko v gospodarskih in delovnih sporih.

rinske postopke, hkrati pa mora hraniti
ustrezna dokazila, da je blago res zapustilo
Slovenijo (potrijeno carinsko listino). V
teh primerih DDV ob uvozu blaga na
Hrvasko praviloma placa uvoznik tega
blaga na Hrvaskem (na primer kupec sam).
Po vstopu Hrvaske v Unijo pa se bodo
dobave (prodaje) blaga, opravljene med
obema drzavama, obravnavale po pravilih,
ki trenutno veljajo za dobave blaga zno-
traj Unije. Ne bomo torej ve¢ govorili o
postopku izvoza, oziroma uvoza blaga,
pac pa o transakcijah znotraj Unije.
Prodaja blaga se tako ne bo vec wvriila
preko carinskega organa, ampak bosta za
pravilen obra¢un DDV morala vzajemno
skrbeti prodajalec in kupec tega blaga, ozi-
roma prodajalec sam, ¢e bo kupec kon¢ni
potroinik. Enake spremembe se bodo po-
javile, ko bo situacija obratna. Ce bo slov-
ensko podjetje po vstopu Hrvaske v Unijo
narodilo blago na Hrvaskem, za ustrezen
obracun DDV za to blago ob preckanju
meje ne bo vel skrbel carinski organ v
postopku uvoza, pa¢ pa bo moralo

za obracun slovenskega DDV poskrbeti
slovensko podjetje samo po t.i. postopku
samoohdavditve.

PRODAJA NA DALJAVO

Spremembe pa bodo obcutila tudi vsa
tista podjetja, ki svoje blago prodajajo
koncnim potrosnikom na Hrvasko, saj se
bo takina prodaja iz Slovenije na Hrvasko
po vstopu Hrvaske v Unijo obravnavala kot
prodaja blaga na daljavo (govorimo o t..
posilicnih poslih) in bo v zvezi s slednjim
treba upostevati posebna pravila. Z vsto-
pom Hrvaske v Unijo pa bodo odpravljene
tudi vse najmanjse moznosti, da bi bile
storitve z DDV obdavéene dvakrat, saj se
bodo tudi pravila glede dolo¢anja kraja
obdavditve pri storitvah poenotila.

Aleksandra Heinzer, davina svetovalka
Pakta svetovanje d.o.0,,

Spodnje Pirnice 60A

Sl - 1215 Medvode,

Tel.: + 386 (0)1 362 12 78, Fax: + 386 (0)1
362 13 61, Mob.tel.: + 386 (0)40 580 797,
www.pakta.net, aheinzer@pakta.net
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Colliers International globalno podijetje za nepremiénine

VEDRANA LIKAN, direktorica Colliers International za Hrvasko, Slovenijo in BIH
Vedrana Likan je od leta 2006 direktorica podjetja Colliers International za Hrvasko, Slo-
venijo in Bosno in Hercegovino, ki je vodilne svetovalno podjetje za naloZbeno svetovanje
in nepremicnine. Posveca se predvsem neprekinjeni poslovni rasti, novim trgom, prevze-
mom in zdruZitvam, usposabljanju in integraciji v regijo srednje-vzhodne in juge-vzhodne
Evrope. Preden se je pridruzila podjetju Colliers, je bila zaposlena na podrodju komuni-
kacijskega menedZmenta — trzenje, odnosi z javnostjo in lobiranje - predvsem pri med-
narodnih podjetjih. Vedrana je gostujoca predavateljica na Ekonomski fakulteti Univerze
v Zagrebu, na ameriskem kolidZzu za menedZment in tehnologije ter vodja usposabljanja
za srednji menedZment na Univerzi Colliers. Vedrana poleg poloZaja direktorice v podjetju
Colliers zaseda tudi poloZaj predsednice Sveta za zeleno gradnjo Hrvaske in prve pod-
predsednice Ameriske gospodarske zbornice na Hrvaskem. Vedrana je tudi ustanovitelfica

VEDRANA LIKAN,

Kot globalno podjetje za nepremicninske
posle z 12.300 zaposlenimi je podjetje Col-
liers International prisotno v 62 drzavah,
kjer prek vec kot 522 podruznic zagotavlja
najboljse moZne storitve svojim strankam.
Podjetje Colliers International je januarja
2010 svoje poslovanje in globalne plat-
forme za zagotavljanje storitev zdruzilo s
podjetjem FirstService Real Estate Advi-
sors in s tem ustvarilo uspesen partnerski
model z najhitreje rasto¢im svetovalnim
podjetjem za naloZbe in nepremicnine na
svetu, ki predstavlja edinstveni zdruzeni

projektov in predsednica Zdruzenja za spodbujanje pozitivnih sprememb v druzbi.

poslovni subjekt, ki je na trgu znan pod
imenom Colliers International.

Colliers ponuja celotno paleto storitev
uporabnikom nepremicnin, lastnikom
nepremicnin in vlagateljem na lokalni,
regionalni in mednarodni ravni. Storitve
podjetja Colliers temeljijo na resnicnem
poznavanju lokalnega trga, obenem pa se
lahko stranke v celoti zanesejo na obsezno
mrezo projektov in partnerjev podjetja,
ne glede na drzavne meje in trzne seg-
mente. Skozi kulture poslovne odlocnosti,
iniciativnost in proaktivnost podjetje Col-
liers zdruzuje potenciale strokovnjakov z
vsega sveta, da bi izboljsalo uspesnost po-
slovanja svojih strank. Vse od ustanovitve

leta 2004 v Zagrebu je podjetje Colliers
nesporni vodilni dejavnik na hrvaskem
trgu. 15 strokovnjakov podjetja Colliers se
prav vsakemu projektu posveti celovito,
kakovostno, z odlicnim poslovanjem in
strokovno v Zelji, da bi stranki nudili zanes-
ljivo svetovalno podporo in v vseh postop-
kih zastopali njene interese. Z individual-
nim pristopom in partnerskim odnosom
podijetje Colliers na Hrvaskem predano in
odgovorno zagotavlja resitve na podlagi
globalnega znanja in poznavanja lokal-
nega trga. Poslovalnica v Zagrebu pokriva
trge Hrvaske, Slovenije in Bosne in Herce-
govine.

vedrana.likan@colliers.com

Za nepremi¢nine tudi v prihodnje veliko zanimanija

DUBRAVKO RANILOVIC

Kakino je stanje na trgu stanovanjskih
in poslovnih nepremicnin na Hrvaskem,
kakéni so trendi in pricakovanja, kat-

DUBRAVKO RANILOVIC, predsednik Zdruzenja za poslovanje z nepremiéninami
pri HGZ, direktor Kastel nekretnine d.o.o.,

poizobrazbijepravnik, imadolgoletne izkusnje na podrocju poslovanja znepremicninami.
Je soustanovitelj in direktor nepremicninske agencije Kastel nekretnine d.o.o,, ki je ena od
najstarejsih tovrstnih agencij na Hrvaskem, ter ustanovitelj in direktor podjetja Petral pro-
jekti d.o.o., ki se ukvarja z nalozbami v turizmu. Je tudi eden od pobudnikov in ustanovi-
teljev prvega portala za nepremicnine z edinstveno bazo nepremiénin in statisticnimi po-
datki o nepremiéninah na Hrvaskem, ki deluje od leta 1996 — Borze nepremicnin. Trenutno
fe predsednik ZdruZenja za poslovanje z nepremicninami pri HGZ.

eri so najvedji problemi na tem trgu na
Hrvaskem in v Sloveniji ter kako jih resiti,
so vprasanja, na katera na seminarju,Kako
poslovati s Hrvasko po vstopu v EU?" od-
govarjal izkudeni poznavalec hrvaskega
nepremicninskega trga Dubravko
Ranilovié. Predavanje zajema tudi temo
nakupa nepremi¢nin na Hrvaskemin v Slo-
venijis strani tujih drZzavljanov, sludatelji pa
prejmejo e informacije o pravnih okvirih,

ki so podprte z nekaterimi statisticnimi
podatki. Z vstopom Hrvaske v Evropsko
unijo bo Hrvaska postala del enotnega
evropskega trga, kar bo vplivalo na njene
prihodnje odnose s Slovenijo, obenem pa
se bodo odprle nove moZnosti in zgledi za
prihodnje sodelovanje v EU.

kastel@kastel.hr
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Carinski zorni kot

mag. STANISLAV MIKUZ

Vstop Republike Hrvaske v EU po-
meni veliko sprememb na 3tevilnih
podrogjih, ne samo za Hrvasko, am-
pak tudi za druge drzave, tako tretje
drzave, kot tudi za ¢lanice EU. Carin-
sko podrocje je eno od podrocij, kjer
bodo spremembe najbolj opazne.V
tem clanku bom poskusil na kratek nacin
opisati po podrocjih najpomembnejie
spremembe in volih le teh na poslovanje
podjetij. Promet na mejnih preho-
dih z Republiko Hrvasko se s datumom
vstopa Hrvaske v EU popolnoma sprosti.
Na cestnih in zelezniskih mejnih prehodih
se odpravi carinska mejna kontrola, blago
tako za osebne potrebe, kot komercialno
blago podjetij potuje popolnoma pro-
sto. Blago, ki bo namenjeno v Slovenijo
iz tretjih drzav in bo prec¢kalo Hrvasko
(Srbija, Bosna in Hercegovina...), bo ure-
dilo tranzitne dokumente na mejnem
prehodu ob vstopu v Hrvasko in bo s

tem dokumentom potovalo na carinjenje
v eno izmed drzav clanic EU. Na mejnih
prehodih ostaja samo policijska kontrola,
ki pa se nanasa samo na ljudi, ne pa na
blago. Uvozni in izvozni postopki za
blago, ki ga slovenska podjetja uvazajo ali
izvazajo iz/v Hrvasko po datumu vstopa
ne bodo vet potrebni. Blago bo potovalo
med podjetjem v Zagrebu in Ljubljani
samo s fakturo. Za potrebe statistike bla-
govne menjave med driavami ¢lanicami
EU pa bodo morala podjetja porocati vso
blagovno menjavo v sistem Intrasat.V In-
trastat so dolzna porocati vsa podjetja, ki
preseZejo prag porocanja. Prag porecanja
pa je doloten z vrednostjo pridobitev
blaga iz drugih driav Zlanic 120.0000€,
za odpreme blaga v drzave clanice pa
velja prag vkljucitve 200.000€ na letni
ravni. Podrobne informacije o porocanju
v Intrasat so na spletni strani CURS. Ob-
veznosti na davénem podrocju - po
vstopu Hrvaske v EU se ne bodo ve¢ vlag-
ale carinske deklaracije za uvoz in izvoz,
ki so doslej urejale tudi reguliranje DDV
ob uvozu in izvozu blaga. Za trgovanje
med slovenskimi in hrvaskimi podjetji
morajo podjetja vlagati DURS-u mesecna
porocila, podobno kot za trgovanje med
podjetji v Sloveniji. Natan¢nejsa navodila
o tem so objavljena na spletni strani DURS.
Prevozniska dejavnost se med obema
drzavama tudi sprosca, prevozniki bodo
lahko brez omejitev prevazali blago. Tako
bo lahko hrvaski prevoznik brez omejitev
nalagal blago v Sloveniji in ga vozil npr. v
Nemdéijo. Enako tudi slovenski iz Hrvaske.

Poslovanje s hrvaskimi podjetji bo lazje, ne
bo nobenih omejitev, carin in drugih pre-
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prek, ki so doslej ovirala trgovanje. Seveda
enako velja tudi za hrvaska podjetja, ki
bodo veliko lazje prodajala blaga na slo-
venskem trgu, kot so ga doslej. Priloznost
in prednosti se nam torej ponujajo, katera
podjetja jih bodo bolje izkoristila pa je
odvisno predvsem od njih samih.
stanislav.mikuz@gov.si

ALOJZ1) ZUPANCIC

ALOJZ1) ZUPANCIC,

vodja sektorja za carinske in davine pso-
topke, Carinska uprava RS

Vpliv vstopa Hrvaske v EU na poslovanje
podijetij iz carinskega zornega kota
Vstop Republike Hrvaske v EU pomeni
veliko sprememb na stevilnih podrodjih,
ne samo za Hrvasko, ampak tudi za dru-
ge drzave, tako tretje drzave, kot tudi za
clanice EU. Carinsko podrodje je eno od
podrocij, kjer bodo spremembe najbolf
opazne. lojze.zupancic@gov.si

Pri postnih storitvah ne bo bistvenih sprememb

Pisemske posiljke - mase do 2 kg:

Prenos teh podiljk se bo obracunaval na
enak nacin kot do sedaj. Vstop Hrvaske v
EU pa bo poenostavil odpravo pisemskih
posiljk z blagom, saj bosta odpadla ca-
rinska postopka tako pri izvozu iz Slo-
venije kot uvozu v Slovenijo, posledicno se
bodo skrajsali roki prenosa pisemskih
posilik z blagom v obeh smereh. Posiljke
iz Slovenije bodo po novem obravnavane

kot posiljke v notranjem prometuin
bodo takoj po prispetju na Hrvasko poito
predane v sortiranje in dostavo. Enako bo
veljalo za podiljke, odpravljene iz Hrvaske
v Slovenijo.

Paketne posiljke - mase do 50 kg:
Vstop Hrvaske v EU bo prinesel kar nekaj
sprememb pri obracunu prenosa
naslednjih paketnih posilik: Mednarodni
poslovni paket - Hrvaska, Hitra posta

EMS pismo - Hrvaska in Hitra posta EMS
paket — Hrvaska. Te storitve so trenutno
e oproicene placila DDV-ja, saj gre za
izvoz v tretje drzave, kar pa se bo po vsto-
pu Hrvaske v EU spremenilo. Tako kot pri
pisemskih posiljkah z blagom je tudi pri
paketnih posiljkah pricakovati skrajsanje
rokov prenosa posiljk, saj tudi tukaj od-
padejo carinski postopki tako pri izvozu
kot uvozu.
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RENALDO MIKOLIC

Vstop Hrvaske v EU prinasa 3e nekaj

pomembnih novosti:

+ k poisiljki ne bo ve¢ treba prilagati treh
sizvoznih fakture, saj znotraj EU posiljk z
blagom ni treba opremiti s fakturo;

« za storitev Mednarodni poslovni pa-
ket — Hrvadka se bo zacela uporabljati
enostavnejsa paketna spremnica CP 72
EU (z manj zahtevanimi podatki);

+ odpadejo vse izvozne dispozicije, ki jih je
morala stranka posredovati Spediterjem
za izvozno in uvozno carinjenje posiljk
vrednosti nad 1.000 EUR;

+ bistveno bo poenostavljen tudi posto-
pek zamenjave neustreznih posiljk, ki

VETER / marec 2013

RENALDO MIKOLIC,

Jje strokovni sodelavec v Oddelku za mednarodno sodelovanje in prodajo, ki deluje v okviru
Podrodja mednarodnih odnosov pri Posti Slovenije. Pri Posti Slovenije je zaposlen od leta
2008. ZadolZen je predvsem za sodelovanje s postnimi operaterji sosednjih drZav in drzav
nekdanje Jugoslavije, s poudarkom nakrepitviprodaje mednarodnih postnih in Spediterskih
storitev v omenjeni regiji. Spediterske izkusnje, ki jih je prinesel na Posto Slovenije, mu pri
‘tem zelo koristijo. Aktiven je tudi na podrodju sodelovanja s Carinsko upravo RS, s ciliem,
¢im bolj poenostaviti carinske postopke, ki so jim podvrZzene mednarodne postne posiljke,

ki hiso del izmenjave znotraj drZave EU, ter tako skrajsati roke prenosa posiljk.

je sedaj vezan na carinski postopek in
dokazovanje, da gre za zamenjavo neus-
treznega blaga, ki je Ze bilo uvozeno ozi-

NAJBOLJ) POGOSTA VPRASANJA

SPLETNIH TRGOVCEV:

1. Ali je moZno odpravljati posiljke
na Hrvaiko s storitvijo odkupni-
na, do katerega visine in kaksni so
dodatni stro3ki za naslovnika?

DA, vendar samo za fizicne osebe. Najvisji

znesek odkupnine je omejen na 1.500 EUR.

2. Kak3ni so dodatni stroski, ki jih
mora poravnati naslovnik posiljk
iz Slovenije na Hrvaskem?

Trenutno mora placati naslovnik na

Hrvaskem naslednje stroske za posiljke iz

Slovenije:

» strodek 3pediterskih storitev (uvoz-
na carinska deklaracija), ¢e vrednost

roma izvozeno (da ne pride do ponovne-
ga placila uvoznih dajatev).
renaldo.mikolic@posta.si

vrednosti podilike se namre¢ upo-
rabi skrajsan carinski postopek brez
$pediterskih stroskov);
» carinsko dajatev: stopnja dajatev je
razvidna iz uvrstitev v nomenklaturo
carinske tarife - TARIC, podiljka je glede
na svojo uvrstitev lahko tudi oproicena
placila carinske dajatve;
» DDV,
» manipulativne stroSke carinskega
pregleda posiljke (Hrvaska posta);
» stroske bancne transakcije, e je
posiljka odkupna.
Po vstopu Hrvaske v EU vsi ti stroski, razen
strofkov bancne transakcije pri odkupni
posiljki, odpadejo.

posiljke presega 5.000 HRK (pri niZji

"0d vstopa Hrvaske v EU pricakujemo veliko sprostitev carinskih zahtev in
zapletenih a-testov, ki jih zahtevajo danes na Hrvaskem za uvoz izdelkov in storitev.
Po novem bodo na tem podrocju veljali evropski standardi, trg se bo sprostil, kar je

- zelo pomembno za slovenske izvoznike. Upamo le, da bo Hrvaska pripravijenana te

spremembe. Zazdajso bili precej zaprti. Po novem carine ne bo vec. To pomeni, da se
boda hrvaska podjetja morala socéitiz bistveno veéjo konkurenco, tudi na podrodju
uvoza kopalniske opreme, s imer se ukvarjamo v nasem podjetju. Osebno imam v
ta namen ze ustanovijeno podjetje na Hrvaskem in za zdaj ne naértujem, da bi ga
zaprll. Vse pa je seveda odvisno od krize In lahko se zgodi, da bodo nekatera slo-
venska podjetja svoja podjetja na Hrvaskem zapirala, saj praktiéno za posiovanje
ne bodo veé potrebna. Za Slovenijo in za Hrvasko se po vstopu v EU odpirajo 3e veéje
moZnosti poslovnega sodelovanja, kar moramo izkoristiti oboji in si pri tem tudi

- medsebojno pomagati, cemur je namenjen tudi ta posvet."

~ JADRANKA BARTELJ, lastnica in direktorica druzbe Galetea d.o.o.

GLAVN|I POKROVITELJ POSVETA

Mint International House Ljubljana Liubljana

Zahvaljujemo se glavnemu pokrovite|ju za simultano prevajanje na posvetu
in za prevode besedil, objavljenih v glasilu VETER, iz hrvaicine v slovenséino.

MINT

international House

OSTALI SPONZORJI: Unija racunovodska hisa,
SID - prva kreditna zavarovalnica d. d., Enterprise Europe Network
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Kaj ¢aka slovenske delodajalce in iskalce zaposlitve

ﬁf\.‘:f_ "

Z vstopom Hrvaske v Evropsko unijo bo
Hrvaski zavod za zaposlovanje postal
del evropske mreze javnih sluzb za zapo-
slovanje (EURES), hrvaskim drzavljanom
pa bo na voljo storitev posredovanja pri
zaposlovanju v drugih ¢lanicah Evropske
unije, med njimi tudi v Sloveniji. Obenem
bodo slovenskim delodajalcem in iskal-
cem zaposlitve na voljo storitve Hrvaskega
zavoda za zaposlovanje v Republiki
Hrvadki. Namen mreze EURES je posre-
dovanje informacij, svetovanje in zago-
tavljanje storitev posredovanja tako delo-
dajalcem kot iskalcem zaposlitve in vsem
drzavljanom, ki menijo, da bi jim lahko ko-
ristilo nacelo prostega pretoka oseb. Prost
pretok delavcev sodi med temeljna nacela
EU in je ena od Stirih temeljnih svoboséin,
Mobilnost delovne sile je nujno potrebna
za uspesno in ucinkovito delovanje trga
EU, za spodbujanje zaposlovanja in gospo-
darsko rast, zato se prost pretok delavcev
izpostavlja kot izjemno pomembno
vprasanje v drzavah élanicah EU. Ceprav
ankete kaZejo, da je brezposelnost visoka,
v Republiki Hrvaski namreé znasa 13,5 %,
se doloceni sektorji sootajo s pomanjkan-
jem delovne sile, npr. gradbenistvo, turi-
zem, ladjedelnistvo in zdravstvo, Stevilna
podjetja so v fazi prestrukturiranja in
izgubljajo konkurenéno prednost v glo-
baliziranem okolju. Vendar se v letu 2013
pricakujejo ugodnejie mednarodne raz-
mere, pozitiven udinek vstopa v EU, pre-
vladovanje prve faze konsolidacije javnih
financ in intenzivnejée izvajanje vladnih

VILMA MOSTAHINIC

VILMA MOSTAHINIC, vodja Sektorja za EURES in mednarodno posredovanje pri
zaposlovanju na Hrvaskem Zavodu za zaposlovanje

VILMA MOSTAHINIC je vodja Sektorja za EURES in mednarodno posredovanje pri zapo-
slovanju na Hrvaskem zavodu za zaposlovanje od leta 2012. Pred tem je bila zaposlena
kot vodja Sektorja za mednarodno sodelovanje in visja strokovna svetovalka v Oddelku za
posredovanje in ukrepe aktivne politike zaposlovanja. Njene vsakodnevne naloge zajema-
jo naértovanje, organiziranje, usklajevanje in nadzor stevilnih aktivnosti, ki so povezane z
mednarodnim posredovanjem pri zaposlovanju. Med delom na Zavodu je sodelovala v
postopkih strokovnega izbora kandidatov za zaposlovanje. Imela je tudi predstavitve in
sodelovala pri 3tevilnih mednarodnih konferencah in projektih kot tudi z drugimi javnimi
sluzbami za zaposiovanje in ostalimi deleZniki na trgu dela v Evropskem gospodarskem
prostoru. Kot clanica je prispevala k delu Svetovnega zdruZenja javnih zavodov za zapo-
slovanje (WAPES). V obdobju 2012-2013 je vodila EURES projekt za storitve za delodajalce
v okviru instrumenta predpristopne pomaci (IPA) 2008, ki ga je Hrvaski zavod za zapo-
slovanje izvajal s Svedskim zavodom za zaposlovanje, njegov cilj pa je spodbujanje mobil-

nosti in zaposlovanja na evropski ravni.

nalozbenih nacrtov, v letu 2014 pa tudi
okrevanje trga dela, ki v vecini primerov
poteka pocasneje kot okrevanje gospo-
darstva. Ce se kot slovenski deloda-
jalec odlocite odpreti podjetje v Re-
publiki Hrvaski, bi se morali registrirati
in pri Ministrstvu za notranje zadeve za-
prositi za poslovno dovoljenje (www.mup.
hr). Informacije o ustanovitvi podjetja v
razlicnih sektorjih boste dobili pri Hrvaski
gospodarski zbornici (www.hgk.hr) in
na Ministrstvu za gospodarstvo (www.
mingo.hr) ali Ministrstvu za podjetniitvo
in obrt (www.minpo.hr). Da bi bodoéim
podjetnikom olajdala postopek ustanav-
ljanja, je hrvaska vlada v vseh vecjih mes-
tih odprla posebna okenca Hitro.hr (www.
hitro.hr), kjer lahko pridobite informacije
o vseh pomembnih vprasanjih v zvezi z
ustanavljanjem podjetja. Na okencu boste
prejeli tudi potrebno dokumentacijo za
vpis imena in odprtje rauna podjetja ali
za prijavo obveznega zavarovanja. Ce
iscete delavca na Hrvaskem, je za
vas pomemben podatek, da se lahko ob-
rnete na Hrvaski zavod za zaposlovanje
(www.hzz.hr) in v vsaki obmocni enoti
pridobite potrebne informacije. Ce se pri-
javite na spletno stran Hrvaskega zavoda
za zaposlovanje ali Borze dela, vam bo za
vsa vprasanja na voljo svetovalec za za-
poslovanje. Z delodajalci, ki so vkljuéeni
v mrezo EURES, lahko komunicirate na
razlicne nacine, kar pomeni, da boste

lahko zaprosili za storitve Hrvaskega za-
voda za zaposlovanje, kot so informiranje,
svetovanje in posredovanje, oglasevanje
potrebe po delavcih na spletnem por-
talu, organiziranje izbire kandidatov za
zaposlovanje in predstavitve na poslovnih
sejmih v Republiki Hrvaski. Najveéja po-
datkovna baza o brezposelnih osebah in
ostalih iskalcih zaposlitve ter strokovni
kadri Hrvaskega zavoda za zaposlovanje
vam bodo omogodili, da hitro najdete
potrebnega delavca. Podrobne informaci-
Jje in svetovanje o storitvah za delodajalce
nudijo svetovalci EURES v obmocnih eno-
tah v Osijeku, Splitu, Reki in Zagrebu.

Ker ima EURES zelo pomembne viogo v
cezmejnih regijah, nase obmejne sluzbe
Ze sodelujejo in izvajajo projekte s slo-
venskimi obmocnimi sluzbami, pri tem pa
lahko tudi vi prispevate k izvajanju politike
zaposlovanja in trga dela.
vilma.mostahinic@hzz.hr

NAJBOL) POGOSTA VPRASANJA V
ZVEZIZ ZAPOSLOVANJEM

1.Ali mislite, da se bodo razmere na
hrvaskem trgu dela izbolj3ale?

2.Katere storitve bo Hrvaski zavod za
zaposlovanje nudil tujim delodajalcem
po vstopu Hrvaske v Evropsko unijo?

3.Katere prednosti bi lahko bile na voljo
tujim delodajalcem pri ustanavljanju
podjetja na Hrvaskem?
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EURES- SirSe mozZnosti za iskanje
novih sodelavcev na evropskem trgu dela

VALERIJA OKORN

NAJPOGOSTEJSA VPRASANJA
Vprasanje: Kako zaposliti delavca iz Ev-
ropske unije?

Odgovor: Prosto delovno mesto prijavite
v rubriki eStoritve na spletni strani Zavo-
da za zaposlovanje ali z obrazcem Prijava
prostega delovnega mesta. Pri prijavi
v ustreznih rubrikah oznadite, da nam-
eravate zaposliti delavca iz drzave ali vec
drZav clanic EU in EGP ter oznacite, ali pri
tem Zelite posredovanje Zavoda. Zavod
bo poskrbel, da bo va3e prosto delovno
mesto objavljeno na spletni strani Za-
voda http://www.ess.gov.si in na spletni
strani EURES http://eures.europa.eu. 7
delavcem sklenete pogodbo o zaposlitvi
v skladu s slovensko delovnopravno za-
konodajo ter ga prijavite v pokojninsko,
invalidsko in zdravstveno zavarovanje.

VALERLJA OKORN
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ima dolgoletne izkusnje na podrocju zaposlovanja. Pri Zavodu RS za zaposlovanje od vstopa
Slovenije v EU vodi nacionalno omreZje EURES, katerega osnovna naloga je pospesevanje

prostega pretoka delavcev z zagotavijanjem informacij o evropskem trgu dela, delovnih in
Zivijenjskih pogajih v drzavah élanicah EU ter s posredovanjem delavcev v EU.

Pri zaposlovanju delavcev iz Evropske
unije lahko pomaga EURES, omreije ja-
vnih zavodov za zaposlovanje in dru-
gih partnerjev iz drzav clanic Evropske
unije, Evropskega gospodarskega pro-
stora in Svicarske konfederacije. Prost
pretok delavcev omogoca, da zaposlite
drzavljane Evropske unije pod enakimi

Vprasanje: Kakine informacije lahko
dobimo pri svetovalcu EURES?
Odgovor: Svetovalci EURES brezplacno:

- svetujejo in nudijo informacije o stanju

na evropskem trgu delovne sile ter

postopkih pridobitve ustreznega kadra
iz drzav EU, EGP in Svice;

vas ha vaso Zeljo zastopajo na zaposlit-

venih sejmih v tujini, na katerih pred-

stavijo vasa prosta delovna mesta;

- lahko izvedejo projekt posredovanja
delavcev v primeru vecjega Stevila
potreb v posamezni panogi.

Pri svetovalcu EURES se lahko oglasite

osebno, po telefonu (kontaktni podatki o

svetovalcih EURES v Sloveniji: http://www.

ess.gov.si/eures) ali posljete elektronsko
sporocilo: eures@ess.gov.si.

Vprasanje: Smo slovensko podjetje

in Zelimo opravljati storitve z napo-

tenimi delavci v drugih drzavah EU in

pogoji, kot veljajo za slovenske drzavljane.
Ti delavci imajo prost dostop do trga dela
v Sloveniji. Pri zaposlitvi delavcev iz teh
drzav ni potrebno pridobiti delovnega
dovoljenja. Po vstopu Hrvaske v EU bodo
ob pogoju, da Slovenija ne bo uveljavljala
prehodnega obdobja pri zaposlovanju,
enaki pogoji veljali tudi za hrvaske delavce.

EGP. Kaksni so postopki in kaj moramo
upostevati?

Odgovor: Slovenski delodajalci lahko
prosto izvajajo storitve v drugih evrop-
skih drzavah. Postopki evidentiranja
izvajanja storitev v drzavah EU se od
drzave do drzave razlikujejo. V vsaki drzavi
deluje Urad za zvezo, kjer lahko dobite
informacije o postopkih. Vec¢ informacij je
na spletnih straneh Ministrstva za delo,
druzino in socialne zadeve. Pogoje za iz-
vajanje storitev najdete pri enotnih kon-
taktnih tockah na spletnih straneh Evrop-
ske komisije. Napotenim delavcem morajo
biti zagotovljeni minimalni pogoji za delo
in zaposlitev, kot so urejeni v drzavi, kjer
se delo opravlja. Informacije o ureditvi
zdravstvenega zavarovanja za napotene
delavce so na razpolage na spletnih
straneh Zavoda za zdravstveno zavarovan-
je Slovenije. valerija.okorn@ess.gov.si

Hrvaska lahko pri¢akuje 7,5 milijarde evrov
nepovratnih evropskih sredstev med 2014 in 2020

Hrvaska vstopa v EU kot polnopravnha
clanica predvidoma v juliju 2013 in
njena vecletna kandidatura in trud v
priblizevanju se bosta poplacali tudi v ob-
liki velike koli¢ine nepovratnih sredsteyv,
do katerih bo Hrvaska upravicena. Caka jo
izjemen financni Sok. V novi financni pers-
pektivi EU 2014-2020, ji boda na razpolago
razvojna sredstva v visini ca. 7,5 milijarde

evrov za zadovoljevanje ciljev kohezijske,
kmetijske in ribiske politike. Trenutno
stanje: Vsaka drzava pristopnica pricne s
pomocjo EU za skladen gospodarski in so-
cialni razvoj ali kohezijo iz sklada za pred-
pristopno pomoc IPA, tako tudi Hrvaska.
Sredstva v vrednosti ca. 750 milijonov
evrov iz sklada IPA, ki so na razpolago
Hrvaski do polnopravnega vstopa v EU, so

namenjena prioritetam razvoja institucio-
nalnega okolja, cezmejnega sodelovanja,
regionalnega razvoja, razvoja cloveskih vi-
rov in ruralnega razvoja. Obenem lahko v
omejenem delu sodeluje tudi v programih
skupnostih, torej lahko hrvaska podjetja in
zavodi kandidirajo za nepovratna sredstva
tudi direktno v Bruslju. Kaj se spremin-
jar Koli¢ina sredstev, ki bo na razpolago
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BENO STERN

hrvaskim podjetjem in zavodom se bo
podeseterila, kar pomeni tudi pri¢akovan
podeseterjen izplen v obliki novih inves-
ticij ter inovativnih produktov in storitey,
ki bodo ustvarile konkurencnejso Hrvasko.
Ker se sredstva pomoci EU kombinirajo z
lastnimi sredstvi investitorjev in razvo-
Jnikov, se bo realna koncna vrednost iz-
vedenih materialnih in razvojnih investicij
na Hrvaskem gibala blizu 10 milijard evrov,
kar predstavlja izjemen razvojni potencial.
Tudi za slovenska podjetja na Hrvaskem.
Kaj pomenijo evropska sredstva za
skupne projektne podvige ob vs-
topu Hrvaske v EU?

Kaj to pomeni za Slovenijo? Slovenija je
naravni in zgodovinski partner Hrvaske
ter s tem idealna sprega na podrogju
raziskav in razvoja, razvoja cloveskih vi-

VETER / marec 2013

BENO STERN,

(MBA - podrodje vodenja in komunikacij) direktor podjetij Pro-Eco d.o.o. in Pro-Solar d.o.o.,
svetovalec uprave Instituta za evropske raziskave in razvoj EUROCOOP je svetovalec, tre-
ner, mentor, moderator in avtor strokovnih gradiv s podroéja uéinkovitega pridobivanja
nepovratnih sredstev EU, projektnega vodenja evropskih projektov in izobraZevanja
odraslih s poudarkom na kljucnih kompetencah in strokovnih kompetencah v prodaji
in turizmu. Studij managementa s poudarkom na vodenju in komunikaciji, je zakljuéil z
diplomo MBA. Vse od leta 1990 usposablja strokovne sodelavce trgovskih in turisticnih
podjetij v komunikacijskih in vodstvenih kompetencah, od leta 2000 pa razvija in prenasa
kompetence predvsem na podrocju evropskega projektnega managementa fer v stro-
kovno usposabljanje uvaja inovativne pristope s podporo informacijskih tehnologij in
e-ucenja. Beno Stern je skozi leta predavateljskih izkusenj izgradil svojevrsten komuni-
Kkacijski in moderatorski slog, v okviru strokovnih delavnic pa usposobil Ze preko 2.500
udelezencev. Je soavtor dveh strokovnih priroénikov s podroéja pridobivanja evropskih
sredstev in avtor modernega bazicnega pristopa pri usposabljanju projektnih vodij evrop-
skih projektov, koncept kontinuiranega crpanja evropskih sredstev pa uvaja v podjetja,
institucije in lokalne skupnosti. Aktivno sodeluje tako pri pripravi kot vodenju evropskih

projektov, izkusnje pa aktivno prenasa na udeleZence strokovnih usposabljanj.

rov in ¢ezmejnih investicij na podrodju
prometa, okoljevarstva, energetike in
turizma. Pravzaprav v vseh sektorjih de-
javnosti kjer se lahko dopolnjujemo in
izkoris¢amo sinergije. Slovenija je idealna
mentorica Hrvaske v njenih prizadevanjih
po <im ucinkovitejSemu koriicenju ev-
ropskih sredstev, saj spada Slovenija med
6 najuspesnejsih clanic po ucinkovitosti
c¢rpanja kohezijskih sredstev. Poleg tega je
Slovenija v letih po pridruzitvi EU, prehodi-
la pot drzave z visoko gospodarsko rastjo
pred financno krizo, do drzave z velikimi
strukturnimi problemi in zamudami pri
sprejemanju prepotrebne zakonodaje in
protikriznih ukrepov. Torej pozna Slovenija
tudi obe plati medalje skupnih evropskih

politik ter vseh 3tirih temeljnih svoboscin
prostega pretoka blaga, storitev, kapitala
in oseb. Slovenija predstavija Hrvaski za-
veznico ob vstopanju v EU. Kako lahko
izkoristimo skupne prednosti? Kandidi-
ranje za pridobitev evropskih sredstev
predstavlja sestavljanje mesanih evrop-
skih konzorcijev, ki zdruzujejo najvecje
strokovnjake in njihove ekspertize na
strokovnih podrodjih, popolno izvajanje
zastavljenih projektnih nalog in s tem
najboljse rezultate iz evropske sofinan-
ciranih projektov. Na ta nacin lahko sku-
paj gradimo najboljso dodano vrednost
za Evropo. Hrvasdka in Slovenija sta del te
Evrope.

beno,stern@pro-eco.si

Nove priloZnosti za zaposlitev in opravljanje storitev

Hrvaska se bo z vstopom v EU pridruzila
notranjemu evropskemu trgu, ki omogoca
prost pretok blaga, storitev, kapitala in
prosto gibanje ljudi. Evropski drzavljani
imamo moznost in pravico, da Zivimo, se
zaposlujemo, izobraZujemo in poslujemo
v katerikoli drzavi clanici EU. Z vstopom
Hrvaske v EU se odpirajo nove moznosti in
priloZznosti tako za slovenske kot hrvaske
podjetnike in drzavljane.

Storitve predstavljajo vec kot 70 % gospo-
darske dejavnosti drzav ¢lanic, zato je prost
pretok storitev poglavitnega pomena za
nadaljnji gospodarski razvoj. Prost pre-
tok storitev se zagotavlja preko pravice do
svobodnega ustanavljanja in pravice do

svobodnega opravljanja storitev.

Pravica do svobodnega ustanavljanja
pomeni, da lahko posameznik ustanovi
podjetje v maticni drzavi ali katerikoli drugi
¢lanici. Prepovedana je diskriminacija, ki
izhaja iz drzavljanstva, ali sedeza ponud-
nika storitev oziroma podjetnika. Svoboda
opravljanja storitev v praksi pomeni, da
lahko vecino storitvenih dejavnosti, po-
nudniki iz ¢lanic, opravljajo zacasno oziro-
ma ¢ezmejno. V primeru zacasnega oprav-
ljanja storitev, podjetniku sedeza podjetja
ni potrebno prenesti v drzavo, kjer zacasno
opravlja storitev. Z vstopom Hrvaske v
EU se bodo tako, na podlagi omenjenih
pravic, ponudnikom storitev odprle nove

moZnosti in priloznosti za poslovanje.
SLOVENIA BUSINESS POINT

Za ucinkovito delovanje notranjega trga,
so ¢lanice doline sprejeti vrsto ukrepov, ki
50 usmerjeni v ustvarjanje pozitivnega po-
slovnega okolja. Ena izmed zahtev »storit-
vene in poklicne direktive' « je vzpostavitev
spletnih Enotnih kontaktnih toék?, ki za-
gotavljajo informacije o osnovnih pogo-
jih poslovanja, postopkih in dovoljenih
za opravljanje dejavnosti ter poklicev v

Slovenia
= Z~ Business Paint
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ANA OBLAK
posameznih ¢lanicah. Cilj Enotnih kontakt-
nih tock je informiranje ponudnikov, stan-
dardizacija, poenostavitev in vzpostavitev
elektronske podpore za pridobivanje

VETER / marec 2013

ANA OBLAK,

se kot vi$ja svetovalka na Direktoratu za informatiko in e-storitve, Sektorju za razvoj, na
Ministrstvu za pravosodje in javno upravo ukvarja s pripravo ukrepov, vodenjem projektov
in koordinacijo nalog na podrocju poenostavitve zakonodaje za izboljSanje poslovnega
okolja za razvoj gospodarstva in debirokratizacijo javnega sektorja. Ministrstvo za pra-
vosodje in javno uprave preko Evropskega socialnega sklada izvaja projekt »Vzpostavitev
poslovnega portala EKT - enotne kontaktne tocke za podporo postopkom pridobivanja
dovoljenj za opravljanje reguliranih dejavnosti v Republiki Sloveniji. Na projektu vzpo-
stavitve Enotne kontaktne tocke je Ana Oblak zadoliena za podrocje vsebin, ki se
nanasajo na popis pogojev za opravijanje requliranih dejavnostiin poklicev.

razlicnih dovoljenj (e-dovoljenja). S tem se
ponudnikom omogoca laZji vstop na trge
clanic, saj se v praksi nemalokrat srecujejo
z razliénimi nacionalnimi zahtevami, nejas-
nimi pogoji in postopki ter pomanjkljivimi
informacijami o pogojih poslovanja. V ta
namen je Slovenija vzpostavila portal Slo-
venia Business Point?. 5 Siritvijo notranjega
trga bodo informacije o poslovanju na

Hrvaskem dostopne na portalu Enotnih
kontaktnih tock.

'DIREKTIVA 2006/123/ES EVROPSKEGA PARLAMENTA
IN SVETA z dne 12. december 2006 o storitvah na
notranjem trgu, UL L 376, 27.12.2006, DIREKTIVA EV-
ROPSKEGA PARLAMENTA IN SVETA 2005/36/ES z dne
7. septembra 2005 o priznavanju poklicnih kvalifikacij,
UL L 255, 30.9.2005
*http:/fec.europa.eu/internal_market/eu-go/in-
dex_sl.htm

hitpy/ /mww.eugo.gov.sifsi/

ana.oblak@gov.si

SOLVIT ponuja brezplacno resevanje konkretnih pritozb

MOJCA MIHELCIC

Notranji trg ponuja stevilne priloznosti.

Vendar pa se je glede na njegovo ve-

likost tezko popolnoma izogniti napakam

in tezavam pri uveljavljanju zakonsko

dolocenih pravic. SOLVIT je mreza Evrop-

ske komisije za neformalno resevanje tezav

na podrodju notranjega trga. Podjetjem

in drzavljanom pomagamo, kadar so iz-

polnjeni naslednji pogoji:

= grezacezmejni problem,

+ kinastane zaradi napacne uporabe
prava EU;

« v problem so vkljuceni organi javne
uprave na lokalni, regionalni ali drzavni
ravni.

MOJCA MIHELCIC,

je univerzitetna diplomirana pravnica smeri mednarodno pravo Pravne fakultete v Lju-
bljani. Na Ministrstvu za gospodarski razvoj in tehnologijo (tedaj Ministrstvo za gospodar-
ske dejavnosti) je zaposlena od leta 1999. Prva leta je pokrivala pravni del nadzora izvoza
blaga z dvejno rabo ter sodelovala pri pogajanjih glede medvladnih sporazumov z gospo-

darskega pedrocja. Od leta 2009 je sodelavka slovenskega Centra SOLVIT.

Slovenski Center SOLVIT deluje od 1. maja
2004, od vstopa Republike Slovenije v EU.
Posameznikom in podjetjem najpogosteje
pomagameo na podrocju dostopa proiz-
vodov na trg, moZnosti opravljanja sto-
ritev, vracila DDV, javnih narocil, prostega
pretoka kapitala...

Primer uspesno resene pritozbe:
Visokotehnoloiko slovensko podjetje je
kot podizvajalec pogodbe, sklenjene med
ceskim podjetjem in bolgarskim javnim
podjetjem kot nosilcem javnega narocila,
pridobilo posel v Bolgariji. Pogodba se je
nanasala na izvajanje laserskega fotografi-
ranja terena iz zraka, in sicer za potrebe
implementacije evropskega strateskega
projekta plinovoda iz srednje Azije v Ev-
ropo. Pred zacetkom del so morali prido-
biti ustrezno dovoljenje za izvajanje teh
storitev pri pristojnih bolgarskih oblasteh.
S tem v zvezi so predloZili potrebne doku-
mente pristojnemu bolgarskemu organu;
ker pa se zadeva ni premaknila z mrtve
tocke, so se obrnili po pomo¢ na sloven-

ski Center SOLVIT. Ta je vzpostavil takojsen
stik z bolgarskim Centrom SOLVIT, ki je ra-
ziskal primer in ugotovil, da je v celotnem
sklopu predlozene dokumentacije manj-
kala kopija pogodbe. Ko je bila dokumnen-
tacija popolna, je pristojni bolgarski organ
izdal ustrezno dovoljenje za izvajanje del
slovenskemu podjetju. Primer je bil reSen
v 1 tednu. Prednosti:

- resevanje konkretnih tezav

- brezplacnost

- neformalnost

Pritozbo lahko posredujete na
https://webgate.ec.europa.eu/solvit/ap-
plication/index.cfm?method=webform.ho
meform&lamguage=en&language=sl
solvit@gov.si

Mojca Mihel¢ic 01 400 3657,

Mojca Bester 01 400 3538
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Laze do informacij o visokem $olstvu in kvalifikacijah

Mag. ALENKA LISEC

ENIC in NARIC sta mreZi informacijskih
centrov, ustanovljeni na podlagi Konvenci-
je o priznavanju visokosolskih kvalifikacij v
evropski regiji. Mreza ENIC (European Net-
work of Information Centres) povezuje in-
formacijske centre drzav, vkljucenh v Svet
Evrope in UNESCO/CEPES, mreza NARIC
{National Academic Recognition Informa-
tion Centres) pa deluje na pobudo Evrop-
ske komisije in jo sestavljajo informacijski
centri drzav €lanic Evropske unije in neka-
terih drugih drzav. Namen obeh mrez in
centrov je, da olajsujejo pridobivanje in-
formacij o visokem Solstvu in kvalifikacijah
v svoji drzavi in drugih drzavah.

__enic-naric.

mag. ALENKA LISEC,

ima dolgoletne delovne izkuSnje na podrocju kadrov, upravljanja s éloveskimi viri, trga
dela in izobraZevanja. Na Ministrstvu za izobraZevanje, znanost, kulturo in $port vodi
nacionalni ENIC-NARIC center, katerega osnovna naloga je priznavanje in vrednotenje
izobraZevanja ter zbiranje in posredovanje informacij o slovenskem Solskem sistemu in

Solskih sistemih drugih drZav.

NAJPOGOSTEJSA VPRASANJA
UPORABNIKOV STORITEV
ENIC-NARIC CENTROV

» Odhajam v tujino. Kje mi bodo v
drzavi, kamor odhajam, priznali
spricevalo ali diplomo?

Vse potrebne informacije o priznavanju

posredujejo v ENIC-NARIC centru te drzave

oziroma na ustreznem ministrstvu, Sez-
nam 55 centrov je na spletni strani: http://
www.enic-naric.net/. Sistem priznavanja

v tujini pridobljenih diplom in spriceval

je urejen z nacionalno zakonodajo vsake

drzave posebej. ENIC-NARIC center deluje
tudi v Republiki Hrvaski, in sicer v okviru

Nacionalne agencije za znanost in visoko

Solstvo v Zagrebu: https://www.azvo.hr/

index.php/enic/priznavanje-kvalifikacija

« Imam tujo listino o izobrazevanju
in se zelim zaposliti v Sloveniji, kaj
moram storiti?

Vioga za vrednotenje listine o

izobrazevanju se vlozi pri ENIC-NARIC cen-

tru Slovenije, ki deluje v okviru Ministrstva
za izobraZevanje, znanost, kulturo in $port.

Obrazec z navedili in seznamom potreb-

nih dokumentov je objavljen na spletni

strani: http://www.mizks.gov.si/si/delov-

na_podrocja/direktorat _za visoko_sol-
stvo_in_znanost/enicnaric_center/vred-
notenje_izobrazevanja/

+ Kako je s priznavanjem poklicnih
kvalifikacij za opravljanje reguliranih
poklicev v RS?

Kdor Zeli v Sloveniji opravljati reguliran
poklic, vloge za priznanje poklicne kvali-
fikacije oziroma pravice do opravljanja
reguliranega poklica vloZi neposredno pri
ustreznem resornem organu. Predlagamo,
da se v tem primeru kandidat predhodno
posvetuje na ministrstvu, ki je pristojno za
reguliranje posameznih poklicev. Kontakt-
na tocka je Ministrstvo za delo, druzino in
socialne zadeve, kjer je tudi objavljen sez-
nam teh poklicev in pristojnih ministrstev:
http://www.reguliranipoklici.si/

Ministrstvo za izobraZevanje, znanost,
kulturo in Sport/ ENIC-NARIC center
Slovenija

T: 00386 0(1) 478-4600,

dezurna Stevilka: 478-4745,

E: enicnaric-slovenia.mvzt@gov.si
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Kaj ponuja storitev Tvoja Evropa — nasveti

MOJCA ERMAN,

L.LM (LSE) je med Studijem na Pravni fakulteti je opravila specializacijo iz Evropskega prava
na Univerzi v Cambridgu ter opravila izobraZevanje na New York University (NYU) na temo
mednarodnega in EU prava . Po zakljucku studija v Ljubljani je magistrirala iz prava na
London School of Economics and Political Science v Londonu in pridobila naziv L.LM (Mas-
ters of Laws). Vec let je delala za mednarodno odvetnidko pisamo, od leta 2009 dela kot sa-
mostajna odvetnica v sodelovanju s tujo odvetnisko pisarno ter evropskimi institucijami.
Ima vecletno prakso s podrodja odvetnistva in svetovanja na podrocju evropskega, gos-
podarskega, civilnega in upravnega prava. Opravila je tudi izpit za mediatorko ter sodno
tolmacko za angleski jezik in je registrirana odvetnica za znamke in modele, Za storitev

MOJCA ERMAN

Gre za svetovalno storitev, ki se uspesno
izvaja za Evropsko komisijo ze 16 let.

V okviru te storitve pravni strokovnjaki iz
drzav ¢lanih EU v roku posredujejo posa-
meznikom in podjetjem pravne nasvete
oziroma odgovore na vprasanja glede
dela, potovanja ali Zivljenja v Evropski
uniji, tj. na vprasanja, ki se nanasajo na
cezmejni vidik, ki je urejen s pravom EU.
Odgovor je brezplacen in je posredovan
posamezniku oziroma podjetju v roku
tedna dni od prejema vprasanja v enem

Tvoja Evropa - nasveti dela od maja 2010.

izmed uradnih jezikov Evropske unije.

Storitev lahko uporabijo (i) posamezniki,
ki so drzavljani Evropske unije, Norveske,
Islandije ali Lihten3tajna; (i) drzavljani dru-
gih drzav, ce so druzinski ¢lani drzavljana
EU ali prebivalca drzave EU; (iii) evrop-
ske / nacionalne sluZbe za informacije in
svetovanje v imenu posameznikov, (iv)
podjetja s sedezem v EU in (v) SOLVIT.
Vprasanje se lahko postavijo (i) preko
spletnega obrazca (https://ec.europa.eu/
citizensrights/) ali pa preko (ii) splosne
informativne sluzbo EUROPE DIRECT na
brezplacno telefonsko 3tevilko 00800 6 7
8910 11 od koder koli v EU in se morajo
nanasati na resnicno situacijo, ki zadeva

Poslovne priloznosti

Gospodarska zbornica Slovenije je od |. 2008 clanica slovenskega konzorcija Enterprise Europe Network (EEN).
To je mreza, ki je ustanovljena z namenom usklajene in celovite podpore majhnim in srednje velikim pod-

pravice v eni ali ve¢ drzav EU in v zvezi z
zakonodajo EU.

PRIMERI VPRASAN)

Decembra 2012 sem se redno, za
nedolocen cas zaposlila v Nemciji. Tam
imam urejeno zacasno bivalisce. Kaksne
s0 moje pravice, dolznosti in obveznosti, ki
jih imam $e vedno v Sloveniji in kaksne v
Nemciji? Kako je s prijavo in z obdavcitvijo
dohodka? Zanima me kdaj in pod kaksnimi
pogoji si lahko uredim stalno bivalisée v
Nemciji? Kaksen je postopek? Kakine so
moje pravice in obveznosti v tem primeru
v Nemdiji in kakne v Sloveniji?

mojca.erman@lawoffice.si

enterprise
europe
network

jetjem. Razvejana je v vec kot 40 drzavah EU in izven EU (ZDA, Zahodni Balkan in Turgija, Rusija, itd.), povezuje
pa vec kot 500 institucij podpornega okolja za podjetnistvo in tehnoloski razvoj.

Postovni nasvet pred valimi vrabi

Preke mreze lahko podjetja objavijo tudi lastno ponudbo za poslovno sodelovanje v t.i. Borzi poslovnih priloznosti, ki jo uporablja vseh
500 partnerjev ter je ucinkovito orodje za iskanje specificnih poslovnih ponudb in povprasevanj. Ve¢ na www.een.si in www.borza.org.

1. Hrvasko podjetje, specializirano za geotehnicne in geomehanske raziskave, ponuja podizvajalske storitve in is¢e poslovne
partnerje za skupni nastop na tretjih trgih. EEN-jan-07,
2. Hrvasko podjetje, ki je lastnik izvira visokokakovostne naravne vode, i3ce partnerja za skupno vlaganje v projekt izkoriscanja

izvira. Visoko kakovost vode potrjujejo rezultati institutov iz Nemcije in Hrvaske. Podjetje ponuja tudi moznost nakupa celotnega

podjetja ali dela podjetja. EEN-jan-79

3. Hrvasko podjetje, specializirano za projektiranje, gradnjo in proizvodnjo opreme in strojev za prehrano, slascicarstvo ter

predelovalno in kemicno industrijo, ice trgovske partnerje (distributerje, predstavnike) in nudi storitve na podrogju strojnistva.
EEN-dec-93
4. Hrvasko podjetje, specializirano za zagotavljanje resitev na podrocju transporta, skladiscenja, distribucije in carinjenja, nudi
transportno logisticne storitve, EEN-dec-92

5. Hrvasko trgovsko podjetje, specializirano za trgovino z zdravili in medicinskimi pripomocki ter nakup in prodajo teh proiz-
vodov v lekarnah, bolnisnicah in zdravstvenih centrih, nudi trgovsko posrednisko partnerstvo (distribucijo). EEN-dec-83

Dodatne informacije: Petra Arzensek, petra.arzensek@gzs.si
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Mint International
House Ljubljana

vas nepogresljivi
partner pri:

Sy

"« hitremugenju tujih jezikov
- mednarodnihizpitih
- kakovostnih prevodih

» vodenju vrhunskih timov

I‘l .

MINT

International House
Ljubljana

www.mint.si

VETER Uredniski odbor: Vida Petrovéc, urednica, mag. Vida KoZar, odgovora urednica,
Izdajatelj: GZS - Podjetnisko trgovska zbornica, GZS P17, Damjana Sever, BTL Marketing d.o.0., Elanica, Jadranka Bartelj, Galatea
T:015898312, d.0.0,, dlanica, Marko Prijon, Conrad Electronic, ¢lan

F:015898317, Tisk: KARA d.o.0.

Dimiceva 13, 1504 Ljubljana, Oblikovanje in prelom: Vida Petrovfic, BTL marketing d.o.0.

prz@qzs.si, Www.gzs.si/ptz Naklada: 2.500 izvodov. Glasilo je brezplano.

Odgovorna urednica: mag. Vida Kozar Fotografije: arhiv GZS
Urednica: Vida Petrovcic Fotografija na naslovnici: Istock Photos

GZ5 P1Z izjavlja, da je gradivo pripravila z vso dolzno skrbnostjo in opozatja uporabnike, da so vsa besedila avtorsko zascitena. GZ5 PTZizjavlja, da za vsebino avtorskih prispevkoy
ne odgovarja. Prav tako opozarjamo, da besedila avtorskih prispevkov niso lektorirana, za kar GZS/PTZ ne prevzema nikakrine odgovornostl. Avtorjl prispevkov jamtijo, da njihova
delane posegajo v kakrénekoli druge pravice tretjih oseb in da ne vsebuje nicesar takega, kar bi bilo v nasprotju z veljavno zakonodajo v Republiki Sloveniji. Razmnozevanje po delih
ali v celoti na kakrsenkoli natin in s katerimkoli sredstvom ni dovoljeno brez pisnega soglasja avtorja posamezneqga teksta.
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