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Plaée so odvisne tua:
od znanja

V vseh nas je stalno prisoten obéutek, da ob koncu meseca premalo dobimo. In to

O v mislih razporejamo, za katere namene bomo plafo porazdelili in zopet, ko v

nformatorju ali dnevnem &asopisju preberemo podatke o povpreénih plac¢ah v drzavi,
hegospodarstvu, v celotni industriji.

. Ne bi razglabljal o pomenu plade za posameznika, ne o razlogih vodstva podjetja,
noce in no¢e nameniti veé za place.

Vendar skupno lahko ugotovimo, da so plade ena najpomembnejiih stvari za nas
Posameznika kot tudi za podjetje. Posamezniku omogoda preZivetje in pa kdaj tudi lep-
8i trenutek zivljenja, za podjetje pa so plade v zadnjem obdobju postale najpomembnej-

Stroskovna postavka.

Pla¢a je vedno povezana z usposobljenostjo, to je izobrazbo, kar je osnova za to, kaj
kdo v podjetju dela.

V nadaljevanju si lahko ogledate podatke o kvalifikacijski strukturi po posameznih
Podrogjih in dosezene povpreéne neto place. Podatki so za leto 1994, kateri pa vseeno

raZajo podobno sliko kot velja tudi danes. Iz tega boste spoznali, zakaj place v Alpini
Zaostajajo za pladami na drugih podrogih.

V tabelah 1 in 2 so predstavljeni podatki o &tevilu zaposlenih po skupinah
Strokovne izobrazbe v Sloveniji, in za Alpino po kvalifikacijski strukturi - kolona 3
ham pokaze koliko odstotkov zaposlenih v posamezni grupi strokovne izobrazbe, v

oloni 4 je podatek o letih Solanja oz. dasu pridobitve posamezne strokovne izobrazbe,

¥V zadnji koloni pa vidimo, koliko ¢asa je povpreéno posamezna enota porabila za
Strokovno izobraZevanje.

V tabeli 3 pa so predstavljeni podatki o povpreénem ¢asu strokovnega izobraze-

Vanja $e za nekaj drugih skupin v Sloveniji (gospodarstvo kot celota, negospodarstvo

r usnjarsko predelovalna industrija, Alpina), s podatki o povpreénih neto placah. Za
oba podatka je izratunan indeks primerjave na podatek za Slovenijo = 100,

Vidimo, da smo v Sloveniji povpreéno porabili 3 leta za pridobitev strokovne iz-
Yorazbe, v Alpini pa le 1,9 let, kar pomeni Indeks 63,1, to je za 37 odstotkov dasa manj
S0t v povpredju v Sloveniji. Indeks za Alpino 72,7 pri povpreénih pladah pa pomeni, da g
J€ nasa pla¢a zaostajala za 27 % za slovensko povpreéno plado.

nadaljevanje na str, 2

e

S

e el

G661 4330140

'g UH’ —~

|

\6:;;@@ 1am drsi -
se lovimo

Verjemite, marsikje v danainjem
¢asopisu boste lahko prebrali:
Alpina ima dobro kolekeijo, med
prvimi ste, dobro sodelujemo, hitro
razresujete tezave.

Te besede, za katere mislim, da
niso samo zaradi lepiega, so lahko
dobra osnova za nase nadaljnje
delo.

Ugled (image) je namreé¢ Ze pol
uspeha. To nam lahko omogoéi
hitrejso prodajo in celo boljsi za-
sluzek. To pa je cilj - kajne?

Seveda pa se moramo ob vsem
tem zavedati tudi nadilipomanj-
kljivosti, ki jih ni malo.

e premalo vemo v zvezi z delom,
se kazZe kaj nauditi - in to sproti,
kot se razvija stroka.

Ce delamo napake pri delu; kaj
nas stane, ée recemo® odslej bom
pazil.

Ce smo slabo organizirani; se
domenimo, kako naprej - in to
dosledno.

Na vsak nadin pa moramo izko-
ristiti svoje mozZnosti; ée imamo
prednosti - jih ne kaze zamelavati.
Seveda pa jih moramo spoznati.

Isto velja za slabosti in pomanyj-
kljivosti. Kdo jih nima, bi rekli.
Todatkatere trg Se sprejema; zara-
dd katerih la trg izgubimo.

Potem pag- saj demo; ée ni irga,
ni dela. é)e nitela -8 zasluzka, ne
dobi¢ka. Tudi ne razvoja. Potem
pa tudi obstoja ni. In nenadoma
tudi ni sluzbhe. @

Kaj pa potem? Kako bomo
preziveli, kaj bomo lahko delali?

In potem je krog sklenjen s tisto
znano frazo (toda resnico): delaj-
mo tako, kot da bi delali zase
domal,

Dobro jvem, da vse to ve v
izmed zaposlenih v Alpini. Takole
razmisljam predvsem zato, ker
nam drugaéno ravnanje, ki bi nam
zagotavljalo nadaljnji rafeoj,
obstoj - in sluzbo nekako Wi ¢isto v
krui. @

Nikomur! Vsi nekako mislimo:
bo Ze nekako §lo. Kaj pa ée bo
nekod prepozno?

Ko nam zdrsi, tedaj vemo, da se
Je treba loviti, sicer pademo. Ko
opazamo teZave, ki ogrozZajo nase
delo, velja pomisliti prag na to.

Nejko PODOBNIK

Dh‘ektor kgercialne Sportne obutve je odprl posvet s partnerji z vsega sveta e aeeas——r—a]
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kronika DOGODKOV

Iz strokovnih sluzb in proizvodnih oddelkov, predstavitev novih dosezkov, inovacij, ukrepoy, razpisi nagrad...

nadaljevanje s 1. str.

Place so odvisne...

Tabela 1.

ZAPOSLENI PO STANJU 31, 12. 1994 — SKUPAJ SLOVENIJA

Strok. Zaposl. sk. Str. iz, Leta str. Skupaj ~ Povpreéna
izobr, Slovenija v % izobrazev. leta strokov. izobr,
Visoka (dr., 49.961 78 8.0 399.688 -
(dipl., mag.)

Vigja 48.622 7.6 6.0 291.732 -
Srednja 157.620 24,7 4.0 630.480 -
Nizja 12.065 19 2.0 24.130 -
VKV 13.572 2,1 5.0 67.860 -
KV 184.300 28,8 2.5 460,750 -
PKV 42.902 6,7 1.5 64.353 -
NKV 122.845 19,2 0.0 0 -
Neznano 6.985 158 0.0 0 ~
Skupaj 638.872 100,0 1.938.993 3.0
Tabela 2.

ZAPOSLENI PO STANJU 31. 12. 1994 — ALPINA

Strok. ALPINA Str. iz. Leta str. Skupaj — Povpreéna
izobr. ZAPOSL. v % izobraZev. leta strokov. izobr,
Visoka (dr., 24 1,6 8.0 192 -
(dipl., mag.)

Vigja 48 3,2 6.0 288 -
Srednja 212 14,1 4.0 848 -
Nizja 4 0,3 2.0 8 -
VKV 21 1,4 5.0 105 =
KV 562 37,5 2.5 1.405 -
PKV 15 1,0 1.5 23 -
NKV 613 40,9 0.0 0 -
Neznano 0 0,0 0.0 0 -
Skupaj 1.499 100,0 2.869 1.9
Tabela 3.

Primerjava med povpreénim &tevilom let strokovnega izobraZevanja in povpreénimi
neto pla¢ami v letu 1994,

Povpreéno §t. let Povpr. neto

strokov. izobraZ, INDEX pl. dec. 94 INDEX
Slovenija skupaj 3.0 100,0 68.306 100,0
Gospodarstvo 2.6 86,9 64.399 94,3
Negospodarstvo 4.4 145,6 80.550 117,9
Ind. in rud. 2.3 74,6 59.235 86,7
USNJAR PRED. IND. 1.6 52,7 45.223 66,2
ALPINA 1.9 63,1 49.672 72,7

Morda v nekaterih delih naSe druzbe ni bilo uveljavljeno naéelo, da kolikor naredis
~ toliko dobis; za nas v Alpini je to ve ali manj vedno veljalo. Zavedajmo se, da bo to
v prihodnje e bolj pomembno. Delili bomo le tisto, kar bo ostalo na mizi. V preteklosti
smo bili res odvisni sami od sebe, vendar sta sistem in razmere omogoéale (neekonom-
ski pogoji) lagodnejSe Zivljenje. Sistem je razliénim socialnim kategorijam dodajal k
pladi razli¢ne ugodnosti v vsakdanjem Zivljenju. Do neke mere zaprt domadi trg je
omogodcal boljsi zasluZek pri prodaji na slovenskem in nekdanjem jugoslovanskem
?rgu..o Kot posledica tega smo lahko, vsaj véasih kaj dodatno razdelili. In kaj nas ¢aka
Jutn?

Slisi se kot nakladanje, je pa res.

Ze zadnji dve, tri leta smo sooéeni s trdo svetovno konkurenco. Tudi domaéi trg se
je odprl svetu. Krepke klofute nam deli nihanje vrednosti tujih deviz na svetovnih
finanénih trgih, konkurenti nas na veé trgih Ze obravnavajo kot resnega tekmeca; azij-
ska konkurenca je prevladala tudi v ceneni proizvodnji obutve, Se enkrat. Vsemu gor-
njemu bomo kos s kvalitetnim izdelkom, dobrim delom in znanjem. Iz podatkov lahko
razberemo veliko povezavo (skladnost) med znanjem, ki si ga pridobimo s strokovnim
izobraZevanjem, in plado. Se pomembnejde pa je znanje, ki si ga pridobimo in dograju-
jemo s prakso na delovnih mestih. Pri tem ne smemo pozabiti, da ob novem prak-
tiénem znanju mnogi Se naprej pridobivamo znanje, ki nam ga nudi teorija (u¢beniki).
To velja tako za pridobitev kvalifikacije za proizvodna dela, kot za strokoyno zahtev-
na dela. Vsi se moramo krepko zavedati, da bomo uspeli le s kvalitetnim delom ust-
variti tako veliko pogado, da bomo morda lahko Se kaj razdelili. Franci Mlinar

Nov tip ¢evlja za leto 1996/97

Svet delavcev
se seznanja

V zadetku oktobra se je svet delavcev sestal
Ze na svoji tretji seji. Na videz nezahtevna toé-
ka dnevnega reda - odgovori na vprasanja
in pobude, je tokrat razsvetlila nase tezave
pri poslovanju.

Predsednik uprave Bojan Starman, direktor
proizvodnje Janko Rejc in direktor MPM Ales
Dolenc so pojasnjevali zastavljena vprasanja.

Ales Dolenc: «Poleg zatrpanega skladi&éa,
s0 velike zaloge v prodajalnah (tudi blaga, ki ga
poslovodje sami niso naro¢ili). To pa pomeni, da
se nova (aktualna) obutev »izgubi« v tej ponud-
bi in se zato tudi ta slabse prodaja. Letos smo
imeli Ze 7 akcijskih prodaj, ki so dale dolodene
rezultate. Da bi bila mera polna, so tezave tudi
s poliljkami; v skladid¢u je premalo ustrezno
usposobljenih ljudi, zato prihaja do zamud in
napak. Posledice so spet manjsa prodaja...«

Janko Rejc je poroéal o zasedenosti pro-
izvodnih zmogljivosti. Zmogljivosti proizvodnje
Sportne obutve so zasedene do novembra,
hkrati pa se Ze zbirajo naroéila za sezono Po-
mlad - poletje, torej zapolnjevanje proizvodnib
kapacitet od decembra do marca.

Pri brizgani obutvi morebiti kakSen dan ne
bo dela.

Za tezave (neusklajena zasedenost oddelkoV
z delom) je ve¢ vzrokov. Me drugim je to tudi
izdelavni ¢as potreben za en par, kjer med od+
delki prihaja do velikih razlik.

~Zaloge se kopiédijo, vezejo sredstva, za-
to se poveduje tudi nasa zadolZenost. Kljub
vsemu obstoja realna moznost, da do konca lets
znizamo nivo zadolZenosti,« je ocenjeval Bojan
Starman.

»Zavedati se moramo, da trg prizna le opti-
malne elemente strogkov, Mi s takimi navada:
mi, teZnjami in sistemom dela ne moremo biti
uspeéni. Poiskati bomo morali naéine, da pride-
mo do dolgoroénih izhodisé za boljse delo. To
pa pomeni, da se bamo v vsem morali primerjati
z Zahodom. Kot izhodid&e za prizadevanje bi
bila lahko akceija, ki bi jo podprli vsi, da bo delo
bolje pla¢ano,

V razpravo so se vkljuéili tudi ¢lani sveta in
sindikata in opozorili na konkretne pomanj-
kljivosti, ki jih opaZajo.

Predstavnik svobodnih sindikatov je opozoril
na pravice delaveev, ki jih je treba tudi uposte-
vati (kolektivna pogodba).

V nadaljevanju so se &lani sveta seznanili £
organiziranjem zdruZenja delniarjev, ki 5¢
bo prvi¢ sestalo 14. oktobra, Doslej se je 24
¢lanstvo v zdruZenju odloéilo preko 1880 delav-
cev, ki jih bo na skupaéini zastopal vodja zdru*
Zenja, ki ga bomo izvolili na prvem sestanku.

Kot kaZe, bomo prodali planinski dom V
Goropekah, ker ga ne uporabljamo za svojo
osnovno dejavnost.

Povzetek razprave

DELO Zivijenjé




Iz strokovnih sluzh in preoizvednih

Komisija za izbor kolekcije
pomlad-poletje 96

Sredi septembra se je sestala
komisija za izbor modne kolek-
cije za pomad-poletje 1996. Slo

za predstavitev Alpinine
kolekcije; to je tistega dela, ki
bo v Alpinini ponudbi pred-
stavljal veéino.

V 2aéethu je spregovorila Jana
rznoznik, vodja programa modne
obutve, ki Je med drugim povedala:
*Vraili smo se s sejma v Milanu
U Italiji 2z veliko vtisi. Lahko pa
recem, da smo bili za ta sejem bolje
Pripravijeni, ker smo se pred tem Ze
veckrat sestali in ushklajevali ten-
ence, ki so se kazale. Zato tudi
S¢jem v Italiji ni predstavljal za
nas kaksnega posebnega presenece-
a. To je dobro, da bomo vsi sku-
Paj imeli dovolj éasa za nadalinje
Priprave, Pri tem je de posebno vas-
"0, da te teznje pozna tako komer-
Cala kot tud; tehnolodki razvoj.

Sicer pa je bilo na seymu opaziti
Motno zastopanost veliko svetlih
(celo bele barve) in drugih pastel-
nih barv, pa tudi érne, temno rjave,
femno modre,

Kar zadeva materiale, Je vedno

naravnih materialov.

Podobna bo tudi nasa usmeritev,
%) bomo usnjeno obutev delali za
nekoliko vigji cenovni razred,

Sicer bomo naso obutev prila-
80dili e moznostim in odzivom na
Predstayljeno koleketjo.

Vida Balanti¢ je vsem prisotnim
%%vella spomin na sejem v Mi-

U, nakar je komisija zalela z

M in ga po ve¢ urah kontala z
Nekakinim utestnime narofanjem.

—

Zanimivo je bilo izvedeti, kaj
menijo o predstavljeni kolekeiji.

Danica Wolf, Maribor: S ko-
lekeijo sem res zadovoljna. Se
posebno se mi zdi v redu, ker je v
kolekcijo vkljuéeno tudi nekaj mod-
elov za mlade. Mislim, da bo $la
obutev, ki je predstavljena, dobro v
prodajo.

Sicer pa v Mariboru ljudje sploh
bolj iséejo modno obutev, saj je
podezelskih kupcev many.

Breda Mikec, Sentvid: Glede
na sejem, ki smo si ga ogledali, v
nadi kolekeiji ni posebne razlike; to
pomeni, da smo %e¢ sedaj dobro
usklajeni & tokovi v svetu. Mislim,
da je ta kolekcija primerna za nase
trzisée, Vied mi je tudi, da je ve¢
usnjene obutve in manj plastike.

Ponudba bo primerna tako za
mlade kot starejde, kar je pomemb-
no, sicer gredo kupci drugam.

Stjepan Novoselec: Mislim, da
Je kolekcija dobra. Tudi to, da smo
vkljuéili v ponudbo obutev za mla-
de, smatram za uspeh. Doslej smo
bili namreé znani, da smo izdelo-
vali obutev za kupce nad 35 let; to
pa je premalo perspektivno. Mora-
mo pridobiti tudi kupce od 15 do
20 leta.

Tudi barve in materiali so dobro
izbrani.

Sedaj je pomembno, da proiz-
vodnja ne bi kasnila, kot se dogaja
véasih in da bo kvaliteta na dosto-
Jni visini. K vsemu temu lahko
pripomore dobro sodelovanje vseh,
ki so vkljuleni v delovni proces.

Nejko PODOBNIK

*Trenutno izdelujemo salo-
Marje in gleznarje za Padus,
Poleg tega pa Se Skornje in
Rleznarje iz kolekcije jesen-
Zima 25 domade trzisée, poleg
s"" pa Se ve& drugih artiklov.

kratka, menjave so dokaj

\

—

v"“)ntaii modne obutve je pred finifem vedno vedja gneéa

pogoste«, je zatrdil vodja mon-
taze modne obutve JANKO
RUPNIK.

»Moram pa red&, da nisem
zadovoljen, saj dnevno izdelamo od
1.100 do 1.200 parov éevljev,
morali pa bi jih okoli 1.500 parov.

oddelkov, predstavitev novih dosezkoy, inovacij,

Na to najve¢ vpliva proizvodnja
za Padus, kjer je veliko zastojev,
zlasti v finiSu pa se kopi¢i obutev,
saj naroénik tu zahteva izredno
natanénost, potrebno je veliko do-
delave, zato tudi proizvodnja na
traku ne teée kot bi morala; imamo
veliko zastojev. Polizdelkoy je ved-
no veé, roki pa nas priganjajo.

Pomanjkanje kadrov v finisu
skufamo nadomestiti z ljudmi iz
drugih oddelkov, ki pa se ne more-
jo tako hitro priuéiti, namesto ti-
stih, ki 50 od&li ali so na bolniski.

Delo tudi ni vedno dovolj dobro
pripravljeno; npr, zgornji deli, ki
Jjih izdelujejo v Gorenji vasi, niso
ustrezno oblikovani (balhani). Ve-
like tezave nastopajo tudi zaradi

uvkrepov, razpisi nagrad...

prevelikih podplatov (ki jih sicer
dobavlja naroénik obutve sam),
tako da morata pri namestitvi pod-
platov delati dva delavea, lahko pa
bi delal en sam. Tudi zaradi zgu-
banega materiala so tezave. Mora-
mo greti, likati, brusiti, obdelovati
8 pasto, polirati. To pa predstavlja
veliko zamudo éasa.

Pri odpravi napak pogosto dela
5 ljudi, namesto da bi samo dva.

Za tako proizvodnjo bi morali v
pripravi proizvodnje opraviti po-
stopek poskusne proizvodnje, da bi
se v redni proizvodnji napakam
lahko izognili.

Tudi dovolj usposobljenih ljudi
Je premalo.« N. P.

Jeseni prodaja slabsa
»Sedaj sem sama« pripoveduje Sonja Cenéek, ki vodi prodajal-

no v Kranjski Gori,

»Delam vse dni in kar naporno je.

Sem pa v zadnjih mesecih kar dobro prodajala (julij, avgust),
po 15. septembru pa se je ustavilo. Najbolje so se prodajali gorski
devlji, pa tudi druga Sportna obutev, slabo pa salonarji in sandale,

Prodaja je bila dobra, dokler so bili tu turisti (Avstrijci,

Italijanov pa ni ved).

Sedaj éakam, da bodo zaéeli z delno izpopolnitvijo prodajalne.
Ze z raziiritvijo prostora smo veliko dosegli, upam, da bo sedaj
urejeno tako, da nas bodo kupci laZje opazili.«

Na Rockporiv zadnje koliéine

Sest let je od tedaj, ko smo v
Alpini uvedli proizvodnjo za
tega amerifkega kupca in
osnovali poseben proizvodni
trak - Rockport. V teh letih so
tu izdelali velike kolid¢ine
obutve in uspedno izpolnjevali
zadane naloge.

Vodja oddelka Janko Demsfar
pripoveduje:

«Lahko reéem, da smo res delo-
vali kot uglasen orkester. Prav
dkoda, da sedaj proizvodnja ugada.
Sedaj okoli 24 Ljudi (skupaj jih je

Seveda so bili nadi delavei tudi
nekoliko prizadeti, ker so kriteriji
kvalitete za ta oddelek ostrejsi kot
za druge.

Ce ocenjujem sedanje razmere,
ko smo se morali seliti na drugi
tekoéi trak modne montaze, je kar
nekaj tezav, zlasti s kontrolo
kvalitete, ker je proizvodnja veliko
bolj raztegnjena, kot je bila prej.

Tezave imamo tudi s stroji, ki so
povedini stari,

Kar zadeva priprave proizvod-
nje, moram red, da so sestavni deli

Z rockport traku, kjer zakljuéujejo s proizvodnjo

30) dnevno izdela 750 do 800 parov
kvalitetne obutve, ne da bi pri tem
imeli kak#ne tezave. Pozna se, da
obutev delamo %e dolgo, in prav
zato, ker je zahtevna, smo se v tem
¢asu veliko nauéili. Zadetne teZave
80 se nam kasneje poplacale.

v redu; gornje dele v zadnjem ¢asu
izdelujejo v Rovtah, prej pa so to
delali v Zireh.

Veliko pa se je izboljSalo na
podro&ju transporta po zraku, ki je
sedaj speljan vse do ringa in
Rockporta.« N. P.

- BELO Zivljenje
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Sklepi nadzornega sveta, sveta delavcev, uprave, mnenja lastnikov, menagerjev, delavcey, sindikata...
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Zakljuéevanje grosistiéne prodaje
po podroéjih uspesno

V grosistiéni prodaji so prav-
kar zakljuéili eno pomembnej-
sih faz prodaje - sklepanje
poslov ali kot temu pravijo,
zakljuéevanje.

Kot kaZe, se je sistem na-
ro¢anja obutve po podrodjih
(in pokrajinskih sredisé¢ih) kar
dobro obnesel, kar kaZejo tudi
okvirne stevilke, saj so zbrali
27.000 parov narodil. nekaj
let prakticirajo ta naéin dela,
saj Zelijo kupcem pribliZati
izbiro, tako fizi¢no, kakor tudi
glede na ponudbo.

Na srec¢anju v Kostanjevici
(za podrodje Dolenjske) so po-
vabili 15 predstavnikov, pove-
¢ini druzbenih firm,

Jani Jerman in Igor Sorli sta
blago razstavila v posebnem pro-
storu gostista Zolnir, ki je za take
namene primerno.

Pocasi so povabljeni zadeli pri-
hajati in 8i z zanimanjem ogle-
dovali vzorce nove kolekeije modne
in Sportne obutve in obutve, ki je
bila na razpolago #e iz sedanje
ponudbe.

Nekateri trgovei so pravi poz-
navalei trga in nade obutve, drugi
poznajo manj; vsem pa je skupna
zelja, da bi narotili res tisto, kar
bodo potem tudi prodali.

Z nekaterimi sem se tudi pogo-
varjal,

Zinka Tomse, Blagovnica
Posavje: Obutev prodajam Ze
preko trideset let in moram redi,
da jo je sedaj tezko prodajati.

Vsak kupec ima svoje zahteve;
cene 8o postale pomemben
dejavnik prodaje; konkurenca na
trgu je vedno hujia. K nam so
véasih hodili nakupovat tudi s
Hrvaskega, sedaj jih pa ni.

Moram pa redi, da ljudje po-
vprasujejo po domadi obutvi in
Alpino kar cenijo. Kar zadeva pro-
dajo, dobro gre klasiéna Zenska in
moska obutev (tudi ponudba je
ustrezna). Primanjkuje pa mode-
lov za starejde Zenske, saj imamo
na nafem podro&ju precej kmed-
kega prebivalstva. Tudi otrogke
obutve ni. Naj pri tem povem zani-
mivost: hrvaski star8i mnogo bolj
skrbijo za obutev svojih otrok; ne
vprasajo za ceno, le da je obutev
ustrezna. Slovenski star§i na to
gledajo drugade.

Sicer pa je vada ponudba ustrez-
na, Tu in tam je problem cena, saj
ljudje sprasujejo, ée se kaj dobi
ceneje.

Ljudje potrebujejo tudi gumi-
jaste 8kornje.

Mirica BlaZine, Blagovnica
Brezice: Samo kolekcijo sedaj Se
tezko ocenim; mislim pa, da brez
korajznih modeloy ni uspeha. Pri
tem je seveda treba upoStevati
specificne razmere tudi na po-
sameznih podroénh. Kot so Ze dru-
gi povedali, je konkurenca res veli-

ka, saj se poleg ponudbe domadcih
proizvajalcev pojavlja ponudba iz
uvoza (TURBO SCHUH itd.).

Ljudje i8¢ejo udobno obutey in
vazno je, da imamo nekaj klasiénih
modeloy tudi za srednjo generaci-
Jjo, 8 4-5 centimetrsko peto.

Poskrbeti moramo tako za
mestne kupee kot tiste s podeZelja.
Z lahkoto smo prodajali nekatere
standardne modele z brizganim
podplatom. Dobro smo prodajali
tudi sandale.

Nada Panjan, Blagovnica
Crnomelj: Z Alpino sodelujem
tiri leta in lahko re¢em, da imate
super kolekcijo. Dobi se tako za
mlade kot za starejde kupce. Ce pa
bi imeli 8¢ kakSen model veé, bi
bilo tudi v redu, Kvaliteta obutve
je dobra in je ni mogode primerjati
z uvozeno italjansko.

Zato vaso obutev dobro proda-
jamo: le doloéena obutev je ostajala
(simpateks), Izgleda, da ljudje tega
ne poznajo dovolj. UpoStevati pa
moramo razli¢ne interese kupceyv,

Boris Kerin, Mercator Pre-
skrba, Kriko: Sem sicer vodja
Sportnega oddelka, v okviru kate-
rega prodajamo tudi obutev. Poleg
modelov (mode) in kvalitete ljudje
gledajo tudi na cene in véasih is¢e-
Jo cenejie blago, pa¢ zaradi raz-
mer, 8aj je tu propadlo veé firm.,
Stranka ima paé vedno prav; tega
se moramo zavedati.

Z vado ponudbo sem sicer
zadovoljen. Tudi sodelujemo dobro
Ze vseh petnajst let. Tudi rekla-
macije (ée s0), hitro redujejo.

Anica Dergane, zasebna pro-
dajalna obutve Kriko: Pregle-
dujem vasgo ponudbo, ocenjujem,
tehtam svoje moZnosti. Pri tem se
zavedam hude konkurence, Na
primer, cene uvoZzene obutve so
nizje, tako da si res kar ne upas
naroditi, Kar zadeva vaso ponud-
bo, mislim, da imate boljSe Zenske
modele kot moske. Mislim, da bi
morali to e dopolniti. Tudi ponud-
bo &portne obutve ima Planika
bolj%o.

Dobro vemo, da moramo zadovo-
ljiti kupce, ¢e ne, tudi ni zasluzka,

Sama sem se morala zelo trudi-
ti, da je posel stekel, éeprav so Se
vedno teZave; vendar je sedaj
nekako lazje,

Kar zadeva oceno sodelovanja z
Alpino - je to stvar zaupanja.
Mislim, da kar dobro delam z vasi-
mi ljudmi, tudi z dobavami nikoli
nismo imeli tezav.,

Komentar torej ni potreben. Mi-
sel vodje grosisti¢ne prodaje, da si
prizadevamo obdrzati stranke in
raz8iriti prodajo tudi na tak naéin.
In pa trditev, da zaradi nepra-
vodasnih dobav (kje so vzroki?)
izgubljamo prodajo tisofev parov,
bo &sto dovolj.

Nejko PODOBNIK

Predstavnici Blagovnice Posavje Zinka Tomse in Mirica
Blazinc sta si z zanimanjem ogledali nase modele

S I

Poslovodja Sportnega oddelka Mercatorja Preskrbe iz

Krikega Boris Kerin z vodjem grosisti¢ne prodaje Janijem
Jermanom

Zelo se je treba truditi, pravi Anica Derganc, ki ima zaseb”
no prodajalno v Krikem

-—
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Sklepi nadzornega sveta, sveta delavcev, uprave, mnenja lastnikov, menagerjey, delavcey, sindikata...

V Zireh odpria

industrijska prodajalna

——y—

gndustrijsko prodajalno je odprl predsednik uprave Bojan
tarman, levo poslovodkinja Tanja Lazar, desno prodajal-

Marja Mlakar

i 15. septembra smo nad naso
Portno prodajalno v Zireh odprli
fe industrijsko prodajalno, kjer

Mo prodajali vidke proizvodnje,
%tanke obutve namenjene za iz-
:”-_Vlorce. nekaj obutye druge in
Tetie kvalitete in seveda obutev,
) la);g ali drugate polni nasa

& ub temu, da ne moremo redi,

. Bre za manj vredno blago, bo

%dstvo maloprodajne mreze sku-
0 oblikovati dostopne cene.

- elja omeniti, da so na&i delavei

: Yekordnem éasu uredili to proda-

Jalno, prav tako sta se tudi zapo-

sleni delavki hitro priuéili novemu
dely

Tu bosta v prodajalni prodajalki
Tanja Lazar kot poslovodkinja in
Marja Miakar kot prodajalka,

Nﬁ otvoritvi prodajalne je naj-

T¢] 8pregovoril generalni direktor

Jan Starman, ki je ocenil, da bo
. tx:lna v danih razmerah zelo

no'T° Je dobra poteza maloprodaj-
ko MreZe in prizadevanje za hitrej-
2 Prodajo in vsaj k delnemu
Manjsevanju zalog.
B Prodaji so zanimivi artikli in
pg.‘m-_dﬂ tako #e naprej. To bo
ve';'ﬂbllo kupce in upam, da jih bo
P ko. Obenem zaposienima v
Todajalni, kakor tudi vsem, ki
\

bomo pri tem sodelovali, Zelim, da
bi uspeéno prodajali.«

Direktor domade prodaje Ales
Dolenc je prav tako opozoril, da
gre za vredno blago, ki je za kupce
zanimivo, razporejeno po atevil-
kah, kar olaja izbiro.

»Vem, da nas ta prodajalna ne
more rediti velikih zalog, kljub
temu pa lahko k temu pripomore.«

Kot je v navadi, je prvemu
kupeu, ki se je odloé&l za nakup,
direktor domade prodaje podaril
cevlje.

S Cirilom Svetikom iz Cerkna
sem se ob tej priliki zapletel v po-
govor: »Cisto slutajno sem zvedel,
da je tu ta prodajalna; sploh nisem
vedel, da sem prisel prav na
otvoritev,

Moram reéi, da vaso obutey Ze
poznam, mislim, da je kvalitetna.
Pri nizki obutvi za prosti ¢as z
vlitim podplatom sem imel sicer
slabo izku#njo, saj je notranjik
puséal barvo na nogavicah,

Mislim, da je drugade vada obu-
tev v redu, tudi cene so sprejem-
ljive.«

Start je torej kar obetajoé, Tudi
obe delavki prodajalne sta se zelo
podjetno lotili dela in iSleta
moznosti, kako ¢&mbolj povedati

promet.
Nejko PODOBNIK

Tekstilni izdelki dopolnjujejo
naso ponudbo

't;) od vodstvom Nade Govekar,
frentke za dokup tekstilnih
U v osmih nasih prodajal-

2 brn,ls'o e v zacethu meseca v Zireh
Jal t poslovodje omenjenih proda-
n, fiq bi se odlotili, kaj bodo
roili za posamezne prodajalne.

stqv uvodu je Nada Govekar pred-
bo Uila, kaj bodo lahko naroéali iz
udbe, ki so jo za ta izbor za

sezono pomlad-poletje pripravile
firme Elan, E gori, Univerzale,
Tekstil Ljubljana, Bolero Kranj,
Kokalj, Trebija.

V ponudbi je sicer tisto, kar smo
2e doslej dobro prodajali, saj smo
praktiéno prodali vse, kar ni bilo v
konsignaciji. Tu je izjemna ponud-
ba za otroke, za katere je res kriza.
Ce smo izdelke 2e imeli, niso bili
trino zanimivi,

Od Bruggija smo narodili dobro
idoce izdelke (npr. hlade, trenirke).
Nekatere izdelke naroéamo bolj
previdno.

Kakorkoli %e, mislimo, da

moramo v ponudbi imeti dva cen-
ovna razreda, saj imajo hkupci
razliéne moZnosti. Moram pa redi,
da se cene niso veliko povisale.

Videti je, da je veliko blaga izde-
lanega na Daljnem vzhodu, kjer
delajo zelo poceni.

Med dobavitelji bi izpostavili
zlasti ponudbo Lotta, ki je najcene-
J#a, po drugi strani pa je z barvami
v trendu mode (npr. trenirke: bele,
rdede, rumene, érne).

Ceprav se je prodaja jesenske
obutve v septembru Sele zalela,
smo mi, ki sodelujemo pri pripravi
in izboru kolekcije za domadi trg
(modna obutev), imeli o&i uprte Ze
v prihodnjo pomlad — POMLAD
‘06. Ogledali smo si najvedji sejem
obutve MICAM v Milanu.

Sejmisée v Milanu je ogromno,
tako da sprejme veliko §tevilo raz-
stavljalcev. Vsa italijanska obut-
vena industrija, ki pa ima v Evropi
primat, predstavi svoje bodoce
kolekcije. Razstavljena je bila vsa
obutev - Zenska, moska, otrodka;
vse od butiske, da ne re¢em barske,
do japonk za na plaZo. Mene je
seveda najbolj zanimala Zenska
obutev, ker sodelujem pri obliko-
vanju nase Zenske kolekcije. Ce
strnem osnovne vtise:

kopita in pete ostajajo na eni
strani Se vedno zelo groba, z
okroglimi ali moéno prisckanimi
konicami, pete pri teh kopitih so
moéne, colaste, razliénih visin. Na
drugi strani pa so kot protiute:
zelo elegantna, ozka kopita odilje-
na spredaj, z visoko rahlo zvonéa-
sto peto (od zelo tanke do moénejie
pete). Zelo veliko je sandal z ozkimi
pascki, ki poudarjajo Zenskost,
vendar pa so to sandale, ki razkri-
Jejo vse — lepe ali pa tudi malo
manyj lepe noge.

Glauvni okras &evljem so razliéni
padtki dez nart, kar imajo potros-
nice rade, ker se fevlji lepie prile-
gajo nogi in boljsi je oprijem (tudi
model s pasthom iz grupe INES v
Jesenski kolekciji se Ze lepo pro-
daja).

Tudi tekstilna ponudba bo dobra

Modna rubrika

Grupa Frami iz nase kolek-
cije pomlad-poletje 1996

Najvedja novost pa so bili cevlji
in sandale z masivnimi platoji.

Nubuk se podasi umika, na nje-
govo mesto pa stopajo gladko
usnje, svetlete perlato usnje, lak in
reptili (plazilei).

Od barv moéno izstopata bela in
¢rna, potem je perla, tu in tam se
pojavljata rdeéa in rjava barva za
bolj Sportne modele. Nada kolekci-
Ja je bila oblikovana %e prej. Na
podlagi ugotovitev s sejma smo
imeli dokonéen izbor modelov,
dolodili smo materiale in barve.
Naredili smo manjse popravke in
korekeije na modelih, Novosti so v
nasi kolekciji zastopane, sicer ne
tako agresivno, ker kljub vsemu
nas potrodnik rabi &as, da se priva-
di, pa tudi standard je za te redi e
kako pomemben.

Konferenca je mimo, narotila
grosistov so zbrana, za nas se
2acenja  proizvodni ciklus za
naslednjo pomlad, zato smo to pot
pogledali malo naprej.

Vo Doloutis

\
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Razgovori, reportaze, komentarji, pisma, v premislek na obravnavano temo, ankete, Krispin Obutnik...

Optimistiéna ocena o Sporinem

V Kranjski Gori so predstavniki nafe komerciale $portne obutve povabili
distributerje in predstavnike firm, ki po svetu prodajajo naso obutev &port-

nega programa.

e je skoraj popolna udelezba vabljenih gostov dobro znamenje, potem
upamo, da se »po jutru dan pozna« - in da bo prodaja dobra.
Poudarim naj, da je bila predstavitev kolekcij res temeljita.

'-"--lrIl HER

Miro Kavéi¢ je predstavil program trekking obutve

Potem, ko sta gostom spregovorila predsed-
nik uprave Bojan Starman in direktor komer-
ciale Sportne obutve Boris Markelj, so kolekcije
predstavili vodje Sportnih programov: Bogo
Filipié ~ tekaski program, Miro Kavéié — trek-
king, Tone Kavéi¢ — smuéarski program in pro-
gram rolerjev.

Kot gostu so seveda dali prednost pred-
stavniku proizvajalcev tekaskih vezi Rottefella.

Po predavanju sem se z njim tudi pogovoril.
Takole pravi gospod Dagfin Ragg:

” i - N

Dagfin Ragg je ué¢inkovito predstavil
program vezi firme Rottefella

»Vsekakor je Alpina med nasimi najpomemb-
nejsimi partnerji. Tako zaradi S8irokega progra-
ma, kvalitete in designa. To v Skandinaviji
znamo ceniti, saj je smudarski tek nacionalni
Sport NorveZanoy.

Tudi nasa firma s svojimi izdelki skusa
ustred¢i zahtevnim kupcem. Zato jih stalno
izpopolnjujemo in to se pozna v naSem trinem
delezu. V ZDA in na Norveikem smo zastopani
8 50 % trZnega deleza in smo po &tevilu pro-
danih tekaskih vezi dale¢ presegli Salomona.

Tudi sedaj pripravljamo nov sistem, ki naj bi
Se bolj utrdil nas poloZaj na trZiscéu.

V pripravah na nove programe in promocijo
se med drugim posluZujem sredanj, na katere
povabimo strokovnjake, tekmovalce, Sole, uéite-
lje. To nam pri nafem razvoju veliko pomaga.
Brez testiranja ne gre.

Seveda so nadi programi usmerjeni tudi v
druge programe, da doseZemo vedje ravnotezje.
Tako delajo tudi ostali proizvajalci opreme v
svetu (Salomon - tenis, golf).

Sodelovanje med firmami pa Ze imamo. To je
nujno, saj vsega ne moremo delati sami. Kot
primer - razvoj imamo na Norveskem, kjer de-
lamo tudi vezi; podplate pa izdelujejo v Italiji.«

Toshi Tanihara, Elan - Japonska:

»Najprej bi kot prednost omenil program
(ponudbo), ki jo ima Alpina.

Mislim, da je dobro, da firme, ki prodajajo
izdelke, od vsega zadetka sodelujejo pri razyvoju.
Za partnerske odnose in sodelovanje pa se
zavzemam vse bolj. Elan Ze sodeluje v naSem
upravnem odboru, Alpino dva sedeZa Se ¢akata,
¢e se boste odlodili. Japonski trg je sicer res
zahteven, vendar bi bilo mogoée trini delez ne-

koliko poveéati, ¢e bo razvoj in program v redu.

Jakob Haugen, Alpina Norge, Norvesika:

»Potem, ko je bila predstavljena kolekcija,
lahko re¢em, da sem z njo zadovoljen, zlasti kar
zadeva design. V pogledu funkcionalnosti pa bo
morda treba Se kaj izpopolniti in potem to
dosledno izvesti. Tu mislim na tekmovalno in
turing obutey, Sicer pa mislim, da so na trgu fe

- [
\/
Jakob Haugen

rezerve. Poslujem sicer le na Norvedkem, kjer
smo najmoénejsi. Z intenzivnostjo pa bi se dalo
$e kaj narediti, v 8irino pa ne nameravamo iti.
Bolj temeljito bomo skusali prodajati program,
ki ga imamo, za sodelovanje s firmami, s po-
modjo katerih naj bi ponujali 8irsi program, pa
$€ Ne zavzemam.s

Namesto rezimeja morda le misel: Zakaj ne
bi vse dobro zami&ljeno tudi dobro izpeljali...?

N. P.

i = ‘,i
Toshi Tanihara vodi firmo na Japon-
skem

"’
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Razgovori, reportaze, komentarji, pisma, v premislek na ocbravnavano temo, ankete, Krispin Obutnik...

Kako uspeti z drazjimi

. Letognja predstavitev nove tekaske kolekci-
Je v Kranjski Gori je bila izredno dobro obi-
skana, saj so se je udelezili nadi poslovni part-
nerji iz ve& kot 15 razliénih drzav.

Letos smo razvojne dejavnosti usmerili pred-
V8eém v modele srednjega in vigjega cenovnega
razreda, Modeli so tu sicer bolj zahtevni (prav
tako kot kupci), vendar pa je iztriek boljsi.

pray veéletni trend kaZe pozitivno rast pro-

a)e drazjih tekaskih modeloy, Zelimo in

moramo to razmerje izboljSati. Bolj#i iztrzek
Pomeni ve¢ denarja za ostale poslovne aktiv-
Nosti, konéno pa tudi ve¢ denarja za osebne
dohodke,

0 smo torej izboljfali drazje modele? Za
"_Edl\ii cenovni razred smo razvili novo pla-
SU¢no manseto, ki bo pri posameznih modelih
Nudila dodatno oporo gleznju pri smudarskem

u, Bazvili smo nove visokofrekvenéne po-

TOve iz povsem novega, brufenega umetnega
Materiala ter naredili & nekaj notranjih
izholjgay, Modelirji so oblikovali atraktivne
1zdelke; 2 barvami nekaterih detajlov smo ta
izgled se poudarili.

V vijem cenovnem razredu smo razvili nov
9petnik, ki omogoéa snemanje plastiéne man-

te 8 devlja, e uporabnik zamenja tehniko

z drsalne na klasi¢éno. Za pokrove bomo
Uporabili nov tekstilni material, ki se da tudi
B prebarvati in se lahko tudi pere.

zboljgali smo tekmovalni model NNN 622,
kjer smo oblazinili in predelali obstojedo
mangeto, hkrati pa popolnoma predelali
Notranjost devlja. Model nima veé notranjega
1zika, kar je na prvi pogled ¢udno, vendar pa
3¢ refitev dobra (kar so testi ze pokazali) in
POVsem originalna. To dejstvo bistveno pripo-
More k holjsi funkcionalnosti obutve,

Podobne izboljgave so bile narejene tudi na
98talih modelih; vse so kupci dobro sprejeli,

I se je pokazalo tudi v pogovoru z njimi,

»Qutdoor« sejmi so

Avgusta in septembra se tako po Evropi, kot
drugje po svetu odvijajo pomembni sejmi za
letne Sporte ali specializirani takoimenovani
*Outdoor« sejmi, ki so specialno namenjeni
“Unanjim aktivnostim, kamor spada tudi

king in gornistvo. Letos sem obiskal tri

%€ sejme in sicer »ISPOs v Minchnu, ki je
M4jpomembnejsi evropski, ¢e ne celo svetovni
Sejem za letne &porte in dva specializirana
*Outdoor- sejma v Friedrichshafou ob

enskem jezeru in Grenoblu.
. Splodna ugotovitev tako nasih distributer-
3¢, kot ostalih poznavalcev je, da se trzisée vse
bo mnoziéno polni s cenejSimi modeli iz azij-

Nov ti 3
P ¢evlja za leto
1996/97

Oditno g0 8 celotno tekaiko kolekeijo zadovoljni
ter dokaj optimistiéno napovedujejo nadalinjo
prodajo, Obetavne napovedi je motil le po-
datek, da se je zaradi slabe zime, celotna pro-
daja tekaske obutve v svetu precej zmanjsala,
kar se je letos poznalo pri naroéilih tudi v
Alpini. Vendar pa optimizem ostaja in prav bi
bilo, da ostane tudi v ljudeh, ki vsak dan dela-

jo in Zivijo za Alpino. Bogo FILIPIC

Bogo Filipi¢ je poslovnim
partnerjem prikazal program

tudi vodilo za nas

skih dezel, kar z drugimi besedami pomeni pri-
tisk na cene nase obutve. Ocenjujemo, da se
vse ved tovrstne obutve prodaja v vedjih bla-
govnicah, kar pomeni zmanjSanje prodaje v
specialnih trgovinah, kjer se lahko doseze vi§ja
cena. Ce hofemo v tem okolju ostati, nam za
doseganje normalnega dobicka manjka pribliz-
no enak odstotek, kot ga je omenjal planiski
direktor v odnosu do Adiddasa in so ga sredst-
va obveStanja potem populistiéno skritizirala
(30%), Kakorkoli Ze, ukrepati bo treba radikal-
no, ée¢ bomo v takih razmerah Zeleli preZiveti.
Dobro vem, da take trditve niso popularne,
vendar je &e vedno bolje ugrizniti v kislo, kakor
v gnilo jabolko.

Glede kolekeije lahko ugotavljamo, da osnov-
ni skelet kolekcije potasi postaja zastarel, Ze
letos zato za bolj razgibani francoski trg
pripravlijamo dva nova modela, ki sta na tem
trgu Ze uspedna.

Taunus je tipiéni predstavnik francosko-ita-
lijanskega okusa in za naslednje leto predvide-
vamo prilagoditev redne kolekeije na omenjeni
tip. To veljn posebno za niZji in niZji-srednji
razred, kjer bo treba tako strofke materiala
kot vioZenega dela maksimalno zmanj&ati, Vse
bolj je popularna tudi uporaba vodotesne mem-
brane, kar je razvidno tudi iz ocene prodaje
nadih distributerjev, tako v Franciji kot v
Neméiji. V Friedrichshafnu in Miinchnu se je
pokazal interes tudi za ~ekoloke« Cevlje, ki naj
bi jih prodajali tudi v Zenskem sortimentu.
Seveda bi veljalo 3¢ malo poéakati, da po

preudarku ugotovimo, v kateri smeri se usmer-
jajo trendi. Poleg éevljey z membrano se naj bi
v Neméiji, ki naj bi precej presegala lanske
koli¢ine, prodajali 8¢ Eiger in Bernina (nova
modela), Triglav in Allgéu. V Franciji, kjer v
glavnem delamo specialne modele za verige,
pri¢akujemo prodajo v Ramblerju, specialnih
Aspenih in Jockerjih ter Taunusu in Bube-
ronu. Z zadnjim modelom poskusamo priti v
najve&jo francosko verigo Decathlon.

Vet pozornosti bo treba posvetiti tudi anglo-
ameriskem trgu, ker smo zaenkrat tu naj-
slabsi. To velja tako za marketinike aktivnosti
kot pripravo ustreznih modelov.

Miro KAVCIC

Mislijo o nas

Intervyju z g. Mirekom Burzynskim

1. Vzhodnoevropske driave postajajo vse bolj
zahteven trg. Ali se vam zdi Alpinina ponudba
ustrezna?

Alpina ima na nadem trgu dokaj dober
poloZaj, njeno ime je 2e precej poznano. Kupci
pri alpskih éevljih i3¢ejo predusem kvaliteto, pa
tudi design je zelo pomemben. Cenovno spada
Alpina v srednji razred, kvaliteta pa je dokaj vi-
soka, Letos bomo pruié prodajali tudi nov éevelj
z vstopom zadaj, ki je oblikovno zelo zanimiv.

2. Kako imate vi organizirano prodajo?

Na Poljskem imamo okrog 500 speciali-
ziranih 8portnih trgovin, mi pa smo prisotni y
priblizno 300 trgovinah, ki jih pokrivamo s $ti-
rimi potniki.

3. Kako gledate na prihodnost?

Glede prihodnosti sem velik optimist, saj ima
Alpina zelo dober proizvod. Z novim letom naj
bi vladi Slovenije in Poljske podpisali tudi spo-
razum o prosti trgovini, kar bi zelo povetalo
nase konkurenéne prednosti. Velike moZnosti
vidimo tudi v novem »in-line« programu, ki ga
Je danes predstavila Alpina. Trekking pa Zal ne
predstavlja pomembnejiega delea v nasi pro-
daji, ker so cene za nas trg previsoke,

4. Kaj menite o novi kolekeiji?

V splosnem je nas vtis glede nove kolekcije
dober, Zelo smo zadovoljni z novo kolekeyo
tekaske obutve; pri kolekeiji smucarskih cevljev
pa pogredamo svetlejSe oz, bolj Zive barve pri
Zenskih cevljih. Tudi predstavitev trekkinga je
na nas naredila dober vtis, e posebej nam je bil
vieé novi ECO éevelj (¢evel) 1z recikliranth ma-
terialov).

Mirek Burzynski prodaja naso obu-
tev na Poljskem

¥
b.~°fivlimje

;
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kako POSLUJEMO

Sport, ki je Ze tu

Kot Ze veste, se v zadnjih letih v
svetu izredno hitro razvija rolka-
nje (ne kotalkanje).

Na to kaze Ze podatek, da proiz-
vajalei v svetu Ze prodajajo veé
milijonov parov razli¢nih rolerjev,
pa tudi pri nas se prodaja Ze oce-
njuje na vec desettiso¢ parov. To je
Sport, s katerim se v svetu tako ali
drugade ukvarjajo najmlajsi, pa
tudi starejsi.

Kot proizvajalka Sportne opre-
me je Alpina v svetu znana;
imamo pa tudi proizvodne zmo-

ljivosti, ki bi nam omogoéile izde-
avo tega programa, distribucijsko
(prodajno) mreZo po vsem svetu,
pa tudi vzporedno servisno mrezo
(samo v Sloveniji 30 servisov).

Ce se najprej pomudim pri sa-
mem $portu in rolerjih, gre za:

- rolkanje zaetnikoy, ki morajo
imeti svojim sposobnostim primer-
ne rolerje

— sledijo rolerji s hitrejdimi in
boljfimi kolesci in stabilnejgimi
cevlji za zahtevnejse rolkarje. Med
temi so tudi npr. alpski smuéarji,
ki imajo rolkanje za dopolnilni
Sport

~ spretnostno rolkanje (skoki,
slalom, akrobatika)

~ hitrostno rolkanje

~ med igrami z rolerji, ki jih je
sicer lahko veliko, se v svetu
najbolj uveljavlja hokej, saj v ZDA
ze nekaj let deluje celo profesional-
na hokejska liga.

Tudi nasa mladina kaZe veliko
zanimanje za ta Sport,

Ce se je Alpina odlotila, da bo to
proizvajala in prodajala, je seveda
pomembna promocia tega Sporta
in lastnih izdelkov, Za zadetek bi
lahko na naSem parkiris¢u pri-

pravili propagandni nastop, da bi
sami spoznali moZnosti rolkanja.
Tudi po Sloveniji je veliko tovrst-
nih asfaltnih povrdin, kjer bi s
pomoéjo ostalih zainteresiranih
pripravili take prireditve,

oleg hokeja se pri nas zelo
uveljavlja hitrostno rolkanje. Za
Alpino je na driavnem prvenstvu
v Luciji nastopilo ve¢ posamez-
nikov, med njimi je Rok Oblak celo
zmagal, To je lahko spodbuda, da
si v prizadevanjih za uveljavitey
nase firme (in izdelka) omislimo
lastno ekipo, ki bo nas zastopala
na tekmovanjih in utirala pot.

Morda #e nekaj zanimivosti:
gvetovni rekord v skoku v vidino z
rolerji je 230 cm; vedno vedje
hitrosti dosegajo rolkarji v spustu
v strmini; prave vragolije izvajajo
akrobati.

Kot je zatrdil predsednik
Kotalkarske zveze Slovenije Peter
Brlec, bodo ta Sport v kratkem
tudi bolje organizirali. Kot kaZe bo
zazivela tudi hokejska liga.

Skratka, to je Sport, ki se vedno
bolj uveljavlja in postaja mnoZi-
¢en. Prav to bi morala Alpina kot
proizvajalka Sportne opreme tudi
izkoristiti. Kot Ze redeno, imamo
zato vse proizvodne, prodajne in
servisne zmogljivosti. Celo za
proizvodnjo, ne samo rolerjev,
temved tudi =zaBCitne opreme
(¢elade, rokavice, &Gitnike za kole-
na in komolce).

Mislim, da je ¢as za tehten pre-
mislek, da ne bomo zamudili
dobrih obetov, tudi za zasluZek.
Ideja, ki se je rodila Ze pred petimi
leti, naj bi se nadaljevala s pro-
izvodnim programom in dobrimi
poslovnimi moZnostmi.

Lojze OBLAK

Od tekmovalca
do vrhunskega frenerja

Volodja Korolkevié je nekdaj na-
stopal za Sovjetsko reprezentanco
kot biatlonec. Po konéani karieri je
kmalu prevzel vadbo Sovjetske
mladinske reprezentance.

Pred Sestimi leti je prisel v
Slovenijo in od takrat se je zadel
vzpon slovenskega biatlona. Nam
seveda to tudi veliko pomeni, saj
vsi tekmovalci nosijo naso obutev.
Izkoristil sem njegov obisk v na-
Sem servisu, 8 katerim Ze ves as
sodeluje,

«In mislim, da uspesno,« pripo-
veduje Volodja Korolkevié, »poseb-
no preko serviserja Lojzeta, kate-
remu sporodim tudi vse pripombe
glede obutve, Moram reli, da
Alpinini tehnologi upostevajo tudi
nase zelje in leto za letom vnasajo
izboljsave, Lahko re¢em, da obutev
ne zaostaja za Salomonom ali Adi-
dasom.

Kar zadeva tekmovalce, je seve-
da tudi vazno, da imamo komplet-
no opremo dobro urejeno. Tudi

obutey mora biti pravotasno pri-
lagojena vsakemu tekmovalcu. To
pri vas zelo dobro delate, saj se z
Lojzetom sre¢ujemo na pripravah
in tekmovanjih.«

Delo-zivljenje:

Kako pa ocenjujete razvoj in
napredek nade reprezentance?

Volodja Korolkevié:

Pred leti smo zadeli z Grajfom,
Velepcem in drugimi. Gledano z
vidika sveta, so dosegali povpreéne
rezultate,

S sistematiéno vadbo in novimi
prijemi, zlasti pa z novimi tek-
movalci smo zadeli napredovati.

Sedaj imamo najmlajo ekipo na
svetu, v kateri je OZbolt s petin-
dvajsetimi leti najstare;jsi.

Letos smo Ze zadeli s pripravami
in mislim, da bomo dobro pripray-
ljeni. posebno pa se pripravija-
mo za prihodnjo olimpijado, do ka-
tere imamo Se nekaj sezon. Upam

na uspeh.« -
Nejko PODOBNIK

Rok Oblak je tudi v Medvodah zmagal na rolkah in s tem
uspedno predstavil tudi Alpino

V premislek

Padjetje potrebuje navzole sode-
layce, njihove moigane, njihovo
osebnost in njihovo razvito identite-
[0,

dr. Pavao Brajia

Veliko planiranje predpostavija, da
Jje prihodnost predvidljiva. Dobro
planiranje predpostavlja, da pri-
hodnost ni predvidljiva.

Robinson

—

MatjaZz Vrhovnik vedno boljsi

»Preteklo leto sem prvié¢ tekmoval z Alpininimi éevlji in lahko
refem, da sem zelo zadovoljen,« je zatrdil Matjaz Vrhovnik, &élan

A-reprezentance Slovenije,

»Cevlji so kvalitetni in z njimi nisem imel nobenih tezav, Ce p8
je bilo treba kaj urediti, so mi tukaj na servisu to takoj uredili in

to maksimalno hitro.

Mislim, da je tudi vse to pripomoglo k mojim uspehom ¥
pretekli sezoni, s katero sem tudi kar zadovoljen. Mislim, da sem
veliko napredoval, zlasti kar zadeva slalom, saj sem se pri FIS
toékah uvrstil na 13. mesto in bom v naslednji sezoni startal na
30.-35. mestu. To pa je Ze dobro izhodis¢e za boljée uvrstitve.

Kar zadeva veleslalom, delam na tem, da bi bil e boljsi.
Za prihodnjo sezono upam na finale svetovnega pokala ¥

slalomu oz. okrog 20. mesta«.

Seveda tudi mi Zelimo, da bi mu to uspelo,

»Upam, da nas bodo sedaj, ko bodo prodajalno neko

i

like

izpopolnili, bolj opazili,« pravi Sonja Cenéek

8
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Prvi dan poslovodske konfer-
énce je, kot Ze obitajno, minil v
Inamenju pogovora z najvidjim
Yodstvom podjetja in predstavitvi-
Jo kolekeij,

Najprej je o gospodarskih gi-
banjih v podjetju govoril
PREDSEDNIK UPRAVE BO-
JAN STARMAN.

Le-ta je ocenil, da na nad
Poslovni rezultat vplivajo tako
Zunanje razmere, v katerih po-
slujemo (precenjen tolar itd.),
kakor tudi notranji dejavniki.

»To je vplivalo na to, da se je
zadolZitev precej poveéala, saj
nikakor ne uspevamo bistveno
ZniZati strodkov. Ni%ja proiz-
Vodnja je zato #e bolj obre-
menjena. Poleg tega so se kopi-

ile zaloge obutve, ki so spet
Nastale zaradi razliénih razlo-
Bov. Tako imamo veliko sred-

R 2
Mileva Petrié je prevzela
Prodajalno v Metliki

5tev vezanih v izdelkih, mate-
fialih in tudi polizdelkih. V
ih razmerah je nujno ¢im-
bolj racionalno poslovanje, s
Posebnim poudarkom na veé-
Jem nagrajevanju tistih, ki ust-
Yarjajo dodano vrednost. To
Naj bi dvignilo produktivnost
N poveéalo tudi prodajo.
Zvezi s tem je bilo letos veé
valnih akcij, od popu-
5tov do uvedbe katalogke pro-
€. Morala se bo tudi spre-

- \ o “ .

p“lovodkinia Marija Cer-

y“kje zadovoljna s prodajo
81°Veqi Gradcu

i

N
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kako POSLUJEMO

Sklepi nadzornega sveta, sveta delavcev, uprave, mnenja lastnikoy,

Le za dobro delo

meniti miselnost in razmisljati
bo treba kot bi delali doma.

Prehod na smotrno poslo-
vanje bo moral biti hitrejsi.
Tudi kvaliteto bomo morali
dvigniti. Tudi s tem, da bomo
dosegli 1ISO standarde, si lahko
pomagamo pri poslovanju.
Vemo da je 70% vzrokov za
slabo kakovost v pripravi dela,
20% v proizvodnji in 10% na
trgu. Zato je pravodasno od-
pravljanje vzrokov nujno. Pa
$e najmanj stane.

Tudi prepozna narodila vpli-
vajo na to, da proces priprave
ni dovolj kvaliteten,

Kar zadeva programe, bomo
morali poiskati rezerve in
morda vkljuéiti kak nov pro-
gram, ki bi lahko pomenil nov
zasluZzek - npr. rolerji.

Na vsak nadéin pa bo treba
dosedi, da bo proizvodnja
uravnoteZena, da bodo kapa-
citete enakomerno zasedene
preko leta, pri ¢emer, bo treba
dosedi, da bo dovolj éasa za
kvalitetno pripravo kolekeij in
seveda proizvodnje.

V komercialah bo treba de-
lati bolj premisljeno, da bo
manj viskov.«

Direktor MPM Ales Dolenc,
je prav tako ocenil poslovanje in
ugotovil, da je maloprodajna mre-
za veliko naredila za pospeseno
prodajo.

Opozoril pa je, da kljub temu
zaloge Ze motijo normalno prodajo.
Del tega problema bo mogode rede-
vala industrijska prodajalna.

Ugotovil je, da smo letos v MPM
res malo investirali, za kar bo tre-
ba sedaj zastaviti vse sile,

Kar zadeva tezave z dostavo
podiljk, kjer so se pokazale po-
manjkljivosti (in zamude), naj
povem, da imamo v skladis&u pre-
malo usposobljenih ljudi, Zlasti se
to pozna, kadar je najve¢ dela, V
zvezi s prodajo pa e tole:

Cepray smo v prvih petih mese-
cih prodali ve¢ kot lani, ne moremo
biti zadovoljni. Zlasti to velja za
zaloge Alpinine obutve, ki smo jih
prodali precej manj kot dokuplje-
nih.

Zaloge so se vseeno veliko po-
vedale (zlasti starih zalog je veliko
preved). Kot Ze reéeno, smo nare-
dili precej uspeénih akcij in obseg
zniZanj je bil bistveno vedji.

Tudi za reklamo smo dali veliko.

Kar zadeva Alpino Cro, lahko
ocenim, da so delali dobro. Tudi tu
ratunajo na izboljSan sistem na-
grajevanja. Izboljdali smo jim tudi
pogoje plaéil; dosedanji dolg Alpini
pa so vrnili. Upamo, da bo s prene-
hanjem vojne uvedeno bolj spro-
Steno poslovanje.

Alojz Bratkovi¢ iz Murske
Sobote se je v razpravi zavzel za
vifje osebne dohodke in utemelje-
val z rezultati dela in pogoji. Opo-
zoril je tudi na premajhno investi-
ranje v MPM.

Vida Balantié¢ prikazuje modele iz nove kolekcije

Avgust Grah iz Ljubljane pa je
kritiziral napake pri pakiranju po-
siljk.

V nadaljevanju konference je
bila S mini modna revija, s
pomodjo katere je vodja programa
Jana ErznoZnik predstavila pri-
hodnjo kolekeijo, da bi poslo-
vodjem olajsala naroéanje. Svoje
kolekcije so pred narotanjem pred-
stavili tudi vodje Sportnih pro-
gramov.

menagerjev, delavcey, sindikata...

dobro plaéilo

Predsednik uprave Bojan Starman in direktor domade
prodaje Ales Dolenc na poslovodski konferenci

Ce strnemo: Kolekei je so obeta-
jote, ljudje so pripravljeni delati,
tudi organizacijsko tehniéne moz-
nosti (prodajna mreza) niso tako
slabe. Tudi ugled Alpine je lahko
dober trZni instrument. Vse sku-
paj moramo dobro pravoéasno pri-
praviti. Seveda to ni enostavno,
Toda, ali ni za vsako delo nekdo
plagan?

Nejko PODOBNIK

S plenarne razprave na poslovodski konferenci v Kranjski
Gori

\
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Iz strokovnih sluzb in proizvodnih oddelkov, predstavitev novih dosezkov, inovacij, ukrepoyv, razpisi nagrad...

i}}.

KADROVSKE
NOVICE

V mesecu septembru se je fluk-
tuacija delaveev zopet nekako
uravnala, tako da je v tem ¢asu de-
lovno razmerje nastopilo 8 delav-
cev, z delovnim razmerjem pa je
prenehalo 7 delaveev. V zadetku
meseca septembra so nastopili
deloyno razmerje nadi Stipendisti,
seda) pripravniki v proizvodnih
oddelkih in sluzbah skupnega
pomena in sicer Marinka ErZen,

Franci Kranje, Natasa Oblak,
Metka Stanonik in Nadja Oblak in
delavki z dokonéano drugo stopnjo
¢evljarske smeri Marija Bogataj in
Nada Ko#ir. Na delo v neposredni
proizvodnji v Zireh se je vrnil iz
slovenske vojske Peter Kavéid,

Z delovnim razmerjem so v tem
mesecu prenehali iz neposredne
proizvodnje v Zireh Gabrijela
Benedik, Janez Mlinar, Stanislava
Tréek in Bojan Eniko. Iz obrata na
Colu je z delovnim razmerjem
prenehala Tanja Milavec, Z delov-
nim razmerjem je prenehala tudi
Katja Trojar iz skupnih sluzb.

UPOKOWJILI SO SE:

Iz nase delovne sredine sta odsla v pokoj dolgoletna sodelavea
Gabrijela Benedik iz lahke montaZe in Janez Mlinar iz sekalnice.
Ob upokojitvi jima zelimo $e mnogo let trdnega zdravja, dobrega
poéutja in zadovoljstva med domacimi ter lep spomin na delovna

leta v Alpini.

OB SKLENITVI ZAKONSKE ZVEZE:

Sodelavcem Anki Subic in Mariji Kavéié iz obrata Sentjost,
Julijani Polanc in Brigiti Zgavec iz obrata Col ter Janezu Subicu
in Miranu Jesenku iz Zirov Zelimo ob vstopu na novo Zivljenjsko
pot veliko srece, medsebojnega razumevanja in zadovoljstva v

zakonu - najve¢ pa zdravja.

Z letovanjem povecini zadovoljni

Prva ocena, ki jo lahko dam o
letovanju je, da je le-to tudi letos-
njo sezono lepo uspelo.

Terme Catez so zasedene vse
leto, kritiéna meseca sta le januar
in februar, ko je zaradi mraza
poypradevanje manjie. V letos-
njem letu so Terme rgawt ponovno
raziirile svojo ponudbo. Zgrajen je
hotel Toplice, nov bazen z valovi,
uredili so restavracijo ter no&no
zabavisde. Temu primerne so tudi
cene, ki nam jih postavljajo za
najem zemljisca, ki so vsako leto
visje, Za poletno sezono je npr.
cena najema za hisico 1000 DEM
na mesec. Pozimi so cene niZje,
vendar je velik strodek za elek-
triko, saj so nade hisice slabo izoli-
rane. Stalna zasedenost hiSic
zahteva stalno obnavljanje. Tako
nam je v leto&nji sezoni uspelo, da
smo obnovili strehi na obeh hidi-
cah ter zasétili lesene dele hisic.
To je bil tudi sicer najvedi strofek
(poleg najema), ki smo ga imeli.

Letovanje ob morju je vse bolj
zanimivo; to velja tako za sloven-
sko kot hrvasko obalo. Presenetilo
nas je veliko zanimanje za Cres,
kjer smo postavili dve prikolici, ki
bosta tam tudi ostali. Cene so bile
tako za najem kot tudi hrano spre-
jemljive.

Mareda - stanovanje je bilo
zasedeno tja do polovice septem-
bra, kar se ni zgodilo Ze nekaj let
nazaj. Mareda zaenkrat ostaja
edini kraj, kjer nié¢ ne vlagamo oz.
obnavljamo. Vsakoletna letovanja
pa terjajo, da bo nekaj treba stori-
ti

V Strunjanu je bilo veliko zani-
manja. Brez problemov bi lahko
imeli 8¢ dve stanovanji. Nekaj
tezav je Se vedno s kopalnimi kar-
tami, ki predstavljajo velik strodek
za vsako druZino.

Slidali smo nekaj pripomb zara-
di vlage v spodnjem stanovanju.
Radunamo, da bo morda Ze jeseni
oz. najkasneje spomladi tudi ta
problem odpravljen. Na zadnjem
sestanku Poditniskega drustva
Skofja Loka smo se dogovorili, da
se sanirata stanovanji Alpine in
Etikete, Stroske sanacije bo pre-
vzelo Potitnisko drustvo Skofja
(Li.olka, ki bo tudi poskrbelo za vsa

ela.

Za prihodnje leto tezimo k temu,
da bi ohranili kapacitete v istem
obsegu kot letodnje leto. Ker pa bo
zanimanje najbrz zelo veliko, bo-
mo po vsej verjetnosti morali spre-
meniti pravilnik o totkovanju, ki
je za sedanje razmere Ze zastarel.

Mihela OBLAK

Zdravniki odslej zasebniki

S prvim oktobrom so se v
zirovski zdravstveni postaji
oba zdravnika splodne prakse:
dr. Ratko Radosevié in dr.
Dusfan Sedej kakor tudi oba
zobna zdravnika odloéili za za-
sebno prakso. Postali so torej
zasebni podjetniki, ki so vsak
zase sklenili pogodbo z Zavo-
dom za zdravstveno zavaro-
vanje Slovenije (ZZZS).

S tem so si pridobili moZnost
opravljati svoje strokovno delo
kot zasebniki, pri ¢emer pa
sami pacienti po zagotovilu
prav vseh tega niti ne bomo
neposredno ¢utili.

Kar zadeva osnovno zdrav-
stvo in zobozdravstvo, bo vse
tako kot je bilo doslej, tudi v
pogledu cen. Tudi urnik bo
enak ali pa Se¢ ugodnejdi za
uporabnike zdravstvenih in
zobozdravstvenih storitev. Za-
sebna pobuda bo omogodila Se
bolje zdravstveno varstvo; to
pa je najpomembnejse.

Preostali del nalog zdrav-
stvene postaje: ginekolodko in
pediatriéno ambulanto ter pa-
tronaino sluzbo bo $e naprej
opravljala javna zdravstvena
sluzba.

Kaj pa o tem in o prvih vtisih
pravijo zdravniki:

Dr, Ratko Radodevié: Pri
samem delu bomo uvedli nekaj
izboljav, da bomo laZje opravili
delo, ki nas ¢aka. Npr.: poenosta-
vili bomo pridobitev receptov za
kroniéne bolnike, da jim ne bo po-

trebno ¢akati. Prav tako bomo za
odvzem krvi nadaljevali s prakso,
da je odvzem ob 7. uri; prevezave
pa opravljamo od 7. do 9. ure.

Zelimo, da bi ljudje pridobili na
¢asu in da bi bili éimbolj zdravi.
Naj ob tem povem, da je izbira
osebnega zdravnika pokazala, da
imava 8 kolegom dale¢ ve pacien-
tov, kot je povpredje v drzavi.

Kot %e refeno, bomo osnovne
preiskave opravljali v Zireh, oba
pa Zeliva poleg sedanje opreme
kupiti opremo za hematologke,
biokemi¢ne in mikrokemiéne pre-
iskave. Za tako delo so sestre
usposobljene, zato to ne bi smel
biti problem. Zelimo posodobiti
ambulanto za EKG, merjenjem
kisika v krvi itd. Vsak od naju ob
obdrzal svoje prostore, saj Zelimo
zdravstveno varstvo Se bolj hu-
manizirati, ne osiromasiti. Le soba
za manjie kirurike posege in
urgentne primere naj bi bila skup-
m;; Prav tako laboratorij in karto-
teka.

Kot Ze refeno, opremo bova
odkupila, nekatere stroéke pa si
bova delila, Kar zadeva najemnino
prostorov (in opreme), 8¢ ni dogo-
vorjeno, ratunamo pa, da bo to
urejeno na relaciji  Osnovno
zdravstvo Gorenjske (OZG) - ZD
Skofja Loka — Obéina Ziri — in mi
uporabniki,

Ratunava seveda na dolodeno
firitev, s tem da bomo sklepali
pogodbe z razliénimi specialisti, ki
bodo Iahko pokrili potrebe, ki se
bodo pojavile. Na primer, tudi

Oba zdravnika splosne prakse, ki sta s 1. oktobrom zadela
z zasebnim delom, levo dr. Ratko Radosevié, desno dr, Du-
San Sedej s sodelavkama Alenko Tréek in Brigito%

Dr. Matija Jereb pravi: »V petih minutah boste imeli rent’

gensko sliko zob.«

akelj
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Dr, Andelka Radogevié Ze 16 let skrbi za preventivo na po-

ju otrofkega in mladinskega zobozdravstva

v Pediatriéni ambulanti je tudi Zivahno

Potrebe podjetij, sodelovanje pri
Sportnih tekmovanjih in podobgo.
te zadeva dezurno sluzbo, bo
Naprej delovala v Skofji Loki —
® dan. Nageloma naj bi se jo
i"“lulevali, razen ¢&e pride do
th nujnih primerov, bo paé
Posredoval najblizji zdravnik.
% S,km'tka, v Zireh sedaj prihaja v
Vienje odlocba ministrstva za
ob VEtvo iz leta 1992 in 1994, ker
c:({delovanju z zdravnidko zbor-

n uvajamo koncesije za
*asebng zdraystyo,

» Dusan Sedej: Tudi jaz ne
Cutim kaksne posebne razlike, kar
::dk‘“'a samo delo. Spremlja pa vse
ti Up teZav; od &isto administra-
P h (statusnih), do ureditve

Mnerskih odnosov v 0ZG. To je
temembno, sicer lahko pride do
ldrav' Tudi kar zadeva tarife za

Vtvene storitve, ki presegajo
ure V1o zdravstveno varstvo, e ni

Tejeng,

Pomembno je, da lastninske
lahkdnm uredi tudi obéina, da bomo

0 sklenili normalne najemne

da ne gre za profitno
Ze sadaj pa lahko
%‘m_. da bo cenejie, kot je bilo
i (eJ. e bomo vsi (8tirje’ partner-
sploéna zdravnika, zobni

zdravnik, OGZ) poleg osnovnih
prostoroy, ki jih najemamo in
vzdrzujemo, pokrili tudi strodke za
preostale prostore. Mislim, da bi
nam sprejemljivi strogki delovanja
omogotili izpopolnjevanje zdrav-
stvenega varstva, kar gre v korist
tako obanov kot obéine v celoti.

Med prvimi nalogami vidim tudi
preventivno delovanje v podjetjih;
tu je kar veliko moZnosti in potreb,

Dr. Matija Jereb: Predvsem je
pomembno, da zaradi uvajanja
zasebne prakse v zobozdravstvu za
paciente ne bo ve&jih sprememb ali
kakrinegakoli poslab3anja.

Kar zadeva nase delo, smo pod-
pisali pogodbo z ZZZS na podlagi
predloZenega programa. Lahko za-
trdim, da se bo delo 8e izboljsalo,
tako pri standardnem zobozdray-
stvu, pri protetiénih storitvah in
samoplaénikih, Cakalna doba bo
kratka, urgentne, boleginske pri-
mere bomo resevali takoj. Kar za-
deva same zobozdravstvene sto-
ritve, 80 na evropski ravni. Delamo
z najsodobnejdimi napravami in
materiali (keramika).

Tu je tudi zobni rentgen, s
pomodjo katerega dobimo sliko v
petih minutah. Kar je opreme, jo
nameravamo odkupiti in izpopol-
niti. Med drugim %e z enim stolom

za ordinacijo, kar bo omogotilo
hitrejie opravljanje storitev,

Urnik ordinacije bo od torka do
petka od 7. do 13. ure, v ponedeljek
od 13. do 20, ure, v tetrtek pa ves
dan, od 7. do 12. in od 13. do 20.
ure, Izven tega ¢asa pa se 8 samo-
plaéniki lahko dogovorimo posebej
ali v podaljfanem éasu. Urgentne
primere pa bodo odslej (ob sobotah
npr.) resevali v Kranju, v Zireh se
bova nadomes¢ala s kolegico dr.
Radosevicevo.

V zvezi s prostori raéunamo, da
bomo sklenili najemno pogodbo z
zirovsko obéino. Upam, da se bomo
sporazumeli tudi z Osnovnim
zdravstvom Gorenjske, kar bo v
prid pacientom.

Skratka, res bomo delali
racionalno, toda standard zobo-
zdravstvenih storitev se bo zanes-
ljivo dvignil.

Dr. Andelka Radodevié: Kot
zasebnici bo seveda otrofka in
mladinska zobna ambulanta Ze
vedno v prvem planu. Za tiste, ki
morda e ne vedo, to pomeni, da tu
skrbim za predsolske otroke in

Solajodo mladino, vse dotlej, dokler
se ne zaposlijo. Torej sodijo v to
populacijo tudi srednjeSolei in Stu-
dentje.

Po pogodbi z Zavodom za zdrav-
stveno zavarovanje Slovenije
imam poleg mladine lahko 10 %
ostalih pacientov, v okviru konce-
sije. Mimo tega pa imam seveda
lahko izven delovnega éasa Se
samoplaénike, Otrosko ambulanto
imam na Zirovski osnovni Soli Ze
16 let. Takrat sem bila prva v obéi-
ni, ki sem se lotila tega dela, danes
sem prva zobozdravnica, ki bom
imela zasebno prakso.

Lahko refem, da je za mladino
najvaznejSa preventiva in mislim,
da se pri Zirovcih to e zelo pozna,
saj si za to prizadevam Ze ves ¢as.
V zadnjem éasu smo pridobili tudi
poseben prostor, kjer si otroci isti-
Jjo zobe.,

Opremo, ki je tu, bom vzela v
najem ali odkupila, odvisno od
tega, kako se bomo sporazumeli z
ob¢ino, Solo in OZG.

Nejko PODOBNIK

nem obénem zboru.

Roman Stanonik novi predsednik,

castni predsednik 1

Pihalne godbe Alpina je Viki Zakelj
4. oktobra so se godbeniki pihalne godbe Alpina zbrali né izred-

Ocenili so razmere v godbi in izvolili nove vodstvo.

Predsednik bo odslej Roman Stanonik, Viki Zakelj pa je zaradi
velikih zaslug za razvoj godbe postal Eastni predsednik.

Godbeniki so se zavzeli za pospedeno in dosledno delo in vadbo.
Zlasti veliko pozornost bodo posvetili vzgoji mladih glasbenikov.
Tudi predstavniki obéine Ziri so

podprli zamisel o oddelku glas-
bene dole v Zireh, kar bi omogoéil

0 pomlajevanje godbe.

N. P.

S ————————————————————————————

Iskrice

Pojem podjetja kor drufine je na
Japonskem rezultat verskih, Rospo-
darskih in druZbenih dejavnikov.
Budizem poudarja filozofijo »dela
kot poti, po kateri ljudje poglobijo
in razvijajo svoje Zivijenje v dast
bogu«.

Philip Kotler

Zgodbi o uspehu bodo lahko pray
populisticne »bombe« odnesle plat-
nice. Refitev je v pravoasnem de-
montiranju teh bomb.

Dusan Snoj

Nikeli ne presajam o menedimentu,
ker vem, da se viasih celo ro, da
ravnas prav, obrne narobe.

Philip B. Crosby
Urednistvo

Dve poti vodita k vedfemu ucinku;
ali postanete najcenejsi v panogi ali
pa spremenite svoje izdelke in
storitve toliko, da bodo kupci zanje
pladali nadpovprecno ceno.

Michael Porter

’= Kolofon—

»DELO-ZIVLIENJE« je glasilo
Alpine Zirt. Ureja ga uredniski
odbor: Jana ErznoZnik, Bogo
Filipi¢, Helena Kavdié, Slavko
Kristan, Tatjana Pirnat, Silva
Pivk, Nejko Podobnik - glavni
in odgovorni urednik. Naklada:
2.400 izvodov. Fotografija: Bri-
gita Zemljaric'. Tisk: Gorenjski
tisk Kranj.

\
%iivljmje
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Dogodki s podroc¢ja sirsih interesov, solstvo, zdravstve, akcije krajanov, kultura, sport, potopisi, pisma...

Uros Vehar svetovni vice
prvak v balinanju

Ob velikem uspehu Urosa Veharja, ko
je postal vice prvak sveta v hitrost-
nem izbijanju, je spregovoril pred-
sednik Balinarskega Sportnega dru-
Stva Jure Gregurovié

Pred kratkim smo pisali o naglem
napredovanju mladega, devetnajstletnega
Uroda Veharja, ki se uveljavlja sedaj Se v
&lanski konkurenci. Po dveh letodnjih
naslovih drzavnih prvakov je nastopil z
velikim uspehom #e na svetovnem bali-
narskem prvenstyu v Hamiltonu v Kanadi
- saj je kar takoj osvojil srebrno kolajno v
natanénem izbijanju.

»Njegov uspeh je spodbuda vsem
#irovskim balinarjem, zlasti pa najmlaj-
#im in obetajodim, ki so dobili svojega
pravega vzornika. Je tudi spodbuda vsem
zirovskim &portnikom in hkrati uvelja-
vitev Zirov in nade nove obéine.

Zato ratunamo, da bodo obéina in obéinski
svetniki e naprej podpirali taka prizadevanja.
Ze dolgo so sanje in potrebe pokrito balinis&e, v
sklopu ostalih rekreacijskih dejavnosti, kjer bo-

Cestitka Zupana

»Bravo Uros,« je bila misel vseh, ki so
ga prisli pozdravit

mo starejdi ohranjali &lost, mladi pa bodo imeli
moZnost in perspektivo za Sportni razvoj,« je v
pozdravnem govoru povedal predsednik Bali-
narskega gportnega drustva Jure Gregurovié
na sprejemu pred Zadruznim domom.

Morda je bilo zaradi zgodnje ure nekaj man)
ljudi, saj vemo, da Zirovei do trde nodi nekako
nimajo ¢asa. Bili pa so navduseni, ko se je Urod
pripeljal s srebrno kolajno okrog vratu.

UroSa je pozdravil Zupan obéine Bojan
Starman, spregovorili pa so fe: Janez Ko-
smaé v imenu odbora za &port pri obéinskem
svetu; v imenu prijateljev je Polde Kavéié
zlasti poudaril, da moramo biti ponosni, da
imamo med nami take Sportnike. Za njimi
rastejo 8e drugi, katerim je treba omogoéiti
nemoten Sportni razvoj, s tem, da bi zgradili
pokrito balinid¢e. Tako bi mladi lahko vadili
doma, ne pa da se z nadimi ljudmi ponasajo
sosednje obéine.

Cestitkam se je pridruZil tudi predstavnik
balinarskega kluba Trata, kjer je Uros kot ¢lan
vadil in tekmoval.

Daril je bilo kar nekaj; med drugimi so bali-
narji Urodu podarili sliko Ivana Gluhodedova,
§portni in drugi prijatelji so mu podarili grafiko
Konrada Peternelja, Milan Oblak (Pekarstvo
podjetja Magusar) je podaril umetelno spleteno
sree iz testa itd.

Pihalna godba Alpine je prireditev lepo za-
¢ela, kar s himno, skrbela za glasbene predahe
med programom sprejema in udinkovit za-
kljuéek.

Vse skupaj je z energitno sveZino povezovala
Sasa Pivk.

Za tem pa je nastopil ansambel Maj, balinar-
ji pa so skrbeli, da obiskovalei ne bi bili Zejni.

O¢itno pa je bilo Se prezgodaj pa tudi premr-
zlo za ve&jo zabavo.

Nejko PODOBNIK

Svetovnemu prvaku je v imenu odbo*
ra za Sport ¢estital tudi Janez Kosmaé

—
Borzni kot(l)i¢ek

Donosnost — v odstotkih izrazeno
razmerje med denarnim donosom (npr.
dividenda, obresti, poveéanje vrednosti
nalozbe) in ceno nalozbe ob nakupu.

Drazba - javno licitiranje cen 0ziro-
ma teéajev dolotenega blaga oziroma
vrednostnih papirjev. Na Ljubljanski
borzi je to najpomembnejii del borzne-
ga sestanka, v okviru katerega se po
nadelu prostega izklicevanja doloéajo

te¢aji vrednostnih papirjev.

Studentje obnovili
trim stezo

V zadnjem &asu je bila sicer lepo speli®
na trim steza spet dodobra uniéena, zat?
so se &lani kluba Zirovskih studentov od"
lo¢ili, da jo obnovijo. .

Odbor za &port pri obé&ini Ziri se )
vkljuéil v akcijo, ki je tekla v drZavi in r**
smo dobili naprave, ki so jih potem ¥
dentje vgradili in primerno opremili tri?*
stezo. 7. oktobra je Zupan Bojan Sta
odprl prenovljeno trim stezo - hkrati z #
nimivim tekmovanjem, na katerem je 0¥
stopilo preko 100 ljudi, zlasti mladih.
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