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Primer lepljene konstrukcije v proizvodni hali Tesarstva

KONSTRUKTOR]JI IN ARHITEKTI IMAJO MOZNOSTI IZBIRE NOVIH ESTETSKIH OBLIK IN KONSTRUKCI]J

LAMELNI LEPLJENI NOSILCI

Lamelni lepljeni nosilci imajo v svetu Sirok spekter uporabe od industrijskih, sejemskih paviljonov, stavb, Sportnih objektov, bazenov,
do arhitektonsko izredno zahtevnih reprezentanénih objektov

»Hoja« — predelava lesa, dela na svojem obratu Tesarstvo na Iians.ki
cesti razne tesarske konstrukcije. To so: streSme, mostovne konstrukcije,
razni opazi, barake in vikend hiSice.

V delovnem programu »Tesarstvo« so se razvijale razlicne variante stres-
nih konstrukcij in to od obicajne klasicne stresne konstrukcije, predaljine
konstrukcije, Zebljane in zvijacene. V nadaljnji fazi razvoja se je razvil lep-
ljeni predaljcni nosilec tako imenovani TRIGONIT nosilec, za njim pa se je
proucevala izdelava WELSTEG nosilca, ki ga pa trzise ni osvojilo. V letu
1967 se je pricela Studija o lamelnih lepljenih nosilcih, pri katerih je nastala
tezava izdelave, ker ni bilo konkretnega narocila.

VY jeseni 1969 se je podjetje kot investitor proizvodne tesarske hale na
obratu Tesarstvo na IZanski cesti odlocilo, da se izvede streSna konstrukcija

iz lamelnih lepljenih nosilcev. Tako je prislo do prvega konkretnega naroéila
za izdelavo lepljenih lamelnih nosilcev.

V Casu izdelave nosilcev za tesarsko halo so bili dani nosilci v preiskavo.
Zavod za raziskavo materiala je izvrdil raziskavo na nosilcu izdelanem na
obratu Tesarstvo in izdal atest. S proizvodnjo lepljenih lamelnih nosilcev za
Tesarstvo na obratu je obrat pridobil tudi prve izkudnje pri izdelavi teh
nosilcev, obenem pa ima obrat tudi moznost pokazati, kako izgleda proizvodna
hala s stre$no konstrukcijo iz lepljenih lamelnih nosilcev.

® T ASTNOSTI IN UPORABA.:
Lepljeni lamelni nosilci imajo Siroko uporabo v pogledu razliénih oblik,
velikih razponov in obtezb. Meje, ki so bile sedaj doloéene z naravnimi di-

(NADALJEVANJE NA 2, STRANI)



2. STRAN

HOJA

KONSTRUKTORJI IN ARHITEKTI IMAJO MOZNOSTI IZBIRE NOVIH ESTETSKIH OBLIK IN KONSTRUKCI]J

LAMELNI LEPLJENI NOSILCI

Lamelni lepljeni nosilci imajo v svetu Sirok spekter uporabe od industrijskih, sejemskih paviljonov, stavb, Sportnih objektov, bazenov,

| Y

do,grhitektonsko izredno zahtevnih reprezentancnih objektov

Le W W W

(NADALJEVANJE S 1. STRANI)

menzijami lesa so odpadle. Ravno tako ne predstavljajo okrivljene oblike in
konstrukcije izdelave iz lesa nobenih tezav.

Danes se lahko lepljeni lamelni nosilci primerjajo z armiranobetonskimi
in jeklenimi nosilci. Zato lepljeni lamelni nosilci omogocajo konstruktorjem
in arhitektom izbiro vedno novih estetskih oblik in konstrukcij.

Lamelni lepljeni nosilci imajo v svetu Sirok spekter uporabe od indu-
strijskih, sejemskih paviljonov, stavb, Sportnih objektov, bazenov, do arhitek-
tonsko izredno zahtevnih reprezentancnih objektov. Praktiénost v uporabi lep-
ljenih lamelnih nosilcev je, da lahko pri uporabi le teh dobimo v celotnem
preseku zgradbe do strehe uporabnostni prostor.

Prav tako dobimo pri uporabi lepljenih lamelnih nosilcev ¢isto notranjo
stran strehe, ker so nosilci skobljani in premazani z zaS¢itnimi sredstvi. Ti
streSni nosilci so nevtralni proti kemikalijam, dajo se pa impregnirati proti
insektom in zascititi proti viagi.

Do sedaj je obstajalo znotno mnenja, da so leseni lepljeni lamelni nosilci
neprimerni zaradi pozarne varnosti in da so slab§i od armirano betonskih
oziroma zeleznih konstrukcij. Dejansko pa so zelo odporni proti ognju. Zaradi
nizke toplotne prevodnosti 0,12 kcal/m h 0C zgoreva les zelo pocasi, pri cemer
nudi nastajajoca plast oglja dodatno zas¢ito pred prodiranjem ognja v no-
tranjost nosilca.

Lepljeni nosilci med pozarom ne zgube svoje polne nosilnosti, kar se
dogaja na primer pri armirano betonskih in jeklenih konstrukcijah. Poskusi,
ki so bilil izvedeni v raznih inozemskih institutih so pokazali veliko ognje-
vzdrzljivost lepljenih lamelnih konstrukcij. Proti vZigu pa lahko lepljene
lamelne nosilce Se zaScitimo s sredstvi, ki preprecujejo vzig.

Prednosti lesenih lepljenih lamelnih nosilcev je tudi v tem, ker so gladko
obdelani in ne dopuscajo vsedanje prahu. Zascita proti koroziji je odve¢, kar
je velik problem in stroSek pri jeklenih konstrukcijah. Redno vzdrzevanje
pri lepljenih lamelnih konstrukcijah odpade. Leseni lepljeni lamelni nosilci,
ki so zlepljeni iz umetno suSenih lamel, izbranih in dolzinsko zlepljenih, so
pri ustreznem konstruktivnem oblikovanju trajni proti razpokanju lesa, proti
koroziji in temperaturnim spremembam. Kvaliteta lesa, lepil in samih nosilcev
je dokazana z atesti ustreznih inStitutov.

Lamelni lepljeni nosilci ustrezno staticno preracunani in pravilno kon-
struirani predstavljajo visoko rentabilen, uporaben in izredno estetski izdelek.
Leseni nosilci so kemi¢no neutralni in nedovzetni do raznih kemic¢nih reakcij.
Ekonomske primerjave med lesenimi lamelnimi lepljenimi nosilci in armirano-
betonskimi ter jeklenimi nosilci so pokazale, da so lepljeni lamelni nosilci
konkurencni arminanobetonskim in jeklenim nosilcem.

® PRIMERJAVA Z ARMIRANO BETONSKIMI
KONSTRUKCIJAMI:

Lepljeni lamelni nosilci so cenej$i v vseh oblikah oziroma tipih od armi-
ranobetonskih izvedb grajenih na kraju samem. V primerjavi s serijsko pred-
napeto izvedbo trikadnega nosilca je tro¢lenski lamelni gredni nosilec le
9 0/, drazji. Troclenski bocni lepljeni lamelni nosilci pa so cenej§i od tipskih
montaznih armirano betonskih boénih nosilcev.

® PRIMERJAVA Z JEKLENIMI KONSTRUKCIJAMI:

Raziskave so pokazale, da so ekonomski izra¢uni vprid gradnje z lamel-
nimi nosilci pri vseh tipih jeklene konstrukcije, razen okvirne konstrukcije,
pa se to zaradi malih serij, ker ne prenese visokih stroSkov za nabavo nove
opreme za modernejsi tehnolo§ki proces. V ekonomskem izracunu pa niso
upostevane vse prednosti lepljenih konstrukcij.

V ekonomicnost lepljenih lamelnih konstrukcij pa niso bili upostevani Se

' faktorji, kot so:

a) vzdrzevalni stroski pri lamelnih konstrukcijah odpadejo, kar pa ne
velja za jeklene. Zato so lahko v prvi fazi lamelne konstrukcije drazje
od jeklenih, v daljSem obdobju so pa obcutno cenejSe od jeklenih.

b) Hitra proizvodnja in montaza lepljenih lamelnih konstrukcij, ki so
pa po nekaj dneh po izdelavi polno nosilne.

¢) Omejitev velikosti in dolzin lepljenih nosilcev je le z ozirom na moz-
nosti transportiranja: da se pa vecino konstrukcij prilagoditi mozZnosti
transporta in kasnejs$i montazi na gradbiScu.

d) Lepljene lamelne konstrukcije dajo moznost serijske in tipizirane pro-
izvodnje nosilcev in objektov. MozZno je tudi doseci estetski izgled,
kar nimajo do sedaj uporabljene konstrukcije.

Zakljucek:

Lepljene lamelne konstrukcije so v svetu Ze dobro znane, medtem ko pri
nas te konstrukcije Sele uvajamo.S svojo prilagodljivostjo konstrukceij arhi-
tektonskim zahtevam, stati¢nim in tehni¢nim pogojem kot tudi v kvaliteti
in trajnosti, odpirajo vrata uporabi teh konstrukcij tudi v nasi dezeli.
Pri nas je mnogo objektov, ki bi z uporabo lepljenih lamelnih konstrukeij
pridobili na estetskem vidiku, na funkcionalnosti in na reprezentancnosti
objektov. Prav tako bi z uporabo lamelnih lepljenih konstrukcij na mnogih
objektih lazje zadovoljili statiénim in tehniénim pogojem, vsekakor tudi
kvaliteti in trajnosti. Tako tudi pri nas pridobiva vse wveCjo uporabnost
lepljena lamelna konstrukcija.

JANEZIC ING. ANTON

Lepljeni nosilec (prvi izdelek) »IZanka« pripravljen za preizkus v Zavodu za raziskavo materiala
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Velox odpira nove gradbene moznosti

Gradnja s tankostenskim lepljenim elementom

DAN ZA DNEM SE PORAJAJO NOVE IDE]JE

Velox — ob svoji prvi obletnici!

Ob delv z veloxom raste nasa izkuSenost, bogatejsi smo za nova spoznanja, da lahko z veseljem odgovarjamo na vpraSanja vseh tistih,
ki so se odlocili za velox, ker vidijo v njem zares kvaliteten material

Minilo je leto dni, odkar je lansko jeszn ob otvoritvi tovarne velox specialnih grad-
benih plo3¢ priSel s proizvodnega traku prvi, drugi, tretji. .. kvadratni meter novega gradbe-
nega materiala. Ob vstopu na trZi$¢e je moral pokazati vse svoje odlike in sposobnosti, da bi
v areni gradbenih materialov in njihovi medsebojni tekmi vzbudil zanimanje trga.

S pojavom na trzZi$¢u, mu je bila zaértana razvojna pot; le-to razdelimo v dve osnovni

smeri:

b) razvoj velox elementa — prefabricirane plosce.

a) razvoj Velox plosce

a)

Proizvodni program 2,5 cm,
3,5cm, 5cm ni in ne bi smel
biti tako tog, da ne bi sprejel
odmeva trzisa in se prilago-
dil s svojimi proizvodi potre-
bam in predlogom — Kkolikor
pac tehnoloske zasnove to
omogocajo. Pri vsem tem pa
daje prefabrikacija plosce v
elemente moznosti, da idejo,
§e tako nenavadno, lahko
uresni¢imo. Ob ideji navadno
stojijo zahteve fizikalno teh-
ni¢nega znacaja, ki se z di-
menzijami in obdelavo strne-
jo v koncen, Zeljen proizvod.
Plosco samo najveC uporab-

ljamo v sistemu gradnje z
opaznim betonom, kjer nam
izbrane debeline jedra =z
ustreznimi plos¢ami v pogle-
du toplotne zascite objektov
in njihove stabilitete popol-
noma ustrezajo. Siri pa se
njena uporaba tudi pri toplot-
nih in zvoén'h izolacijah stro-
pov. Prenekatero oko projek-
tanta predvidi velox ploico
kot vidno stensko ali stropno
oblogo. Navadno so v taki iz-
biri plosce obarvane s toni te-
meljnih jubocolorjev, kar daje
sicer grobi a zanimivi struk-
turi prav estetske efekte.

Zaceli smo izdelovati tudi garaZe v paketu

b)

Velox plos¢a dozivlja v pre-
fabrikaciji mocan in vsestran-
ski razvoj, ki gre v dve os-
novni, dokaj razlicni smeri.

1. podrocje gradnje — pra-
ve montazne gradnje s tanko-
stenskimi lepljenimi elementi.
Na tem podrocju je nastala
kot najenostavnejSa velox ga-
raza, sledijo pa ji velox vi-
kend in velox montaZna atrij-
ska hiSa. Po odmevu s trga
smo izdelali garazo v paketu,
v naslednji fazi pa bo »paket«
zajel tudi vikend in morda
hifo — perspektiva je torej
hisa v paketu.

Velox lepljen stenski ele-
ment je nosilni element objek-
ta, hkrati pa zadosten toplot-
ni izolator. Debelina stene je
seveda prilagojena nalogi, ki
jo opravlja. (npr. atrijska hisa
ima zunanjo nosilno steno iz
plos¢e deb. 3 X 5cm, notra-
njo predelno pa iz plos¢ de-
beline 3 X 3,5 cm, medtem ko
toplotno zvocno in staticno
manj zahtevni garaZi odgovar-
ja element deb. 3 X 2,5 cm.

2. podrocje prefabrikatov
— velox montazni stropni
elementi viSine 12,5—57 cm,
Za podrocje armirano opecnih
stropov predstavljajo Velox
stropni elementi kvaliteto in
konkurenc¢no nadomestilo. Vi-
§ine 12,5—57 cm nam povedo,
da ti elementi ne poznajo
problemov razpona. Prihra-
nek na materialu in Casu, sta
dva bistvena pokazatelja eko-
nomske upravicenosti.

Velox nosilni panoji za raz-
pone do 6 m in nosilnosti do

690 kp/m* so zanimivi pred-
vsem v industrijski gradnji.
Predstavljajo podroc¢je razvo-
ja, da bodo ob vstopu na trg
¢imbolj izpopolnjeni.

. — velox montazne prekla-
e

— velox omarice za robo

To sta dva proizvoda, za-
nimiva za trzisce, ki za svojo
realizacijo zahtevata doloceno
investicijo, kot tudi dobro
raziskavo trzisca.

Naj bo to bezen pregled in
smernice s podroc¢ja predelave
veloxa. Dan za dnem se po-
rajajo nove ideje, ideje o no-
vih proizvodih, o izpopolnit-
vah. Ob delu z veloxom raste
nasa izkuSenost, bogatejsi smo
za nova spoznanja, da lahko
in z veseljem odgovarjamo na
vprasanja vseh, ki so se odlo-
Cili za velox, ker vidijo Vv
njem kvaliteten material.

dipl. inZ. RAJKO JAVORNIK

Velox montazni stropni elementi
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INDUSTRIJSKI RAZVO] PROIZVODN]JE STAVBENEGA POHISTVA

Do leta 1973 nov
sodoben obrat

Tehnologija proizvodnje je Ze v celoti pripravljena

V leiih po vojni o kakSni razviti proizvodnji stavbnega
pohistva kljub temu, da je bil obseg gradnje stanovanj in dru-
gih zgradb druzbenega standarda v polnem razmahu pri nas,

ni bilo mo¢ govoriti.

Pred drugo svetovno vojno je bil obseg stanovanjske gra-
ditve in drugih objektov v znatno manjsi meri. Ta dejstva
predvsem pa druzZbeno ekonomski pogoji so ovirali razvoj
velikoserijske proizvodnje v tej panogi gospodarstva.

Vse potrebno stavbeno po-
hiStvo za stanovanjske, po-
slovne, javne in druge zgrad-
be so izdelali v wvedjih in
manjsih zasebnih delavnicah
na primitiven maloserijski na-
¢in.

Po vojni so bile vse sile
usmerjene na izgradnjo in ob-
novo bazicne industrije, ki naj
omogoci nadaljnji razvoj Slo-
venije in ustvari boljse pogo-
je za zivljenje prebivalstva.
Stanovanjska izgradnja je za-
ostala za tedanjimi velikimi
potrebami, primanjkovalo je
stanovanj posebno v mestih
in industrijskih centrih za no-
vo prebivalstvo, ki je zaradi
naglega razvoja industrije ne-
nehno dotekalo s podezelja.
V tej dobi so se v vecji meri
obnavljala v vojni porusena
stanovanja, izgradnja novih
pa je potekala s pocasnejsim
tempom. Za kritje teh potreb
so bila tudi v Ljubljani osno-
vana manj$a podjetja med
njimi tudi »Stavbeno mizar-
stvo« v Slomskovi ulici in
»Tesar« v Parmovi ulici. Ven-
dar je tudi tu proizvodnja po-
tekala na primitiven obrtni-
ski nacin.

Omenjeni podjetji sta pre-
vzemali ve¢ja narocila stav-
benega pohistva za stano-
vanjske bloke, Sole, upravne
zgradbe itd. Kljub temu pa te-
daj proizvodnja stavbencga
pohistva na teh dveh obratih
ne pomeni nekega napredka v

proizvodnji, Proizvodne kapa-
citete so bile sicer zadostne,
ko je bil tempo gradnje sta-
novanj in gradnje na sploh Se
zelo Sibak.

S planirano izgradnjo stano-
vanj in hitrim razvojem so-
rodnih podjetij ter uvedbo
standardizacije je kolektiv
»Stavbenega mizarstva« pricel
misliti na uvedbo sodobne
tehnologije in obnovo strojne-
ga parka. Realizacija tega mu
je bila omogocena leta 1963
ob pripojitvi k Galanteriji
Podpe¢ v skupno podjetje
LKL. (Lesni kombinat Ljub-
ljana).

V novo imenovanem pod-
jetju so bile formirane sluzbe,
ki so obratu zagotovile teh-
noloski razvoj in nabavo no-
vih strojev.

Leta 1968 se je pripojilo §e
podjetje »EDILIT« iz Parmove
ulice in tako je LKL z uved-
bo racionalizacije tudi na tem
obratu, razpolagal z dokaj
mocno proizvodnjo stavbnega
pohistva.

Leta 1970 je nase podjetje
LKL spremenilo svoj naslov
in se od tedaj dalje imenuje
»Hoja« Ljubljana. § stalnim
naras¢anjem potreb stavbne-
ga pohistva predvsem za turi-
sticne objekte sta se obrata
specializirala za izdelavo in
montazo stavbnega pohistva
takega tipa. To pohistvo je iz-
redno zahtevino po kakovosti,
izdelavi in montazi.

Uspesno smo se vkljudili
tudi na mednarodno trzisce in
sicer v Zahodno in Vzhodno
Nemcijo, Svico in Libijo.

Nase podjetje je eno izmed pr-
vih v Jugoslaviji, ki je dobavljalo
stavbeno pohisStvo za hotelske ob-
jekte s specialnim uvoZenim okov-
jem, po Zelji investitorja in projek-
tantov. Zaradi izredne kakovosti
in hitre izdelave ter montaze po
sistemu na klju¢ smo opremljali
vse vecje turisticne objekte ob
Jadranski obali in sicer Portoroz:
hotel »Jadranka« in Depandansa
hotela »Riviera«; Koper: hotel »Zu-
sterna«; Medulin pri Pulju: hotel
»Belvedere«; Umag. hotel »Kato-
ro«; Pored: hotel »Materada«; Si-
benik: hotel »Solaris«; Trogir: ho-
tel »sMedena I, I1, 1ll«; Zadar: ho-
tel »Barbara« in »Parke«; Petréami:
hotel »Makija«; Cavtat pri Dubrov-
niku: hotel »Albatros«; Krk: hotel
»Njivice« in naselje Pehariek; Ma-
li LoSinj: hotel »Belevue«; Korcu-
la: hotel »Marko Polo< in »Posej-
don« V., Luka; Sarajevo: hotel
»Terma« mna Ilidi; Orebi¢, hotel
»Perna«; Gacka pri Plitvicah: ho-
tel »Gacko LeSce«; Beograd: hotel
»Moskva« (v izgradnji); Bled: ho-
tel »Golf« in Ljubljana: hotel
»Leve.

Sedanje stanje gospodarstva

terja temeljite spremembe Vv
financni politiki zato se po-
polnoma ukinja gradnja ob-
jektov brez kritja. Gradijo sc
le objekti za katera so zago-
tovljena finacna sredstva, to
pa je predvsem stanovanjska
izgradnja.
Da bi se uspe$no vkljucili
na tem podrocju v trzisce
stavbenega pohistva in pri-
lagodili proizvodnjo in ar-
tikle potrebam stanovanj
se je vodstvo podjetja ob
podpori kolektiva Mizar-
stvo I in Mizarstvo II od-
locilo, da se zgradi nov so-
dobzn obrat na industrijski
coni Vi¢, poleg na novo
zgrajenega obrata Velox.
Priceli smo Ze s priprav-
ljalnimi deli. Tehnologija
proizvodnje je Ze v celoti
pripravljena, obrat pa bo
gotov v aprilu 1973.

PRIMC ZORAN

Primer velox gradnje

SELE LETO DNI JE MIMO

VSEPOVSOD
VELOX GRADNJE

Nov nacin gradnje stanovanjskih, hotelskih in drugih
objektov je v zelo kratkem casu osvojil Slovenijo,
pa tudi druge kraje v drzavi

Minilo je nekaj ve¢ kot leto dni, odkar so se v okolici
Ljubljane pojavili malce ¢udni gradbeni objekti. Ljudje so se
z zanimanjem in negotovostjo ozirali proti zgradbam s svojimi
sivo rjavimi fasadami, ki so neverjetno hitro rastle in dobi-

vale koncne oblike.

Leto dni je mimo, odkar se je
SGP Grosuplje, SGP Stavbenik Ko-
per in nekaj privatnikov spoprijelo
pri nas s povsem novim nadinom
gradnje kakor tudi novim materia-
lom. Podjetje Hoja Ljubljana je da-
lo na trg prve velox gradbene
ploice. Plosca, ki sluZi kot zgub-
ljeni opaZ, toplotni izolator ima
svoj zacelek v sosednji Avstriji.
Petnajstletni kakor tudi novejsi ob-
jekti v Avstriji so dobili pri nas
ze Stevilne inalice. Novi hotel v
Lipici je med prvimi katerega no-
tranjost stene so se gradile v ve-
loxu. Poleg tega je zrasel v Sent-
vidu pri Ljubljani velik stanovanj-
ski objekt, takozvani »bumerange.
SGP Stavbenik Koper je poleg tega
zgradil s svojo gradbeno skupino
v Ljubljani v naselju BS-7 pri Rus-
kem carju v veloxu cca 150 vselji-
vih stanovanj. Na Trati pri Seni-
vidu je pricel z gradnjo novega
sbumerangu« podobnega bloka.
Nadalje predvideva v naselju BS-7
— mala ulica gradnjo 250 stano-
vanj v blokih, ter 8 atrijskih his.

Ce se ozremo na drugo podjetje
SGP Grosuplje, ki je preusmerilo

Naje podjetje je med drugim opremilo tudi hotel Albatros v Cavtatu pri Dubrovniku

za 80 ", stanovanjsko gradnjo kla-
siéne v velox tehnologijo, vidimo,
da gre velox gradnja z velikimi ko-
raki naprej. Omenjeno podjetje je
koncalo deloma ali v celoti v letu,
ki se mu bliZa konec zelo impo-
zantne objekte. Izroéilo je v upo-
rabo 3 stanovanjske bloke v Treb-
njem in zgradilo do tretje gradbe-
ne faze »U blok« na Vifu z bruto
povriino okrog 7.500 m*. Predvide-
na je izgradnja nadaljnjih treh
enakih blokov. V njegovem projek-
tvinem biroju snujejo in projekti-
rajo Se nadaljnje gradnje v veloxu.
V naselju VS-6 na Vifu bo zraslo
Se okrog 8 blokov in stolpnic. Pri-
¢eli so z zazidave Ambroievega
trga, kjer bo okrog 220 stanovanj.
Poleg ljubljanskega bazena, kjer je
tudi podjetje za napredek stano-
vanjskega in javnega okolia »Am-
bijent« prifelo s projektiranjem
Murgelj in nekaj visokih objektov
v veloxu ,je ta gradnja osvojila
tudi ostale kraje v Sloveniji in Ju-
goslaviji. SGP Vegrad iz Velenja bo
gradilo v Celju in Karlovcu 12 nad-
stropne stolpnice, GP Tempo iz Za-
greba gradi v Prezidu tovarno po-
hiStva, GP Zidgrad Idrija pa rea-
lizira v veloxu znano 3olo v Cerk-
nem, katero je projektiral Projek-
tivni biro »AB« v Ljubljani.

Zelo veliko je pripomogel k afir-
maciji velox gradnje tudi sejem
gradbenistva v Beogradu, katerega
se je udelezilo tudi nase podjetje.
Danes ve za velox skoraj sleherni
gradbenik v Jugoslaviji.

Poleg vseh opisanih gradenj je
za marsikoga, ki ima avtomobil
brez »Stalce« zanimiva velox ga-
raza. Garaza, ki jo je moé posta-
viti v enem dnevu je na izgled ek-
vivalentna klasi¢ni. Je cenena in
jo zgradi lahko vsak posameznik
ker jo dobi v paketu.

Podjetje ima namen razsiri-
ti svojo dejavnost na montaz-
ne vikende in stanovanjske
atrijske hiSe »Murglje«, ter
fasade montaznih jeklenih
konstrukcij »Trimo« Trebnje.
S tem pa bo tudi velox mate-
rial dosegel plasma, ki si ga
Zeli HOJA, ter vsak zaintere-
sirani posameznik te cenene
gradnje.

MAGISTER MARKO, dipl. ing.



YV novo leto 1972

Pcnovno smo na pragu novega leta.
Spet si bomo segli v roke in si Zeleli vso
sreco. Ob tem pa bomo pomislili na do-
godke, ki so nas spremljali in oblikovali
nasa dozivetja v preteklem letu.

Prav je, da se tudi mi v podjetju Hoja
spomnimo, Raj vse smo storili v letu 1971
in kaksni so obeti za pnaprej.

Minulio leto je bilo gospodarsko in po-
liticno zelo razgibano. Svetoona denarna
kriza, napetosti v politicnem Zivljenju in
nazadovanje svetovne gospodarske rasti so
pustili posledice tudi v jugoslovanskem
gospodarskem Zivljenju. Ce dodamo Se
nase specificne slabosti, tj. velika nelikvid-
nost gospodarstva, pomanjkanje deloone
sile, neurejene sistemske resitve gospodar-
skilh problemob, zapiranje trzZis¢ v nacio-
nalne okvire in Se podobno, pse to je
imelo za posledico, da se je jugoslovansko
gospodarstvo ob visoki stopnji rasti in
inflacije, nenormalno razoijalo. Posledice
tega razvoja pa je obcutilo tudi nase pod-
jetje.

Ceprav bomo belezili povecanje obsega
proizvodnje glede na leto 1970 za 28 od-
stotkov in temu primerno tudi osebnih
dohodkop, pa nam bo uspesnost poslova-

nja padla pri sredstvih za nasSo razsir-
jeno reprodukcijo. To pa pomeni, da smo
morali opraviti ve¢ dela za manjsi do-
bicek. Kljub lemu pa v podjetju nismo
¢rnogledi in glede na vse opisane zunanje
momente belezimo zadovoljiv uspeh poslo-
vanja v letu 1971.

Kaj lahko pricakujemo od leta 1972.
Ze vnaprej lahko trdimo, da bodo gospo-
darska gibanja tako v svetu, kakor tudi
doma Se vedno zelo razgibana, vendar z
mocnim poudarkom na upadanju kRonjunk-
ture. To pa pomeni, da bomo morali za
izpolnitep nasih nalog zelo dobro in uspes-
no delati, da ne bomo zabredli v teZave.
Prap gotovo si zato zZelimo v novem letu
veliko poslobnega uspeha in ¢im uspes-
nejse premagovanje vbseh teZav in izpol-
njevanje pseh nalog, ki si jih bomo zadali.
Potrebovali bomo veliko enotnosti, po-
Zrtvovalnosti in sloznega dela, da bomo
uresnicili nase cilje in obdrzali nase pod-
jetie na solidni visini.

Osebno pa Zelim vsem c¢lanom Hoje
¢:m boljse delo in pocutje v nasem kolek-
tiou, v oscbnem Zivljenju pa sreéo in za-
dovoljstvo v novem letu.

JOZE KOVAC, dipl. inZz.

- GLASILO
KOLEKTIVA
PREDELAVE
LJUBLJANA hoja
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OBVESTILO NASIM BRALCEM

Za razliko od prejsnjih in prihodnjih Stevilk naSega glasila
HOJA, smo tokrat nekoliko drugace razporedili strani, kajti sred-
nje Stiri strani so le dodatek k osmim stranem, ki smo jih tokrat
namenili predvsem nasim poslovnim partnerjem in kupcem, da
bi jih seznanili z nekaterimi nasimi izdelki in poslovanjem. Ti
bodo prejeli glasilo HOJA brez dodatka, ki je namenjen le cla-
nom nasega kolektiva. V tem dodatku na Stirih straneh pa smo
tokrat skusali posredovati v nekoliko bolj strnjeni obliki pri-
spevke iz dela in zZivljenja v nasem kolektivu,

@ ZE NASLEDNJA STEVILKA HOJE, KI BO IZSLA V ZACETKU
@ PRIHODNJEGA LETA, PA BO SPET V OBICAJNEM OBSEGU
@ IN Z NESPREMEN]JENO VSEBINO

G E LRI OSSRE GIASNEEES) B CRVEN T HE T T BT AN OV

Tudi v prihodnje tako prizadevni

Govoril je generalni direktor ing. JoZe Kovac, v imenu jubilantov pa se je
zahvalil Stane Kenig

Cetrto srecanje delovnih jubilantov je bilo 27. novembra v salonu gostisa RIO.

Svecanost je pricel Joze Silc, ki je toplo pozdravil 42 jubilantov (eden je bil zaradi
bolezni odsoten), nato pa je govoril generalni direktor ing. Joze Kovac. Najprej je na
kratko orisal razvoj in sedanje stanje podjetja, nato pa je govoril tudi o tezavah na
trziScu ter perspektivi podjetja. Poudaril je prizadevnost kolektiva, pripravljenost
vlagati ustvarjalne viske dela v gradnjo objektov za preselitev obrata Mizarstvo I in II.
Samo v zdruzeni proizvodnji je bodocnost podjetja. Res je, da smo z investiranjem
v zamudi, toda za obstoj podjetja je treba to zamudo nadoknaditi. Res je tudi, da so
se delovni pogoji v mnogih obratih temeljito izboljsali (primer nove hale na obratu
Tesarstvo). Tudi o rentabilnosti Galanterije Podpec so bile izreCene spodbudne besede.

V imenu jubilantov se je za spodbudne direktorjeve besede zahvalil Stane Kenig
in obljubil, da bodo Se vnaprej tako prizadevni kot so bili do sedaj, da bodo druzno

delali za Se boljsi razvoj podjetja.

Po razdelitvi priznanj in nagrad je bila prosta zabava. Nastalo je prijetno razpo-
loZenje, razvezali so se jeziki, zadonela je pesem, harmonika pa je vabila na ples.

Tudi to srecanje je pokazalo, kako skromen je nas delavec in kako hvalezen za
vsako pozornost, ki mu jo izkaze vodstvo podjetja.

Naslednje srecanje jubilantov bo prihodnje leto pred prvim majem.

JANEZ GABROVSEK

Cetrta skupina nasih delovnih jubilantov

POMENEK Z NASIM STIPENDISTOM

Nikoli
prevec
denarja

Janez Iler¢ic se bo po
konéanem studiju zapo-
slil v nasem podjetju

Komaj nekaj dni je mi-
mo, ko sem na otvoritvi
nove prodajalne »MAXI
MARKETA« v Ljubljani
srecal Studenta BTF —
Iler$ic Janeza ter z njim
malo pokramijal. Cas je bil
obema skopo odmerjen,
zato sem su zastavil nekaj
vprasanj, na katera pa mi
je brz odgovoril:

Od kdaj ste nas stipen-
dist?

— Od letoSnjega solske-
ga leta.

Katero Solo obiskujete?

— BTF — gozdarski od-
delek, odsek za lesno teh-
nologijo.

Zakaj ste si kot Stipen-
dista izbrali »HOJO«?

— Ker je v Ljubljani,
ker me zanima nadin pro-
izvodnje podjetja in ker je
ime HOJA znano in njeni
proizvodi  dobivajo  vse
vecja priznanja.

Od kje poznate podjetje
HOJA?

— Se iz casov, ko se je
podjetje imenovalo LKL
(Lesni kombinat Ljublja-
na).

Ali veste kaj pomeni be-
seda »HOJA«?

— Beseda pomeni vrsto
iglavca.

Morda poznate tovarni-
Sko glasilo nalega podjet-
ja?

— Poznam in se mi zdi
dokaj urejeno in prirejeno
nivoju bralcev.

Kje ste si prvic ogledali
glasilo?

— Prvo glasilo LKL —
»Glasnik« — sem si ogle-
dal pri soSolcu, katerega
oce je bil zaposlen pri te-
danjem LKL. Sedanje gla-
silo pa sem dobil v ka-
drovskem oddelku podjet-
ja, kjer sem bil na razgo-

Janez Ilersic

voru v zvezi z mojo sti-
pendijo. Dali ste mi ga
prav vi.

Koliksna je visina vase
stipendije?

— 400 novih dinarjev.

Vam to zadostuje z ozi-
rom na sedanje cene?

— Osebno nisem nag-
njen k nepotrebnemu tro-
senju denarja, zato mi ta
viSina Stipendije v glav-
nem zadoS§c¢a, sicer pa §tu-
dentu denarja nikdar ni
prevec.

Kaksna je vasa zZelja po
konfanem Studiju in kaj
od podjetja pricakujete?

— Po kon¢anem §tudiju
se zelim zaposliti pri pod-
jetzu »HOJA«, od podjet-
ja pa pri¢akujem zanimivo
delo ter Kkar najhitrejSo
zdruzitev vseh obratov po
zafrtanem planu,

In kaj vam pomeni be-
seda VELOX?

— Beseda mi ni tuja in
mi pomeni ime za vrsto
gradbenih  plos¢, Kkatere
nova tovarna — edinstve-
na v Jugoslaviji — v zad-
njem casu z uspchom pro-
izvaja.

Minute so hitele in Ja-
nez je moral na predava-
nje, jaz pa opraviti svoje
obveznosti in razSla sva
se.

DRAGO REDENSEK
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Se enkrat: »Potrebujejo naso pomot«

Clanek, ki je med ¢lani kolektiva sprozil razliéne komentarje in tudi zelo kriti¢ne ocene

V zadnji Stevilki »Hoje« smo brali pod gornjim naslovom sestavek,
ki ga je prispeval tovari§ Drago Redensek in v katerem opisuje proble-
matiko v zvezi z vajenci. V navedenem sestavku smo brali poleg osta-

lega tudi naslednje:

»NE BO ODVEC, CE SPREGOVORIMO NEKA]J BESED O VAJENISKIH
NAGRADAH. VAJENCI, KI SO V PODJETJU PRVO LETO, IMAJO DOLO-
CENO OSNOVNO NAGRADO V VISINI 550 ND, YENDAR S§ POUDAR-
KOM, DA SE VAJENCEM — DOMACINOM ZMANJSA NAGRADA ZA 20

ODSTOTKOY«,

Ta stavek je povzrocil med ¢lani
kolektiva razlicne komentarje in
kot smo zvedeli tudi zelo kriti¢ne
ocene. Delavei na enem izmed na-
§ih obratov so se spraSevali, kak-
Sno politiko vodi podjetje ko va-
jencem domacinom zmanjSuje va-
jeniske nagrade za 30 odstotkov?
Menili so, da je to glavni vzrok,
da ni moc¢ dobiti vajencev doma-
¢inov in da zaradi tega moramo
*uvoziti« vajence iz sosednjih re-
publik. K tej oceni ne moremo na-
sprotovati, ker so jo bralci ustva-
rili po samem naslovu, zlasti pa
po zgoraj citiranem stavku. Zaradi
tega in na predlog nekaterih sode-
lavcev dajem svoje mnenje in po-
jasnilo v zvezi z objavljenim se-
stavkom. Nimam pomisleka, da je
tovari§ Redendek imel dober na-
men, vendar se mu je verjetno
nehote nekoliko ponesrecil zgoraj
citirani stavek. Ker doma ni do-
volj kandidatov ne le za poklice,
ki jih potrebuje naSe podjetje (mi-
zar — tesar), paé pa tudi ne za
ostale poklice, je hitro razvijajoce
se slovensko gospodarstvo prisilje-
no oskrbovati se z vajenci tudi iz
drugih republik. Zaradi tega naSe
podjetje, pa tudi druga slovenska
podjetja is¢ejo vajence zlasti v ti-
stih krajih, v katerih industrija Se
ni dosegla razvoja, ki omogo¢a za-
poslitev celotnega prirastka prebi-
valstva.

Kar zadeva vajeniSke nagrade je
stvar nekoliko drugacna, kot jo
bralcem prezentira citirani stavek.
Vajenci, ne v prvem in ne v na-

slednjih letnikih, nimajo s pravil-
nikom v naprej dolofene osnovne
vajeniSke nagrade, pac¢ pa to, po
dolo¢bah 12. ¢lena pravilnika o va-
jencih, dolo¢i svet delovne enote
posamezno za vsakega vajenca,
ob upostevanju vajencevega odno-
sa do dela in doseZenega ucnega
uspeha, z omejitvijo, da nagrada
ne sme biti niZja od 30 %, povprec-
nih OD podjetja za vajence v I.,
40 %, povpreénih OD podjetja za
vajence v II. in 50 %, povprecnih
OD podjetja za vajence v III. let-
niku ucenja. Tako dolofena vaje-
niSka nagrada se Se zviSa za 40,00
za dober do 140,00 N din za odlien
ucni uspeh v predhodnem letniku
ucenja. Ta »dodatek« naj bi va-
jenca stimuliral za boljse prizade-
vanje pri ucenju. Ne da bi opisal
vzroke menim, da je neizpodbitno
dejstvo, da sleherni drzavljan, ki
stanuje in se hrani v menzah, re-
stavracijah, gostilnah in drugih
druzbenih objektih, porabi za hra-
no in stanovanje ve¢ denarja kot
tisti, ki stanuje in se hrani v last-
nem stanovanju ali pri svojih star-
§ih. Zaradi tega je v 13. élenu
citiranega pravilnika doloeno, da
se pripadajofa wvajeni$ka nagrada
zniza vajencu (ne glede ¢e je do-
macin ali »tujec<) za dolofen od-
stotek v naslednjih primerih, in
sicer:

1. 20 % za vajence, ki stanujejo
v lastnem stanovanju ali v stano-
vanju svojih stariev in se pri njih
hranijo;

2. 50 % v primreih, ko placuje

podjetje za vajence stro$ke bivanja
v internatu, vendar samo za d£as,
ki ga vajenec prebije v internatu.

To dolodilo je sprejel DS podje-
tja_ z namenom, da ustvarimo pri-
bliZno enaki pogoj za vse vajence,
vendar to dolocilo ne daje mozno-
sti za ustvarjanje razlik med va-
jenci iz SR Slovenije in vajenci iz
drugih republik. S podpisom samo-
upravnega sporazuma in predvsem
z »vstopom« vajencev v internat
doma srednje gradbene 3ole, pa so
na tem podrocju nastale popolno-
ma nove Kvalitete, ki jih moramo
upostevati tudi v nasi praksi. Gle-
de na to je odbor za interne samo-
upravne akte na seji dne 16. 11.
1971 sklenil predlagati DS popravek
pravilnika o vajencih, tako da bi
vajeniSka nagrada znaSala:

v L. letniku 20—25 ", povprecnih
OD podjetja,

v II. letniku 25—30 ", povprelnih
OD podjetja in Se dodatek za do-
ber, prav dober in odli¢en uspeh
iz I. letnika v znesku 40, 70 ozi-
roma 100 din.

v III. letniku 30—35 %, povpreé-
nih OD podjetja in 3e dodatek za
dober, prav dober in odlien us-
peh iz II. letnika v znesku 60, 100
oziroma 140 dinarjev.

Stroske internata naj bi po pred-
logu placevalo podjetje in ne vaje-
nec iz svoje nagrade, le v tem pri-
meru pa bi se vajenifka nagrada
znizala za 20 Y%,.

@ Spostovani bralcil S tem sestav-
kom sem vas Zelel pravilno in-
formirati o zadevi, hkrati pa
izraziti zadovoljstvo, da vas ta
vprasanja in druge poslovne od-
loitve v podjetju zanimajo in
da pri njih Zelite sodelovati. To
nam je hkrati dokaz, da na$s
Casopis berete. Priporoam vam,
da v njem sodelujete tudi vi,
bodisi z vaSimi prispevki ali z
vprasanji in predlogi, o ¢emer
Zelite da piSemo,

DANILO BAJAT

® VPRASANJA IN ODGOVORI ®

.' VPRASANJE: Delavec odide na odsluZenje vojaskega roka
Vv maju, vime pa se movembra naslednje leto. Kak3no pravico
ima do korid¢enja letnega dopusta pred odhodom in po vrnitvi?

ODGOYOR: Delavec pridobi pravico do letnega dopusta po
11 mesecih nepretrganega dela. Pripadajoci mu letni dopust lah-
ko delavec koristi v tekotem koledarskem letu. Datum pricetka
koris¢enja dopusta sporoéi delavcu podjetje z obvestilom o let-
nem dopustu najmanj 30 dni pred dnevom, ko naj delavec na-
stopi dopust ali pa se delavec in podjetjc sporazumno dogo-
vorita kdaj naj delavec nastopi dopust. Ni ovire da delavec, ki
$i je pridobil pravico do letnega dopusta tudi izkoristi ta dopust
za tekoce leto v casu od 1. januarja do odhoda na odsluZenje
vojaskega roka. V casu, ko je na odsluZenju vojaskega roka je
delavec ¢lan delovne skupnosti, vendar vse njegove pravice in
dolZnosti iz naslova dela mirujejo. Ce delavec NEPOSREDNO po
odsluZitvi vojaskega roka nastopi delo, se §teje, da delo ni bilo
pretrgano in ima pravico do letnega dopusta, ki mu pripada za
leto v katerem je nastopil delo po odsluzitvi vojaskega roka,

.. @ VPRASANJE: Kakine so pravice do nadomestila za voja-
Ske obveznosti (zdravstveni pregledi, nabori)?

. ODGOVOR: Za ¢as odsotnosti delaveca z dela zaradi vojaskih
vaj, predvojaske vzgoje, udelezbe v civilni zaséiti, porote na
sodis¢u in za_€as, ko se je ta moral brez svoje krivde odzvati
pozivom vojaskih in drugih organov, prejme delavec nadomestilo
osebnega dohodka. To nadomestilo je enako povpreénemu oseb-
nemu dohodku, ki ga je prejel delavec v enakem ¢asu za oprav-
ljeno delo v zadnjih treh mesecih pred mesecem odsotnosti za
katerega se nadomestilo obratunava. Torej nadomestilo osebnih
dohodkov sprejme delavec tudi za ¢as odsotnosti z dela zaradi
vseh primerih le za tisti ¢as, ki mu ga pristojni organ, ki ga je
klical prizna na ustreznem dokumentu, ki ga delavec mora vsa-
nabora, zdravstvenih pregledov in v drugih primerih, vendar v
kokrat predloZiti zaradi refundacije (povracila podjetju izplaca-
nega zneska). Ce delavec ne predlozi dokumenta za refundacijo,
nir:lm pravice do nadomestila osebnih dohodkov za ¢as odsotnosti
z dela.

DANILO BAJAT

RESEVAN]JE NASIH PERECIH PROBLEMOV

Vpliv sindikata na stabilizacijo gospodarstva

Prizadevanja za uveljavitev take gospodarske politike, ki bo krepila materialno osnovo samoupravljanja in zagotavljala samoupravne

pravice delavcev

V Ljubljani je bila minuli mesec prva konferenca sindi-
kata delavcev industrije in rudarstva Ljubljane, 7. in 8. de-
cembra pa v Kranju III. kongres sindikata delavcev indu-
strije in rudarstva Slovenije.

Najprej bi napisal nekaj stali3¢, za katera smo se za-
vzemali na I. konferenci sindikata Ljubljane, v naslednjem
sestavku pa izvletek pomembnejsih novosti iz Programskih
usmeritev sindikata Slovenije v obdobju od leta 1971 do
1975.

Razprava v Ljubljani se je nanasala na tri podrocja,
katera smo poizkusali podkrepiti konkretno s podatki iz
gospodarstva in to:

Problem stimulacij za izvoz in zunanje trgovinskega
deficita, problem nelikvidnosti gospodarstva, ter o delu
na podrocju samoupravnega sporazumevanja in dogovar-
janja o delitvi osebnega dohodka in cenah. Vse troje se
nanasa na nujnost stabilizacije naSega gospodarstva, dolo-
¢eno vlogo pa naj bi pri tem imel tudi sindikat.

Naj najprej citiram prvo tocko I. poglavia o samo-
upravnem polozaju delavcev v zdruZenem delu, napisano
v programskih usmeritvah sindikata za obdobje od 1971
do 1975 leta.

1. »Sedanja trina gibanja, nelikvidnost, prezaloZenost
delovnih organizacij in drugi nestabilni pogoji gospodar-
jenja siromasijo materialno bazo samoupravljanja in bistve-
no omejuje temeljne pravice in dolZnosti delavcev, Zato
kongres zahteva uveljavitev take gospodarske politike, ki
bo krepila materialno osnovo samoupravljanja in zagotav-
ljala samoupravne pravice delavcev.«

Na podroéju izvoza ne moremo govoriti ravno o ne-
gativnem poslovanju lesne industrije v leto$njem letu, ker
je dinar ravno devalviral na zadetku leta. Devalvacija je
pozitivno vplivala na rentabilnost poslovanja izvoznikov,
medtem ko inflacija kljub izredno modni stopnji v letos-
njem letu Se ni pobrala celotne akumulacije, da bi belezili
po do sedaj znanih podatkih Ze negativno poslovanje.

Tako podjetje, ki je v preteZni meri usmerjeno na iz-
voz, posluje v izvozu dolofen ¢as po devalvaciji pozitivno
potem pa domaca inflacija pobira akumulacijo, kljub pri-
znavanju dodatnih premij, ki adekvatno ne morejo slediti
povecevanju stroSkov. Ta potek ima kup negativnih po-
sledic. Isti izdelki imajo visje cene na domacem trgu od
izvoznih. To vpliva na preusmeritev prodaje na domace
trzis¢e, kar pa vedno ni mogoce. Prvié zaradi omejenosti

absorbiranja domacega trzii¢a, ker izvozniki delajo navad-
no velike serije (GP Podpec) nadalje pa je teZko zapustiti
Ze osvojeno svetovno trzis¢e. Koncni rezultat tega je
zmanjsevanje izvoza in povecevanje negativne zunanjetrgo-
vinske bilance, pritisk na domace trzisce z visokimi cena-
mi, s katerimi si poizku$a pokrivati ustvarjeno izgubo v
izvozu. To lahko podkrepimo z naslednjimi Stevilkami o
poslovanju naSega obrata GP Podpec. Zato poglejmo stop-
nje dohodka v posameznih letih in povpreéno udelezbo v
izvozu od celotne realizacije:

Sl'Dplaja o ,

) o izvoza
1965 =50, .
1966 devalvacija + 7.7 —
1967 — 80
1968 — 53 77
1969 —13,8 68
1970 —18,0 68
1971 — 1, 9. — devalvacija + 2,0 69

Torej GP Podpe¢ je poslovala rentabilno samo prvo le-
to po devalvaciji 1966, potem pa se je zmanjSevala stopnja
Cistega dohodka do najvedje negativne vrednosti —18,0 Y,
v letu 1970, da bi v letosnjem letu zopet poslovali pozitivno
zaradi devalvacije.

Vzrok zmanjsevanja stopnje istega dohodka med dve-
ma devalvacijama je v nerealni pariteti dinarja oziroma v
previsoki stopnji inflacije, o femer sem Ze pisal. Iz teh
podatkov lahko zaklju¢imo, da neposredni proizvajalec —
izvoznik ne razpolaga s sredstvi, ki jih ustvarja. Vv nasi
razpravi smo se zavzemali za ekonomsko plafilo ustvarje-
nih deviz, da pa mora drZava Se vedno regulirati delitev
v skladu z nadim planom gospodarskega razvoja in v vidini,
ki jih dejansko ustvarimo.

Naslednji problem naSega gospodarstva je nelikvidnost.
Za razumevanjc nelikvidnosti bom navedel tale primer:
Srecata se dva prijatelja in zadneta razgovor o situaciji in
perspektivis vojega podjetja. Predstavnik podjetja A) se
hvali, da investirajo vefjo vsoto denarja recimo 10 mili-
jonov din v investicijo X. Na vpradanje od kje jim denar
odgovori, »Pocakali bomo s placili robe naSim dobaviteljem
ter pohiteli z investicijo, da ¢im bolj uidemo podrazitvam.
Cez leto dni bo investicija paé viSja za 17 %.« Predstavnik
podjetja B je bil v drugaénem poloZaju. Razliko med kup-

ci in dobavitelji so imeli v podjetju pozitivho za isti gor-
nji znesek, pri tem pa izgubljali 17 %, letno. Istofasno so
imeli_Se konstantne tezave s pladili dobaviteljem in celo
izplaievanju osebnih dohodkov. Tudi v podjetju B so imeli
predvideno investicijo ravno za gornji znesek. Nacrti so
morali ostati v predalih zaradi zmanjSane stopnje ¢istega
dohodka na rafun podjetja A in, ker se istega postopka ni-
so privoséili na racun podjetja C.

Tudi to je praktien primer odtujevanja sredstev od
proizvajalcev. Poleg tega je to Se nevzgojno, saj ne zna
ceniti denarja tisti, ki ga dobi zastonj oziroma pod milej-
Simi pogoji. Ce bi tak$na vlaganja bila ekonomsko uteme-
ljena, to velja seveda za vse investicije, ne bi bila inflacija
pri nas v povpredju 13,86 %, od leta 1963 naprej. (Delo —
sobota 11. dec. 1971.) V istem obdobju je znaSala namrec
letna stopnja inflacije v ZDA 3,44 Yy, Veliki Britaniji 4,40 Y,
Avstriji 3,59, Nemciji 2,33, Franciji 3,95, Turéiji 6,53 9, itd.
Tako visoka stopnja inflacije daje mozZnost vplivanja na
delitev narodnega dohodka in na zmanjSevanje Stevila ude-
lezencev pri delitvi. Tega nismo pravilno delili, saj drugace
ne bi bilo treba obravnavati problema o socialni diferen-
ciaciji.

Naslednji vir inflacije je prehitro naras¢anje prejemkov
prebivalstva, Le ti narascajo hitreje od druibenega dohod-
ka, pri emer je treba opozoriti na strukturo samih pre-
jemkov. Tako so se povecali prejemki industrije SRS Vv
obdobju I,—VIIL. 1971 in primerjavi s I.—VI. 1970 skupaj za
31 Y, v tem pa osebni dohodki za »22 "), drugi osebni pre-
jemki za 46 %, drugi prejemki v gotovini pa 50, Ta
struktura delitve OD nam pove o povecevanju drugih pre-
jemkov, ki ne gredo preko placilnih list, v teh pa verjet-
no niso udelezeni delavci s spodnjega dela dohodkovne
lestvice.

V povprecju bi lahko ocenili, da sindikat dobro uspeva
pri zahtevah za poviSevanjem prejemkov glede na povece-
vanje Zivljenjskih stroSkov — 3e celo preve¢ — da pa bo
treba spremeniti notranjo strukturo delitve, ker nas le ta
vodi v povecfevanje socialne diferenciacije kljub navidezno
ugodnim povprecjem.

@ Zato bo ena od pomembnih nalog sindikata v bodoce
@® tudi na podrodju delitve dohodka usmerjena zmanjseva-
@ nju odtujevanja sredstev iz delovnih organizacij in kre-
@ pitvi materialne baze delavcev samoupravljalcev.

dipl. ing. CIRIL MRAK



IZOBRAZEVAN]JE V DELOVNIH ORGANIZACIJAH

Pogoj za vecji napredek

Tokrat kratek pogled v skrb za izobrazZevanje v nekaterih drugih dezelah

V SLOVO
FRANCU
STRLETU

Z zalostjo v srcu se
je kolektiv podjetja
Hoja poslopil od svoje-
ga c¢lana Franceta STR-
LETA, ki ga je kruta
usoda tako nepricako-
pano jztrgala iz nase
sredine. Se posebno
mocéno pa obcutijo to
izgubo njegovi delovni

® jih imajo drugi, ne morejo
® biti za nas vzor, paC pa
@ izkusnja, pri kateri se lah-
® ko mnogo naucimo. Sistem

Izobrazevanje strokovnih kadrov sodi danes v svetu med najbolj perece probleme gos-
podarstva vsake industrijsko napredne zemlje, ne samo zaradi naglega napredka znanosti in
tehnike, pa¢ pa tudi zaradi sploinih potreb prebivalstva, dviganja standarda in kulturne ravni.

Gospodarstvo  vsepovsod o sistemu izobraZevanja in @ prizadeto prenasati iz ene @ izobraZevanja je vedno naj- T e

& s . 4 = . Pl e > : . g tovarisi, ki so z njim
mocno obcu_h pomnn}}ganJc njegovi stabilizaciji glede na drzavc_: v drugo. Vsak si- @ tesneje povezan z druzbe- dolga leta delali in ne-
: ; ja. Erainghn, ® moZnostmi, gospodarskim looni dan.

no vplivajo in dajejo podo-
bo, specificno za tisto
druzbo. Tako sistemi, ki

goCe misliti na kakrSenkoli @ Sistemov izobrazevanja
vecji napredek. V gospodar-
stvu se dandanes zavedajo, da
je vlaganje v kadre nujna in-
vesticija, ki je eden izmed po-
gojev za ekonomski napredek.

Ena od znacilnih potez Vv
sistemih izobrazevanja stro-
kovnih kadrov je ta, da se ra-
zen potrebnih znanstvenih
raziskav v svetu usmerjajo
moc¢no na operativne naloge
izobrazevanja. Ta vpliv in ne-
posredni pritisk gospodarstva
na izobrazevalno politiko je
namrec ¢utiti tako na vzhodu,
kakor na zahodu. Zato tezi
vecina industrijsko naprednih
drzav za tem, da bi ustvarile
sodoben, prakticen in gospo-
darskemu sistemu najustrez-
nejdi  sistem izobrazevanja
strokovnih kadrov, ki naj bi
najbolje zadovoljil trenutne in
perspektivne potrebe drzave.

Bil je dober tovaris
pri delu, tih, skromen
in pedno pripravljen
pomagati, zato je bil v
kolektivu priljubljen in
spostovan. Njegopa de-
lovna vnema ga je tudi
pripeljala do usodnega
trenutka, ko mu je
smrt ugasnila prekrat-
ko Zivljenje.

Na njegovi zadnji
poti, ko smo ga po-
spremili, smo premislje-
vali o njem, o njego-
vem Zzivljenju, obujali
smo spomine na prezi-
vele trenutke z njim
ter nehote spoznavali,
da je najvecja sreca in
zadovoljstvo Ziveti in
da je tudi on, kljub svo-
ji bolezni in teZavam,
to najbolj cenil.

Tovariske in delobne
vrline Franceta STRLE-
TA nam bodo spodbu-
jale ¢loveske in pleme-
nite nagibe, ki nam bo-
do lajsali nas delooni

® napredkom in podobnim.
DRAGO REDENSEK

® strokovnih kadrov pa ni
® mogoce nekriticno in ne-

PREDELAVA LESA
LIUBLJANA
LANGUSOVA 8

Druga znacilna crta v siste-
mu izobraZevanja pa je pri-
zadevanje, da bi dali Siroko
izobrazbo in s tem omogo¢ili
hitrejSe premescanje in vecjo

uporabnost strokovnih kad- dan.
rov. S tem je omogocena vec- Med nami pa ostaja
ja mozZnost prehajanja iz ene- nenadomestljiva vrzel

in zalovanje za izgub-
lienim tovarisem.

SLAVA
FRANCETU STRLETU!

ga delovnega mesta na druge
zaposlitve, ki so zaradi hitrih
organizacijskih sprememb v
svetu nujne.

Zaradi zelo velikih potreb
po kadrih odvajajo mnoge dr-

Tamle zadaj je sedez uprave nasega podjetja

zave v Evropi povprecino
okrog 4%, v ZDA 57, v

ZSSR pa celo 69, narodnega
dohodka. Zato ponekod inve-
sticije v kadre danes niso vec
problem. Pozitivna stalisca, ki
so jih te drzave zavzele do iz-
obrazevanja strokovnih kad-
rov, so izraz ne samo trenut-
ne, temvec tudi perspektivne
politike za razvoj gospodar-
stva. V industrijsko razvitih
drzavah Zivahno razpravljajo

VODN]JE IN SOCIALNE KLIME DELOVNIH OGANIZACI]J (VI.)

SOCIALNE KLIME

V zZivljenju se Cesto src- ljiv delavec in daje vtis je uspehe in delo, ker sma- nem mestu obdrzi, toda ne

Rubrika
7Za vse

za prihodnje leto pripravlja
urednitvo glasila posebno
stran, ki bo namenjena vpra-
sanjem bralcev in odgovorom,
Z Zeljo, da bi bila vsebina ¢im
bolj pestra in zanimiva vas Ze
zdaj pozivamo, da se oglasite
z vprasanji, mi pa se bomo
potrudili dobiti odgovore in
vam jih posredovati v nasem
glasilu.

Uredniski odbor

¢ujemo s tako imenovanim
komolcarstvom, Tega pa
pa ne smemo zamenjati z
normalno ambicijo, ki je
zdrava in ki jo ima in mo-
ra imeti vsak clovek.

Komolcarstvo pa je ne-
zdrav pojav. Komoléar
zmerom in povsod sili v
ospredje in hoce doseci
svoje za vsako ceno. Ni
mu mar, da bo na svoji
poti morda koga »pohodil«
da razburja vse dobromi-
sleCe. Z izbranim besed-
nim zakladom sku$a pre-
mamiti tiste, ki bi mu pri
njegovih namerah lahko
kaj pripomogli. Toda, ko
jih veé¢ ne potrebuje, jih
tudi ve¢ ne pozna. To je
stremuh, ki se ne ustra-
3i naporov. Je zelo mar-

cloveka, ki je ves predan
delu, ki so mu ga zaupali
Na vsakem koraku pa sili
iz njega nezdrava ambici-
oznost.

V prizadevanju, da bi do-
segel svoj namen, zgovorno
prikazuje svojo dejavnost v
mnogo lepsi luci, kakor je v
resnici. Rad se pohvali zlasti
z dejanji, ki jih drugi ne zmo-
rejo. Ce kam odpotuje, bo to
razlagal vsem, ¢e§, kakS$na mi-
sija mi je bila poverjena. Loti
se vsakrSnega posla, tudi taks-
nega, ki mu ni kos, vendar po-
skrbi za vtis, kakor da je v
vsakrSnem delu pravi strokov-
njak- V resnici pa je v njego-
Vem znanju prava praznina.
Zato je tudi kritika komolcar-
ja nenacelna in plitva, Omeji
se na formanle pripombe, ki
pa so nebistvene.

Komol¢ar navzdol pritiska,
navzgor pa se klanja. Smatra,
da je tako najbolje, da mu
tak nacin koristi. »Navzgor in
v isti ravnini« opozarja na svo-

tra, da je tako najbolje in mu
tako najbolj kaZe. Pri mnogih
je ta nacin ravnanja izven nji-
hovega obc¢utka manjvredno-
sti ali slabega znanja. Jasno,
da je to pogojeno tudi v njiho-
vi naravi.

Kaj storiti?

Pregovor pravi: »Vsako Zito
pride enkrat v mlin!« Tudi ko-
molcéar ima gotov §ibke tolke.
Spoznajmo najprej te. Tako ga
utegnemo brz prepoznati za-
radi:

— njegove
bosti

— ravnanja z ljudmi, ki jih
podcenjuje

— neznanja, ki ga morda
kaze na vsakem koraku

— stremustva, ki ga slej ali
prej pokaze.

Njega more »ugnati« samo
nadrejena oseba, ki za te sla-
bosti ve in mu jih posreduje
v najprimernej$i obliki in ob
ugodnem casu, npr.: takrat, ko
ga njegovi sodelavei obsodijo.
Komolcar se sicer na doloce-

surovosti, gro-

dolgo. Za komolcarje je zna-
no, da radi menjavajo delov-
no mesto.

V navedenih, na kratko
opisanih primerih, seveda niso
zajeti vsi tipi ljudi, s katerimi
se v Zivljenju srefujemo. O
njih smo govorili predvsem
zaradi tega, da bomo lahko
lazje razpravljali o skupinah.
V teh primerih so zajete skraj-
nosti znacajev, ki nam lahko
sluzijo pri ocenjevanju doloce-
nih vrst ali tipov ljudi, kajti
vodilna oseba se mora potru-
diti, da izbere za svogo delov-
no skupino najboljse, naj-
ustreznejSe. Zato pa se mora
kar najbolje sezmaniti s posa-
mezniki, z njihovimi karakter-
nimi lastnostmi,

Vsakdo na delovnem
mestu je dragocen. Za vsa-
kogar se je potrebno bo-
riti, ga pridobivati za ak-
cijo, za izpolnjevanje de-
lovne dolZnosti.

DRAGO REDENSEK




— Ce je tole vasa soproga,
kdo pa je potem bila tista le-
ja blondinka s katero ste bili
cu zadnjikrat, ko mi niste dali
nobene napitnine?

— Ne boj se, ne bom te za-
pustil. Zakaj bi te zdaj zapu-
stil?

— Oh, to si ti!... Mislila
sem, da je priSel pismono3a.

— Samo povejte mi, kateri
zdravnik vam je zapisal tale
recept?

BREZ BESED

OGLAS PA TAK
— Iséemo kuharja za pla-
ninski dom, nudimo visoko
nagrado, se je glasil oglas o
casopisu.
Dan kasneje se je oglasil

BREZ BESED

BREZ BESED

URAR JE KRIV

Urar pregleda uro svoje
stranke in pravi: ;

— Vam zaostaja ali prehi-
teva?

— Gospod, pravzaprav ne
vem, vem le to, da jo zjutraj
nikoli ne slis$im.

neznanec z besedami:

— Ce ga Ze isCete, vsaj na-
vedite, kaksne je postave ter
kdaj in Rkje se je izgubil.

BREZ BESED

BREZ BESED

ul,.{.“"

L

BREZ BESED

OSEENE NOVIGE

Prisli v oktobru in novembru:

POLHOYV GRADEC:
Pustovrh Cveto
Ravnohrib Barbara

MIZARSTVO I:
Mavsar Milan

MIZARSTVO II:

Rozina Viadimir
Karneza Branko
Medic Peter
Merjasec Vinko
Govedic Alojz
Dermastja JoZe
Crnali¢ Feriz

TESORSTVO:

Obrovac Mile
Sladi¢ Anton

SKOFLJICA :
Debeljak JoZe
Ivanc Joze
Somié¢ Zuhdija

VELOX .
LuzZar Pavel
Martié¢ Momdilo

UPRAVA.:
Poloncic Slavko
Kuclar Majda
Erjavec Joze
KosSak Katja

PODPEC:
Mersol BozZidar
Kavénik Dragica
Ardor Bijelica

04d3li v oktobru in novembru:

POLHOV GRADEC:

Boznar Jozko

Boznar Marija

Pustovrh Ivanka — za dol. cas

MIZARSTVO I:
Novak Marjan

MIZARSTVO II:
Mehmeti Gani
Vojinovi¢ Ljubomir
Rozman Vinko
vukovi¢ Nedeljko
Paunovi¢ Ratomir

TESARSTVO:
Skulj Anton
Kuruzovi¢ Miodrag
Avdi¢ Ekram
Strle Franc — umrl
Sladi¢ Anton
Lavri¢ Franc

SKOFLJICA :
Kovie Alfonz
Cop Ivan
Pajaziti Afir
Sinki¢ Oljan
Gorsi¢ Marjan

VELOX
Dolnicar Viado
Dobri¢ Ante
Dobri¢ Drago
Mudrini¢ Dusan
Redaj Ilija

UPRAVA:

Adamlje Ivan — k vojakom
varda Martina

Kudej Bernard — k vojakom

PODPEC.
Smrtnik Milan
Ursic Milan
Zugeci¢ Marija
LegiSa Rudi
Slebinger Janez
KrZi¢ Alojzija
Svete Ljudmila
Plesko Marjan

Cestitka

Kos ing. Andreju d{estitamo
za uspeSno konéan Studij na
Viiji lesnoindustrijski Soli v
Ljubljani.

Kolektiv

HOJA — Glasilo kolektiva HOJA — PREDELAVA LESA LJUBLJANA, Languso-

va 8 — Odgovorni urednik Drago Redensek — Ureja uredniski odbor: Alojz
- Cerjak, ing. Anton Majcen, ing. Ciril Mrak, Drago Redensek, Anton Sustar, Anton
hoj Tehovnik in Ale§ Wabra — Tiska Tiskarna PTT, Ljubljana, Trzaska cesta 42.

n GLASILO
KOLEKTIVA
PREDELAVE
LESA
LJUBLJANA



NASELJA
VIKENDOV
IN STANO-
VANJSKIH

HIS

Kvalitetno in pravo-

casno opravljeno delo

je najboljse zagotovilo
za nova narocila

Nas obrat Tesarstvo na
IZanski cesti 18 Ze dolga
leta izdeluje poleg Kklasic-
nih tesarskih del tudi lep-
Ijene nosilce stresnih kon-
strukcij, montazne, stano-
vanjske, pisarniSke provi-
zorije in vikende.

Poleg Skopja in Zagre-
ba, kjer smo zgradili pre-
ke 50 stanovanjskih his,
smo izvrsili v Porecu, Pla-
vi Laguni, Umagu, Zam-
bratiji, Mladenovcu, Cate-
s$kih Toplicah in Bohinju
cela naselja vikendov z nad
800 leZis¢i. Zadnje naselje
postavili v Moravcih.

Gostinsko podjetje Zvezda iz
Murske Sobote ima svoje ter-
malno kopaliS¢e Moravske top-
lice, ki so samo 7 km oddalje-
ne iz Murske Sobote.

Tja pelje iz Murske Sobote
skozi tipicna prekmurska nase-
lja, mimo modernega motela
Carda, mimo rodovitnih polj in
skozi gozdove lepa asfaltirana
cesta.

“Moravske toplice imajo ter-
malni vrelec 62° C, Stare toplice
imajo samo dva odprta bazena,
sredi Katerih se nahaja Crpalna
naprava,

Zaradi vse vecjega dotoka
avstrijskih, nemskih, madzar-
skih in nasih turistov, je bilo
podjetje Zvezda primorano
zgraditi moderno, sodobno, od-
prto in zaprto kopalisée z kad-
nimi kabinami, restavracijo in
potrebna prenocisca,

Nase podjetje se je moralo
izredno potruditi, da je prislo
z mnasim izdelkom v njihov
kraj, saj je moralo prevzeti iz-
gradnjo vikend naselja 10 ce-
tvorékov pod izredno tezkimi
pogoji zaradi tuje in domace
konkurence in ker je bila ze-
lja, da gradi podjetje iz Mur-
ske Sobote.

¥V letu 1970 smo zgradili 10
cetvorékov z po 103 m* povr-
Sine. Vsak cetvordek je vsebo-
val 4 centralno ogrevane in po-
polnoma loéene enote, ki se
scstoje iz 1 sobe, predsobe in
Kopalnice. Stenska obdelava je
v mozaik barvi, strop krono-
mal, kopalnice z keramiénimi
plodficami  obloZene, zunanje
stene pa obrizgane s plastiénim
ometom. Streha je pokrita s
slamo in obrizgana z raztopi-
no, ki varuje slamo pred gnit-
jem in ognjem. Pohistvo je iz-
delano v panonskem slogu.

Ker je terem modviren, do-
vozne poti do gradbiiéa neiz-
vriene, za katera se je obvezal
investitor sam in Se radi dru-
gih zadrikov je bila ta skupina
vikendov dokonéana in izrode-
:a namenu s precejinjo zamu-

0.

Teh prvih 10 vikendov pa ni
zadostovalo za tako visok do-
tok turistov. Zato se je inve-
stitor odlodil Se za drugo sku-
pino desetih vikendov. Tudi to
delo je bilo zaupano naSemu
podjetju.

§ pogodbo smo se obvezali
dokoncati drugo skupino vi-
kendov do 30. 5. 71. Prevzeli
smo tudi plaéevanje penalov za
morebitno zamudo, in sicer
5000 novih dinarjev dnevno.

Zelo-zelo smo se morali po-
truditi, da smo uspeli dokon-
cati prevzeto delo do dolofene-
ga roka v sploino zadovoljstvo
investitorja.

Upamo in Zelimo, da bi ko-
lektiv tesarstva tudi v prihod-
nje v redu izpolnjeval svoje
delovne obveznosti in brez za-
mud opravljal z investitorji do-
govorjena dela.

MARTINEC VIKTOR

STRAN 5

Naselje vikend hiSic v Moravcih je postalo zanimivost tega kraja in sila privlacno bivaliSce za domace in tuje turiste

NOVOST, KI JO BODO BREZ DVOMA VESELI POTROSNIKI

estavljivo pohiStvo - sistem ABC

Fodjetje Hoja izdeluje tudi montaino oziroma demontaino »omaro«

Proizvajalci pohistva na Siroko reklamirajo stanovanjsko opremo, ki se jo lahko kupuje
po kosih in sestavlja po prosti volji.

Kaj bi pa rekli za pohiStvo, ki si ga lahko kupujete po posameznih sestavnih delih, sa-
mi sestavite in to v stotisoCih kombinacijah, pa tudi ponovno razstavite in prestavite v novo
obliko, ki vam trenutno najbolj ustreza?

Moramo povedati, da gre za pohistvo, ki sodi v kategorijo omar polic in predal¢nikov,
katero lahko kupimo pri nas. Potro$nikem je na Zalost e premalo znano.

Lesno industrijsko podjetje
HOJA v Ljubljani proizvaja
sestavne dele za montazno
oziroma demontazno »oma-
ro«, kakor jo sami imenujejo.
Avtor te zamisli je clan ko-
lektiva HOJE, dipl. ing. arh.
Sasa Lazar.

Na voljo je Sest vrst sestav-
nih delov in sicer: stranice,
police, hrbtis¢a, podnozja, pre-
dali, vrata.

Podnozja se dobijo v Sirini
45 in 90 cm in sicer za globino
28cm, 44,5cm in 59,5cm. S
podnozjem je tudi dolodena
§irina in globina omare, po-
lice in predal¢nika in temu
primerno lahko nato dokupi-
mo zaZeljeno Stevilo polic,
predalov ali vrat.

— viSino omare si izbere-
mo s stranicami, ki jih dobi-
mo za tri prej navedene glo-
bine v viSinah 38,4 cm, 76,8
¢m in 153,6 cm. Seveda pa lah-
ko poljubno povecujemo vi-
§ino s tem, da nataknemo na
spodnjo stranico novo in tako
S0 mozne vse visine, ki so
mnogokratnik najmanjse poli-
ce, tj. 38,4 cm. Stranice so
vsestransko furnirane ali laki-
rane. Na notranji strani stra-
nice so po celi dolzini (visini)
3 cm od roba izvrtine preme-
ra 5mm v razmakih po 32
milimetrov. Te izvrtine sluzijo
za pritrditev odmi¢nih spon
za vrata, pritrditev drsnih le-
tev za predale ali za name-
stitev zatiCev za police. Os-
novno gradivo stranic je iver-
ka.

— hrbtiSca so iz ivernih
plos¢ debeline 8 mm in se do-
bijo v vseh potrebnih veliko-

stih. PloS¢e so furnirane ali
lakirane.

— predali so v dveh razlic-
nih vi§inah — 12,5 in 25,5 cm,
sprednja stena pa iz 20 mm
debele iverke, ki je barvana
ali furnirana z utopljenim ro-
cajem.

— police so obejestransko
furnirane ali lakirane. Ob
straneh so vdelani utori za
namestitev na kovinske zati-

de.

— vrata so na voljo v dveh
izvedbah: polna in zasteklena
in to v viSinah 38,4 cm, 76,8
cm in 153,6 cm. Vse prednje
stranice elementov vrat, pre-
dalov so ali v bocolo barvnih
izvedbah (po Svedski licenci)
ali barvane z razlicnimi laki.

Sestavljanje elementov je
izredno preprosto in ga brez
lezav opravi tudi laik. Kot Ze
receno, po potrebi lahko oma-
ro dopolnjujemo, zvisamo, se-

Otroska soba sistem ABC

stavljamo skupaj omare, po-
lice in predalcnike ali pa od-
montiramo ter prestavimo za
nove potrebe in Zelje.

Elementi so embalirani v
natron kartonsko embalazo.
Kupec si po potrebi dokupuje
po lastni izbiri.

Vsekakor predstavljajo mon-
tazne in demontazne omare
ABC proizvod na naSem trzi-
§cu, ki ga bodo brez dvoma
veseli vsi potrosniki, posebno
tisti, ki si hoCejo po svojem
okusu in zamisli opremiti sta-
novanje. Uporabnost omenje-
nih omar je prakticna povsod
— za dnevne sobe, kabinete,
samske sobe, spalnice, pisar-
ne ipd.

Dipl. ing. arh. LAZAR SASA
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Celotno opremo za Golf hotel na Bledu je izdelalo podjetje Hoja
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Hojina oprema doma in na tujem

Nase podjetje je opremilo celo vrsto najbolj reprezentanénih objektov doma, pa tudi v drugih dezelah

Znano nam je, da je lesna industrija v Jugoslaviji vedno
vecjega gospodarskega pomena. To je verjetno tudi razlog, da
se je v zadnjih letih moé¢no razvila in da so se manjsi in manj
znani obrati razvili v prave tovarne.

Ena izmed takih tovarn je tudi HOJA, ki zdruZuje vel
obratov z razliénimi dejavnostmi, med katerim je tudi obrat
za izdelavo pohiStva za notranjo opremo objektov.

Pri HOJI se je ta dejavnost
razvila iz prvih skromnih za-
¢etkov v kar veliko proizvod-
njo, katera se lahko uvrica
med sam vrh proizvajalcev in-
dividualne opreme v Jugosla-
viji. V skupino teh izdelkov
pristevamo hotelsko opremo
(tukaj je miSljena predvsem
oprema iz lesa), opremo po-
slovnih prostorov in stano-
vanjskih objektov (vgrajene,
predelne in  prostostojece
omare, furnirane zidne oblo-
ge, stropovi in podobno) ter
razno kosovno pohistvo za
trg — ABC elementi.

Omeniti je potrebno, da se
vsa nasteta oprema izdeluje
izklju¢no individualno, po na-
¢rtih investitorjev.

Tudi v pogledu kvalitete jo
lahko pristevamo med vodil-
ne proizvajalce tovrstne opre-
me, zahvaljujo¢ dolgoletnim
izkusnjam, moderni opremi in
sodobnim tehnolo$kim po-
stopkom.

Kot dokaz za to trditev lah-
ko nadtejemo vrsto objektov

katere smo opremljali tako na
domacem kakor tudi na tu-
jem trzis¢u. Med vecje objek-
te katere smo opremljali v Ju-
goslaviji, bi omenili Poslovno
stavbo Lesnine in Elektroteh-
ne, ki smo ju opremili z na-
§imi izdelki v celoti. Sodelo-
vali smo pri opremi stolpnice
Ljubljanske banke in vecjega
stevila stanovanjskih stolpnic
v Ljubljani in drugih krajih v
Jugoslaviji. NaSa oprema je
tudi v Sodis¢u v Kranju.
Vzdolz cele Jadranske obale
stoji ve¢ velikih hotelov v ka-
terih je oprema HOJE. Med
vecjimi bi omenili v Opatiji
AMBASADOR, DE PARIZ, Vv
Cavtatu ALBATROS, v Dub-
rovniku KOMPAS in PLAT, na
Malem LoSinju BELEVUE, Vv
Rovinju hotel EDEN, na Rabu
KAROLINA, na Korculi MAR-
KO POLO in VELA LUKA, na-
dalje v Porecu PLAVA in ZE-
LENA LAGUNA in 3e vrsta
manjiih hotelov. Da je kvali-
teta HOJINE opreme Zzares
dobra je dokaz to, da smo do-
bili narocilo za izdelavo ce-

Nas najvecji uspeh na tujem pa je montaza in oprema za
hotel Sheraton v Stockholmu

Notranja oprema vogalnega apartmaja hotela Golf in pogled na Blejski grad skozi premiéno

lotne opreme za GOLF hotel
na BLEDU, ki se uvr§¢a med
najbolj reprezentancne hotele
v Jugoslaviji. V letoSnjem le-
tu pa smo izdelali opremo za
poslovno stavbo »JUGOME-
TALA« v Beogradu, za katero
se je zahtevala najboljSa kva-
liteta. V Skopju smo sodelo-
vali v izdelavi opreme za no-
vo vojno bolni$nico, eno naj-
vecjih v drzavi. Ravno tako
opremljamo v Skopju najbolj
reprezentanéno zgradbo v me-
stu — DOM JNA.

Tudi na tujem trgu so sc
izdelki HOJE Ze zelo uvelja-
vili. Opremljali smo objekte
v raznih drZavah, lahko trdi-
mo, da v vseh zelo uspesno.
Kot prvi objekt v tujini je bil
hotel BERENICE v Beugoziju
— Libija. Naslednji objekti
so bili ravno tako v Libiji in
sicer: opremljali smo ministr-
stvo, policijo in poSto v no-
vem mestu BARCE. Uveljavili
smo se tudi v Izraelu. Izdela-
li smo opremo za hotel DAN
kompanije tako kvalitetno, da
je omenjeni kupec Ze dal dru-
go narolilo z zahtevo, da
opremo izdela HOJA. Kot naj-
vecji uspeh na tujem je izde-
lava in montaza opreme za
hotel v Stockholmu za ame-
rifko druzbo SHERATON.
Uspesno opravljeno delo v
omenjenem hotelu je odprlo

steno (Vse izdelek Hoje)

nova trzi¢a. Tako je sedaj v
izdelavi vzor¢na oprema za
turisticno naselje DAMP v Za-
hodni Nemciji.

Dosedanji uspehi na pod-
ro¢ju opreme pa niso uspavali
vodilnih ljudi v HOJI, na-
sprotno, vzpodbudili so jih k
povecanju te dejavnosti. Izde-
lani so ze projekti za novo

halo na obratu v Polhovem
Gradcu.

Tako bo omenjeni obrat iz-
boljsal in povecal proizvodnjo
notranje opreme, podjetje
HOJA pa bo v tej dejavnosti
§e bolj konkurenc¢no nastopa-
lo na domadem in tujem
trziscu.

STANE DRAZUMERIC

Skupina naSih monterjev, ki so delali v libijskem mestu
Barce
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Galanterija osvaja nova trZiSca

STRAN 7

Ocitno je, da je za naSe obesalnike veliko zanimanje v mnogih drzavah, pa se zaradi tega obratu v Podpeci obetajo Se lepi casi

Poslovanje dejavnosti galanterije v preteklih letih je bilo Ze veckrat analizirano in raz-
loicno med drugim tudi v nasem glasilu. Zato bomo navedli le nekatere glavne vzroke, ki so

uspehe na tem podrocju.

Vsakoletna analiza prodaje
obesalnikov je glede na moc-
no razlicno rentabilnost naro-
¢il kazala na neprimerno raz-
delitev izvoza na evropsko in
amerisko trzis¢e; na ameri-
Skem trzis¢u smo v zacetku
leta 1971 kljub poviSanju do-
segli le take prodajne cene,
ki so bile v ¢asu sklepanja
pogodb blizu meje rentabilno-
sti, sedaj pa zaradi narascajo-
¢ih proizvodnih stroskov te-
kom leta povzrocajo 10 % iz-
gube. Narasanje stroSkov
smo sicer predvideli, vendar
vi§jih cen nismo uspeli uve-
ljaviti, ker je Ze nastopila
moznost prekinitve poslovnih
odnosov z najvecjimi ameri-
skimi odjemalci nasih artik-
lov. V takratnem polozaju jc
bilo tudi dosezeno povecanje
prodajnih cen velik uspeh, saj
narocila sedaj dajejo namesto
20—25 % izgube (racunano
od lastne cene) le Se okrog
10 % izgube. V casu sklepa-
nja trgovskih pogodb v febru-
arju in marcu 1971 je kazalo,
da bomo prodali na ameriski
trg za 80—85 % celotnega iz-
voza; dokaj jasno nam je tudi
bilo, da bodo sprejeta naroci-
la koncem leta 1971 Ze precej
v izgubi, ker nasa druzba z
ukrepi in pomoc¢jo izvozni-
kom vedno kasni. Vse izvoz-
ne posle za izvenevropska tr-
zis€a smo realizirali preko po-
srednikov, ker sami nismo
imeli pogojev za direktno po-
slovanje s kupci.

Evropsko trzise so v pre-
teklosti ravno tako obdelova-
la posredniSka podjetja. Ne-
katera narocila, ki so jih
uspela dobiti, so bila sicer
rentabilna, vendar premajhna,
druga vecja narocila pa smo
bili primorani realizirati z
vecjo ali manjSo izgubo. Dru-
ge izbire ali poti nismo ime-
li, ¢e smo hoteli imeti zapol-
njene zmogljivosti nase pro-
izvodnje obesalnikov in na-
§im delavcem zagotoviti vsaj
skromne osebne dohodke,
Neugodno razmerje obsega
prodaje na evropskih in ame-
riskih trziscih in pretezni del
finanéno negativnih narocil v
preteklih letih ter iz tega izvi-
rajoce nerentabilno poslova-
nje dejavnosti galanterije,
nas je primorala k iskanju
novih moznosti pridobivanja
finanéno ugodnih narodil. Ju-
goslovanske trgovske hide
oziroma posredniki kljub mo¢-
nim zastopstvom v veéini ev-
ropskih drzav niso uspele po-
vecati obsega prodaje, zato
smo se odlocili, da sami zacne-
mo z raziskavo tega in se pre-
pricamo, ¢e res ni ve¢ moz-
nosti za uspesno prodajo obe-
Salnikov. Zavedali smo se tu-
di tega, da je tak$ne kolifine
obesalnikov, kot smo jih v
Podpeci sposobni proizvesti,

tezko ugodno prodati in da
bo nase delo tudi zaradi moc-
ne konkurence drugih evrop-
skih proizvajalcev izredno na-
porno.

Kot prvi korak v uresnicit-
vi na$ih ukrepov veljata re-
gistracija podjetja za samo-
stejen uvoz in izvoz, ter raz-
stavljanje nasih izdekov na
kdlnskem sejmu v ZR Nem¢iji
v zaCetku februarja 1971.
Smatrali smo, da je potrebno
proizvodni program obesalni-
kov pokazti SirSemu krogu
poslovnih ljudi in vzbuditi nji-
hovo pozornost.

Sejem v Kdélnu je izrazito
poslovnega znacaja; na njem
razstavlja svoje izdelke ve-
¢ina pomembnejsih proizva-
jalcev gospodinjskih potreb-
5¢in. V celoti traja le 4 dni,
kar je za obiskovalca-turista
komaj dovolj, da si zaradi ob-
seznosti razstavnih prostorov
in velikega Stevila izdelkov
sejem v celoti ogleda. Za po-
slovne ljudi, ki na samem s¢j-
mu sklepajo poslovne pogod-
be, je lazje, ker pridejo Ze z
dolocenimi cilji in hitro naj-
dejo odgovarjajoce poslovne
partnerje. Na§ razstavni pro-
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stor je bil majhen a licen, ta-
ko da je med sosednimi raz-
stavljalci izstopal po urejeno-
sti in barvni pestrosti. Ze ta-
koj po otvoritvi sejma se je
pokazalo, da je razstavni pro-
stor premajhen in zastopstvo
treh ljudi presibko za solidno
vodenje razgovorov z intere-
senti za nakup nasih izdelkov
in morebitnimi stalnimi odje-
malci.

Med obiskovalci je bilo za-
nimanje za naSe izdelke nad
vsemi nasimi pricakovanji, saj
smo si zaradi preobilice dela
komaj utegnili ogledati izloz-
be in novosti drugih evrop-
skih proizvajalcev obeSalni-
kov.

Razgovore smo imeli z inte-
resenti z vseh zahodnoevrop-
skih drzav (razen Portugal-
ske) in nekaterih drZzav Sred-
nje in Severne Amerike. Re-
zultat je bil zajeten spisek be-
lezZk in pripomb, iz razgovo-
rov z okrog G0 resnimi inte-
resenti, ki so bili razen Stirih
vsi nase nove stranke. Ureje-
vanje korespondence z njimi,
izdelava in odposiljanje zahte-
vanih vzorcev ter druge nalo-
ge so zahtevale 6 mesecev,

S

da smo obdelali vse intere-
sente, jih selektirali in obdr-
zali le tiste, ki so poslovno
najve¢ obetali in si med se-
boj niso povzrocali konkuren-
ces

Konéni rezultat nastopanja
na sejmu se kaze v mocno
povecani prodaji na evrop-
skem trziScu, ki je glede ren-
tabilnosti cedalje bolj intere-
santno. Uspeli smo vzpostavi-
ti osnovno prodajno mrezo v
zahodnoevropskih  drzavah,
kar smatramo za velik uspeh
komercialne sluzbe podjetja,
saj je v najkrajSem moznem
casu uspela tam, kjer so bila
dolga leta neuspesna za trgov-
sko poslovanje specializirana
podjetja z vsemi zastopstvi.
Uspeh je Se pomembnejsi,
ker je dosezen z velikim na-
porom direktorja komercial-
nega sektorja in pescice sode-
lavcev ter ob minimalnih
stroSkih. V ilustracijo naj po-
vemo samo to, da imajo dru-
gi proizvajalci obesalnikov za
vsake drzZavo potnika oziro-
ma zastopnika, Cesar si mi
nismo mogli priveséiti in smo
morali naso prodajno mrezo
vzpostavljati s kroZnimi po-
tovanji.

Nadaljnji razvoj prodaje in
sirjenje prodajne mreZe ze se-
daj nujno zahtevata tudi ka-
drovsko okrepitev komercial-

nega oddelka za prodajo obe-
Salnikov, posebno §e, ker z
evropskimi kupci poslujemo
direkno, torej brez posredni-
kov. Ta nacin poslovanja za-
hteva veC dela, je pa zaradi
izlocitve stroSkov za posre-
dovanje finanéno ugodnejsi.
Hkrati z napori komercialne
sluzbe na tujem in domacem
trziS¢u se po eni strani trudi-
mo v proizvodnji dosecCi ¢im
boljSo kvaliteto izdelkov, kaj-
ti le kvalitetno blago je moz-
no uspesno prodajati, po dru-
gi strani pa se borimo za
zmanjsanje proizvodnih stro-
skov, da bi bili z naSimi ce-
nami ¢im bolj konkurenéni
drugim proizvajalcem obe3al-
nikov.
Izku$nje zadnjih let torej
kazejo, da ima obeSalnik
kot artikel oziroma obrat
v Podpeci Se dokaj lepe
moznosti uspevanja ob ne-
nchnem intenzivnem delu
vseh, ki se posredno ali
neposredno ukvarjajo z
obesalniki.
V koncni fazi se morata
trud in vloZena sredstva
pokazati v obliki uspesne-
ga poslovanja naSega obra-
ta, kar je po mnogih poka-
zateljih stvar bliznje pri-
hodnosti.
BRANDSTATTER STANE
dipl. ing.

Nasi obesalniki na veliki mednarodni razstavi v Kolnu
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VSAK NAS IZDELEK POTREBUJE SVOJE SPRICEVALO

Preiskave o toploprevodnosti

Projektante in druge
uporabnike gradbene-
ga materiala, nasa teh-
ni¢na regulativa obve-
zuje, da predvidijo v
svojih projektih oziro-
ma vgrajujejo v zgrad-
bo materiale, katerih
karakteristike so pred-
pisane v jugoslovan-
skem standardu, tako
imenovanem  JUS-u.
Materiali, ki niso stan-
dardizirani, pa morajo
imeti ateste, katere
lahko izda le za to po-
oblasc¢ena organizacija
oziroma zavod.

Vse raziskave, ki so
potrebne za to, da ve-
lox plosc¢a ali kateri-
koli velox element do-
bi svoje spricevalo
(atest), opravlja reno-
mirani Zavod za razi-
skavo materiala in
konstrukcij v Ljublja-
ni. Raziskave SO
usmerjene sistematsko
po vrsti izdelka, in to:

1. Raziskava plosc
kot osnovnega proiz-
voda tovarne »Velox«.

2. Raziskave kon-
strukcij, v katerih so
vgrajene velox plosce
(npr. opazna velox be-
tonska stena).

3. Raziskave velox
montaznih elementov.

Za vsako navedeno
vrsto izdelka se z razi-
skavo ugotavljajo me-
hanske; gradbeno-fizi-
kalne in kemicne last-
nosti. »Sestevek« vseh
ugotovljenih lastnosti
tvori ATEST materia-
la oziroma konstruk-
tivnega elementa.

V pric¢ujoéi Stevilki ob-
javljamo toploprevodnost-
ne karakteristike velox
ploi¢ in nekaterih mon-
taznih velox elementov.
Raziskave je opravil Za-
vod za raziskavo materia-
la in konstrukcij v Ljub-
ljani. Toploprevodnostna
karakteristika je ena iz-
med vaznejSih komponent,
saj vemo, da je velox ma-
terial dober toplotni izola-
tor in ga v ta namen upo-
rabljamo pri gradnji bival-
nih prostorov.

JOZE KNOL,
dipl, ing. gradb.

POROCILO ST. 3679/2-3

o preiskavi toploprevodnosti velox stropnega
elementa

Po pogodbi §t. 1694/1 sklenjeni dne 5. 8. 1971 med pod-
jetjem »HOJA« — predelava lesa« — Ljubljana in Zavodom
za raziskavo materiala in konstrukcij, Ljubljana smo dolo-
¢ili koeficient toplotne prevodnosti A za stropni velox ele-
ment.

Nazivna debelina velox elementa je 18 cm, viSina beton-
skega rebra 15,5 cm. Preiskovani strop sestavljen iz velox
stropnih elementov je bil obojestransko ometan.

1. Naéin preiskave:

Preiskava je izvrSena z aparaturo komornega tipa. Preiskovani
strop je lezal horizontalno med grelno in hladilno komoro, tako
da je grelna komora spodaj. Merjeno koli¢ino toplote, ki prehaja
skozi preiskovalni strop, proizvaja elektricna grelna plo§¢a tesno
pritisnjena ob strop. Da se prepreci odvajanje toplote v druge smeri,
razen skozi preiskovani strop, je grelec prekrit z zad€itno komoro,
v k]atcri se vzdrZuje ista temperatura kot jo ima povriina plo§ctnega
grelca.

Temperature na obeh povrSinah preiskovanega stropa se merijo
z umerjenimi termoelementi baker — konstantan,

1z merjene dovedene toplote, temperaturne razlike med povrsina-
ma stropa, merne povriine in debeline stropa izracunamo koeficient
toplotne provodnosti ).

2. Rezultati preiskave:

Debelina stropa: d = 20cm
Prostorninska teza stropa: ~ = 750 kp/m?
Povriinska teza stropa: 150 kp/m*

Koeficient toplotne provodnosti merjen pri srednji temperaturi
Ty = 24°C:
2 = 0,30 kcal/m h °C
Koeficient toplotnega prehoda:
k = 1,18 kcal/m* h *C
Toplotni laboratorij:
Mirko Rams3ak, fizik
Tehniski direktor:
Marjan Ferjan, dipl. grad. ing.

POROCILO ST. 3679/2-1

o preiskavi toploprevodnosti »P elementac«

Po pogodbi §t. 1694/1 sklenjeni dne 5. 8. 1971 med pod-
jetjem »HOJA« — predelava lesa« — Ljubljana in Zavodom
za raziskavo materiala in konstrukeij, Ljubljana smo dolo-
¢ili koeficient toplotne prevodnosti A za stenski velox »P
clemente.

Preiskovalni element je sestavljen iz dveh velox plo3¢
in vmesnega zrafnega prostora. Elementi se sestavljajo na
pero in utor. Nazivna debelina preiskovalnega eclementa
je 3 5cm. Zid sestavljen iz »P elementov« je bil oboje-
stransko ometan.

1. Naéin preiskave: .

Preiskava je izvrena z aparaturo komornega tipa. Preiskovani
zid stoji vertikalno med grelno in hladilno komoro. Merjeno ko-
liino toplote, ki prehaja skozi zid, proizvaja elektri¢na grelna ploséa
tesno pritisnjena ob zid. Da se onemogoti odvajanje toplote v druge
smeri, razen skozi preiskovani zid, je grelec prekrit z zaSCitno ko-
moro, v kateri se vzdrZzuje ista temperatura, kot jo ima povriina
plo3¢nega grelca.

Temperature na obeh povriinah preiskovanega zidu se merijo z
umerjenimi termoelementi baker — konstantan.

1z merjene dovedene toplote, temperaturne razlike med povriina-
ma zidu, merne povriine in debeline zidu izrafunamo koeficient
toplotne prevodnosti ).

2. Rezultati preiskave:

Debelina zidu: d = 17cm

Prostorninska teZa zidu: ~ = 605 kp/m?

Povriinska teZa zidu: 105 kp/m?

Koeficient toplotne provodnosti merjen pri srednji temperaturi
T, = 220C:

A = 0,15 kcal/m h *C
Koeficient toplotnega prehoda:
k = 0,76 kcal/m* h °C
Toplotni laboratorij:
Mirko Ram3ak, fizik
Tehnidki direktor:
Marjan Ferjan, dipl. grad. ing.

POROCILO ST. 3679/2-2

o preiskavi toploprevodnosti »H elementa«

Po pogodbi §t. 1694/1 sklenjeni dne 5. 8. 1971 med pod-
jetjem »HOJA« — predelava lesa — Ljubljana in Zavodom
za raziskavo materiala in konstrukcij, Ljubljana smo dolo-

¢ili koeficient toplotne provodnosti A za stenski velox »H
element«.

Preiskovalni element ima nazivne dimenzije debeline
5/14/5 cm. 1z »H elementov« je bil sestavijen zid; elementi
so bili povezani z betonskimi stebri. Zid je bil obojestran-
sko ometan.

1. Naéin preiskave:

Preiskava je izvrSena z aparaturo komornega tipa. Preiskovani
zid stoji vertikalno med grelno in hladilno komoro. Merjeno ko-
licino toplote, ki prehaja skozi zid, proizvaja elektricna grelna
ploca tesno pritisnjena ob zid. Da se onemogoci odvajanje toplote
v druge smeri, razen skozi preiskovani zid, je grelec prekrit z zascit-
no komoro, v kateri se vzdrZuje ista temperatura, kot jo ima povr-
Sina ploscnega grelca.

Temperature na obeh povriinah preiskovanega zidu se merijo
z umerjenimi termoelementi baker — konstantan,

1z merjene dovedene toplote, temperaturne razlike med povrsina-
ma zidu, merne povriine in debeline zidu izracunamo koeficient
toplotne provodnosti )

2. Rezultati preiskave:

Debelina zidu: d = 26,5 cm

Prostorninska teZa zidu: ~ = 700 kp/m?*

PovrSinska teZa zidu: 185 kp/m?

Koeficient toplotne provodnosti merjen pri srednji temperaturi
Ty, = 24* C:

A = 0,26 kcal/m h °C
Koeficient toplotnega prehoda:
k = 0,83 kcal/m* h °C
Toplotni laboratorij:
Mirko Ramsak, fizik
Tehniski direktor:
Marjan Ferjan, dipl. grad. ing.

POROCILO ST. 3679/2-4

o preiskavi toploprevodnosti velox plos¢

Na osnovi aneksa k pogodbi 3t. 1694/1 sklenjeni dne
5. 8. 1971 med podjetjem »HOJA« — predelava lesa —
Ljubljana in Zavodom za raziskavo materiala in konstruk-
cij, Ljubljana smo dolocili koeficiente toplotne prevodnosti
za vzorce plo3¢ razlitnih debelin pri razliéni vsebnosti
vlage.

1. Naéin preiskave:

Preiskava je bila izvrSena z aparaturo, ki sestoji iz merilne,
za§Gitne in hladilne komore. Merjeno koliino toplote, proizvedene
z elektriénimi grelci v merilni komori je oddajal zrak, ki so ga
ventilatorji gnali na preizkuSanec. Analogno je na hladni strani zrak,
hlajen v hladilnikih odvzemal toploto preizkuSancu. Da je bil pre-
precen odtok toplote iz merilne komore, je bila ta prekrita z za-
i¢itno komoro.

Temperature so bile merjene z umerjenimi termoelementi baker
— konstantan.

1z koliine dovedene toplote, merilne povriine, debeline in tem-
peraturne razlike med povriinama preizkufanca izraunamo koefi-
cient toplotne prevodnosti )

2. Rezultati preiskave:

A. Ploi¢a debeline 2,5 cm,

1. prostorninski 9, vlage: 12,7 %

prostorninska teZa: 605 kp/m?3

Koeficient toplotne provodnosti merjen pri srednji
Tap ™25 s

temperaturi

) = 0,110 kcal/m h *C
2, prostorninski %, vlage: 0%
prostorninska teza: 495 kp/m? e +
Koeficient toplotne provodnosti merjen pri srednji temperaturi
Tgp = 25 *C:
). = 0,089 keal/m h *C

B. Ploica debeline 3,5 cm:
1. prostorninski %, vlage: 10,6 %
prostorninska teza: 560 kp/m?* ]
Koeficient toplotne prevodnosti merjen pri srednji temperaturi
T = 25°C:
A = 0,097 kcal/m h °C
2. prostorninski % vlage: 0%
prostorninska teza: 470 kp/m?
Koeficient toplotne prevodnosti merjen pri srednji
Tgy = 25°C:

temperaturi

A = 0,078 kcal/m h °C

C. Ploica debeline 5 cm:
1. prostorninski %, vlage: 10,0 %
prostorninska teZa: 550 kp/m? :
Koeficient toplotne prevodnosti merjen pri srednji temperaturi
r = 25 C:

Ty,

A = 0,094 kcal/m h °C
2. prostorninski %, vlage: 09,
prostorninska teZa: 465 kp/m?
Koeficient toplotne prevodnosti merjen pri
Tgp == 25 C:

srednji temperaturi

2 = 0,075 kcal/m h °C
Toplotni laboratorij:
Mirko Ram3ak, fizik
Tehnifki direktor:
Marjan Ferjan, dipl. grad. ing.




