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Kaj vse naj bi urejali bodoci
splosni akti naSega podjetja

Pravilniki nasih gospodarskih or-
ganizacij v glavnem urejajo notra-
nja vpradanja, le v manjsi meri in
izjemoma pa so namenjeni urejanju
razmerja podjetia nasproti drugim
organizacijam ali poslovnim partner-
jem. Opisano praznino je zabelezZiti
tudi na podro¢ju MERX-ove »zako-
nodaje«. Temeljni zakon o blagov-
nem prometu in zakon o oblikova-
nju in druzbeni kontroli cen nam
nalagata nove naloge.

S temelinim zakonom o blagov-
nem prometu se namre¢ uvaja Siroka
sprostitev v prometu blaga. Ceprav
izgleda, da bi zaradi ukinitve mno-
gih administrativnih predpisov lahko
prislo do nereda v blagovnem pro-
metu, temu ni tako.

Eno izmed temeljnih nadel nove-
ga zakona je namre¢ v tem, da nam
nalaga dolZnost urejanja naSega po-
slovanja ter dolZnost vsklajevanja
poslovanja z dobrimi poslovnimj o-
bi¢aji. To pomeni, da se moramo
dr#ati obstoje¢ih poslovnih obiéajev,
obenem pa graditi in utrjevati tudi
nove poslovne obic¢aje, s katerimi bo-
do kar najpopolneje urejena medse-
bojna razmerja.

Ker so Stevilni predpisi s podroé-
ja blagovnega prometa nehali veljati.
dobivajo interni akti podjetij znacaj
ali vsaj vsebino zakonskih predpi-
sov katerih izvrSevanje je podvrie-
no preizkusu in nadzoru indpekeij-
skih organov ter druzbeng kontrole.

Zlasti bomo morali doloé¢iti z no-
tranjim aktom poslovne pogoie. pri
¢emer bo posebej opredeliti poslovni
promet glede $tevila in vrste bla-
govnih skupin oziroma proizvodov,
doloé¢iti oblike in obseg prometa, na-
¢in prodaje in nakupa, poslovni Cas.
v katerem bodo odprte posamezne
poslovalnice oz. enote podjetja, na-
#in notranje kontrole itd.

Temeljni zakon o blagovnem bpro-
metu zahteva od nas, da s sploSnim
aktom uredimo vpradanije strokovne
izobrazbe osebja v blagovnem pro-
metu in naéin notranje kontrole in
evidence. Medtem. ko strokovno izo-
brazbo za posamezna delovna mesta
Ze precizno ureja Pravilnik o delov-
nih razmerjih in torej tozadevnega

akta ne bo potrebno posebej spreje-
mati, je povdariti, da je postalo spre-
jetje novega Pravilnika o notranji
kontroli ter evidenci o blagu in ce-
nah, neobhodno, Komisija za pripra-
vo osnutkov pravilnikov po tem
vprasanju Ze zivahno diskutira in
deluje. Nedvomno je zastarela od-
redba, po kateri imamo zaenkrat Se
vedno urejeno notranjo kontrolo ter
evidenco, Ze izgubila svojo vsebinsko
osnoveo in pri danasnjem sistemu po-
slovanja ne more sluZiti niti vet kot
temelj za jzgradnjo proZnejiih dolo-
¢il novega pravilnika.

Pri sprejemanju novega pravil-
nika bomo predvsem izkoristili do-
sedanjo prakso in izkuinje razen te-
ga pa bomo kljub vsemu morali v
njegovo vsebino vnesti tudi nekate-
re dolo¢be prejinjih predpisov, de-

Zakaj se v »Bonbcrieri« ne
kuhana Merx-ova kava?

prav so ti formalno Z%e razveljav-
ljeni.

Pri urejanju medsebojnih razme-
rij s poslovnimi partnerji se bomao
morali posluzevati zraven dobrih
poslovnih obi¢ajev tudi nekaterih
dolo¢il iz splo&nih uzanc za blagov-
ni promet ali jih kot lastne poslov-
ne navade uporabljati pri opravlja-
nju poslov,

Posebno skupino internih aktov
naj bi v bodode sestavljali akti, s
katerimi se ureja postopek pri re-
klamacijah kupcev. Pri tem bo tre-
ba predvsem podrobneje doloditi, v
katerih primerih bo lahko reklama-
cijo kupea regil Ze sam prodajalec oz.
poslovanja v katerih primerih pa bo
morala reklamacijo raziskati poseb-
na komisija in odlod¢iti o njej organ
upravljanja. Ceprav je nasproti kup-
cu za kvaliteto blaga predvsem od-
govoren prodajalec, je vendar koné-
ni porok za neoporefnost blaga pro-
izvajalec. Toda ta je nasproti kup-
cu odgovoren Sele posredno. V vsa-
kem primeru bomo morali s proiz-

(Nadaljevanje na 2. strani)
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STRAN 2

Lakaj 58 Bonhonieri” ne
servira kuhana Merx-ova kava?

Obtani mesta Celja nam &esto po-
stavljajo vpradanja, zakaj v Bonbo-
nieri nismo uredili dogustacije pra-
ve kave, Eni so mnenja, da bi bila
postreZzba aromatié¢ne Merx-ove kave
v liéno urejeni poslovalnici dobro-
dosla tako Celjanom kot tudi naSe-
mu podjetju, ki bi s kuhanjem in
serviranjem domaée kave lahko do-
segalo zavidljiv promet. Drugi zopet
izraZajo svoje nezadovoljstvo nad
dejstvom, da v Celju poleg Centrove
poslovalnice Rio ni trgovskega loka-
la, kjer bi potrodnik popil skodelico
turike kave po zmerni ceni in da bi
bil Ze skrajni ¢as, da trgovei o tem
razmislijo.

Ob ustanavljanju Bonbgniere smo
veliko razmisljali o degustaciji kave,
ki bi bila, ée bi bila koristna, po-
trebna in primerna, Pozitivna in ne-
gativna stali8¢a so v medsebojnem
nasprotju jzoblikovala odlo¢itev, dg
sorazmerno majhnemu. sicer moder-
nemu in prijetnemu lokalu, ni je-
mati estetskega izgleda, ki bi bil ob
zadimljenih piveih prave kave brez
dvoma moénoe prizadet. Dejstvo je,
da je skoraj vsakdo, ki z uZitkom
sreba turfko kavo tudi strasten ka-
dilec; potem si lahko mislimo, kaki-
ne bi v najkrajSem &asu postale ob.
¢utljive barve sten poslovalnice in
inventar, zlasti pa bi se Skodljivi
vpliv cigaretnega dima odrazil pri
keksih, najrazli¢nej&ih bonbonih in

KAJ VSE NAJ BI UREJALI
BODOCI SPLOSNI AKTI
NASEGA PODJETJA

vajalcem Ze ob nabavi ali naroé¢ilu
blaga urediti tudi vprafanie odgo-
vornosti za napake blaga, ki ga ku-
puiemo in prodajamo. Za spreiem
nakazanih internih aktov pa bi bilo
predhodno. meniati oz dopolniti tu-
di Statut podietia. ki po tem vpra-
#aniu ne predvideva nakakrine ure-
ditve.

Po dolotbah Zakona o oblikova-
niu in druZbeni kemtroli cen mora-
mn s snlofnim sktom urediti nadéin
in mognie v katerih se bodn obliko-
vala cene za blago. ki spada v nag
raclovni predmet. Ne glede na e
nhetnie®i reZim zmrznienih cen pri
vekini proizvodov pa moramo tak
smlndini glt enreieti vsai glede tistesy
Wlama 74 latern sa cen~ prosto obli-
Trrrinia a7 Tatern ni rod regimom ali
lrmami nanaeradne (Jrufbena kontro-
' W madaliniem iznonolnievanin
ro¥ima ren in nb vedii stabilizaciii
tran ca hn pnamred vse boli in holj
I=a7als ratrebha no vestnem in solid-
moam maclatranin ter notrehs Po na-
Flamttt na lackn. alronnmske noop-
fn o b na dndi natreha pa Aimrred.
%ni eodibri predmatne materiie v
~1=si=ih enlofnega skts,

Marjan Bele -
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¢okoladnih jzdelkih vseh vrst, ki jih
je Bonboniera polna.

Vsekakor bo misliti na uraditev
trgovskega lokala pri Merxu, v ka-
terem bomo nasim zadovoljnim kup-
cem nudili kvalitetno Merx-ovo ka-

vo, ki je dobro znana Ze dale¢ na-
okrog. To vprasanje pa ostaja #al
odprto, ker v Bonbonieri sprifo opi-
sanih pomislekov degustacija kave
ne bo prisla v postev,

Marjan Bele

Pravni odnosi prodajalca in
kupca v zvezi z embalazo

Dogovarjanje klavzul o embalazi.

EmbalaZa sicer ni bistveni se-
stavni del pogodbe, vseeno pa je
priporoéljivo, da stranki z dogovo-
rom uredita tudi to vpraSanje.

Z dogovarjanjem klavzul o em-
balazi je potrebno predvsem migliti
na moznost izpolnitve pogodbenih
obveznosti. Ce prodajalec prevzema
obvezo, da bo dal embalazo dolo-
tene vrste in kvalitete, mora vede-
ti ali img tako embalaZo oz &e jo
bo lahko pribavil Po drugi strani
pa mora kupec predvideti, v kaks-
nem roku bo lahko embalaZzo vrnil,

Poleg klavzul o embalaZi, ki jih
stranke dogovarjajo v pogodbah,
poznamo tudi nekatere klavzule ki
so formulirane s sploSnimi uzanca-
mi za blagovni promet, Le-te na se
uporabljajo samo v primeru, ée se
stranke v pogodbi na niih izrecno
sklicujeio. tako da je klavzula se-
stavni del pogodbe,

Klavzula »bruto zg netto«

Kadar stranke dogovoriio ceno
blaga s klavzulo »bruto za nelo«
pomeni da se cena nanafa na teZo
blaga kot tudi embalaZe (spl. uzan-
ea 161). Kupee embalaze ni dolzan
niti vrniti niti posebej pladati. Fm-
balaZa ie platana Ze v dogovorjeni
ceni blaga.

»Klavzula neto«

Ce stranke dogovorijo ceno s
klavzulo »neto« na primer cena 100
N din za 5000 kg neto« zajema ce-
na samo neto blago ne rafunajod te-
Zo embalaZe, Kupec v takem prime-
ru ni upraviéen embalaZo zadrZati
(1 odst. 161 uzance).

Klavzule, »franke embalaZa<,
embalaZa gratis, »embalaZa izgu-
bljena«, »embalaZa vrafunana«

Akg stranke dogovorijo klavzulo
»Franco embalaZa« itd., pomeni ro
162 uzanci, da embalaZe ni potrebno
posebej vrniti niti plaéati. Navadno
prodajalec v takem primeru uradu-
nava stroSke embalaZzas v ceno blaga.

Klavzuia
»franco skladisée prodajalca«

V primerih, ko stranke dogovo-
rijo klavzulo »franco skladiiée pro-
dajalca«, »franko tovarna« in po-
dobno, je prodajalec dolZzan pakira-
ti blago na obi¢ajen naéin in ga pri-
praviti za odpodiljatev na dolofe-
nem mestu, kier se mora blago izro-
¢iti in naloziti (uzanca 100). Proda-
jalec trpi stroske embalaZe in pa-
kiranja do izro¢itve. Ce je embalaZza
nepotroéna stvar, jo mora kupec na
svoje strofke vrniti prodajaleu, ako
ni drugate dogovorjeno.
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Pravni odnosi prodajaica in
kupca v zvezi z embalazo

Klavzula
»franke nak]adalng postaja«

Ce stranke dogovorijo klavzulo
»franko vagon« z oznacbo nakladal-
ne postaje, je prodajalec dolzan na-
loZziti blago na vagon na dolo¢eni
nakladalni postaji in na svoje stro-
Ske (uzanca 101).

Ce se roba naklada pakirana, je
prodajalec dolzan poskrbeti za em-
balazo. Ce se naklada v razsutem
stanju (rinfuza) 2z uporabo tkav.
rinfuza priprav, je prodajalec dol-
#an priskrbeti te priprave. Prav ta-
ko je dolZzan oskrbeti vrvi, Zico in
vse drugo, kar je potrebno za pra-
vilno opremo in odposiljatev ter
prevoz blaga. Kupec mora na svoje
strodke vrniti nepotrosne stvari, ki
so bile uporabljene za odpremo bla-
ga kot rinfuzg priprave, pregradne
deske, vrvi itd., razen ¢e ni kaj dru-
gega dogovorjeno,

Kupéeva obveza — dati emba-
lazo,

Z uzancami ni predvideno, da
morg kupec dati embalazo. Ta doi-
Znost pade nanj edinole, ce je tako
dogovorjeno, V dogovoru morg biti
oznaten rok za dostavo embalaze,
zato kupec tudi ne more zahtevati
izrocitve dokler prodajalecu ne stavi
na razpolago obljubljene embalaze,

Proaajalec ima v slucaju, da mu
kupec ne stavi ng razpolago obljub-
ljene embalaZe v dogovorjenem ro-
ku pravico ali blago izro¢iti in za-
htevati odskodnino zaradi kupceve
zamude ali pa odstopiti od pogodbe
same, Prodajalec izro¢i blago tako,
da gg shrani v javnem skladiséu,
da uporabi ob izroc¢itvi lastno emba-
lazo ali pa v zakup vzeti embalaZo.
Pri odstopu od pogodbe pa ima pro-
dajalec moznost ali zahtevati ab-
strakino skodo ali pa dejansko Sko-
do in izgubljeni dobicek. Abstraktna
§koda je razlika med dogovorjeno
ceno blaga in njegovo povpretno
trzno ceno, ki je v kraju izroditve
veljala prvi delavnik po izteku roka
za izpolnitev kupcteve obveze. Poleg
te razlike lahko prodajalec zahteva
seveda tudi vso drugo Skodo, ki mu
je nastala. Dejanska skoda je zma-
njfanje premozZenja, izgubljeni do-
bi¢ek pa tista korist, ki bi jo bil
prodajalec ustvaril, ¢e bi bila por
godba o0z dogovor o embalazi iz-
polnjena.

Pri odstopu od pogodbe ima pro-
dajalec tudi fe tretjo moZnost, nam-
re¢ da proda blago tretji osebi in
potem od kupca zahtevali razliko
med ceno, ki je bila dogovorjens in
nizjo ceno, po kateri je blago prodal
tretjemu. To je takozvang kritna
prodaja, pri kateri je prodajalec u-
praviden zahtevati drugo $kodo, ki
mu je nastala.

Prodajalteva obveza, da oskrbi
embalazo,

S splodno uzanco 79 je predvide-
no, da mora prodajalec dati emba-
lazo, €e se stranke niso drugaée spo-
razumele. To je povsem razumljivo,
ker se pri prodajalcu blago pakira
in odpremlja in bi prav gotovo pri-
§lo do motenj v prometu blaga_ ée
obravnavanega dolodila uzance ne
bi imele.

Uzance pa ne povedo ni¢esar o
tem, katero blago se odpremlja v
embalazi in katero v razsutem sta-
nju, Med strankami zato kaj lahko
pride do spora, €e je dvomljivo,
kakSen nain transporta je za blago
primeren oziroma neprimeren, Za-
radi sigurnosti je v dvomljivih pri-
merih pametneje precizirati proda-
jaléevo obvezo, ker je sicer tudi do-
kazovanje poslovnega obit¢aja po iz-
vedencih vefkrat dokaj zamotano in
tezavno.

Pomanjkanje pogodbenih dolo¢il
in nepoznavanje uzanc ter drugih
pravnih virov je lahko za prodajal-
ca kot kupca zelo Skodljivo.

Marjan Bele

Znac¢aj potnega naloga

Potni nalog je osnovni dokument
v cestnem prometu. Iz njega se Vi-
dijo vsi gkonomski pokazatelji poslo-
vanja vsakega posameznegg vozila:

Evidenca prevozenih km

Cas po voznji

Relacija
Cas voinje

Cas potanka

PrevoZene tone

Vrsta tovora
Cas prihoda in odheoda

Vzroki postanka

S temi podatki lahko izratunamo
stvarne in moZne ton-km, ugotovi-
mo koliko in kakSen tovor je vozilo
prevazalo, koliko je vsak Sofer efek-
tivno bil za volanom, koliko éasa je
porabjenega zg razkladanje in na-
kladanje, koliko je vozilo prevozilo
km, kdaj je potrebna menjava olja
v motorju, diferencialu, menjalniku
in kdaj je treba vozilo podmazati.

Iz podatkov o prevozenih kilo-
metirih se izraduna amortizacija vo-
zila, avtogum in izracun efektivne-
ga dela Soferja.

Poedini Soferji smatrajo pravilno
vodenje potnega naloga kot neko
vrsto nepotrebne obremenitve, ker
ne vedo za njegove funkcije. V pot-
ni nalog ne vpiSejo vseh podatkov

ali jih pa sploh ng vpiSejo. Skoraj
vedno pozabijo v potni nalog vpisati
¢as in mesto prometne nesrece. Kaj
rad izostane vpis odhoda in prihoda
vozil, kar ima za posledico nekon-
trolirano vozZnjo in zadrZzavanje na
terenu. Zato morajo Soferji vpisati v
potni nalog vse spremembe, ki na-
stanejo med samo voZnjo, kakor tu-
di okvare, ki jih sami odpravijo, To
pa zato, da lahko opravi¢ijo v do-
lo¢enih primerih dalj$e zadrzavanje
ng terenu, Pri razkladanju blaga
mora biti vpisana v potni nalog tu-
di vrsta blaga in koli¢ing in peéat
poslovalnice, ki je blago sprejela,
Izpisovanje potnih nalogov se mora
voditi sproti, ne pa naslednji dan
ali kako drugace.

Iz vsega navedenega je razvidno,
da je potni nalog vaZen dokument.
Poini nalog pa ne sluZi svoji svrhi,
¢e sa ne vodi toféno. Soferji morajo
potni nalog izpolnjevati ¢citljivo, ga
¢uvati, dg ne bo raztrgan in zmed-
kan, kakor se velikokrat primeri.

Zato potni nalog pri nas pred-
stavlja osnovni dokument in ogle-
dalo Soferja, na osnovi katerega
kontroliramo svoje poslovanje in
ekonomiénost. 3

Rafael Skale

Pri prevzemanju blaga
moramo ugotoviti koliéino

Po vrsti blaga se kvaliteta blaga
ugotavlja s tehtanjem, merjenjem,
Stetjem ali s kombinacijo teh naci-
nov,

Z uzanco 78 je predvideno, da
trpi prodajalec strofke v zvezi s
pripravo blaga za izrofitev, v uzan-
ci 116 pa zasledimo Se dopolnitev v
tem smislu, da trpi prodajalec stro-
ske tehtanja, merjenja ali &tetja, ki
so potrebni za izrofitev. Pri nas je
uporaben tkzv. metersko-decimalni
sistern meril, ki ga je sprejel Zakon
o merskih enotah in merilih.

Koli¢ina blaga mora biti dolog-
ljiva. Ce se stranke sporazumejo na
okroglo koli¢ino, n. pr. z izrazi cca,
okoli itd.. je dovoljeno odstopanje
navzdol ali navzgor do 59, Ako pa
takega in tudi drugaénegs dogovora
ni, odstopanje ne sme presegati 2 %.
Nasprotna stvar je seveda v prime-
Tu, ¢e se ugotavlja koli¢ina po Ste-
vilu komadov ali ¢e je odstopanje
nasprotno naravi dogovora. Ta od-
stopanja predstavljajo le neke vrste
teleranco pri izpolnitvi pogodb, ne

(Nadaljevanje na 4, strani)
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Pri prevzemanju blaga
moramo ugotoviti koli¢ino

predstavljajo pa kala. Potem takem

prodajalec, ki je izro€il 5%, oz. 2%

manj blaga, nima pravice zahtevati

plagila blaga, ki ga ni izro€il, ¢eprav
je pogodbo izpolnil. Ako je izrodil

5% oz 29, vet blaga je pogodbo

prav tako izpolnil, ima pa pravico

zahtevati pladilo za to veéjo koli-
¢ino,

Koli¢ing blaga se po uzanci 122
ugotavlja v kraju in ob ¢asu iz
ro¢itve, Ce se izroditev opravi v
prodajaléevem sgkladii¢éu ob sodelo-
vanju kupea, njegovega pooblas¢en-
ca ali Spediterja, se tam ugotovi tu-
koli¢ina.

Ako je potrebno blago izroc¢iti v
odpravnem kraju in kupe¢ ni pri-
soten, je prodajalec v smislu 125
uzance dolZan ugotoviti koli¢ino s
prevoznikom ali Spediterjem.

Ce koli¢tine ni mogoée ugotoviti
na kraju in ob ¢asu izro¢itve, mora
kupec brez odlasanja ugotoviti ko-
litino, ¢im je to mogocte. Izraz »brez
odlasanja« pomeni, da kupet ne sme
brez potrebe izgubljati &asg v kate-
rem bi lahko po rednem teku stvari
ugotovil keli¢ino. Ko na primer
sprejema blago od prevoznika, mo-
ra z njim ugotoviti koli¢ino, ¢e pa
to ni mogoce, jo je dolZzan takoj ugo-
toviti v skladiséu.

Spremni dokumenti olajsujejo
ugotavljanje koli¢ine, kupec pa je
koli¢ino dolZzan ugotoviti tudi brez
teh dokumentov, razen ¢e to ni mo-
gole; potem mora koli¢ino ugoto-
viti, ¢im prejme dokumente.

Prodajalec je dolzan kupca po-
zvati k ugotavljanju kolidine, de
imata obg sedeZ v istem kraju. Ako
prodajalec tega ne napravi, se smat-
ra, da je izro¢ena tista koli¢ina, ki
jo je dognal kupec v svojem skla-
diséu, MoZen pa je tudi primer, da
se¢ kupec ne odzove povabilu; po-
tem pride kupec v prevzemno za-
mudo s Stevilnimi imji po-
sledicami. Prodajalec na primer v
tem primeru ni dolZan odposlati
blaga.

Kadar se Steje kot mesto izroc¢it-
Ve namembni kraj, mora kupec u-
gotoviti koliéno skupaj s prodajal-
cem oz s prevoznikom alj Spediter-
jem.

Po uzanci 128 je predvideno, da
se koli¢ina blaga ugotavlja s komi-
sijskim zapisnikom v naslednjih
primerih;

a) prodajalec ali kupec bi moral
ugotoviti koli¢ino s prevoznikom
ali Spediterjem pa slednja oklnita
izdajo potrebnega dokumenta;

b) koli¢ina se ugotavlja v kupée-
vem skladis¢éu brez prisotnosti
prodajaleca ali v prodajaléevem
skladiséu brez prisotnosti kupca
V takih primerih je komisijski

zapisnik najustreznejfe sredstvo za

dokazovanje ugotavljanja koli¢ine,

a vseeno ni povsem siguren dokaz.

Tako kot sodi$¢e v primeru spora

ocenjuje vsako dokazno sredstvo,

trebna, je ta komisija obic¢ajno tri-
¢lanska in jo sestavljajo delavei oz
tako ocenjuje tudi komisijski zapis-
nik. VaZno je, da sodiiée na osnovi
takega zapisnika pride do prepri-
¢anja, da je koli¢ina bilg ugotov-
ljena na verodostojen nacin. Sodi-
3¢e bo prislo do takega prepri¢anja,
ée je stranky pravilno in brez odla-
Sanja vsa dejstva komisijsko ugoto-
vila. Drugi dokazi kot npr. zaslifa-
nje pri¢, seveda niso izkljuleni.

Vsebino komisijskega zapisnika
dolo¢a uzanca 129, Ceprav ni dolo-
¢eno, koliko ¢lanska komisija je po-
strokovnjaki gospodarske organiza-
cije. Po potrebi se pozove tudji zu-

nanji strokovnjak oz. sodni izvede-
nec iz seznamg sodnih izvedencev,
ki je zacetkom vsakega leta objav-
ljen v republiSkemm uradnem listu.
Zapisnik se praviloma sestavlja ta-
koj ob ugotovitvi kvantitete. Ce se
sestavi kasneje, je treba vanj vne-
sti podatek odnosno vzrok, zakaj se
ni takoj napravil.

Koli¢inske ugovore mora kupec
posredovati prodajalcu »brez odla-
Sanja« ali »v kratkem roku«, kar
pomeni, da je dolZan ugovarjati ko-
lidini v tistem &éasu, v katerem je to
objektivno mogode.

Pravilna ugotovitev koli¢ine bla-
ga in pravoéasne intgrvencije v pri-
meru koli¢inskih napak zagotavljajo
med drugim potrebno varnost pri
kupoprodajah v blagovnem prometu.

Marjan Bele

Iz zasedanj samouprav. organov

Na 2. rednem zasedanju je cen-
tralni delavski svet zopet obravna-
val hujde kriitve delovne dolZnosti.
Tudi tokrat sta bila kriilca Soferja in
sicer Lenoviek Martin — mlajsi, ki
je dne 24. III. 1967 v vinjenem sta-
nju na voZnji iz Sentjurja proti Ce-
1ju karambeoliral in popolnoma uni-
¢l tovarni avtomobil, last podjetja
in Majger Anton, ki je dne 24. III
1967 v vinjenem stanju na sluzbeni
voznji upravljal tovorni avtomobil,
last podjetja. Da sta imenovana bila
navedenega dne vinjeneng je bilo
sklepati na osnovi informacij doblje-
nih pri gostinskih obratih, kjer sta
imela ob priliki navedene voZnje ved
postankov. Na odvzemu krvi nista
bila, zato je centralni delavski svet
pritel do zakljucéka, da ni mogocte
trditi, da je Lenoviek Martin karam-
boliral avtomobil zaradi vinjenosti,
Clani CDS-a so sprejeli sklep, da se
Lenoviek Martinu — mlajemu in
Majger Antonu izrefe ZADNI JAV-
NI OPOMIN. CDS je sprejel sklep,
da v kolikor se bodo stopnjevali pri-
meri uzivanja alkohola bo moral
CDS ukrepati z izkljudevanjem ta-
kih kréilcev iz delovne skupnpsti.

Sprejet je bil gospodarski plan
rodjetja za leto 1967, ki je bil pred-
hodno obravnavan v posameznih
sektorjih in gbratnih delavskih sve-
tih.

Radunsko-gospodarski sektor e
podal analizo rezultatov po periodi-
¢nem obrad¢unu per 31. III. 1967 iz
katerega je zakljuéiti, dg je poslova-
nje v navedenem obdobju kljub te-
#avam bilo ugodno. Problematicen je
le odstotek neplatanih terjatev in je
pricakovati, da bo ta odstotek v bo-
doce celo porastel.

Imenovan je nov sestav ¢lanov
staba za zaséito pred elementarnimi
in drugimi nesredami.

Kadrovska komisija je podala
predlog za odobritev strokovne ek-
skurzije v Svico, CDS je sprejel sklep

da se odobri udeleZba ¢lanov enot
maloprodaje; prednost je dati poslo-
vedjem in vodjem enot, v kolikor ne
bi bilo dovolj prijav, je vkljuditi
ostali kader maloprodaje. V slucaju,
da bi bila 8e kljub temu mesta pro-
sta, jih je izpolniti z ostalimi ¢lani
kolektiva. Ugodi se predlogu tako
sindikalne podruznice sektorja Las-
ko, kakor tudi kadrovske komisije in
se odobri kritje 50 9%, strofkov in za
trgovski kader 5 dni izrednega pla-
¢anega dopusta.

Osvojen je bil predlog UO za
povecanje kilometrine za koristnike
lastnih osebnih vozil v sluZbene na-
mene in sicer od 0,45 N din na 0,55
N din/km in za makadamske ceste
od 0,50 N din na 0,60 Ndin za km z
veljavnostio od 1, IV. 1967 dalje.

Za asfaltiranje ceste v Trnovljah
je bil odobren prispevek v vidini
3.000,00 N din.

UO je na 2. redni seji dne 30.
maja 1967 obravnaval anglizo bruto-
bilance per 31, 4. 1967. Rezultati po-
slovanja v tem obdobju so sicer u-
godni, vendar je skrbeti, da bodo
materialni strodki Se nadalje v upa-
nju, do¢im je promet potrebno po-
vetevati. Zavedati se moramo, da je
potrebno ustvariti dovolj sredstev za
sklade, ker so investicije zelo obseé-
ne. Tako v sektorjih, kakor tudi na
ODS-ih je dati povdarek poslovni
skrbnosti, da bi bili rezultati ¢im u-
godnejsi. Ugotavlja se, da je klub
ugodnemu koliéniku obracanja istega
moZno Se izboljSati, ker je pricako-
vati, da bo vprasanje obratnih sred-
stev vedno bolj perete. Glede ter-
jatev do kupcev, ki so v aprilu moé-
no porasle, je pbiskati kupce in sku-
Sati izterjati, kolikor je le mogode,

Personalna sluZba je podala po-
rotilo o vlogah élanov za sporazum-
no prenehanje delovnega razmerja.

(Nadaljevanje na 5. strani)
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dva ¢lana za
izobrazevalne

UO je imenoval
Skupééino temeljne
skupnosti Celje,

UO je obravnaval predlog sindi-
kalne podruZnice za izplac¢ilo nado-
mestila za K-15. Po temeljiti razpra-
vi je bil sprejet sklep, s katerim se
predlaga CDS-u, da bi se za leto 1967
odobrilo izpla¢ilo nadomestila za
K-15 in sicer za ¢lane, katerih oseb-
ni dohodek ne presega 800,00 N din
mesetno, nadomestilo v visini 200,00
N din netto in za élane z mesednim
osebnim dohodkom nad 800,00 N din
150,00 N din netto. Za nezaposlene-
ga partnerja naj bi se odobrilo 50,00
N din in za vsakega otroka po 50,00
N din. V kolikor pa sta zaposlena
oba, se predlaga za vsakega otroka
poloviéni znesek in sicer 25,00 N din.
Utenci (vajenci) dobijo prav tako
izplacano nadomestilo kot vsi ¢lani
kolektiva.

UO je odobril izdelavo naérta za
adaptacijo stgnovanjskega dela stav-
be nad poslovalnico Sofa in sicer v
eno vedje druZinsko stanovanje in
eno manjSe druzinsko stanovanje,
eno garsoniero in 2 samski sobi.

UO je odobril sklenitev pogsdbe
s podjetjiem INGRAD Celje za nakup
stanovanja za CREP Marto — bla-
gajnicarko, v skladu s prioritetno li-
sto,

Vloga Tajnsek Stefke za odobri-
tev 3.000,00 N din posojila za stano-
vanje je bila odklonjena, ker ni tre-
nutno sredstev za izplacilo posejil za
gradnjo stanovanj,

UO je sprejel sklep, da se reali-
zira obveza CDS-a, ki je bila spre-
jeta ob imenovanju 8Sefa splofnega
sektorja in je odobril sklenitev po-
godbe za nakup stanovanja pri IN-
GRADU.

Za sektor Lasko odobrava vloge
¢lanov tega sektorja za posojila pri
gradnji stanovanj ODS sektorja
Lasko.

Podan je bil predlog, da se za po-
slovalnice MARKET in SP Soca in
Mariborka dolo¢i delovno mesto na-
mestnika poslovodje IV, ki bi v od-
sotnosti poslovodje ali namestnika
poslovodje vrsil dolZznosti namesini-
ka poslovodje. Po navedenem pred-
logu bo uveden postopek za dopeolni-
tev pravilnika o delitvi OD.

Podan je bil predlog CDS-u za
nakup in montiranje telefona v po-
slovalnici PLAVZ Store in za reSitev
vpraSanja glede direktnega telefona
za Sefe sektorjev maloprodaje Celje.

Predlaga se CDS-u, da odobri na-
kup in montiranje telefonskega
aparata Vv stanovanju tov. Solinc
Alojza, ker je vedno ve€ pozivov tu-
di v popoldanskem c¢asu.

Izven poklicno delo ozivija
VEC ZNAS — VEC VELJAS

Sindikalna podruZnica organizira
v sodelovanju z mladinsko organiza-
cijo koneem junija ali v prvih dneh
julija 1967 zanimivo tekmovanje med
¢lani  kolektiva, imenovano VEC
ZNAS — VEC VELJAS,

Program sestavljajo vpraSanja iz
podro¢ja delavske samouprave pri
Merxu, iz NOB, iz blagoznanstva, za
kulturno-zabavni efekt tekmovanja
pa bo poskrbljeno z nastopom peveev
in muzikantov, recitatorjev in ple-
salcev_ ki bodo sodelovali pri nasto-
pu kot prostovoljci, sicer pa ¢lani
delovnega kolektiva Merx.

Tekmovanje bo prirejeno v poda-
stitev praznika dneva borca — 4. ju-
lija in mu je sprico tega pripisati Se
toliko pomembnejsi karakter.

V upanju, da bo tekmovanje ob
polnostevilni zasedbi udeleZzencev
uspelo in posreceno, se organizacij-
ski komite resno ukvarja s potrebni-
mi pripravami, kot so sestavitev ¢im
bolj pestrih toék zacértanega progra-
ma, najem dvorane, v kateri bo pri-
reditev skrb za jedafo in pijado po
koncanem sporedu, kakor tudj z in-
tenzivnim apeliranjem na vse nafe

ljudi, da se priglasajo k tekmovanju
v kar najveCjem Stevilu,

Sindikatu in mladini naSega pod-
jetia torej ni ved pripisati pasivno-
sti in nedelovnosti na torif¢u izven-
poklicnega kulturno-prosvetnega ziv-
ljenja. Dasiravno je minulo Sportno
tekmovanje, ki je bilo prirejeno z
motivacijo pocastitve prvomajskih
praznikov, vsled deZevnega vremena
izpadlo bolj ali manj klaverno, si
moramo priznati, da sta sindikat in
mladina ponovno oZivela.

Med drugim je pohvale vreden
zlasti apel na naSe €lane krvodajal-
ce, naj s svojo krvjo resujejo drago-
cena zivljenja soljudi, saj je izzval
med nas$imi rednimi krvodajalei in
tudi med ostalimij ¢lanji kolektiva ob-
¢utek potrebnosti, da darujejo dra-
goceno telesng tekofino. Odziv krvo-
dajalcev je namre¢ pokazal izreden
rezultat.

Konéno je Se enkrat potrditi, da
zasluzi ze ideja organizacije naslov-
nega tekmovanja VEC ZNAS — VEC
VELJAS vse priznanje. Kako ga bo-
mo lahko pohvalili kasneje pa je za
sedaj Se odprto vpradanije; torej po-
¢akajmo. ..

Vtisi iz prakse
v Sviei

(nadaljevanje iz 3t. 3)
piSe LAZNIK POLDE

Po nekaj dneh delg je poslovodja
nam, praktikantom na sestanku raz
lozil nadin naroéanja in dobave bla-
ga, ter o administraciji nasploh. To
je pri njih zelo enostavno; narocil-
nica je istofasno dobavnica, ki se
hrani le do prispetja ratuna potem
pa ni ve¢ pomembna.

Blago, ki prihaja dnevno v pro-
dajalno, se narota za 2 dni naprej,
za dolodeneg artikle pa jg dobava te-
denska, kot na primer za éokolado,
kekse in mesne konzerve. Zelo ne-
rodno imajo urejeno naro¢anje kru-
ha, katerega morajo narocati za 7
dni naprej. Sprememba narofila se
uposteva le, &e je ta dostavljena 3
dni prej. Prevzem blaga je zelo
poenostavljen predvsem zaradi stan-
dardnega pakiranja v skladidéu alj
pa pri proizvajalcu. Naj omenim, da
je predpakiranje tako vsakdanja
stvar, da tudi mali proizvajalei —
privatniki, vrtnarji in kmetje pri-
peljejo v trgovino blago Ze pred-
pakirano.

Poslovodja nam je opisal zgodo-
vino in razvoj MIGROSA, ki obstoja
20 let. Ob ustanovitvi je bil asorti-
ment prodaje le 7 artiklov. Sedaj, po
40. letih pa je letna realizacija s
400 prodajalnimi in 100 prodajnimi
vozovi letno nekaj ved kot 2 mili-
jardi Fr. prometa, kar je cca 45%

vsega blagovnega prometa v dr-
Zzavi, Ostalih 55°, pa realizira kon-
kurenca s svojimi 4,000 prodajal-
nami. Najvedja konkurenta MIGRO-
SU sta Coppo in Usego.

Prodajalna v kateri sem bil na
praksi, ima povpreé¢no 60.000 Fr. pro-
meta dnevno, toda promet 3e vedno
narai¢a. Ves ta promet opravlja 8
glavnih in 6 pomoZnih blagajn. Naj
omenim_ da so blagajniki pribliZno
50 %4 vajenci, ki pa Ze imajo v pre-
cej primerih opravlijen te¢aj za sle-
po tipkanje. Skoraj ni dneva da v
prodajalni ne bi imelj 5 ali 6 arti-
klov akcijske prodaje. To pa tudi
potroSniki zelo budno spremljajo
glewkih ugodnih nakupov ne zamu-

STRAN §

Tako so potekali prvi tedni. Po
mesecu dni sem bil preme$fen na
drug oddelek — zopet z zZivili. Isto-
¢asno sem bil dolo¢en kot rezerva
pri glavnih blagajnah. Novost zame
je bila tudi take imenovana veder-
na prodaja. Pred bozi¢nimi praz-
niki so bile trgovine odprte n
kinjeno do 21. ure. Ker je v gvici
bozi¢ najvedji praznik v letu, je bil
v tem casu tudi promet temu pri-
merno velik. Pred novim letom ni
bilo takega navala kupcev, Omeniti
moram tudi, da sem bil nemalo pre-
senecen nad zelo pogostimi krajami.
Dolo¢eng osebje zZa kontrolo nad gi-
banjem kupcev je zalotilo pri kraji

(Nadaljevanje na 6. strani)
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GAVRILOVIC — PETRINJA

MANIPULACIJA IN PRODAJA
ZIMSKE SALAME
»GAVRILOVIC«

Zimska salama sodi v vrste traj-
nih klobas. Izdeluje se iz najboljsih
delov svezega mess in je upostevana
kot specialitetg zaradi specifi¢ne
proizvodnje, v kateri nastaja.

Proizvodnja zimske salame za-
hteva visoko strokovnost in samo
ozek krog strokovnjakov je sezna-
njen z zahtevnim tehnoloSkim pro-
cesom, Zaradi tega je potrebno tej
vrsti salame posvetiti posebno po-
zornost pri manipulaciji, skladis¢e-

(Nadaljevanje s 5 strani)
VTISI IZ PRAKSE V SVICI

tudi po 50 oseb dnevno. Na zastav-
ljeno vpraSanje poslovodji, kakSen
je prodajni riziko, je odgovoril, da
se priznava 1,20% od realizacije.

Po novem letu sem dobil zopet
drug oddelek. Ker sem prodajalno
Ze poznal, mi to ni delalo tezav, zalo
sem delal po potrebi na vseh delov-
nih mestih vkljuéno z blagajno. Dne
6. I. smo imeli sestanek s poslovod-
jem, potem nas je pa povabil na
ngled sosednih prodajaln MIGROS-3
ob Bodenskem jezeru, Ogledali smo
si Markete Arbon in Windnaw.
Globok vtis name je naredil posebno
Market v Widnawu v katerem dela-
ta z Migrosom tudi dva privatna
trgoveg pod isto streho in v istem
prostoru. Po nekaj dneh brez spre-
memb je sledil zopet sestanek z di-
rektorjemm Wechterjem. Razgovarjali
smo o dosedanji praksj in o tem, kaj
si bomo %e ogledali: poleg skladis¢a
v gradnji tudi glavno skladis¢e Vv
Zirtichu; isto¢asno smo dobili raz-
pored za dvodnevno potovanje s
prodajnim vozom,

Skladigée v Zilrichu je zares
pravi gigant s sodobno tehni¢no o-
premo, ki je maksimalno izkoriite-
no. Ce si zamislimo, da dela na
82.000 m2 skladifénegy prostora le
530 ljudi in se po pripovedih nasega
vodita polovica zalog obraca dnev-
no, je to zavidanja vreden uspeh.
Priblizno enako skladiSée po funk-
cionalnosti bo tudi v Gosawu M. ST.
Gallen, le z dosti manjo prostorni-
no — priblizno 35.000 m?2,

Posebna zanimivost so prodajni
vozovi, kateri gredo na pot dnevno
ob vsakem vremenu in skoraj brez
zamude. Migros — Ziiriich razpolaga
z 48 samopostreznimi prodajnimi
vozovi, dofim imajo ostale poslov-
ne enote prodajne vozove Se za kla-
siden nadin strezbe. Zanimivost te
potujote trgovine je v tem, da iz
redno privablja kupce.

Osebno menim, da je praksa v
Svici zelo koristna in da bi se dalo
dosti stvari pri nas doma koristno
posnemati.

partnerjli nam

nju in prodaji. Zlasti je paziti, da je
salama vedno v suhem, zraénem
prostoru, v prostoru zaséitenem od
sonénih Zarkov, kakor tudi da je
vsak komad posebej obeSen. Zimska
salama se ne sme ¢uvati niti v hla-
dilniku, S5e manj pa v vlaZnem pro-
storu. Ne sme se dajati v izlozbo
tekom poletnih mesecev kakor tudi
ne na pomlad in jeseni.

Vsled nepoudenosti mnogi proda-
jalei zimske salame mislijo, da je

nepokvarljiva in zato z njo nestro-
kovno manipulirajo. Na ta nacin se
potem zimska salama kvari, Velja
si zapomniti, da lahko zimska sala-
ma traje tudi Se 90 dni od trenutka,
ko jo preime kupec od dobavitelja,
sgveda pod pogojem, da je v suhem

15e]
in zraénem prostoru, vsak komad da
je obesen posebej in da temperatura
v prostoru, kjer se salama hrani, ne
presega 15°C. To so obenem tudi
najidealnej$i pogoji za ¢uvanje zim-
ske salame,

Proizvajalec »Gavrilovié« vam
priporoca, da imate zimsko salamo
ob priliki prodaje v zgornjem delu
hladilne vitring in da odstranite
plombo, vrvico ter olupite ¢&revo,
preden jo postreZete kupcu. Sele ta-

ko pripravljeno salamo je nato sta-
viti v stroj za rezanje. Ce vam kos
salame ostane za prodajo naslednje-
ga dne, morate prvo rezino odstra-
niti in Sele potem nadaljevati s
prodajo Se¢ preostalegg* dela salame.
Za rofno rezanje zimske salame mo-
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rate imeti dolg in oster noZ rezati
pa jo je v poSevnih in tankih rezi-
nah (Snite) ali pa po kupcevi zelji.

Kupujmo Gavrilovicev »Sendvié
dorudak«!

Notorno znano je, da na prodaj-
nem osebju v trgovini sloni poslov-
ni uspeh. Zlasti je vazZno, kako pro-
dajalec predstavlja stranki posame-
zen proizvod, kako jo informira in
kako ji sugerira koristnost konkret-
nega nakupa. Tako v klasiéni trgo-
vini kot v samopostreZbi je sugesti-
ja ali informacija prodajalea vedno
dobrodosla in redkokdaj potem izo-
stane podvojeni kupfev interes.

Nekateri na8i prehrambeni pro-
izvodi se Se vedno ne uporabljajo
dovolj v gospodinjstvu in to iz raz-
loga, ker potros$nik ni dovolj sezna-
njen z izbiro moZnosti v nac¢inih
priprave. Ce nanj to informacijo
prenese prodajalec, je kupdev inte-
res takoj veéji, s tem pa je pojada-
na tudi prodaja.

Tako ima na primer »Gavrilovi-
¢ev mesni dorucak«, ki se sedaj raz-
posilja na trg z imenom »Sendvié
doru¢ak«, izredno veliko potroSni-
kov, medtem ko je relativho malo
ljudi seznanjenih z nad¢ini uporabe
te jestvine. Vedinoma potrodniki
konzumirajo mesni zajtrk v obliki

ladnega narezka.

Dejstvo je, da je mogofe mesni
zajtrk z nekoliko priprave v gospo-
dinjstvu, servirati tudi kot glavni
obrok, t. j. za kosilo ali veéerjo, Hit-
ro lahko na primer gospodinja z
mesnega zajirks pripravi odliéno
francosko ali rusko solato, Sestinsko
pecenico, havajsko sSunko, ham and
eggs, ocvrto meso ali tople sendvice.
Dovolj je na vse te okolidéine go-
spodinio opozoriti — potem bomo
utemeljeno pri¢akovali, da se bo
proizvod uporabljal na najrazli¢nej-
g nadine,

»Gavriloviéev sendvié dorudak« ja
konzerviran v plofevinastih dozah
teZe 0.20 0.35 in 1,81 kg. Sestavinsko
je iz prvorazrednega svinjskega in
govejega mesa in slanine. V vsaki
dozi ie preko 809 tistegqa mesa.

Proizvod e visokokaloriden, Na
Cavrilovicevih razstavah gastrono-
miie in kulinarstva ije dobil po-
meambno priznanie tndi kot nraizved
veakodnevne potroinje  deolotenih
gastronomskih kvalitet.

Nuino je. da frenvsky mreda
pekloni onisanim artiklam ven no-
zornost zlasti v letodnii furistiéng

sezori, ker ie mimn Gavrilovifeve
paStete »Sendvié dorudak« nas nai-
ponularnjedi turistiéni prehrambeni
proizvod.

STOBNODA — OSTTK

MASCOBE PRI PROIZVODNJI
KEKSOV

Velike vaznosti je v keksarski
industriji uporabs maséob, ki mora

biti pod stalnim nadzorom strokov-
njakov. Pred uporabo je vselej po-
trebno mascéobe laboratorijsko pre-
iskati, ker le natan¢na in dosled-
na kontrola maséob pogojuje kvali-
teto konénih izdelkov.

Zaradi Zkodljivosti procesa oksi-
dacije se vlagajo veliki napori, da
do oksidacije ne bi prislo. Danes
poznamo Ze niz spojin_ ki oksidacijo
prepre¢ujejo s tem, da je njihovo
delovanje antioksidativno. Te spoji-
ne imenujemo antioksidante. Njiho-
vo delovanje je efekino tudi tedaj,
¢e se dodajajo masti, preden je
sploh zacdela cgksidacija,

Rastlinskg mast mora biti tako
stabilizirana z antioksidanti, da ga-
rantira trajnost v proizvodih kot so
keksi ali vafli, do leta dni. To je
predpis internega standarda za su-
rovine, Procent anticksidantg v ra-
stlinski masti se izratunava in do-
lota v laboratoriju. Zelo vazZno je,
da antioksidanti ne spreminjajo or-
ganoleptiénih lastnosti masti kakor
tudi, da niso toksiéni.

Poleg oksidativnega kvarjenja
masti se je bati Se hidrolitiénega
kvarjenja. To je proces razkrajanja
masti na mascéobne kisline in glice-
ride oziroma v konéni situaciji na
maséobne kisline ter glicerin. V tem
procesu kvarjenja v glavnem deluje

\LOBODA'
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voda, zato se najéeSée in najhitreje
kvarijo mascobe, ki vsebujejo veljo
koliéino vode (margarina, éajno ma-
slo), medtem ko se Cistg mast redke-
je kvari, ker ima le manjSe koli-
Cine vode.

Pomemben faktor pri uporabi
mas¢ob v industriji keksov je trdota
masti. Ena najhitrej$ih in najeno-
stavnei$ih metod za orientacijo v
smeri trdote masti je dolofanje tol-
ke taljenja. Tofka taljenja je tista
temperatura, pri kateri trda mate-
rila preide v tekolo stanje, Do te
spremembg pride vsled razkroja kri-
stalne mreZe pod toplotnim wvpli-
vom. Ma3¢obe so zmes razliénih tri-
gliceridov, ki imajo razlitne totke
taljenja in zato prostopoma preha-
jajo iz trdega v tekole stanje.

Poznamo cel niz metod, po kate-
rih se ob razlitnih pogojih dolota
tofka talienia.

Pri nas v labaratoriju se uporab-
lia metoda z odprto kavilaro, ki ie
enostavna in praktiéna in ne zahte-
va kakine posebne aparalure. Kot
tofka talienja je po tej metodi tista
temperatura, pri kateri se stolpec
masti pricne dvigati zaradi hidresta-
ticnega pritisks vode.

Na# interni standard za surovine
predpisuie naslednje totke taljenja
za rastlinsko mast po mesecih:

— od 15. XI, do 30, IT. 28 — 300C
—od 1, TIT, do 15. V., 30 — 320C
— od 15. V. do 30. VI. 32 — 34°C

OSIJEK
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Nasi poslovni partnerii nam pisejo

— od 1, VII. do 30. VII. 34 — 360C
— od 1. VIII. do 30. IX. 32 — 340C
—od 1. X. do 15, XI. 30 — 320C

Tako v toplih mesecih delamo z
maséobami, ki imajo dosti visje ta-
lis¢e, a v hladnih mesecih z nizjim
talidéem.

Poleg teh predpisov interni stan-
dard tudi predpisuje da procent vo-
de in drugih popravljivih kompo-
nent v rastlinski masti ne sme pre-
segati 0.3%, v svinjski masti enako,
pri maslu pa ne sme presegati 109/,
vode, ¢e gre Za I. klasno maslo, 17 %
vode, ¢e gre za II. klasno maslo in
209/, vode, e gre za III. vrstno ma-
slo, Pri margarini procent vode ne
sme biti ve¢ji od 10 %.

Odstotek vode v masti se regu-
lira s sudSeniem masti na tempera-
turi 1059 C., Voda in hlapljive snovi
pri tej temparaturi izhlape do pred-
pisanegs maxima.

Nadalje je s predpisi regulirano
tudi vprasanje kislosti. S tem je mi-
£liena koli¢ina kislin v masti in olju
ki se meri s stopniamj kislosti. Za
rastlinsko mast ta stopnja kislosti ne
sme presegati faktoria 1. za oclie
prav tako: za svinjsko mwst ne sme
presegati faktoria 3. za maslo 3 —
4 in za margarino 5.

Nedvomno so zahteve, ki iih mo-
raio izpolnievati strokovnijaki ori
uporabi masfob v keksarski indu-
striii obseZne in je zato tem vedia
nithova zasluga pri izdelavi koné¢nih
proizvodov, ée so le — ti kvalitetni
in dolgotrajno uporabni,

PODRAVKA — KOPRIVNICA
»PODRAVEKA« DANES...

Stevilni  obiskovalci delovnega
kolektiva =~Podravke« vprasujejo,
kako velika tovarna je to, ker vse
ne morejo videti in obhoditi.

Delovni kolektiv »Podravke« Ste-
je danes preko 1600 zaposlenih de-
laveev, 2z ustvarjeno realizacijo v
lanskem letu preko 16 milijonov sta-
rih dinarjev.

»Podravka« je kolektiv. ki ima
poleg matiéne tovarne v Koprivnici
— s sodobno opremljeno izvozno
klavnico 8¢ obrat za predelavo sad-
ja in zelenjave v VaraZdinu (biv&i
»Kalnik«) ter obrate za zbiranje
lastnih surovin v Hlebinah in v ne-
katerih drugih mestih.

»Podravka« je kolektiv, ki je sa-
mo v preteklem letu izvozil svoiih
proizvodov za preko 2,5 milijonov
dolarjev. od tega 80% v deZele s
konvertibilno wvaluto.

»Podravka« je kolektiv, ki je s
preorientacijo na specializirano pro-
izvodnjo ter delitev dela in z uva-
janjem visoke stopnje mehanizacije
v proizvodnji, pripravljen do¢akal
gospodarsko reformo. Poleg navede-
ne preorientacije in porazdelitve
navznoter, so storjeni tudi Ze odlo-
Cilni koraki na podroéju SirSega,

mednarodnega plana. Pomembno je
na primer poslovno-tehniéne sode-
lovanje z znano firmo »Dr Oetker«,
katere proizvodi so priljubljeni pri
nasih starejSih potrognikih Ti izdel-
ki se bodo v najkrajSem ¢asu poja-
vili na nasem trziséu.

To bi bilo nekaj vaZnejsih podat-
kov o danaZnji »Podravki« o ko-
lektivu, ki vse svoje teZnje usmerja
k postavljenemu cilju, namre¢ da
se C¢imbolj pribliza jugoslovanskim
gospodinjam. Zato tudi upravideno
lahkgo nosi naziv »Najvedja jugoslo-
vanska kuhinja«, kajti s svojim a-
sortimanom in s kvaliteto svoiih iz-
delkov je »Podravka« dokazala vse-
stranska prizadevanja in neprecen-
liive uspehe.

sen podatek, ki govori za to, da po-
pularnosti podravkinih proizvodov
ni oporekati.

Predvsem ne smemo pozabiti
med izdelki »Podravke« zelo dobro
znane in priljubljene »Vegete« ka-
terg ime srecujemp domala Ze v vsa-
kem koticku nase domovine. »Vege-
ta« je postalg nezamenljiva v vsa-
kodnevnih jedilnikih bile nasih dru-
zin bilo industrijskih in hotelskih
kuhinj. To potrjujejo mimo ostale-
ga tudi Stevilna pisma ki dnevno
prihajajo od mnogih potrodnikov in
ki dajejo »Vegeti« ocene v superla-
tivih«.

Poleg juh proizvaja danes »Po-
dravka« Zeg niz izdelkov iz sadja,
zelenjave in mesa; ni¢ manj znane
pa niso v zadnjem ¢asu podravkine
marmelade in dZzemi vseh vrst, Pri-
kupna embalaza iz plastiénih folij
za 30, 120 in 250 gr. marmelade ozi-

NAJVECJA JUGOSLOVANSKA
KUHINJA

Nafe potrofnike in bralce Zelimg
spoznati z enim na%ih najveéjih do-
baviteljev, »Podravko« — prehram-
beno industrijo iz Koprivnice. Ko-
lektiv »Podravke« zadovoljuje po-
trebe milijonov potro$nikov, saj
proizvaja vse tisto, kar je neobhod-
no potrebno vsakemu gospodinjstvu
in vsaki kuhinji v gostinstvu. Zato
tudi ni ¢udno da sreCujemo ime
»Podravka« vsepovsod in ob vsakem
casu.

»»VEGETA« PREDNJACI

Kadar govorimo o podravkinih
proizvodih mislimo na serijo popu-
larnih juh (goveja, koko$ja, kolek-
cija nove juhe in dr), s katerimi je
koprivniski delovni kolektiv zaslo-
vel Sirom vse naSe deZele pa tudi
izven njenih meja. Mimogrede je
omeniti, da statistiéni podatki do-
kazujejo, da samo Koprivnicani
ustvarijo 75°% od celokupne letne
proizvodnie juh wvseh jugoslovan-
skih proizvajalcev. To je dovolj ja-

roma dZema slehernega kupcy nav-
duSuje in razveseljuje. Opisani na-
¢in pakiranja je osvojil prijateljstvo
gostincev, posebej pa fe nade mlade
in najmlajSe. Tabornikor, farijal-
cem in planincem so liéne Zkatlice
zvesti spremljevalec na izletih in
potovanjih.,

Skorajda nemogote bi bilo na-
Steti vse podravkineg proizvods, ker
se vsakodnevno dopolniuieio z novi-
mi in sicer s proizvodi, ki se pora-
1a__i0 v raziskovalnem centru te reno-
mirane tovarne,

Urejuje uredniski odbor.

Odgovorni urednik Marjan Bele.
Izhaja mesefno.

Urednistvo: Celje Tomsi¢ev trg 2/1
telefon 30-77

Tisk: Papirkonfekcija Kriko,
obrat Valvasorjeva tiskarna

Naklada 600 izvodov




