
Položaj podjetij, katerih
osnovni izdelki imajo določene

cene
Delavski svet Tovarne tobaka v Sara-

jevu vprašuje, kako je treba sledati na
položaj tistih podjetij, iraterih ostovni iz-
delki imajo fiksirane cene. Cene cigaret
so na primer že dolgo ustaljene, tobak, ki
predstavlja po vrednosti S0 odstotkov os-
novne surovine, pa se j e podraiil lani za
10 do 15 odstotkov. Prav toliko se j e po-
dražil papir za cigarete. Ena škatla za
»Moravo« je prej stala 0.80 do 1.19 dinar-
jev. sedaj pa stane 2.25 do 3 dinarje. Edi-
na olajšava. ki so jo tobačne tovarne do-
bile, je bilo znižanje davka od 28 na 36
odstotkov. kar pa je premalo kot Jiado-
mestilo za povečane stroške za surovine.

Odgovor: Tobak in t^bačni izdelki so
konju.nbturiii izd«lki tako pri nas kakor
tudii v \ečimi druffih držav. Zato dolo-
i5ajo nadrobne prodajne ceue, da bi ome-
jiili ustvarjanje dobička po g-o.s,fxdarski|h
organizacijah, raz,en tega pa ščitjo tuidi
pot'roSni.ke pred neuipravičeaim poviša-
ujem nadrobnah cen. V naši državi so to-
rej tobaku ki tobačnim izdelkom. določe-
ne nadrobne prodajne cene. Tako dolo-
čeuo cene naj bi kriile mdiustriji stroške
proizTodflje in ji zaigotovile del dobička,
trffovi.ni ,pa stroške prodaje. Ker so dolo-
čeae prodajme cene tobaka ia tabačniih
lzdeLkov višje, kakor so strcški p.-oizvod-
aje in prodaje, imamo v strukturi cen
tudi pronietai davek. Vloga prooietnega
daivka je, da pri tako določenih cenah
prepreči podjetjem nempravičeno ustvar-
jaaje veliikega dobička. S stopmjo promet-
neg-a davka se zajame večji del dobička,
podjetjem pa se pusti toliJcšen del dolAč-
ka, kakršem je v soraizimerju z dobički
drmgih vej DrofcaTodnje.

Podražitev een surovin za proiivodnjo
tobaka in tobačnih izd«lkov gre. kolikor
nima rezerv v prvinah lastne cene, na
breme dobička, s eimer se stcpnja dobič-
kn amanjša fflede na določeno prodajno
cetoo. V primeru, da se s podražitvi jo su-
ro^via občutno zmanjša stopnja dobička v
celi veji, je treba ponovno proičiti vi-
šino stopnje prometneffa davka tobaka iu
tobačni'h izdelkov


