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Ne kvarimo cene!l

Z vnovcéenjem vsakoletnega pridelka hmelja
je res kriz. Dve sezoni ne potekata enako, vsaka
prinese nekaj posebnega, svojevrstnega, kar se
nikdar ni bilo. Vsako sklepanje iz poteka ene se-~
zone na drugo je jalovo, kajti v hmeljski kupciji se
neha vsaka doslednost. Mnogovrsini in Stevilni so
&initelji, ki odlo¢ajo potek hmeljske sezone, in
veckratl se res zZe pred pricetkom more priblizno
ugotoviti, kako se bo razvijala. Toda cesto Sele
tik pred sezono ali pa ze v sezoni sami dobijo
premo¢ poprej manj vazni Cinitelji ter povzrocijo
vcasih prav temeljito spremembo. Zato pa je
hmeljska kupcija vedno tezavna in tvegana.

Da, ¢initelji, ki vplivajo na potek sezone, gi-
banje in visino cen! Precej Stevilni so iIn ne mo-
remo obSirno razpravljati o vseh, zato se omejimo
le na tiste, ki so prav tako zelo vazni in o katerih
odlo¢amo hmeljarji sami.

Najbolj neposredno vpliva na gibanje cen brez
dvoma razmerje med ponudbo in povprasevanjem.
Blago, ki se ponuja, nikdar ne bo doseglo visoke
cene in tudi pri hmelju tozadevno ni izjeme. Na

Vzorcni sejem hmelja,

ki ga tudi letos priredi Hmeljarska zadruga v Zalcu,
bo ofvoril pokrovitelj, ban dr. Marko Natlaéen
v nedeljo dne 29. {. m. ob 8. uri zjulraj.

Hmeljarji! Razstavite vzorec svojega lelodnjega pridelka na
zadruZnem vzorénem sejmu, da boste laZje in boljSe prodali!
Vzorec mora vsebovali vsaj pol kg suhega hmelja. Udelezite
se polnostevilno sveéane. ofvoritve vzorénega sejma, v ne-
deljo, 29.t. m., toéno ob 8. uri zjufraj!

povprasevanje hmeljarji ne morejo wvplivati, pac
pa na ponudbo, ki zavisi izkljuéno in samo od nas
hmeljarjev. In vprav te okolnosti me izrabimo
nikdar v svojo korist, temve¢ ravno narobe, naj~
veckrat v svojo majvedjo Skodo.

Povprasevanje je pri nakupovanju hmelja véa-
sih prav zZivahno in tedaj se tudi hmeljarji dobro
drZe. Trdi so, neradi prodajajo in zahtevajo vedno
viSje cene. Tako je dobro in prav ter so vprav
zaradi takega zadrzanja hmeljarjev tedaj cene
¢vrste in se tudi dvignejo do skrajne mozZnosti.

Pride pa seveda zopet ¢as, ko je kupcija kla-
vrna in povpraSevanja prav malo. Tedaj pa hme-~
liarjem takoj docela popuste Zivci. Namesto, da
bi se drzali rezervirano in mirno pocakali, da
kupcija ozivi in se pojavi zopet veé povprase-
vanja, zacno ponujati vsi vprek, dajo za vsako
ceno, samo da se iznebe z mnogo muko in znojem
pridoblijenega pridelka. Posledica seveda je, da
cene hitro popuscajo, padajo bolj in bolj in da se
konéno prodaja globoko izpod cene. In kdo jé
kriv temu? Kupec? Ze, toda Sele v drugi vrsti,
kaijti v prvi vrsti smo krivi temu hmeljarji sami, ker
z neumestnim ponujanjem tla¢imo ceno in s tem
prisilimo kupce, da iz bojazni pred- medsebojno
konkurence poSillajo vedno cenejSe ponudbe v
inozemstvo.

Da, to nesrec¢no ponujanje! Marsikatero po~
lomijo pri vnovcenju nasega hmelja bi si ze lahko
prihranili, ¢e bi tedaj, ko ni povprasevanja, ohra~
nili mirne Zivce in opustili vsako ponujanje. Saj bi
morda cene nazadovale tudi, ¢e ne bi ponujali,
toda le toliko, kolikor bi z ozirom na gibanje
cen na drugih trzis¢ih neobhodno morale, pa¢ nic¢
ve¢. Samo nesmiselno ponujanje pa jih naZene
dale¢ navzdol, mnogo dalje, kakor bi bilo po~
trebno.
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Pa se hmeljarji tozadevno Se nismo pray nic
naudili, obratno, s ponujanjem je vsako leto hujse.
Se pred nekaj leti so bili prav redki, ki so ponujali,
vsaj v zacelku sezone. Zadnja leta pa se ponu-
janje zacne, ko Se hmelj niti ni ves obran. Kakor
hitro hmeljar nima polno hiSo kupcev, ko je hmelj
Se na lesah, Ze vzame vzorec pod pazduho ali
ga skrije v zep, pa roma v Zalec in vsiljuje tam
svoje blago enemu kupcu za drugim. Pa ne
delajo tako samo hmeljarji iz obrobnih krajev,
ampak imamo takih dovolj tudi v osr&ju Savinjske
doline, le priznajmo si in si ne zakrivajmo sicer
bridke resnice.

Tudi letos ni boljse. Kupc¢ija se Se nikjer na
svetu ni prav razvila. Z ozirom na obilnejSo letino
v Ameriki se kupci Se ne morejo prav znajti, pa
oklevajo z nakupom. In namesto, da bi tu ¢uvali
svoje koristi, si prizadevamo sami doseci ¢im
nizje cene. Mnogo hmelja Se niti ni obranega,
toda to nesrec¢no in tako Skodljivo ponujanje je Ze
pricelo na veliko in naras¢a od dne do dne vkljub
vsem tozadevnim opominom in 'svarilom.

Hmeljarji! Se je c&as, da preprec¢imo polom.
Ce se za letosnji zateSki pridelek placuje 21 do
32 din, je tudi na$ vreden toliko, saj je tako lepo
blago, kakor je naSe, letos teZzko najti. Zato pa
si ne kvarimo cenel Ne ponujajmo pod no-~
benim pogojem in odvrnimo tudi druge od
tega Skodljivega pocetjal 5

Cim manj bomo ponujali, tem
prej se bo razvila kup¢ija in tem
boljSo ceno bomo doseglil! To je ne~
ovrgliivo dejstvo. Zato pa ohranimo trdne Zivce
in mirno kri v zavesti, da imamo lepo blago, ki
bo gotovo naslo tudi primerno ceno, ¢e si jo ne
bomo v svoji neutemeljeni nestrpnosti sami po-
kvarili! | -

HMELJARJI!

Hranilnica Dravske banovine
podruZnica v Celju

prej JuznoStajerska hranilnica,

ustanovljena 1889
kot prvi slovenski hipotekarni zavod
izvrSuje vse v denarno siroko spadajoce
posle. Hranilne vloge je vedno kulantno iz
placevala.
Pomnite! Za vse obveznosti zavoda jamci
poleg rezerv Se Dravska banovina z vsem
premozenjem in davéno mocjo.

Hmeljarska porocila

Savinjska dolina: Obiranje hmelja pri sicer ni¢
kaj ugodnem vremenu hitro napreduje in je kake iri
¢etrtine nasadov Ze obranih. Vkljub dezevnemu vre-
menu je tudi kasneje obrano in sedaj Ze dobro do-
zorelo blago prvovrsino in tezke kakovosti ter pre-
tezno tudi gladko zeleno v barvi. — KupcCija se Se ni
prav razvila in je le nekaj tvrdk zacelo nakupovati
v manjSem obsegu, do¢im bodo druge verjeino sredi
prihodnjega tedna posegle v kupcijo. Cene so ostale
nespremenjene in se placuje 22 do 26 din za kg. Ten-
denca je mirna, vendar Cvrsta.

Ceskoslovaska: Obiranje v ZateSkem okolisu hitro
napreduje ter bo v zacetku prihodnjega tedna koncéano.
Dosedaj obrano blago je vecinoma v barvi prav dobro.
Z ozirom na vecjo tezo bo zna3al pridelek kakih 75.000
stotov proti 92.000 stotov lani. — Kupdcija se razvija in
postaja vedno zivahnejSa. Kupuje se predvsem za
nemski in ameriSki racun. Cene so se Se ucvrsiile in
se placuje 16—21,50 K¢, to je 24—33 din za kg. Ten-
denca je ¢vrsta in hmelarji zelo rezervirani, ker ra-
cunajo, da se bodo cene 3Se dvignile. V UStéku in
Roudnici je blago dokaj slabSe in se ponuja le 6 do
6,50 K¢, to je 18—19 din za kg, kar pa hmeljarji od-
klanjajo in odlo¢no zahtevajo viSje cene.

Nemdcija: Obiranje je pricelo Ze v vseh glavnih
okolisih, vendar je 3e malo za prodajo sposobnega
blaga. Pridelka bo glede mnoZine nesporno manj kot
lani, vendar bo kakovost ve¢inoma prav dobra. —
Kupcija se je pricela le v Tettnangu, kjer je vecinoma
ze obrano, ter se vedno bolj razvija. Tendenca je
c¢vrsia in se placuje 4,20—5,00 RM, to je 54—65 din
za kg. Koliko se bo letos odtegnilo hmeljarju od iz~
kupi¢ka za NHPD, 3e ni doloéeno.

" Belgija: Obiranje je pri¢elo, vendar je rdeci pajek
prav zadnji ¢as Se povzroCil mnogo Skode. — V pred-
prodaji notira letoSnji pridelek 16 din za kqg.

Francija: Obiranje bo 3ele pricelo. Rastlina je
mnogo trpela zaradi suSe. :

Anglija: Hmelj polagoma dozoreva, vendar je rast-
lina precej trpela zaradi sue, kar bo wplivalo tudi na
mnoZino pridelka.

Amerika: Obiranje polagoma povsod pricenja in
izgledi na leto3nji pridelek so zaenkrat dobri v vsakem
pogledu. — Trzis¢e je mirno, ker so pivovarne dobro
zaloZene in vse pricakuje, kako bo izpadla letina. Le
bolj nominalno notira domaci pridelek lanski do 23 din,
predlanski do 20 din in starejSi do 17 din, Ze zacarinjen
inozemski pa lanski do 47 din in predlanski do 34 din
za kg. V predprodaiji za leto3nji domaéi pridelek je
prislo nedavno do nekaj zaklju¢kov po 13 din za kag.

Splosno: Kupdija se le polagoma razvija, ker vse
pricakuje zanesljivejsih rezultatov obiranja sploh, zlash
pa v Ameriki. Izgleda, da bo kup¢ija postala Zivah-
nejSa, ko bo mogo¢ natanéneisi pregled letoSnjega
svetovnega pridelka tako glede mnozine kakor tudi
glede kakovosti.

Prodajajte poéasi in previdno fer zahfevajte

vedno odlo¢no najvisje dnevne cene!
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