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ISKATI MORAMO REZERVE

STROKOVNI SVET O POTEKU GRADNJE HOTELA SAVA IN O PREDLOGU ZA »NOSILCA TURIZMA« V SMARSKI OBCINI

Seja je bila 18. 8. 1981. Po
analitiéni oceni minulih zborov
delavcev je direktor TOZD-3
tov. Metelko podal obSiren pre-
gled o poteku gradnje komplek-
sa Sava. Po kronologiji zapisni-
kov in pogodb z izvajalcem
SCT — Ljubljana je vidno, da
je gradnja pricela 20. 2. 81., za-
kljuéena pa mora biti do 20. 5.
1982 s tehni¢nim prevzemom in
s CiScenjem.

Z deli se je pricelo zapletati
ze kmalu po otvoritvi gradbiséa.
Do konca meseca maja so bili
ze pet tednov v zaostanku. Iz-
vajalec pa je nato izvrSil reba-
lans operativhega nacrta tako,
da bi bil do sredine junija za-
ostanek le Se pet dni. Pa se je
ponovno zataknilo. Instalater
IMP jz Maribora zaostaja za 6
dni na objektu A, zamuda na
objektu B pa znasa 11 dni. Vi-
dez je, da primanjkuje delavcev.
Na preostalih objektih C in D

trenutno niso v zamudi. Meni-
mo, da bo zamudo v gradnji
lahko nadomestiti, manj izgle-
dov pa je za instalaterje in za
ostale obrtnike. Ker pa smo ta
dela predali zelo usposobljenim
in slovedim podjetjem, smemo
upati, da nas ne bodo pustili
na cedilu,

Nepremostljiv problem pa je
pri nabavah nekaterega kriti¢ne-
ga materiala. Nabaviti ga ni mo-
gole niti za devize.

Finanéna konstrukcija celega
programa je znaSala okoli 746
milijonov din. V aprilu 1980
smo planirali s 16%p podrazi-
tvami do izgradnje. Konec L
1980 pa smo ugotovili, da je
znaSala stopnja podrazitev 40
odstotkov, Biro za gradbenistvo
Slovenije je objavil, da so se ce-
ne za gradbene storitve povelale
do 30. 6. 1981 za 249/p (brez
osebnih dohodkov). Po prereka-
nju med gradbeniskimi organiza-

cijami, banko in SDK je trenut-
no obveljal sklep ZIS, po kate-
rem se cene v gradbeni$tvu lah-
ko povedajo le za 229/. Stro-
kovnjaki InZeniringbiroja iz Ma-
ribora pa napovedujejo podrazi-
tve do konca 1981 za 30—35
odstotkov.

Ved &vrstosti imamo v pogod-
bah za obrtniske storitve in za
opremo. Navzlic vsemu pa se
nam do dograditve obeta podra-
zitev okoli 30 9/o.

Iskati moramo rezerve. Iz
programa bomo morali értati ob-
jekte in naprave, ki v sedanji fa-
zi niso nujno potrebni. Seveda
tako, da bi ne bila motena funk-
cionalnost in ogroZena moZnost
za realizacijo iztrZkov za nale
storitve.

Odredi se moramo gradnji ve-
zne ceste (21,372.000 din), po-
kritju potoka (2,000.000 din),
opros¢eni bomo prispevka za
energetiko in ga porabili za po-

ravnavo interkalarnih obresti.
Odloziti bo treba tudi adaptacijo
poroéne dvorane v hotelu Park,
bife in razstavni prostor.

Dela morajo biti usklajena ta-
ko, da jih bo mogoce v zimskem
¢asu nemoteno nadaljevati v
ogrevanih prostorih.

Povzemamo nekatere misli in
stali$¢a, ki jih je glavni direktor
povedal glede ponudbe ozje
druzbene skupnosti, da bi mi
prevzeli gostiséa v Trebéah in
v Kozjem. Z obema upravlja
Izletnik — Celje. Oba obrata ne
poslujeta zadovoljivo.

Menijo namred, da bi moralo
biti Zdravilid¢e nosilec turizma
v oblinskem prostoru. Tako je
tudi zapisano v dveh dokumen-
tih. Kot so besedila o turizmu
tudi v drugih planskih doku-
mentih skopo opredeljena, tudi
v teh ni definicije o vsebini in
o pooblastilih nosilca turizma.

(Nadaljevanje na 8. strani)

Potrosnja slatine v SFRJ

V prvem polletju letoSnjega
leta je znadala skupna prodaja
251,195.895 steklenic mineral-
ne vode, kar je pribliZno ena-
ko kot lani, Padec prodaje gle-
de na lansko leto belezijo Ro-
gaska, Vrnjci, Milan Toplica,
Palanacki kiseljak, Pelisterka,
Skopljanka, Minakva, Heba in
Klokot banja. Enako ali vedjo
prodajo imajo Radenska, Bu-
kovi¢ka banja, Jamnica, Sara-
jevski kiseljak, Terme Lipik,
KriZevei in Vitinka. Najvedji
delez v skupni prodaji ima Ra-
denska — 359/, 209, Bu-
kovi¢ka banja, 14 9/p Jamnica,
6%y Rogaska, 59 Vrnjci,

49/y Terme Lipik, po 3 9/o Mi-
lan Toplica, Sarajevski kiseljak
in Heba, ostalih 7 9/y odpade

na preostale &lanice.

Prodaja mineralne vode
po tepublikah

Najve¢ mineralne vode je bi-
lo prodano v Hrvatski (35 /o),
sledi Srbija (339 — lani
na prvem mestu), Slovenija
(199/,), BIH (79%), izvoz
(3 9/0), Makedonija (2 9), in
Crna gora (19/). Ve&ja pro-
daja je letos v Hrvatski, BIH,
Crni gori in pri izvozu. V dru-
gih republikah je prodaja
manjsa kot lani.

SR Srbija

V Srbiji je bilo v prvem pol-
letju prodano 82,531.094 stek-
lenic mineralne vode, 39
manj kot lani. Najved mine-
ralne vode prodajo Bukovicka
banja, Vrnjci, Heba in Raden-
ska.

SR Hrvatska

V prvem polletju je bilo
prodano 88,876.544 steklenic
mineralne vode, 49/y ve¢ kot
lani. Najved mineralne vode
prodajo Jamnica, Radenska,
Terme Lipik in Rogaska.

SR Slovenija

Prodaja v Sloveniji znasa
47,050.742 steklenic mineral-

ne vode, 2 9/o manj kot lani. V
prodaji sta udelezeni samo Ra-
denska in Rogaska.

SR BIH

V BIH je bilo v prvem pol-
letju prodano 17,105.781 stek-
lenic mineralne vode, 2 9/y ved
kot lani. Najve¢ mineralne vo-
de prodajo Sarajevski kiseljak,
Bukovi¢ka banja, Vitinka in
Radenska.

SR Crna gora

Prodaja v prvem polletju je
znadala 2,749.543 steklenic mi-
neralne vode, 15 9/ ve¢ kot la-
ni. Najve¢ mineralne vode pro-
da Bukovic¢ka banja.

(Nadaljevanje na 2. strani)




Moznosti in pogoji plasiranja
zdravilisko-turisticne ponudbe

OKVIRNI PROGRAM ZA PRODAJO—ZASEDBO POVECANE RECEPTIVNE ZMOGLJIVOSTI ZDRAVILISCA

Zdravilid¢e Rogaska Slatina je
renomirano, doma in v svetu po-
znano zdraviliée. Sloves mu da-
jejo edinstvena zdravilna mine-
ralna voda Donat, namizna mi-
neralna voda Tempel, osvezujodi
nizkokalori¢ni napitki Trimvit
na bazi mineralne vode Tempel
in ves kompleks zdravstvenih,
gostinskih in turisti¢nih storitev.

Dosedanji obisk gostov in za-
sedenost to potrjujeta. Naérto-
vane investicije hotel SAVA in
spremljajo¢i objekti ter investi-
cije v modernizacijo in razsiritev
polnilnih naprav pa bodo naso
ponudbo Se popestrili.

Povecanje hotelskih kapacitet
z izgradnjo hotela Sava predstav-
lja istodasno bistveno izbolj¥anje
receptivne sposobnosti Zdravili-
§¢a, kakor tudi izboljsanje in po-
pestritev  zdraviliSko-turisti¢ne
ponudbe Rogaske Slatine.

Visoka stopnja zasedenosti
hotelskih kapacitet v zadnjih le-
tih dokazuje, da so posebno is-
kani hoteli z boljSo opremlje-
nostjo in povezavo s terapijsko
zgradbo.

Ta ugotovitev velja tako za
tuje, kot tudi za domace goste.
Ce pogledamo v druga zdravili-

$¢a v domovini in inozemstvu,

Potrosnja slatine v SFRJ

(Nadaljevanje s 1. strani)
SR Makedonija

Izvoz
Izvozili smo 7,409.472 stek-

V prvem polletju je bilo Jenic mineralne vode, 1 9/o ved

i dano ©5,472.719 stek.lenicf kot lani. Glavni izvoznik je Se
mineralne vode,

119/ man i
kot lani. Najved minerirlnc vo{ vedno Radenska (81 %), izva-

de proda Pelisterka, Bukovitka Zata pa Se Rogatka in Buko-
banja in Skopljanka. vicka banja.

TABELA 1 Skurna prodaja mineralne vode
o X 1981 1980 indeks % udelei.
Slenica 81:80 1981 1980
Radenska 87,637.970 87,165.250 lol 35 35
Sukovicka banja 51,278.422 50,581.139 lol 20 5 20
Rogaska 15,283.962 15,912.661 % o 6
Vrajei 12,195.000 15,300.000 92 5 5
Jamnica 34,828.872 32,934 .624 106 13
Milan Toplica 6,9%0.000 79158.000 98 3 -]
Palanadki kisel. 4,438.209 5,086.177 87 2 -
Barejevski kisel. £,519.825 7’525.866 109 3 3
Felisterka 2,736.100 3p165.400 86 1k 1
Skopljanka 1,030.000 1,3%0.000 77 1 1
Terme Lipik 10,573.680 9,924.175 1o6 4 i
Minakva 1,328.149 1,372.809 97 1 al
EriZevei 615.000 6lo0.500 lol i
Heba 8,485.696 9,067.208 Sh 5 4
Klokot banjz 1,536.700 2,462,986 62 1 i
Vitinka 3,718.304 3,056.477 122 1 1
SEUPAJ 251,195.895 250,953.272 loo loo loo
TABELA 2 Prodajs mineralne vode po republikah
republiita
Srbija 82,531,094 85,371.598 O & o35 g
Hrvatska 88,.876.544 85,130.718 lo# & 35 34
Slovenija 47,050,742 47,788,031 98 19 1
L 17.105.781 16,805.094 lo2 ? 7
Crna gora 2.749.543 2,396.381 139 2 2
Makedenija 5.472.719 6,124,772 82 2 2
izvoz 7.409,472 7,336.378 lol 5 3
SKUPAJ 251,195.895 250,953.272 loo loo loo
TABELA 3 Izvoz mineralns vode

- 5,986.932 5,630.646 lob 81t 177,

4] 189.828 299.644 63 2 4

Y,232.712 1,57?.645 89 12 19

- = 28,440

]

=> KU FA 7409 .472 7« 956. 378 1ol loo loo

lahko ugotovimo, da si povsod
prizadevajo ¢imprej ustvariti kar
se da ugodne pogoje bivanja
zdraviliSkih gostov in izpopolniti
svojo ponudbo. Glede na to, da
smo v zadnjih letih Ze vzposta-
vili precejSnjo mreZo posredni-
kov (potovalnih agencij itd) v
inozemstvu, nismo mogli doslej
v celoti ustre¢i njihovim zahte-
vam po alotmanih. Izredno mo-
¢an pritisk povprasevanja je na
hotel Donat, saj je povpradeva-
nje tujih gostov v veliki veéini
usmerjeno le na najvi§jo katego-
rijo, ki nudi vse pogoje udob-
nega bivanja.

Kljub tem ugotovitvam in dej-
stvu, da je v svetu ugoden trend
v gibanju povprasevanja po
zdraviliskih zdravljenjih ter pre-
ventivni skrbi za zdravljenje,
predstavlja plasman novega hote-
la veliko in odgovorno nalogo
pred prodajno sluzbo in vse, ki
so v procesu nudenja in proda-
janja zdravili$ko-gostinskih stori-
tev posredno ali neposredno
vkljudeni.

Prodajno strategijo smo zato
usmerili:

— v intenzivnejSo obdelavo
tujega trga, kjer smo Ze zasto-
pani;

— v intenzivnejo obdelavo
domadega trga;

— v pridobivanje novih tr-
zi§¢ (npr. Svica, prekomorske
dezele, Skandinavske dezele itd.);

— v oblikovanje novih wvrst
storitev na podrocju zdravstvene
in rekreativne ponudbe tako za
domaco kot za tujo klientelo.

Med drugim nadrtujemo pred-
vsem naslednje akcije

v inozemstvu:

— intenziviranje sodelovanja
z obstojefimi posredniki (poto-
valnimi agencijami) in iskanje
posrednikov za tista podrodja, ki
doslej niso bila obdelana;

— naértovanje skupnih pro-
pagandnih nastopov s posredniki
(sejmi, tiskovne konference, pro-
pagiranje po razliénih medijih,
objavljanje ponudb v katalogu
idr. oblike);

— organiziranje predstavitev
ponudbe za ciljne grupe, stro-
kovne skupine (zdravniki) itd;

— organiziranje seminarjev za

re eSS LLALT AL T a s s s s s ssaaaaa Uslufbence  potovalnih  agenci)

— prodajalce zdravstvenih in tu-
ristiénih aranZmajev;

— organiziranje ugodnih tran-
sferjev iz posameznih emitivnih
sredi§¢ (avionski transferji, di-
rektne avtobusne linije, vlaki);

na domadem trgu:

— izvajanje intenzivne usme-
rjene propagandne aktivnosti z
namenom animiranja ¢im SirSega
kroga potencialnih potrosnikov,
strokovnih grupacij, posredni-
kov, delovnih organizacij, zdru-
zenj itd.;

— organiziranje predstavitve
ponudbe za navedene grupacije
tako v Rogaski Slatini, v okviru
sejemskih prireditev, v drugih
sredis¢ih in ob raznih priloZno-
stih;

— razsirjanje sodelovanja s
skupnostmi zdravstvenega zava-
rovanja (posebno na podro&jih,
kjer doslej nismo bili zastopani),
republidkimi in obéinskimi orga-
ni, ki urejajo zdravljenje voja-
$kih vojnih invalidov itd;

— razSiritev  sodelovanja z
delovnimi organizacijami, usta-
novami in razli¢nimi zdruZenji s
poudarkom na zdravljenju in
oddihu delavcev, opravljanju si-
stematskih pregledov idr;

— razdiritev  sodelovanja s
posredniki — potovalnimi agen-
cijami na podroéju oddiha, re-
kreacije in zdravljenja individu-
alnih gostov in skupin itd.

Vet in aktivneje bomo nasto-
pali na raznih sejmih, strokov-
nih seminarjih, kongresih itd. z
namenom uvajanja znanstvenih
izsledkov, predvsem na podrodju
medicine, v program na$ih sto-
ritev.

Ko je faza animiranja uspe$no
izvedena, potem nastopa nasled-
nja, ki zajema oblikovanje &im-
bolj atraktivnih aranimajev —
se pravi, oblikovanje tak$nega
»zdraviliskega proizvoda«, ki bo
potencialne koristnike storitev
pritegnil in zadovoljil, delovni
organizaciji pa zagotovil doho-
dek.

Tako smo med drugim Ze
uvedli nekatere nove oblike pri-
stopa v kompletni obdelavi pa-
cienta — gosta pri &emer so
uporabljeni znanstveni izsledki,
pa tudi praktiéne izku$nje v dru-
gih deZelah. Omenimo npr.



sprostitveno glasbeno terapijo,
magnezijevo kuro, program ak-
tivne preventivne rekreacije idr.

Tako na medicinskem kot tu-
di na drugih podrogjih nase de-
javnosti nam bodo nove kapaci-
tete ustvarile boljSe pogoje za
uvajanje novih oblik, to je, za
popestritev izven penzionske po-
nudbe, saj samo dosezeno Stevilo
noditev $e ne pomeni optimalne
izpolnitve nadih ciljev. Tu- gre
za snovanje razliénih rekreativ-
nih programov ter nadalje za
razSiritev gostinske ponudbe s
specializacijo gostinskih obratov,
uvajanja novih oblik storitev
itd.

S temi ukrepi oziroma usme-
ritvijo bomo pokrili $irSe po-
drogje potreb, ki na trgu obsta-
jajo ter tako pritegnili $irsi krog
potencialnih potrosnikov nasih
storitev. To se bo odrazilo na
boljsem plasmaju penzionskih,
zdravstvenih storitev in v pove-
¢anju deleZa izven penzionskih
storitev na eno noditev, ki je se-
daj $e sorazmerno nizek.

Zelo mocan faktor, ki vpliva
na popularizacijo Zdravilis¢a,
njegov image in plasma storitev,
je ustna propaganda. Skoraj
30.000 gostov, ki letno obiscejo
Rogasko Slatino, igra pri tem
pomembno vlogo. Levji delez
pri animiranju bomo tako lahko
opravili v na$i sredini v zdravi-
lis¢u.

Pravilen odnos do gosta, brez-
hibna kvaliteta storitev in boga-
ta paleta ponudbe bodo ob
ustrezni propagandni aktivnosti
in doslednem izvajanju nalog za-
stavljene prodajne politike omo-
godili realizacijo ciljev, ki so ne-
dvomno: zadovoljen gost, dobra
zasedenost in izkoriS¢enost kapa-
citet, ustrezno povedanje prihod-
ka in dohodka idr.

Kot lahko iz gornjega povza-
memo, gte pri plasmaju novega
hotela ter vseh ostalih kapacitet
za kompleksno nalogo, pri kateri
se morejo v svoji vlogi vkljuditi
vsa podrodja dela v delovni or-
ganizaciji, ki neposredno priha-
jajo v stik z gosti, pa tudi tista,
ki posredno vplivajo na zagotav-
ljanje pogojev za nemoteno in
ugodno bivanje gostov: v Zdra-
vili§éu. Vsakomur mora biti jas-
no, da s svojim odnosom do go-
sta danes vpliva na sedanje in bo-
dole rezultate poslovanja.

V zvezi z zadanimi naloga-
mi bo potrebno precej akcij
opraviti tudi na terenu. Glede
na specifi¢nost zdraviliske po-
nudbe bodo morali pri precej-
$njem Stevilu akcij poleg komer-
cialnih sodelovati tudi strokov-
ni-medicinski kadri.

Sistemati¢no bomo obdelali
posamezna podrodja z obiskova-

njem zdravstvenih institucij in
organizacij, delovnih organizacij,
raznih ustanov in zdruZenj, po-
srednikov — agencij itd., z na-
menom predstavljanja ponudbe
in sklepanja dogovorov, sporazu-
mov ali pogodb o sodelovanju.

Veliko dela in priprav na pro-
dajo oziroma zasedbo novih ka-
pacitet bo po zastavljenem pro-
gramu opravljenega Ze v tem le-
tu tako, da bomo dan otvoritve
pri¢akovali pripravljeni. Glede
na to, da se aranZmaji za sezono
sklepajo Ze jeseni prejs$njega le-
ta, kar velja enako za alotman-
ske pogodbe, lahko vsako po-
dalj$anje roka dokonéanja objek-
ta z vsemi spremljajolimi ob-
jekti povzroéi velike teZave. V
tem primeru Ze prodanih aranz-
manov in izvrSenega bookinga
nebi mogli realizirati. Ker bi po-
sledice tak$nega spodrsljaja ne
¢utili samo v tekodem 1982. le-
tu ampak tudi v naslednjih, je
évrstost roka izgradnje izrednega
pomena za nemoten plasma ob-
jekta kakor tudi celotne ponud-
be zdravili§éa.

Sestavni del nase ponudbe je
in bo tudi v tem, da bo potros-
nik lahko nabavil nase mineral-

ne vode, predvsem zdravilno vo-
do Donat Mg.

Ze danes izvazamo Donat sko-
raj na vse kontinente sveta. Do-
bro smo prisotni predvsem v
drzavah Evrope, od koder ima-
mo najveé gostov v zdravilid¢u.

Tudi povecana aktivnost izvo-
za nae zdravilne mineralne vo-
de Donat bo sestavni del nase
kompleksne ponudbe.

Tudi domademu trzis¢u je in
bo v bodote posvedena vsa skrb,
saj lahko ugotovimo, da smo
prisotni na celotnem jugoslovan-
skem trZis¢u; Zelimo in pric¢aku-
jemo razumevanje trgovine v
tem smislu, da bo potro$niku
omogoceno nabaviti iskano zdra-
vilno vodo Donat in ostale pro-
izvode iz Rogaske Slatine.

Velike tezave in prepreke pri
izvajanju programirane aktivno-
sti nam povzrotajo zakonske
omejitve v posameznih stroskih
kot so: potni stroski, reprezen-
tanca, propaganda ipd., saj je
jasno, da mi z akcijami, ki jih
podvzemamo danes, lahko prica-
kujemo rezultate — to je pove-
¢anje dohodka Sele jutri ali po-
jutri$njem.

Ekspanzijo nafe Ze sedaj, v
prihodnosti pa $e bolj izvoz-
no orientirane dejavnosti, brez
ustreznih vlaganj v trZie ob
moéni konkurenci na mednarod-
nem pa tudi domadem trgu ni
mogode pricakovati.

[Case 2o o %0 = =

Rezultati
prodaje
v polnilnici
|—\/1)

IMinsralna voda

volunitev mineralne vode

ostavka

"R

yrodaja min.vode

8.576.c30

Donat Mg

Tempel 6.66%,.836
riperji Lo.440
BEUPAT 15.280.312

produja min.vode in Trimvita p

teren L

Morgan Milan 1.289.518 1.270.000 1.213,953  icd 1io
Kozelj Marjan 1.781.763 2.01l0i000  1.,7i8.562 au 1ok
Truglas Viljem 1.585.473 1.860.000 1.727.604% 85 92
Ragedié Franc 1.017.654 -« 1.210.000 1l.086.1656 84 G4
lNarat Feter 1.893.158 1.830,000 1,871.800 103 lol
Zu¥ko Vlado 397.083 530.000 421,985 * 183 <4
MalvaSa Budimir 565. 054 690.000 629.796 82 93
SKUFPAJ 8.529.503 9.200.000 B.547.792 95 loo
teren II

Xopar HMilan 1.872.54%0 2.030.000 . 796.018 92 ich

1.1455.000 1.146.825 1lel 1ol

Trifunovié Lazo 1.161.374

Novakovié Dav. 1l.020.192 985.000 1.016.778 1lo4 loo
MikaSek Puro 2.343.237 1l.970.000 2.209.665 119 106
Zupan Porde 1.290.82c 1.125.000 1l.200.244 115 18
Beograd 3o2.484 ZhS5.coc 255.084 88 119
SEUPAJ 8.023.649 7.600.000 7.624.647 1lo6 <05

izvoz mineralne vode po driavah

okt sy 10 indeks
dr%ava 1981 1580 5150

719.1%6 79

165.576 117

345,600 109

2.400
9.072

SEUPAT 1.232.712 1.377.648 89
R T PR SRR T T T
postavka 1981 19871 198 plan;

2.669.720 2.595.000
2.678.182 2.595.030

1981 1%80
813.608 &«
R0 E 960 - L SHTL7a 8 0H T IR
896,568 OBE.3GS 3
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Nekateri problemi nadaljnjega razvoja
tujskega turizma v SR Sloveniji

PRICUJOCE MISLI JE POSTAVIL KOT TEZE V SVOJEM REFERATU NAS PRIZNANI STROKOVNJAK S PODROCJA TURI-
ZMA PROF. DR. JANEZ PLANINA V RADENCIH APRILA LETOS

Tujski turisti¢ni promet v Ju-
goslaviji zaostaja za razvojem v
zahodni Evropi, turisti¢na frek-
venca v Sloveniji pa za razvojem
v Jugoslaviji.

Stopnja rasti nominalnega tu-
risti¢nega deviznega priliva v Ju-
goslaviji je manjsa kot v glavnih
receptivnih drzavah zahodne in
juzne Evrope.

Realni turistiéni devizni priliv
v Jugoslaviji po letu 1973 se
manjsa, s tem se zniZajo Ze prej
majhna dnevna potro$nja tujih
turistov.

Stopnja zahtevnosti tujih tu-
ristov nara$ca, ne da bi se obe-
nem vefala tudi turisti¥na po-
tro$nja.

Jugoslovanska turistiéna po-
nudba ustreza slojem tujih tu-
ristov z vedno niZjim standar-
dom, manj$o zahtevnostjo in vse
nizjo dnevno potro$njo, ni pa
interesantna za zahtevne turiste
z vi§jo kupno mod¢jo.

Pomanjkanje energije v svetu
bo spremenilo turistino po-

vprasevanje, tako da bodo turi-
sti v prihodnjih letih potovali
vse bolj na kratke razdalje ali
s cenej$imi prevoznimi sredstvi
in da bodo za bivanje v turistié-
nem kraju trodili relativno manj,
ker bodo morali ve¢ potroSiti za
prevoz do tega kraja.

Akumulativnost  turistiénega
gospodarstva se bo zaradi niZje
stopnje in visjih stroskov poslo-
vanja v prihodnjih letih Se
zmanjsala, tako da bo npr. tu-
risti¢no gospodarstvo moralo po-
slovati brez vsake akumulacije.

Ni pri¢akovati, da bi se vsi
navedeni problemi pokazali isto-
¢asno in z veliko ostrino. Radu-
nati pa je z dejstvom, da je po-
vprasevanje tujih turistov zelo
labilno, medtem ko so domadi
turisti praviloma bolj odporni na
sliéne spremembe. Ni pa misliti,
da bi se polozaj na svetovnem
trgu izbolj$al pred letom 1985,
pat pa je pri¢akovati konec rece-
sije in izbolj$anje poloZaja proti
koncu osemdesetih let.

RAZVO]J TURIZMA V LETIH 1961—1979

Tabela 1.

1961

1967 1973 1979

1. Prenotitve TT v 9
drzavah OCDE
(v milijonih)

2. Prenoéitve TT v
Jugoslaviji
(v milijonih)

3. Prenoditve TT v
Sloveniji (v milijonih)

4. Devizni priliv v 9
drzavah OCDE
(v milijonih §)

5. Devizni priliv v
Jugoslaviji
(v milijonih- §) 20

6. Devizni priliv na
prenoditev v 9 drzavah
OCDE (v §)

7. Devizni priliv na
prenoditev v
Jugoslaviji (v $)

8. Realni dev. priliv v
Jugoslaviji v stalnih
cena 1972 ( vmilj. $) ==

9. Realni dev. priliv v
Jugoslaviji na
prenoditev (v §) —

147,80

4,523

0,585

3,067

20,75

4,42

210,50 324,78 450,93

16,108 32,037 33,482

1,906 2,910 2,714

6,317.4815,632 39,303

150 630 1000

30,01 48,13 87,16

9,31 19,66 29,86

2% 630 408

e 19,66 12:19%

Opomba: Izbrane drfave OCDE so: Avstrija, Francija, Gréija,

Italija, Nizozemska, Portugalska, Spanija, Svica, ZR Nemdéija

Vir: Tourism Policy and International Tourism in OECD

Member Countries, Paris

Statisticki godidnjak Jugoslavije — letniki: 1962, 1968, 1974

in 1980

Letne stopnje rasti tujskega turizma v Evropi, Jugoslaviji in Slove-
niji v letih 1961 do 1979 (v %/o)

Tabela 2.

1961—67 1967—73 1973—19

1. Prenoéitve TT v 9
drfavah OCDE
2. Prenoditve TT v
Jugoslaviji
3. Prenoditve TT v Sloveniji
4. Devizni priliv v 9
drzavah OCDE
5. Devizni priliv v Jugoslaviji
6. Devizni priliv na
prenotitev v drzavah OCDE
7. Devizni priliv na
prenoditev v Jugoslaviji
8. Realni devizni priliv
v Jugoslaviji
9. Realni devizni priliv na
prenoditev v Jugoslaviji

6,1 7,5 56
23,6 12,1 0,7
21,8 7,3 30
12,8 16,3 16,6
39,9 27,9 8,0
6,3 8,2 10,4
13,2 13,3 7.2
o Yo SRS, X
= T SN

Vir: tabela 1.

3. — REPRODUKCIJSKA SPOSOBNOST HOTELSKIH ORGA-
NIZACIJ V SR SLOVENI]JI V LETU 1980

Vir: SDK — Bilanca uspeha hotelov in motelov s sezonskim in
celoletnim poslovanjem za leto 1980 (podatki v tiso¢ih dinarjev)

Tabela 3.
T
3 g
% = § = B
i 39 &g
A .2 z 2 % 2
iR 232264 256.335 488.599
AL — 28158 — 46.222 — 74.380
3 G o I L R T
4 . * —151.2%3 101 787 . - -253 000
* glej tolmacenje na naslednji strani i %
Razpolozljivo za reprodukcijo 49.377 104.084 153.461
Stevilo novih hotelskih postelj 54,26 114,38 168,64

Cena konec 1. 1980 je racuna-
na na 700.000 din, plus 309/
porasta stroskov v letu 1981,
konec 1. 1981 bo predvidoma
cena hotelske gradnje na 1 po-
steljo 910.000 din.

Ob postavki, da je bil delez
banénih kreditov v letu 1980
nekaj manjsi od 50 %/o vseh vlo-
Jenih sredstev, je realno racu-
nati, da bi lahko vse hotelske
organizacije v SR Sloveniji z re-
produkcijo, realizirano v letu
1980, zgradile v letu 1981 okrog
325 novih postelj, kar bi ob
enaki reprodukcijski sposobno-

sti dalo v letih 19811985
skupno povedanje Stevila hotel-
skih postelj v SRS za 1.625 po-
stelj, kar je v primerjavi s po-
stavljenim planom za to perio-
do izredno malo, okrog 20 9/o.

1*

— obradunana amortizacija
po predpisanih stopnjah

— obraunana amortizacija
nad predpisano stopnjo

— del éistega dohodka, ki je
rezultat izjemnih ugodnosti

— del ¢&istega dohodka za iz-
boljsanje materialne osnove dela



— del ¢&istega dohodka za po-
slovni sklad

— del ¢istega dohodka za re-
zervni sklad

— del distega dohodka za
druge sklade

2%
— sredstva namenjena skladu

federacije za razvoj manj razvi-
tih republik in pokrajin

3*

— obveznosti za zapadla, toda

nepla¢ana plaédila kreditov v letu
1980

4*
— obveznosti za zapadla pla-
¢ila kreditov v letu 1981

Reprodukcijska sposobnost zdravili¥¢ v SR Sloveniji v letu 1980

(v 1.000 din)
Tabela 4.
GT <
i
2
8 a
- o
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[ 3 e anb s
g 238 58
< (@t i
Emona hoteli, TOZD
Terme, Catez 13.865 15.220 —1.355
Zdravilis¢e Dobrna 9.278 8.062 + 1.216
Krka, TOZD Zdravilisce,
Novo mesto 10.114 1.305 + 8.809
Radenska, TOZD Naravno
zdravilisée, Radenci 21.108 155152 =L 15,956
Zdravilis¢e Rogaska Slatina,
TOZD Zdraviliska
dejavnost 26.536 7.542 + 18.994
Skupaj 80.901 47.281 + 33.620

Ob ceni 910.000 din na 1 po-
steljo pomeni znesek 33,620.000
din sredstev za reprodukcijo
skupno v letu 1981 moZnost za
izgradnjo hotelov z zmogljivost-
jo 37 postelj. Ob upostevanju
participacije lastnih sredstev v
visini 50 9/p pri najetju banénih
kreditov pa skupno 74 postelj
letno oz. v 5 letih ob enaki
stopnji reproduktivne sposobno-
sti vsega 370 novih postelj, in
sicer ob predpostavki, da ta
sredstva ne bodo uporabljena
za renoviranje Ze obstojecih
zmogljivosti.

Vir: SDK — Bilanca uspeha
navedenih TOZD za leto 1980

RAZVO] ZAHTEVNOSTI TU-
RISTICNEGA POVPRASEVA-
NJA

1. Turisti¢na ponudba posta-
ja vse bolj masovna, pribliZuje
se »industriji«, da bi zniZala
svoje stroske. Prav nasprotno
temu pa turisti kot povprafe-
valci zahtevajo v vedno vedji
meri individualnost in nofejo,
da se z njimi ravna kot z delom
mase.

2. Zahteva po kvalitetnem
zivljenjskem okolju: Ker je stal-
no bivali§¢e vedno bolj ogroZe-
no zaradi hrupa, onesnazenosti
itd., so vse vedje zahteve turi-
stov po ¢istem morju, rekah, je-
zerih, gozdovih, zraku ter po sa-
moti in miru.

3. Ker Zivijo turisti v stalnih
bivalis¢ih v velikih stavbah, na
prenaseljenih obmoéjih, v ma-
sah, zahtevajo v tem pogledu v
turisti¢nih krajih individualnost:
zahteva po samostojnih hiicah,
po apartmajih namesto po majh-
nih hotelskih sobah.

4. Klasi¢na shema turistiéne
prehrane — zajtrk, kosilo, ve-
Cerja, turista utesnjuje in ga ve-
ze vsaj dolocen las. Zato zehte-
va po spremembi — obilnejsi
zajtrk in vederja, nadomestitev
kosila z lazjim obrokom in po
svobodni izbiri ¢asa in tudi kra-
ja. Gre tudi za racionalnejsi iz-
koristek ¢asa. Turisti ¢ez dan Ze-
lijo tudi potovati, pri éemer jih
vratanje na kosilo ovira. Isto
velja tudi za kopanje itd.

5. Ker je v stanovanjih v stal-
nem bivali§¢u doslej dosezen vi-
sok standard, zahtevajo turisti
po eni strani v turisti‘nem kra-
ju enako visok standard ali pa
Se visjega, kar poveda ceno, ali
pa zelijo popolnoma spremeniti
nain Zivljenja: taborjenje, cara-
vanning, kmecki turizem, tudi
zasebne sobe, pustolovske eks-
pedicije idr.

6. Vse veja je zahteva po
originalnem, nestandardnem pre-
zivljanju prostega &asa, bodisi
dopolnitev bivanja s #portnimi
aktivnostmi, bodisi Zelja po ne-
konfekcijski zabavi ali Zelja po

(Nadaljevanje na 8. strani)

Uresni¢evanje politike
razdeljevanja stanovanj
in stanovanjskih
kreditov

Svet Zveze sindikatov Jugo-
slavije je aprila letos razprav-
ljal o teh vprasanjih, ki stoje
pred TOZD in delovnimi
skupnostmi, Neposreden raz-
log za razpravo je bil v tem,
ker se ne uresnitujejo stali¥éa
osmega kongresa ZS] in ne
sprejemajo pravilniki o delitvi
stanovan] in stanovanjskih kre-
ditov.

Nakazana politika pa je bi-
stveni element druZbenoeko-
nomskih razmerij in socialne
varnosti delovnih ljudi. Delav-
ci se nedovoljno spoprijemajo
s temi problemi, zato se tudi
elementi razlino vrednotijo.
Osnovni kriteriji pri tem mo-
rajo biti odraz stanovanjske si-
tuacije delavca, njegov delovni
prispevek in staz, materialni
polozaj, Stevilénost druzinskih
¢anov, udeletba v NOV,
zdravstveno stanje, invalidnost
in podobno.

Pri vprafanju stanovanjske
situacije delavca je treba zago-
toviti, da gre delavcem, ki ni-
majo lastnega stanovanja ali pa
stanovanjske pravice, najvedje
Stevilo to¢k. Delavci, ki stanu-
jejo v neustreznih stanovanijih,
naj dobe manj tock. Pojem
»neustrezen« je treba podrob-
nejse opredeliti v omenjenih
pravilnikih. Delavcem, ki sta-
nujejo v neustreznih stanova-
njih (z ozirom na stanovanjsko
povrsino), je treba dodeliti Ste-
vilo to¢k v odvisnosti od manj-
kajotih stanovanjskih povrsin
glede na Stevilo &lanov dru-
zine.

Pri ocenjevanju kriterija o
stanovanjski situaciji je treba
vrednotiti prispevek delavca
pri realizaciji dohodka. Meri-
la naj bi bila: obseg in sestav-
ljenost delovnih opravil, nje-
gova kvaliteta, uspesnost pri
koristenju delovnih sredstev,
pogoji dela, odgovornost, pri-
hranki pri strogkih itd. Poseb-
no veljavo pri vsem tem naj
imajo racionalizatorstvo, ino-
vacije in njih koristni doseZki.

Delovni staZ se naj racuna kot
skupek delovnih let ne glede

na delovne organizacije, kjer je

bil doseZen.

Pri rangiranju udeleZencev
NOV je treba razlikovati no-
silce partizanske spomenice
1941, borce pred 9. septem-
brom 1943 in borce po tem
datumu. Zdravstveno stanje in
invalidnost pogojujeta  visje
stevilo to¢k pri delavcih, ki so
se poskodovali na delu, pri
osebah Zrtvah faSisti¢nega te-
rorja in pri onih, katerih bo-

lezen zahteva posebne pogoje .

stanovanja.

Kreditni pogoji se ugotav-
ljajo s primerjavo meseénih do-
hodkov po &anu druZine. Pra-
vilnik mora podrobneje razli-
kovati: Stevilo druzinskih ¢la-
nov, starost otrok, stroski za
njihovo $olanje itd. Ta element
je sicer pomembnejsi, ko se
totkujejo pogoji za dodelitev
stanovanj. Skrbeti je treba se
za doloditev sredstev za indivi-
dualno stanovanjsko izgradnjo,
za adaptacijo stanovanj, za na-
kup stanovanj kot etaZne last-
nine. Odloéilen vidik pri tem
so tudi obdinske potrebe in
splo$na veljavna merila.

Odplatilne roke, obrestne
stopnje in druge podobne bo-
nitete je treba urejati tako, da
bodo krediti ugodnejsi za de-
lavce, ki imajo niZje osebne
dohodke in S$tevilnej$o dru-
Zino.

Poleg zgoraj navedenih sta-
1is¢ se Svet ZS] odloéno zavze-
ma, da se aktivirajo pogoji za
zbiranje finan¢nih sredstev,
potrebnih za kreditiranje sta-
novanjske izgradnje kot so
zdruZevanja sredstev, udelezba
lastnih sredstev, pa tudi za to,
da se izenacijo pogoji za upo-
kojence in za deficitarne ka-
dre.

(OBVESTILA SS]/V-81)
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NA MDA ..PARTIZANSKI PUT 81+

Boj je trajal dolgo in potreb-
no je bilo dosti prosenj in po-
sredovanj da so mi odobrili —
mesec dni izrednega dopusta za
udelezbo na mladinski delovni
akciji. Sicer ima nasa OZD ob-
veznost da iz svojih vrst poslje
dolodeno $tevilo mladih v MDB,
a kaj ko se pri tem vedno kaj
zaplete. Tiste, ki Zelijo iti, bi
na delovhem mestu preved po-
gresali, tisti, ki bi jih laZje po-
gresali, pa niso pripravljeni iti.
No, iz Zdravili$a smo zadnji
dan le izprosjacili dovoljenje
stirje mladinci in to iz TOZD
Zdraviliska dejavnost KuZner
Darja in Toplak Dani, iz TOZD
VzdrZevalna dejavnost Kozman
Rado in moja malenkost iz DS
Skupnih sluzb.

4. julija smo krenili iz Smarja
z avtobusom, ki je priSel po nas
prav iz brigadirskega naselja v
Vojvodini. VoZnja je trajala vso
no¢ in tako smo imeli dovolj
¢asa, da smo se med seboj spo-
znali, se naucili nekaj novih pe-
smi in se s prepevanjem psihi¢-
no pripravljali na nova doZi-
vetja.

Bilo nas je 53, od tega trije
brigadirji iz pobratene obéine
Arilje v Srbiji. Na$ predsednik
zbora brigadirjev (v&asih so te-
mu rekli komandant) je bil JoZe
Gajsek iz Grobelnega, traser pa
Zlatko Lez iz Rogatca.

Okrog S$este ure zujtraj smo
prispeli v naselje »Fru$kogorski
partizanski odred« Letenka in
takoj dobili svojo montazno hi-
Sico s sedmimi sobami in dobro
urejenimi sanitarijami. Ker je
bila nedelja in na delovi¢u (tra-
si) dela prost dan smo imeli do-
volj ¢asa za urejanje paviljona in
okolice ter za prijateljsko spo-
znavanje z drugimi brigadami.
V nasi, drugi izmeni, je bilo na
zvezni mladinski delovni akciji
»Partizanski put 81« osem bri-
gad. To so bile MDB: »Ivo Lo-
la Ribar« iz Omisa, »Veljko Lu-
ki¢« iz Ugljevika, »Veljko Vla-
hovié« iz Kule, »Bratstvo« iz
Kovadice, »Miomir Brku$anac
Misko« iz Beograda, »Sedam se-
kretara SKOJa« iz Freiburga
(otroci nasih izseljencev v ZRN)
in Djakova, »Nemet Laslo« iz
DR MadZarske in nafa »14. di-
vizija« iz Smarja pri Jel3ah.

Na$ delovni dan se je zalel
ze pred 4. uro zjutraj z jutranjo
telovadbo, dviganjem zastave in
zajtrkom. Sledil je odhod na tra-
so z avtobusi. Da smo se med
seboj bolje spoznavali in Sirili
bratstvo in enotnost, smo delali
vsak dan z drugo brigado na
razliénih trasah v nacionalnem

parku Fruska gora. Delovisda so
bila od naselja oddaljena prek
30 km, naSe delo pa je obsega-
lo: okopavanje borovih sadik,
koSenje trave ob magistralni ce-
sti »Partizanski put«, &iscenje
gozda in izkop za ceste v nacio-
nalnem parku, urejanje nasipov
ob Savi pri Sremski Mitrovici
in na novem akumulacijskem
jezeru idr. Na trasi smo delali
Sest ur, na udarni dan (to je bi-
lo dvakrat v mesecu) pa osem
ur.
Popoldnevi v naselju so bili
zelo pestri. Brigade so med se-
boj tekmovale v razliénih Sport-
nih panogah in dekleta MDB
»14. divizija« smo si priborile
kar Sest diplom od sedmih moz-
nih in smo veljale za najboljse
$portnice v naselju. Dosegle pa
smo 1. mesto v kosarki, roko-
metu, pikadu in partizanskem
mnogoboju ter 2. mesto v $ahu
in namiznem tenisu. Fantje so
na Zalost povsod ostali brez
uvrstitve.

V popoldanskem ¢asu so bri-
gadirji lahko obiskovali razne
krozke, na primer foto kroZek,
radioamaterski, novinarski, ko-
zmeti¢ni in marksistiéni kroZek.
Opravljali so lahko tudi izpit iz
cestno prometnih predpisov za
mopede in traktorje.

Ob 18.30 smo imeli na zbirni
plos¢adi vsak vefer spustanje za-
stave ob petju jugoslovanske in
madzarske himne. Po veéerji pa
je sledil kulturno-zabavni pro-
gram, ki ga je vsak veler pri-
pravila druga brigada. Véasih
so priredili disco ples ali pa
organizirali gostovanje katere od
Stevilnih mladih glasbenih sku-
pin; najbolj smo si zapomnili
»YU grupo«.

Brigade so imele tudi nalogo,
da vsak dan izdajajo dnevni in-
formativni letak. To je bilo ne-
kaksno porodilo ali dnevnik ce-
lodnevnega dela brigade, napi-
san vcasih v resni véasih v 3a-
ljivi obliki. Tedensko so morale
izdajati Casopis Bilten in stenske
Casopise, poljubno pa pripraviti
radijsko oddajo in foto-fasopis.
Na zadnji dve obliki poroéil na-
$a brigada na Zalost ni imela po-
gojev in tako na tem podrodju
nismo mogli enakopravno sode-
lovati z ostalimi brigadami. To
je bil le eden izmed problemov
s katerimi smo se morali sooiti
na nadi prvi zvezni MDA.

Drugi in preceej pere¢ pro-
blem je bil v — obladenju. Da,
prav ste prebrali, v obladenju.
S seboj smo sicer prinesli dosti
oblek in kavbojk, a kaj ko smo
morali brigadirji biti povsod v

brigadirski uniformi (ki smo jo
dobili v naselju) in pa v maji-
cah z oznako brigade, ki smo jih
morali prinesti s seboj. In ravno
pri majicah se je zataknilo. Mi
smo imeli le po eno majico, ki
nam jo je podaril pokrovitelj
TOZD Slovin Vital Mestinje.
Lahko si predstavljate, kako
prijetno je bilo delati v isti ma-
jici na deloviitu, se v njej spre-
hajati po naselju, v njej hoditi
na kulturne programe, na srefa-
nja z delegacijami iz drugih dr-
7av, na Sportna tekmovanja —
skratka povsod. Prva dva dni
smo se nekako $e pokorili temu
ukazu, potem pa ni bilo ve&
mogoce, saj umazani tudi nismo
mogli hoditi. Organizator nas je
moral razumeti in tako smo ve-
ljali za najrevnejSo brigado v
naselju. Namred glede na ostale
brigade, ki so imele tudi po
osem razliénih majic na vsakega
brigadirja.

Tudi glede financiranja MDA
je razlika med Vojvodino in
Slovenijo. V Vojvodini financi-
rajo MDA investitorji in ne tako
kot pri nas, kjer je potrebno po-
iskati pokrovitelja med DO. Pri
nas DO, &e je le mogode, odkla-
njajo pokroviteljstvo. V ostalih
republikah pa se DO kar kosa-
jo, katera bo prispevala veé
zdravil, $portne opreme, majic,
potro$nega materiala in $e raznih
»priboljSkov« oz. denarnih sred-
stev za nakup le-teh. Prav tako
tudi obdina, iz katere je MDB,
priskrbi vse potrebno, povthu
vsega pa brigadirje pogosto obi-
skujejo predstavniki in jim ved-
no prinesejo Se kaksno darilo.

Tudi pri evidentiranju briga-
dirjev je ogromna razlika., Pri
nas gre lahko v brigado wvsak,
kdor le hoée oz. komur dovolijo
v DO, ne glede na njegovo
aktivnost v mladinski organiza-
ciji ipd. Prijave se sprejemajo
do poslednje minute in potem
ni ¢udno, ¢e gre brigada na de-
lovno akcijo brez kakr$nihkoli
priprav in marsikak novi briga-
dir brez osnovnega znanja o na-
menu mladinskih delovnih bri-
gad. V drugih republikah je po-
vsem drugace. Brigaditje predla-
ga mladinska organizacija in to
le najbolj$e. Kljub temu imajo
na centrih za MDA vedno pre-
ve¢ prijavljenih in tako je po-
trebno izbirati med dobrimi naj-
boljse. Sestav MDB je znan Ze
v februarju ali marcu. Brigade
imajo Ze doma sestanke in kra-
jevne oz. lokalne delovne akcije
na katerih se med seboj spozna-
jo, se naudijo brigadirskih pesmi
in tudi spoznajo, kaj je smisel

udelezbe na MDA. Tako dobro
pripravljena brigada lahko dose-
ga odli¢ne rezultate tako na tra-
si kakor tudi v druzbenih aktiv-
nostih v naselju.

Nas$a brigada, ozitoma briga-
dirji »14. divizije«, ki so bili le-
tos prvi¢ na delovni akciji (in
teh je bilo veliko) so se morali
vsega tega nauciti Sele na kraju
samem, kar pa je bilo nujno po-
vezano z mnogimi problemi, za-
radi katerih nismo dosegli naj-
boljsih rezultatov med brigada-
mi, ampak smo bili na koncu
delovne akcije 3ele peti izmed
osmih brigad. Razveseljivo pa je
to, da so bile med brigadami le
minimalne razlike. Upam si tr-
diti, da bi bila na$a brigada ob
pogojih, karksne so imele ostale
brigade, z lahkoto najbolj$a.
Kljub vsemu smo veljali med
investitorji za najbolj$e kosce.
Vedno smo bili pohvaljeni pri
izkopavanju velikih starih pa-
njev in ¢iséenju gozda, najbolje,
najhitreje in najbolj disciplinira-
no smo urejali okolje bolnisnice
v Sremski Mitrovici . .. Investi-
torji so v Stabu delovne akcije
vedno izrazali Zeljo, da bi k njim
spet pri§la brigada Slovencev,
toda naSega nacdela rotacije ni-
smo mogli prekriti in smo pad
morali vedno na drugo delovi-
§¢e. Mislim, da je jasno, da so
za te uspehe imeli zasluge tisti
najbolj pridni brigadirji, ki so
tvorili jedro nafe brigade, da pa
so nekateri posamezniki nas ce-
lotni rezultat veckrat pokvarili
oziroma zniZzali.

Najboljsi brigadirji so na kon-
cu dobili 13 udarniskih znadk
(dve sva si zasluzila tudi briga-
dirja Zdravili§¢a), 16 priznanj
in najvi§je priznanje, ki ga lah-
ko dobi celotna brigada, to je
Trak akcije.

Tako smo kljub vsem proble-
mom brigadirji »14. divizije«
upravi€ili zaupanje nade obéine,
ki je tako prvi¢ sodelovala na
zvezni mladinski delovni akciji.
Spoprijateljili smo se z mladimi
iz drugih republik in dr¥av ter
$irili med seboj bratstvo in enot-
nost, kar je tudi glavni cilj zvez-
nih mladinskih delovnih akcij.

Prav tako mislim, da smo tu-
di brigadirji Zdravili¢a dobro
zastopali naso OZD in da bo
prihodnje leto s strani nasih od-
govornih delavcev nekoliko ved
razumevanja do mladih, ki se
bodo zeleli udelefiti mladinske
delovne akcije.

Betka HaluZan



KADROVSKE NOVICE

V mesecu juniju in juliju
so sklenili delovno razmerje
v ZdraviliSéu naslednji de-
lavei:

TOZD ZDRAVILISKA
DEJAVNOST

Datum sprejema — Dela in
naloge

ZDRAVSTVO

Majceni¢ Silva, 1. 6. 1981,
medicinski laborant, dolo-
c¢en cas;

Johan Darinka, 4. 6. 1981,
priprava min. kopeli, do-
lo¢en cas;

Greti¢c Marija, 4. 6. 1981,
razpored fiz. storitev, pri-
pravnik — nedolocen ¢&as;

Juri¢ Rozalija, 8. 6. 1981, ¢i-
stilka terapije, dologen
cas;

Gotlin Alojzija, 12. 6. 1981,
¢iséenje terapije, doloéen
cas;

Zabukovsek Joze, 17. 6. 1981,
priprava min. kopeli, do-
logen cas;

Korbar Nevenka, 17. 6. 1981,
priprava min. kopeli, ne-
doloéen ¢as;

Valant Olga, 1. 7. 1981, pri-
prava min. kopeli, dolo-
¢en cCas;

Plevéalt Darja, 7. 7. 1981,
priprava min. kopeli, ne-
dolocen c¢as.

HOTELI

Kovaédi¢ Zinka, 25. 6. 1981,
pomo¢ pri pospravljanju,
doloéen ¢as;

Vinkler Elizabeta, 25. 7. 1981,
pomoé pri pospravljanju,
dolocen cas;

Spiljak Verica, 29. 7. 1981,
pomo¢ pri pospravljanju,
doloéen ¢as.

RESTAVRACIJE
Skale Tatjana, 1. 6. 1981,
enostavna toé. opravila,

dolocen cas;

Podhraski Danica, 17. 6. 1981,
¢iS¢enje restavracij, dolo-
¢en Cas;

Sket Nezika, 20. 6. 1981, &i-
S¢enje restavracij, doloten
das;

Stanéi¢ Stefanija, 2. 7. 1981,
pomoé¢ pri strezbi, dolo-
¢en Cas;

Zobec Marija, 11. 7. 1981,
natakarska opravila, ne-
doloéen ¢as;

Borsié Ana, 11. 7. 1981, eno-
stavna totajska opravila,
dolocen ¢as;

Berk Majda, 17. 7. 1981,
kontrola izdaje jedil, ne-
dolocen ¢as;

Fric Marjeta, 21. 7. 1981, na-
takarska opravila, nedolo-
¢en cCas;

Zidar SaSo, 23. 7. 1981, na-
takarska opravila, nedo-
loéen ¢as;

Ozu Cvetka, 24. 7. 1981, na-
takarska opravila, nedolo-
cen cas.

TOZD POLNILNICA

Kuzner Katarina, 10. 6. 1981,
razkladanje in prebiranje
steklenic, dolo¢en ¢as;

Pelko Vera, 10. 6. 1981, raz-
kladanje in prebiranje
steklenic, doloéen c¢as;

Kroslin Dragutin, 10. 6. 1981,
razkladanje in prebiranje,
dolocen ¢as;

Korez Matevz, 10. 6. 1981,
razkladanje in prebiranje,
dolocen cas;

Tramsek Anton, 10. 6. 1981,
razkladanje in prebiranje,
dolocen ¢as;

Vajdi¢ Albin, 15. 6. 1981,
razkladanje in prebiranje,
dolocen ¢as;

Kidri¢ Slavko, 15. 6. 1981,
razkladanje in prebiranje
stekl., dolo¢en ¢as;

Sket Katica, 1. 7. 1981, raz-
kladanje in prebiranje
stekl., dolo¢en cas;

Grad Silvester, 6. 7. 1981,
razkladanje in nakladanje

v skladis¢u Ljubljana, ne-
dolo¢en ¢as;

Balaban Zeljko, 6. 7. 1981,
razkladanje in nakladanje
v skladis¢u Zagreb, dolo-
¢en c¢as;

Posl Stefka, 17. 7. 1981, raz-
kladanje in prebiranje,
doloc¢en cas;

But Franc, 23. 7. 1981, raz-
kladanje in prebiranje,
dolocen ¢as.

TOZD VZDRZEVALNA
DEJAVNOST

Tominc Martin, 9. 6. 1981,
skladisénik tehni¢nega
materiala, nedoloéen ¢as;

Toman Oto, 15. 6. 1981, eno-
stavna zidarska opravila,
vrnil iz JLA;

Zgajner Betka, 1.
strojno likanje,
cas;

Zaberl Franc, 20. 7. 1981,
vodenje energ. in vzdrze-
vanje, pripravnik, nedo-
locen cas.

DELOVNA SKUPNOST
SKUPNIH SLUZB

Mlakar Nevenka, 1. 7. 1981,
knjigovodska opravila,
pripravnik, nedoloéen ¢as;

Drofenik Stanka, 11. 7. 1981,
knjigovodska opravila,
pripravnik, nedolocen ¢as;

Murk Marija, 15. 7. 1981,
knjigovodska opravila,
pripravnik, nedolocen ¢as.

7. 1981,
doloéen

RESNICNA
ANEKDOTA

V eno na$ih restavra-
cij je prisel Dalmatinec
Mate. Natakarica ga je
vljudno vprasSala: »Kaj
zelite, tovaris?«

Pa je Mate besno od-
vrnil: »Nisem noben to-
vari§. Ce mi ne bo$ re-
kla druZe, se grem pri-
tozit direktorju.«

»Pri nas retemo tova-
ri§,« je uporno nadalje-
vala natakarica.

»Grem se pritozit, ker
se ne pustim psovati,«
je dejal Mate besno.

Pri direktorju sta
kmalu poravnala nespo-
razum. Dalmatinei rece-
jo tovar — oslu.

AMERISKA

Soproga programira v
kompjuter vpraSanje:
»Pred dvema letoma
sem poslala moZa po
Spinaco. Od takrat se Se
ol ernil: “Kaj® mije
storiti?«

Po krajSem Skljocanju
v aparatu je kompjuter
odgovoril: »Kupite rajsi
grah.«

Srecanje v [3restanici

Drudtvo invalidov Lasko je
v avgustu organiziralo sreca-
nje drudtev invalidov celjske
regije in sosednjih drustev.
Sreanja se je udeleZilo 7 dru-
§tev, med njimi tudi drudtvo
invalidov obéine Smarje. Ker
aktiv invalidov Zdravili$éa de-
luje v okviru obéinskega dru-
§tva, so se tudi ¢lani zdravili-
Skega aktiva udelezili tega sre-
¢anja. To $e posebej omenjam
zato, ker je bila prireditev us-
peS$na in koristna, hkrati pa
enkratno doZivetje za vse ude-
leZence.

Za vse tiste, ki $e ne vedo,
kje je Brestanica (tudi sama do
nedavnega tega nisem vedela),
naj povem, da je od Rogaske
oddaljena komaj dobrih 60 km.
Pot je dokaj enostavna: od
Mestinja, Podletrtka in Pod-
srede v $marski obéini, mimo
manjsih krajev (Senovo, Veliki
in Mali Kamen v Kr3ki ob¢ini)
in Ze si v Brestanici. Sploh pa
si nisem predstavljala, da so

ribniki pri Brestanici tako cu-
dovit kraj. Ob robu ribnika so
se razcveteli lokvanji kazali v
vsej svoji lepoti, breze in jelSe
pa dajejo ribniku poseben &ar
zati§ja in sencno zavetje vsa-
kemu, ki se utrudi z vesla-
njem. Ribiska druzina iz Bre-
stanice pa z mnogo dela skrbi,
da je v ribniku vedno dovolj
tib — tudi za ulov — obenem
pa omogo&a voznjo s Colni.
Srecanje je bilo namenjeno
Sportnemu in rekreativnemu
sodelovanju — medsebojnem
spoznavanju in druZabnosti.
Morda se bo kdo nasmehnil:
»Invalidi — pa $portno tek-
movanje!« Pa je bilo! Pravo
tekmovanje! Toda ni bilo tek-
movanje za prvake, ni bilo tek-
movanje kdo bo koga prema-
gal. Bilo je le sodelovanje
vseh, da bi se bolje spoznali in
se razvedrili. Prav ni¢ ni bilo
smesno, e so se Sestdesetletne
Zenice preizkusale v strelstvu
(z zraéno pusko), ali pa ko je

invalid na vozi¢ku — zelo te-
zak invalid, ki si prav ni¢ ne
more pomagati z rokami — lo-
vil ribe. V tem krogu ljudi ni
bilo niti najmanj pomembno,
kot bo prvi. Res so najboljsi
dobili pokale in priznanja, to-
da bilo je pomembnejiih redi
od tega: ko spozna$ dekle na
vozitku — polno optimizma in
dobre volje, ko se sre¢a$ s pio-
nirékom — invalidom, ki prav
tako sodeluje, dobi§ obéutek,
da si enak med enakimi, da
nisi sam.

V zati§ju ribnika — pod ve-
likim, ko$atim dreviem — ko
ti sinitka nenadoma prileti na
dlan in pozoblje drobtine, ker
ve, da ji ne bo§ storil nié za-
lega — tam nastaja prijatelj-
stvo. Tako prijateljstvo, ki ne
pozna hinavidine potroniske-
ga sveta, prijateljstvo, ki se
utrjuje in ostaja trajno.

Zato smo se ob koncu odlo-

¢ili: »Se se bomo srefali ob
ribnikih.« KJ
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VRELCI

Iskati moramo rezerve

(Nadaljevanje s 1. strani)

Neskromno pa vendar le lah-
ko trdimo, da smo si vedno us-
pesno prizadevali, da bi nefor-
malno lastnost nosilca v republi-
$kih mejah tvorno izvrievali. Ze
pred Zetrt stoletja smo bili pro-
tagonisti pri ustanovitvi Zveze
slovenskih naravnih zdravili$é.
Nasi delavci so bili vedno izvo-
ljeni v najbolj odgovorna telesa
te uspeSne asociacije. Kratek
skok v takraten as nas seznani
s stanjem tehnoloske plati slo-
venskih zdravili§¢ in njihove fi-
zine iztrosenosti. Ce vse to pri-

GLORIJA O DONATU

V Rogadki obstaja vrelec
zlat,
ki mu pravijo Donat.
Tri sto let krepi in zdravi,
clovek vedno bolj hiti
k naravi.

Dan naj se z Donatom
zacenja.
Trimvit naj ga spremlja.
Ce pa prijatelje v goste
dobis,
Tempel naj bo per his!

Veliko se vsepovsod
govori,

da ¢ez Donata ga ni.

Tudi tujci segajo po
njem,
reSen bo devizni problem.

Imejmo vedno pri roki
Donat,

kajti tudi maéka zdravi
rad.

Donat naj bo vsak dan
na mizi,
naSa prebavae ne bo
v krizi.

Kdor se Donata napije,
temu ni treba vzet
arcnije.

Na zalogi dovolj je te
pijace,

le cena navzgor vedno
skace.

Komercialisti pravijo,
da je to normalno,

saj danes nobena cena
ni za stalno.
Napisala gostja
JoZica Zavrtanik

VRELCI — glasilo delavcev Zdravilii&a
Rogadka Slatina. Izdajajo ga delavski
sveti vseh TOZD in SDS Zdravilif®a. Iz-
haja mesefno v nakladi 750 izvedov in
Ba prejemajo vsi &lani delovne skupnosti
brezplaéno. Ureja ga wuredniiki odbor.
Glavni in odgovorni urednik: Stane Cu-
jez. Tisk in klideji: CGP Veler. Glasilo
je oprodteno temeljnega davka od prometa
proizvodov na osnovi mnenja republifkega
sckretarja za informacije.

merjamo s standardi danes, je
napredek ve¢ kot oliten.

Kadrovsko strukturo, oprem-
ljenost, normativno urejenost,
uvrstitev v mednarodne asocia-
cije, fiziéno izgradnjo, red pri
indikacijah in definicije o pri-
rodnem zdravilnem faktorju, po-
slovanje skozi vse leto, razisko-
valna dejavnost po medicinski,
geoloski, hidroloski in kemiéni
plati itd., vse to so prvine, ki
smo jih privlekli skozi Scile in
Karibde v na$ prostor.

Dolg je bil proces, ko smo L.
1970 ponovno dosegli integraci-
jo zdravili$kih organizmov, ki
so bili 1. 1954 razdeljeni na ved
organizacij, sposobnih le za %i-
votarjenje.

Brezuspesen je bil nekajkrat
poskus, da se k zdraviliski de-
lovni organizaciji prikljudijo pre-
ostala gostinska podjetja. Pre-
vladal je lokalizem in prikljudi-
tev je sla v prid trgovskega pod-
jetja. V Atomskih Toplicah smo
navrtali prvo vrtino. Tudi za
Podéetrtek smo imeli izdelane
nacrte — pa zopet ni¢. Prevla-
dale so lokalistiéne tendence ob
druzbeno politiéni podpori.

Zaprtost vase? Ne! Ta oéitek
je strel v prazno. Spri¢o velikih
investicijskih bremen moramo
dodobra pretehtati, ¢e zmoremo
Se dodatna druga bremena.

Ob morebitnem prevzemu
Trebé pa bi bilo treba Se raz
cistiti nekatera organizacijska
vprasanja v zvezi s Kumrovcem
in spominskim parkom na sploh.

V razpravi je strokovni svet
podprl glavnega direktorja z
mnenjem, da bi prevzeli Trebce
in gostilno v Kozjem, da pa bi
ob tem morali povezati razpravo
o razvoju gostinstva in kdo je
nosilec razvoja s podrodja gostin-
stva, ko ob tem ugotavljamo,
da se tudi druge OZD ukvarjajo
s to dejavnostjo.
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Na poslovm velerji vprasa
tajnica svolcga sobesednika:

»Ali Ze dolgo sodelujete z
nasim podjetjem?«

»Niti ne«, ji odvrne vpra-
Sani.

»Pa kupujete mnogo nafih
proizvodov?«

»Mislim, da ne preveé«, od-
vrne sosed.

»Pa nasega direktorja Ze po-
znate dalj ¢asa?« uporno nada-
ljuje z vprasanji tajnica.

»PoSteno vam povem, da
sem ga danes prvi¢ videl.«

»Potem pa takoj umaknite
roko z mojega kolenal« odloé-
no zapove tajnica.

k k %

Potem, ko je direktorjeva
soproga kriti¢no premotnla
novo mlado tajnico, ji je sar-
kastiéno pripomnila: »Upam,
da ne boste z ljubezenskim za-
pC].JCV&ﬂ]E:In tako radodarni
kot je bila vasa predhodnica.«

»Oprostite,« je osuplo zajec-
ljala tajnica. »Kdo pa je bila
ta predhodnica?«

»Jaz«, je zmagoslavno odvr-
nila soproga.

* *k ¥

V zakonski posteljx ugotav-
lja nezadovoljna Zena: »Morda
pa je krivda v tem, ker sem ti
piZzamo oprala z omehéevalnim
sredstvom.«

* % %

»O Ewva«, je rekel Adam v
raju. »Kako te naj $e bolj osre-
¢im?«

»Daj, prosim, Se enkrat se
bom vlegla pod tisto jablano,

pa bo$ Se enkrat klatil tisto
pregresno jabolko«, je strast-
no dejala Eva.

* %k ¥

Ko zapusti zakonsko spalni-
co, se novopedena soproga vsa
zivéna vsede v kuhinji in si
prlzge c1garcto Kmalu pride
za njo soprog in jo nezno vpra-
Sa:

»Ljubica, kako ti naj doka-
%em mojo veliko ljubezen?«

Mu odvrne soproga sarka-
sti¢no: »Skuhaj kavo. Ali mor-
da tudi tega ne zna$?«

* *® ¥

Se prepirata moZ in Zena. }
Moz zarohni: »Zenske ste Ze
po nastanku drugorazredno ¢
blago. Najprej je bil Adam in
Sele potem Eva.«

Mu odvrne Zena: »Niti slu-
¢ajno ne. Ko je Stvarnik videl
kakSen Skartiran zmazek je na-

redil z Adamom, je napravil
popolnoma izpopolnjen unikat

T Ev0,.<

* k %

»Kup1te spalno vrefo«, po-
nuja prodajalka.

»Je ne potrebujem Sem do-
ma porodena z njo«,
nakupovalka.

odvrne

* ok ¥

Ali morda veste, kdo nosi

hlae v sre¢nem zakonu?

Dokler je zakon srefen, no-

beden od obeh zakoncev.

* ok ¥

»31 Ze pomislila, da so tudi
tak$ni zakonski moZje, ki so na

sluzbenih  potovanjih  zvesti

svojim soprogam.«

»Te bi pa rada poznala« od-

vene dvomljivo pn]ateluca

»Kozmonavti so to«, ji po-

]351'11 vprasana

(Nadaljevanje s 5. strani)
kmeckem turizmu kot »vrnitvi
k naravi«.

7. Turistiéno povprasevanje
postaja vse bolj specializirano:
turisti zahtevajo »tematsko po-
nudbo, npr. arheoloske ture po
Grdéiji, vinske ture po Awstriji,
gastronomske ture po Franciji,
potovanja z ribiskimi ¢olni po
dalmatinskih otokih itd.

8. Vela se zahteva po pove-
zovanju oddiha in pridobivanju
znanja: npr. tecaji tujih jezikov
v turistiénih krajih, kongresni
turizem.

Material za posvet »POSPE-
SEVANJE MEDNARODNEGA

TURIZMA« podajam v nekoli-
ko nenavadni obliki.

— Rdeéa nit razmiSljanja o
problemih nadaljnjega razvoja
tujskega turizma v SR Sloveniji
so teze, kjer sem sku$al v 13.
totkah postaviti temeljno vodilo
za razpravo, ne da bi teze ka-
korkoli argumentiral.

— Del dokazov postavljenih
tez je posredovan v tabelah o
razvoju tujskega turizma v Za-
hodni Evropi, Jugoslaviji in Slo-
veniji.

— Drugi del argumentov pri-
kazujejo pojavne oblike razvoja
zahtevnosti turisti‘nega povpra-
Sevanja.

— Tretji del prikazuje aku-
mulativnost in reprodukcijsko
sposobnost dela turistinega go-
spodarstva v SR Sloveniji, s &-
mer je vsaj deloma vkljuéen
morda najvaznej$i produkcijski
faktor, obenem pa mnadeta pro-
blematika izpolnjevanja srednje-
roénih planov.

— Sklepni del obravnava tre-
nutno v mednarodnem turizmu
najbolj pere¢ problem, ki je tudi
v svetu v ospredju, to je vpliv
pomanjkanja energije na razvoj
turizma.

Sklepov Siroke tematike ni,
do zakljutkov naj pripelje %iva

razprava na samem posvetu.



