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40 let prodajaln Aipiiia

v Sloveniji

Letos mineva Ze Stirideset let, ko je Alpina odprla prvih
Sest prodajaln v Sloveniji. To so prodajalne: Ajdovséina,

Celje, Idrija, Jesenice,

kofja Loka in Ziri. S tem smo

postavili trdne temelje razvoja maloprodaje v Alpini.
Danes, ko praznujemo ta jubilej, se seveda vprasamo: za-
kaj se je takratno vodstvo odloéilo za lastno maloprodajno
mrezo? Tudi takrat, v trdih socialisti¢nih &asih, se je
pokazala resnica, da ni dovolj éevelj le narediti, treba ga je
tudi prodati. Zaradi odvisnosti od velikih drZzavnih trgov-
skih podjetij (trgovska mreZa Triglav, opomb. ured.), se je
pokazala potreba po odprtju lastnih prodajaln, kjer bi
lahko predstavili celotno ponudbo Alpine.

Temu temeljnemu cilju
sledimo tudi danes. Proda-
Jja preko maloprodajne mre-
Ze je na$ najtesnejsi stik s
konénim kupcem. Tako
brez posrednikov lahko do-
bimo praveinformacije s tr-
ga, hitreje reagiramo in us-
treZemo zahtevam kupca. V
okviru Alpine pa ostaja tu-
di celotni zasluZek.

Z rastjo Alpine se je
razvijala tudi MPM v
Sloveniji. Vec¢krat smo se
sooéili z ekonomsko krizo in
s padcem prodaje, zadnjié
pred dobrimi petimi leti, ko
Je potrodnja ¢evljev v Slove-
niji padla skoraj za polovi-
co. Toda veéinoma gre nasa
pot navzgor, k boljdim

Vodja maloprodajne mreze
Ales Dolenc

vlade dr. Janez Drnovsek.

racionalnim ravnanjem...

nasim predstavnikom

rezultatom. Danes v 33 pro-
dajalnah (od tega jih je 7
pogodbenih), prodamo sko-
raj 400.000 parov obutve
letno, kar predstavlja 10 %
vse slovenske prodaje obut-
ve, Podatki nam kaZejo, da
smo zadnja leta dobili nekaj
kupcev Peka in Planike, ki
sta nasa najhujsa
konkurenta. Toda odpr] se
je tudi uvoz obutve, v Slo-
veniji rastejo prodajalne
obutve kot gobe po deZju,
zato se moramo danes, Se
bolj pa se bo treba jutri
spoprijeti s hudo konku-
renco. Prepri¢an sem, da
smo ta izziv v MPM pri-
pravljeni sprejeti.

Tudi v bodo¢e nam bo v
pomo¢ razumevanje celot-
ne Alpine. Le skupaj smo
na trgu dovolj moéni, pri ée-
mer se moramo zavedati,
da bo vedno trg tisti, ki bo
usmerjal razvoj. Za konec
bi vsem zaposlenim v pro-
dajalnah, ki praznujejo ta
visoki jubilej, éestital in se
Jjim zahvalil za dosedanje
uspesno delo.

Ales DOLENC

Janez Drnovsek
v Zireh

30. junija je nas kraj in radio Ziri obiskal predsednik

Bolj slok kot visok; ozek asketski obraz, zagorela polt,
izpod katere kar izZareva notranja energija in teinja za

To je prvi vtis ob sre¢anju z dr. Janezom Drnovskom,
predsednikom vlade Republike Slovenije, nekdanjim
v jugoslovanskem

" g! predsedstvu in finanénim strokovnjakom.

(Nadaljevanje na 12. strani)

zveznem
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Vrode je, znoj tede v
potokih...

Tole moramo &e do-
kon¢ati, potem pa nam
bo, upam, malo odleglo.
Dopust je zato ne samo
Zelja vseh zaposlenih,
temveé interes pamet-
nih menedZerjev, ki se
zavedajo, da ljudje niso
stroji, ki pa se, kot vemo,
tudi pogosto lahko
ustavijo.

Clovek, pravijo, zdr#
veé kot vsak stroj, toda
dusevne in telesne modi
je treba ohranjati, da
smo med letom bolj
zdravi in pri delu tudi
uéinkoviti ali inovativ-
ni. Zato je dopust ena
izmed oblik, da sledimo
temu cilju.

Ce je za nas zaposlene
misel na morje in sonce,
gore in »sonéni zahod«
prijetna, je morda za
tiste, ki nas vodijo, naj-
manj nujna ekonomska
kategorija, da ljudje
zmorejo napore med le-
tom.

Ob dejstvu, da smo
skorajda vsi postali so-
lastniki in da se zave-
damo, kaj iz tega izvira,
se razli¢ni interesi v tem
ne kaZejo veé toliko.

Ce gledamo stvari iz
tega zornega kota, smo
veseli, da nam podjetje
gre na roko in marsiko-
mu pomaga organizirati
prijetno dopustovanje.

Zato vsem tudi ured-
niski odbor Zeli, da se
imate lepo, da bomo po
dopustu polni novih
moéi in idej nadaljevali
nase skupno delo.

\ Nejko Podobnik J
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Obutevizredneproizvodnjebo lepsa

Osnova za uspesno prodajo na zahodnih trZisé&ih je ne-
dvomno natanéno in predvsem pravoéasno izdelan vzorec.
Kot je znano, se vsako zimo in vsako poletje udeleZuje-
mo sejma Riva del Garda, na katerem predstavimo svojo

lastno kolekeijo.

Kupci si na tem sejmu ogledajo naso kolekcijo ter

narodijo vzorce éevljev, ki so jim najbolj vieé.

Vedina kupcev, ki nas obiséejo,
so grosisti, ki pa imajo lahko tudi
ved svojih potnikov. To pomeni, da
ne narofijo S4MO enega para vzor-
ca, pa¢ pa tudi do 11 parov po mo-
delu in barvi, So pa med njimi tudi
taksni, ki za svoje izbore potrebu-
jejo samo 1 Cevel).

Glede na povedano, se nam
vsako sezono znova pojavi problem
velikega #tevila narodil vzorcev,
katere pa je potrebno izdelati in iz-
dobaviti najkasneje v 4 tednih od
prejema narodila le-teh,

S tem problemom se soodajo tu-
di vsi nasi konkurenti. V italijan-
skih tovarnah je praksa, da imajo
ponekod posebne linije (ljudi in
stroje) posebej postavljene 2za
izdelavo vzorcev. Na ta nadin
vzorce hitreje in kakovostno iz-
delajo. Ko ni treba izdelovati
vzorcev, pa ti ljudje delajo v redni
proizvodnji.

Polona Zakelj

V Alpini, Zal, nimamo posebne-
ga oddelka, kjer bi lahko izdelal
vzorce od zadetka do konca,

Na modni liniji (lepljeni in
brizgani program) je organizacija

taka, da zgornje dele izdelajo v
oddelkih poleg redne proizvodnje,
tako v Sivalnicah kot v montazi. To
pa moti proizvodnjo in hkrati
zmanjsuje njihove zmogljivosti.
Zaradi tega je potrebno v proizvod-
nji veliko nadur, kajti le na ta
naéin se zagotovi, da so vzorci kar
se da najhitreje izdelani.

Ob takem nadinu organizacije
pa se pojavljata dva glavna proble-
ma: ni zagotovljena brezhibna
kakovost vseh vzorecev, mi pa zato
ne moremo reé kupcem, veste ko
nam boste naroéili &evlje, bodo le-ti
veliko lepéi in kvalitetnejsi, kot pa
Je vzorec, ki smo vam ga poslali.

Kupci ob izborih postavijo po-
navadi na mizo vse prejete vzorce
in izberejo svojo kolekeijo. Potem z
njo obisdejo vse svoje kupee in zbi-
rajo narodila. Prav zato je zelo zelo

membno, kak&en je izgled &evlja.

e &evel) ni tak kot bi moral biti, je

prakti¢no izloden Ze pri prvem iz-
boru.

Nasi najhujsi konkurenti Itali-
jani poskrbijo, da so vzorci taki kot
morajo biti. Kakéna je potem iz-
dobavljenn obutev, je drugo
vprasanje. Nisem mnenja, da naj
bi podiljali nekvalitetno obutev,
pa¢ pa sem mnenja, da moramo
zagotoviti  brezhibno kvaliteto
vzorcev!

Pravocdasno poslati
vse narocéene vzorce

Organizacija naro¢anja in izde-
lave vzorcev jo taka, da v izvozu na
podlagi prejetih narodil kupcev,
naredimo zbir za proizvodnjo, kar
pomeni, da namesto, da bi za
vsakega kupea naredili vsak arti-
kel posebej, naredimo za vse kupce
skupaj celotno koli¢ino posamezne-
ga modela v dolodeni barvi.

Posledica takega sistema dela
Je, da imamo teZave s kompletiran-
jem naroéil kupcev, predvsem ti-
stih, ki narodijo veliko modelov in
barv. Tako se zgodi, da je tri etr-
tine ¢evljev narejenih pravodasno,
ena ¢etrtina pa jih manjka. Postavi
se vprasanje, ali poslati vsaj tiste,
ki so narejeni, razliko pa poslati po
hitri po&ti na nade stroske kasneje.

Omenjena problema lahko
povzrodita, da je ves na# trud za-
man. Ce nasih vzorcev ni na izboru
ali pa so nekvalitetni, smo si Ze na
samem zadetku zaprli vrata do
narocil za proizvodnjo. Velja pa tu-
di obratno. Pravo¢asni in kvalitet-
ni vzorci nam ob drugih normalnih
pogojih zagotavljajo dovolj naro¢il
za pokrivanje kapacitet.

Polona ZAKELJ

0Od 10.-15. junija je v kra-
ju Riva del Garda potekal
sejem modne obutve. Tega
sejma se Ze nekaj let ude-
lezuje tudi Alpina, zadnji
dve sezoni skupaj z nasim
najvedjim kupcem brizgane
obutve Jiirgenom Biih-
lerjem.

Pred obiskom sejma potekajo v
tovarni mnoge aktivnosti, ki so
potrebne, da se sejma sploh lahko
udelezimo. Ena od teh in najpo-
membnejsa je priprava modelov,
Pomembno je, da je model za kup-
ca zanimiv tako z vidika modnosti,
kvalitete kot tudi cene. Vse ome-
njeno je v vedini primerov zelo
tezko dosedi, zato modele veckrat
aregledqjemo in jih dopolnjujemo.

e model kljub raznim popravkom
in spremembam ne ustreza vsem
zahtevam, ga iz kolekeije izlo¢imo.
Ko je kolekeija oblikovana, izde-
lamo cenike. Ti so razliéni in odvis-
ni od tega, na kakgen naéin in kje
bomo &evlje prodajali. Za Svicarski
in francoski trg, kjer imamo agen-
ta, je enoten cenik, medtem ko je za
druge kupce veé razliénih cenikov,
Glede na razmere, ki vladajo na
sejmu, te cenike uporabljamo.

Polni optimizma smo se torej
12. junija odpravili v Gardo. Ze
prvi dan, Se bolj pa drugi dan sej-
ma se je ozradje dodobra ogrelo.
Vzrok za to je bil dober obisk
kupcev z razliénih strani sveta:
Francije, Svice, Nem¢ije, Kanade,
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Svedske, Nizozemske, Norveske,
Irske, Belgije in celo iz Kuvajta.
Zanimivo je bilo njihovo zanimanje
za vrsto &evljev. Francoski, ni-
zozemski in delno tudi Svicarski
ter belgijski kupci so svoje zani-
manje usmerili v modno obutev,
znano pod blagovno znamko SI-
MONA, medtem ko se je ostali del
kupcev, predvsem vedina nemskih,
osredotodil na brizgano obutev,
katero je na sejmu predstavljal
Jiirgen Bithler pod imenom
Gemini. Ta interes za doloceno
vrsto obutve kaze, kako tezko je ob-
likovati neko kolekcijo, ki bi
ustrezala tako razliénim okusom
kupcev. Razkorak je zelo dobro vi-
den predvsem med nemskim in
francoskim trgom. Nemski trg
prisega na bequem obutev, to je
obutev, ki mora biti predvsem
udobna in v niZjem cenovnem

razredu, medtem ko francoski trg
zasleduje modne smernice. Ravno
zaradi tega je pri oblikovanju
modne kolekcije pomembno tudi
mnenje nasega francoskega kupca,
ki Ze na zacetku predlaga dolo¢ene
smernice in linije modnosti.

Kot sem omenila Ze prej, je bi-
lo na sejmu veliko kupcev z raznih
delov sveta. Zanimivo je bilo pri-
sluhniti njihovim mnenjem glede
nase obutve. Mnogo od njih si je
najprej veckrat ogledalo sejem v
celoti in prav prijetno je, ko vidis,
da se vrnejo, povedo mnenja o
ostalih razstavnih prostorih in se
na koncu odlotijo za nage naroéilo
vzorcev. Mnogo razstavnih pro-
storov je po njihovem mnenju $e
vedno prevedé zasifenih z ne-
kvalitetno in ceneno robo iz Tajske,
Tajvana ipd. Tega mnenja so bili
tudi stalni Alpinini kupei modne

obutve, kot tudi tisti, ki so se za
naso kolekceijo odloéili prvi¢. Za nas
so seveda oboji enako pomembni,
zato jim moramo s kvalitetnimi
vzorei ter pravodasnimi dobavnimi
roki to tudi dokazati.

Sejem obutve EXPO RIVA
SCHUH GARDA je sejem, ki oce-
njuje primernost nase kolekcije.
Na letosnjem sejmu smo bili, glede
na ocene prisotnih, dobro obiskani.
To dokazuje tudi koli¢ina naro-
¢enih vzorcev, ki pa se bo v dneh po
Gardi %e povetala. Na podlagi
naroéil vzorcev sicer 8e ne moremo
napovedovati kaj bistvenega, saj se
moramo zavedati, da so to zgolj
narotila vzorcev. Dejstvo pa je, da
nam bodo primerno (kvaliteta,
udobnost, izgled, cena) in pravo-
¢asno izdelani vzorei kasneje pogo-
jevali naroéila.

Andreja DEBELJAK

Clani vodstva svobodnega sindikata v Alpini so se sestali s
svojim predsednikom Sandijem Bartolom
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Iz montaZe brizgane obutve

Za povecano
proizvodnjo

»Problemi so predvsem or-
ganizacijske narave,« je zatrdil
vodja montaZe brizgane obutve
Marinko Bozié&.

»Imamo ogromno dela;

izdelujemo mosko in Zensko
obutev za jesen-zimo. Zagenja-
mo tudi s proizvodnjo gleZznar-

Nika Drmota na kontroli v montaZi brizgane obutve

jev za jesen-zimo, Nas plan je
sicer 1650 parov dnevno, kar je
razmeroma ohlapen naért; re-
alno smo zmoZni dnevno izde-
lati tja do 2000 parov, da bi
lahko racunali na Se spre-
jemljivo kakovost.

i [

Sedaj smo v polozaju, ko naj
bi namesto izpada v Varazdinu
(pri kooperantih) naredili to-
liko veé. Kot kaZe, naj bi
dnevno delali blizu 2800 parov.
To pa je nemogoée ali tvegano,
kot sem Ze omenil.

Ze sedaj delamo po eno
soboto mese¢no, delamo popol-
danske nadure, zaéeli bomo z
noéno izmeno...

Kot kaZze, bomo dobili nekaj
ljudi, tako da bomo morebiti
naredili okoli 2400 parov
dnevno.

Omejeni smo tudi prostor-
sko, tehniéno (stroji) in kadrov-
sko. Imamo sicer nekaj ljudi, ki
obvladajo veé del, toda to je Se
premalo.

Prostorski problem poveéu-
Je 10.000 parov zgornjih delov,
kolikor jih imamo na zalogi v

Y
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oddelku, saj to Ze ovira delo.
Poleg tega se zgornji deli v tem
ozradju izsusijo, tako da pri
nadaljnji obdelavi tudi pokajo.

Seveda spet poudarjam ti-
sto, kar sem neko¢ Ze rekel: ob-
staja problem sprotne kontrole
kvalitete polizdelkov...

Ni¢ nam ne pomaga, ée na-
pake odkrivamo kasneje v
proizvodnji.

V teh razmerah predstavlja
ozko grlo vlivanje — in mislim,
da bi morali v kratkem dobiti
Se eno Desmo. To bi bil pogoj,
da bi lahko delali tudi veé.
Treba je vedeti, da stroj za vli-
vanje predstavlja osrednji del
proizvodnje v naSem oddelku,
kjer je sicer zaposlenih 76 lju-
di,« je zakljuéil svojo oceno
Marinko Bozié.

Nejko PODOBNIK

Tudi priprava dela je pogosto motena

Proizvodnjo pripravljajo in
spremljajo tehnologi, Tako je tudi
na programu brizgane obutve, kjer
na podrodju priprave dela v prikro-
jevalnici in &ivalnici dela Jelka
Mur, za montaZzni del proizvodnje
pa skrbi Roman Krvina. Oba sta
menila, da je pri tem veé teZav.
Najveé jih je ponavadi ob prelomu
sezon, ko je treba poleg priprave
redne (tekoce) proizvodnje, pripra-
viti tudi do 1700 vzorcev (petpar-
ske proizvodnje in potem potniske
kolekcije).

Oba pestijo tudi morebitne
hitre menjave (izven dekadnega
plana), neustrezni materiali, pre-
malo informacij itd.

Jelka Mur:

»Zares je problem, & pride do
preskakovanja planov, ko moramo
dati v proizvodnjo $e ne preizku-
Seni model, drugega, Ze pripravlje-
nega, pa odloZiti,

Tudi orodje (sekala) in sestavni
deli so véasih problem. Sekala
imamo eno serijo in jih ni moZno
hkrati uporabljati v ve¢ (5) oddel-
kih. S tehnoloskimi opisi se za-
mudim 2 do 3 ure za en artikel;
véasih »vrZem stran« ves dan, ko
pride do sprememb.

Problem neustreznega materi-
ala se tudi pojavlja; medtem ko so
vzorci narejeni iz ustreznih mate-
rialov, naprej ni tako in tezave so
tu. Pa 8¢ na nekaj bi opozorila:
sedaj imamo za gornje dele le koli-
éinski prevzem, za tisto, kar nare-
dijo kooperanti. Ko se v proizvodnji
potem pokaZe napaka, ni mogode
ni¢esar ukrepati. Pa $e to masikdaj
odkrijemo Sele v montazi.. .«

Roman Krvina:

+Z dJelko redno sodelujeva. V
montazi se seveda pokazejo tako
nase pomanjkljivosti kot napake
vseh v predhodnem postopku.

Poleg tega, da so zgornji deli
dobro sediti, je pomembno, da so
deli iz prave debeline, pri éemer je
toleranca 2 desetinki milimetra
(1,4 do 1,6 m/m).

Dela, ki se pojavi ob sezonah, je
res veliko in je teZzko vse urediti kot
Je treba, da proizvodnja tee ne-
moteno in da je obutev taka kot je
predvideno.

Pri petparskih serijah pogosto
e delamo spremembe, medtem ko
so pri potniskih kolekcijah spre-
membe sedaj Ze redke,

Zgodi pa se, da marsikaj ni do-
volj preizkugeno.

Za vse to moramo seveda izde-
lati potrebno tehni¢no dokumenta-
cijo, da postopek lahko redno tede.«
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Predstavljamo vam nekaj
smudarjev, ki tekmujejo z nasi-
mi &evlji. Tokrat so to: Andrej
Miklave, Rene MlekuZ in Ma-
tjaz Vrhovnik.

R 7

Andrej Miklave, ki se je uve-
ljavil tudi na letodnji olimpijadi —
je &lan Alpetoura iz Skofje Loke.
Z nasimi &evlji nastopa Ze od vsega
zadetka. Takole pripoveduje:

»Lahko res redem, da sem
spremljal razvoj smuéarskega dev-
lja v Alpini Ze veé let — in obéutil
tako dobre strani kot pomanj-
kljivosti. Za ta zadnji tekmovalni
develj, ki smo ga preizkusili v tej
sezoni, lahko redem, da predstav-
lja velik napredek. Prilagojen je
potrebam tekmovalcey, katerih
zahteve se spreminjajo tudi z
napredkom smudarske tehnike.
Vemo tudi, da se tako ljudje kot
material spreminjajo v razliénih
razmerah, zato upamo, da se bo
na$ tekmovalni &evelj obnesel tudi
v toplejsih predelih...

.
-

Pri miinchenski firmi Krauss Maffei smo naroéili elek-

RAKO USTVARIAMO

Pri tem je povezava med tek-
movalci in tehnologi, ki jo vzdrzu-
Jejo, zlasti serviserji, zelo pomemb-
na, Zdi se mi, da to zelo dobro
funkcionira. Dobro je tudi, da je
servis blizu. Kar zadeva pogodbeni
odnos z Alpino, smo slisali, da se
pripravlja nov pravilnik, ki naj bi
povecal stimulacijo tekmovalcev,
To je dobro, saj Zzelimo tekmovalci
v nekaj letih doseéi kolikor je naj-
ved mogode, saj smo zaradi trenin-
gov in tekmovanj v Zivljenju lahko
prizadeti. Po sezoni — v kratkem
dopustu komaj ¢éakam, da grem
malo na morje.«

Devetnajstletni Rene MlekuZ,
¢lan mariborskega Branika je prav
tako nas zvesti tekmovalec.

»Tudi jaz zelo dobro ocenjujem
novi tekmovalni &evelj: kar zadeva
servis, mislim, da je od vseh firm
najboljsi. Zvecer pokli¢em, zjutraj
se stvari Ze urejujejo. Preteklo se-
zono ocenjujem kot uspesno, saj
sem v veleslalomu prvi¢ zmagal.

tronsko vodeni avtomat za vlivanje sestavnih delov.

Kot kaZejo prve izkusnje, je to za proizvodnjo v oddelku

plastike pomembna pridobitev.

Zmogljivost novega stroja je bistveno veéja kot pri sta-
rih strojih za brizganje. To pa pomeni velik prihranek tako

pri ¢asu kot pri energiji.

Sedaj je stroj v fazi uvajanja, da se bodo tudi delavei, ki
bodo z njim upravljali, dodobra privadili in spoznali

sposobnosti, pa tudi slabe strani stroja.
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Sedaj so se priprave Ze spet
zatele. V prihodnji sezoni upam na
nekaj uvrstitev med prvih petnajst
v evropskem pokalu - v vseh disci-
plinah. Upam tudi na kak nastop v
svetovnem pokalu.

Upam tudi, da bom e napre-
doval in se &ez kak&no leto uvrstil
v A reprezentanco, kot Ze re¢eno,
je nas servis zelo dober; za nas je
zelo pomembno, da je prisoten tudi
na terenu.«

Matjaz Vrhovnik je dvain-
dvajsetletni Student fakultete za
Sport, ¢lan smucarskega kluba Rog
iz Novega mesta, ki pa zaradi svo-
jega dela povedini Zivi v Ljubljani.

»Vase tekmovalne é&evlje sem
po sezoni Sele prvi¢ preizkusil.
Moram povedati, da sem preizku-
sil &evlje veé¢ razliénih firm - in
najbolje mi ustrezajo vasi, zato
sem se odloé¢il, da bom za vas tudi
nastopal.

Pri¢akujem fer odnos, dobro
kvaliteto &evljev in servis na te-
renu.

=

Zaupajo nam — in mi njim

Letos bom v svetovnem pokalu
nastopil prvi¢. Cutim, da napredu-
jem, saj sem letos na drZavnem
prvenstvu osvojil tretje mesto in
zmagal na nekaj FIS tekmah.
V naslednjem letu tako ratunam
na uvrstitve do 30. mesta v svetov-
nem pokalu in med 15 v evrop-
skem pokalu. Najve&je uspehe pri-
¢akujem v slalomu.«

Nejko PODOBNIK

Aktualni intervju

Alenka Dovzan v Alpini

V okviru obiskov v naSem servisu, kjer vsem smuéarjem
priredijo tekmovalne &evlje, se je pred kratkim v Alpini mudila
nasa uspesna reprezentantka Alenka DovZan.

Delo-Zivljenje:
Kaj trenutno delaze?

Alenka DovZan:

Nekaj dni sem bila doma, ker
sem imela bronhitis. PribliZno en
mesec smo imeli prosto, &e se temu
lahko tako rece. Vseskozi smo
namred imele kakane obveznosti in
prireditve. Ostale kolegice sedaj Ze
trenirajo in kmalu se jim bom
pridruzila, saj bomo imeli »suhi
trening« v Novi Gorici.

Delo-zivljenje:
Kaj pa poleti, greste kam?

Alenka Dovian:

Ja, planiramo vadbo na lede-
nikih v Avstriji in Svici, jeseni pa
potujemo Se v Cile.

Delo-zivljenje:
Pa zasebno?

Alenka DovZan:
Grem na morje, Verjetno sama
oz. s prijateljem.

Delo-Zivljenje:
Saj res, imate dosti kole-
gov?

Alenka Dovian:
Ja, s tem pa zadnje ¢ase res
nimam problema,

Delo-Zivljenje:

e 8¢ Vrnemo na opremo;
kaj menite o nasem novem
eviju (A2), ste se privadili
nanj?

Alenka Dovzan:

Meni vad pancer zelo ustreza
in sploh nimam nobenih pripomb.
Edini problem, ki sem ga imela s
¢evljem, bilo pa je to v Ameriki,
sem zakrivila sama. Notranji ée-
velj sem namre¢ vtaknila v 8koljko
tako, da se mi je zgubal, potem me
je pa vse tiséalo. Tudi s servisom
sem zelo zadovoljna.

Delo-zivljenje:
Na kakine rezultate raéu-
nate v naslednji sezoni?

Alenka DovZan:

S tem se nikoli ne obremenju-
jem. Nikoli si ne re¢em, da moram
dosedi ta ali oni rezultat. Moj cilj
je, da napredujem, ker vem, da
bodo potem tudi rezultati dobri. Ce
se obremenjujes s Stevilkami, je
lahko samo $e slabse.

Delo-zivljenje:

Ste tekmovalke zadovoljne
s strokovnim timom reprezen-
tance?

Alenka Dovian:

Zelo. Zame je najpomembnej-
%e, da so res ostali vsi in da se
ekipa ni kaj dosti zamenjala.

Delo-Zivljenje:
Ste v ekipi dobre kolegice?

Alenka DovZan:

Ja, kar v redu. Na koncu
sezone pa vsaka rada vidi, da se za
nekaj d&asa razidemo, saj se
naveli¢amo gledati iste obraze.



Ze podatki sami kaZejo, da postaja grosistiéno organi-
zirana prodaja Alpine na domaéem trziséu vedno pomemb-
nejsa. Na tak naéin letno prodamo 112.000 parov, od tega
76.000 parov modne obutve in 36.000 parov Sportne obutve.

Takih firm, tako druZbenih kot zasebnih, s katerimi
posluje Alpina, je preko sto; z vsemi so kar pogosti stiki, saj
Je v obojestranskem interesu, da se posli odvijajo skladno
Zz razmerami na trZis¢u in drugimi, vzajemnimi interesi.
Prav zato bo morda zapis s poti, ko je referent za tovrsto
prodajo Igor Sorli obiskal partnerje, zanimiv tudi za ostale
sodelavce. Tokrat sva sicer obiskala vedinoma druzbene

trgovinske organizacije.

Savinjska Zalec je portna pro-
dajalna, ki je sicer popolnoma no-
va; z nekaterimi iz te firme smo
sodelovali Ze doslej.

Marjana Ribi¢ iz te proda-
jalne je pripovedovala:

~Res imamo kar 8iroko ponud-
bo: od &olnov, do plezalnih vrvi za
alpiniste, Tudi potro&niki prihajajo
tako iz Zalca kot iz Velenja in
Slovenskih Konjic.

Kar zadeva Alpino, lahko
povem, da sem bila v preteklosti
nezadovoljna z dobavami. Upam,

da se bo to v prihodnje izboljsalo.
Sicer sem z Alpinino ponudbo za-
dovoljna; kolekcija je v redu, kako-
vost tudi, prav tako so solidne cene.
Manjkajo pa nekatere stevilke
obutve, po katerih ljudje povprasu-
ejo.

i Na splo&no pa v nasi prodajal-
ni skusamo ponuditi vse tisto, kar
ljudje Zelijo. Pri tem pa smo ome-
jeni tudi s prostorom.«.

Kaj je botrovalo delnemu
nezadovoljstvu, ne vem povedati,
saj je s prodajalno sodeloval po-
srednik.

Delo-Zivljenje:

Kaki#no pa je vase mnenje o
avtomobilski nesreéi Lee Riba-
ri¢, ki je bila z vami v repre-
zentanci?

Alenka Dovian: :

Ni kaj veliko povedati. Z Mojco
Suhadolc sta bili enostavno pre-
hitri. Sicer pa edino ona ve, kaj je v
resnici bilo. Vem samo, da je vedno
res hitro vozila.

Delo-zZivljenje:
Ampak, slifali smo, da vse
smuéarke hitro vozite?

Alenka Dovian:

Ja, morda. Ampak, jaz vozim
hitro le na smuéeg. V Ziri sem
danes prvi¢ samostojno pripeljala
Se ofeta, saj sem ravno naredila
vozniski izpit,

Delo-Zivljenje:
Kako pa je s Solo?

Alenka DovZan:

Za %olo je pa zelo malo &asa.
Zmenjena sem, da opravljam
izpite, ko se pripravim. Na srednji
zdravstveni Soli mi sicer gredo zelo
na roko. Se pa vse skupaj seveda
vlede.

Delo-Zivljenje:
Boste 3li za zdravnika?

Alenka DovZan:

Hja, to pa 8e ne vem. Nisem &e
razmisljala tako daleé. Prav res
nisem,

Delo-Zivljenje:

In za konec; ste kdaj testi-
rali drugo opremo ali, recimo,
evlje nade konkurence?

Alenka DovZan:

To nima smisla. S sedanjo
opremo sem Ze dosegla lepe rezul-
tate in torej ni razloga, da bi me-
njala. Ce ne bom ved dosegala
rezultatov, bom vedela, da je vzrok
samo pri meni in ne pri opremi. Ne
morem razumeti nekaterih kolegic
iz reprezentance, ki kar naprej
nekaj menjajo ali bi menjale. Ce pa
jim v naslednji sezoni ne bo slo, bo
pa seveda kriva oprema. Tega ne
maram podeti. Ce mi ne bo &lo,
bom toéno vedela, da sem kriva
sama in ne nekaj drugega. Pa tudi
lazje bom spremljala moj napre-
dek.

Delo-zivljenje:
Hvala za razgovor.

Bogo FILIPIC

Grosisti¢n
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a prodaja pomemi-)—r'la

A

Stanko Marinsek, vodja prodaje v Dravinjskem domu v

Slovenskih Konjicah v dogovorih z Igorjem So

V Metroju - poslovalnici
Trim v Celju z Alpino sodelujejo
ze veé let. Poleg prodajalne v Celju
imajo prodajalne e na Ptuju in v
Rogaski.

Lojze Nerat, izmenovodja:

»Res, z va8imi ljudmi se kar
dobro razumemo in moram redi, da
smo uspesno sodelovali.

Sedaj smo zlasti zainteresirani
za va$ planinski in smudarski pro-
gram. Mislim, da je ta vasa obutev
zelo v redu in &eprav imamo v
ponudbi ve¢ firm, cenimo vase
kolekcije. Pri tem se nam zdijo tudi
cene sprejemljive,«

Milica Vozlié je nova poslo-
vodkinja:

»Se od prej poznam vado firmo
in vase izdelke, za katere mislim,
da so kar v redu. Pomembno se mi
zdi, da se sproti seznanjamo z
novostmi in novimi materiali, da
lazje svetujemo kupcem.«

Slovenijasport Celje je druz-
bena trgovska firma, s katero tudi
sodelujemo kar veliko, To je orga-
nizacija, ki ima ve¢ prodajaln po
Sloveniji.

Vodja poslovne enote Irena
Gorjup:

»Z Alpino sodelujemo Ze dolgo;
pred leti smo sodelovali tudi veé.
Tudi mi smo z vaso ponudbo zado-
voljni. Zainteresirani smo za do-
datne strokovne informacije, ki
nam pomagajo pri prodaji. Prav
tako je vazno, da imamo sredstva
za zadéito obutve in druge artikle
(vezalke, nogavice itd.).«

Dravinjski dom Slovenske
Konjice:

«Tu smo preko Sportnega od-
delka véasih sodelovali veé. TrZne

Dy

rlijem

zakonitosti in trenutne razmere na
trgu so to nekoliko omejile, kar se
v zadnjem ¢&asu spet nekoliko
popravlja.«

Stanko Marinsek o nadem
sodelovanju pravi:

=Kot dokaj solidno ocenjujemo
vaso ponudbo planinske obutve. Ce
bi bili nekoliko cenejsi, bi bilo to za
nas se bolj sprejemljivo. Opazam,
da ljudem ustreza, ¢e lahko v eni
prodajalni kupijo tako obutev kot
obladila ali druge proizvode, ki gre-
do skupaj. Je pa res, da je na
vsakem koraku ¢&utiti zmanjSano
kupno mo¢ prebivalstva. Kot enot-
na firma, kjer bomo veéinski last-
niki zaposleni, skusamo narediti
vse, da bi povecali obseg prodaje.«

Zasebnica Andreja Javie-
vec iz Zalca, ki prodaja tako
mosko kot Zensko obutev, ocenjuje
vso obutev kot zelo primerno in
prodajno.

»To kaZe tudi dejstvo, da se
ljudje vradajo in se odlodajo za
Alpinino obutev. Tu prihajajo ljud-
Jje tudi iz Celja, Velenja in Mozirja.
Poleg modelov pri vasi obutvi ljud-
Je cenijo tudi udobnost &evljev.
Morda bi bilo dobro, ¢e bi imeli tudi
vedjo ponudbo v Stevilkah (na pol
velikostne Stevilke).

Tudi sicer mi primanjkuje
nekaterih Stevilk obutve,

V glavnem pa sem zelo zado-
voljna in upam, da bo Se naprej
tako.«

Ce strnem vtise, bi lahko rekel:
Vtisi so le dokaz enodnevnega za-
pazanja in Se to le na podro&u
Sportnega programa. Mreza grosi-
stifne prodaje se uspesno &iri,
kljub krizi, ki vlada. Ob tem velja
ponoviti, da je tovrstna prodaja
ugodna tudi z vidika strodkov.
Minili so namre¢ ¢asi, ko smo vsa-
ko leto odpirali po pet prodajaln ali
jih vsaj obnavljali.

Kaze pa, da bomo s poglablja-
njem tovrstnega delovanja uspeli
obdrzati ali morda Se poveéati
trzni delez.

Nejko PODOBNIK
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Razgovor za urednikovo mizo na temo:

RAZGOVOR ZA UREDNIROVO MIZO

Cenovna politika - Od nabavne do prodajne cene

V razgovoru so sodelovali: Silva PIVK, vodenje in analiza
cen, Tone MOZINA, vodja nabave §portne obutve in
Franci KAVCIC, vodja komerciale modne obutve.
Razgovor je vodil Nejko PODOBNIK.

Delo-Zivljenje:

Prosimo, da predstavite na-
¢in oblikovanja cen v nasem
podjetju.

Silva PIVK:

Za vsako poslovno leto se dolo¢i
politika cen in 8 tem osnovni kri-
terij za postavljanje cen, ki je pri
nas vrednost minute od vlioZenega
dela. Vrednost minute vloZenega
dela je razlika med prodajno ceno
in materialom v primerjavi s
Stevilom minut. V letnem planu je
predvidena realizacija po trgih, na
drugi strani pa se izratuna vred-
nost materiala. Razlika ostane za
vse ostale stroske. Ce so le-ti
vkljuéno z dobi¢kom enaki razliki,
pomeni, da bi lahko normalno za-
kljuéili poslovno leto,

Torej imamo tak naéin obliko-
vanja cen, da se vsi ostali stroski
poslovanja lo¢ijo od materialnih
stro&kov, ki so konkretno vezani na
proizvod.

Za vsak izdelek je potrebno
ugotoviti, koliko nas stane. To je
osnova za oblikovanje cen. Mate-
rialne strodke se zbere s pomogjo
cen v ratunalniku; s tem je delo

olajiano. Podatke posredujejo
nabavni referenti. Dostop do
podatkov je hiter in toden.

Naredimo lahko tudi veé variant,
glede na teéajne razlike, mozZnosti
na trgu itd,

Nekaj &asa smo imeli tezave z
evidentiranjem nabavne cene ma-
teriala, vendar smo razredili tudi
to. Seveda pa je za uveljavitev
novosti potreben doloden &as.

Delo-Zivljenje:

Kako vplivate na cene z vi-
dika trga?

Tone MOZINA:

Nikoli ne moremo govoriti o
povsem samostojnih odloéitvah,
smo le ¢len v verigi. Na eni strani
sledimo razlikam kolekeij in teh-
nologkim in kvalitativnim zahte-
vam, na drugi strani pa zahtevam
proizvodnje. Cena kot konéni
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rezultat je vedno kompromis
teh dejavnikov. Povsem samo-
stojnih odloéditev pri obliko-
vanju cen torej ni. Temelj je v
tem, da skusamo doseéi optimalni
nivo omenjenih zahtev. Pri tem se
bomo morali zadeti ve¢ pogovarjati
o dobi¢ku, le-ta naj bi bil osnovni
cilj tovarne kot celote. Dobi¢ek bo
verjetno tisti, ki bo najbolj vplival
na to, kaksen material in po kak&ni
ceni bomo nabavljali. To bomo de-
lali v skladu s strategijo podjetja.

Franci KAVCIC:

Dobiéek je res najbolj pomem-
ben. Pri tem imamo Ze doloene us-
pehe, toda &e bolj bi morali gledati
v prihodnost in usmerjati strategi-
jo ponudbe po nabavni plati. Mi
imamo dve kolekceiji na sezono. Pri
tem ne skademo veé od enih do
drugih materialov ali proizvajal-
cev, pat pa nabavo koncentriramo
in materiale nabavljamo pri naj-
boljsih ponudnikih,

Tone MOZINA:

V letih odkar delam v nabavi,
mislim, da smo kar dobro ana-
lizirali trg, se dobro prilagajali in
spremljali tudi dogajanja na zu-
nanjih trgih; upoitevamo tudi de-
jstva na tedajnem podro&u in se
temu primerno orientiramo pri
nabavi in s tem doseZzemo ugodnej-
Se izhodis¢e. Zavedamo se, da je
nabava vmesni ¢len. So dolodeni
programi, kjer se lahko usmerjamo
bolj dolgoroéno. Cene so razliéne, v
njih se skriva tudi kvaliteta mate-
riala, ugled dobavitelja, zaupanje.
Véasih nabavimo material po vigji
ceni, ker je tudi bolj kvaliteten; niz-
ka cena ponavadi pomeni tudi
slabso kvaliteto. Cena pa je seveda
zelo relativen pojem,

Franci KAVCIC:

Modni program se na trgu vse
bolj uveljavlja z lastno blagovno
znamko. Sedaj se nam pojavlja veé
razliénih materialov po razli¢nih
cenah. Ob vegjih koli¢ina®l se lazje
dogovarjamo tudi za cene. Sicer pa
vemo, da smo od trga odvisni, kaj
bomo prodajali. To velja tudi za
cene. Konkurenca je tako huda, da
o prodaji dolofenih vrst obutve
sploh ne razmisljamo veé. Kar pro-
dajamo preko posrednikov pa pro-
dajamo dogovorno na osnovi trzne
cene. Ko se dogovarjamo o cenah,
vplivamo na &m cenej$o nabavno
plat, da ustvarimo boljdi konéni
rezultat in dobiéek.

Lahko reéem, da je image
Alpine v kvaliteti in rokih. To
nas na zunanjih trgih pogosto
reduje; kupci nas spoznavajo kot
kvalitetne proizvajalce obutve,
Samo pod temi pogoji se lahko

potasi zaénemo vzpenjati tudi
cenovno.
Konkurenco stalno sprem-

ljamo tudi v tujini, prav tako cene
in se skuSamo prilagoditi, ubrati
neko srednjo pot. Gledamo tudi na

to, da so kolekcije ¢imbolj enotne.
Zaradi tega pa ne ponudimo trgu
marsikatere skupine obutve. Vemo
pa kje lahko trzimo in pri razvoju
kolekcije se usmerjamo v tiste
grupe, ki nam bodo &m ved pri-
nesle. Konkurenéni smo lahko le z
zensko kolekeijo. Segamo v srednji
cenovni razred, tekom sezon pa
bomo lahko tudi napredovali. Opa-
zamo, da so nam na Zenskem mod-
nem programu najve¢ja konkuren-
ca Spanci (za sandale in salonke).
Na francoskem trgu so proizvoedi
francoske industrije drazji za
30-40 % od nasih. Vendar mi tu e
nimamo zadovoljivega ugleda (im-
agea). Sicer pa na Zahodu vlada re-
cesija; slabo se prodaja, rezultati
spomladanske prodaje so dokaj
negativni, tudi za naprej je to
slabo, kajti le &e bomo dobro proda-
jali, bomo lahko tudi dobro
narocali.

Tone MOZINA:

Kar zadeva nabavo, se izrazito
ne pozna, da bi lahko bolje kupo-
vali, ée smo dober proizvajalec
obutve. Dobavitelji Ze na sejmih
ugotovijo, v kaksen cenovni razred
sodimo. V bistvu je bolj vazno za-
upanje, ki si ga pridobimo pri
dobaviteljih, ée pla¢ujemo redno in
¢e prodajamo kvalitetne izdelke,

Franci KAVCIC:

Tudi mi pritiskamo, da nabav-
ljamo usnje kvalitetno in poceni, to
pa ne gre vedno skupaj. Ce nabav-
ljamo poceni, je temu primeren tu-
di konéni proizvod. Vemo, da je
véasih bolje pladati veé, da je
izdelek boljsi. Ob tem pa Italijani
kupujejo iste artikle, isto usnje za
isto ceno, dosegajo pa boljgo
kvaliteto izdelka.

Delo-zZivljenje:

Kaj predlagate, da bi v pri-
hodnje sooblikovalo cenovno
politiko, ki bi pomagala k
boljsim trZnim uspehom?

Silva PIVK:

Predloge cen delam za vse trge.
Na vseh programih se stalno po-
javlja, da tik pred tem, ko naj bi se
domenili za konéno prodajno ceno,
zatnemo ugotavljati, da so &evlji
predragi. In potem ugotavljamo,
kje na trgu cevelj kotira. Ce nare-
dimo analizo stroikov materiala,
nam ta pokaZe, da ni problem v
nabavni ceni materiala, ampak v
racionalni izbiri materiala.

e pa v éevelj preveé vloZzimo in
na trgu tega s ceno ne moremo
iztrziti, potem izgubljamo. Mislim,
da se o tem zaénemo dogovarjati
prepozno.

Pri vsakem é&evlju moramo Ze v
razvoju razmisljati o trgu. To velja
tako za kvaliteto ¢evlja kot tudi za
cene materiala.

Franci KAVCIC:

Na ceno izdelave éevlja vpliva-
jovsi v podjetju, ne samo v nabavi,
modelirji v razvoju zelo veliko.
Predvsem pa je potrebno ugotoviti,
kako trg éevelj sprejema. Pomemb-
no vlogo pri tem imajo tudi infor-
macije, ki jih dobivamo na trgu.

Silva PIVK:

Osnovno vlogo v vseh teh
racionalizacijah imajo vodje pro-
gramov. Vodja programa naj koor-
dinira delo tako, da vsak v verigi ve
kakSen &evelj mora izdelati, da bo
ustrezal vsem zahtevam (mate-
rialu, ceni in trgu). Spremljati mo-
ra celotni proces od oblikovanja
izdelka nabave, proizvodnje in pro-
daje. To so naloge, ki jih mora
zdruZevati vsak vodja programa,
vsi udeleZenci pa izvajati.

Tone MOZINA:

Tudi podatkovno se naéin ugo-
tavljanja  strotkov  spreminja.
Dejstvo je, da vodje programov
kreirajo uspeh izdelka na trgu, do-
bi¢ek, ki ga bo prinesel. Postaviti
se v vlogo vodje programa ni lahko,
kajti pritiski so z vseh strani, da
mora biti izdelek ¢imboljsi in &m-
donosnejsi. Vsak kupec poskusa
kupiti boljse, za malo denarja in
pritiski, kaj dati v éevelj (material,
minute) so veliki. Priznati si
moramo, da Alpina ni ve¢ najcenej-
8a. K temu sicer tudi tezimo, saj Ze-
limo priti v vi&i cenovni razred,
vendar se to lahko obrne tudi nam
v 8kodo. Kajti & bo izdelek drag, pa
ne dovolj kvaliteten, bo marsikdo
rekel, da kaj takega lahko kupi
tudi drugje.

Silva PIVK:

Zelo je vazino, da v celotni
ponudbi ne gledamo samo en ar-
tikel, ampak kompleten program.
Doloéen program na razli¢nih trgih
tudi razliéno trzimo. Odvisno od
konkurence. Na uspeh programa
veliko vpliva struktura naroéil.

Tone MOZINA:

V prihodnje bo treba $e dosled-
neje ugotavljati, kateri programi

(Nadaljevanje na 7. strani)

Od nabavne do prodajne cene




planinski ¢evlji in bunde

Alpinina Sportna prodajalna v
Zireh letos praznuje &tiridesetlet-
nico obstoja. Prvi poslovodja je bil
Milan Poljansek, nadalje pa je pro-
dajalno vodil Adolf Drmota.

Sedaj je poslovodja prodajalne,
ki se je v zadnjih letih prelevila v
povsem Sportno prodajalno, Igor
Baénar, njegove sodelavke pa so Se:
Beti Kogovsek, Tatjana Vehar in
Iva Peternelj.

»Ljudem je vSe¢, da na enem
mestu dobijo tako obutev kot Sport-
na oblaéila in zraven Se ustrezne
nasvete,« je zatrdil Igor Baénar.
»Mislim, da imamo dobro kolekcijo
in po tej obutvi ljudje povprasujejo.
Tudi dokup je pomemben dejavnik
nade celotne ponudbe. Od domadéih
proizvodov najbolje prodajamo
planinsko obutev in pancerje, od
dokupa pa bunde. Prodajamo tudi
kreme in vezalke, ker je véasih
pomembno, da se stranke bolj na-
vezujejo na nas.

Poleti je treba prodati veliko
drobnih izdelkov, da dosezemo
omembe vreden izkupifek. Pri
vsem tem je pomembno, da imamo
dovolj &iroko ponudbo, po drugi
strani pa ne prevelikih zalog, da bi
nas to obremenjevalo. To skusam
uravnavati s pravilnim narola-
njem na konferencah, kot na pred-
stavitvah dokupljenih izdelkov
dvakrat letno - seveda z dodatnim
dogovarjanjem med letom. To velja
za predispozicije (preselitve) blaga
iz ene prodajalne v drugo. Moram
redi, da ljudje ne kupujejo cenene-
ga blaga, detudi je kriza. Po-
membno se mi zdi tudi, da obéuti-

SO vsec

mo ¢imbolj neposreden stik med
kupci, nami v prodajalnah in cen-
tralo. Morda imamo mi v Zireh
véasih majhno prednost, da smo
blizu, da lahko hitreje reagiramo.

Sicer pa lahko omenim, da de-
lamo sedaj v bolj$ih pogojih: uredili
80 nam pomozne prostore in ée bo
res prislo do tega, da bo tudi mon-
taza in servisiranje, bo to pripo-
moglo k ugledu firme.

Radi pa bi, da bi nam uredili
fasado, oziroma posamezne ele-
mente le-te, da ne bi prihajalo do
kritik.«

Tako razmislja Igor Baénar, ki
vidi veliko prednost tudi z uvedbo
ratunalnidkega spremljanja pro-
daje, saj so se zaradi tega predis-
pozicije poveéale za tretjino.

.

Ljudem

Vojna vihra
se nekoliko
umirja
~Zadnjikrat smo bili na Alpinino
poslovodsko konferenco povablje-
ni, ko je bila le-ta v Varazdinu - pa
so bile poti na Hrvadko tedaj Ze
zaprte«, je povedal poslovodja pro-
dajalne Sarajevo I Dzevad Kari¢,
ki opravlja tudi funkcijo direktorja
druzbe Alpine Impex, ki smo jo

pred vojno ustanovili v Bosni in
Hercegovini.

(Nadaljevanje s 6, strani)

so najbolj donosni. Strogkovno
gledano, veliko programov pomeni
tudi veliko strodkov, éeprav tako
manj tvegamo. Ce npr. na nekem
programu gre slabe, gre na
drugem bolje. Za naprej bi se lazje
odlo¢ali, ée bi programe selekcioni-
rali, ¢eprav se je za to tezko odlodi-
ti. Moramo pa stremeti, da bomo
¢imbolj profitni,

a

Franci KAVCIC:

Nas cilj je iskati dobre trge,
da bi Se veé¢ prodajali in veé
iztrZili. Odkrivati bomo morali ge
ved trgov, ker se nam s tem kazejo
tudi razliéne cenovne moznosti.
Trenutno se odpirajo MadzZarska,

eSka in Slovasdka. Trenutno pro-
dajamo tudi v Makedonijo.

Tone MOZINA:

Racionalizacija proizvod-
nje, razvoja, nabave in prodaje
bo osnova za manjse stroske in
s tem vedja konkurenénost. To
pomeni, da lahko naroéila, ki jih
pridobimo, izdelamo tudi s koope-
ranti, vendar ne na skodo izko-
rid¢anja lastnih zmogljivosti.

ZAKLJUCEK:

Ko torej govorimo o politiki
cen, nenadoma spoznamo, da
govorimo o raziskavah trzZiséa,
racionalizaciji proizvodnje,
boljdi organizaciji dela in
poslovanja, pa o dolgoroénejsi
strategiji v sferi nabave in pro-
daje, kooperantskih odnosih -
in Se o produktivnosti - s koné-
nim rezultatom - profitu. Zato
pa delamo.

.
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Kolektiv prodajalne Alpina v Zireh, ki praznuje 40-letnico

obstoja

RAKO USTVARIAMO
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»Od tedaj smo preZiveli stvari,
ki jih je tezko opisati in jih je tezko
verjeti...

tevilo nasih prodajaln v Bosni
se je od tedaj prepolovilo. Delujejo
Stiri prodajalne: Sarajevo I, Zeni-
ca, Travnik in Tuzla, Prodajalno
imamo odprto od 9. do 14. ure, pro-
dajamo stare zaloge, toda v ome-

Jenih koli¢inah: toliko, da prezivi-
mo,

Sedaj sem v Alpini, da bi dobil
nekaj obutye za nadaljnjo prodajo.
Le-to nameravamo takoj pladati.
Obutev naj bi bila dostavljena v
Split, od tu pa je nasa skrb, kako jo
bomo spravili v bosanske proda-
jalne«, pravi Dzevad Kari¢,

Pred kratkim je Alpino obiskal poslovodja prodajalne
Sarajevo I in sedanji direktor Alpine-Impex v Bosni in
Hercegovini DZevad Kari¢ - na sliki z Mihom Govekarjem

Organizacija:

Jih s tem Zelimo dosedi.
Kadri:

Denar:

Denar:

&a, kar je vse.

Ko posodabljamo organizacijo podjetja, moramo yr_edi-.
ti tudi vsak program posebej - in pri tem misliti na cilje, ki

Ce delovno silo e prodajamo, moramo poskrbeti, da bo-
mo te moéi tudi zares imeli in ohranjali.

Varéevanje je cilj smotrnega ravnanja, koncentracija
delniéarskega kapitala pogoj za investicije v smotrno rav-
nanje, investicije pa prilika, da zasluzimo, ali riziko, da
1zgubimo 3e tisto kar smo imeli doslej.

Denar ni vse, brez denarja pa éesto ne moremo do tiste-

Urednistvo
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V mesecu juniju se je zaposlo-
vanje nekako umirilo, saj zaposlo-
vanja novih delavcev, razen
vrnitve dveh delaveev iz TO, ni
bilo; medtem je z delom v tem
mesecu in v zaéetku julija prene-
halo kar 14 delavcev.

Z delom iz oddelkoy v Zireh so
prenehali: Rozalija Malavasi¢,

VAZNO JE ..
& DR vemo%

Majda Perko, Bernard Podobnik,
Marjan Kranje, Franjo Gregurovig,
JoZe Poljansek, Vencelj Benedié&i¢,
Cirila Kozuh in Simon Jereb; v TO
pa so odsli Bojan Kune, Franci
Burnik, Tomaz Pivk in Uro§ Kunc.
Z delom je prenehala tudi Anita
Jez iz obrata Col.

Dolgoletnim sodelavcem:
Rozaliji Malavasi¢ iz vzdr-
Zevalnih obratov, Venclju
Benedi¢i¢u iz orodjarne in
Jozetu Poljansku iz lahke
montaze Zelimo ob odhodu
v pokoj vse dobro, mnogo
zdravja, dobrega poéutja in
razumevanja v domadem
krogu.

Irma Dolenec

?:
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@ PDecocili 86 se

Sodelavcem Mateji Stanovnik iz Zirov, Dragici Cerin iz obrata
Gorenja vas, Martini Leskovic iz obrata Col ob vstopu na novo
Zivljenjsko pot iskreno {festitamo in jim Zelimo srece, zdrauja,
razumevanja in zadovoljstva v zakonu.

Kam vse na dopust
in pod kaksSnimi pogoji

Cas potitnic in dopustov je tu.
Vsak ga bo izkoristil po svojih
moZnostih, nekateri na morju, ve-
¢ina pa najbrz doma.

Razpis za letovanje, ki je apri-
la potekal v Alpini, je pokazal, da
se Zelje in potrebe delavcev spre-
minjajo. Po nekaj susnih letih se je
znova pokazalo veéje zanimanje za
dopustovanje na Hrvaskem. Pov-
pradevanje je bilo tako za Maredo
kot tudi za Lanterno, tako da sta
oba kontejnerja oz. stanovanje pol-
no zasedena.

V Sloveniji je bilo dale¢ najved
zanimanja za letovanje v Stru-
njanu, kjer je po mojem mnenju tu-
di najbolj#i apartma, ki ga ima
Alpina. Cepray je obala precej od-
daljena, je Strunjan zaseden skoraj
do konca septembra. Obenem smo
v stanovanju obdrzali tudi 5 lezis¢.
Nekaj delavecev, ki so bili v nasih
stanovanjih odklonjeni, smo kas-
neje lahko razvrstili tudi v stano-
vanja Etikete in KGZ Ziri, ki nista
oddali vseh svojih zmogljivosti.

Za Ankaran je bilo manj zani-
manja kot smo pri¢akovali. Za to je
najbrz kriva visoka cena ter slabsa
ponudba uslug kot v drugih
letoviséih (prikolice so Zze dokaj do-
trajane oz. izrabljene, za kopanje je
na voljo samo en bazen; morje ni
najbolj &isto). Ankaran je trenutno
zaseden od sredine julija, prostor v
prikolici pa bi lahko dali Se tudi
konec avgusta. Prihodnje leto bo
treba najbrz temeljito premisliti
kako z Ankaranom, saj bodo v
kampu svoje usluge zanesljivo e
podrazili in bodo cene za delavce e
visje.

Zanimanje za letovanje v topli-
cah (Terme CateZ) se je za poletne
mesece precej zmanjsalo. Odklo-
njenih delaveev je bilo malo, le-ti
pa tudi niso bili interesenti za leto-
vanje v prikolici. Zanimanje za to-
plice pa je ve§e za jesenke mesece,
ko je cena tudi sprejemljiva. Tre-
nutno je Catez zaseden do sredine
novembra in pri¢akujem, da bo
zasedenost polna tja do konca leta,
Zaradi vse vedje zasedenosti in po-
vpradevanja zlasti v jesenskih in
pomladnih mesecih, predvidevam,
da bomo v zadetku prihodnjega le-
ta izvedli tudi poseben razpis za
letovanje v Termah Catez. Pri raz-
poreditvi bo eden od kriterijev tudi
pogostost letovanja v zadnjih treh
letih v Alpininih po&itniskih zmog-
ljivostih. Prednost pri letovanju
bodo seveda imeli delavei, upoko-
Jjenci pa v primeru, & bodo kapa-
citete Se proste.

V Termah predvidevamo tudi
nekatera obnovitvena dela, zlasti
menjavo stredne kritine. Pri tem
naj omenim, da bi bila zelo potreb-
na obnovitvena dela tudi v stano-
vanju v Maredi (podi, beljenje).

Vedina delaveev se je pri pla-
¢ilu odlodila za pladevanje v dveh
obrokih, le redki so, ki bodo pla¢ali
najem v enkratnem znesku. Seve-
da pa bo mnogim v veliko finanéno
pomo¢ tudi regres za letovanje, ki
smo ga prejeli konec meseca, s ka-
terim bomo lahko pokrili dobrsen
del najemnine.

Mihaela OBLAK

Prihajajo na prakso

Vsako poletje popestrijo obi¢ajno vzdusje v podjetju
mladi obrazi nasih Stipendistov, ki prihajajo na obvezno
poéitnisko prakso. Nekateri z veé¢, drugi z manj izkusnja-
mi; nekateri z ve¢, drugi z manj znanja. Nekateri delajo 8
ur v proizvodnji prvié, drugi so Ze nasi veéletni znanci.
Njihova dolZnost je, da prakso opravijo odgovorno in z
najvedjo mero prizadevnosti, na%a (Alpinina) pa, da jim
omogodimo kolikor mogoée najboljSo prakso; to je tako, da
so koristni tako Alpini kot tudi, da je praksa koristna njim.
Ker smo veliko podjetje, je tudi potreb veliko, ne le v
proizvodnji, tudi v skladis¢u, komerciali, razvoju; in pred-
vsem Stipendisti z veé izkusnjami in znanjem so lahko na
dolo¢enih mestih Se kako koristni. Naj nas ne zanimajo
imena, vazno je, kaj kdo zna in kaj se bo med nami nauéil,
Se preden bo postal ¢isto nas. Tudi praksa da znanja, ki bo-
do Se kako koristna, ko bo mladi zaposleni Stipendist
pricel Steti svoja delovna leta.

Jana Groselj na poéitniski Marjan Seénik
praksi

Letos je Stevilo praktikantov nekaj manjse kot v prejs-
njih letih (46), vendar ne na radun zmanjianja Stevila
Stipendistov, nakljuéje paé (nekaj bolezni, veliko zakljué-
nih letnikov).

Skoraj vsi so v proizvodnji, kar je za marsikoga verjet-
no Skoda, dobro pa je zato, da nihée ne bo mogel reéi, da se
med njimi delajo razlike. Kakorkoli Ze - priloZnost za njih

in za nas. Izkoristimo jo. Franja NOVAK

Tudi letos uspehi

Uspeéni so bili tudi kemiki (6.
mesto Nika Luznar, 9. Damijan
Dolenec) na regijskem prvenstvu.

Med vidnej#imi uspehi velja
omeniti prvo mesto na regijskem
tekmovanju Barbare Cankar in
Damijana Dolenca v znanju fizike
(15. mesto v drzavi).




Pihalna godba Alpina Ziri na sredanjih pihalnih godb
v Zeleznikih, Kamniku in Ormozu

Nasi godbeniki so se udelezili sre¢anja pihalnih orkestrov
Gorenjske v Kamniku

Godbeniki ne skrivajo, da
imajo zadnje ¢ase manj na-
stopov kot pred leti, ko so se
vrstile razne proslave, oblet-
nice, otvoritve, g:grebi in
druge prireditve. vedno pa
pripadajo sindikalni organi-
zaciji in Alpini, ki jih tudi pod-
pira.

Po smrti prejénjega kapelnika
Draga Kanduéa se je za glasbeno
pozivitev godbe zavzel novi kapel-
nik profesor Milan Matiéié. Zirovei
so lahko Ze nekajkrat ocenili na-
predek in ¢istejfo harmonijo vseh
pihalnih instrumentov. V splodno
zadovoljstvo publike so za novo leto
nastudirali pester program,

S povsem novim programom so
nastopili v soboto, 11. junija na
obdinskem sreéanju pihalnih orke-
strov obéine Skofja Loka, ki je bil v
kulturnem domu v Cesnjici pri Ze-
leznikih.

Naslednjo soboto, 18. junija je
Kamnik organiziral sre¢anje in re-
vijo pihalnih orkestrov Gorenjske.
Tu je nastopil po en orkester iz
vsake gorenjske obéine. Isti dan
zveder so domaéi godbeniki po-
pestrili Zirovsko noé z enournim
koncertom.

V tretje gre rado, pravi ljudski
rek. In res tretjo soboto, 23. junija
je pihalna godba Alpina odpotovala
na festival godb v narodno za-
bavnem programu za pokal Ormo-
za v Ormozu. Nastopilo je 9 godb. V
skupini do 20 godbenikov se je
dobro odrezala godba iz Vogrskega
na Vipavskem. V skupini od 20 do
40 godbenikov si delita prvo mesto
pihalna godba iz Zirov in iz Mo-
zirja. V skupini nad 40 godbenikov
pa je bila dale¢ najboljsa pihalna
godba iz Slovenj Gradca, pod tak-
tirko Petra Waltla, ki je pozela
splodno priznanje.

nih godb v Ormozu

V mesecu juliju se nameravajo
zirovski godbeniki Se dvakrat
predstaviti krajanom v Goropekah
in Ledinici. Godbeniki so veseli
uspehov, do katerih jim je s trdo

i

Verzeju

Nasa godba na pihala je nastopila tudi na festivalu pihal-

Upokojenci so na svojem izletu obiskali mlin na Muri pri

roko in poZrtvovalnostjo pomagal
kapelnik Matié&i¢.

Jeseni nameravajo zaceti §tu-
dirati nov glasbeni program.

Ivan REVEN

zirovskih udencev

Zgodovinski krozek je =za

raziskovalno nalogo Razvoj turiz-
ma v nasem kraju dobil zlato priz-
nanje na ravni drzave.

Uéenci osnovne 3ole so za zaklju¢ek pouka e zaigrali

Zirovski uéenci so bili uspesni
tudi v Sportnih disciplinah,
tabornistvu in kot gasilci.

V kosarki so bili starejsi decki
4. v drzavi, pri tem pa je bil Miha

Pivk e ¢lan regijske in drzavne
ekipe. Med mlaj8imi deklicami je
zirovska  kosarkarska  ekipa
dosegla na obéinskem regijskem
prvenstvu 2. mesto, na drzavnem
pa 5.-8. mesto.

Med taborniki je bil Miha Pivk
na republiskem tekmovanju »Zlata
pustica« drugi, prvo mesto pa so

brale tri Zirovske ekipe: Uria

adez, Polona Demsar, Polona
Mlakar, Tanja Filipi¢ in Urgka
Dems3ar so bile prve v svoji kate-
goriji v drZavi oz. v orientacijskem
tekmovanju Glas Jelovice in na
mnogoboju Gorenjske (dekleta goz-
dovnice).

Fantje: Sa%o Gregurovi¢, Robi
Demsar, Primoz Tudek, Klemen
Albreht in Marjan Novak so bili
prav tako prvi v svoji kategoriji
med gozdovniki na Gorenjskem.

pela Krvina je bila v zmagov-
alni ekipi v tekmovanju na
Cerkniskem jezeru - na orienta-
cijskem tekmovanju Kanu-3¢uka
zlet, Atleti so bili uspesni tako v

okviru obéine kot tudi v regijskem
merilu.

Na Gorenjskem je bila naj-
boljsa v skoku v vidino Tina Kavéié
(8. raz.), 2. je bil Safo Rupnik
(6. raz.).

Na ob¢inskem prvenstvu v kro-
su sta bila prva Cene Kavéi¢ in
Ziva Kosmag,

Na drzavnem 3Solskem prven-
stvu je v judu sodeloval Emil
Padovac. Na obé¢inskem teniskem
prvenstvu so bili: Alja Dolinar 2.,
Andraz Poljansek 3. in Saso
Nikoletti 4,

Tudi v veseli 5oli se je v ob&ini
izkazala Tina Gruden.

Gasilci so bili 3. v obéini (Sandi
Eniko, Aljaz Kavéi¢), modelarji (oz.
zmajarji) pa 3. (JoZe Padovac) in 5.
(Lipe Krvina). V smuéarskih sko-
kih je bil Robi Klemenéi¢ 1. v dra-
vi v svoji kategoriji.

Se bi lahko nastevali, pa naj bo
za spodbudo zaenkrat dovolj.

Nejko PODOBNIK
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ArheoloSke najdbe na Jelensku nad Godovi¢em

Cloveski duh v svojem misel-
nem razvoju samemu sebi zas-
tavlja vpradanja odkod se je
vzel njegov rod in predniki. Na
to nepoteseno radovednost so
Ze v davnini poskusali odgo-
varjati stari misleci, sveéeniki
in vraéi,

Za razvoj od praéloveka do da-
nasnjega homo sapiensa so znane
Stevilne razlage. Vemo, da so na
nasih tleh Zivela, se preseljevala in
mesala razna plemena in ljudstva.
Pojavljala so se in izginjala, sta-
roselci so se izgubljali v prislekih.
Prvotno (avtohtono) prebivalstvo
se je umikalo pred vdori osvajalcev
na vigine, v gradi&é&a, tabore, kas-
neje v gradove, da bi se ohranilo.
Ko je morija osvajalcev popustila,
so se ljudje spustili v dolino in se
mesali z novoselci, kar je prineslo
tudi splet kultur. Na nasih tleh se
omenjajo Etruski, Japodi, Iliri,
Kelti; tu so osvajali Rimljani,
Franki, Vzhodni Goti, Veneti, Lan-
gobardi in Retoromani, med katere
Stejemo Furlane in Ladine, ki %e
danes nimajo pravega knjiZnega
jezika. Pri tem ne S§tejemo ob-
¢asnih zasedb Ogrov, Germanov,
Francozov. Pri tem se zastavlja
vprasanje ali niso Slovenci okupi-
rali sorodno pleme Venetov, ki so
Ze bivali v tem prostoru. Griki
geograf Ptolomej omenja Venete,
ki da prebivajo od Venetskega
zatona, to je izliva Visle v morje,
do Venetskih gora, to je Karpatov.
Rimski pisci pa okoli leta 551 nae
ere zdruzujejo Slovene in Ante pod
skupnim imenom Veneta, Finci
ge danes imenujejo Ruse Vanaja-
Veni. Nemci pa imenujejo LuZiske
Srbe Wende (prid. wendesch), Slo-
vence pa Windisch (pridevnik win-
disch), odkoder je ime za Win-
dischgriitz, ki je priimek in ime
mesta Slovenjgradec.

Iz obdobja 500 do 1300 pred
naso ero zaznamo luzisko kulturo,
na podlagi arheolodkih izkopavanj
v Dolnji Luzici in izpri¢uje prehod
bronaste kulture v novejso.

Po zapisu oglejskega zapisovalca
sodijo velika ogrsko-slovanska vdi-
ranja v Furlanijo v leta 890-940,
Od 6. stoletja dalje so Slovenci na
tem prostoru naleteli na odpor
Langobardov in Furlanov. Po usta-
litvi so se Slovenci pomesali s
staroselci, ki so se poslovenili.

Dolina reke Sode s svojimi stran-
skimi pritoki je staro naselitveno
ozemlje. Tu so najdene &tevilne
najdbe izpred rimske zasedbe.
Najpomembnejse je grobi&e pri
Sv. Luciji (Most na So&i). Tudi v
rimski dobi je bila pokrajina nase-
ljena; tu so bila Stevilna pota, ob
katerih so bile r‘ronekod postav-
ljene zaporne utrdbe.

Sveta Lucija je eno najpomemb-
nejsih raziskanih grobis& od Ceda-
da do Stajerske, ki sodi v 4. oz.
5. stoletje pred nasim Stetjem. Na-
hajalid¢a v Idriji ob Ba¢di pa ima 2e
keltske oprave.

Dunajéani in Trzadani so Ze pred
mnogimi desetletji pri Sv. Luciji
odkopali od 6.000 do 7.000 grobov.
Dodatki so bili podobni kot na
Jelensku nad Godovi¢éem. Po-
membna najdbis¢a so Se na Do-
lenjskem, Stajerskem (Koviak-
Draga) ter Notranjskem. Isto

vezavo najdemo v Furlaniji,
E')ubljani in na Sv. Katarini nad
Novo Gorico. Omenimo naj #e
selisée Vol&i grad, na tezko do-
stopni peéini.

V Bohinju kjer ni bilo ravno
dobrih poselitvenih pogojev, so
ravno zaradi nahajalisé Zelezove
rude Ze zelo zgodaj topili in prede-
lovali Zelezo v uporabne izdelke, in
zivahno trgovali za druge dobrine.
Bohinjski Zelezarski izdelki so bili
dragoceno trino blago v severno
italiskih provincah in Furlaniji. V
Bohinju se je razvilo Zeleznodobno
obdobje, dokler se ni Zelezarstvo
Ze v sedanji dobi preselilo na Je-
senice.

Zavarovan in branjen grad Lipa
pri Bukovem naj bi tu stal e v
1. stoletju po nasem Stetju.

Pomladi 1993. leta je bilo na
Jelensku nad Godovidem odkrito
Zeleznodobno Zarno grobid&e, ki je
bilo nato v juniju in juliju istega
leta tudi raziskano. Odkrili so
37 zarnih groboy iz 4. in 5. stoletja
pred nasim Stetjem. Grobis&e pri-
pada utrjenemu naselju na vrhu
Jelengka, ta pa sodi v teritorij
pososke Zeleznodobne skupnosti,
katere sredis¢e je bilo v Mostu na
Sodi (Sv. Luciji).

Arheolodka izkopavanja sta vo-
dila arheologinja Patricija Brati-
na, konzervator za arheologijo na
Zavodu za varstvo naravne in kul-
turne dedif¢ine v Novi Gorici in
arheolog Drago Svoljiak, vodja
arheologkega oddelka v Narodnem
muzeju v Ljubljani. Skup#éina ob-
&ine Idrija je dala na razpolago pri
izkopavanjih &tiri svoje delavce.

Marsikateri domaéin je poznal
predel, kjer sta neko¢ stala utrjena
naselbina z gradom in nekropola z
Zarnimi grobovi. Vzrok zadetka
izkopavanja je bil, da se prepredi
nadaljnje ropanje te zgodovinske
dedis¢ine. Zarno grobisée sta Ze
preiskala amaterja Franci Peéar
in Vili Zgavec, ki sta svoje najdbe
sporodila in izrodila arheologki
sluzbi in muzeju. Tu, kjer so izko-
pavali, je bila nekropola. Ljudska
pripoved je verjetno pretiravala,
¢es, da so bili tu najdeni zlati nov-
ci, medi, na gradu pa naj bi bil
zakopan zaklad. Tako je prihajalo
do nestrokovnih posegov in ropanj
tujcev in domadinov. Zato je bilo
treba to najdbisée zas&ititi pred Ze
drugimi vsiljivei.

Vsak kulturen &lovek se mora
zavedati, da je arheologki poseg
skrunitev kulturne dedis&ine in
posmrtnih podivalié pokojnikov,
kar arheologi tudi priznajo. Pred-
videno izkopavanje je odobril Za-
vod za spomenidko varstvo goriske
regije v Novi Gorici. Naselja niso
izkopavali, temveé so se lotili le
dela nekropole pod naseljem.

Majda Lovrendié
10

Zirovska noé¢

Po najdenih prilogah v Zarnih
jamah so ugotovili, da sodijo naj-
deni predmeti v obdobje 4. in
5. stoletja pred nasim tetjem, to je
v Zelezno dobo. Cas najdbe se nam-
re¢ ugotavlja na podlagi uporabe
kovin, keramike in od naéina
obdelave posameznih predmetov v
dolodenih obdobjih. Pri tem se
eksponati primerjajo z drugimi
znanimi najdiséi. Zarno grobisde
spoznamo po temnej8ih lisah na
povriini. Dokumentacija z merit-
vami je zelo pomembna za kasnej-
e raziskave. Pri tem ugotavljajo
strukturo grobnih jam. Nekatere
jame niti niso bile dovolj vkopane,
saj so bile le pokrite s kamnito
plod¢o, druge pa so bile zazna-
movane z robnimi plod¢icami. V
Zarnih jamah je pepel pokojnikov,
z ostanki nezgorelih kosti in razni
dodatki, ki so jih poloZili v jamo:
bronaste zapestnice, uhani, sekira,
sulica, noZ, me¢ in podobno. Naj-
dene predmete bodo morali arhe-
ologi e olistiti, da bodo le-ti dobili
podobo, kot 8o jo imeli pred dobri-
ma dvema tisofletjema. Najdbe na
Jelensku sovpadajo v &as keltskih
selitev od severa proti jugu, pred
katerimi so se staroselci umikali
na vzviena gradis&a. Tako kot pri
Sv, Katarini nad Novo Gorico, je
bilo tudi tu gradise na severni
strani obzidano temeljiteje kot na
juzni, kjer je strmo pobo&je Ze
samo po sebi otezkodalo dostop do
obzidja. Ostanki obrambnega zidu,
ki je v tisotletjih razpadlo, tvorijo
sedaj nekak3ne police okrog nek-
danjega gradis¢a. Najdbo na Je-
lensku lahko primerjamo s staro
Halstatsko kulturo z najdbo se-
kir, sulic, sponk itd. Kerami¢nih
ostankov, razen dveh lon¢kov, sko-
raj ni bilo, to se bo verjetno naslo
an raziskavi same naselbine, za
kar pa sedaj Se ni finanénih pogo-
Jev. V nekaterih Zenskih Zarnih
Jamah je najden precej bogat nakit
z ogrlicami, zapestnicami in drugi-
mi okraski. Nasli so tudi kamnite
kalupe, v katere so vlivali bronaste
predmete.

——
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Podnevi so najmlajse zabavali pevci zabavne glasbe in
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Najbolj pogost prizor na tradicionalni prireditvi Zirovska
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Po kasnejsi kronoloski razvrstit-
vi ugotavljajo starostno obdobje
grobov, vendar grobis&e ni nikoli
samo, temveé vedno v sklopu ne-
kega naselja. Najdis&e na Jelensku
sodi Ze med dve zgodovinski
obdobji, potem ko se Ze zadenja
keltska poselitev. Obi¢ajna gradis-
¢a staroselcev ne segajo preko
600 metrov nadmorske vidine,
Jelensek pa je Ze na visini preko
800 metrov. Gradi¢e na Jelensku
je obstojalo kakih 150 let in je
kljubovalo pritisku drugih ljudstey
v tem skrajnem delu Poso&ja.

Preiskali so le del Zarnih grobov,
medtem ko se same naselbine niso
lotili. Ves kompleks Jelenska pa
postaja kulturni spomenik in Ze
kot tak za&¢iten pred morebitnimi
neupraviéenimi posegi v ta pros-
tor.

Vse nafe in okolisko ozemlje je
arheologko e zelo slabo raziskano.
Travna ruda, ali pa celo gozd
skrivata e marsikatero skrivnost.
Na primer, na Magdalenski gori
(Gore) ostanke rimskega tabora in
poganskega sveti®®a, na Kalcah
pri. Logatcu so poleg ostankov
rimskega poéivalid¢a verjetno v
tleh in v okolici 8e kak&ni dokazi
preteklosti. Kak&ne dokaze so
nasli arheologi v votlinah MatjaZe-
vih kamer v Sopotu pod Za-
vratcem, pa doslej ni javnih poro-
¢l. Omenim naj le, da se je ¢lovek
zadrZeval tu Ze sredi kamene dobe.

Ivan REVEN

Viri podatkov:

~ Milko Kos: Tolminski urbarji iz leta 1377
~ Josip Hamm: Starvslovenska gramatika
- Simon Rutar: razni zapisi

Glavni vir je povzet iz predavanja arheolo-
gov Patricije Bratina in Draga Svoljdka. Pre-
davala sta v Idriji 25, januarja 1994,

Na Zirovskem dnevu so improvizirano prodajo nekoliko

cenejse obutve pripravili tudi Zirovski trgovci

V soboto, 18. junija je
bila na parkiriséu Alpine
Ze tradicionalna priredi-
tev Zirovska noé.

Ob 15. uri se je zadel
otroski ZIV-ZAV.

Med drugimi so nasto-
pili: pevca zabavne glas-
be Aleksander JezZ in Bo-
jan Rakovec, ki sta pela
otrokom.

Kdor se je Zelel popeljati s helikopterjem, j

ot i
.

S S

-

.~

5.000 tolarjev in nekaj poguma

e moral zbrati

24 ur tenisa v Zireh so organizirali na igris¢ih pri
Kamsku. To je za vsakega udeleZenca zanimivo dozZivetje

o T :

Utrujeni po tezki borbi

v poeiadels.,

Podjetje ni preprost stroj, temveé vsestranski Ziv organizem; mi
se moramo neprestano prilagajati - pa nikoli ne vemo dovolj.

dr. Pavao Brajsa

Ce ne pozna$ niti sovraZnika niti sebe, bos zagotovo izgubil, &e
pa je ravno obratno, ne bod izgubil nikoli.

Sun Tsu

Japonskemu delavcu je delo kot rekreativna dejavnost in ne
nekaksna kazen boZja. Niso fanatiki, ne Zivijo za delo, Zivijo pa v
delu, tako kot 2ivi v delu pisatelj ali znanstvenik.

dr, Veliko Rus

Resniéna éarovnija ni v iskanju novih deZel, temveé v gle-
danju z drugaénimi oémi.

Marcel Proust

Ljudje pogosto podcenjujejo pomen ugodnega ozradja ob
prodaji.

(Mark H, McCormack)
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Janez Drnovsek v Zireh

(Nadaljevanje s 1. strani)

V okviru skupnih oddaj lokalnih
radijskih postaj Slovenije je dr. Ja-
nez Drnoviek 30. junija odgovarjal
na vprasanja novinarja Radia Ziri
Jozeta Drabika in poslusalcev.

Govoril je o najvaznejsih usme-
ritvah vlade pa tudi o aferah, ki ta
&as pretresajo naso drzavo.

Dotaknil se je tudi vprasanj, ki
zadevajo najbolj naso ob¢ino: kako
bo z opuséenim rudnikom urana v
Gorenji vasi. Zagotovil je, da teéejo
vse ustrezne priprave, da bo to
vprasanje reseno...

Po razgovoru ¢lovek nekako
dobi vtis, da nismo povsem izkori-
stili moZnosti vsaj enournega kon-
takta z najvisjim predstavnikom
oblasti — zato, da bi na pravi nagin
predstavili nase Erobleme. ki izvi-
rajo tudi iz politike vlade in parla-
menta.

Otitno je delovni urnik pred-
sednika vlade zelo nabit, saj je se-
stanku z vodstvom svoje stranke
LDS iz skofjeloske in idrijske ob-
&ine v Galeriji v Zireh namenil le
pol ure,

Kljub temu so prisotni opozorili
na nekaj vprasanj, ki zadevajo
stranko, ki je sicer e vedno naj-
moénejsa, ji pa veter v jadrih jem-
ljejo afere in naértno diskrediti-
ranje vladne politike, ki se je lote-
vajo nekatere stranke opozicije.

Prisotni predstavniki, tako iz
idrijske kot Skofjelofke obéine, so
opozorili na nekatera vprasanja, ki
zadevajo vlado. Med drugim na
premalo usklajeno delovanje vlad-
nih resorjev, kar povzrofa neso-
razmerje v druzbi, v »prazen pro-
stor« pa se vkljuéujejo posamezne
stranke, ki s0 na posameznih sek-

Vdihnimo Zivljenje Visokemu je bila prireditev, ki so jo
pripravili krajani Loga v Poljanski dolini

Predsednik vlade dr. Janez Drnovsek v pogovoru z no-
vinarjem radia Ziri JoZzetom Drabikom

torjih ustvarile Ze prave fevde. To
pa ni veé osrecujota druzba, ki bi
znala ustvarjati prave odnose med
dejavnostmi.

Poudarjena je bila tudi potreba
po pravi finanéni politiki vlade in
kadrovskih vprasanjih, kjer naj bi
bolj prisli v podtev sposobnost in
dober namen in ne strankarska
pripadnost.

Morda bi tovrstno srefanje
morali bolje izkoristiti tudi bliZnji
gospodarstveniki, ¢e za drugega

ne, da bi opozorili na vprasanja, ki
Jih tarejo in da bi vzpostavili stike
z odlodilnimi dejavniki v drzavi, da
bi jih v prihodnje vkljudevali v
mednarodne pogovore gospodar-
stvenikov.

Ce strnem; kljub &asovni stiski
Je bil to zanimiv dogodek.

Upam, da bosta tudi mini prtié-
ka s &evljarjem in kljekljarico
ohranila lep spomin na sre¢anje v

ireh.
Nejko Podobnik

|:‘

Dr. Janez Drnovsek se je sestal tudi z vodstvi Liberalno
demokratske stranke idrijske in $kofjelodke obé¢ine
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«ZA ODPRTO VISOKO'~|

Spregovoril je tudi predsed-
nik KS Log Janez Demsar

»DELO-ZIVLIENJE« je
glasilo Alpine Ziri.

Ureja ga uredniski odbor:
Jana oZnik, Bogo Fi-
lipi¢, Helena Kavéié,
Slavko Kristan, Tatjana
Pirnat, Silva Pivk, Nejko
Podobnik — glavni in od-
govorni urednik.
Naklada: 2.000 izvodov.
Fotografija: Brigita Zem-

ljari¢,
Tisk: Gorenjski tisk
Kran




